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ASISTENTES :

Octubre 28 de 1988

TALLER DE CREATIVIDAD:

Planes de trabajo
- Determianción de producción a eiaborar

Organización a nivei de talleres locales y regioanles
Mercadeo

Proyecciones

1. En lo administrativo el Convenio funcionó sin ningún inconveniente, hu-
bo cumplimiento de los funcioanrios de Artesanías de Colombia - Incora

y Artesanos. La infraestructura la otorgó el lncara, hubo puntualidad. El

promedio de participantes por Seminario fué de 2 I personas, cuya selección
hecha por el Incora rué acertada, ya que todos los que llegaron al Semina-

rio fueron artesanos, quienes llevaron además sus productos, Materia Prima

y herramientas.

Diagnóstico

Dra. CR£ EI.EN\ CROZCO D,E GUERRERO; Dr. ROSELINO ALBARRACIN;

MANUEL ERNESTO RODRIGUEZ; jAIRO CARDONA ORTIZ.

Los participantes eran provenientes de varias regiones, pertenecientes a
amplias zonas de influencia .

REUNION DE EYALUACION DE LOS TALLERES

INCORA - ARTESANIAS DE COLOMBIA, S. A.

- Diseño

Se dió una participación adecuada de la gente. Los talleres tuvieron mucho

acierto.
Puntos a destacar:



Acta Incara - f\rtesanTas

•
INFORMACION INTERINSTITUCIONAL INCORA- ARTESANIAS

Para el Incora ha significado un descubrir en sus beneficiarios, el tra-

bajo y la capacidad de los Artesanos, hecho que ha generado el interés
del Incora por los programas orientados hacia los artesanos, para sus

programas de carácter Nacional.

Se destaca la participaci6n del Instituto en sus oficinas regionales pa-

ra el éxito de cada Seminario, y también la colaboraci6n de los fun-
cionarios de ArtesanTas de Colombia.

La presentaci6n institucional que se di6 tanto del Incora como de Arte-
sanTas de Colombia, se hizo utilizando distintos medios de comunicaci6n
( charlas - videos - foros ).

TenTa ésta como obejtivo dar a conocer ampliamente los servicios de las

dos Entidades, con el objeto de que los usuarios del Incora pudieran utilizar
los beneficios de las Entidades y sirvieran de agentes multiplicadores.

En cada Regioanl se inform6 al SENA del trabajo realizado, y en aglunas
de ellas se vincul6 el evento directamente. Se busc6 con esto una proyec-
ci6n de trabajo coordinado entre las 3 isntituciones.

ACTIVIDADES PENDIENTES DE LA PRIMERA ETAPA

Se habTa programado como culminaci6n de estos Talleres un encuentro pa-
ra exponer los productos ya corregidos y trabajados por el supervisor cul-

tural con el fin de hacer una selecci6n y definir programas de desarrollo
artesanal interinstitucional para el sector agrario, los cuales han sido una
sorpresa por su diversidad y calidad.
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Acta Incora - Artesanías

•
Se destaca el hecho de que estos artesanos, usuarios de la Reforma Agra-

ria tienen una característica especial de vida y trabajo comunitario que es

un factor importante para organizar la producción.

Otro aspecto que se encontró muy interesante en estos Seminarios fué el

trabajo de las mejoradoras del hogar en las comunidades. Ellas serían unos

agentes de coordinación y ejecución de programas artesanales en el campo,
por lo cual se considera improtante el que se pueda realizar con estas per-

sonas un Taller de Diseño Artesanal por Artesanías de Colombia.

Este curso con el objetivo de dar elementos de diseño artesanal y unifi-

car criterios para implementar los programas, partiendo de las identidades
regioanles. De este mismo evento surgió la inquietud de que es necesario

realizar también con los Instructores de manualidades del SENA, talleres de

Diseño aplicados a la artesanfa.

Por la organización social de los campesinos usuarios delIneara, se facili-

taría la producción para los grupos, para lo cual los monitares de produc-
ción serían un apoyo fundamental.

En los Talleres afloró el problema fundamental de artesanos, para el culti-
vo, manejo y suministro de materia prima y la necesidad de una asesorfa
técnica, para lo cual el Incora tendrá un papel decisivo en la asignación

de terrenos aptos.

FORO NACIONAL Y EXPOSICION ARTESANAL

Surge como propuesta para la realización de este evento los días 12, 13 Y

14 de Diciembre de 1988, en las instalaciones del CAN y de Artesanías de
Colombia.



Acta Incora- Artesanías
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No siendo otro el objeto de la reunión, se levanta y firma por los que

"/"1'"'"'"((\ el(j {\:.. ..
~¿11i:¡[;~.k/oRoi~cffji " ERO,;

/,1 "" >,/ Subgerente de Desarrollo de Proye l'!1¡¡." ,/

~ -'
ROSELINO ALBARRACIN OROZCO
Asesor del Sena ante el Incora

MANUEL ERNESTO RODRIGUEZ

Supervisor Cultural y Artístico,

JArRO CARDONA ORTIZ
Auxiliar División Desarrollo Municipal

JCO/fdL



TALLER ARTESANAL INCORA - ARTESANIAS

SUCRE

SITIO

FECHA

FUNCIONARIOS
INCORA

FUNCIOANRIOS
ARTESANIAS

NUMERO DE PARTI-
CIPANTES

DEPARTAMENTOS

Hotel Toné (Tolú)

Agosto 28 - 30 de 1988

Roselino Albarractn

Fernando Mojica

Manuel Ernesto Rodrlguez

Azer Vega Camargo

28

Sucre

C6rdoba

•
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LISTA

CaRDaBA

Myriam Castillo
Bertha Madarriaga
Victoria Bravo
Ledys Caste lar
Edita Be Itrán
Ana Riondo
Luz Mi la de Lemus
Victor Montalvo
Pedro Espitia
Jaime Alegría
Fé lix Ba Icazar

SUCRE

Idalides Unzo la
alga Barias
Mirelba Vides
Ade la C" Idero
Emelba Sierra
Lidia M,:Irtinez
Clary Vergara
Manuel Herrera
Bienvenida Pava
Mirto Bohorquez
Maribel Pérez
Carmen Cuello
Alfredo Sotomayor
Robinsón Torres
Dionicio Zuñiga

DE PARTICIPANTES
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INSTALACION .

El día 29 de Agosto se instaló un Taller Artesanal por Usuarios del In-
coro, con la participación de artesanos de los Departamentos de Córdoba
y Sucre y la presencia de los funcionarios del Incora Roselino A Ibarracín
y de Artesanías de Colombia Manuel Ernesto Rodríguez, Azer Vega y Or-
lando Molo.

Cada Delegación se presentó y habló sabre el tipo de producción Arte-
sanal.

Una vez terminada ésta, Roselino Albarracín comentó la situación del
Sectar Artesana I •

AUTODIAGNOSTICO.

2.1. M<Jnuel Ernesto Rodríguez, .señaló los puntos a tenerse en cuenta
en el autodiagnóstico de cada grupo así:

2.1.1. Descripción del oficio.

2.1.2. Moteriales.

a. M'Jteria Bruta

b. Materia prima natural sintéctica, procesada industrial
mente o artesanalmente.

2.1.3. Equipo

Herramientas y maquinaria artesanales o industriales.

2.1.4. Taller Individual

Taller Familiar

Taller Grupal

2.1.5. Comercialización.
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2 .2. Grupos por ofi ci os.

2.2.1. Grupo Teíedurío Caño Flecha:

Lidia Mortínez

Luz Milo de Lemus

Pedro Espitia

Edita Beltrán

Victar Montalvo

Clary Vergara

Félix Balcazar

Ana Riondo

2.2.2. Grupo Cestería Enea - Junco

Myriam Casti 110

Berta Madarriaga

Victoria Bravo

2.2.3. Grupo Tejeduría en algodón

Bienvenida Pava

Carmen Cuello

Mirta Bohórquez

Emelba Sierra

M::Jribel Pérez

2.2.4. Grupo Cestería Iraca - Cepa y Singa

- 2 -

•
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Idelide Urzola

alga Barias

Ledys Coste lar
•

2.2.5. Grupo Cerámica.

Minerva Vides

Jaime Alegría

Adela Caldera

2.2.6. Grupo Totuma y M,~dera

Dionicio Zuñiga

Alfredo Sotomoyor

Robinson Torres

Manuel Herrero

2.3. Relatoría.

2.3.1. Grupo Tejeduría caña flecha •

a. Materiales •

La caña flecha se obtiene de los intermediarios en
mozos de nepas que son preparadas por e I recolec-
tor deshojadas y raspada.

Luego el tejedor lo ripia y la, tiñe •

Sería conveniente que la comunidad pudiera cultivar
la caña para faci litar su acopio y precio •

b. Equipo.

Para la raspada y ri piado, así como para la teñida
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se necesitan pocas herramientas.

El tejido de la trenza se hace integramente a m:l-
no, sólo Se necesita la máquina de coser para
confeccionar el sombrero.

,
c. Taller.

Existen talleres familiares generalmente, pero se
pueden organizar grupos pora mejorar el trabajo.

d. Comercialización •

Existe un mercado local y regional, que se m'Jnejo
a través del intermediario. Sería importante abrir
mercados nacionales poro mejorar las condiciones
de trabajo de los artesanos.

2.3.2. Grupo Tejeduría en enea.

a. M':Iteriales.

La enea y el junco son de fácil obtención, aunque
con la agricultura moderna se viene dando un pro-
ceso de destrucción del cultivo silvestre.

Sería importante obtener terrenos aptos para evitar
esta situaci ón •

b. Equipo.

Los trabajos Se realizan en telares de m:ldera deI m':Irco muy fáci les de hacer y a un costo muy bajo.

c. Taller.

I
I
I
I
I

La m:lyoría de los talleres sin familiares, pero podrí
an organizarse grupos veredales poro planear la pro":
ducción.

d. Comercialización.
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Esta artesanía tiene mercado local, pero no es va-
10rado lo suficiente y el intermediario impone las
condiciones.

Esta cestería no es muy conocida
y puede tener gran acogida.

a nivel nacional
•

2.3.3. Grupo de tejido en algodón. Hamacas.

a. MJteriales: algodón.

Se perdió la tradición del hilado en uso, así como
el teñido. Actualmente s,e compra la m,":]deja indus-
trial a precios muy altos.

Esta situación desmejora el trabajo artesanal porque
no es pagado justamente.

b. Equipo.

El telar vertical es realizado por los artesonas sin
mucha dificultad y a bajos costos.

c. Taller.

El trabajo se realiza en forma casera y no existe
ninguna forma grupal o asociativa.

d. Comercialización.

Se realiza a través de intermediarios que imponen
los precios y generalmente no tienen en cuenta el
trabajo ni las constantes alzas del hilo.

2.3.4. Grupo tejido en iraca.

a. Materiales.

Su cultivo es silvestre y casero, pero sería impor-
tante tecnificar el cultivo para mejorar la produc-
ci ón .
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b. Equipo.

El trabajo Se realiza integramente a mano.

c. Taller.
•

Son individuales o familiares y no existe grupo o
asociación alguna.

d. Comercia lizaci ón.

Generalmente se hace a través de intermediarios
y no existe ninguna forma poro mejorar esta me-
diación.

2.3.5. Grupo de cerómica.

a. Moteríales.

El barro se consigue con mucha fac; lidad, pero
contiene bajo nivel de silice y las piezas se par-
ten con mucha faci lidad.

b. Equipo.

No se tienen mezcladores de arci 110ni homos para
elaborar las vasijas, haciendo muy difícil su ela-
boración. El horneado se realiza en quemJS de
tipo tradicional •

c. Taller.

También el trabajo se hace en familia o individual
mente. Existe la vinculación con la Asociación
de Artesanos de Córdoba.

d. Comercia lización.

Los interm"diarios adquieren los productos y los
venden en la región. No existen otros medios a
excepción de la Feria del Pueblo o algunos mer-
cados artesana les.
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2.3.6. Grupo totumo y bolso.

a. Materiales.

b. Equipo.

El totumo y el balso son de Fóci I adquisición pero
la tola en los campos viene aFectando progresiva-
mente estos recursos.

I
I
I.•'

I
I
I
I

c.

d.

Para estos oficios se necesitan herramientas de ta-
lio y tradicionalmente el artesano la realiza él
mismo .

Taller.

La producción es individual. Sería importante ca-
pacitar otra gente para ampliar la cobertura y res-
ponder a nuevos mercados.

Comercia lización.

Se hace individualm~nte en la época turística, pero
el resto del año es muy diFíci I vender los productos.

I.-
•

3. TALLER DE DISEÑO.

El Diseñador Manuel Ernesto Rodríguez, brindó una asesoría a los dis-
tintos grupos de artesanos tomando como referencia las muestras pre-
sentadas .

3.1. Caña flecha.

Es importante insistir en la conservaClon del teilido natural y no
recurrir a los tintes industriales de colores; m:mtener el tejido en
espiral y consultar al Monitor de Producción de Artesanías de

I

••••

Ya existe una experiencia
ha dado buenos resultados.
vamente, aportando nuevos

de la diversificación del sombrero que
La comunidad ha reaccionado positi-

di señas •

~--------------- . . ... _-----
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Colombia, así como al Diseñador responsable, los cambios o
propuestas para evitar que se desvirtue el producto por factores
de comercializoción.

3.2. Enea y Junco.
•

Las esteras presentadas son de buena calidad pero sus funciones
tradi cionales tienen un mercado limitado. Se plantea hacer co-
lines y muebles tejidos, ya que el telar puede servir de morco
poro los mismos.

3.3. Tejeduría en Algodón •

La hamacas de las lIanodos, son de buena calidad pero se puede
ini ciar el programo de elaboración de telas con hi laza cruda o
teñida al natural para rebajar los costas del hilo y diversificar
la producción.

3.4. Tejeduría en iraca, plátano y coco.

Los productos analizados no tienen muy definidos el m::mejo de
los m,ateriales y las funciones para su utilidad, pueden hacerse
productos diferentes en cado material y aclarar su función utili-
taría O decorátiva.

3.5. Cerómica.

Las tinajas y vas'Jas de barro tienen un mercado local pero cada
vez son desplazadas por recipientes elaborados industrialmente,
por lo tanto es necesario elaborar una propuesta con una función
que pueda Ser utilizada actualmente, conservando la técnica y
el carácter de la localidad.

3.6. Totuma y m,adera.

Los totumos tradicionales san muy bellos y de buena calidad, po-
drían hacerse otros productos como maracas o recipientes.

Los barcos de balso deberón mejorar su calidad y convertirse en
un elemento típico de la localidad o en un juguete pora los
niños.
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I
A codo artesono se le dieron bocetos de Diseño paro que experi-
mentaron nuevos alternativos que serán evaluados en lo Muestro
Nacional o realizarse en Bogotá.

I 4. PRESENTACION INSTITUCIONAL. •

I
I

••
I

El Coordinador de lo zona Norte Azer Vega y del Departamento
de Sucre Orlando Malo presentaron lo Empreso y sus servicios o
los artesonas. Se proyectaron los Videos Institucionales y de
Proyectos tonto de lo Costo como o nivel nocional, Se respondie-
ron los siguientes inquietudes de los artesonas •

Así mismo Roselino Albarrocín, presentó los progrom,as delineara
y subrayó lo importancia de estos Talleres paro los actividades
productivos de los porceleros. Finalmente orientó o codo grupo
poro elaborar un plan de trabajo o seguir.

PLAN.

5.1. Coño flecho.

5.1 .1. Buscar asesoría técn ica poro el cu Iti va de co-
ño flecho.

5.1.3. Integrarse 01 proceso de lo Diversificación en lo
zona, o través del Monitor de Producción •

Enea y Junco.

5.1 .4. Apoyar el Proyecto de punto de vento en Tuchín
poro mejorar lo comercialización .

5.1 .2. Aunar esfuerzos paro lo obtención de un terreno
de cultivo planificado.

Teniendo en cuento el autodiagnóstico, los grupos por oficio ela
boraron programas de actividades paro adelantar en codo comunidad.

5.2.

5.I
I
I

••

I.-
I

•
Diversificar lo producción con productos que correspondan
a. funciones contenporáneas y o los demandas del mercado .

Crear otros m~canismos de comercialización.

I
I
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5.3.

5.4.

5.5.

5.6.
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Tejeduría en Algodón.

5.3.1. Buscar el cultivo caSero del algodón o el su-
ministro de la fibra cruda.

5.3.2. 'Recuperar el hilado tradi c ional y capaciMrse
en la técnica de la rueca.

5.3.3. Recuperar el tejido tradicional y montar tinto-
rerías caseras.

5.3.4. Tejer hamt1cas en hilaza cruda y en colores
natural eS para abaratar costos.

5.3.5. Diversificar la producción elaborando telas.

Tejeduría en Iraca.

5.4.1. Rediseñar los productos según m.~teriales.

5.4.2. Rediseñar los productos según funciones.

5.4.3. Realizar un nuevo muestrario.

5.4.4. Iniciar nuevos canales de comercialización.

Cerómica.

5.5.1. Mejorar los componentes de la arcilla •

5.5.2. Buscar la obtención de mezcladores y hornos.

5.5.3. Rediseñar la tinaja para una utilización contem
poránea.

5.5.4. Promocionar los nuevos productos.

Totuma y balso.

5.6.1. Realizar un muestrario completo de los productos.

5.6.2. Mejorar la calidad, especialmente de los barcos.
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CLAUSURA.

Se reo Iizó uno reun ión genera I para clausurar e I Evento donde coda
participante evaluó el Taller y agradeció el programa de las dos
Entidades.

•
Finalmente, es necesario resaltar lo colaboración del Asesor Regional
del Proyecto Sucre Orlando Molo y de los Monitores de Producción
Marcial Montalvo y César M,~rtínez.

MANUEL ERNESTO RODRIGUEZ
Supervisor Cultural y Artístico •
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TALLER ARTESANAL

SITIO

FECHA

FUNCIONARIOS
INCORA

FUNCIONARIOS
ARTESANIAS

NUMERO DE
PARTICIPANTES

DEPARTAMENTOS

INCORA - ARTESANIAS

Los Olivares ( Popayán )

Julio 6 - 9 de 1988

Rcs~lino Albarracin
Ernesto Joya

Ernesto Rodríguez

Maria Eugenia guerrero

27

Cauca

Valle

C6rdoba

Nariño

Putumayo

•



I
I
I
I
I
I
lit
I
I~
I
I
I.-
•!.
I

••
I

LISTA

VALLE

María Matea Castillo
Claudina Tenorio
Ninfa Aurora Rodríguez
Alcibiades Micolto

CAUCA

Elvio Comayo
Elvira Velosco
Alino Zombrono
Agustín Morales
Ascensión Morales
Juan Bautista Jojoa
Eucaris Muelas
María Margarita Pito
Dioselina Grueso
Esperanza Hurtado
Orfelina Somboní
Maximiliano Medina

NARIÑO - PUTUMAYO

Humberto Chávez
Rosoura Morales
Miryam N",varro
Floro Cerón
Carmela Agredo
La ureano Cebo 1105
Esther Portillo
Andrés Chi ndoy
Julio Gabriel Muchavisoy
Miguel Angel Muchavisoy
Javier Becerro

DE PARTICIPANTES

Buenaventura
Buenaventura
Buenaventura
Córdoba

Paniquitá
Paniquitá
Paniquitá

I"Guambía
Guambía
Lo Re joya
Quisgó
Pitayó
Guapí
Guapí
Placeti llar
Jambaló

Pasto
Pasto
Pasto
Putumayo
Putumayo
Putumayo
Putumayo
Putumayo
Putumayo
Putumayo
Putumayo

•
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AUTODIAGNOSTICO.

En Buenaventura - Valle trabajan la paja tetera, jicri 110 chanta, dama
gua, cabecinegro, totuma. Tienen mucha difi cultad para la obtetlció;;-
de la materia prima, debido a que se trae de otras poblaciones y les
es vendida por intermediarias. Entre las herramientas que utilizan es-
tán máqui nas de coser, ti jeras, cuch i Ilas, agu jos capoteras.

En general no hay mayor producción y comercialización por la insufi-
ciencia de herramientas, medios de transporte y medios de difusión •

Córdoba

Talla en madera: La producción Se basa en utensilios de cocina como
cucharones elaborados en mo:mgle, bateas, tablas para
cocina, molinillos, que a la veZ sirven de elementos
decorativos. Como herramientas básí cas uti lizan ha-
chas, taladro eléctrico, azuelas, lija de agua, serru-
chos, m:Jrti 1I0s, cuchi Ilos.

Lo producción es minori torio debido a que su taller
es muy rudimentario, por lo tanto quiere mecanizar
su taller.

Cauca

En Guambía elaboran mochilas en lana virgen, faldas, ruanas, chumbes,
fuera de realizar oficios domésticos. Son agricultores, ganaderos yarte-
sanos.

Trabajan simultáneamente la lana virgen y la sintéti ca en telares de
pedal; todo el grupa familiar participa en el proceso. Envian a hilar
a personas especializadas en el oficio. En Guambía tienen los bovi-
nos las cuales les proporcionan la m:Jteria prima, pero tienen problem.:Js
de tierra para mo:Jntener a dichos bovinos.

Paniquitó

En esta pablación se trabaja la cabuya, desde la siembra hasta la ela-
boración de productos como individuales, utilizando para su realización
máquinas de pedal, máquina desfibradora, caballos para transportar la
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Hilan lana virgen para hacer faldas, ruanas, para hombre y niños,
guambizas, mochilas elaboradas también en cabuya, ruanas, sombreros.
El grupo familiar trabaja en el proceso de la lana, crían los bovinos
que les brindan la motería prima. Utilizan telar de mano, cacanas,
puchicanga. La producción es sólo poro la familia y no poro la venta,
puesto que la gente no valora el trabajo y quiere comprar barato.

La Rejoya

Se trabaja el bejuco y la cabuya para la realización de canastos que
se utilizan en la recolección de café. Además se elaboran tapetes en
fique. Para la consecución de [as materias primas no se encuentra nin-
gún inconveniente, el problema lo representa el mercadeo.

Quisgó

Las materias primas utilizadas Son la cabuya, lana virgen, con las cua-
les elaboran sacos, ruanas y blusas.

Guapi

Trabajan la paja tetera vegetal poro realizar sombreros, bolsos indivi-
duales, esteras, sopladoras y chocolatillo vegetal poro hacer canastos.
Los artesonas deben comprar las moterias primos a un costo muy alto
debido a la extinción de estas especies, pero no tienen a quién ven-
derle sus productos una vez elaborados. Utilizan máquina de coser.

El Tenjo (Silvia)

No tienen recursos suficientes para comprar los ovinos con los cuales
pueden obtener la materia primJ para elaborar sus productos; comprar
la lana virgen y elaboran productos sólo por encarga, uti lizando telar
de mJno, agujas de varilla, crochet, máquina de coser, tinturas.

Placeti llar

Un grupo de mujeres de la comunidad trabaja la lana virgen, tejiendo
en guangas y ruecas. Elaboran ruanas, chales, bufandas, cobi jos.
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N~riño - Putum<JYo

Bajo Putumayo

Elaboran cucharas, bateas, platos, en general utensilios de cocina.
Ademós cam']s, si lIas, mesas. Instrumentos musica les como bodoqueras.
La madera la compran en el Putumoyo: naranjo, achapo, polo amarillo,
tufón. Los productos que elaboran los llevan a Mocea el día Domingo,
pero no siempre pueden venderlos debido a que eS muy poca la venta.

Alto Putumayo

Utiliz::m telares verticales poro elaborar sus tradicionales ruanas de vi-
vos colores. Elaboran canastos en tunda para la recolección de maíz
y frijoles. Un grupo de mujeres trabaja los tejidos de ponchas, ruanas,
chumbes pero su poca producción la absorben los intermediarios quienes
los compran muy barato, porque los productos que entran de contraban-
do del Ecuador les hacen la competencia.

Los indígenas Kamsá elaboran tollas en m,"dera, principalmente reco-
pi loción de figuras indígenas, instrumentos musicales como queñas, flau
tos, capador, sampoña, tambor, cununo, timbales, quenachos, cascabel.
Móviles, canastos en tundo, aventadores, robanovios, esteros de totora,
flechas. Bancos de figuras, banco indígena, sanjuanes, imágenes de
angu los, etc.

Nariña

Realizan tejidos de cojines, cobijas, sacos, flores; en ebanistería SI!

elaboran si lIas, mesas, cam,as; se trabajo o nivel fami liar, pero lo ma-
teria primo no se consigue en los pueblos sino solamente en lo ciudad
de Pasto. No hoy o qui en venderle lo producc; án puesto que en todos
los hogares se elaboran tejidos, cubriendo de esto manera sus propios ne-
cesidades; estos grupos son acesorados por el INeGRA. En general poro
Nariño - Putumayo, creen que es necesario organizarse en grupos pre-
cooperati vos.

Soluciones aportados por los propios artesanos
•

Valle

Los representantes de Buenaventura necesitan líneas de crédito poro lo
consecución de materia prima, herramientas más tecnificadas para sus
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Cultura Kamzá

Toda artesanía debe tener una identidad, un sentido propio.

Nariño - Putumayo

•Cauca

talleres, con el objeto de aumentar su producción y así mismo abrirse ca-
mino en la comercialización.

Debe recuperarse la lana, el tinturado y el hilado.

Para las diferentes poblaciones de este deportamento la producción nece-
sita el me joramiento de herramientas: ffi'Jquinaria para el hilado de la
cabuya y de la lana, ruecas y además capocitación en el ffi'Jnejo de las
herramientas. La capacitación también debe brindarse en cuanto se refie
re a hilado, tinturado, disei'lo. Todos los artesanos necesitan préstamos -
pora compra de m'Jterias primas, herramientas; desean comercializar sus
productos evitando los intermediarios, a través de Artesanías de Colombia.
Por intermedio del INCORA desean adquirir los ovinos para obtener sus
moterias primas directamente.

El INCORA podría colaborar en proyectos pecuarios de ovinos para resca-
tar y conservor las artesanías autóctonas, logrando que la tradición no se
pierda.

Ver las artesonías, brindar capacitación a los artesanos.

Propuestas dadas por Artesanías de Colombia

Solicitan créditos poro la consecución de materias priffi'Js y herramientas
como escuadras y serruchos.

Se debe fomentar proyectos de ovinos para obtener la lana y así elaborar
sus productos. Realización de cursos de diseño a los artesanos sin que los
objetos que elaboran pierdan su originalidad.

Se debe reunir a los ancianos y jóvenes de la comunidad para pedir aseso-
ría a Artesanías de Colombia y así generar más claridad sobre la tradición
de la artesanía Kamzá.

3.

I
I
I
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Criar avinos pora conseguir materia prima debido a que no hay en estos
momentos.

Elaboración de telas con motivos de chumbe en lugar de ruanas.

Conservación de árboles fXlra la materia prima con el objeto de elabQrar
instrumentos musicales y la talla en madera.

Nariño

Se debe buscar una técnica propia de la región de Yacuanquer. Aquí se
debe recuperar el tejido de cobijas, en lana de oveja tradicional de la
zona y realizado en telares.

Cauca

Plan de ovinos fXlra Silvia a través de INCORA.
Plan de ruecas fXlra el sur del Cauca y también en Silvia.
Realización de un taller de tinturado; artesanal con materias naturales y
otro con tintas industria les.
Taller de sistema de amarre; fijación de tinturado.
Recuperación del sombrero guabiano en caña brava. Para esto se debe
trabajar con el INeORA para organizar plantaciones de caña brava.

Guapi

Deben involucrarse en el proyecto que tiene la empresa en Guapi, mejo-
rando la técni ca y formas empleadas.

Buenaventura

Primero se deben definir los oficios a realizar y luego sí incluírlos en el
proyecto Buenaventura de la empresa.

Como conclusión general del seminario Artecol ¡NCORA, se puede decir
que los artesanos particifXlntes se mostraron bastante motivados por el te-
m~rio a tratar. Sus expectativas son muy grandes con respecto a la labor
que la empresa junto con el INCORA pueden desarrollar en beneficio de
su oficio y de cada una de las regiones que vinieron a representar, hacien
do especial énfasis en el problema de la comercialización de sus productos.

Debido a la importancia y al éxito obtenido en el seminario, es importante
destacar que cada regional debe preocuparse por realizar como mínimo, dos



I
I
I
I
I
I
lt
I
I
I
I
I
{'
I
I
I
I
I
I

cgr.

- 17 -

eventos anuales para que el sector artesanal se actualice en todo lo refe-
rente a nuevas técnicas de dibujo, diseño, color y lo que es más impartante.
en busqueda de canales de comercialización tanto a nivel interno como
externo p"ra sus productos.

•

Cordialmente,

M.o.RIA EUGENIA GUERRERO
Trabajadora Social
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TALLER ARTESANAL

SITIO

FECHA

FUNCIONARIOS INCORA

FUNCIONARIOS
ARTESANIAS

NUMERO DE PARTI-
CIPANTES

DEPARTAMENTOS

INCORA-ARTESANIAS

Seminario de la Consolata

Bucaramanga

Mayo 18 - 20 de 1988

Roselino Albarradn
Ornar Mariño

Ernesto rodriguez
Maria Ximena Serrano

MayerIy Carda

11

Santander

Boyacá

C3rare

Op6n

•
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DESARROLLO DEL PROGRAMA

Se cumplio el progroma previsto y acordado. Los temas se desarrollaron
de la sig uiente manera:

l. PROBLEMATICA DEL ARTESANO

Trobajo en subgrupos para auto-analizar y diagnósticar la situación
del artesano frente a la comunidad. Luego se discutieron en mesa
redonda, los puntos mós importantes de cada grupo.

a) BOYACA ( Tejeduría en lana)

1.1 Materias Primas:

La lana naturol no se encuentra en la región y es de difícil
consecusión.

No es rentab le •

1.2 Capacitación:

Fueron capacitados por el SENA y anteriormente en las Escue-
las, en la técniCa del crochet, dos agujas y telares.

1.3 Taller Artesanal:

Trobajan individualmente y sienten la necesidad de organizar
éste trabajo.

1.4 Diseño:

Requieren orientación y asesoría a nivel de técnicos de mane-
jo de la materia prima y su consecusión y en la elaboración de
productos apropiados al mercado.

1.5 Organización:

Han conformado un comité regional integrado por siete (7)
Municipios, cada uno con una representante. Existe la nece-
sidad de motivar e impulsar este grupo en beneficio de otros
artesanos.



I
I
I
I
I
I
It
I
I
I
I
I,
I
I
I
I
I
I

•

- 19 -

1.6 Comercio lización:

Es de consumo Familiar y la comercialización es deFiciente a
nivel Local.

CONCLUSIONES

El principal problema está en la dificultad para adquirir la materia
prima propia de la región y los altos costos que implicaría la cría
de ovejas, No hay programas conjuntos para el campesino de la
región en cuanto a Organización para la consecusión de la materia
prima, la producción y el mercadeo.

b) CARARE - OPON

1.1 Materias Primas:

No hay en la localidad, pero la distancia a Sucre es de tres
(3) horas y hay Facilidad de transporte para su adquisición.

El Bambú es más escaso por el clima. Hay problemas.

1.2 Taller Artesanal:

Cuentan con un Taller en e I Centro de Capacitación Comun i-
torio, en Peña Blanca, pero Falta adecuación y algunas herra
mientas simples.

1.3 Capacitación:

Recibieron un curso de dos (2) meses, Financiado por el INCO
RA, para aprender la Fécnica china en Bambú. Nó hay probre-
mas de técn ica .

1.4 Diseño:

No tienen propuestas de diseño. Se elaboran de una buena
calidad los mismos modelos chinos que se han aprendido en
toda 10 región, pero existen problemas de identidad.

1.5 Organización

Hay un grupo inFormaI de doce ( 12 ) personas, aspi ron a
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consolidorsen como Empresa Asociativo. Están asesorados por
el INCORA.

En cuanto o Comerciolizoció.n:

A través de ARTESANIAS el Boloi, en Bogotá.

OBSERVACIONES

Lo copocitoción en Bambú con lo técnico Chino no tuvo en cuento
que nó existía materia prima a la mano y obtenerla encarecía los
Costos aunque no existía la trasmisión, se realizó una transferencia
directa sin ninguna motivación de Diseño en utilidad y funcionalidad
de los productos. Deberán buscar propuestas pora superar esta s¡-¡ua
ción.

MALAGA - SANTANDER - (Cerámica)

1.1 M:¡terias Primas:

Fácil adquisición de la arcilla y el caolín

1.2 Capacitación:

Autodidáctica. Utiliza el moldeado

Taller:

Tiene su propio taller con los elementos necesarios (torno,
Horno y Mo Ides) •

1.3 Producción:

Paisajes de la reglan y situaciones del campo. Bajo nivel de
producción, per lo que se buscan otras actividades, podría
elaborar cien (100) máscaras entre trescientos (300) y ochocien
tos (800) Pesas - mensua les •

1.4 Organización:

Trabaja independiente pero siente la necesidad de agruoarse
para prestar un mayor beneficio y rentabilidad a su comunidad.
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La comercialización es casera a nivel local.

OBSERVACIONES:

El principal problema es la falta de asesoría en diseño ya que pro-
duce paisajes de otras regiones sin identidad cultural.

BIROLlN - CHARALA (Santander) (Te jido en Madera)

1 .] Materia Prima:

Uti liza maderas como arenoso, algodón, sangretoro, manchador,
naran jo si Ivestre y otros que se encuentran faci Imente en la re-
gión.

1.2 Capacitación:

Técnica tradicional de ta 110 en madera, conocida y aprendida a
través de su padre y abuelos. Elaboran sus propias herramientas
y es evidente su destreza y habilidad de oficio. Es un ejemplo
de maestría Artesanal. No hay sucesores que quieran aprender
el oficio, par lo que se teme que desaparezca.

1.3 Taller Artesanal:

A nivel individual. No eS compartido con las demás miembros de
la fami Iia .

1.4 Producción:

No tiene problema. Cumple con la demanda. Elabora cucharo-
nes, cucharas, molenillos, artesas, artecillas, paletas y cuchi-
llos. Produce tres (3) docenas de cucharas al día.

No tiene problemas de comercialización. No tiene intermediarios.

OBSERVACIONES

Como se trata de un maestro totalmente independiente y no hay
sucesores existe la posibilidad de un programa de Capacitación
Maestro-Artesano.
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EL SALITRE- CHARALA (Tejido en Algodón)

1.1 Materias Primos:

Solo se encuentra en pequeños culti vos caseros ( Algodón asbús
tico ). Los tierras son propicios, pero nadie siembra Algodón -
y esto limita la producción.

1.2 Taller Artesanal:

En la casa de Rosolbo A Ivarez, dos (2) ruecas manuales y cua-
tro (4) hi landeras independientes •

La parcelación El Salitre carece de serVICIOSEléctricos, por lo
que el tiempo de tejido se vé limitado a las pocas horas del
día disponibles.

1.3 Capacitación:

Capacitación impartida por Beatríz Granados a través del pro-
grama ERA ( Educación Rural Apropiada) desde hace tres (3)
años. Con éste curso y motivación, volvio la técnica tradicio
nal, aunque solamente estas tres mujeres la realizan actualme;:;te.

1.4 Producción:

Con diez (10) libres de hilo se hacen treinta metros (30.00 -
Mts) de tela y se alcanzan a producir veinte metros (20.00 -
Mts) al mes.

Fa Ita mano de Obre.

1.5 Organización:

No hay mucha unlon entre los habitantes de la parcelación.
Nó tienen servicios públicos completos. El grupo de producción
es pequeño pero no hay problem::ls. -

Comercia Iización:

Local y por intermedio en Bogotó.
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OBSERVACIONES

Ampliar la cobertura del proceso ya iniciado, aprovechando
los recursos existentes, facilitando las herramientas necesarias
para ampliar el taller prestando asesoría adecuada para promo
ver el cultivo del a Igodón, además de Capacitación para Ta
producción y e I mercadeo.

2.- Toller de Diseño Aplicado o la Artesanía

Cada parti ci pante colocó sus muestras artesana les y manua les
para Ser analizadas y discutidas, bajo la orientación del dise-
ñador Manue I Ernesto Rodríguez, quien además di ctó una charla
sobre la Artesanía Colombiana, La Artesanía Indígena- Tradicio
nal y Contemporánea y sobre las repercusiones de las distintas-
culturas en la Artesanía Nacional. Se identificaron de las
muestras presentadas y se las diferenció de las "manualidades".
Se realizó una comparación entre la producción artesanal y la
producción industrial.

Además de lograr el objetivo propuesto con el taller, se con-
cientizó sobre la importancia y el valor de nuestra propia ar-
tesanía.

Las correcciones se concluyen de la siguiente manera,

2.1 BOYACA

- Cubrecamas, carpetas y simi lares.

ANOTACIONES:

Técni ca Francesa - crochet

Lana Industrial

Manualidad

CORRECCION: Problemas con le materia prima. Se sugiere
utilizar la media lana.

- Ruana Tradicional
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ANOTACIONES:

Cardada

Problemas de Color

Técnica de Tejido en Telar

CORRECCION: Na se debe cardar el tejido poro cubrecamas.
Uti lizar los colores cruda, café y negro.

- PROPUESTA PARA EL GRUPO DE BOYACA:

Se debe replantear la producción y buscar soluciones con el
DRI poro el programa de cría de ovejas.

Investigar con los podres y abuelos poro recuperar la técnica
tradicional.

2.2 CARARE - OPON

- Productos en fique escarmanado

ANOTACIONES:

Artesanía Contemporónea

Moteria Prima Natural, utilización de las máquinas y otros
elementos industriales.

Saturación en el mercado,. Productos poro comerciales.

Común en todo el país.

- Macramé en Fique.

ANOTACIONES:

Bolso muy bien elaborado y muy artesanal.

CORRECCIONES: Se debe diversificar. Se le propone a Flor
María García, quien es la única del grupo que conoce la
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ANOTACIONES:

EL SALITRE - CHARALA

natural y hacer una nue
identidad propia.

Dejar los productos al
diseño poro lograr una

Pinturo de mala calidad y laca tóxica.

Técnica tradicional de tejido en telar

PROPUESTA: Na se debe seguir trabajando con esos materiales.
No es rentable. Productos sin identidad Cultural •

Investigar inmunizante poro el correcto manejo de la m:>teria
prima Asesoría permanente con el diseñador poro elaborar
unos tres (3) productos que se adapten al mercado local y que sean
pro pi os.

técnica, sea instructora de capocitación.

Productos - técnica china en caña brava y bambú.

Saturación en el mercado

Manua Iidad, subproducto i nduslrial

Tela de Lienzo en Algodón

Hi lado en uso y rueca

ANOTACIONES:

CORRECCION:
VQ propuesta de

I
Artesanía tradicional china, mismos modelos pero bien elabora
dos.

Materia prima natural y propia de la región

- Productos en Espuma

2.3

•
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Tela de un metro ( 1.00 Mts ) de ancha

Tela típica de Santander

Dos (2) muestras ( Blanqueada y natura I )

Ninguna corrección. Producto 100"10 Artesanal.

PROPUESTAS:

Adportar nuevos telares poro elaborar telas más anchas. No
blanquear las telas. Ofrecerla natural. No se debe estampor
ni elaborar confecciones. Experimentar teñido con fibras y
tintes naturales iniciando el proceso en la madeja.

2.4 MALAGA - SANTANDER

- Productos en Cerámica Moldeada ( Móscaras )

Técnicas del molde

Artesanía Urbana y Contemporánea

Identidad Italiana

CORRECCION: Uti lizar la misma técnica poro productos con
identidad propia.

PROPUESTAS: Realizar accion conjunta con los artesanos tra-
dicionales de Municipios cercanos como García Rovira y Cap..!.
tone jo.

Capacitación poro mejorar los conocimientos técnicos.

Con el INCORA se puede iniciar en la región el programo de
la "Olla regado", pora lo cual se solicitará la Cartilla y el
Video .

2.5 BIROLlN - CHARALA

Productos pora la cocino tallados en madera
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Artesanía Tradi ciona I

Funcional y Decorativas

Ninguna Corrección.

PROPUESTAS: Posibilidad de diversificación guardando el
concepto de recipiente y soporte.

Don Marco Aurelio Solano demostró ser un auténtico maestro
artesano, por su destreza y habilidad en el oficio.

PRESENTACION VIDEO - ARTESANIAS DE COLOMBIA

4. CONFERENCIA Dictada por la Coordinadora de Santander
de Artesaniás de Colombia. Se cumplieron los objetivas
propuestos en cuanto a ampliación de información de los
programas se refiere.

5. El doctor Roselino Albarracín habló sobre los SerVICIOSdel
INCORA y sobre los objetivos que se persiguen con ésto
acción conjunta de las dos Instituciones para el campo arte
sanal. Realizó un trabajo por grupos para tratar el tema de
Organización Comunitaria.

6. Se hicieron algunas aclaraciones sobre la Ley 36 acerca
del tipo de agremiación para los Artesanos.

7. LOGROS

Inducción al Artesano para hacerlo partícipe en el plan-
teamiento de soluciones adecuadas a los problemas que los
afectan dentro y fuera del sector artesanal.

Se estableció un diagnóstico base de necesidades y poten-
ciales para tener en cuenta por los mismos líderes comunales
el equipo de asesores, las instituciones y en general por to-
dos las involucrados en éste tipo de programas.

Se concientizó sobre el valor ó. el objeto artesanal y su pro-
ceSo de producción, como parte integrante de nuestra
cultura e identidad nacional.
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8. RECOMENDACION

- Se impulsó la defensa de las materias primos naturales y
su estimación.

Los planes de acción para e iecutar programas de asistencia
integral al sector artesanal, se deben realizar en conjunto
y armonía con otras Instituciones involucradas con el cam-
pesino, como única forma de obtener resultados a mediano
y largo plazo.

MARIA XIMENA SERRANO
Coordinadora Santander

ROSELlNO ALBARRACIN
Coordinador ¡ncora

MANUEL ERNESTO RODRIGUEZ
Supervisor Cultural y Artístico
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COMITE DE INTEGRACION DE LA MUJER
CAMPESINA Y ARTESANA BOYACENSE
" CIMCAB "

Calle Sa. No. 3 - 48
Teléfono: 70-4791/70-3154 Soga maso

Ruanas de todos tamaños

Color: Blanca
Negra
Gris

Bufandas
Pañolones
Guantes
Sueteres
Medias
Telas
Gorros
Monteras
Muñequería
Gualdrapas

. Mantas
Cubrecamas
Cojines
Decoraci ones

a) Materias Primas: Escasea y eS de regular
calidad precio elevado.

b) Comercialización: No hay en grandes
cantidades por su costo elevado y la
baja remuneración en el mercado.

c) Organización: Existe de Recursos Huma-
nos; la mayor dificultad es el aspecto
económico y técnico.

d) Capacitación: Es escasa a nivel de base
local en los siguientes Aspectos:
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5.

6.

7.

8.

SOLUCIONES

CLASE DE ORGANIZACION

SISTEMA DE ORGANIZA-
CION

PLAN DE ACCION
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Concientización y promOClon, recono-
cimiento del trabajo artesanal, desvalo
rización de éste, técnicas de producci6"
técnicas de mercadeo y control de cali-
dad.

Asesoría Adecuada.

Artesanos mismos (promotoras), concientización
y Promoción y los demás problemas serán so-
lucionados conjuntamente.

Asociación Artesanal

A nivel Regional

a) Censo de Artesanos

Quienes son?
Lino María Gutierrez ( L/ Grande)
Aurora Penagos ( Cuitiva )
Blanca Lilía Carreño ( Sogamoso )
Miriam López (Tota)
Eunice Cucunuva ( Pisva )
Arcelina Baez (Sátiva Norte)
G ladys María Pérez (Tutasó)
Bertha Pérez ( Tutasó )
Ana Elida Merchán (Tutasó)

Cuantas?
Nueve (9 )
Donde Trabaian ?
En cada municipio al cual pertenecen
( dentro de su propio hogar ).
Que Producen ?
Todo lo descrito en el numeral tercero
(30.) ( Artículos a Producir)
Que cantidad producen ?
La que la familia y cada comunidad
requiera •
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9. PROGRAMA DE TRABAJO '

•
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b) Organización Básica

Comité provicionol si lo hoy. Toreas
específicas Dividido en 3 secciones:

Mercadeo y finanzas, Educación.

Encargado de conseguir y preparar Material
Didáctico a uti lizar en las Asambleas Loca-
les. Resumir lo acordado en reunión de
mercadeo •

Hacer censo de producción, buscar medios
de sellección de productos, buscar la comer
cialización, programar el sistema de producción
y mercadeo.

Finanzas: Buscar medios de financiamiento,
manejar todo el sistema económico que requie-
ran las demás actividades establecer sistema
contab le.

,c) Plan Mínimo de Capacitación y Promoción:
Realización de siete (7) Asambleas regio-
na les.
Siete (7) cursa loca les, de capacitación
artesanal y organización.
Adquisición y reproducción de material
didáctico.
Adquisición de Papelería.

Aspecto Económico Busqueda de funcio-
namiento a través de entidades, aportes
comunitarios e individuales •

Cuando?
Antes del 30 de junio de 1988
Donde?
En Soga masa
Quienes?
(Comité Central C) grupo de representantes.
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Seminario en Bucaramanga

Plan de Capacitación
Realizar cuatro A9'Jmbleas Locales
Cuando?
El 5 de junio en Sogamaso
El 14 de junio en Sativon
El 12 de junio en Cuitiva
El 13 - 16 de junio en Pisva ( Por Dis-
tancia )
Reunión Oficina de INCORA Duitama
junio 10/88 a las 9;00 AM con coordi-
nadora de Artesanras en Ráquira y rep:..e
sentantes.
El 2,3 Y 4 Asamblea Regional de INCORA
Julio en calle 8 No. 3 - 48 Sogamoso
Quienes?
Representantes Comité Central y Organiza,
ciones de Base Anajael Alarcón
Ana Fi lomena Caro
Aurora Penagos
Ana Elida Merchán
Blanca Lilia Carreña
Celina Gutierrez
Gladys Nubia Candiza
Marina Escobar
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NOMBRE DEL GRUPO ARTESANAS CARARE - OPON

ARTICULOS A PRODUCIR - Cestería en Cañabrava

INTEGRANTES Peña Blanca Sucre Soler

Asociación

Ayuda poro la comercialización

a) Por los artesanos mismos, fomentar el
cultivo de la cañabrava en regiones o
lugares más cercanos al taller artesanal.

c) Apoyo Externo: Asistencia técnica en
cuanto al cultivo de la cañabrava.

d) Capocitación: Necesitamos diseño en
cuanto a la Cestería.

b) Por los Artesanos y ayuda externa proyec-
tar un trabajo conjunto entre los ortesanos
y uno entidad para obtener la materia
prima.

a) Censo de Artesanos a nivel veredal

c) Organización: Se tiene un primer nivel
de organización, razón por la cual nece-
sitamos complementación.

b) Comercialización: Pro experiencia de
otros artesanos se sabe que hay pedido
pero desconocemos sí este mercadeo es
estable o temporáneo.

PROBLEMAS Y NECESIDADES a) Materia Prima: No se consigue en la
región donde se elabora el producto.
Se obtiene a una distancia de tres ( 3 )
horas a un costo de $1.200 carga
( 100 Cañas)

PLAN DE ACCION

SOLUCIONES

CLASE DE ORGANIZACION

1.

2.

4.

3.

5.
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6.
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c)

SISTEMA DE ORGANIZACION

PROGRAMA DE TRABAJO a)

b)

c)

d)
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Carlas Matéus: Artesano en fabricación
de cubiertos decorativos en madera.

Inés Duarte: Artesana Tejidos en lana de
Oveja ( Cobi jos, Ruanas, Cahles, etc,
en telar).

En cuanto a ésto artesanía también le
trabajó Carmen Elisa Marín.

Las anteriores artesanías las elaboraron
de acuerdo a los encargos personales.

Organizaci ón Básica: Comité provisi anal.

En caso de Peña Blanca y e I grupo de
Artesanos lo reer:nplaza. Toreos Específi-
cas: La Artesanía de cestería en caña brava .

Plan mínimo de capacitación organizativa
por medio de charlas y conferencias.

a) Nivel local.

Que se va hacer ?

Programas para el cultivo de la caña brava
en la región.

Cuando?

El 26 de mayo, una reunión con un Agró-
nomo del ¡NCORA o del ICA.

Donde?

En la vereda de Peña Blanca - Sucre

Quienes?

Los artesanos o interesados en sembrar éste
producto.



10. INTEGRANTES DEL GRUPO - Irma Mercedes Marín

Belén Arevalo

Flor María García
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leonor García

Rosa/ba Ruíz

Yaneth Télles Duarte

Mariela García Ruíz

Gloria González

A licia Ruedo

Esperanza Téllez

Gloria Ariza García

Peña Blanca - SUCRE SANTA NDER
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l. NOMBRE DEL GRUPO " TEJEDRORAS DEL LIENZO"

2. DIRECCION M::.riela Ortíz-Parcelación El Salitre (charaló)

Rasalba Alvarez-Parcelación El Salitre (charaló)

Bernarda Monsalve Parcelación El Salitre (charaló)

3. ARTlCULOS A PRODUCIR Tela ( Lienzo ), tejida en hilo de algodón.

4. PROBLEMAS NECESIDADES a) Materia Prima: Hace falta incentivar los
cultivos de algodón.

Se propuso el programa de "Huerta Casera"

b) Comercialización: Hay canales de mercadeo,
pero se demoran los pagos.

Falta capacitación para utilizar los recursos
disponibles y lograr así precios correctos y
buena administración .

. c) Organización: Trabaian como grupo infor
ma I y exi ste la necesi dad de ampl iar el
grupo para aumentar la mano de obra.

d) Capacitación: Se necesita abrir un curso
de capacitación técnica, impartida por el
mismo grupo con el fín de impulsar esta acti-
vidad tradi cional en Charaló.

5. PLAN DE ACCION a) Censo de Artesanos Hay aproximadamente
doce (12) fami lias en la parcelación El Sa-
litre, que viven distanciadas y solamente
nosotras tres (3) noS dedicamos al trabajo
artesanal •

•
NOTA: La tradición se recuerda pero ya
no se conoce la técni ca.

En ésta parcelación los campesinos trabajan
en la labranza y la ganadería. Hombre y
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4. PROBLEMAS NECESIDADES
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Mujeres, niños.

b) El grupo de tejedoras: produce aproxima-
damente 20 metros de tela al mes y una
libra de algodón hilado.

c) Organización Básica: Dentro de la parcela-
ción existe una empresa comunitaria. Pero
el grupo de tejedoras aspira a consolidar el
grupo.

Se programó una reunión en la parcelación,
con la coordinadora de Santander el día 8
de junio.

Preparar el plan de acclon para iniciar un
curso de capacitación para la producción,
con el fín de aumentar la mano de obra
para cumplir la demanda.

MA LAGA ( Garcia Rovira )

Javier Súarez

Basados en elementos regionales, como son
aquellas que muestran la vida del campesino
en sus diferentes labores, agri cul turo, moli en
da, artesana 1, etc.

- Ollas porosas.

a) Materias Primas: Concecuencias de ceniza de
cáscara de arroz ( Aporta Silice muy úti I en
el trabajo).

Consecución en Yesos.

b) Comercialización: Falta de promOClon, ol-
vido y abandono de la región por parte
gubernamental que genera un aislamiento casi
total (carreteras largas y deficientes, etc).
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c) Organización: Solo existe producción arte-
sanal individual lo cual límita y acarréa
inconvenientes que lo formo organizativa
puede solucionar.

SISTEMA DE ORGANIZACION

Individual

Asociación Fami liar.

Organización: No existe.

Tomar cursos o nivel técnico
procesos poro obtener yeso )

Plan de capacitación.

Horas típicas y la cestería y trabajo de ¡unco.

En el Juncal Vereda de Capitanejo .

Hacia varios asociaciones familiares ( 3 ó 4 )

En capacitación talleres de esmaltas y proce-
so del yeso.

En organización, contacto personas que com
partan los mismos actividades.

Centro de Artesonos
Personal o nivel regional y de providencio.

Ayudo Externo:
Comercialización: Mejorar los vías de acceso,
fomentar el turísmo.

Capacitación:
( esmalte ), (

Artesono y Ayuda Externa:
En comercialización - Ampliar mercadeo

Artesanos:
Lo consecución de lo cóscara de arroz,
opcionalmente en Bucaramanga.

Cursos de organización comunitaria.

b)

o)

d)

o)

c)

SOLUCIONES

PLAN DE ACCrON

ORGANIZACION
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En un I"pso de tiempo corto.

Realización de I tercer punto
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Que?

Persono I Y con las asocia ci ones artesano le s•

Quien?

Mejorar y diseñar en combinación de lozas
típicas y trabajo de junco.

Inicialmente contactos con centenares de
grupos.

Envío de junco poro diseños por porte de
Artesanías de Colombia.

9. PROGRAMA DE TRABAJO

I
I
I
I
I
I

•
I
I
I

I I
Ir
I
I

•

I
I
I
I



Bernardo Franco

Roselino Albarracin

FUNCIONARIOS INCORA:

NUr.lERO DE PARTICIPANTES 19

La Suiza (Pereira)

INCORA - ARTESANlAS

"'ayo 24 - 27 de 19888

RISARALDA

FECHA

TALLER ARTESANAL

FUNCIONARIOS
ARTESANIAS Ernesto Rodñguez

Luz "'arina Henao

smo

DEPARTAr-lENTOS Caldas
Risaralda
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INTRODUCCION:

En la ciudad de Pereira, Vereda la Suiza y en instalaciones del INDERENA,
se realizó el segundo taller Artesanal Regional con Artesanos usuarios del
INCORA, procedentes del Viejo Caldas. (Caldas, Quindio y Risaralda) y
Antioquia. El taller se inició el día 24 de Mayo en las horas de la tarde
y finalizó el 27 en las horas del medio día o

Bajo el propósito de brindar pautas que influyen en la labor Artesanal yel
de conocer el diagnóstico sobre la problemática del sector, se de~rrolló
una programación con la orientación de funcionarios de Artesanías de Colom-
bia y del INCORA.

DESARROLLO DEL PROGRAMA:

1. Instalación: Para este acto se contó con la intervención de las siguien-
tes personas: Doctor,Bernando Franco Director del INCORA; Doctor
Iván Giralda Henao Director Regional del DRI; Señor Rocelino Albarracin
de la oficina de Organización Campesina del INCORA; señor Daniel
Ochoa representante de la Junta Directiva Nacional de la ANUC; en re-
presentación de Artesanías de Colombia se contó con lo presencia de la
coordinadora regional Luz Marina Henao; la promotora Social Rivillas C.
La Asesora en Producción y Créditos Mercedes Coronado Utria.

Para dicho acto se organizó una exposición con las diferentes muestras,
representativas de cada región y traidas par los Artesanos.

2. Autodiagnóstico: Para esta fase ya se contaba can un proceso de integra-
ción grupal y se dió una presentación y motivación sobre los actos y asp!c
tos de los diagnósticos, necesidades y recursos y la orientación sobre los
puntos a ser analizados por cada grupo para presentar en la mesa redondo,
con .Ios siguientes resultados:

REGION CALDAS
MUNICIPIO: Aguadas
TECNICA: Tejido en ¡roca
PRODUCTOS:
QUE ELABORAN: Sombreros y empaques para envases
NOMBRE DE LOS ARTESANOS: Delia Valencia de Arias.
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Irma Franca

Elida Gómez de López

Benjamín Duque Henaa (Maestra Artesana)

"
en Cañabrava

El proceso de producción esta dividido en
varias etapas y cada sector de la pobla-
ción se dedica a uno de ellos, por tal
motivo se presenta la necesidad de tener
un taller con máquinas para el terminado
tales como: hornos, planchas, mesas y de
esta manera las Artesanas manejar toda el
proceso y evitar los intermediarios.

lraca can existencia suficiente y candicia
nes buenas poro adquirirla.

No lo hace directamente el Artesano sino
las personas que le dan el terminado final,
por esta razón los intermediarios se llevan
la mejor ganancia.

Sal icitan a nivel Organizativa para produc
ción y mercadeo (sombrero) hay solamente
mercadea para los empaques •

Aprendido, se ha transmitido de generación
en generación y obedece a una empresa
fami liar, actualmente se ésta recibiendo ase
saría en diversificación con miras a explotar
y la cual está a cargo de la diseñadora María
de los Angeles González.

Ana Angel Robledo. Telar
Lucelia González. Sombreros
María Ganzá lez. "

Con relación a I empaque para envase y con
destino a la licorera de Caldas se presenta
tambien problemas de intermediario.

PRODUCCION

MATERIA PRIMA

CAPACITACION

DISEÑO:

COMERCIALlZACION

MUNICIPIO RIOSUCIO
NOMBRE DE LOS ARTESANOS

I
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MATERIAS PRIMAS:

CAPACITACION:

PRODUCCION:

DISEÑO:

COMERCIALlZACION:

• MUNICIPIO ANSERMA
NOMBRE DEL ARTESANO:
MATERIA PRIMA:
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Hilaza de algodón industrial. Cañabravo.

En cuanto a consecución de la hi laza de
algodón, no existen en la región y se de-
be comprar a precios altos.

La caña brava existe con disponibilidad ba-
ja, las condiciones para adquirir son difí-
ciles por la lejanía.

En cuanta al telar se adquiere el conoci-
miento de técnicas en el proceso de .tin-
tura, hilada y el manejo de otras mate-
rias primas naturales, como la seda, lana
etc., capacitación también en comerciali-
zación y organización.

Cañabrava: Capacitación para la utiliza-
ción totál y no desechar el cagoyo.

En costos de producción y en la organiza-
ción.

En cuanta al telar es individual, con nece-
sidades de implementos y capital de tra-
bajo.

Cañabrava: La producción se hace en ta-
11er familiar con necesidades de herramien-
tas equipOs y créditos •

Telar es aprendido a través de la pr6ctica,
se requiere asesoría en diseño; cañabrava
es aprendido, se requieren otras altemati-
vas de diseño y tejidos con el material.

Telar no tiene comercial ización, cañabrava
se hace necesario promocionar m6s el pro-
ducto .

Jaime Buitrago. Talla en madera.
Aunque existe en la región los costos son
altos.
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CAPACITACION:

PRODUCCION:

DISEI'lO:

COMERCIALlZACION:

MUNICIPIO VILLAMARIA
NOMBRE DE LOS ARTESANOS:

MATERIA PRIMA:

CAPACITACION:

PRODUCCION:

DISEI'lO:

COMERCIALlZACION:

REGION RISARALDA
NOMBRE DE LOS ARTESANOS:
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Conocimientos sobre trabajo en diseño en
madera, como también en ebanisteria.

Se hace en taller familiar can necesida-
des de haromientas, lacal y capital de
trabajo.

Es heredado con necesidad de aprender
mós sobre él.

No tiene problemas porque SU mercado es
a nivel local.

Luis Evelio Rincón
Alfonso Castaño (productores de fique)
La asistencia fue de fiqueros representan-
tes de la Organización de Asofique.

No tienen ningún problema puesto que
cuentan con los cultivos y el apoyo de los
entes oficiales para garantizar SU permanen-
cia .

En este aspecto solí citan de la Empresa to-
tal capacitación en lo relacionado con el
manejo artesanal del fique.

Es comunitaria con necesidades de herra-
mienta y local.

Parte es copiada y el resto aprendida pe-
ro se requieren mós sobre el proceso de
diseño.

Se requiere promocionar a nivel nacional
e internacional sobre la importancia de
las fibras naturales .

Carlos Humberto Arenas: Guasca de pló-
tano, enea, bejuco, junco.
José David Arenas: Guasca de plótano,
enea, bejuco, junco.
Be6triz Eugenia Santa: Mimbre chileno y
bambú .
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MUNICIPIO SANTA ROSA DE
CABAL

TECNICA

MATERIAS PRIMAS

CAPACITACION

PRODUCCION

DISEÑO

COMERCIALlZACION

MUNICIPIO PUEBLO RICO

NOMBRE DE LOS ARTESANOS

MATERIAS PRIMAS

CAPACITACION

•
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Esteras, Canastas;
Muebles en bambú

Mimbre chilena, bambú, guasca de pláta=
na, enea, bejuco, junco.
La materia prima se consigue en la región
a excepción del mimbre chileno que debe
conseguirse fuera del Departamento y los
costos se hacen muy altos.

En aspectos de organización del taller

Mimbre se hace a nivel de microempresa
y el de las otros materiales es a nivel fa-
miliar. Se vé la necesidad del crédito
para compra de materia prima •

Se vé la necesidad de diversificar los pro-
ductos para que tengan salida en época di-
ferente a la cosecha del café, se expanden
durante tres meses al año a nivel del mim-
bre se requiere con miras a exportar •

Las ventas tienen un receso de nueve meses
en el año por motivos ya explicados a
excepción de los muebles en mimbre.

Alba Miriam Velez A. (Vereda Ciató)
Alba Gonzalez Santa ( Vereda Ciató )
Rosa Elena Peréa ( Vereda Gi abra )
Oneida del Río N. (Pueblo Rico)

Guasca de plátano, Iraca.
Cuentan con la existencia de las mismas

En el ofi ci o para e I aprovechamiento de
recursos naturales que hay en la región
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PRODUCCION

DISE"iO

COMERCIALlZACION

REGION DEL QUINDIO
MUNICIPIO - Guasca -

ARTESANO

TECNICA

MATERIA PRIMA

CAPACITACION

PRODUCCION

DISE"iO

COMERCIALlZACION

MUNICIPIO MONTENEGRO

ARTESANO

TECNICA
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cama en el case del bambú, cañabrava,
Iraca, Guadúa, Guasca de Plátano, Junco.

Es individual a nivel de manualidades,
con materiales que nó sen naturales, ne-
cesidad de crédito para montaje de ta-
lleres o

Es aprendido y creado a nivel artesanal
tenemos a la señora Rosa Elena Peréa.

Por encargo y promocionar los productos.

Noel Honorio Acevedo

Cestería

Guadúa Biche, Cañabrava, Guasca de
Plátano, Iraca, escasez de materia prima
y dificultad para transportarla por carencia
de carnet nacional o

A nivel de orgonización del gremio

Se hace a nivel de taller familiar se
detecta la necesidad de créditos.

Aprendido

Organización de las Ferias Artesanales por
el poco apoyo de las autoridodes municipa-
les como el producto esta más dirigido o la
recolección del cofé salo se cotizo bien en
épocas de cosecha •

Raúl Solazar

Cestería



El supervisor Cultural y Artístico dió una charla introductoria sobre los si-
guientes aspectos: Clasificación de las Artesanías en Indígena, Tradicional
y Contemporánea; Taller Artesanal y Empresa Industrial; Pepel del Diseñador
y Papel del Maestro Artesano.
Corrección sobre los Productos de los Artesanos

I
I
I
I
I
I

••
I
I
I

••.-
I

•
I
I
I
I

3 •

•

MATERIA PRIMA

CAPACITACION

PRODUCCION

DISEÑO

COMERCIALlZACION

MUNICIPIO FIlANDIA

ARTESANO

TECNICA

MATERIA PRIMA

CAPACITACION

PRODUCCION

DISEÑO

COMERCIALlZACION

TALLERDE DISEÑO

Región
Técni ca
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Bejuco, Guadúa, Biche, Guasca de
Plátano, Cañabrava, escasez de la ma-
teria prima en la región.

A nive I organizativo

Se hace a nivel de taller familiar nece-
sidad de crédito para compra de materiales.

Aprendi do y creado.

Organización en Ferias, poco apoyo de
las autoridades munici po les.

Eduardo Marques

Cestería

Bejuco, Guadúa, escasez de la materia
prima •

Organización Comunitaria

Taller Familiar

Es aprendido

Organización en Ferias y el apoyo por por-
te de las autoridades municipales.

Aguadas (Ca Idas )
Tejeduría en lroca
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Sombreros y Empques para Botellas

Es insuperab le no hoy '1ue hacer correcci ón,
la materia prima es natural, expresión propia
de la población. Solamente hay que modificar
el tamaño de los sombre.ros( para el mercado
internacional debe ser más grande) y el aca-
bado final en materiales naturales como el al-
godón poro las cintas. María de los Angeles
González es la persona encargada de I pro-
grama y con la Cooperativa Artesanal se está
haciendo recuperación del tejido tradicional
calado con las artesanas mayores. Más que una
diversificación ha sido una recuperación de las
características del sombrero .EI Programa de Ar-
tesanías de Colombia se está iniciando en Agua-
das pero aún no está en la etapa de producción.
Con relación al empaque para botellas, toda
vez que la botella es un producto industrial y
los industriales solicitan que se produzca el em-
paque a nivel industrial y a bajos costos.Como
empaque pierde la función original y es un inten-
to de utilizar técnica artesanal aplicada a la
industria y las artesanas lo hacen porque el som-
brero todavía no representa una alternativa eco-
nómica. La comercialización del sombrero no
está organizada y este es un reto a la actualidad •

Santa Rosa de Cabal ( Risaralda

Tejido en Mimbre Chileno

Mesa, Columpio

Artesanía Contemporánea ( Técni ca tradicional
con diversificación contemporánea).
No se debe utilizar estructura metálica con el
mimbre porque pierde calidad artesanal, el mueble
se hace pesado, duro, el aporte industrial (hierro)
lo desme ¡ora y lo hace aJemás costoso. En lugar
del columpio poro el bebé buscar elementos úti-
les y con funcionalidad. El mimbre tiene buenas
alternativas en éste momento, hay que diseñar
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una alternativa formal para competir con
técnico, diseño y función, En los muebles
hay un buen manejo del material, pero existe
aún una indecisión por una línea definida y
ademós problemas de orden técnico que se
pueden me¡orar.

Santa Rosa de Coba I

Bejuco, Guasca de Plótano, Bambú, Enea,
Juncos, Guadúa.

Bolsos, Esteras, Canastos, Casa

Es la típica producción artesanal regional,
porque utiliza materias primas naturales. De
las cosas interesantes es e I canasto e laborado
en guadúa, se podría hacer mós grande para
función de mercado, se corrige el quemado, el
alquitrón en el acabado de los materiales para
beneficio de la salud. Teóricamente se puede
rediseñar. La estera tiene un mercado local para
las fincas cafeteras pero puede tener otras funcio-
nes mós modernas para otro mercado, un producto
recomendado para la salud por e jemplo, para la
playa, para el estadio. La estera de junco es uti-
lizada para los caballos. La guadúa se va a tra-
bajar con una propuesta de muebles combinado
con esteras de guasca y sin productos industriales,
Diversificar canasto de guadúa mó6 grande. En
cuanto a la casa de bambú trabajar el techo
con el mismo bambú y nó con triplex, no uti-
~izar productos industriales como la laca, quemado,
porque el bambú tiene visualizaciones muy agrada-
bles,
Para el bolso en bejuco mejorar las asas y el ta-
maño, el acabado natural estó bien. La cartera
para mercado urbano debe ser mós amplia, parque
la tendencía es de las cosas grandes y amplias •

Filandia

Cestería en Bejuco y Guadúa Biche
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Canasto cafetero, canasto remesero y ca-
nasto sembrador.

Es perfecto, buen manejo de lo técnico en
lo textura utilizo el color combinado dife-
rentes tonos de los bejucos, lo que produce
un acabado natural sin necesidad de utili>zar
elementos industriales • Los productos tienen
bueno calidad o Se detecto escasez de bejucos,
por lo que hoy que asumir el problema en for-
mo urgente poro defender los recursos naturaleso
Promover con lo Federación Nocional de Cafe-
teros, lo utilización del canasto, cuyo demando
está en decadencia por el reemplazo del balde
plóstico. Por lo pronto pensar en tamaños más
grandes que puede ofrecer otros funciones como
por e jemplo canasto poro lo ropo.

Quimbaya ( Quindío )

Cañabrava, Guadúa Biche

Muebles y Cestería

En cuanto o los muebles con función de armario
ó guardo ropo, reemplazar el clavo ó puntillos
por un sistema de amarre que debe estor de acuer-
do 01 material, puede ser mejoradoo Lo cestería
con función de ancheta puede ser trabajado un
poco en lo altura de los lodos, pero estó bien
manejado lo técni ca •

Montenegro ( Quindío )

Bejucos, Guadúa, Guasca de Plótano

Bolsos, Sombreros, Campano y varios

La loco en cestería desmejoro lo calidad
natural, el brillo es artificial y hoce tóxico
el acabado, ademós tróe costos adicionaleso
Evitar el plástico, el metól, pinturas,etc, en
el uso de los artesanías. Orientar lo producción
por cosos útiles y especializarse en un campo
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y nó en una diversidad de cosas que no se
sabe si se van a comercializar y se pierde per-
feccionamiento, inversión, tiempo, y se agota
el material. Es preferible tener 3 ó 4 productos
que se vendan bien. No diversificar tanto, adap-
tar cada técnica al proceso. Existe la tendencia
a hacer de todo aviones, zapatos, etc y ademós
red ucir de tamaño, pero con una producción
estable deberá ser más grande, como ocurre con
la canasti ca la cual puede servir de frutero pero
en un tamaño más grande, el tejido que tiene es
preciosos y el acabado en su color está bien •
En cuanto a la campana, con función de pantalla,
presenta varios problemas: la utilización de ele-
mentos industriales, diseño influenciado por la
intervención del comprador, lo cual es nocivo
y se pierde el sentido artes:Jnal.E artesano debe
educar al consumidor y nó lo contrario. La fun-
ción de pantalla dada a éste producto desvirtúa
la utilización de la técnica original que es la
cestería, además como panta 110 no funcionaría
porque la luz se difunde por los orificios. La
técnica de cestería se debe aplicar sólo a ella
y nó hacer otras cosas. El sombrero de bejuco,
queda muy fuerte y además exi sten otros mate-
riales para hacerlo y ocurre igual que en la
pantalla.

Riosucio (Caldas)

Telar

Blusa, Falda, Túnica, Bufanda.

Se recomienda nó trabajar el diseño de los
cuadros, ni realizar ropa, porque se puede
tener problemas de comercialización. Tra-
tar de elaborar más bien telas con diseños
muy simples y sin muchos colores para que
la gente le dé una función: Cortinas, man-
teles, tendidos para cama, etc. Ens:Jyar el
Tejido con otras fibras naturales como el
fique. Se requiere de asesoría, nunca la
ha tenido en éste campo.
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PRESENTACION INSTITUCION,A.L

CONCLUSIONES

Soluciones a las necesidades del Diagnóstico.

c) Individuales en Caña bravo

Artesanías de Caldas

Oficinas de Artesanías de Colombia S.A.

h) Telas tejidas en Telar

f) Empaques de Fique

b) Sombreros de Cañabrava

i) Muebles con Talla en Madera

g) Proyectos de Artesanía en Fique como el
Macramé y artesanía fi na •

a) Sombreros de Iroco

d) Bolsos de Cabuya

e) Tela para Embalaje de Fique

PRODUCTOS QUE SE VAN A
ELABORAR

NOMBRE DEL GRUPO

DEPARTAMENTO DE CALDAS

DIRECCION

Con lo presencio de lo Doctoro María Cristina Palau lo y la Doctora Cruz
Elena Orozco de Guerrera, se inició la presentación de Artesanías de Co-
lombia, posteriormente proyección de video sobre las artesanías de nuestro
país y características de la Empresa. Charla de ampliación sobre los ser-
vicios que presta la empresa y Organización Comunitaria a cargo de la pro-
motora Social Carola Rivillas C. Información acerca del manejo de créditos,
capacitación, a cargo de la Asesara en producción y créditos Mercedes Co-
ronado Utria. Presentación institucional del INCORA a cargo del funcionario
Roselino Albarracín, con información sobre programas y servicios de ésta Enti-
dad, dando importancia a la coordinación interinstitucional cuya finalidad es
buscar el bienestar del Campesino Artesano.
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a) Par los mismos Artesanos

l. Organización de los Artesanos a través de un promotor artesano en todo
e I Departamento.

2. Perfeccionamiento de la producción.

3. Participación activa y decidida en todo lo que propenda por el mejor
estar del artesano.

b) Por Artesanos y Otros

l. Campaña Nacional que promocione las Artesanías Colombianas que sirva
para el reconocimiento de la labor Artesanal.

2. Que se apoye a través de las instituciones al promotor artesanal, para
que sea efectiva la labor de éste.

3. Que las instituciones oficiales y privadas den créditos de apoyo a la
producción artesanal, que sea adsequible por todas en cuanto a trámites,
cantidad ó monto, intereses y tiempo ( que sea de fomento ó subsidio
a la artesanía )

4. Que las instituciones capaciten a los artesanos en costos de producción y
mercadeo, para evitar en la medida que se pueda la gran cantidad de in-
termediarios.

c) Solamente por Otros

l. N~da, todo lo que se haga sea con participación activa y decidida de los
Artesanos.

5. Formas Organizativas que se quieren impulsar.

a) Empresas Asociativas Artesanos por líneas de producción, locales.

b) Una comercialización a nivel Departamental •

6. Tareas específicas que se proponen como grupo

a) En Organizoción

lo Que se nombre un Promotor Departamental artesano con funciones de
Organización y participación comunitaria artesanal.
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COMERCIALlZACION

DIAGNOSTICO

Problemas de consecución - Movilización y transporte de la materia prima •

Esteri 110

Pueblo Rico

Alcaldía Municipal Equipo de Educación

Pereira Cra. 3 Bis No, 17 - 43(Santa Rosa de
Cabal )

Información Créditos, Eventos Artesanales, etc.
Asignación de un órea para la venta de canastos a los artesanos en la plaza
de mercado.
Pera organizar los problemas inicialmente dela región se propone el grupo
coordi nar con los representantes de Artesanías de Colombia los siguiente:

La forma organizativa que se proyecta es la constitución de una Cooperativa
para la comercialización y consecución de materias primas,
Los representantes del Quindío tienen un factor común las materias primas
( Guasca de Plótano, Bejuco, Guadúa ), Con estos elementos se continuaró
elaborando el canasto cafetero, remesero, etc, incorporando nuevas formas con-
si8erando las sugerencias hechas par el diseñador de Artesanías de Colombia
y/ó " Rescatar'y buscar nuevas aplicad ones ala Esteri 110 11 si Dios envía a
cada muchachito con el pan debajo del brazo, bajo el otro le colocaremos la
estera 11 •

Conseguir a través de DANCOOP - SENA ú otra entidad, un curso de coope-
rativa o

Con tal efecto los artesanos conseguirón el local y acordarón el horario que
mós se les acomode para las veinte horas que dura el curso bósico.
Presentar al Alcalde memorial para que les adjudique órea a los artesanos
para la venta de sus canastos en las plazas de mercado gestionar ante Artesanías
de Colombia la carnetización.
Con la carnetización gestionar ante INDERENA permiso para moví lizar materia
prima y para la siembre de los vegetales en la región.
Elaboración de boletines que informen sobre sistemas de crédito, comercializa-
ción (Ferias) capacitación,
En muchos casos el artesano no recibe beneficios por falta de información,

DIRECCION

Diseño

• NOMBRE DEL GRUPO RISARALDA

I
I
I
I
I
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4. SOLUCION A LAS NECESIDADES DEL DIAGNOSTICO:

a) Para los mismos Arte sonos

b) Por Artesonas y Otros

Pueblo Rico: Perfeccionar el producto, evitando la utilización de materiales
industriales.
Buena calidad ( Funcionalidad ( y acabado.

56

Pueblo Rico

Buscar lo copocitoción para el aprovecha-
miento artesona I de los recursos natura les
que existen en la región.
Esteras en Iraca y Guasca de Plátano
¡raca pora hacer escobas.

b) Mueblería en general en mimbre chileno

a) Esteras en Enea y Guasca de Plátano,
canastos en Guasdúa Biche y Bejuco,Muebles
en Guadúo, Bambú, Bejuco.

Hacer contactos con la CARDER, ICA, Comité de Cafeteros,
INCORA, poro promocionar y plantar los aJ Itivos de materias
primas con el fín de mantenerla ( Cañabrava,lraca,Guadúa,
Bambú, Guasca de Plátano, Junco, Be¡uco )
Entre las personas del taller y las entidades hacer la promoción
de artesanía y la comercialización de las mismas poro que la
producción se continúe a nivel familiar ( conferencias, capacita-
d ón, técni ca )

Ei artesano hacer contactos con la entidad poro el cultivo de
la enea y mimbre chi lena, y la comercial izad ón de los canastos

: Diversificación a la producción de muebles en guadúo y bejuco.
Mientras el cliente se concientiza de la verdadera artesanía
tradicional se seguirá trabajando en la misma forma pero haciendo
muestras de artesanías puras sin elementos industriales •

Santa Rosa
de Cabal

Pueblo Rico:

Santa Rosa de
Cabal

PRODUCTOS QUE VAN A
ELABORAR

SANTA ROY>. DE CABAL

•
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b) Frente a la Producción:

c) Comercialización:

c) Solamente por Otros

del mismo

tratando de hacer productos funcionales

del Taller y ampliación

y Herramienta

Diversificar y mejorar el diseño,
y que tengan mercadeo.
Mejoramiento Organizativo

Consecución de Maquinaria

Buscar un mejor mercado de los productos
Utilización de lugares públicos donde hayan entrados del mismo.

Contacto con la Administración Municipal para lo Casa Campesina para que
viva pora la promoción de Artesanía •
Conexión de Artesanías de Colombia con el Comité de Cafeteros pora venta
de Esteras y Canastos.

Santa Rosa de
Cabal Crédito y Capacitación Técni ca

y las esteras con el comité de cafeteros por intermedio de
Artesanías de Colombia.

4. Forma Organizativa que quieren impulsar:

Pueblo Rico : Créditos y Capacitación Técnica

5. Tareas Específicas que se proponen como grupos:

a) Empresa Asociativa a nivel Municipal y Deportamental

a) En Organización
Hacer un censo a nivel Municipal de los Artesanos y en que trabajan

Programar una reunión con el fín de crear la necesidad de unirnos y discu-
tir los problemas a nivel Municipal.

d) Frente a Materias Primas:

Conocimientos delas materias primas de cada región para que los artesanos
tengan facilidad de adquirirlas.

I
I
I
I
I
I

••
I
I
I
I
I
f
I
I •

I
I
I
I



58

6. PLAN DE ACCIONES INMEDIATAS

f) Con 105 Artesanos:

e) Copa citación :

- Representante Anserma
- Representante Ag uadas
- Representante Riosucio
- Representante Villamaría

- Representante Pueblo Rico
- Representante Santa Rosa

- Representante Filandia

Incrementar a nivel de Artesanas el que tengan la facilidad de cultivar la
materia prima y capacitarlas, para conServar la materia prima empleando
los maestras artesanos.
Por medio de entidade5 promocionar el cultivo de materias primas( Enea,
Mi.mbre ).-

Concientización del artesano de elaborar la artesanía tradicional pura con
muy buena sal ida ( funcionalidad ), que tenga buena acogida en el mer-
cado.
Conocimiento de las Artesanía5 de cada municipio •
Lo anterior se logrará por medio de reunione5, a nivel de comunicipios
con la participación de todos.
Las reuniones se programarían cada cuatro mese5.

De acuerdo a la propuesta presentada par el grupo de Caldas de conformar
Comité5 Regionales, los participantes la acogieron y se procedió a constituír
los por votación, quedando e5tructurados de la siguiente manera:

Despúes de estar orgonizodos los artesanos solicitar cursos de capacitación
en disEño, c05tas de producción ( Contabilidad ), manejo de personal, con
INCORA, SENA, Artesanías de Colombia •

ALBA GONZALEZ SANTA
BEATRIZ EUGENIA SANTA

Comité Regi onal Risaralda

EDUARDO MARQUEZ

Comité Regional Caldas

Comitpe Regional Quindío

. JAIME ANTONIO BUITRAGO MAYA
IRMA FRANCO GOMEZ
ANA ANGEL ROBLEDO
LUIS EVELlO RINCON CARDONA

•
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Acciones Inmediatos del Comité Regional del Quindio

Acciones Inmediatas del Comité Regional de Caldas

Acciones Inmediatos del Comité Regional de Risoroldo

b) Censo artesano I en Pueblo Rico del I de Junio en adelante

59

- Representante Quimbaya
Representante Montenegro

NOE HONORIO ACEVEDO So
RAUL SA.LAZARGALLEGO

b) Asistir a un taller sobre la Empreso Comunitaria a realizarse en Villamaría
en Junio 18 a los 10 A oMo Escuela San Pedro Claver

Por el momento no establecen ningún calendario de reuniones; en sus muni-
cipios van o contactar o los miembros de Juntos Directivos de Artesanos

c) Hacer contactos con los nuevos alcaldes para explicarles lo impartoncio y
los metas de lo organización

a) Cada representante hará el censo municipal de los artesanos, tarea a rea-
lizarse a Junio 30 de 1988

d) Reunión de análisis, del Comité Regional en Riosucio el día Sobado 16 de
Julio en el Taller de Ana Angel o los 10:00 A oMo

e) Lo sede de lo tercero reunión en Aguados, hora y fecho se define en lo
reunión de Riosucio

c) Reunión con el INCORA el día 25 de Julio en el Concejo Municipal de
Pueblo Rico o lo 1:00 P.M o

'-o) Censa artesanal de Santo Rosa de Cobol del .1 al 10 de Junio de 1988. Reu-
nión con el INCORA Junio 12

e) El objetivo de los reuniones es el de promover o los artesanos e impulsor
sus productos dóndoles o conocer los servici os de Artesanías de Colombia
paro que tengan nuevOS cominos paro trabajar o

d) Reunión conjunto Santo Rosa de Cobol y Pueblo Rico el 7 de Agosto

•
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7. ASESORIA INDIVIDUAL EN DISEÑO

8. EVALUACION GENERAL DEL EVENTO

b) Sobre la forma como se realizó el taller para el 100% fué buena

36% opinó sobre el interés de continuar asistiendo a estos eventos, sin
especi ficar un tema determinado

general, además programarán con-
equi po de traba ¡o de I Qui nd io ( Arteco I )

60

a reunión
Social del

para solicitarles convocación
juntamente con la Promotora
las acci ones a seg uir •

c) El 100"10 de los asistentes conceptuó que lo información de las servicios
del INCORA y ARTECOL fué c10ra y suficiente.

a) Con relación al aporte de nuevos conocimientos el 100% de los asistentes
respondieron afirmativamente.

NOTA: Las anteriores conclusiones fueron tomadas de cada uno de los
grupos, las cuales fueron analizadas independientemente y en trabajo de
subgrupos.

Los di señador~s Manuel Ernesto Rodrfguez y Roberto G ira Ido real izaron
una corrección y una propuesta de diseño para cada técnica.

Aplicada la encuesta ( se anexa formato) diseñada por los organizadores,
los resultados fueron los siguientes:

d) De los temas tratados, los de mayor interés de acuerdo al numero de res-
puestas, fueron en su orden:
l. Diseño
2. Todos los Temas
3. Informaci ón sobre servi ci os
4. Créditos
5. Problemática de los artesanos
6. Creación Comités de Trabajo

e) Afirmativamente respondieron el 100"/0 de los participantes sobre la impor-
tancia del trabajo que se inicia entre INCORA y ARTECOL.

f) Como sugerencia en cuanto a capacitación para proximos encuentros, se
presentaron las siguientes:

•
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36% conceptuó que los temas indicados seríon sobre Contabilidad- Costos
de producción; organización de los .Talleres; ampliación sobre diseño, utili-
zación de Materias Primas, Solicitan una metodología eminentemente práctica.

28% expresó que la capacitación se hiciera en otro sitio, con preferencia
en los lugares de trabajo y con la participación del Maestro -Artesano.
Sólo una persona manifestó la necesidad de capacitación en manejo de
personal.

9. CLAUSURA

A cargo del Directo Regional del INCORA Doctor Bernardo Franco, Luz
Marina Henao V. - Coordinadora Regional de Artesanías de Colombia y
de los funcionarios que orientaron el Taller.

3. RECOMENDACIONES GENERALES

Los presentes recomendaciones se dieron en el transcurso del Taller:

A. Aprovechar lo reciente construcción de las casas campesinas en Risarolda
para adecuarlas y amoblarlas con los elementos naturales y artesanales
propios de la región cafetera, como prototipa de la vivienda campesina y
que sirva además como una vitrina de exhibición de los productos que ela-
boran los artesanos.

B. Dada la coordinación entre INCORA y ARTECOL, solicitar la primera
Asesoría Técnica y difusión de los cultivos de materias primas que requieran
los artesanos.

C. Necesidad de capacitar a través de Artesanías de Colombia en la técnica
de telar y deacuerdo a resultados del Taller de Diseño a la artesana
Ana Angel Robledo, residente en la vereda de Tumbabarreto de Riosucio
Caldas y cuya comunicación puede hacerse por intermedio de la oficina
del INCORA ( Riosucio ),

D. Los artesanos plantearon la posibi lidad de que Artesanías de Colombia
tenga un plan especial de amortización por pagos trimestrales ó semestra-
les en el campo de los créditos, para que éstos resulten más funcionales
y se acomoden a las características de la región cafetera, regulada por
la cosecha •
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E. Los Representantes de Asofique ( Cultivadores de Fique) procedentes
de Villamaría - Caldas, solicitaron por intermedio de la Doctora María
Cristina Palau Lo, la Capacitación del recurso humano, para el manejo
artesanal de ésta fibra natural, que tiene como mira una Empresa Comu-
nitaria con los damnificados del RUIZ. Su localización pueden hacerla
a nombre de Luis Evelio Rincón Cardona, Oficina Planeación Municipal-
Alcaldía Villamaría ( Caldas ).
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MUNICIPIO, TECNICA ARTESl\NAL

Iraca y Guasca de Plátano
Manual idades
Manualidades
Funcionaria Equipo Fundamental
paro Adultos

Tejeduría En Iraca
Tejeduría en Iraco
Tejeduría en Iraca
Maestro - Artesana
Mejoradora de Hogar
(INCORA )

Bambú, Guasca, Guadúa, Enea
Enea, Guasca de Plátano
Mimbre Chileno

Cañabrova
Telar
Ta110 en Madera
Cañabrava
Mejoradora de Hogar
( INCORA )

ASOFIQUE
ASOFIQUE

Pueblo Rico ( Risarolda)

ROSl\ ELENA PEREADE M.
ALBA MYRIAM VELEZ ARCILA
ALBA GONZALEZ Sl\NTA
ONEIDA DEL RIO NARANJO

Villamaría ( Caldas)

EVELlO RINCON CARDONA
ALFONSO CASTAl'lO

Santa Rosa de Cabal (Rsda )

CARLOS HUMBERTOARENAS C.
JOSE DAVID ARENAS
BEATRIZ EUGENIA Sl\NTA

Riosucio ( Ca Idas )

LUCELLY GONZALEZ QUICENO
ANA ANGEL ROBLEDO
JAIME ANTONIO BUITRAGO M.
MARIA GONZALEZ QUICENO
BLANCA NUBlA OTALVARO

Aguodos(Ca Idas)
IRMA FRANCO GOMEZ
ELIDA GOMEZ DE LOPEZ
DELIA VALENCIA DE ARIAS
BENJAMIN DUQUE HENAO
GUIOMAR ARISTIZABAL ARCILA

No.

lo.
20.

lo.
20.-
30.

lo.
20.
30.
40.
50.

lo.
20.
30.
40.

lo.
20.
30.
40.
50.

I
I
I
I
I
I
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I
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I
I
I



Tolima

Cundinamarca

DEPARTAMENTOS Huila

Caquetá

•

Los Pijaos - ( El Guamo )

INCORA - ARTESANlAS

Ernesto RodrIguez

Manuel Ramón Ortega Guzmán

Roselino Albarractn

Septiembre 14 - 16 de 1988

Ofelia de Rojas

TOLIMA

TALLER ARTESANAL

FUNCIONARIOS lNCORA:

FECHA

FUNCIONARIOS
ARTESANlAS

NUMERO DE PARTICIPANTES: 25

smo

I
I
I
I
I
I-.
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-
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I
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I
I
I
I
I
I
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I AMPARO PINZON

Procedencia

I Oficio

I Técnica

Materia Prima

lit Materia Bruta

I Taller

Herramientas

I Ob¡etos

I Fi nanciación

I Comercialización

I DARWIN OSORIO.- Procedencia

Oficio• Técnica

• Materia Bruta

Taller• Herrami entas

• Aparatas

••
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AUTODIAGNOSTICO

•La Mesa - Cundinamarca -

Manualidades

Crochet

Sintéti ca Industrial

Natural Artesanal ( Fique, Calceta, Estropajo)

Grupal

Agujas, Máquina de Coser

Bolsos, Mochilas, Cojines en Lana utilitario
y decorativa tradicional.

Personal, nó hay recursos, individualmente Se
compra materia I para prod ucci ón

Entre las mismas amistades

Guaduas - Cundinamarca-

Manualidades

Cerámica

Natural y Artesanal

Grupal ( Aprendices en Grupa)

Espátulas, Bisturís, Lija, etc.

Hornos



I

Poca Plata

Madera Natura I

Manualidades

Artesanía Tradicional

•
No hay

Nó tiene y la venta es a veci nos

Piola, Modera, Lacas, Barníz, Sintética-Indus
tria I •

Artesanás en Madera de Pino, Cedro y Otros
Pirograbado y lisa

65

Muñecos, Ollas, Iglesias utilitario y decora-
tivo. Tradicional

Grupo I Oficial

Sutatanza - Cundinamarca - Regional Ubate

Torno, Sierra Circular

Gubias, Buriles, Compoces, Cal ibradores, etc.

Piezas Artesanales, Canastas, A jedrez, Llaveros,
Copos, Joyeros, Cocas, Trompos, Yayos, etc.

Se vende poco en Bogotá, en consignaclon
venden a buen preci o y nó pagan nada.

Susa- Cundinamarca -
Vereda Punta Cruz Regional Ubate

Taller

Objetos

Oficio

CUSTODIO RINCON GUZMAN

Financiación

Materia Bruta

Procedencia

Comercialización

Técnica

MJteria Prima

Herramientas

Uti I¡tori o Decorativo

Objetos

Maquinaria

Procede nc ia

NELLY PINEDA

Financiación

Comerciolizaci ón

I
I
I
I
I-.
I
I
I
I
I
f
I
I
I
I
I
I
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Oficio

Tejido Técnica

Materia Prima

Taller

Herramientas

Objetos

Financiación

Comercialización

SARA JIMENEZ CRUZ

Procedencia

Oficio

Técnica

Materia Bruta

Materia Prima

Taller

Herramientas

Aparatos

Maquinaria

Objetos

Financiación

Comercialización

- 66

MJnualidades, Blusas Tejidas, Muñecas

Dos Agujas Crochet

Sintética Industrial
•

Grupal (Aprendices asesoradas por el INCORA)

Agujas

Utilitario Decorativo-Artesanía Tradicional

Aportar cada persona el material

Con amistades

Fusagásugá - Cundinamarca -

Manualidades

Fique, Terlenca, Tela

Natural Artesanal, Fique

Sintética Industrial Telas

Grupal, Oficial

Agujas

Telar, Tablas

Máquina de Coser

Tapetes, Figuras de animales y frutas, individuales,
Bolsos en Tela, Bolsas en Telar y Tapetes, Corti-
nas, Bolsos en Fique.
Utilitario y Decorativo-Artesanía Tradicional

Poco dinero para éste fín

No pagan lo que es, en un Almacén hacen pedi-



I

••••
I

••
I I

••••f
••l.
•••

FANY VARGAS DE CAICEDO

Procedencia

Oficio

Técni ca

Materia Bruta

Materia Prima

Taller

Herrami entas

Maquinaria

Objetos

Financiación

Comercia Iización

TRANSITO DE SUTA

Procedencia

Oficio

Técnica

Materia Bruta

Materia Prima

Taller

Herramientas

- 67 -

dos y no pagan sino a los 45 días •

Chía - Cundinamarca -
•

Manualidades

Crochet arreglos florales, Artesanía Francesa,
Cestería.

Naturales las flores e Industrial

Sintéti ca Industria I

Grupal - Aprendíz

Agujas

Máquinas

Guantes, Carpetas, Arreglos Florales, Cuadros
Utilitario - Decorativo, tradicional-contempO-
raneo •

Se autofinancia

Venta a las amistades

Chía- Cundinamarca-

Modista

Acolchados

Algodón

Industria I

Grupa I ( Aprendíz

Agujas
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Maquinaria

Objetos

Financiación

Comercial ización

MARTHA C. MALDONADO

Procedencia

Oficio

Técnica

Materia Prima

Taller

Herrami enta s

Maqui nar ias

Objetos

Financiación

Comercia lización

MERCEDES HERNANDEZ

Procedenci a

Oficio

Materia Prima

68
Máquina de Coser

Individuales, Cubrelechos, P neras, Forros
para Licuadoras, Hornos, Tostadoras.
Utilitario Decorativo-Artesanía Tradicional

•
Ninguna

Ninguna

Chía - Cundinamarca -

Manualidades

Pintura en Tela, Juguetería, Artesanía Francesa,
Pantallería, Tarjetería, Piñateria, Frutas en Resina

Sintéticas Industriales

Grupal - Oficial

Agujas

Máquina de Coser

Utilitario-Docorativo - Tradicional Contempo-
ránea

Ninguna

Ninguna

Vereda Montalvo Espinal - Tolima

Traba jo en Barro

Natural Artesanal, explotada en la misma par-
cela de lineara.

•



Un Horno eléctrico de instlación trifásica

Un Horno de Leí'ia

Pince les, TaIladores, Lijos, Espumas, Mo Ides, etc.

Na tenemos recursos económi cos poro la compra
de Barníz

69

personasFamiliar de '-uatro (4)
l. Oficial ( Madre)
2. Aprendíz ( Hijas)

Trabajamos actualmente la Barbolina, que es
una materia prima sintética e industrial.

Empresa Comunitaria Remolino Lérida - Tolima
INCORA

Estamos comercializando ca'; La Chamba y Girardot
par encargo
La Chamba nos compra a preci os muy ba jos, por
e jemplo una docena de materas medianas por solo
$ 2.000.00, quisieramos que este trabajo Se pagara
mejor.

Uti Iitario Decorativo como son: MJteras, Ollas,
Muí'iecos, etc.
Es una industria tradicional campesina •

Cucharas de Totuma para raspor el molde por
dentro, una piedra li so poro brillar

Utilitario y Decorativo con una técni ca contem-
poránea Urbana

De sei s (6) personas
I Oficial que es la mejoradora de Hogar
5 Aprendices
El nivel es grupal

I
I
I Taller

I Herramientas

I Aparatos

I Objetos

•• Financiación

I
I Comercialización

I
I
I OLGA LUCIA VARGAS L.

JANETH GONZALEZ

I Procedencia

f Oficio

I Taller

I
I Herrami entas

I Aparatos

Objetos

I
I



I I
I I,

I

I I
Financiación

I

I I
I Comercialización

I-. OLIMPO AISAMA
IGNACIO Al SAMA

I

I
I

Procedencia

OficioI Técnica

I
Materia Prima

I M.Jteria les

I Taller

f
Herramientas

Objetos

I
I

Financiación

I Comerciail zación

I
I
I
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No tenemos recursos económi cos estab les poro
conseguir los materiales necesarios para lo ela-
boración de éstos figuras como son principal-
mente los moldes, herramientas y pinturas.
Quisieramos que dieron créditos accesibles •

•
Vendemos muy poco y a los vecinos directa-
mente, porque por lo escoso el recurso no hemos
podido aumentar lo producción y adelantar los
otros técnicos de Ias figuras.

Indígena Catío Embera de Florencia

Vereda Hondura Coqueto

Trabajo de Chonta hecho o mono

Artesanías Indígenas como Arco, Flechas, Bastón,
Cuchillos y Collores

Natura 1/ Artesano I

Materia Bruto Chonta naturalmente

Trabajo Familiar en unión dela comunidad

Hacha, Machete, Nava ja/ Papel de Lija,
Limo

Corono y Máscara Ritua I
Flecho, Arco, Lanzo Utilitario
Collares Decorativos
( Cosa indio tejido de polma hecho o mono
eS también poro recreación)

Es personalmente llevado o uno ciudad grande

Es callejero porque comercializamos en lo Calle
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NICOLAS SANCHEZ JOVEN

Procedencia

Oficio

Técnj ca
Materi a Bruta

M"teria Prima

Taller

Herramientas

Aparatos

Maquinaria

Objetos

Utilitario

Financiación

Comercia Iizacián

RUBIELA CORTES DE MALDONADO
ROSA MARIA PLAZAS CORDOBA
NORA ORTlZ DE SANCHEZ

Procede nc ia

71 -

Huila - Pita/ita -
•

Talabartero

Artesanal
Cuero, Palos

Naturales Industriales

Individual

Cuchillo, Suela, Agujas, Marti 110, Te nasas

Burro, Mesa

Máquina de Coser

Monturas, Galápagos

Artesanía Tradicional

Personal

Encargos

Huila - Campa A legre
Vereda Vega de Oriente
Parcelacián Angostura
Grupo Familiar

Huila- Suasa
Vereda Guayabal - Varias
Parcelacián Son José
Grupo Famil iar
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Oficio

Técnica

M~teria Bruta

Taller

Herramientas

Aparatos

Maquinaria

Objetos Elaborados

Financiación

Comercialización

- 72 -

Huila - Pitalita
Vereda Varias
Parcelación Santa Helena y Otros
Grupo Famil iar

Alfarería, Sombrería ( Suaza), Artesaoía

Rollo y Pintado, Molde (Sambrero)

Barro, Arcilla, Iraca ó Palmicha

Familiar, .Artesano ( Aprendicez )

Piedra, Cuchara de Mate, Molde de
Horma ( Sombrero), Pinceles, Limas.

Horno de Leña

Tarnos

Uti litori o
Vajilla en Barro, Tinaja, Brasero, Batidora,
Bandeja para el asado huilense, Arepero,
Tostador de Cacáo y Café.
Decorativas
Materas, Floreros, Alcancías
Rituales
La Chua de Pitalito, Represertación de Talle-
res y mercados, vi viendas, pesebres, persona-
jes.

Personal

Directa de persona a persona



ROSALBA AVILA DE OLIVEROS
GLORIA DE GUTlERREZ
BERTHA RODRI GUEZ
MARIA DEL CARMEN QUINTERO G.
MARTHA LUCIA MORALES
AURORA CORTES ARDILA
ANA ELISA RAMIREZ
SILDANA VALENZUELA

I
I
I
I
I
I
le
I
I
I
I
I
r-
I
I
I
I
I
I

Procedencia

Oficio

Técnica

73

•

Huila-Municipio Compoalegre
Vereda Bajo Piravante
Parcelación Bajo Piravante
Grupo Amas de Casa

Huila-Municipio Campoalegre
Vereda Rio Neiva
Parcelación Casa Azul
Grupo Individual

Huila- Municipio Aipe
Vereda Rio Aipe
Parcelación La Brigada
G upo Amas de Casa

Huila - Municipio Aipe
Vereda Urbano
Grupo Amas de Casa

Hui la - Municipio Palermo
Vereda La Lupa
Paree láci ón Almendros
Grupo Individual

Huila - Municipio Palermo
Vereda Juncal
Parcelación El Avila
Grupo Amas de Casa

Bordado y Tejido

Crochet, Tejido en Dos Agujas, Bordado en Tela
a mano, Bordado en Tela a Máquina



Agujas de Bordar, de Tejer, de Crochet

Utilitario - Decorativo
Manteles, Individuales, Carpetas, Cojines,
Sabanas, Blusas, Bolsos/ Cubrelechos, etc.
Cuadrasen Segunda y Tercera Dimensión,
Cuadros Bordados, Muñecos de Felpa, arre-
g los Nav ideños

I
I
I Materia Bruta

I
Materia Prima

Ta lIer

I
Herrami entas

I Aparata

fe Maquinaria

Objetas

I
I
I Financiación

Comercia Iizoci ón

I
I
f
I
I
I
I
I
I
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Materia Bruta Algodón

Industrial - Sintética Hilos, Lanas

Individual ( Oficial)
Grupal) Aprendices)

Tambor, Telar

Máquina de Coser

Personal

Directa de persona a persona

•
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PLAN DE TRABAJO

FANY DE CAICEDO TRANSITO DE SUTA MARTHA CECILIA MALDONAD()

Industrializada
Las Flores Naturales

Grupal Maquinaria

Grupal

Faldas, Tapices, Flores Naturales proce-
sadas, Sacos de Lana Natura I

El Fique
Natural

Grupal Mejoramiento de Maquinaria y
herramienta

Conseguir Mercadeo

Artesanal: Tapetes, Individuales, Bolsos,
Figuras de animales y Frutas

Le recomendamos a Artesanías de Colombia
que nos ayuden a conseguir mercadeo de
nuestros productos a precios justos.

Asesoramiento de un Diseñador

Son muy pocas las ventas

Necesitamos asesoría para mejorar el disei'lo
del productos

Hacer sembrado del Fique de buena cali-
dad, capacitación y técnica, que nos tengan

CUNDINAMARCA -C H I A

CLUB ARTESANAL DE AMAS DE CASA" LA ESPERANZA "

- VEREDA LA ISLA - FUSAGASUGA

60 . - Recomendaciones

40.- Comercialización

70.- Organización

lo .- Materio Primo
Moteria Bruta

20.- Taller

30.- Producción Artesanal

50.- Capacitación

60. - Recamendaci ones

10.- Materia Prima
Materia Bruta

40.- Comercialización

50.- Capacitación

30.- Producción

I
I
I
I
I
I
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I
I
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en cuenta para tener faci l idad de vender
nuestros productos.

70.- Organización Representante Legal Sara Jimenez Cruz

•

PLAN DE TRABAJO - REGIONAL -

HUI LA

JUNCAL ROSALBA AVILA DE OLIVEROS
MARIA DEL CARMEN QUINTERO

NEIVA OFELlA GOMEZ DE ROJAS Trabajadora Social del INCORA

10.- Materia Prima Se requieren hilos, telas, lanas, témperas,
palmicha ó iraca, piudo, fique, arcilla,
barro, cuero, calceta y capacho de maíz

20.- Taller Se continuará laborando a nivel individual,
familiar y grupal. Las herramientas agujas
de mano, de crochet, yoDos agujas pin-
celes, tambores, aros, máquinas de coser en
cuero y torno.

ROSA MARIA PLAZAS CORDOBA

Mejoradora de Hogar-Zona Pitalito
•

SILDANA VALENZUELA
ANA ELlSA RAMIREZ
GLORIA DE GUTIERREZ
BERTHA GUTIERREZ MURCIA
AURORA CORTES ARDILA
RUBIELA CORTES DE MALDONADO

MARTHA LUCIA MORALES
NICOLAS SANCHEZ JOVEN

NORHA ORTIZ CRUZ

FUNCIONARIOS REGIONAL HUILA

AIPE

SUAZA

CAMPOALEGRE

PITALlTO

PITALITO

I
I
I
I
I••
I
I
I
I
I
I
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30.- Capacitación

40.- Organizac ión

50.- Producción

60.- Recomendaciones

- 77 -

A nivel actualizado en: Bordados, Tejidos,
Muñequería, Trabajos en Arcilla, Barro,
lraca ó Palmicha, Capacho de Maíz,
Calceta de Plátano, Fique y Pindo ••Especialmente en el cultivo de Palmicha á
Iraca, Fique y Pindo urgente asesoría en
diseños y terminación de sombreros suaseños.
También en aspectos administrativos y de
mercadeo.

Ya existen a nivel regional 25 grupos de
traba jo de Amas de Casa y jovenes los
cuales irán a reforzar con los que se com-
prometan a captar capacitacián, asesoría,
produccián y créditos.

A nivel Bordados y Tejidos se trabajará en
Grupos.
Asociaciones a nivel de Artesanías en arci-
lla, se trabajará en forma individual, fami-
liar, con proyección a organizar grupos y
asociaciones.

Respecto a la elaboración del sombrero de suaza;
se continuará trabajando a nivel fami liar
con proyección de organizar un grupo de
5 a 7 personas y un máximo de 10 personas.

Los tipos de producción serán a dos niveles:

o) Manuolidades como: Bordados, Te¡idos,
Bolsos, Cuadros Decorativos, Muñequería.

b) Artesanal: Vasijas de Barro en la Vega
Campea legre
Figuras en Arcilla en Pita lito
Artículos en Cuero en Pita/ito
Artículos en Fique en Pitalito
Calceta de Plátano y Moíz en Pita lito
Sombrero en Pa'1micha e lraca en Suaza y
Acebedo

Urgente Crédito
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No tenemos mercadeo
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TRABAJO -GUADUAS -

Natural
Arcilla

del palmicho o
•

Asesoría para el cultivo
iraca y el fique.

Solicitamos apoyo economlCO para adquirir
materias primas, herramientas de trabajo,
y maquinaria para coser cuero.

Estudio sobre el mercadeo de los productos.
Solicitamos un diagnóstico de las artesanías
especialmente en la Vega de Campoalegre
Pitalito, Suasa y Acebedo y San José de
Isnos Huila.

Ob jetos e laborados son mui'iecos, materos,
Ollas, pesebres.

Respecto a la arcilla y el barro que el
Incora faci lite el predio que les quede
ó que posea esta materia prima.

En Manualidades en el grupo de Compoale-
gre, Aipe, Palermo, Juncal o Por favor que
Artesanías de Colombia se c vincule al
Huila lo más pronto posible en forma efectiva
y prácti ca.

Necesitamos de la capacitación para obtener
mejor calidad en el producto o

Grupal.Adquirir más herramientas y mcqui-
naria.

Que tengamos un Centro donde vendamos
los productos y nos ayude a buscar mercadeo
Grupal

PLAN DE

70.- Organización

60. - Recomendaciones

50.- Capacitación

10.- Materia Prima
Materia Bruta

20.- Taller

40.- Comercia lización

30.- Producción

I
I
I
I
I
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I
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I
I
I
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60.- Recomendaciones

PLAN DE TRABAJO
-UBATE SUSA

I
I
I
I
I
I
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NELLY PINEDA

10.- Materia Bruta
Materia Prima

20.- Taller

30. - Producci ón

40.- Comercialización

50,- Capacitación

70,- Organización

PLAN
- LA

AMPARO PINZON

10.- Materia Bruta

Materia Prima

20. - Taller

30.- Producción

•

Lana de Ove jo
Industria I

Grupal. Mejorado en herramientas y ma-
quinaria

Objetos que elabora el grupo, blusas en
lana y muñecas.

No hay comercio

Para mejorar los diseños y los productos en
el mercado

Que Artesanías de Colombia nos busque
mercado y precios justos.

En grupo

DE TRABAJO
MESA

La Guadúa, Estropajo, lraca, Fique, Calceta
de Plátano, Caña, Madera, Amero,
Natural

Grupal, Mejorar el diseño con cursos de
capacitación para nuevas creaciones, mejorar
el toller ó reestructurarlo, en herramientas y
maquinaria.

Los objetos que se hace son: Muñecos,bolsos.mochilas
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60.- Integrantes:

30.- C pacitación de acuerdo a la materia prima de cada Municipio

10.- Investigación de Moterias Primas, Técni cas de cada Municipio para lograr
la identidad arteSJnal.

PLAN DE TRABAJO DEPARTAMENTO
DEL TOLlMA

Para el mane io del mercado

No hay comercio

En Grupos

Que Artesanías de Colombia nos de
más apoyo en el mercado de los 'productos

40. - Comercialización

60. - Recomendaciones

70.- Organización

50.- Capocitación

20.- Despúes de la investigación vendría la formación de los Talleres y la conse-
cución de las herramientas que Sean propias del oficio artesanal, inicialmente
los Talleres se harían a nivel familiar.

JANETH GONZAlEZ
NOHEMY BETANCOURT
EMELINA SARMIENTO
MERCEDES HERNANDEZ
OlGA LUCIA VARGAS

40.- Actualmente no existe producción artesanal por no tener conocimientos de
las materias primas existentes en la región •

50.- Recomendaciones: Que estas apreciaciones de los puntos anteriores sean acata-
das en muy corto plazo poro poder lograr una producción con miras a la
Feria Nacional Artesanal que según proyectos será en Diciembre de éste aFIo.
Agilizar cuanto antes la investigación y asesoría en el diseFlo poro dicha
producción.

I
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PLA.N DE TRABAJO
-PITALlTO (HUILA.)-

Carrera 5 No. 8 - 74 Pita lito
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NICOLAS SANCHEZ

NOHORA ORTIZ CRUZ

10.- Materias Primas

20,- Taller Herramientas

30,- Comercialización

40.- Producción

50. - Capaci taci ón

60.- Recomendaciones

70.- Organización

- 81

•

INCORA Telf:360461 Pitalito

Madera, Cuero, Cañamo

Máquina de Coser, Cuchillos, Agujas,
Limas, Lesnas, etc.

a) Asesoría

b) Se necesita a quien vender e I producto

Bolsas de Cuero, Sillas, Aperos, Gualdra-
pas, Estribos.

Asesoría en Diseño de Bolsos

Para elaborar mejor mi trabajo necesito
una máquina de coser.

A nivel Familiar y Grupal, vinculando
a los demás Talleres de Talabartería.
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PLAN DE TRABAJO
- SUTATANSA ( CUNDINAMARCA ) -

En cuanto a organización estamos organizados como empresa, tenemos Per-
sonería Jurídica, Estatutos, Nit con la ayuda del INCORA.

También necesitamos crédito de las instituciones ¡NeORA, Artesanías de
Colombio para la Mano de Obra y Materiales

Secretaria de Ia Empresa Comuniraria
de Autogestión Forestal de Sutatansa
Cundinamarca - E.C.A.F.-

En cuanto ala capacitación necesitamos cursos como son: Mejoramiento de
nuestro Taller, Distribución de la Planta donde trabajamos y donde produci-
mos y Corrección de Diseí'los.

Les vamos acorregir ciertos errores de diseí'lo, como es, haciendo productos
adecuados que satisfagan en parte las necesidades de quien los adquiera.

Sugerencias y recomendaciones: Les encargamos a las Instituciones INCORA,
Artesanías de Colombia que nos ayuden a me¡orar nuestros Ta lIeres y montar
en Bogotá y en las capitales un Centro de Acopio para vender nuestra arte-
sanía, ya que eS la primera necesidad que tenemos los artesanos para poder
seguir adelante.

CUSTODIO RINCON G.

10.- Propuesta de la solución para la Artesanía
El Taller lo vamos a presentar con un torno para el mejoramiento de la
artesanía, mejorándole la calidad sin materia prima industrial

1
1
1
1
1
1
l.
1
1
1
1
1
l.
1
1
1
1
1
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NUMERO DE PARTICIPANTES 21

DEPARTAMENTOS Magdalena

Guajira
Atlántico .

Cesar

I
I
I
I
I
I
l.
I
I
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TALLER ARTESANAL

SANTA

smo

FECHA

FUNCIONARIO INCORA:

FUNCIONARIOS
ARTESANIAS

INCORA - ARTESANIAS

MARTA

PARK HOTEL

Agosto 24 - 27 de 1988

Roselino Albarractn

Ernesto Rodrtguez

Azer Vega Camargo

•
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No.

1.

2.

NOMBRE

Ernesto Hernóndez

Dómasa Vanegro

DEPARTAMENTO

Guajira

Guajira

MUNICIPIO

Uribia

Uribia

TIPO

Tradicional

DE ARTESANIA

Indígena

Tejidos

Mochilas
Chinchorros

Contemporónea

3. Marfa Teresa Fernóndez Guajira Uribia Mochilas

4. 1 Manuel Epiayú

5. 1 Carmen R. Gonzólez

6. I Juona Vega

7. I Alfonso Flórez

B. I Roselina Hernóndez

9. I Betty Franja Araújo

10.1 Manuel Charrys

11.1 Osiris Urruchurlu

12.1 Somalia Solano

13.1 Janeth Torrenegra

14.1 Edibaldo Roo

Guajira

Guajira

Guajira

Cesar

Cesar

Cesar

Cesar

Atlóntico

Atlóntico

Atlóntico

Mogdalena

Fonseca
Caicepa

Fonseca
Caicepa.

La Junta
S. J. del Cesar.

Chimichagua
Los Dardanelos

Chimichagua

Codazzi

El Paso

Repelón

Repelón

Repelón

Santa Marta

Mochilas de fique

Petates de palma

Mochilas - muñequ!:.
ría

Aterrayas.
Chinchorros

Mochilas

Tejidos

Tejidos

Piedra Jab6n

Guairei'ias

Chinchorros
Mochilas

•

Muebles

Mui'iequerfa
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TIPO DE ARTESANIA

No. NOMBRE DEPARTAMENTO MUNICIPIO Tradicional Indígena Contemporónea

Piedra Jab6n
r;

15. Gabriel Angula Magdalena Santa Marta

16. Alberto Martínez Magdalena Aguestrada Palma de estera
El Banco y corozo

17. Emel Rojas Magdalena Aguestrada Esteras y petates
El Banco

18. Osiris Alvarado Magdalena Aguestrada Esteras y petates
El Banco

19. Celsa Sónchez Magdalena Aguestrada Esteras y 'petates
El Banco

20. Anito Jiménez Magdalena San Angel Mochilas
El Banco

21. Berta Jiménez Magdalena San Angel Mochilas
El Banco

•
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Según el cuadra anteriar participaran 21 artesanos provenientes de 4 Depar-
tamentos: Guajira, Cesar, Atlántica y Magdalena, así:
6 de la Guajira, 4 del Cesar, 3 del Atlántica y 8 del Magdalena .

En su mayoría (70%) trabajan la artesanía tradicional, como mochilas, esteras
atarrayas, piedra jabón. Un 20"10 trabaja la artesanía indrgena guajira: Mochi
las, chincharros, guaireñas, cerámica y un 9.5% se dedica a la artesanía con
temporánea .

1. AUTODIAGNOSTICO.

Organizados por grupos de identica o similar producción artesanel, se hi
zo el autodiagnóstico de necesidades, problemas, situaciones y expectatl
vas. Esta mecánica evaluativa surgida desde el interiar mismo de los gru
pos, dió los mejores resultados en base al siguiente esquema guía: -

AUTODIAGNOSTICO:

l. Identidad del grupo

2. Oficio artesanal que desarrolla.

2.1. Materias primas que utiliza ( artesanales, industriales, sintéticas)

2.2. Herramientas y aparatos que usa .

2.3. Piezas artesanales que produce.

2.4. Tipo de productos y rihno de producción .

2.5. Mercadeo y precios .

2.6. Organización productiva •

3. Recomendaciones •

CONFORMACION DE LOS GRUPOS

Grupo l.: Guajira.

Uribia: Ernesto Hernández Jusayú
Dámasa Vanegas
María Fernández
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Fonseca
Caicepa: Carmen González

Manuel Francisco Epiayú

Grupo 2: Cesar - Chimichagua: Roselina Hernández
Magdalena - Aguestrada: Alberto Martinez Rojas

Enel Rojas
Osiris Alvarado
Celsa Sánchez

Guajira - La Junto: Juana Vega

Grupo 3: Magdalena - Santa Marta: Edibaldo Roa
Gabriel Angula

Grupo 4: Magdalena - San Angel: Berta Granados
Anito Jiménez

Grupo 5: Atlántico - Repel6n: Osiris Urruchurtu
Somal ia Solano
Janeth Torrenegra

Cesar - Chimichagua: Alfonso FI6rez Nieto

Grupo 6: Cesar - El Paso: Manuel Charrys
Codazzi - Cesar: Betty Arauja

•
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o F I C o ARTESANAL

!

Grupos

1.

2.

3.

4.
5.

6.

MATERIA PRIMA

Hilo, algod6n, cu rri-
eón, nylon, lana, 10-

Polma de fique, pal-
ma de corozo, palma
de estera, nylon

Piedra Jab6n

Hilo de algod6n

Hilo de algod6n, lana
acrMica, nylon, piola
mercerizada, fique,
cañamazo.
Madera, tripl ex, pin-

Nylon, telas, hilos,
felpa, pinturas, bar-

Nylon

HERRAMIENTAS

Agujas de 1 o 2 horque-
tas y de hueco trasero;
agujas. de orificio arriba
y abolo.

Macana, ca rrumba, an i -
linos, aguja punta roma

Cinceles, martillos,
mazos, pul idoras.

Agujas de crochet

Agujas

Torno, cepillo, serru-
chos, espausel, formones

Pinceles, moldes, agu-
jas.

Aguja de palo

APARATOS

Telares
Paletas
va ras (pu ig)
Huso.

Telar vertical
huso

M6quinas de
coser.

PIEZA ARTESANAL

Hamaca paleteada, chinchorro de ombl igo, de travasailo
y de 2 caras.

Escobas, esteras, petates.
Mochilas, chinchorros, portamateras, tapetes, cinturone!
bolsos. .

Figuras decorativas, ceniceros

Mochilas decoradas con simbolos indígenas

Muilecas, manteles, adornos para buses, ropa femenina.

Juegos de alcoba, mesitas.

Muñecas, mochilas, blusas, medias, maletas, indivi-
duales, tapetes, muilecas de cer6mica.

Atarrayas, chinchorros.

•
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ARTESANAL

Grupo

1.

2.

3.

4.

5.

PRODUCCION

45 artesonas en. Uribio
Producción indiviudol
o familiar.
2 semanas o 1 01 mes
según lo pieza.

20 esteros / mes
1 estero / día
3 Colgantes /semana
1 machi la / 2 días

1 Tapete / semana

Taller de 10 personas
B. Moría Eugenia
1 a 3 días según pro-
ducto.

Individualizada y en
grupo.

Grupal
8 días / hamaca
5 camas /mes

o F I C I O

COMERCIALlZACION

En el mercado artesanal local
o en ferias

Ventas en el Banco:
$ 200.00 c/u
$ 300.00 - $ 450.00
mochilas: de $ 300.00 a
$ 1. 000. 00
bolsos: $ 2.000.00 a
$ 5.000.00

Tapetes : idem
. c<tantes: Materos $ 1.500.00
$ 3.000.00
Ventas: San Juan del Cesar.

De todo prec io:
$ 100.00 a $ 4.000.00
según pieza
Turismo Samario.

Venta a irlermediarios indivi
duales

Local: Repelón

El Banco:
camas/ $15.000.00
mesitas- nocheros/$ 3.000.00

ORGANIZACION PRODUCTIVA

Es de tipo individual o familiar

Familiar / individual.
Cooperotiva
21 artesanos

El fique es trabajado por más de
2.000 personas en la Junta, San
Juan, Canal de Piedro.

Taller familiar y vecinal

Individual y grupal

Grupo de 6 mujeres

Famil iar

RECOMENDACIONES

Asesorías
Créditos
Mercado

Capacitación
Mercado
Créditos
Ruecas para hilar
Rescate de tinturados con bi-
ja ( rojo y negro)
Cultivo del fique y de lo poi
ma estera.

Hay acción del DRI ( lmillón
paro Bodega y materia primo)

Asesoría en Disei'lo
Créditos
Capacitaci6n

Asesoría
Créditos
Capacitación
Rescate de la tradición arte-
sanal indígena.

Crédito
Materia prima.
Capacitación (Seno)
Créditos paro herromientas
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o F I C I O A R T E S A N A L

Grupo PRODUCCION COMERCIALiZACION ORGANIZACION PRODUCTIVA RECOMENDACIONES
.

6. 2 oto rroyas / mes .
1 chinchorro/ 3 días Ventas en la casa: Individual Mercado

atarroyas: $ 10.000.00 a Capacitación (montaje de
$ 25.000.00 Talleres)
chinchorrOs: $ 2,000.00 a
$ 3.000.00

2 muflecas / día Almacenes de Valledupar
1 mochila/ día $ 10.000.00 docena de muflecas.
1 blusq/ 3 días
1 par medias / día
1 docena múflecas cero
mica / día.

•
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90.

TALLER DE DISEr':íO.

A carga del señor Manuel Ernesto Rodríguez se. analizó cada una de las
piezas artesanales llevadas por los participantes, a saber: esteras, mue-
bles, mochilas, chinchorros, guaireñas, atarrayas, muñecas, blusas etc.
en sus diferentes aspectos de material util izado, diseño, forma, aCQbados,
procedimientos.

Las esteras de El Banco, Magdalena, aparecen con una fuerte identidad
de diseño, materiales naturales de óptima calidad que involucran tintes
naturales como la bigua. Se proyecta para ello el diseño diversificado
de bolsos y carteras femeninas aprovechando la textura, suavidad, colo-
res.

Los muebles de Chimichagua (mesitas) espresan diseños contemporáneos y
materiales industriales (fórmica). Aprovechado la capacidad de los arte-
sanos se propone un trobajo de muebles rústicos en base a bejucos tradiciona
les y diseños locales.

Las mochilas, chinchorros y guaireñas utilizan preponderontemente mate-
riales no naturales, ni tradicionales (lana acrrl ica). Exigen un rescate
del material y del oficio y una investigación y afianzamientos del diseño
indígena original.

La situación es similar aunque mós precaria para la comunidad Chimila de
San Angel, donde han perdido la toalidad de su tradici6n artesanal, que-
dóndoles el absurdo del crochet.

Algunas artesanías tradicionales (atarrayas, piedra jab6n) requieren orien-
tación en materiales y diseños respectivamente.

Finalmente, la artesanra contemporánea de técnicas de crachet y materia-
les industri::t1es de lana acrrlica y felpa, producto de cursos artesanales*
de Entidades del Estado, deben investigar y rescatar su propia tradici6n
artesanal local para reestructurarse radicalmente (Codazzi, RepeI6n).

PRESENTACION DE LAS ENTIDADES ARTESANIAS DE COLOMBIA E
INCORA.

Seguidamente hubo una presentación de los diferentes programas de las En-
tidades citadas orientadas al apoyo de las comunidades campesino - arte-
sanal es, a nivel de :

1. Capacitaci6n

2. Organizaci6n
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3. Crédito

5. Mercado.

2. Investigaci6n y asesoría en
diseño.

1. Organizar talleres de hilado
de algod6n.

l. Convocar y motivar a la co-
munidad indígena.

4. Créditos Finarte y Caja Agra-
ria.

ACCION

3. Investigaci6n y montaje ta-
ller tinturado.

5. Realizar pedidos sobre muestras.

2. Montaje de ruecas.

3. Investigar y montar taller de
tinturado.

Municipio de Fonseca: Comunidad indígena de CA/CE-
PA ( caserios de Cáimito, Ceiba y Paraiso) sur de la
Guajira.

ACCION

Municipio de Uribia, norte de la Guajira

Grupo No. 1:

2. Rescate del diseño indígena.

PLAN DE TRABAJO.

OBJETIVOS

4. Asesorías.

1. Rescatar la materia prima arte-
sanal: Algod6n hilado.

Por grupos c¡ue integran a veces más de un corregimiento, municipio o
Departamento, se estableci6 el siguiente. plan de trabajo:

l. Rescatar el oficio artesanal
Wayúu. (tejido en telar)

3. Rescate del tinturado natural.

4. Financiamiento de materia pri-
ma.

5. Ampliaci6n del mercado.

OBJETIVOS

2. Rescatar la materia prima arte-
sanal ( algod6n hilado).

3. Rescatar el tinturado natural.

4.

1
1
1
1
1
1
l.
1
1
1
1
1
1-
1
1
1
1
1
1



ACCION

ACCION

Corregimiento de la JUNTA, municipio de San Juan
del Cesar. Sur de la Guajira.

Municipio de Chimichagua, corregimiento de Aguestra-
da, Departamentos del Cesar y Magdalena.

4. Ayudar a la solución de nece-
sidades urgentes.

92.

5. Realizar pedidos en basF al
envío de muestras.

2. Montaje de un taller a cargo
del maestro a rtesano José
Sarmiento.

1. Cultivo del maguey (acción
interinstitucional Inderena,
Incora, Caja Agraria.

3. Montaje taller tinturado na-
tu ral.

7. Pedidos de Artesanías de Co-
lombia, sobre muestras .

4. Asesoría en diseiío.

5. Coordinar y orientar labar in-
terinstitucional de fomento y
organizaci6n del cultivo del
fique .

6. Créditos Finarte y Caja Agra-
ria.

1. Sol icitar tierras al Incora pa-
ra cultivo de materia prima.

Grupo No. 2:

5. Ampliar el mercado.

4. Organizar a los artesanos respe-
tondo su estructura social tradi-
ciona~ (castos, fomil ias)

OBJETIVOS.

2. Ampliar capacidad de producción
y rescatar la tradición artesanal.

l. Autoabastecimiento de materia
prima natural (fique)

l. Autoabastecimiento de materia
prima naturol (palma de estera, de
corozo maguey) en ambas local ida-
des .

3. Rescatar el tinturado natural.

4. Diversificación de bolsos, petates
y esteras.

7. Ampliar el mercado.

5. Apoyo a la Asociación de Fique-
ras Regional Guajira ( Socios de la
Asociación Nacional de FiquerosI

OBJETIVOS

6. Financiación de materia prima.

I
I
I
I
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ACCION

Santa Marto, Magdalena.
Objetos en piedra.

ACCION

Corregimienta de San Angel, comunidad indígena Chi-
milo, Finca La Sirena, Magdalena.

93.

2. Montaje de ruecas para hilar
fique.

•
4. Asesoría en diseño de Artesa-

nías de Colombia.

3. Investigación y montaje de
taller de tinturado.

5. Créditos Finarte y Caja Agra-
ria.

6. Coordinar desarrollo del pro-
grama.

7. Elaboración de muest,ras. y rea-
Iizaci ón de pedidos sobre las
mismas.

2. Créditos Finarte .

l. Asesoría en diseño de Artesa-
nías de Colombia.

1. La investigación y organiza-
ción de grupos artesanales na-
tivos.

3. Realizar pedidos de Artesanías
de Colombia en base a mues-
tras rediseñadas.

2. Montaje de talleres de hilado
artesanal (rueca, husos) pre-
via investigación.

2. Autoabestecimiento de materia
prima natu ral.

3. Rescate del tinturada natural
(bija y yoguro).

4. Diversificación de esteras, bolsos
y petates.

5. Financiamiento de materia prima.

l. En bese al moteriol tradicional
(piedra jabón), ocentuar la iden-
tidad cultural, diversificando ob-
jetos y fonnas.

7. Rescate del mueble artesanal, he-
cho en bejuco.

6. Rescatar cerámica de Guacoche
(propuesta de Chimichagua) .

Grupo No. 3:

OBJETIVOS

2. 'Financiación de materia prima y
herrami entas •

Grupo No. 4:

OBJETIVOS

3. Ampliar el mercado.

2. Rescate de materias primas natura-
les.

1. Rescate de la artesanía tradicio-
nal indígena a nivel de procedi-
mientos, materiales, diseños.

I
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Corregimiento de El Paso, Cesar.
Municipio de Codazzi , Cesar .

Sintetizando, en base a los casos y necesidades anteriormente planteadas,
un plan de trabajo general a desarrollar con los grupos participantes debe-
ría contemplar:

Municipio de REPELON, Atlántico.

Piezas: atarrayas, chinchorros, muñequería de felpa .

•

94.

1. Trabajar la cepa de pl6tano,
tusas, totumo y enea

3. Mantaje de taller de tintura-
das.

4. Realizar pedidos sobre mues-
tras.

ACCION

2. Solidificar la artesanía fami-
liar y grupal.

ACCION

1. Financiamiento adquisición
materias primas artesanales.

2. Investigación, organización,
elaboración de muestras con
materiales locales.

3. Envía de muestras para hacer
pedidos. Participación en
ferias.

INDEPENDIENTES:

Grupo No. 5:

4. Obtención de mercados.

3. Rescate de tinturadas naturales.

1. Rescatar la tradición artesanal
local y regional partiendo de ma-
terÍJles nativos y procedimientos
artesana Ies.

OBJETIVOS

Grupo No. 6:

2. Organizar la producción artesanal.

1. Rescatar materias primas artesana-
les: curric6n .

2. Rescatar la artesanía tradicional,
local y regional.

OBJETIVOS

3. Ampliación del mercado.

••
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1. Cultivo y rescote de MATERIAS PRIMAS NATURALES: palma estera, pal-
ma de corozo, fique, algod6n.

2. Rescate de MATERIAS PRIMAS ARTESANALES: Algodón hilado, fique hila-
do, cabuya.

•
3. Rescate de PROCEDIMIENTOS ( técnicas) de trabajo artesanales: tintura-

dos naturales con bija, yarugo, etc. ( Fonseca, Uribia, La Junta, Agues-
trada, Chimichagua, San Angel ).

4. Rescate de DISEI'lOS INCfGENAS: Guajira, Chimilas.

5. Capacitación y difusión del OFICIO ARTESANAL: La Junta, San Angel,
Fonseca y Uribia.

ó. ASESOR/A EN DISEI'lO y DIVERSIFICACION: La Junta, Aguestrada, Chi-
michagua, Santa Marta, Repelón y Codazzi.

7. ASISTENCIA FINANCIERA para materia prima y/o herramientas, aparatos.

8. Ampliación del MERCADO.

9. APOYO INTERINSTITUCIONAL.

Existen en Aguestrada, El Banco, Magdalena y en el corregimiento de La Jun-
ta, municipio de San Juan del Cesar, Guajira verdaderas comunidades artesa-
nales que trabajan el fique y las diferentes palmas respectivamente, que por su
capacidad de producción, procedimientos, texturas, variedad, precio, identidad
cul tural ofrecen las mejores perspectivas de desarrollo y organización.

Requieren:

l. Organizar la producción de sus materias primas naturales y artesanales.

2. Rescatar y garantizar tinturados naturales.

3. Diversificar la producción adptándola al mercado.

4. Créditos y capacitación.

5. Mercados más ampl ios.

Los grupos y comunidades indígenas guajiras y chimilas requieren tratamiento
específico de rescate cultural de sus oficios, procedimientos, disei'ios y mate-
riales naturales. ( Actualmente utilizan lana acrrlica).

Hay grupos de artesanos tradicionales ( Santa Marta, piedra jabón) cuyas nece-
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sidades san de disei'io y diversificación y rescate de materias artesanales.

Finalmente, grupos de artesania * plástica * sin identidad cultural (RepeI6n,
Codazzi) que hacen mui'iecos de felpa, crochet y macramé, deben volver a
sus tradiciones artesanales rescatando materiales, procedimientos, disei'ios, tra-
diciones, usos, en base a un'l labor de investigaci6n y organ izaci6n. •

Ampl ias y buenas perspectivas de organizaci6n y desarrollo artesanal en los di-
ferentes Departamentos participantes en el Seminario - Taller ARTECOL - INCORA,
correspondiendo ya a los respectivos Coordinadores, 'el contacto y despegue de
los grupos anal izados.

AZER VEGA C.
Coordinador Zona Norte.
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a) Grandes

c) Claveria S. A.

b) Pequei'ias

•

FECHA:

b) No

b) No.

d) Tiempo de entrega

e) Todas las anteriores •b) Calidad

c) Servicio

a) Precio

a) Si

a) Si

NOMBRE:-------------------------

ENCUESTA DIRIGIDA A USUARIOS QUE UTILIZAN EL SERVICIO

DE LA DIVISION IMPRESOS COMERCIALES DE CLAVERIA S.A.

b) Sarria Impresores .

a) Bema Impresores.

l. Al momento de necesitor un servIcIo de impresi6n determinada a
qué Empresa litogr6fica de las siguientes recurre:

ENTREVISTADOR:---------------------

CIUDAD:------------

2. Según las siguientes características de .una litografía, cual ten-
dría usted en cuenta al mandar hacer un impreso:'

4. Piensa, en el futuro inmediato sustituir sus empaques de cartón por
otro material:

5. Piensa modificar el tomai'io de sus productos:

3. Cuando usted necesita un impreso cual de las Empresas litogr6ficas
prefiere?
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ENCUENTRO NACIONAL ARTESANAL

ARTESANIAS DE COLOMBIA, So A.- INCORA
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PARTICIPANTES:

OBJETIVOS

•

40 personas aproximadamente, provenientes de las

Regiones o Municipios participantes en los Talleres
Artesanales realizados en San Gil .. Popayán - San-

ta Marta - Tolú - Pereira - El guamo.

Amplia~ión de la. información Institucional SENA-
INCORA- ARTESANIAS.

Realización del Taller Nacional de Diseño, con el

objeto de evaluar la muestra corregida elaborada
en los Talleres Regionales, para identificar nuevos

productos artesanales para comercialización.

Intercambio de experiencias en la labor artesanal de

las distintas regiones participantes en los Talleres,
además discusión y evaluación del diagnóstico general
del estado actual de los beneficiarios de la reforma
agraria que se dedican a labores artesanales .

Debate y búsqueda de posibles soluciones referentes
a Materia Prima - Comercialización y Capacitación .

Exposición y venta de los productos derivados de las
muestras corregidas correspondientes a las experien-
cias obtenidas de los Talleres Regionales .

Divulgación del programa de colaboración Interinsti-
tucional dirigido a las comunidades participantes en
encuentro Nacional.



PROGRAMA
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Encuentro Artesanal
¡ncora - Artecol

LUGAR

fECHA

Martes 13

Miércoles 14
Mañana

Tarde

Jueves 15
Mañana

2.
•

Motivar a representantes de entidades gubernamen-

tales y particulares para que brinden apoyo a los

campesinos artesanos.

SALaN DE LOS ESPEJOS - Artesanías de Colom-
bia - Cra. 3a. No. 18-60.

13 - 14 - 15 y 16 de Diciembre de 1988.

-Llegada a Bogotá de los Artesanos participantes

al Encuentro Nacional.

Montaje de la exposición de las muestras artesa-
nalesde cada región.
Taller de diseño

Mesas redondas con participación de las siguientes
Entidades:

lNCORA - SENA - ARTECOL.

Temario: Debatede la problemática acerca de:

Materia Prima
Comercialización

Capacitación y Diseño
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Encuentro Artesanal
Incora - Artesanías

Jueves 15
Tarde

Viernes 16

FINANCIACION

RESPONSABILIDAD
INCORA

JCO/fdf.

3.
•

Acto Cultural y premiación al Concurso a la
mejor muestra .

Exhibición y venta de los productos artesanales pro-

pios de las experiencias recogidas en los Talleres
Artesanales Regioanles.

Clausura.

ARTESANIAS DE COLOMBIA, S. A.

Pasajes, Hotel, Alimentación para los artesanos par-
ticipantes.

Contactar y seleccionar a los Artesanos que parti-
ciparán en el evento. Gestionar lo pertinente al
hospedaje, transporte y alimentación .



TALLER ARTESAL

SANTA ROSA

BUENAVENTURA
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BOYACA

SANTANDER

RISARALDA

CALDAS

QUlNDIO

VALLE

SOGAMOSOS

TUTASA

TEJIDOS

CHARALA

TEJIDOS

SUCRE

AGUADAS

Rrosuao

FILANDIA

INCORA ARTESANIAS

•

Artesano seleccicnado por el Incora.

Ana Cristina Marchlin

Artesano selecclQ1ado por el Incora.

Caña Brava - BambG

Myrlam Slinchez

Esteras - Mimbre

Carlos H Arenas

Beatriz E. Santa

Sombreros

Artesano seleccionado por el Incora.
,
.Sombreros

Artesano seleccionado por el Incora.

Canasto

Eduardo Mlirquez

Cristina Montenegro

Marfa Salazar

Alclvlades Mlcolta
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CAUCA

NARIf'lO

PUTUMAYO

GUAJIRA

CESAR

ATLA!'.'TICO

AMGDALENA

PITAYO

SILVIA

PASTO

BAjOPUTUMAYO

ALTO PLrrUMA YO

LA JUNTA
(San juan )

FONSECA

tejidos

URIBIA

CHIMICHAG;;A

DARDANELOS

EL PASO

REPELON

AGUESTRADA

2.

Mochilas Fique •

MaI1a M. Pito

Tejidos

Agust!n Morales

TejIdos Guanga

Artesano seleccIonado por el Incora.

MAscaras

Artesano selecclcna.do por el Incera.

Artesano selecclcna.do por el Incera.

!l1ochl1as

juana vega

CAl CEPA

Manuel Eplay{i

Tejido

Ernesto HernAndez

Muebles - ::-__'. ~',.:,:'

Esteras

Alfonso Flo6es

Atarrayas

Manuel Charrys

MuflequeI1a

Arteaane selecclma,do por el Ineara.

Esteras

Alberto Marttnez
Elmes Rojas



CORDOBA SAN ANDRES DE Cana Flecha
SOTAVENTO

Artesano seleccionado 'por el Incora,

SUCRE COLOSO Cesterfa

Artesano seleccionado por el Incora.

las llanadas Hamacas

Artesano seleccionado por el Incora.

BOLIVAR S. JACINTO Hamacas

Ruby Anillo

MAGANGUE MAGANGUE Escobas

Artesano seleeelmado por el Incora.
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CUNDINAMARCA

NORTE DE SANTANDER

TOLTh1A

a.:QL~A

SUAZA

GUADUAS

SUSA

SUTATAUSA

ESPINAL

3.

Artesano seleccionado por el Incora.

Lanas

Nelly Pineda

Madera

Antonio Rlnc6n

Cerlímlca y Paja

Dos artesanos seleccionado por Incora

Cerlímlca

Mercedes hernAndez .

Mlíscaras y Cesterfa

Olimpo Alzamn

Sombrero de Suaza



Transporte $ 945.360.

Hospedaje 144.000.

Alimentaci6n 240.000.

Acto Cultural y
Premiaci6n 100.000.

Imprevistos 70.640., f:"" Y'~' ..
1

TOTAL: $ 1'500.000:
-: .'
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Encuentro Nacional
Incora - Arteco1.

HOSPEDAJE

40 Personas

ALIMENTACION

40 Personas

21.11.88

JCO/fdf.

Vr.Unitario
Diario

1.200.

1.500.

Vr. 4 d1as
3 noches

3.600.

6.000.

2.

•

TOTAL

144.000.

240.000.



•BOGOTA 13 AL 16 de DlCBRE./88

PRESUPUESTO ENCUENTRO NACIONAL ARTESANAL - INCORA ARTECOL.

TRANSPORTE

No.
OPTO. PART. VR. UNITARIO TIERRA AIRE T O TA L--

Boyac!i 2 6.000. 12.000. 12.000.

Santander 2 8.000. 16.000. 16.000.

Risaralda 2 8.000. 16.000. 16.000.

Caldas 2 8.000. 16.000. 16.000.

Quindío 2 8.000. 16.000. 16.000.

Valle 1 12.000. 12.000.

Cauca 2 4.000. 8.000. 54.400. 62.400. /

Nariño 1 . 4.000 . 32.940. 36.940.-----

Putumayo 2 6.000. 12.000. 65.880. 77.880.

Guajira 3 4.000. 12.000. 125.100. 137.100.

Cesar 2 4.000. 8.000. 71.080. 79.080.

Atl!intico 1 ' , 4.000. 37.800. 41.800.
Magdalena 2 4.000. 8.000. 76.240. 84.240.
C6rdoba 2 4.000. 8.000. 64.560. 72.560.

Sucre 2 4.000. 8.000. 64.560. 72.560. _

Bolívar 2 4.000. 8.000. 72.040. 80.040.

C/marca. 3 4.000. 12.000. 12.000.

N/Santander 2 4.000. 8.000. 56.760. 64.760.
•

Tolima 2 6.000. 12.000. 12.000.

Caquet!i 1 12.000. 12.000.

Huila 2 6.000. 12.000. 12.000.

TOTAL 40 $ 945.360.

NOTA: En los ,casos en que aparecen gastos de transporte terrestre y aéreo para
el mismo lugar de procedencia, se debe a que los artesanos tienen que trasladarse
de su lugar de residencia a la capital,.del Opto., para tomar el avi6n a Bogot!i.
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