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INTRODUCCION

La Camara de Comercio de Pasto, Artesanias de Colombia, la Gobernacién def Departamento de Narifio, la
Alcaldia de Pasto, Contactar, el Cesmag, Sena, Artemanes, el Fondo Mixto de cultura de Narifio, la
Fundacién Centro de Investigaciones Econdmicas — Fucie, la Federacién de Artesanos de Narifio, Acopiy la
Universidad de Narifio celebran entre si, desde el afio 1996, diferentes convenios con el objeto de cualificar el
sector artesanal del Suroccidente Colombiano a fravés de la implementacibn de una UNIDAD
EXPERIMENTAL del Laboratorio Colombiano de Disefio para fortalecer e! componente de disefo.

El ultimo convenio interinstitucional se firma el 10 de abril de 2001 No. CNVGER 2001-008 y tiene por objeto:
“Garantizar la cooperacion para fortalecer la operatividad del LABORATORIO COLOMBIANO DE DISENO EN
PASTO, PARA LA ARTESANIA Y LA PEQUENA EMPRESA, permitiendo su continuidad en el iempo, cuyo
objetivo es contribuir a la integracion de los procesos actuales de desarrollo econdmico y social del sector
productivo artesanal de Colombia mediante el perfeccionamiento de la calidad y compefitividad de sus
productos con el fortalecimiento del componente de disefio”. En este convenio, asi como en los anteriores, la
Camara de Comercio de Pasto ha actuado como entidad administradora de recursos o ejecutante del
proyecto para lo cual esta facultada para celebrar contratos con terceros y con entidades suscriptoras y
adherentes al convenio que se requieran para el desarrollo de proyectos enmarcados en el objeto del mismo.
En razén de esto celebré un contrato de cooperacion y financiacion con la ORGANIZACION DE ESTADOS
IBEROAMERICANOS PARA LA EDUCACION, LA CIENCIA Y LA CULTURA para Ia ejecucion del plan de
operaciones 2001 del Laboratorio de Diseiio.

Asi mismo firmd un contrato de prestacion de servicios con el liCA para ejecutar el proyecto “innovacion y
mejoramiento de los procesos de comercializacion de los productos artesanales en fibras naturales del
departamento de Narifio’, presentado al PROYECTO DE APOYO AL DESARROLLO DE LA
MICROEMPRESA RURAL - PADEMER, del Ministerio de Agricultura y Desarrollo Rural. Este proyecto
concentra la mayor parte de las actividades que el Laboratorio ejecuta en el plan de operaciones 2001.

De ofra parte realizé un convenio con la Universidad de Narifio para apoyar el desarrollo de una tesis de
grado de estudiantes de la Carrera de Disefio Industrial dirigida a solucionar algunas etapas de los procesos
productivos del RIPIADO Y TEJIDO DE LA PALMA DE IRACA en diferentes municipios. Con |a Fundacion
Centro de Investigaciones Econdmicas apoyo el proceso de disefio de nuevas lineas de marroquineria con el
proposito de fortalecer LA MINICADENA PRODUCTIVA DEL CUERO DEL MUNICIPIO DE BELEN.

Corpoamazonia iguaimente solicitd los servicios del Laboratorio Colombiano de Disefio para ASESORIA EN
DISENO A LA ASCCIACION DE ARTESANOS DE MOCOA.

En convenio con el Cenfro de Estudios Superiores Maria Goretti la Camara de Comercio orient6 a traves del
convenio Laboratorio de Diseilo el desarrollo de una tesis de grado de dos estudiantes de Tecnologia Forestal
que se refiere a la IDENTIFICACION DE LAS PRINCIPALES ESPECIES MADERABLES Y BEJUCOS
UTILIZADAS EN LA ELABORACION DE ARTESANIAS Y CESTERIA EN LOS MUNICIPIOS DE SAN JUAN
DE PASTO Y LOS ANDES.
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El informe que se presenta a continuacion se refiere al porcentaje de avance de cada una de las actividades
ejecutadas y en proceso.




CONTRATO DE COOPERACION Y FINANCIACION No. 1376-01 CELEBRADO ENTRE LA
ORGANIZACION DE ESTADOS IBEROAMERICANOS PARA LA EDUCACION LA CIENCIA
Y LA CULTURA Y LA CAMARA DE COMERCIO DE PASTO

INFORME DE AVANCE - PERIODO: ENERO A SEPTIEMBRE DE 2001

1. PROYECTO PADEMER: INNOVACION Y MEJORAMIENTO DE LOS PROCESOS
DE COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS ARTESANALES EN FIBRAS
NATURALES DEL DEPARTAMENTO DE NARINO

ENTIDAD EJECUTORA: Camara de Comercio de Pasto -~ Convenio
interinstitucional Laboratorio Colombiano de Disefno — Unidad Pasto

ENTIDADES COFINANCIADORAS: Artesanias de Colombia, OEl, Camara de
Comercio de Pasto, Ministerio de Agricultura - PADEMER y beneficiarios

LINEA PRODUCTIVA: ARTESANIAS EN FIBRAS NATURALES (Iraca, lana
virgen, fique y paja tetera)

El proyecto ha tenido como fin superior mejorar la calidad de vida, a traves del mejoramiento de ingresos para
el 3% ( de la poblacién vinculada al sector productivo artesanal de Narnifio (8.400 artesanos en total )
transformando las actividades productivas artesanales promisorias en fuentes de desarrolio para el
Departamento.

Ei proyecto comesponde a la segunda fase de un programa que se ejecuta desde hace dos afios en Narifio y
se caracteriza por atender microempresas asociativas de la zona rural que transforman fibras naturales.

Se benefician directamente 228 artesanos tejedores agrupados en 18 microempresas rurales que se ubican
en 12 diferentes municipios. Estos tejedores hacen parte de una comunidad artesanal organizada proveniente
del 70% de los artesanos de Narifio que se dedican a la tejeduria de fibras naturales como la lana virgen, ia
paja toquilla, el fique y la paja tetera, se caracterizan ademas por ser de género femenino en su mayoria.

El proyecto ha pretendido desde su ejecucion renovar la forma de comercializacion de los productos
artesanos a través de estrategias que aseguren su permanencia en el mercado nacional con la posibilidad de
ampliarlo al mercado internacional. Ha innovado para esto las lineas de productos que elabora cada una de
estas microempresas mejorando disefio, tecnologia y calidad.

A través de asesorias y asistencia técnica a cada una de las microempresas se ha avanzado en aspectos
como el desarrollo de productos, desarrollo humano, ampliacién de la oferta de mano de obra, fortalecimiento
del esquema de cadenas productivas, mejoramiento de calidad de producto, elaboracién de planes de
mercadeo, etc.
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1. PROYECTO PADEMER

1.1.1. Conformacion de una red de| 3meses |Abril 1 de 2001 a 25 100 % 228
informacién especializada sobre de mayo de 2001
demanda, oportunidades
comerciales,  fendencias vy
patrones de consumo dirigido

LUGAR: San Juan de Pasto

Se adelanto una convocatoria a diversas instituciones de caracter plblico, privado y entidades territoriales. La convocatoria se
acompario de una sintesis del proyecto PADEMER Fase Il y de un formato disefiado para especificar el tipo de recursos y
servicios que la entidad estaria dispuesta a proporcionar a los grupos beneficiarios. Adicionalmente se realizaron visitas a
algunas entidades para aclarar pormenores de su vinculacion.

Entre ias entidades que requndieton a la convocatoria se cuenta: Contactar, Fundacion Centro de Investigaciones econdmicas,
Corponarifio, Alcaldia municipal de Linares, Alcaldia de |a Florida, Alcaldia municipal de Cumbal y Facultad de disefio industrial
de la Universidad de Narifio.

Adicionalmente se disefd un sistema a fravés del cual un profesional se encarga de recaudar informacién de mercados la cual a
en ofra actividad se consigna en boletines trimestrates.

Se conformd un sistema de investigacion de mercados en el que se adelanta la labor de inteligencia integrando los esfuerzos y
recursos tecnologicos de internet, el sistema SOT - Sistema de Orientacién Tecnoldgica al cual se encuentra afiliade
CONTACTAR y el Laboratorio Colombiane de Disefio.

La conformacion de estas alianzas permite optimizar los recursos iniciales del Proyecto PADEMER.
Se ha incorporado la utilizacion de herramientas de alta tecnologia con lo cual es posible acceder a informacion que les permita

a los artesanos dar solucion a los problemas de comercializacién.

Con esta experiencia inicial se observé que es fundamental orientar los esfuerzos de investigacion de ia red en aspectos del
mercado de acuerdo a las necesidades de cada grupo, por lo cual se disefid un mecanismo de refroalimentacién para identificar
informacién demanda por los beneficiarios del proyecto.
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Las distancias geograficas de algunos municipios y su débil infrasstructura en comunicaciones han dificultado los procesos de
comunicacion permanente con algunos grupos beneficiarios.

1.1.2. Disefio y estructuracion de una| 3meses |1 de Abril 2001 a 30 50 % 228
base de datos para fas Mers de octubre de 2002
beneficiarias, a fravés del recaudo
y sistemalizacidén permanente de
informacion especializada sobre
clientss, oportunidades
comerciales, tendencias, meda y
patrones de consumo.

LUGAR: San Juan de Pasto

Pese a que en el cronograma de actividades se preveia la conformacion de la base de datos en un lapso de fres meses esta se
ha convertido en una actividad permanente que continuara durante el tiempo de ejecucion del proyecto.

De esta manera se ha creado una base de datos documental y otra sistematizada.

Se ha recaudado y clasificade permanente informacion de mercados y se han monitoreado resultados de la aplicacion de fa
informacion por los grupos, se ha recaudado e incorporado informacion relacionada con:

* QOportunidades y contactos comerciales en el ambito nacional.

s Tendencias internacional en disefio para decoracién de inleriores y moda

* Resultados de participacion en eventos comercizles.

*  Oportunidades comerciales para productos de tejeduria en paja toquilla en ef mercado ecuatoriano.

= |nformacion del mercado de artesanias en lana. Tendencias sobre mezclas, técnicas y precios de mercado en el mercado
internacional.

* Andlisis y estadisticas generales del mercado colombiano en cuanto a perfil de oferta y demanda.

=  Recomendaciones generales para la expertacion.
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Se ha logrado el recaudo y sistematizacion de informacion importanle que permile la toma de mejores decisiones en cuanto a
planes de mercadeo y |a participacion en eventos comerciales.

La realizacion del Seminario de tendencias y disefio organizado por Artesanias de Colombia en Bogota y dirigido por el
disefiador filipino P. J. Arafiador aportd informacion importante respecto al mercado de las artesanias en &! mundo. La obtencion
de copias de 5 CD ROMs con presentaciones al respecto permitiran replicar de forma dinamica esa misma informacion en

Narifio.

Otros documentos relacionados con estudios e investigaciones de mercados que podrian ser Utites para estos grupos no son
posibles de adquirir por la falta de disponibilidad presupuestal.

113 Implementacion de un sistemade| Once(11) [Abrl 1 de 2001 a 0% 228
difusion de la informacion por meses Junio 30 de 2001
medios escritos y talleres de
socializacidén dirigidos a los 18
grupos beneficiarios.

LUGAR: Aldana, Buesaco, Cumbal, Chachagdi, Ef Tambo, Ipiales, La Florida, Linares, Pupiales, Samaniego, Sandond, Ricaurte

N° DE PARTICIPANTES: 228
HOMBRES: 7
MUJERES : 221

Para difundir la informacién se esta elaborando fa segunda entrega del boletin a manera de cartilla en el cual de manera sencilla
y con ilustraciones y graficos se presenta un resumen de la informacion referida en la descripcién de la actividad 1.1.2.

Para complementar la ejecucion de esta actividad se ha programado una visita - de un profesional en mercadeo - a cada grupo
con el proposito de socializar toda esta informacién.
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Se dispone de un boletin que le permite a los artesanos tener un conocimiento de las posibilidades comerciales en el ambito
nacional e internacional y comenzar a adelantar a actividades de promocion de su produccion a traves del contacto directo, el
uso del correo promocicnal y con invitaciones a estos posibles clientes a visitar los stands de |as ferias en las que participen las
Mers beneficiarias.

Estas actividades las podran realizar de manera individual o colectiva,

Debido ai bajo perfil educativo de la poblacién beneficiaria y a que no han desarrollado un verdadero espiritu smpresarial,
muchos artesanos (no todos) no utilizan adscuadamente |a informacion que le es suministrada, de manera que desaprovechan
las oportunidades de enfrentar de manera agresiva el mercado y pese a que las experisncias con el proyecto les han
demostrado que es posible obtener resultados positivos con bajos costos a través del frabajo colectivo con otras asociaciones,
ninguno demuestra interés o iniciativa propia aun para gestar acciones de este tipo.

A

121 Asistencia técnica a los grupos| 3mesespara |Abril 1 de 2001 a 100% 228
beneficiarios en el disefio y| laetapade |Enerc25de 2002
ejecucion de un plan de disefio
mercadeo.
8 meses para
la ejecucion 2%

LUGAR; La Florida, Sandona, El Tambo, Chachag(i, Linares, Samaniego, Cumbal, Aldana, Buesaco, Pupiales, Ricaurte, ipiales
VEREDA: ]

N° DE PARTICIPANTES: 34

HOMBRES: 3

MUJERES : 31

Tal como se expresd en el informe anterior, el proceso de planeacion de actividades de mercadeo conslituye para todos los
grupos, su primera experiencia. Durante el trimestre se efectué acompanamiento a fas Mers y se han reforzado los conceptos de

planeacién.

Se desarrcllaron nuevos lalleres en los cuales se reforzaron especialmente los conceptos de costeo de producto, metodologia de
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fijacion de precios y politicas de fijacién de precios.

Se encargaron actividades de frabajo en grupo para obtener las listas de precios con definicion de las poliicas comerciales
especialmente en cuanto a descuentos y manejo o administracion de envios o despachos,

Se ha logrado que 12 grupos formulen su propuesta de plan de mercadeo, de los cuales unicamente 2 (La Florida y Linares) han
ejecutado por lo menos una (1) de las actividades programadas en sus respectivos planes.

Los grupos han aprendido a costear adecuadamente sus productos y algunos de elios, a realizar andlisis de estructura de costos
con el fin de identificar las variables que inciden en el incremento de sus costos de produccion, lanzando propuestas de solucién
viables. '

A partir del ejercicio de andlisis de competitividad interna que han realizado los grupos, ha sido posible que ellos mismos logren
identificar muchas de sus debilidades y asuman compromisos y esfrategias para superarlas.

Algunas Mers han sido meticulosas en el calculo de sus costos de produccidn, al punto de empezar a efectuar registros de
algunos costos indirectos de fabricacién de dificil contabilizacién por costeo directo, tales como el consumo de gas, agua o
energia, empleados exclusivamente en los procesos de produccion.

El grupo Artebs de Buesaco que elabora objetos de la linea de iluminacion, comenzara a estudiar |a posibilidad de contratar en
Bogot |a fabricacién de algunas estructuras y bases para sus {dmparas, especificamente para las ocasiones en que asista a
ferias en esta ciudad, con el propésito de reducir los costos de transporte que en su analisis de estructura de costos y fijacion de
precios, son los que encarecen sus produclos.

Algunos grupos no perciben e internalizan la necesidad e importancia de planificar sus actividades especialmente de
comercializacion, pese a identificar alternativas y estrategias; en ofros casos se aprecia el temor y la falta de liderazgo para
emprender acciones en cuanto ala innovatién y mejoramiento en sus procesos de comercializacion.
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122 Planificacion,  organizacion y| 11meses |1 de abril al 30 de 67% Directos: 18
cofinanciacion de la participacion agpsto. Grupos.

de los grupos beneficiarios del
Proyecto en eventos comerciales.

LUGAR: Cumbal, Aldana, Pupiales, Ricaurte, Sandona, El Tambo, La Flerida, Linares, Samaniego, Chachagi, Buesaco, Ipiales

N°® DE PARTICIPANTES: 18 Mers

Durante el periodo se coordind y acompand a las Mers en la participacion en la Primera Feria de las Colonias realizada en
Corferias y a la feria de Manofacto realizada en la Plaza de los Artesanos, ambas en Bogota.

Los costos de participacion en estas ferias ascendieron a la suma de $5.771.171 de los cuales el 27.74% fueron asumidos por
las Mers.

Estos coslos incluyen: alquiler de stands (compartidos), transporte, alojamiento, alimentacién, transporte interno en Bogota,
transporte de carga (productos y muebles para exhibicion) y gastos generales de montaje y adecuacion de los sitios de
exhibicién.

A fravés de un proceso de seleccion por votacion, se escogieron 5 artesanos de diferentes Mers que asistieron a estos evenlos
en representacion de todos los grupos participantes.

Para la feria de las Colonias se asociaron 13 Mers y para Manofaclo 12.

De ofra parte y con la autorizacion de la Direccion del PADEMER, recursos por cuantia inferior a los $2 millones de pesos se
destinaron a sufragar los gastos de participacion de los representantes de las Mers en el seminario internacional *Tendencias
Marketing y Disefio para el Mercado Internacional” ofrecido por Artesanias de Colombia y al cual asistieron 10 artesanos de igual
numero de Mers, quienes tuvieron la oportunidad, ademas de presenciar las exposiciones del experto filipino P.J. Araftador, de
interactuar con &, con disefiadores de la Unidad de Disefio de Artesanias de Colombia y con el Disefiador patrocinado por el
Laboratorio Colombiane de Disefio recibiendo sugerencias con respecto a las muestras de fos productos que llevaron.

El seminario desarrollo la siguiente tematica;

= Costos de exportacion.

= Benchmarking

= Tendencias del mercado 2001-2002 (Fundamentos del disefio)
= Tendencias del producto y cclores

= Desarrollo del Producto

»  Marcas

s Conceptos de planeacién en linea.
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»  Participacion en ferias comerciales.
= Planeacion del disefio de un stand.
»  Mercadeo y mercadeo visual.

= Productividad.

= Valor agregado contemporaneo.

= Negociacidn con compradores.

= Términos de exportacion.

=  Contfrol de calidad y manufactura.

La participacitn en las dos (2) ferias dieron come resultados:

1. La obtencién de cincuenta (50) contactos comerciales de diversas regiones del pais, pero especialmente de Bogota.
2. Pedidos efectivos posteriores a la participacion en estas ferias asi:
» Edgar Espinoza - Caperuzas de lamparas Artebs.

=  Cachivaches - Individuales en fique tizado El Tambo.

»  Choccokiss Comercializadora Internacional - pastilleros y empaques Tejeiraca.

3. Ingresos por ventas brutas: $17.314.002 con lo cual ya se alcanza el 34.63% de |la meta propuesta en el proyecto para la
actividad 1.2.2.
4, Utilidad promedio: $2.558.348

La participacion en el seminario ha generado nuevas perspectivas en los artesanos. Todos los asistentes han efectuado la
réplica de los conceptos aprendidos, e incluso alguncs han elaborado un resumen escrito que los han socializado con sus
comparieros de grupo.

No obstante, ! |aboratorio Colombiano de Disefio ha adquirido ios CD- ROMs con las presentaciones de este disefiador que en
este momento estan siendo traducidas al espariol (originalmente son en inglés), para efectuar la socializacion con e! disefiador
del Laboratorio dirigida a todos los integrantes de cada una de las Mers.

La mayoria de las Mers no habian participado anteriormente de manera colectiva en ferias efectuando aportes por ellos mismos.
Esto permitio un mayor acercamiento entre los grupos a pesar de persistir el individualismo y la desconfianza mutua.

Si bien los resultados estuvieron por debajo de las expectativas, pueden considerarse aceptables; no obstante, se percibe
insatisfaccion en los grupos, pues muchos de ellos contindlan creyendo que obtendrian mejores resultados participando
individuaimente.

Las dificultades de orden publico ocasionadas por el paro agrario y el paro de laxistas en Bogota dificultaron: primero, el arribo
oportunamente a la ciudad de Bogotay segundo la normal afluencia de publice en los primeros dia de feria.
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141 Realizacion de talleres tedrico| 4meses |01 de abril a 30 de 66 % 16
practicos con nuevas MERs para junio de 2001
incorporar en su portafolio de
productos, las lineas

desarroltadas por el LCD y las
MERs beneficiarias del Proyecto
Pademer en Narifio fase 1.

LUGAR: Linares, Sandond, Cabecera y corregimiento de el Ingenio
PARTICIPANTES: 30

HOMBRES: 0

MUJERES: 30

Se realizd una asistencia técnica a 2 Mers: Jipi Japa y artesanas de El Ingenio para la elaboracion de los contenedores
disenados para el grupo Asmarpal del municipio de Linares en la primera fase del proyeclo. Se ejecutd en su totalidad del
programa de asistencia para la elaboracion de planchas en iraca, lefido de asas, incorporacion de terminados para asas con
mezcla de materiales y organizacion de la produccién unificando costos de produccion, colores y especificaciones técnicas.

En esla actividad ademas de capacitar artesanas en la elaboracion de modelos disefiados anteriormente se realizaron mejorias
al produclo y se generaron nuevas aplicaciones.

En el municipio de Linares, se ha contratado a una de las arlesanas expertas en la elaboracion de los contenedores “Linares”
que es uno de los nuevos disefios calificado como producto “estrella’. El propésito de esta contratacion es adelantar [a
capacitacion en su elaboracién a 24 artesanas en 12 veredas de su localidad. El objetivo fundamental de esta actividad es
incrementar los volimenes de produccion disponibles para la venta que en el momento son excesivamente bajos, generando
empleo a un mayor nimero de artesanas locales.

La capacitacion se ha centrado exclusivamente en la slaboracién de la panera con acabados en fibra de algoddn incorporando
mejorias logradas en la asistencia técnica a Sandena y el Ingenio.

Al finalizar la capacitacién, la artesana instructora presentara los resultados en una exposicion coordinada con la Umata de
Linares.

En Sandonay el Ingenio se tienen los siguientes resultados:
- Incorporacién de una nueva linea de produclos al portafolio de productos de 2 Mers: Panera grande diametro 35y
panera mediana didmetro 25 cm. Panera alta asas cruzadas, panera con tejido calado y trenzado.
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- Logro del manejo de nuevos materiales como [a hilaza de algodon y el fique

- Diversificacion de modelos de contenedores

- Incremento del 3.5% del nimero de empleados artesanos del total de beneficiarios inicizles

- Incorporacion de una nueva Mer al Proyecto: Jipi-Japa

- Ampliacion de la capacidad de produccion de Ia linea de paneras en un 240%. De 50 a 120unidades al mes

En Linares hasta el momento se ha ejecutado el 80% de la actividad de capacitacion y no es posible presentar resultados
definitivos.

Resultados diferenciados en creatividad para la generacion de nuevos productos como respuesta a procesos organizativos
distintos en cada MER. Las mejor organizadas y con mas cohesion crean mas.

L.a confratacion de artesanos con dominio en la elaboracion de los nuevos disefios motiva no solamente a quien se contrata
como instructor sino también a quienes reciben la capacitacién, ya que perciben una mayor cercania con sus pares con quienes
seo facilitan los procesos, las actividades y la reduccion de costos.

Igual procedimiento se esta adelantando para la capacitaciéon de nuevos grupos o de artesanas independientes, para la
elaboracion de los productos en palma de tetera.

Hasta el momento ninguna.

153 Preparacion de la agenda de| 3meses |01 de junio al 30 de 100% 228
visitas y el plan de financiacién de agosto
la asistencia de un equipo de
productores arlesanos

representantes de las Mers a dos
{2) misiones comerciales en el
ambito nacional.

S

LUGAR: Linares, Buesaco, El Tambo, Samaniego, Chachagtii, Aldana, Pupiales, Ipiales, Cumbal, Sandong, Linares, Samaniego,
Ricaurte

N°® DE PARTICIPANTES: 228
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Como uno de los mecanismos para tograr el contacto directo del artesano con el cliente potencial se ha planificado la asistencia
a algunas misiones comerciales.

OBJETIVO GENERAL

Proporcionar a los grupos beneficiarios del proyecto "Innovacion y mejoramiento de los procesos de comercializacion de
productos en fibras naturales del departamento de Narifio" alternativas de estructurar canales de distribucion en nuevos y méas
amplios mercados nacionales.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

1. Promover la produccidn artesanal de 18 grupos beneficiarios del proyecto en los mercados de la costa aliantica y capital del
pais.

2. Brindar a los grupos beneficiarios del proyecto |a posibilidad de estructurar canales de distribucion con reduccién de costos
mediante la seleccion y contratacion de intermediarios comerciales bajo los sistemas de representacion comercial,
consignacion o corretaje.

3. Lograr el posicionamiento de la produccion artesana de los grupos beneficiarios en los mercados de la costa atlantica y la
capital del pais.

4. Adetantar investigaciones de las caracteristicas de los mercados objetivo y de la competencia.

5. Preparar a los artesanos beneficiarios del proyecto para responder a los pedidos en forma oportuna y con reduccién de
costos.

LUGARES Y FECHAS PREVISTAS

» COSTAATLANTICA {CARTAGENA, SANTA MARTA'Y B/QUILLA): Octubre 29 - Noviembre 1
» BOGOTA: Qctubre 20 - 26

ACTIVIDADES DE PLANIFICACION
I ESTUDIO DE MERCADO

Durante este periodo se ha adelantado un estudio de mercado identificando las principales caracteristicas de la poblacion cbjetivo. El
mercado objetivo pnincipal esla constituido por los intermediarios de artesanias.

El estudio del mercado de interés, se adelantd con la identificacion de las empresas demandantes y de los oompebdores que actualmente
existen en esos mercados.

Para acceder a esa informacion se ha ufilizado los servicios del CAE de fa Camara de Comercio de Pasto, al igual que los SICME de las
Camaras de Comercio de las ciudades anfitrionas, directorios especializados v la informacion de intemet.

Con esta informacion se prepard la agenda de visitas previa concertacién con las empresas posiblemente demandantes.
13 UBICACION DE AGENTE RECEPTOR EN LOS LUGARES DE DESTINO

Con el fin de facilitar [as visitas en las ciudades elegidas, se ha establecido algunos contactos en las ciudades de destino que serviran como
agentes receptores quienes colaboraran en la coordinacién de las visitas.

. PREPARACION DEL EQUIPO PARTICIPANTE EN LA MISION COMERCIAL

Se ha preparado a todos los representantes de las diferentes Mers en negociacién y técnica de ventas,
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Igualmente, en este periodo se ha capacitado en el conocimiento de los témminos de referencia para la celebracién de contratos de
intermediacion comercial.

Los grupos han frabajado en la preparacion de las listas de precios, catalogos y material impreso que se distribuira enfre las empresas
demandantes visitadas.

Iv. PREPARACION DE LA AGENDA DE VISITAS Y COORDINACION CON EL AGENTE RECEPTOR

Se han definido las empresas a visitar estableciendo los cronogramas, las presentaciones de producto, catalogos y muestras. La agenda ha
sido socializada ante todos los representantes de los grupos artesanos.

V. CELEBRACION DE CONTRATOS DE TRANSPORTE, ALOJAMIENTO, ALIMENTACION Y DESPLAZAMIENTOS INTERNOS
EN LAS CIUDADES DE DESTINO.

Para la misién con destino a fa costa atiantica se ha previsto la adquisicién de paqueles turisticos para 6 artesanos y un Profesional Asesor
que actuara como coordinador del equipo. El precio del paquete es de $435.000 por persona & incluye, transporte aéreo en la ruta Pasto-
Cartagena - Pasto, traslado aeropuerto- hotel aeropuerto, impuestos y tarifa aeroportuaria, acomodacion triple y servicio de comedor
{desayuno, almuerze y comida).

Para la ciudad de Bogota se ha previsio &l traslado temestre de 6 artesanos y un acompanante come coordinador de la misién, £n Bogota se
contratara alojamiento miltiple para los artesanos.

Para la misién a la Costa Atlantica se confirmo fa visita a 9 almacenes especializados: 4 en Cartagena, 3 en Bamanquilla y 2 en Santa
Martha.

Ademas de la agenda de visitas comerciales se ha programado una visita técnica a la Red de Artesancs de la Costa Allantica para que los
grupos tengan un contacto directo con sus pares en esa localidad y conozcan algunos detalles de la creacién y funcionamiento de esta Red.
Se logro ademas la invitacion de la encargada del area comercial de la Red para fa participacion en una muestra comercial que se realizaré
durante los dias de visita del equipo participante en esta mision. En forma paralela a esta muestra se dictaran algunas conferencias de
liderazgo por lo cual se ha pravisto fraccionar el grupo para que pueda atender todas estas actividades con rotacion permanente para que
todos puedan tener la posibitidad de participar de todas las experiencias.

AGENDA DE VISITAS PROGRAMADAS A LA COSTA ATLANTICA

Lunes, 29 de octubre: Cartagena
3:30 p.m. Instalacion con Gregoria Diaz

Martes, 30 de octubre - Cartagena

9:00 a.m. Galeria Artesania y Arte Hotel Hilton en el Laguito ELITZ SIERRA
ENALBA SIERRA

10:30 a.m. Almacén D'one Hotel Las Américas HENOCR MARINA
anillo vial locail 3 ELUDIZ CAUSADO

2:30 am. Boutigue Artesanal Hotel Caribe Cra 1 2-87 MARIA MEJIA
Bocagrande {Humberlo Peralta)

4:00 p.m. Las Bovedas CARMEN RUEDA

Miércoles, 31 de octubre Barranquilla

16




CONTRATO DE COOPERACION Y FINANCIACION No. 1376-01 CELEBRADO ENTRE LA
ORGANIZACION DE ESTADOS IBEROAMERICANOS PARA LA EDUCACION LA CIENCIA
Y LA CULTURA Y LA CAMARA DE COMERCIO DE PASTO

INFORME DE AVANCE - PERIODO: ENERO A SEPTIEMBRE DE 2001

9:00 p.m. Almacén Arawako

Calle 72 52 —18

10:00 p.m. Artesanias Col Cleopatra Calle 72 46 - 09

11:00 p.m. Artesanias Bacata

4:00 a.m. EIlRodadero

5.00 a.m. Tipicos El Tiburén

Jueves, 1° de noviembre

9:00 a.m.

Cra 53 10-154

Santa Marta

Cra. 1 11 — 68 entre Hotel
Camaca y Fundo Mar
Cra.218-09

GIOVANA ALBERTY
ARIEL LUZ
ALFREDO LLANO
BEATRIZ LLANO

YAMILSE MURILLA

OSWALDO BARRAS
(opcional por tiempo)

Visita de todo el grupo a la red de Artesanos de 1a Costa Atlantica en San Jacinto

Para Bogota se han concretado 11 almacenes especializados de artesanias con la siguiente agenda de visitas:

AGENDA DE VISITAS PROGRAMADAS BOGOTA:

Lunes, 22 de octubre

3:30 p.m. The Pottery Ltda.
5:00 p.m. Centro de Disefio
Portobello

9:00 a.m. El Zaque Ltda.
10:15a.m. El Balay
11.45a.m. ElZipaltda

2:00 p.m. Artesanias Maku
4:00 p.m. Cachivaches

9:00 a.m. Savile Arte
11:00 am. Proyecta

3:00 p.m. Galeria Cano
5:00 pm. BIMA

Calle 95 No 13-22
Calle 93B No 112 -84
of.101

Martes, 23 de octubre
Cra. 15 No 74-73

Cra. 15 No 75-63
Cra. 15 No 123-30

Av. 19 No 106-30
Cra. 7 No 119B-54

Miércoles, 24 de octubre

Cra. 10 No 82-90
Cra. 9 No 792 -10

Cra. 13 No 27-98 int 240
Autopista Note No 232-35
tocal 4-112

OLGA STHENSON
RAMIRO CARRERA

FLORENTINO SILVA

JAIME VARGAS

ANA LUCIA BELTRAN
(opcional llamar el 16 de

SALOMON PINEDA
MARTA ARDILA
CRISTINA DE LA
ESPRIELLA (llamar 15 de
Septiembre a confirmar)

CLARA LUCIA GOMEZ
MARCIA DE QUINTERO
CRISTINA MIK

ROCIO PENARETE
MARIA TERESA URIBE

octubre)
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La eleccion de los representantes se ha sfectuado por votacion. Ademas, con el proposito de lograr la participacion de la
mayoria de grupos a través de sus representantes, los mismos artesanos han acordado que quienes asisten a una de las

misiones no podrén repelir en la ofra

No es posible acceder a toda la informacion que se requiere para determinar las caracteristicas del mercado y con ello realizar
una mejor presentacion del producto. Sin embargo con la informacién que se recaudd se ha hecho una buena etapa de
preparacion de las visitas.

De ofra parte las limitaciones de presupuesto no permiten que todos los grupos a través de sus representantes, obtengan una
experiencia de esle tipo. Pese a ello y considerando que en |a participacion en ferias especializadas — Actividad 1.2.2 - se han
optimizado los recursos y existe |a posibilidad de obtener algunos excedentes, previa autorizacion del Pademer es posible
planificar una mision o feria en la ciudad de Quito {puede ser la feria ENOF 2001) a la cual pueden asistir los representantes de
los grupos que no asistiran a estas misiones en Colombia.

g S i

1.6.1 Asistencia técnica directa del| 7meses |01 de abril a 30 de 67% 154
Laboratorio  Colombiano  de agosto de 2001
Disefio en innovacion y desarrollo
de producto mediante la ejecucion
de talleres  practicos de
adecuacion de las Mers con la
aplicacion de un manual de
disefic para generacion de
propuestas de disefio.

LUGAR: Linares, Bussaco, El Tambo, Samaniego, Chachagii.
N° DE PARTICIPANTES: 30

HOMBRES: 1

MUJERES : 29

Se adelanté la asistencia técnica con 5 grupos dedicados a la tejeduria en fique: Asoartambo, Arte Tambefio, Asoarfique, Artebs
y Aproarfis.

Los objetivos de esta actividad han sido:

=  Asislir técnicamente a las Mers beneficiarias en el desarrollo de una linea de iluminacion que emplee el figue como materia
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prima, tomando como base los procesos y técnicas productives empleados por cada una de las Mers.

» Capacitar a las Mers en los procesos productivos nuevos que resulten para implementar el producto desarrollado y
supervisar la elaboracion de las muestras.

»  Mejorar el sistema eléctrico de las lamparas que actualmente elaboran estos grupos artesanales.

» Enfocar los nuevos disefios a los parametros internacionales de acuerdo con las sugerencias efectuadas por ef disefiador
filipino P.J. Arafiador en asocio con fos disefiadores de Artesanias de Colombia.

Para lograr estos propositos, Artesanias de Colombia invito a un diseiador local para que participase def seminario internacional
*Disefio y Tendencias para el Mercado Internacional”, ofrecido por la misma empresa. Los conceptos logrados por la interaccion
del disenador local con los artesanos beneficiarios, fueron sometidos al concepto y asesoria del experto filipino quien ha
sugerido proporcionar mayor valor agregado a estos productos. De esta forma, se esta trabajando en el disefio y produccion
piloto de artefactos para un mercado exclusivo, de mayor nivel de ingreso, buscando producir menos cantidad pero mayor
calidad.

- Incorporacién de una nueva linea de iluminacion, al portafolio de productos de 5 MERs dedicadas a la tejeduria en fique: la
nueva linea consta de 9 disefios aprobados que en el momento de presentar este informe se encuentran en la etapa de
produccion de prolotipos.

- Acercamiento de los grupos al manejo de otros materiales como el hierro forjado y la madera.

- Diversificacion de la linea de iluminacion.

- Eldisefiador ha presentado |a propuesta para mejorar el sistema eléctrico de la linea de iluminacion.

Al igual que con otras Mers, en estas se percibe el temor de los artesanos a invertir recursos para la elaboracion de los nuevos
disefios porque no conocen aun la respuesta del mercado. Prefieren hacerlo con modelos conocidos. Es necesario que con los
recursos del proyecto se subsane este problema suministrando por lo menos el material para fa produccion piloto.
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1.71 Realizacion de talleres y| 7 meses 15 de junio al 15 de 100 % 165
dinamicas de desarrollo personal octubre de 2001
y crecimiento humano personal y
familiar

LUGAR: Linares, Buesaco, E! Tambo, Samaniego, Chachagui, Aldana, Cumbal, Pupiales, Ipiales, Ricaurte, Sandoné y Linares
N° DE PARTICIPANTES: 165

HOMBRES: 6

MUJERES ; 159

El proceso metedoldgico desarrollado se basa en el movimiento, el contacto y la creatividad corporal. Se trata de metodologias
lidicas, las cuales buscan que los participantes experimenien vivencias corporales recreativas a partir de las cuales las asocian
con la realidad y construyen actitudes frente a la vida, frente a su campo de accién y buscan la apertura de sus capacidades, de
la expresion y receptividad de diferentes tipos de lenguajes.

El objetivo de cada una de las actividades es permitir la reconstruccion de la identidad corporal de hombres y mujeres en busca
de su propia aceptacion y de la aceptacion de los demas en cuanto a sus valores, imagen, sus propias historias de vida, asi
como de sus familias.

Los talleres incluyeron las siguientes fases:

Ejercicios de presentacion para conocer a las participantes, asi como su motivacion y expectativas con respecto a los talleres
de crecimiento personal.

Ejercicios de respiracién.

En biusqueda del otro: Dinamicas en las que se trabaja la conexion de si al otro, con el fin de conocerse no como companeros
de trabajo, sino como personas, como seres humanos. Este ejercicio se ha realizado haciendo intercambio de parejas.

Quien soy: Cada participante se presenta expresando quien es, refiriéndose a sus caracteristicas personales. Se sugiere no
mencionar gue hace o a que se dedica sino a comentar / quién es?.

Historias de vida: En grupos de dos personas, cada participante le cuenta la ofro su historia de vida. Luego cada participante
presenta la historia de vida de su pareja de dinamica.

Ejercicios de masaje de contacto: El objetivo es vivir una experiencia corporal que ayude a profundizar el conocimiento de si
mismo y aprender nuevas maneras de acercarse a si mismo y hacia las demas personas.

Se realizan masajes de manos {con aceite 0 crema de manos) y masajes de espalda que es muy importante si se considera la
carga que soporta debido al oficio que practican estas personas.

Para finalizar el primer ciclo se realiza una plenaria en la cual se comentan las experiencias vividas durante el desarrollo de los
ejercicios. De esta manera se realiza un andlisis mas amplio de los temas que ludicamente se estan tratando.
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Los resultados de una actividad como esta no pueden reflejarse en el corto plazo, sin embargo, es posible medir
cudlitativamente el impacto de esta intervencion a través de los testimonios y expresiones de las artesanas, algunos de los
cuales se transcriben a continuacion:

Los talleres les han parecido importantes para:

“Sincerarse y darse a conocer como persona’

“Como persona dar lo bueno para que le den lo mejor’

“Salir de la rutina del trabajo, se acerca mas a la gente, hay mas roce, mas conocimiento con la gente®
"Se da una mayor integracién con el grupo y con el ofro grupo”

“Por primera vez en mi vida me dan unos masajes’

“Es importante esta experiencia por que nos permite valorarnos”

“Es importante como en horas cambiamos tan répide de timidos a extrovertidos’

“‘Con estos talleres nos sentimos seguros por que nos dan mucha confianza®

“Se deja una sensacion de muchos interrogantes y muchas imagenes que permiten crecer como personas’
°Nos quedan muchas inquietudes para cambiar®

"Hice promesa de cambiar’

No se encontraron dificultades.

Adelantar un  taller  sobre 15 dias 15 de oclubre al 30 de 95% 167
desarrollo organizacional para ias octubre de 2001
18 Mers.

LUGAR: Linares, Buesaco, El Tambo, Samaniego, Chachagili, Aldana, Cumbal, Pupiales, Ipiales, Ricaurte, Sandona y Linares
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N° DE PARTICIPANTES: 158
HOMBRES: 6
MUJERES : 162

El objetivo de esta actividad es permitic descubrir |a importancia de reconocer nuestras diferencias y de mejorar habitos que nos
ayudan a crecer y vivir en comunidad.

Visualizacion de género: Se realizan reflexiones sobre cuales son las caracteristicas consideradas femeninas y cuales
masculinas, adelantando debates acerca de si son naturales o culturales.
Luego se hace una visualizacion de género, partiendo de socializar y precisar los conceplos de sexo y género.

Como nos ven los otros: Se inicia con una reflexion sobre fa experiencia del taller Quien soy. Luego se entrega a cada
participante una porcién de plastilina con la que se le solicita haga su figura de cuerpo entero. Cada figura se pega en una hoja
en blanco y se entregan indistintamente tratando de que nadie sepa a quien pertenece la figura que ha recibido.

Una a una, cada persona expresa lo que la figura le inspira escribiéndolo en la hoja donde se ha pegado la figura. Finalmente
cada participante recoge la figura que le pertenece y se analiza en grupo las expresiones que se han escrito. Este gjercicio
denominado de conexiones y desconexiones, permite una retroalimentacion de valores, imagenes y comportamientos que nos

ayudan a saber como nos ven los demas.

Actitud de un buen vendedor; Conaciendo como se ve cada uno a si mismo y como lo ven los demés, cada uno comienza a
sumir actitud de buen vendedor. El proposito es vender una mejor imagen de si mismo.

El arte de descansar: Se ensefian ejercicios de relajacion, aprender nuevos patrones de descanso y adquirir habitos que
contribuyan a mantener una buena salud.

Ejercicio de reconocimiento: Permitir el acercamiento permanente con los otros individuos.
Gestos y muecas: Es un ejercicio para crear conciencia de identidad, refajarse y divertirse.

Lo que no se cuida: Ejercicio para identificar cuidados basicos que se deben tener: Cuidado de la dentadura, de senos,
citologia, examen de prostata.

| Ejercicio final de conexion y encuentro: Cada participante toma en sus manos una flor y expresa quien o que persona le
| representa a quien le manifiesta su afecto. El objetivo es generar un momento de exploracion de sentimientos y ala vez de
reconocimiento de la personalidad de lodos los participantes.

Los resultados de una actividad como esta no pueden reflejarse en el corto plazo, sin embargo, es posible medir
cualitativamente el impacto de esta intervencion a través de los testimonios y expresiones de las artesanas, algunos de los
cuales se transcriben a continuacién.

Los talleres les han parecido importantes para:

“Aprendimos cosas practicas en relaciones humanas”
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“Todos tenemos errores y debemos enmendarlos para salir el grupo adelante”

“‘Nos deja muchas experiencias para entendernos mejor’

"Nos ha permitido conocernos entre grupos’

*Con este taller mas acercamiento, mas union, mas confianza”

‘Complacida porque se ha logrado el desarrollo personal y promover la unién del grupo”
“importante para poder hablar y tener mayor participacion y mejor relacion entre nosotras’

Todas y cada una de las expresiones consignadas anteriormente - y muchas otras que no se han transcrito — constituyen
experiencias de aprendizaje para cada grupo.

La metodologia de “artesanias de la vida® se constituye en un dinamizador de procesos que permiten alcanzar el desarrollo a
escala humana de una forma practica y sencilla.

El hecho mismo de manifestar que los talleres y ejercicios se replicaron en la casa con la misma familia, o con el grupo
diccesano en la parroquia y en ofros casos que lo aplican con los estudiantes del colegio que pertenecen al grupo “Convivencia
Pacifica®, tan solo para citar algunos ejemplos, permite reconocer que se trata de una metodologia con mucho fundamento y a
la vez sencilla para incorporarla en el quehacer diario.

No se encontraron dificultades.
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2- MINICADENA PRODUCTIVA DE LA IRACA

ENTIDAD EJECUTORA: Camara de Comercio de Pasto - Convenio
interinstitucional Laboratorio Colombiano de Diseifo — Unidad Pasto

ENTIDADES COFINANCIADORAS: Artesanias de Colombia, OEI, Camara de
Comercio de Pasto, Universidad de Narino.

LINEA PRODUCTIVA: ARTESANIAS EN IRACA

La minicadena de ta iraca es uno de los oficios que mayor numero de artesanos concentra en Narifio; en un esfuerzo
mancomunado de los agentes directos, |as instituciones y las entidades territoriales se ha emprendido la valiosa tarea
tendiente a estructurar y fortalecer la minicadena de la iraca en el departamento, en busca de alcanzar mejores niveles
de productividad, competitividad, organizacion y mejor gestion de los actores comprometidos.

Con el animo de crear las condiciones necesarias para alcanzar el desarrollo sostenido que se manifieste en un mejor
nivel de vida de los agentes directos diferentes instituciones han emprendido la tarea de fortalecer esta minicadena.
Enfre ellas: Artesanias de Colombia, La Camara de Comercio de Pasto, Universidad de Narifio, Sena y las Alcaldias
Municipales de Ancuya, Sandon4, Linares, Genova y La Florida principaimente.

La Universidad de Narifio y el Laboratorio Colombiano de Disefic en un esfuerzo por aportar en este proceso observan
que ia minicadena se ve afectada por la carencia de herramientas adecuadas, areas y espacios de trabajo apropiados,
lo que conlleva a que los artesanos estén expuestos a riesgos como el contacto con productos quimicos, maquinaria y
herramientas deterioradas, condiciones termo higrométricas, iluminacion deficiente y posturas inadecuadas entre ofros;
ello ocasiona enfermedades ocupacionales que se ven reflejadas en la produccion y en la calidad del producto
artesanal, :

Por este motivo en convenio apoyan y orientan el proyecto de grado de estudiantes de la carrera de disefio industrial
para incidir a través del disefio y mejoramiento de procesos en la minicadena. Se frata entonces de aprovechar
tecnologia fradicional existente, sin renunciar al uso de nuevos conocimientos, para mejorar o Crear nuevas
herramientas y para disefiar puestos de trabajo que mejoren las condiciones de los artesanos y ayuden a desarroliar
procesos productivos de la palma de iraca.

2 Investigacion para el 1 de febrero a 30 de 80%
mejoramiento de los procesos de Un afio agosto de 2001
ripiado, tejido, majado y estufado
de la palma de iraca
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LUGAR; La Florida, Sandcna, Ancuya, Linares, Sotomayor, Ospina, Sapuyes, Genova, San Pablo y la Cruz.
N° DE PARTICIPANTES: 94

Se realiza un estudio exploratorio y diagnéstico de las condiciones sociales y productivas de una muestra de las artesanas
tejedoras de la paima de iraca o paja toquilia.

A partir de esa informacién se seleccionan los procesos mas criticos y se generan alternativas de solucion a la problematica de
los procesos del ripiado, el tejido, el majado y el estufado. Se evalian las alternativas y se elaboran modelos funcionales y no
funcionales para posteriormente construir ! prototipo final de al menos dos de las herramientas o méaquinas disefiadas.

El proyecto pretende disefiar cuatro (4) herramientas que reduzcan en un 10% los factores de riesgo del procese de ripiado,
tejido, majado y estufado del sombrero y que mejoren la eficiencia de la productividad y la calidad de la fibra en un 5%.

Elaborar un (1) prototipo de al menos dos (2) de Ias herramientas disefiadas y realizar pruebas en uno {1) de los municipios
pertenecientes a la Cadena Productiva de la lraca.

Se realizo el estudio exploralorio y diagnéstico a través de la aplicacion de una encuesta y por observacion directa, se elabora
con esta informacion el panorama de riesgos considerando en el el puesto ds trabajo, el factor de riesgo, el agente de riesgo, la
consecuencia el numero de trabajadores expuestos, el tiempo de exposicion y la valoracion de riesgo.

Se estudio cada etapa del proceso de ripiado, tejido, majado y estufado, después de generar variadas alternativas de solucion
se evaluaron y seleccionaron las més viables para, a partir de alli iniciar la elaboracion de modelos funcionales y no funcionales.
Hasta la fecha se han realizado modelos de herramientas para los cuatro procesos mencionados. Estos modelos se encuentran
en etapa de correcion para ajustes.

Ninguna hasta fa fecha.
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3. ESTUDIO DE LAS MATERIAS PRIMAS DEL BOSQUE

La arfesania de Narifio genera articulos trayectoria ancestral esto lleva a una demanda de recursos vegetales del

bosque natural sobrepasando el limite de preduccién del mismo.

E! gusto de los consumidores y artesancs se ha visto unificado por cierta clase de especies maderables valiosas que
cumplen con las caracteristicas requeridas de calidad, trabajabilidad y presentacion al momento de elaborar y vender el

producto.

Un aspecto del problema es el desconocimiento de la potencialidad de ofras especies maderables que presentan
caracteristicas similares a las tradicionaimente trabajadas, por falta de informacién o por no contar con los medios para
implementar nuevas técnicas de manejo y aprovechamiento.

Diezmeses |Febrero 1 a 30 de 98%

noviembre de 2001

3 Estudio de las materias primas del
bosgue: maderas y bejucos
utilizados en Narifio

A

LUGAR: San Juan de Pasto y los Andes

y competitivos.

de Pasto y Sotomayor en |a elaboracion de Artesanias.

udio

La actividad busca identificar las principales especies maderables y bejucos utilizadas en la elaboracién de artesanias y cesteria
en los municipios de San Juan de Pasto y los Andes para optimizar los procesos industriales de los diferentes productos y asi
obtener eficiencia y economia en los procesos de transformacion de las materias primas a productos acabados de buena calidad

El campo de estudio de esta investigacion incuye la produccion artesanal elaborada en madera con destino a la transformacion
en los oficios de talla y torneria, articutos sobre los cuales se realizan apliques en tamo, barniz de pasto y policromia, ademas 1a
cesteria en juco practicada por los artesanos de Charguayaco, vereda del municipio de Pasto y productos elaborados en
Chusalongo, platanillo, chilante y guaja por el grupo Chuzalongo de la vereda San Vicente del municipio de Los Andes.

Se espera sistemalizar y analizar el 100% de la informacion recolectada sobre las maderas y bejucos ulilizados en el municipio

Elaborar un documento con recomendaciones para mejorar el procesamiento de maderas y bejucos y socializar la informacion a

S

los artesanos objeto del est

Como resultado de la actividad se obtuvieron las siguientes conclusiones:
- En los lalleres de Paslo y Los Andes prevalece la utilizacion continua de delerminadas especies maderables y bejucos
que contribuyen de manera indirecta a la insostenibilidad de éstos recursos naturales.
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- Lamayoria de artesanos alternan sus oficios con otras técnicas y labores complementarias

- Las principales maderas empleadas en talla y torneria son: aliso, cedro, chanul, granadillo, pandala, patula, popa, sajo,
taray pino i

- Enlacesteria emplean diferentes especies bejucosas como el chilanté, guaja, chuzalongo y platanillo.

- Las maderas en algunos depositos de Pasto no cumplen con los requisitos basicos de almacenamiento exponiéndola a
cambios bruscos de! clima lo cual altera su composicion y calidad. La madera seca al aire toma la humedad def medio
y queda predispuesta al ataque de agentes patdgenos aspecto que no es tenido en cuenta al momento de establecer
su precio de venta que supera el precio de 1a madera verde humeda

- Las principales especies provienen de 1a costa pacifica, en menor cantidad del mismo municipio de pasto

- QOtras especies como los conglomerados tambien se utilizan

- El empleo de inmunizantes no es una practica com(n en la preservacion de la madera debido al desconocimiento de

SuU manejo.

Existen expectativas de los artesa

Algunos artesanos restringieron |a entrega de informacion
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