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Antecedentes

Durante el primer trimestre del afio 2000, la disefiadora textil Silvia Arango
por medio del convenio Artesanias de Colombia-Sena, realiz6 la asesoria en
desarrollo de producto en el oficio de tejeduria para los resguardos de San
Marcos y San Lorenzo. El resultado y aceptacion fue muy buena, y por esta
razén se continua una segunda etapa en la cual se hace énfasis en el oficio

de cesteria con cafa brava.

Andlisis de mercado

Los contenedores o baules, son productos que estas comunidades han
elaborado durante mucho tiempo, logrando estandarizar tamanios de los
cuales que permiten ser apilados en el momento del embalaje.

La comercializacion se realiza de forma directa y en ferias artesanales. La
mayoria de estos productos son vendidos en un almacén comunitario,
ubicado en la carretera entre Apia y Riosucio.

Posteriormente y gracias a la asesoria prestada por Silvia Arango, se
desarrollaron varios individuales combinando fibras naturales con la cafa
brava, los cuales han tenido muy buena aceptacién en el mercado; esto se
comprueba de acuerdo con los resultados obtenidos en las ventas durante la
Feria del Eje Cafetero (Marzo del 2000) y Expoartesanias 2000, donde

participaron con estos productos.











































































Costos de produccién

Producto Materia
A | primg_
Servilleteros | $1.500

Bandeja = $3.000
multiusos

Revistero $2.000

‘Panera | $700
| Panera | $3.000
(Juegox3)

Control de calidad

Requisitos generales:

Insumos

$500

$2.000

$500

$2.500

$2.000

Mano de Costo
obra Total

$1.500 $3.000
$9.000 = $15.000
'$4.500 $7.000
$1.800 $5.000

'$9.000 $15.000

o Utilizar la cafa brava bien seca, la cual se reconoce por su color

blancuzco.

» Conservar las medidas iguales para cada uno de los productos, de

acuerdo con las muestras.

¢ Mantener un peso homogéneo.

« Proveedores

La Cafa brava es vendida por otros artesanos que se dedican a la extraccion

de esta fibra.



Comercializacion

Mercados sugeridos.

e Estratos socioeconémicos de clase media-alta y alta; almacenes de

decoracién y ambientes.

Propuesta de marca.

¢ Enla propuesta de marca, etiqueta y sello de identidad se debe tener en
cuenta los siguientes aspectos:

+ Lugar de origen del producto.

¢ Materia prima.

+ Normas de mantenimiento.

+ Informacién del artesano.

+ La frase; hecho a mano.



*

Conclusiones

La comunidad de San Lorenzo y San Marcos no cuentan con los recursos
economicos disponibles para invertir en nuevos moldes, por esta razén es
importante disenar nuevos productos a partir de los tamanos y materiales
existentes, innovando no solo a nivel formal sino funcional.

Los productos de estas comunidades tienen muy buena aceptacion en el
mercado nacional, debido a su calidad e innovacién.

Se rescata el hecho de que estén aplicando los tintes naturales para
hacer combinaciones de color en sus productos, conservando siempre el

caracter natural de la artesania.



*

Observaciones Y Recomendaciones

Se recomienda continuar con este proceso para estas comunidades, ya
que tienen gran potencial artesanal, ademas han demostrado interés por
participar en las asesorias.

La aceptacion y aplicabilidad de las asesorias han contribuido a mejorar a
su proceso productivo y la calidad de sus productos.

Se debe analizar el comportamiento de los productos en las Ferias, para
tomar las medidas necesarias y dar continuidad a este proceso de
asesoria y capacitacion, teniendo una idea clara de las tendencias que se
estan imponiendo en el mercado, las cuales sirven como punto de partida

para introducir elementos de disefio un poco mas sélidos.





