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INTRODUCCIÓN 
 

 
La asesoría “Desarrollo de la producción de los prototipos de cuatro líneas 
diseñadas por Stephen Burks” se desarrolló en el Departamento de La Guajira, en 
los municipios de Maicao, Uribia, Barrancas y Manaure y en el Departamento de 
Nariño, en los municipios de Pasto, Sandoná y Cumbal. 
 
Se seleccionaron artesanos de gran trayectoria que por su experiencia en el sector 
permitió hacerles planteamientos novedosos y de gran cuidado en la aplicación de 
los respectivos oficios artesanales definidos. 
 
Entre los beneficiarios se incluye artesanas que pertenecen a dos comunidades 
indígenas reconocidas en el País como son los “Wayuú” en el Departamento de La 
Guajira y la etnia de los “Pastos” en el Departamento de Nariño, con los que se 
logró una gran experiencia en el diseño de nuevos productos en la línea de 
mobiliario con características de formato en gran dimensión y compromiso de 
trabajo en el tejido. 
 
El desarrollo de las líneas propuestas por el diseñador norteamericano Stephen 
Burks se ejecutó con un seguimiento permanente en cada uno de los municipios, 
obteniendo así un excelente resultado que vislumbra unos productos completos en 
calidad de mano de obra y materias primas y con precios competitivos para 
mercados nacionales e internacionales. 
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1. RESUMEN 

 
 

Mediante Contrato No. ADC – 2013 – 097 del 11 de marzo de 2013, se iniciaron 
actividades de la asesoría “Desarrollo de la producción de los prototipos de cuatro 
líneas diseñadas por Stephen Burks. 
 
La asesoría permitió aplicar un proceso de diseño que dio como resultado el 
desarrollo de cuatro líneas de productos para un total de 14 prototipos con la 
participación de trece artesanos atendidos directamente en los municipios de 
Barrancas, Uribia, Maicao (Makú) y Manure, Departamento de la Guajira y en los 
municipios de Pasto, Sandoná y Cumbal en el Departamento de Nariño. 
 
Los beneficiarios de la asesoría cumplieron a satisfacción  los compromisos 
adquiridos en la calidad y cantidad propuesta. 
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2. ANTECEDENTES 
 
 

Artesanías de Colombia, dentro de sus políticas de diversificación y fortalecimiento 
en el campo del diseño, realiza y convoca eventualmente a actividades como los 
Work – Shop ejecutados por reconocidos diseñadores nacionales e 
internacionales, como es el caso del ejecutado en la ciudad de Pasto – 
Departamento de Nariño en octubre de 2012, que contó con la participación del 
diseñador norteamericano Stephen Burks.  Esta actividad incluyó trabajos 
colectivos entre diseñadores y especialmente artesanos, los que fueron 
seleccionados de acuerdo a su oficio como el barniz de Pasto, tamo, talla en 
madera, tejeduría en lana e iraca, realizando en corto tiempo propuestas 
novedosas en la aplicación de técnicas tradicionales. 
 
Esta asesoría se replantea con varias de estas propuesta iniciales para 
desarrollarlas en prototipos ajustados y perfeccionados en base a las cuatro líneas 
de producto deiseñadas por Stephen Burks. 
 
2.1. LOCALIZACIÓN 
 

República de Colombia 
 

 
 Mapa Político de Colombia. 2010. elrevueltocolombiano.blogspot.com – 

Artesanías de Colombia S.A.  
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2.2.  LISTADO DE BENEFICIARIOS 
 

 
ARTESANAS BENEFICIARIAS DIRECTAS 

DEPARTAMENTO DE LA GUAJIRA 
 

 NOMBRE CEDULA MUNICIPIO 

1 Iris Aguilar 27.040.873 Makú - Maicao  

2 María Cristina Gómez 56.088.859 Manaure 

3 Aura Robles 45.451.102 Barranca 

4 María Teresa Fernández 56.069.652 Uribia 

                                                     
 

 
ARTESANOS BENEFICIARIOS DIRECTOS 

DEPARTAMENTO DE NARIÑO 
 

 NOMBRE CEDULA MUNICIPIO 

1 Miguel De La Cruz 73.127.320 Pasto 

2 Germán Obando 12.987.116 Pasto 

3 Léster Narváez 12.950.540 Pasto 

4 Juana Castillo 27.432.687 Sandoná 

5 Rita Coronel 27.433.601 Sandoná 

6 Lidia Enríquez 27.433.776 Sandoná 

7 Carmen Gómez 27.431.888 Sandoná 

8 Lilian Rosero 27.433.015 Sandoná 
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3. OBJETIVOS 
 
 
3.1. OBJETIVO GENERAL 
 
Realizar el desarrollo de la producción de los prototipos de cuatro de las líneas 
diseñadas por Stephen Burks. 
 
 
3.2. OBJETIVOS ESPECÍFICOS 
 
 Aplicar los dispositivos necesarios para la producción de los prototipos. 

 
 Desarrollar los prototipos finales 

 
 Desarrollar las fichas técnicas de los prototipos finales. 

 
 Toma de fotografías de los prototipos finales para elaboración de catálogo. 

 
 Dejar establecida la ruta de una producción piloto de cada una de las líneas en 

tiempos y cantidades. 
 

 Dejar establecida la estructura de costos de cada una de las líneas. 
 

 Dejar establecidas las capacidades en los beneficiarios para reproducir las 
líneas con la calidad de los prototipos. 
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4. ACTIVIDADES 
 

 
4.1. CAPÍTULO I  
 
4.1.1. Desarrollo de Prototipos 

 
4.1.1.1. Línea de Puff. Mobiliario tejido. 
 
Ubicación:  Departamento de La Guajira. 
 
Participantes: Iris Aguilar – Ranchería Makú, Maicao 
   Cristina Gómez – Uribia  
   María Teresa Fernández – Manaure 
   Aura Robles – Barranca 
 

 
 
 

 
Las anteriores artesanas se seleccionaron por ser unas tejedoras de gran 
trayectoria, reconocidas a nivel nacional por el rescate de tejido Wayuú, lo que les 
ha permitido ser favorecidas con el sello de calidad  “HECHO A MANO” otorgado 
por Artesanías de Colombia. 
 
Para el grupo de artesanas de La Guajira se plantea la línea de Puff tejidos 
totalmente en la técnica de crochet, esta es la técnica tradicional utilizada en la 
famosas mochilas Wayuú; pero por ser una técnica resistente, tupida y rígida se 
plantea utilizar la misma técnica pero en puntada más floja o la denominada medio 
punto, esto con el fin de obtener mayor rendimiento en el tejido y lograr cierta 
flexibilidad en la tela tejida y en la posterior armada del puff. 
 

 

Reunión encuentro Artesanas. Riohacha Abril 2013. Sonia Calvache – 
Artesanías de Colombia S.A.  
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       Tejido tradicional en crochet   Tejido tradicional de hamaca 
  

         
 
 

 
El hilo seleccionado para tejer es el de referencia “Guajiro” de calibre 3/6, el que 
por su amplia carta de color nos ofrece los colores requeridos. 
 
Este hilo es de calibre más grueso que el hilo tradicionalmente usado por las 
tejedoras al elaborar especialmente a la mochila Wayuú. Esta referencia de hilo 
tiene buena oferta comercial, permanente y con fábrica ubicada en Bogotá. 
 
 

Distribución de hilo Guajiro de acuerdo a la carta de color asignada 
 

         
 
 
 
Se elaboran en cartulina los moldes de cada puff, formado cada uno por cinco 
piezas: dos frontales iguales, dos laterales iguales y una pieza cuadrada como 
base al piso. 

Tipos de tejido. Riohacha Abril 2013. Sonia Calvache – Artesanías de 
Colombia S.A.  

Entrega de materiales. Manaure, Abril 2013. Sonia Calvache – 
Artesanías de Colombia S.A. 
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Inicialmente hay inquietudes entre las artesanas  por tener que elaborar un 
producto de grandes dimensiones, siendo esta la primera vez que adquieren el 
compromiso de elaborar este tipo de muebles tejidos: altura 1,30 x 70 cm de 
ancho, para un total de cuatro piezas y una base cuadrada de 70 x 70 cm. Se 
calcula inicialmente 14 kilos aproximadamente por la elaboración de cada puff. 
 
Resultado de la aplicación de los moldes del puff en las piezas ya tejidas con 
aplicación de las simbologías Wayuú propuestas y tejidos en hilo “Guajiro”. 
 

            
 

Moldería. Uribia, Abril 2013. Sonia Calvache – Artesanías de 
Colombia S.A.  

Piezas tejidas para puff. Uribia, Abril 2013. Sonia Calvache – 
Artesanías de Colombia S.A.  
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Piezas tejidas para puff. Uribia, Abril 2013. Sonia Calvache – 
Artesanías de Colombia S.A.  

Puff armado. Pasto, Abril 2013. Sonia Calvache – Artesanías de 
Colombia S.A.  
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CUADRO COMPARATIVO Y PROTOTIPO FINAL 
 
Mochila Tradicional Wayú         Propuesta puff, de Stephen Burks 

 

      
 
 

Prototipo final 
 

 
 Puff Wayuú. Guajira, Agosto de 2013. Eric Bauer – 

Artesanías de Colombia S.A.  
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Mochila Tradicional Wayú         Propuesta puff, de Stephen Burks 
 

       
 
 

Prototipo final 
 

 
Puff Wayuú. Guajira, Agosto de 2013. Oscar Coral – 

Artesanías de Colombia S.A.  
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Mochila Tradicional Wayú         Propuesta puff, de Stephen Burks 
 

        
 
 

Prototipo final 
 

 
Puff Wayuú. Guajira, Agosto de 2013. Eric Bauer – 

Artesanías de Colombia S.A.  
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Mochila Tradicional Wayú         Propuesta puff, de Stephen Burks 
 

        
 

 
Prototipo final 

 

 
Puff Wayuú. Guajira, Agosto de 2013. Eric Bauer – 

Artesanías de Colombia S.A.  
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4.1.1.2. Línea de Puff Adicional 
 
Artesanías de Colombia en convenio con la CAF realizaron el proyecto 
denominado “Fortalecimiento de los procesos productivos para el oficio del tejido 
en lana en Cumbal, Guachucal, Pupiales, Ipiales, Aldana y Cuaspud – Carlosama. 
Departamento de Nariño”, en el cual se realizó un proceso de diseño con 
diferentes referentes de las simbologías Pastos, entre los que se destacaron las 
formas de animales como aves, venados y micos, los cuales por su gran 
versatilidad gráfica y adaptación al tejido en la técnica de crochet se utilizaron en 
la elaboración de los puff en la misma dimensión y forma de los elaborados en La 
Guajira. Se los tejió principalmente en el municipio de Cumbal, comunidad 
indígena que pertenece a la etnia de los “Pastos”. 
 

Prototipo final 
 

   

 
 

 
 
 
 

Producción, Cumbal, Octubre de 2012. Sonia 
Calvache – Artesanías de Colombia S.A. 

Puff Pastos. Cumbal, Septiembre de 2013. Eric 
Bauer – Artesanías de Colombia S.A.  

Productos con simbologías 
“Pastos”.  
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   Producto Final 
 

       

 
 
4.1.1.3. Línea de iluminación. 
 
Ubicación:  Departamento de Nariño. 
Participantes: Juanita Castillo – Sandoná 
   Rita Coronel – Sandoná 
   Carmen Gómez – Vereda Santa Rosa – Sandoná 
   Lidia Enríquez – Sandoná. 
 
Se seleccionaron estas artesanas por su experiencia en el tejido de la iraca y por 
haber participado en el evento “Identidad de identidades”, Work Shop realizado en 
Pasto en octubre de 2012. Su deseo de colaboración y participación para dar 
continuidad a las muestras iniciadas en este evento permitieron que se 
comprometieran en la elaboración de las cuatro lámparas colgantes sugeridas por 
Stephen Burks. 
 
Se asignó un modelo de lámpara a cada una de las artesanas, definiendo con 
anterioridad el tipo de tejido que debe tener como característica permitir el paso de 

Desarrollo de Líneas de Producto, Octubre 
de 2012. Jorge Bolaños – Artesanías de 

Colombia S.A. 

Puff Pastos. Cumbal, Septiembre de 2013. Eric 
Bauer – Artesanías de Colombia S.A.  

Productos con simbologías 
“Pastos”.  
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la luz y esto se logra con el tejido “calado” y además que el tejido de rigidez y 
forme las líneas en diagonal que se diferencian por los colores aplicados.   
 

         
 
 
 
La fibra de iraca se tinturó por parte de las artesanas, en los colores seleccionados 
según propuestas de las lámparas. 
 

       
 
 
Estas diferentes formas tejidas de las lámparas se logran con el empleo de 
hormas elaboradas en cortes de triplex armado para facilitar así un menor peso ya 
que las dimensiones de las lámparas no son las medidas tradicionales sino 
grandes. Estas hormas fueron elaboradas en torno y con aplicación de laca para 
resistir la humedad en el momento de su uso. 

Experimentación tejido calado. Sandoná, Abril 2013. Sonia 
Calvache – Artesanías de Colombia S.A.  

Práctica de tinturado. Sandoná, Abril 2013. Sonia Calvache – 
Artesanías de Colombia S.A.  
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HORMAS 
 

     
 
 
 

Elaboración de las lámparas sobre la horma 
 

                    
 
 

 
 

        
 

Pantallas tejidas. Sandoná, Abril 2013. Sonia Calvache – 
Artesanías de Colombia S.A.  

Pantallas tejidas. Sandoná, Abril 2013. Sonia Calvache – 
Artesanías de Colombia S.A.  

Hormas. Sandoná, Abril 2013. Sonia Calvache – Artesanías de 
Colombia S.A.  
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CUADRO COMPARATIVO Y PROTOTIPO FINAL 
 

Experimentación pantallas tejidas      Propuesta Burks 
 

                                        
 

 
Producto final 

 

Lámpara Cono XL. Sandoná, Agosto 2013. Eric Bauer 
– Artesanías de Colombia S.A.  

Armado prototipo. Sandoná, Agosto 2013. 
Eric Bauer – Artesanías de Colombia S.A.  
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Experimentación pantallas tejidas         Propuesta Burks 
 

                            
 
 

 
Producto final 

 

 
 Lámpara Cono M. Sandoná, Agosto 2013. Eric Bauer – 

Artesanías de Colombia S.A.  

Armado prototipo. Sandoná, Agosto 2013. 
Eric Bauer – Artesanías de Colombia S.A.  
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Experimentación pantallas tejidas         Propuesta Burks 

 

      
 
 
 

Producto final 
 

 
Lámpara Redonda M. Sandoná, Agosto 2013. Eric 

Bauer – Artesanías de Colombia S.A.  

Armado prototipo. Sandoná, Agosto 2013. 
Eric Bauer – Artesanías de Colombia S.A.  
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Experimentación pantallas tejidas         Propuesta Burks 

 

    
 
 
 
 

Producto final 
 

Lámpara Ovalada XL. Sandoná, Agosto 2013. Eric Bauer – Artesanías de Colombia S.A.  

Armado prototipo. Sandoná, Agosto 2013. 
Eric Bauer – Artesanías de Colombia S.A.  
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4.1.1.4. Línea de candelabros. 
 
Ubicación:  Departamento de Nariño. 
 
Participantes: Germán Obando – Pasto 
   Léster Narváez – Pasto 
 
Según la propuesta de Stephen Burks con relación a la aplicación del mopa mopa, 
no se traduce en el ya conocido barniz de Pasto. Su propuesta es aplicar el mopa 
mopa silvestre, el que contiene semilla y hoja sobre una base de madera. 
 
En la experimentación que se realizó con los artesanos Germán Obando y Léster 
Narváez de aplicar el mopa mopa con un previo calentamiento en una olla con 
agua. Esta aplicación se realiza con la mano, de una manera irregular formando 
las texturas sugeridas por el diseñador. 
 

Cosecha de mopa mopa silvestre obtenida en la Vereda San Antonio 
Mocoa - Putumayo 

 

            
 

Mopa mopa triturado 
 

       
 
 
 

Mopa mopa silvestre. Pasto, Abril 2013. Sonia Calvache – 
Artesanías de Colombia S.A. 

Mopa mopa silvestre. Pasto, Abril 2013. Sonia Calvache – 
Artesanías de Colombia S.A.  
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Aplicación de mopa mopa caliente sobre superficie de madera 

 

               
} 
 

 
Como resultado sobre una pieza en madera de tipo experimental, vemos que el 
mopa mopa silvestre caliente se adhiere de manera fácil e inmediata a la 
superficie de la madera y una vez seco, se endurece adoptando la forma de la 
superficie y vuelve a tomar su brillo natural. 
 
 

 
 
 
 
Los soportes que contienen las velas se los adquiere de tubos de ¾, los que se 
cortan de acuerdo a las dimensiones sugeridas para luego cromar. 

 

Mopa mopa silvestre. Pasto, Abril 2013. Sonia Calvache – 
Artesanías de Colombia S.A.  

Mopa mopa silvestre sobre madera. Pasto, Abril 2013. Sonia 
Calvache – Artesanías de Colombia S.A.  
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BASES PERFORADAS 

 

          
 
 
 

 

Mopa mopa silvestre sobre madera. Pasto, Abril 2013. Sonia 
Calvache – Artesanías de Colombia S.A.  

Bases en tríplex. Pasto, Abril 2013. Sonia Calvache – Artesanías 
de Colombia S.A.  

Bases en tríplex. Pasto, Abril 2013. Sonia Calvache – Artesanías 
de Colombia S.A.  
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BASES PINTADAS 

    
 
 
 

MOPA- MOPA FUNDIDO AL CALOR 

   
 
 
 

APLICACIÓN DE MOPA – MOPA 

           
 
 

Bases en tríplex. Pasto, Abril 2013. Sonia Calvache – Artesanías 
de Colombia S.A.  

Bases en tríplex. Pasto, Abril 2013. Sonia Calvache – Artesanías 
de Colombia S.A.  

Bases en tríplex. Pasto, Abril 2013. Sonia Calvache – Artesanías 
de Colombia S.A.  
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CUADRO COMPARATIVO Y PROTOTIPO FINAL 

 
 Propuesta Burks                                   Producto Final 

               
 
 
 

                 Propuesta Burks                                        Producto Final  

                  
 

Candelabro por 3. Pasto, Agosto 2013. Eric Bauer 
– Artesanías de Colombia S.A.  

Candelabro por 6. Pasto, Agosto 2013. Eric Bauer 
– Artesanías de Colombia S.A.  
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       Propuesta Burks                                         Producto Final  

            
 
 
 

 
 
 

Candelabro por 9. Pasto, Agosto 2013. Eric 
Bauer – Artesanías de Colombia S.A.  

Candelabro por 9. Pasto, Agosto 2013. Eric Bauer 
– Artesanías de Colombia S.A.  



 
 

 

30 
 

4.1.1.5. Línea de contenedores. 
 
Ubicación:  Departamento de Nariño. 
 
Participantes: Miguel De La Cruz – Pasto 
 
Para el desarrollo de esta línea de tres contenedores de vidrio con aplicaciones 
internas y externas de tamo teñidas, se cuenta con la participación del artesano 
Miguel De La Cruz, reconocido a nivel nacional por su creatividad y experiencia en 
el manejo de esta técnica de enchape. 
 
La consecución de los contenedores de vidrio se realizó en diferentes ciudades 
con el propósito de lograr que las tres piezas conformen un conjunto en 
dimensiones. Las piezas obtenidas tienen formas similares más no iguales a las 
que propone Stephen Burks y son producidas a nivel de fábrica, lo que permite 
obtener de manera fácil producciones permanentes. 
 

          
 
 

La materia prima del tamo se tiñó previamente con tintes artificiales manejando la 
carta de color solicitada. 
 
 

Contenedores de vidrio. Bogotá, Abril 2013. Sonia Calvache – 
Artesanías de Colombia S.A.  
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Aplicación del tamo sobre vidrio 
 

          
 
 

Láminas de tamo teñidas. Pasto, Abril 2013. Sonia Calvache – 
Artesanías de Colombia S.A.  

Tamo sobre vidrio. Pasto, Abril 2013. Sonia Calvache – 
Artesanías de Colombia S.A.  
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CUADRO COMPARATIVO Y PROTOTIPO FINAL 
 
 
              Propuesta Burks    Producto Final 

                    

   
 
 
 

Contenedor Bajo. Pasto, Agosto 2013. Eric Bauer 
– Artesanías de Colombia S.A.  

Tamo sobre vidrio. Pasto, Abril 2013. Sonia Calvache – 
Artesanías de Colombia S.A.  
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Propuesta Burks    Producto Final 

 

         
 
 
 

            
    Propuesta Burks      Producto Final 

 

                                        

Contenedor Alto. Pasto, Agosto 2013. Eric Bauer 
– Artesanías de Colombia S.A.  

Contenedor Cilindro. Pasto, Agosto 2013. 
Eric Bauer – Artesanías de Colombia S.A.  
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Juego Contenedores. Pasto, Agosto 2013. Eric 

Bauer – Artesanías de Colombia S.A.  
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4.2. CAPÍTULO II.  
 
4.2.1. Taller De Costos 

 

CUADRO DE COSTOS PARA TALLERES ARTESANALES 
 

Nombre del producto: Lámpara Ovalada XL Responsable:  Sonia Calvache  Fecha: Julio de 2013 

 

 

MANO DE OBRA DIRECTA  MATERIA PRIMA – RECURSO NATURAL 

Nombre artesano (1) Valor 
(2) Produc. En 
tiempo pagado 

(3) = 1/2  Nombre 
(5) Valor 
unitario 

(6) Cant. (7) = 5*6 valor total 

Juana Castilla $3.000 h 32 Horas $96.000  Iraca $800 60 cogollos  $48.000 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

(4) TOTAL MANO DE OBRA POR PRODUCTO $96.000  (8) TOTAL MATERIA PRIMA POR PRODUCTO $48.000 

  

OTROS MATERIALES TRANSFORMADOS  COSTOS FIJOS MENSUALES DEL TALLER 

Nombre 
(9) Valor 
unitario 

(10) Cant. 
(11) = 9*10 
Valor total 

  (13) Valor mes 
(14) Capacidad 

mensual 
(15) = 13/14 

Estructura Metal $15.000 2 Unid. $30.000  Agua $12.000 40 Unid. $300 

Herrajes Piercing $2.000 16 Unid.  $32.000  Energía $30.000 40 Unid. $750 

Aro Acrílico $23.000 2 Unid. $46.000   $  $ 

Tela sesgo $450 10 Mts. $4.500   $  $ 

(12) TOTAL TRANSFORMADOS POR PRODUCTO $112.500  (16) TOTAL COSTOS FIJOS POR PRODUCTO $1.050 

 

UTILIDAD SEGÚN PRECIO ARTESANO  UTILIDAD Y PRECIO RECOMENDADOS 

(17) COSTO NETO = 4+8+12+16 $257.550  (19) UTILIDAD RECOMENDADA 30% 

PORCENTAJE DE UTILIDAD  20%  (20) M.O. + MAT. PRIMA* UTILIDA = (4+8)*(19) $187.200 

UTILIDAD ARTESANO  $51.510  (21) TRANSFORMADOS + C. INDIRECTOS = 12 + 16  $113.550 

(18) PRECIO VENTA ARTESANO $309.060  (22) PRECIO VENTA ARTESANO = 20 + 21 $301.000 

   PRECIO ALMACENES MAS IVA = (22/0.70)*16% $349.000 

 
Nota: Adicionalmente se debe calcular el transporte de acuerdo a la cantidad de productos y el valor del 
empaque o embalaje.  

 
OBSERVACIONES: Precio Pasto  
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CUADRO DE COSTOS PARA TALLERES ARTESANALES 
 

Nombre del producto: Lámpara Cono XL Responsable:  Sonia Calvache  Fecha: Julio de 2013 

 

 

MANO DE OBRA DIRECTA  MATERIA PRIMA – RECURSO NATURAL 

Nombre artesano (1) Valor 
(2) Produc. En 
tiempo pagado 

(3) = 1/2  Nombre 
(5) Valor 
unitario 

(6) Cant. (7) = 5*6 valor total 

Ritha Coronel $3.000 h 24 Horas $72.000  Iraca $800 40 cogollos  $32.000 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

(4) TOTAL MANO DE OBRA POR PRODUCTO $72.000  (8) TOTAL MATERIA PRIMA POR PRODUCTO $32.000 

  

OTROS MATERIALES TRANSFORMADOS  COSTOS FIJOS MENSUALES DEL TALLER 

Nombre 
(9) Valor 
unitario 

(10) Cant. 
(11) = 9*10 
Valor total 

  (13) Valor mes 
(14) Capacidad 

mensual 
(15) = 13/14 

Estructura Metal $11.000 2 Unid. $22.000  Agua $12.000 50 Unid. $240 

Herrajes Piercing $2.000 8 Unid.  $16.000  Energía $30.000 50 Unid. $600 

Aro Acrílico $17.500 2 Unid. $35.000   $  $ 

Tela sesgo $450 7 Mts. $3.150   $  $ 

(12) TOTAL TRANSFORMADOS POR PRODUCTO $76.150  (16) TOTAL COSTOS FIJOS POR PRODUCTO $840 

 

UTILIDAD SEGÚN PRECIO ARTESANO  UTILIDAD Y PRECIO RECOMENDADOS 

(17) COSTO NETO = 4+8+12+16 $189.990  (19) UTILIDAD RECOMENDADA 30% 

PORCENTAJE DE UTILIDAD  20%  (20) M.O. + MAT. PRIMA* UTILIDA = (4+8)*(19) $135.200 

UTILIDAD ARTESANO  $36.198  (21) TRANSFORMADOS + C. INDIRECTOS = 12 + 16  $76.990 

(18) PRECIO VENTA ARTESANO $217.188  (22) PRECIO VENTA ARTESANO = 20 + 21 $212.000 

     

   PRECIO ALMACENES MAS IVA = (22/0.70)*16% $246.000 

 
Nota: Adicionalmente se debe calcular el transporte de acuerdo a la cantidad de productos y el valor del 
empaque o embalaje.  

 
OBSERVACIONES:  
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CUADRO DE COSTOS PARA TALLERES ARTESANALES 
 

Nombre del producto: Lámpara Redondo M Responsable:  Sonia Calvache  Fecha: Julio de 2013 

 

 

MANO DE OBRA DIRECTA  MATERIA PRIMA – RECURSO NATURAL 

Nombre artesano (1) Valor 
(2) Produc. En 
tiempo pagado 

(3) = 1/2  Nombre 
(5) Valor 
unitario 

(6) Cant. (7) = 5*6 valor total 

Ritha Coronel $3.000 h 12 Horas $36.000  Iraca $800 40 cogollos  $32.000 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

(4) TOTAL MANO DE OBRA POR PRODUCTO $36.000  (8) TOTAL MATERIA PRIMA POR PRODUCTO $32.000 

  

OTROS MATERIALES TRANSFORMADOS  COSTOS FIJOS MENSUALES DEL TALLER 

Nombre 
(9) Valor 
unitario 

(10) Cant. 
(11) = 9*10 
Valor total 

  (13) Valor mes 
(14) Capacidad 

mensual 
(15) = 13/14 

Estructura Metal $8.000 2 Unid. $16.000  Agua $12.000 80 Unid. $300 

Herrajes Piercing $2.000 5 Unid.  $10.000  Energía $30.000 80 Unid. $750 

Aro Acrílico $11.000 2 Unid. $22.000   $  $ 

Tela sesgo $450 4 Mts. $1.800   $  $ 

(12) TOTAL TRANSFORMADOS POR PRODUCTO $49.800  (16) TOTAL COSTOS FIJOS POR PRODUCTO $1.050 

 

UTILIDAD SEGÚN PRECIO ARTESANO  UTILIDAD Y PRECIO RECOMENDADOS 

(17) COSTO NETO = 4+8+12+16 $108.450  (19) UTILIDAD RECOMENDADA 30% 

PORCENTAJE DE UTILIDAD  20%  (20) M.O. + MAT. PRIMA* UTILIDA = (4+8)*(19) $74.880 

UTILIDAD ARTESANO  $21.690  (21) TRANSFORMADOS + C. INDIRECTOS = 12 + 16  $50.850 

(18) PRECIO VENTA ARTESANO $130.140  (22) PRECIO VENTA ARTESANO = 20 + 21 $126.000 

     

   PRECIO ALMACENES MAS IVA = (22/0.70)*16% $146.000 

 
Nota: Adicionalmente se debe calcular el transporte de acuerdo a la cantidad de productos y el valor del 
empaque o embalaje.  

 
OBSERVACIONES:  
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CUADRO DE COSTOS PARA TALLERES ARTESANALES 
 

Nombre del producto: Lámpara Cono M Responsable:  Sonia Calvache  Fecha: Julio de 2013 

 

 

MANO DE OBRA DIRECTA  MATERIA PRIMA – RECURSO NATURAL 

Nombre artesano (1) Valor 
(2) Produc. En 
tiempo pagado 

(3) = 1/2  Nombre 
(5) Valor 
unitario 

(6) Cant. (7) = 5*6 valor total 

Ritha Coronel $3.000 h 16 Horas $48.000  Iraca $800 30 cogollos  $24.000 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

(4) TOTAL MANO DE OBRA POR PRODUCTO $48.000  (8) TOTAL MATERIA PRIMA POR PRODUCTO $24.000 

  

OTROS MATERIALES TRANSFORMADOS  COSTOS FIJOS MENSUALES DEL TALLER 

Nombre 
(9) Valor 
unitario 

(10) Cant. 
(11) = 9*10 
Valor total 

  (13) Valor mes 
(14) Capacidad 

mensual 
(15) = 13/14 

Estructura Metal $9.000 2 Unid. $18.000  Agua $12.000 80 Unid. $150 

Herrajes Piercing $2.000 5 Unid.  $10.000  Energía $30.000 80 Unid. $375 

Aro Acrílico $13.000 2 Unid. $26.000   $  $ 

Tela sesgo $450 5 Mts. $2.250   $  $ 

(12) TOTAL TRANSFORMADOS POR PRODUCTO $56.250  (16) TOTAL COSTOS FIJOS POR PRODUCTO $525 

 

UTILIDAD SEGÚN PRECIO ARTESANO  UTILIDAD Y PRECIO RECOMENDADOS 

(17) COSTO NETO = 4+8+12+16 $128.775  (19) UTILIDAD RECOMENDADA 30% 

PORCENTAJE DE UTILIDAD  20%  (20) M.O. + MAT. PRIMA* UTILIDA = (4+8)*(19) $93.600 

UTILIDAD ARTESANO  $25.755  (21) TRANSFORMADOS + C. INDIRECTOS = 12 + 16  $56.775 

(18) PRECIO VENTA ARTESANO $154.530  (22) PRECIO VENTA ARTESANO = 20 + 21 $150.000 

     

   PRECIO ALMACENES MAS IVA = (22/0.70)*16% $174.000 

 
Nota: Adicionalmente se debe calcular el transporte de acuerdo a la cantidad de productos y el valor del 
empaque o embalaje.  

 
OBSERVACIONES: Precio Pasto 
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CUADRO DE COSTOS PARA TALLERES ARTESANALES 
 

Nombre del producto: Candelero pequeño Responsable:  Sonia Calvache  Fecha: Julio de 2013 

 

 

MANO DE OBRA DIRECTA  MATERIA PRIMA – RECURSO NATURAL 

Nombre artesano (1) Valor 
(2) Produc. En 
tiempo pagado 

(3) = 1/2  Nombre 
(5) Valor 
unitario 

(6) Cant. (7) = 5*6 valor total 

Léster Narváez $3.000 h 1.5 $4.500  Mopa - mopa $60.000 ½ kilo  $30.000 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

(4) TOTAL MANO DE OBRA POR PRODUCTO $4.500  (8) TOTAL MATERIA PRIMA POR PRODUCTO $30.000 

  

OTROS MATERIALES TRANSFORMADOS  COSTOS FIJOS MENSUALES DEL TALLER 

Nombre 
(9) Valor 
unitario 

(10) Cant. 
(11) = 9*10 
Valor total 

  (13) Valor mes 
(14) Capacidad 

mensual 
(15) = 13/14 

Tubo metal $7.200 3 $21.600  Agua $60.000 3 $20.000 

Sellante $8.000 12 / 10  $667  Energía $80.000 3 $27.000 

Pintura $6.000 10 / 10 $600   $  $ 

Bóxer $50.000 1 $50.000   $  $ 

(12) TOTAL TRANSFORMADOS POR PRODUCTO $72.867  (16) TOTAL COSTOS FIJOS POR PRODUCTO $47.000 

 

UTILIDAD SEGÚN PRECIO ARTESANO  UTILIDAD Y PRECIO RECOMENDADOS 

(17) COSTO NETO = 4+8+12+16 $154.067  (19) UTILIDAD RECOMENDADA 30% 

PORCENTAJE DE UTILIDAD  20%  (20) M.O. + MAT. PRIMA* UTILIDA = (4+8)*(19) $44.850 

UTILIDAD ARTESANO  $30.933  (21) TRANSFORMADOS + C. INDIRECTOS = 12 + 16  $119.867 

(18) PRECIO VENTA ARTESANO $185.000  (22) PRECIO VENTA ARTESANO = 20 + 21 $165.000 

     

   PRECIO ALMACENES MAS IVA = (22/0.70)*16% $191.000 

 
Nota: Adicionalmente se debe calcular el transporte de acuerdo a la cantidad de productos y el valor del 
empaque o embalaje.  

 
OBSERVACIONES: Precio Pasto – Peso Aproximado 485 grs. 
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CUADRO DE COSTOS PARA TALLERES ARTESANALES 
 

Nombre del producto: Candelero Mediano Responsable:  Sonia Calvache  Fecha: Julio de 2013 

 

 

MANO DE OBRA DIRECTA  MATERIA PRIMA – RECURSO NATURAL 

Nombre artesano (1) Valor 
(2) Produc. En 
tiempo pagado 

(3) = 1/2  Nombre 
(5) Valor 
unitario 

(6) Cant. (7) = 5*6 valor total 

Léster Narváez $30.000 h 3 $9.000  Mopa - mopa $60.000 1 K $60.000 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

(4) TOTAL MANO DE OBRA POR PRODUCTO $9.000  (8) TOTAL MATERIA PRIMA POR PRODUCTO $60.000 

  

OTROS MATERIALES TRANSFORMADOS  COSTOS FIJOS MENSUALES DEL TALLER 

Nombre 
(9) Valor 
unitario 

(10) Cant. 
(11) = 9*10 
Valor total 

  (13) Valor mes 
(14) Capacidad 

mensual 
(15) = 13/14 

Tubo metal $7.500 6 $45.000  Agua $60.000 2 $30.000 

Sellante $8.000 10 / 10 $800  Energía $80.000 2 $40.000 

Pintura $6.000 8 / 10 $750   $  $ 

Base tríplex $70.000  $70.000   $  $ 

(12) TOTAL TRANSFORMADOS POR PRODUCTO $116.550  (16) TOTAL COSTOS FIJOS POR PRODUCTO $70.000 

 

UTILIDAD SEGÚN PRECIO ARTESANO  UTILIDAD Y PRECIO RECOMENDADOS 

(17) COSTO NETO = 4+8+12+16 $255.500  (19) UTILIDAD RECOMENDADA 30% 

PORCENTAJE DE UTILIDAD  20%  (20) M.O. + MAT. PRIMA* UTILIDA = (4+8)*(19) $82.800 

UTILIDAD ARTESANO  $51.500  (21) TRANSFORMADOS + C. INDIRECTOS = 12 + 16  $186.550 

(18) PRECIO VENTA ARTESANO $307.000  (22) PRECIO VENTA ARTESANO = 20 + 21 $269.000 

     

   PRECIO ALMACENES MAS IVA = (22/0.70)*16% $312.000 

 
Nota: Adicionalmente se debe calcular el transporte de acuerdo a la cantidad de productos y el valor del 
empaque o embalaje.  

 
OBSERVACIONES: Precio Pasto – Peso Aproximado 1.000 grs. 
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CUADRO DE COSTOS PARA TALLERES ARTESANALES 
 

Nombre del producto: Candelero Grande Responsable:  Sonia Calvache  Fecha: Julio de 2013 

 

 

MANO DE OBRA DIRECTA  MATERIA PRIMA – RECURSO NATURAL 

Nombre artesano (1) Valor 
(2) Produc. En 
tiempo pagado 

(3) = 1/2  Nombre 
(5) Valor 
unitario 

(6) Cant. (7) = 5*6 valor total 

Léster Narváez $30.000 h 4 $12.000  Mopa - mopa $60.000 2 K $120.000 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

(4) TOTAL MANO DE OBRA POR PRODUCTO $12.000  (8) TOTAL MATERIA PRIMA POR PRODUCTO $120.000 

  

OTROS MATERIALES TRANSFORMADOS  COSTOS FIJOS MENSUALES DEL TALLER 

Nombre 
(9) Valor 
unitario 

(10) Cant. 
(11) = 9*10 
Valor total 

  (13) Valor mes 
(14) Capacidad 

mensual 
(15) = 13/14 

Tubo metal $7.800 9 $70.200  Agua $60.000 2 $30.000 

Sellante $8.000 8 / 10 $1.000  Energía $80.000 2 $40.000 

Pintura $6.000 6 / 10 $1.000   $  $ 

Base tríplex $100.000  $100.000   $  $ 

(12) TOTAL TRANSFORMADOS POR PRODUCTO $172.200  (16) TOTAL COSTOS FIJOS POR PRODUCTO $70.000 

 

UTILIDAD SEGÚN PRECIO ARTESANO  UTILIDAD Y PRECIO RECOMENDADOS 

(17) COSTO NETO = 4+8+12+16 $374.200  (19) UTILIDAD RECOMENDADA 30% 

PORCENTAJE DE UTILIDAD  20%  (20) M.O. + MAT. PRIMA* UTILIDA = (4+8)*(19) $171.600 

UTILIDAD ARTESANO  $74.800  (21) TRANSFORMADOS + C. INDIRECTOS = 12 + 16  $242.200 

(18) PRECIO VENTA ARTESANO $449.000  (22) PRECIO VENTA ARTESANO = 20 + 21 $414.000 

     

   PRECIO ALMACENES MAS IVA = (22/0.70)*16% $480.000 

 
Nota: Adicionalmente se debe calcular el transporte de acuerdo a la cantidad de productos y el valor del 
empaque o embalaje.  

 
OBSERVACIONES: Precio Pasto – Peso Aproximado 3.800 grs. 
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CUADRO DE COSTOS PARA TALLERES ARTESANALES 
 

Nombre del producto: Puff Wuayuú Responsable:  Sonia Calvache  Fecha: Julio de 2013 

 

 

MANO DE OBRA DIRECTA  MATERIA PRIMA – RECURSO NATURAL 

Nombre artesano (1) Valor 
(2) Produc. En 
tiempo pagado 

(3) = 1/2  Nombre 
(5) Valor 
unitario 

(6) Cant. (7) = 5*6 valor total 

Aura Robles $1.250  h 240 Horas $300.000 Tejido   $   $ 

Teresa Fernández $8.000 5 h $40.000 Confección   $  $ 

Cristina Gómez $  $   $  $ 

Iris Aguilar $  $   $  $ 

(4) TOTAL MANO DE OBRA POR PRODUCTO $340.000  (8) TOTAL MATERIA PRIMA POR PRODUCTO $ 

  

OTROS MATERIALES TRANSFORMADOS  COSTOS FIJOS MENSUALES DEL TALLER 

Nombre 
(9) Valor 
unitario 

(10) Cant. 
(11) = 9*10 
Valor total 

  (13) Valor mes 
(14) Capacidad 

mensual 
(15) = 13/14 

Hilo guajiro $22.000 6 K $132.000  Energía $30.000 10 $3.000 

Tela forro $3.600 4 mts.  $14.400  Agua $15.000 10 $1.500 

Relleno $20.000 3 bolsas. $60.000  Transporte $60.000 10 $6.000 

Cierres $1.400 5 Unds. $7.000   $  $ 

(12) TOTAL TRANSFORMADOS POR PRODUCTO $213.400  (16) TOTAL COSTOS FIJOS POR PRODUCTO $12.500 

 

UTILIDAD SEGÚN PRECIO ARTESANO  UTILIDAD Y PRECIO RECOMENDADOS 

(17) COSTO NETO = 4+8+12+16 $565.900  (19) UTILIDAD RECOMENDADA 20% 

PORCENTAJE DE UTILIDAD  20%  (20) M.O. + MAT. PRIMA* UTILIDA = (4+8)*(19) $408.000 

UTILIDAD ARTESANO  $113.180  (21) TRANSFORMADOS + C. INDIRECTOS = 12 + 16  $225.900 

(18) PRECIO VENTA ARTESANO $679.080  (22) PRECIO VENTA ARTESANO = 20 + 21 $634.000 

     

   PRECIO ALMACENES MAS IVA = (22/0.70)*16% $735.000 

 
Nota: Adicionalmente se debe calcular el transporte de acuerdo a la cantidad de productos y el valor del 
empaque o embalaje.  

 
OBSERVACIONES: Precio Riohacha  
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CUADRO DE COSTOS PARA TALLERES ARTESANALES 
 

Nombre del producto: Puff “Pastos” Responsable:  Sonia Calvache  Fecha: Julio de 2013 

 

 

MANO DE OBRA DIRECTA  MATERIA PRIMA – RECURSO NATURAL 

Nombre artesano (1) Valor 
(2) Produc. En 
tiempo pagado 

(3) = 1/2  Nombre 
(5) Valor 
unitario 

(6) Cant. (7) = 5*6 valor total 

Carmen Táquez $1.250  h 240 Horas $300.000 Tejido   $   $ 

Isabel Tarapuez $8.000 5 h $40.000 Confección   $  $ 

Zoila Chirón $  $   $  $ 

Milena Irua $  $   $  $ 

(4) TOTAL MANO DE OBRA POR PRODUCTO $340.000  (8) TOTAL MATERIA PRIMA POR PRODUCTO $ 

  

OTROS MATERIALES TRANSFORMADOS  COSTOS FIJOS MENSUALES DEL TALLER 

Nombre 
(9) Valor 
unitario 

(10) Cant. 
(11) = 9*10 
Valor total 

  (13) Valor mes 
(14) Capacidad 

mensual 
(15) = 13/14 

Hilo guajiro $22.000 6 K $132.000  Energía $20.000 10 $2.500 

Tela forro $3.600 4 mts.  $14.400  Agua $10.000 10 $1.250 

Relleno $20.000 3 bolsas. $60.000  Transporte $ 10 $ 

Cierres $1.400 5 Unds. $7.000   $  $ 

(12) TOTAL TRANSFORMADOS POR PRODUCTO $213.400  (16) TOTAL COSTOS FIJOS POR PRODUCTO $3.750 

 

UTILIDAD SEGÚN PRECIO ARTESANO  UTILIDAD Y PRECIO RECOMENDADOS 

(17) COSTO NETO = 4+8+12+16 $547.150  (19) UTILIDAD RECOMENDADA 20% 

PORCENTAJE DE UTILIDAD  20%  (20) M.O. + MAT. PRIMA* UTILIDA = (4+8)*(19) $396.000 

UTILIDAD ARTESANO  $109.430  (21) TRANSFORMADOS + C. INDIRECTOS = 12 + 16  $217.150 

(18) PRECIO VENTA ARTESANO $656.580  (22) PRECIO VENTA ARTESANO = 20 + 21 $613.150 

     

   PRECIO ALMACENES MAS IVA = (22/0.70)*16% $711.254 

 
Nota: Adicionalmente se debe calcular el transporte de acuerdo a la cantidad de productos y el valor del 
empaque o embalaje.  

 
OBSERVACIONES: Precio Cumbal 
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CUADRO DE COSTOS PARA TALLERES ARTESANALES 
 

Nombre del producto: Contenedor mediano Responsable:  Sonia Calvache  Fecha: Julio de 2013 

 

 

MANO DE OBRA DIRECTA  MATERIA PRIMA – RECURSO NATURAL 

Nombre artesano (1) Valor 
(2) Produc. En 
tiempo pagado 

(3) = 1/2  Nombre 
(5) Valor 
unitario 

(6) Cant. (7) = 5*6 valor total 

Miguel De La Cruz $17.500 4 $70.000  Tamo Teñido $1.500 8 $12.000 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

(4) TOTAL MANO DE OBRA POR PRODUCTO $70.000  (8) TOTAL MATERIA PRIMA POR PRODUCTO $12.000 

  

OTROS MATERIALES TRANSFORMADOS  COSTOS FIJOS MENSUALES DEL TALLER 

Nombre 
(9) Valor 
unitario 

(10) Cant. 
(11) = 9*10 
Valor total 

  (13) Valor mes 
(14) Capacidad 

mensual 
(15) = 13/14 

Vidrio $20.000 1 $20.000  Agua $35.000 40 $875 

Laca $5.000 500 ml $10  Energía $70.000 40 $1.750 

Pegante Bóxer $6.000 100 ml $6   $  $ 

 $  $   $  $ 

(12) TOTAL TRANSFORMADOS POR PRODUCTO $20.016  (16) TOTAL COSTOS FIJOS POR PRODUCTO $3.000 

 

UTILIDAD SEGÚN PRECIO ARTESANO  UTILIDAD Y PRECIO RECOMENDADOS 

(17) COSTO NETO = 4+8+12+16 $104.666  (19) UTILIDAD RECOMENDADA 30% 

PORCENTAJE DE UTILIDAD  20%  (20) M.O. + MAT. PRIMA* UTILIDA = (4+8)*(19) $107.000 

UTILIDAD ARTESANO  $21.334  (21) TRANSFORMADOS + C. INDIRECTOS = 12 + 16  $23.000 

(18) PRECIO VENTA ARTESANO $126.000  (22) PRECIO VENTA ARTESANO = 20 + 21 $130.000 

     

   PRECIO ALMACENES MAS IVA = (22/0.70)*16% $151.000 

 
Nota: Adicionalmente se debe calcular el transporte de acuerdo a la cantidad de productos y el valor del 
empaque o embalaje.  

 
OBSERVACIONES: Precio Pasto 
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CUADRO DE COSTOS PARA TALLERES ARTESANALES 
 

Nombre del producto: Frutero Alto Responsable:  Sonia Calvache  Fecha: Julio de 2013 

 

 

MANO DE OBRA DIRECTA  MATERIA PRIMA – RECURSO NATURAL 

Nombre artesano (1) Valor 
(2) Produc. En 
tiempo pagado 

(3) = 1/2  Nombre 
(5) Valor 
unitario 

(6) Cant. (7) = 5*6 valor total 

Miguel De La Cruz $17.500 2.5 $43.750  Tamo teñido $1.500 5 $7.500 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

(4) TOTAL MANO DE OBRA POR PRODUCTO $43.750  (8) TOTAL MATERIA PRIMA POR PRODUCTO $7.500 

  

OTROS MATERIALES TRANSFORMADOS  COSTOS FIJOS MENSUALES DEL TALLER 

Nombre 
(9) Valor 
unitario 

(10) Cant. 
(11) = 9*10 
Valor total 

  (13) Valor mes 
(14) Capacidad 

mensual 
(15) = 13/14 

Vidrio $22.000 1 $22.000  Agua $35.000 40 $875 

Laca $5.000 500 ml $10  Energía $70.000 40 $1.750 

Pegante Bóxer $6.000 100 ml $6   $  $ 

 $  $   $  $ 

(12) TOTAL TRANSFORMADOS POR PRODUCTO $22.016  (16) TOTAL COSTOS FIJOS POR PRODUCTO $3.000 

 

UTILIDAD SEGÚN PRECIO ARTESANO  UTILIDAD Y PRECIO RECOMENDADOS 

(17) COSTO NETO = 4+8+12+16 $76.266  (19) UTILIDAD RECOMENDADA 30% 

PORCENTAJE DE UTILIDAD  20%  (20) M.O. + MAT. PRIMA* UTILIDA = (4+8)*(19) $66.625 

UTILIDAD ARTESANO  $15.233  (21) TRANSFORMADOS + C. INDIRECTOS = 12 + 16  $5.000 

(18) PRECIO VENTA ARTESANO $91.499  (22) PRECIO VENTA ARTESANO = 20 + 21 $72.000 

     

   PRECIO ALMACENES MAS IVA = (22/0.70)*16% $84.000 

 
Nota: Adicionalmente se debe calcular el transporte de acuerdo a la cantidad de productos y el valor del 
empaque o embalaje.  

 
OBSERVACIONES: Precio Pasto 
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CUADRO DE COSTOS PARA TALLERES ARTESANALES 
 

Nombre del producto: Contenedor cilindro Responsable:  Sonia Calvache  Fecha: Julio de 2013 

 

 

MANO DE OBRA DIRECTA  MATERIA PRIMA – RECURSO NATURAL 

Nombre artesano (1) Valor 
(2) Produc. En 
tiempo pagado 

(3) = 1/2  Nombre 
(5) Valor 
unitario 

(6) Cant. (7) = 5*6 valor total 

Miguel De La Cruz $17.500 2.5 $44.000  Tamo Teñido $1.500 5 $7.500 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

(4) TOTAL MANO DE OBRA POR PRODUCTO $44.000  (8) TOTAL MATERIA PRIMA POR PRODUCTO $7.500 

  

OTROS MATERIALES TRANSFORMADOS  COSTOS FIJOS MENSUALES DEL TALLER 

Nombre 
(9) Valor 
unitario 

(10) Cant. 
(11) = 9*10 
Valor total 

  (13) Valor mes 
(14) Capacidad 

mensual 
(15) = 13/14 

Vidrio $16.000 1 $16.000  Agua  $35.000 40 $875 

Laca $5.000 500 ml $10  Energía $70.000 40 $1.750 

Pegante Bóxer $6.000 100 ml $6   $  $ 

 $  $   $  $ 

(12) TOTAL TRANSFORMADOS POR PRODUCTO $16.016  (16) TOTAL COSTOS FIJOS POR PRODUCTO $3.000 

 

UTILIDAD SEGÚN PRECIO ARTESANO  UTILIDAD Y PRECIO RECOMENDADOS 

(17) COSTO NETO = 4+8+12+16 $70.000  (19) UTILIDAD RECOMENDADA 30% 

PORCENTAJE DE UTILIDAD  20%  (20) M.O. + MAT. PRIMA* UTILIDA = (4+8)*(19) $67.000 

UTILIDAD ARTESANO  $14.000  (21) TRANSFORMADOS + C. INDIRECTOS = 12 + 16  $19.000 

(18) PRECIO VENTA ARTESANO $84.000  (22) PRECIO VENTA ARTESANO = 20 + 21 $86.000 

     

   PRECIO ALMACENES MAS IVA = (22/0.70)*16% $98.000 

 
Nota: Adicionalmente se debe calcular el transporte de acuerdo a la cantidad de productos y el valor del 
empaque o embalaje.  

 
OBSERVACIONES: La decoración en tamo solo se aplica en la superficie externa 

Precio Pasto 
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CUADRO DE COSTOS PARA TALLERES ARTESANALES 
 

Nombre del producto: Contenedor grande Responsable:  Sonia Calvache  Fecha: Julio de 2013 

 

 

MANO DE OBRA DIRECTA  MATERIA PRIMA – RECURSO NATURAL 

Nombre artesano (1) Valor 
(2) Produc. En 
tiempo pagado 

(3) = 1/2  Nombre 
(5) Valor 
unitario 

(6) Cant. (7) = 5*6 valor total 

Miguel De La Cruz $17.500 5 $87.500  Tamo teñido $1.500 9 $13.500 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

 $  $   $  $ 

(4) TOTAL MANO DE OBRA POR PRODUCTO $87.500  (8) TOTAL MATERIA PRIMA POR PRODUCTO $13.500 

  

OTROS MATERIALES TRANSFORMADOS  COSTOS FIJOS MENSUALES DEL TALLER 

Nombre 
(9) Valor 
unitario 

(10) Cant. 
(11) = 9*10 
Valor total 

  (13) Valor mes 
(14) Capacidad 

mensual 
(15) = 13/14 

Vidrio $50.000 1 $50.000  Agua $3.500 40 $875 

Laca $5.000 500 ml $10  Energía $70.000 40 $1.750 

Pegante bóxer $6.000 100 ml $6   $  $ 

 $  $   $  $ 

(12) TOTAL TRANSFORMADOS POR PRODUCTO $50.016  (16) TOTAL COSTOS FIJOS POR PRODUCTO $3.000 

 

UTILIDAD SEGÚN PRECIO ARTESANO  UTILIDAD Y PRECIO RECOMENDADOS 

(17) COSTO NETO = 4+8+12+16 $153.641  (19) UTILIDAD RECOMENDADA 30% 

PORCENTAJE DE UTILIDAD  20%  (20) M.O. + MAT. PRIMA* UTILIDA = (4+8)*(19) $131.000 

UTILIDAD ARTESANO  $30.359  (21) TRANSFORMADOS + C. INDIRECTOS = 12 + 16  $53.000 

(18) PRECIO VENTA ARTESANO $184.000  (22) PRECIO VENTA ARTESANO = 20 + 21 $184.000 

     

   PRECIO ALMACENES MAS IVA = (22/0.70)*16% $213.000 

 
Nota: Adicionalmente se debe calcular el transporte de acuerdo a la cantidad de productos y el valor del 
empaque o embalaje.  

 
OBSERVACIONES: Precio Pasto 
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4.2.2. Cuadros De Proveedores 

 
LÍNEA DE LÁMPARAS 
LISTA PROVEEDORES 

 
Proveedor  Dirección Lugar Correo Electrónico Tel. / Cel. Material Dimensiones Precio 

Miguel de la 
Cruz 

 Pasto migueldelacruz@hotmail.com  
Hormas en 

tríplex 

M $90.000  

G $120.000 

Mallas Coral Cra. 14m # 18 A-01 Pasto   
7213968 
7219981  

Estructuras 
alambre, 
pintura al 

horno 

Extra G $30.000 

M $18.000 

Juanita Castillo 
Cra. 4ª # 7-34 Barrio 

Obrero 
Sandoná artesaniasjuanita@gmail.om 3154455884 

Tintes 
artificiales 

½ onza $1.000 

Señal Gráfica 
Cra. 19 # 13 A-31 Av. 

Las Américas 
Pasto   

Aros acrílicos 
color negro 

con 
perforaciones 

Extra G $46.000 

M $26.000 

Almacén Los 
Herrajes 

Cra. 22 # 13 A- 31 B/ 
San Andresito 

Pasto  3157184936 
Herrajes 

acrílicos tipo 
piercing 

Standard $1.400 

Diferentes 
Proveedores 

 

Sandoná 

    $30.000 Linares 

Ecuador 

Almacén Arco 
Iris 

Cra. 23 # 16-61 
Centro 

Pasto   Tela sesgo Ancho 3 cms $430 

Almacén Ilum 
eléctricos 

Cra. 25 # 16-74 
Centro 

Pasto  
7208818 

3185049655 
Varios 

eléctricos 

Cable dúplex $1.650 

Arandela $100 

Boquilla $800 
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LÍNEA DE CANDELABROS 
LISTA PROVEEDORES 

 
Proveedor  Dirección Lugar Correo Electrónico Tel. / Cel. Material Dimensiones Precio 

Casa del Barniz Cra- 28n # 14-16 Pasto casabarniz@hotmail.com 
7238584 

3165777520 
Mopa- mopa Kilo $60.000 

Almacén Player 
Cra. 10 A # 12-43 B/. 

Las Lunas 
Pasto  7214498 

Tubos tipo 
mueble 

7/8 $1.600 

Crodecol 
Cra. 4 A # 12-43 B/. 

Chapal 
Pasto  7206058 Cobrizado  Tubos $4.500 

Agencia Pintuco Cra. 21 A # 15-42 Pasto  7215950 

Pintura ¼ $12.845 

Brocha 11/2 $2.242 

Aguarras Botella  $3.000 

Colpinturas Calle 8 # 14-45 Pasto  7219628 
Lija #150 $1.100 

Cinta 
enmascarar 

Cellex $5.000 

F.A. Uribe S.A.S. Calle 22 B # 24-46 Pasto fauribe@telecom.com.co 7211630 Velas Ref. 10 B1 $250 

Miguel de la Cruz  Pasto migueldelacruz@hotmail.com  
Hormas en 

tríplex 

G $100.000 

M $80.000 

P $40.000 
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LÍNEA DE PUFF 
LISTA PROVEEDORES 

 
Proveedor  Dirección Lugar Correo Electrónico Tel. / Cel. Material Dimensiones Precio 

Disorlanas Calle 56 # 13-64 Bogotá disorlanas@hotmail.com 
2356421 
2559615 
2352258 

Hilo Guajiro 
Kilo /precio 

Bogotá 
$19.000  

Miscelánea “La 
Negra” 

Cra. 7 # 12-40 Riohacha  
3156310155 
3157995056 

 
Cierres $400 

Llaves EKA $300 

Almacén 
Espumas y 

Colchones 7 de 
Agosto 

Cra. 25 # 67-44 Bogotá  
2311834 

3103367015 
Relleno perlas 
de poliestireno 

Bolsas /precio 
Bogotá 

$12.000 

Diferentes   Riohacha   
Tela lino (para 

forro) 
Forro para 

puff 
4.5 mts. 
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LÍNEA CONTENEDORES 
LISTA PROVEEDORES 

 
Proveedor  Dirección Lugar Correo Electrónico Tel. / Cel. Material Dimensiones Precio 

Tamo en láminas 
teñidas 

 Pasto migueldelacruz@hotmail.com  Tamo Tamaño carta $1.500 

Naviadornos El 
Rhin 

Cra. 22 # 15-23 
Local 1B 

Pasto  
7298077 - 

3154352674 
Contenedores 

vidrio 

G $50.000 

M $20.000 
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4.3. CAPÍTULO III 
 
4.3.1. Actividad De Apoyo 

 
Como parte del proyecto “fortalecimiento de los procesos productivos para el oficio 
del tejido en lana en los municipios de Cumbal, Guachucal, Pupiales, Ipiales, 
Aldana y Cuaspud Carlosama en el Departamento de Nariño”, se realizó la 
entrega de maquinaria pendiente a estos seis municipios, el día 23 y 24 de abril. 
La entrega se realizó en los diferentes talleres y se contó con la participación de 
las artesanas que conforman estos grupos artesanales. 
 
 
 

           
 
 
 
 

 

           

Entrega maquinaria CAF. Cumbal, Abril 2013. 
Sonia Calvache – Artesanías de Colombia S.A.  

Entrega maquinaria CAF. Ipiales, Abril 2013. Sonia 
Calvache – Artesanías de Colombia S.A.  

Entrega maquinaria CAF. Pupiales, Abril 2013. 
Sonia Calvache – Artesanías de Colombia S.A.  

Entrega maquinaria CAF. Carlosama, Abril 2013. 
Sonia Calvache – Artesanías de Colombia S.A.  



 
 

 

53 
 

 
 

5. METODOLOGÍA 
 
 

La metodología se desarrolla de acuerdo a lo implementado por Artesanías de 
Colombia, pero en gran parte definida por los beneficiarios de la asociación de 
acuerdo a su compromiso y agilidad. 
 

 Selección y definición de artesanos expertos en el oficio artesanal. 
 

 Visita en zona, diferentes municipios como Pasto, Cumbal y Sandoná en el 
Departamento de Nariño y en Makú (Maicao), Uribia, Manaure y Barrancas en 
el Departamento de la Guajira. 

 

 Presentación del proyecto a los beneficiarios, de los contenidos y objetivos. 
 

 Entrega de bocetos y planos de las propuestas presentadas por Stephen 
Burks. 

 

 Ubicación de proveedores, compra y entrega de materiales e insumos para la 
elaboración y terminado de los diferentes productos. 

 

 Etapa de experimentación de materiales industriales. 
 

 Seguimiento y correcciones de los diferentes prototipos visitando los diferentes 
municipios de los Departamentos de Nariño y Guajira. 

 

 Desarrollo de talleres con aplicación de formato para definir costos de cada 
uno de los productos. 

 

 Desarrollo de taller para ruta de producción. 
 

 Recepción de prototipos. 
 

 Toma de fotos estudio de cada uno de los productos. 
 

 Elaboración del formato Forfat 014 fichas y planos técnicos de cada uno de los 
prototipos. 

 

 Envío de prototipos a Bogotá. 
 

 Elaboración de diferentes formatos de Artesanías de Colombia. 
 

 Entrega de informe final. 
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6. LIMITACIONES Y DIFICULTADES 
 

 
6.1. En la línea de iluminación: 
 

 Se tuvo que repetir en varias ocasiones los tejidos tipo “calados” ya que al 
tejerlos sobre hormas, estos empezaban a abrirse y por lo tanto su estructura 
de tejido no era la más adecuada. 
 

 El tejido realizado sobre la horma de la lámpara ovalada XL, fue la más difícil 
por su dimensión y porque el inicio de cada pantalla requería tejido con más de 
15 hilos de iraca, lo que requiere de un gran dominio en la técnica del calado 
para mantener los espacios proporcionados o iguales. 

 

 Se requiere comprar y seleccionar la materia prima pareja en color o tono 
natural, especialmente fina y extra larga. Por la dimensión de las pantallas se 
necesita una iraca de mayor longitud evitando empates muy seguidos dando 
así la regularidad al tejido. 

 

 La búsqueda de soportes o ganchos para unir las dos pantallas de cada 
lámpara, fue dispendiosa y lenta, pero afortunadamente se encontraron los 
“piercing” herrajes metálicos, económicos, funcionales y con ubicación de la 
empresa productora. 

 

 Los aros que se necesitan en cada pantalla se experimentaron en aluminio 
pero de mayor costo y mantenimiento, en madera realizado el corte en tríplex 
por ser liviano, económico pero había que pintarlo y al perforar para ubicar 
cada uno de los piercing, estos aros tienden a partirse. 

 
6.2. En la línea de contenedores: 
 

 No fue fácil encontrar las formas y dimensiones de los contenedores 
propuestos ni del mismo proveedor. 
 

 Se encontró variaciones en formas y en dimensión, pero de igual manera se 
adaptaron perfectamente a la aplicación del tamo sobre vidrio. 

 

 El contenedor alto o “barril” o florero no tiene aplicación de tamo en su parte 
interna porque el diámetro de la boca superior no permite introducir las manos 
para aplicar el tamo, sin embargo el efecto final es muy bueno. 
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 Con la aplicación del tamo sobre vidrio, la pieza toma características de 
delicadeza exigiendo mucho cuidado en su manipulación y transporte. Falta 
definir empaque y embalaje. 

 
6.3. En la línea de candelabros: 
 

 La consecución de la materia prima del mopa- mopa en el Departamento del 
Putumayo es muy difícil. Su cosecha es anual, la producción de la planta es 
silvestre y sus recolectores son escasos, requiriendo de experiencia para 
reconocer su calidad y el momento en que debe ser cosechado. 
 

 El precio del kilo de mopa- mopa es de aproximadamente $60.000 puesto en 
Pasto, por ello es una materia prima costosa. 

 

 En la aplicación del mopa- mopa en las bases de madera (tríplex cortado y 
armado) se requiere que la materia prima sea de la misma temporada de 
cosecha para que en el momento de la aplicación tenga un color y consistencia 
similar y buena adhesión (pegar) a la base de tríplex. 

 

 En la línea de candelabros se califica como no viable para producción, no es 
comercial. Es de carácter exclusivo, catalogadas como piezas únicas. 

 

 Se tuvo dificultades con el artesano Germán Obando quien aceptó colaborar 
con la asesoría pero posteriormente se retira por no identificarse con la técnica 
de aplicación del mopa- mopa en forma burda, empleando en la elaboración 
del producto grandes cantidades siendo una materia prima tan escasa y por no 
aplicar un proceso de transformación en finas láminas de color elaborando 
formas al corte de pulso como tradicionalmente lo hacen y reconocidos por 
ello. 

 
6.4. En la línea de mobiliario tejido: 
 

 Al ser presentada la propuesta de los puff a las artesanas de la comunidad 
Wayuú, inicialmente no fue aceptada por ser un producto de gran tamaño que 
implica bastante tiempo de elaboración. 
 

 Por su forma de vida e idiosincrasia la mujer Wayuú se dedica al tejido medio 
día, especialmente en las tardes y noches, dando como resultado un trabajo 
más lento en el que no se puede ejercer ningún tipo de presión. 

 

 Por los extremos climas de la Guajira, muchas de sus actividades diarias 
cambian de ritmos, por ejemplo: el agua es escasa y entre más sequía su 
consecución implica obtenerla de lugares cada vez más retirados de su 
vivienda, disminuyendo su tiempo dedicado al tejido. 
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 Tradicionalmente el tejido de varios productos se realiza en “líder” hilo delgado 
contrario al hilo “guajiro” material propuesto para elaborar el puff. Este cambio 
no fue fácilmente aceptado por ser un hilo más denso y al elaborar cada uno 
de los moldes su peso se incrementa. 

 

 En Nariño, en la comunidad Indígena de “Los Pastos”, municipio de Cumbal, 
encontramos abundante mano de obra, pero no toda es calificada. 

 

 En la comunidad de “Los Pastos” falta la trayectoria en calidad, versatilidad y 
reconocimiento comercial que tiene la comunidad “Wayuú” a nivel nacional e 
internacional. 

 

 En las dos comunidades indígenas se necesita definir personal propio o 
externo que realice la confección de los moldes tejidos para armar el puff y sus 
respectivos forros. La confección es tan importante como el mismo tejido. 
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7. LOGROS 
 

 

 Haber trabajado con los mejores artesanos de cada uno de los oficios 
artesanales y en diferentes zonas de los departamentos de la Guajira y Nariño. 

 

 Incursionar a la etnia de “Los Pastos” en un mercado nacional e internacional 
con productos que reflejan la evolución del diseño gráfico de la simbología 
aplicados en los tejidos. Se inicia un sello de identidad. 

 

 La fusión que se realizó de dos etnias Wayuu y Pastos en un mismo producto, 
pero con las fuertes connotaciones de cada una de estas culturas. 

 

 En las dos comunidades indígenas se generó una gran expectativa por 
elaborar un producto de grandes dimensiones, con formatos inusuales, 
logrando así iniciar un cambio fuerte del producto tradicional pequeño y 
mediano comúnmente realizado. 

 

 La propuesta de mopa- mopa para la elaboración de la línea de candelabros fu 
exitosa en la forma como se aplicó la materia prima. Texturas que se pueden 
aprovechar de manera ilimitada. 

 

 Con el mopa – mopa silvestre sobre madera se generó unas texturas burdas y 
amorfas con superficies de brillo natural, sin necesidad de aplicación de lacas. 

 

 En las líneas de iluminación, en las lámparas se logró una mezcla con 
materiales no convencionales cono aros acrílicos y herrajes metálicos, 
generando innovaciones y proyecciones con materiales naturales y 
procesados. 

 

 Se logró también en la región de Sandoná, elaborar productos con formatos 
grandes y totalmente novedosos a los productos característicos de la región. 

 

 Se logró de los artesanos participantes en la asesoría, perder el temor a 
elaborar piezas de grades dimensiones y ofrecer productos con valores mucho 
más altos de los que usualmente venden. 
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8. RECOMENDACIONES 
 
 

 Los productos planteados por Stephen Burks tienen como característica un 
diseño comercial enfocado al mercado internacional y mercado nacional 
exclusivo, por lo tanto es importante mantener dimensiones y calidades según 
prototipos. 
 

 Se recomienda dar impulso a la comunidad indígena “Pastos” en la identidad 
gráfica y comercial como la ha hecho Artesanías de Colombia a la comunidad 
Wayuú. 

 

 Es importante tener en cuenta que las propuestas de producto deben tener un 
antecedente, un diagnóstico para así tener un mayor soporte y un porque de 
planteamientos. 

 

 La línea de candelabros en mopa- mopa se recomienda descartarla para 
producción. 
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9. CONCLUSIONES 
 
 

 El diseñador norteamericano propone la fusión de lo tradicional y lo 
contemporáneo en el área artesana, lo que permitió lograr resultados exitosos 
y novedosos enfocados hacia un mercado nacional y especialmente 
internacional. 
 

 Fue satisfactorio el compromiso de los artesanos en la realización de los 
prototipos, entregados en la calidad y cantidad requerida. 

 

 Se trabajó con dos comunidades indígenas ubicadas en los extremos del País: 
“Los Wayoo” y “Los Pastos”. Etnias que se caracterizan por una amplia 
trayectoria en el oficio de la tejeduría y con un gran resultado en la elaboración 
de los prototipos como fueron los puff tejidos, en la línea de mobiliario. 

 

 A nivel nacional la comunidad Wayoo tiene un reconocimiento a la gran calidad 
y destreza en el oficio de la tejeduría, en la que se involucra una rica 
simbología son un gran mercado nacional e intenacional. 

 

 La comunidad indígena de “Los Pastos” no tiene el reconocimiento ni el 
mercado que tiene la región Wayoo, a pesar de su larga trayectoria y fuerte 
connotación cultural. 

 

 Maestros como Miguel De La Cruz, dieron una gran categoría a la línea de 
contenedores de vidrio con aplicación en tamo. Por su finura y calidad, se dio 
un giro de finura, calidad y dimensionalidad. 

 

 La propuesta de mopa- mopa en la línea de candelabros fue exitosa en la 
forma como se aplicó una materia prima silvestre, sin transformación a barniz. 

 

 La propuesta de los candelabros no clasifica como producto comercial, por la 
escasez de materia prima y por el elevado precio de cada uno de los productos 
sugeridos por S. Burks. Clasifican como piezas únicas. 

 

 La línea de lámparas tejidas en iraca fueron elaboradas por las artesanas del 
municipio de Sandoná las que son reconocidas por su trayectoria, 
especialmente en la elaboración del sombrero. 

 

 Las dimensiones de las lámparas fueron novedosas por su tamaño, 
permitiendo abrir espacios en el área de la decoración para recintos de gran 
tamaño. 

 



 
 

 

60 
 

 Se generó una ruta de producción y unos talleres de costos que permiten 
fortalecer estas dos importantes áreas para generar en el artesano un 
esquema de formalidad, respondiendo satisfactoriamente en el área comercial. 

 


