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DATOS GENERALES

Ventas totales ano 2003 8.050 millones
Aumento de ventas del 2002 al 2003 13%
Visitantes 152.000

Mayoristas 25.1%

Minoristas 44 .9%
0]




QUE QUIERE LA GENTE?

1. Accesorios 19,8%
2. Bocados Tipic. 4,2%
3. Ceramica 25,9%
4. Cosmeéticos 2.4 %
5. Cuero 11%
6. Fibras Veget. 11,5%
7. lluminacion 4. 7%
8. Ints. Musicales 4,5%
9. Internacionales 1,9%
10. Joyeria 17,1 %
11. Juguetes 6,5%
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UTILIZACION DE LOS OBJETOS
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EnelHogar 36,9% 354
Uso Personal 36,5% 307
Regalos 39,8% 2
Decoracion H. 39,.3% [

O En el Hogar

B Uso
Personal

@ Regalos

[ Decoracion H.



Utilizacion de Objetos en Hogar
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Mesa
Alcoba
Jardines
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CARACTERISTICAS PARA LA
DESICION DE COMPRA

* Diseno 72,4% 30.

e Color 18,2% 701

 Acabado 32,2% 6011 S Disero
« Material 20,2% i R
. Calidad 55,5% | B




VALOR DE COMPRAS
REALIZADAS

45 ;

< $50.000 27,4% 404 O < $50.000
«  $50.001 - $100.000 19,7%
.« $100.001 - $500.000 42,9% 357 B $50.001 -
«  $500.001 - $1.000.000 6.2% 4l 100.000
«  $1.000.001 - $5.000.000  3,0% = $100.001 -
+  $5.000.001 - $10.000.000 0,7% 257 $500.000
« > $10.000.000 0,2% 0 $500.001 -




VENTAS TOTALES POR TECNICA

. Textiles $ 1.495.842.850
« Madera $ 1.297.937.650
. Ceramica $ 782.975.165
«  Joyeria $ 665.462.550
. Fibras Vegetales $ 614.706.500
. Indigenas $ 510.685.600
e Juguetes $ 380.589.000
. Metales $ 367.828.650
. Bocados Tipicos $ 341.177.250
. Cuero $ 260.318.074
. Internacional $ 213.077.339
. lluminacion $ 176.514.000
e Accesorios $ 174.411.700
Papel $ 139.937.700




EMPRESAS PARTICIPANTES
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ANALISIS

« AQUE FUI Estrategias.
1. Incursionar en nuevos
mercados.
2. Dar a conocer el producto * Politicas de mercadeo.
3. Paravender mas.
4. Conocer el mercado de 1. Exhibicidn

Bogota.




ANALISIS

* Oportunidades

« Como estoy yo con
respecto a la
competencia

* A que nicho del




