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1. Resumen.

Este proyecto se realizo buscando camino para un mejor nivel de vida de los vendedores
informales del centro de la ciudad de Bogota, dando como resultado un valioso paso en la
capacitacion y organizacion de personas que aparentemente no poseian mas oportunidades
que las existentes en las calles, los logros obtenidos son muy sorprendentes por la cantidad
de propuestas de alto nivel en calidad y disefio. La participacion y emotividad de los
diferentes grupos fue importante para dichos resultados, la esperanza de una mejor
comercializacion queda en el ambiente , el convertir a estas personas en artesanos es lo mas
trascendental de este afortunado y oportuno proyecto.



Introduccion.

El presente documento es el informe final sobre las actividades desarrolladas por Artesanias
de Colombia en el marco del proyecto “Capacitacion Técnica, estimulo a la
comercializacion y organizacion para artesanos y productores de arte manual, vendedores
informales en el Distrito Capital”, con el Fondo de Ventas Populares de Alcaldia Mayor de
Bogota. Las actividades de este proyecto en el grupo de Textiles en el cual participaron 20
personas, fueron:

1. Dos Seminarios de tendencias en Textiles y Moda Otofio-Invierno 2005-2006 y
Primavera- Verano 2006.

2. Tres Asesorias en disefio para el desarrollo de producto y dos Seminarios Taller Disefio:
Concepto de Diseflo.

3. Metodologia sobre la investigacion para la creatividad en el producto.

4. Tres Talleres de creatividad e innovacion en formas y texturas, buscando siempre una
identidad artesanal.

5. Tres visitas técnicas a los talleres (taller William y Elvira, Casa Rosada.) y visitas
culturales (Almacén Artesanias de Colombiay Expo Arte Bogotd)

6. Dos talleres de tintes naturales y reactivos.
7. Anélisis de mercados.
8. Diez Asesorias puntuales por artesanos

9. Taller de materiales existentes en el mercado.

10. Asesoria en presentacion de stand en ferias.

11. Patronaje para tejido punto y plano.

Estas actividades fueron programadas para el buen desarrollo del proyecto en el 4rea de
textiles queriendo lograr un conocimiento permanente y enfocado en cada oficio y técnica
usada por los artesanos y asi concienciar a cada uno el valor de lo hecho a mano.

Los resultados obtenidos se observaron en la clausura del proyecto con un buen cierre,
utilizando los productos en un desfile que se organizo exclusivamente para dar una mejor
motivacién a los artesanos y asi garantizar la continuacién diaria de lo aprendido.



2. Antecedentes.

La organizacion de los vendedores informales ha sido durante mucho tiempo un dolor de
cabeza para las alcaldias del Distrito Capital, la falta de proyectos serios ha llevado a la
invasion constante de las calles por parte de los vendedores, a la represion y a veces hasta
la fuerza para la recuperacion del espacio tomado, por parte de las autoridades. Pero
afortunadamente las soluciones en esta alcaldia se estan dando, implementando proyectos
como este, que es el primero con esta capacidad de inversion para este sector que ha sido
un poco olvidado y llevado siempre de aqui para all4, la mejor inversion para el pueblo es
la capacitacion y este proyecto la ha ofrecido, dando buenos resultados y echando por tierra
algunas ideas anteriores que desafortunadamente aun quieren persistir.

Lo social garantiza la igualdad, lo social garantiza oportunidad, por esto este proyecto
queda como el verdadero antecedente en esta ciudad llena de contrastes sociales,
econdmicos y politicos.



3. Contexto.

La situacion general de los participantes era de mucha expectativa y duda por la cantidad
de antecedentes vividos, la participacién de Artesanias de Colombia les daba confiabilidad
en el proyecto, siendo la parte de disefio la mas esperada por ellos, la situacion real antes
de la capacitacion era la de un grupo de vendedores ambulantes que comercializaban o
comercializan con mercancia industrial obteniendo un buen margen de ganancia , los
productos son de todo tipo, siempre con calidad media-baja pero con mucho movimiento
comercial popular , la técnica por la cual se inscribieron en el proyecto es regularmente
relegada a hobby esto en la mayoria y algunos la tienen como una parte de su negocio.

El disefio nulo total, las bases textiles sin ningtin tipo de dificultad, los materiales stper
sintéticos y baratos, en algunas ocasiones naturales regenerados, bastante carencia de
analisis y sensibilidad hacia lo natural, pero esto es entendible por la paranoia citadina y
mas en la actividad diaria de cada uno.

Los productos realizados con las técnicas conocidas por el artesano en calidad, pésimo,
cada producto es hecho con muy poca investigacién de mercado, por ejemplo Stella sefiora
de edad con poco nivel educativo y muy buena tejedora, hace porta celulares los cuales se
van volviendo poco funcionales por la cantidad de innovacién diaria en este mercado, hubo
varios casos de personas que no tenian idea de tejidos que estaban ahi por hacer un curso
mas, siendo al final ellos los mas sorprendidos por lo aprendido y por lo hecho por sus
propias manos.



4. Objetivo General.

Prestar asesoria profesional en disefio Textil y Modas al Proyecto “Capacitacién Técnica,
estimulo a la comercializacién y organizacion parta los artesanos y productores de arte
manual, vendedores informales en el Distrito Capital”.

Darles a estos vendedores informarles una nueva vision de mercado y mejoramiento del
oficio que cada uno posee, proporcionando conciencia del valor que tiene el producto
manual mas la asistencia en tendencias y color, asi subir la autoestima que solamente
puede ofrecer una concepcion al elaborar un producto artesanal. La capacitacion es total en
textiles para alcanzar un mejoramiento a nivel personal y de vida, hacer que esta
capacitacién nunca la olviden y que sea la base para el cambio radical en la perspectiva del
oficio.



S. Objetivos Especificos.

Hubo un mejoramiento en disefio, en calidad y se desarrollo nuevos productos en las
diferentes técnicas que nos ofrece el oficio de la tejeduria.

Se ofrecié asistencia técnica en los talleres de produccion de los participantes,
realizando analisis de los puestos de trabajo, evaluaciéon de procesos y presentando
propuestas para el mejoramiento y un mayor aprovechamiento de los mismos.

Introduccién hacia el arte y la creatividad para incluirla en los productos.

Dar el suficiente conocimiento en materiales tanto naturales como sintéticos y
artificiales.

Lograr que la investigacion sea constante en cada proyecto de disefio que se realice
en el futuro.

Aprendizaje conjunto de varias técnicas y acabados.

Hacer del anilisis y la sensibilidad natural la fuente mas inspiradora para sus
proyectos.

El organizar grupos de trabajo tipos alianzas estratégicas.

Buscar siempre la innovacién combinado con lo funcional.

Pensar més en el gusto y estilo de vida del cliente a la hora de disefiar.
El aprendizaje de patronajes

La utilizacion de elementos naturales en tintes.

El subir la autoestima, pensar y sofiar en grande, dando como resultado el desfile.



6. Metodologia

Para la realizacion de esta capacitacion por parte mia utilice el intercambio de experiencias
de vida y oficio, nunca desglose el grupo ni siquiera en las asesorias puntuales por el
conocimiento que puede ofrecer cada caso en “X” oficio, la idea era que el artesano tuviera
nocion de todas las técnicas existentes en el conjunto.

Cada taller — seminario tuvo una metodologia diferente pero siempre la bisqueda era en
identidad, innovacién e investigacion, la utilizaci6én de ayudas tecnolégicas como
proyector, video bim, etc. cada miércoles en el auditorio fue fundamental para
globalizaci6én en comprension de tendencias en Textiles y Modas, también el acceso a
Internet bdsico punto e innovador conocimiento para la mayoria de los participantes a los
semunarios.

Las visitas a tiendas especializadas en materiales naturales para la artesania fue un gran
espectro de ubicacion para el oficio, también las observaciones realizadas en sitios que
ofrecen materiales sintéticos les dio la oportunidad de tener un canal mas abierto a la hora
de disefiar y ofrecer texturas.

Los talleres de tintes se hicieron a la par con las visitas para el mejoramiento técnico, en
cada lugar se realizaba un taller de tintes naturales y reactivos, en estas actividades
tinturamos el material para los prototipos con los colores segun inspiracién y tendencias.

Las visitas culturales fueron super importantes para el desarrollo de la creatividad grupal, se
hicieron salidas por ejemplo a la feria de arte de Bogot4 donde quede sorprendido por la

receptividad de la mayoria del grupo y adecuacion de ideas para su oficio.

La metodologia fue sencilla, de mucha escucha.



7. Ejecucion.

7.1 Asesoria de Reconocimiento
Tiempo: 3 dias
Participantes: 22 (6 hombres, 16 mujeres)
Localidad: Centro.

~
—_
—_

Objetivos de la Actividad.
Presentacion del proyecto.
Revision de productos existentes.
Evaluacion de calidad.

Seleccion de técnicas.

Primera asesoria puntal grupal.
Introduccion al disefio.
Diagnostico artesano por artesano.
Introduccion en materiales.

7.1.2  Descripcion de la Actividad.

Esta asesoria se realizo muy grupal de mucho conocimiento, dando experiencias y detalles
de cada oficio, escuchando y respondiendo dudas, encaminandolos a soiiar , cada dia fue
diferente los artesanos se fueron soltando mas, fueron dando confianza y asi mostraban
mas de su trabajo. El corregir niveles de calidad se daba cada vez que un producto se
presentaba sin importar la técnica todo el grupo escuchaba y asi la metodologia nos
acercaba mas al conocimiento global en textiles.

7.1.3 Logros y/o Resultados.

El grupo se integro rapido.

La metodologia les gusto.

La asistencia fue copiosa.

Aceptaron maduramente las criticas y errores.

Entendieron el por que evitar la utilizacion de materiales sintéticos.
Soltaron sus suefios a nivel grupal.

Aceptaron la necesidad de alianzas estratégicas comerciales y productivas.
Me introduje en el argot del vendedor ambulante y eso les dio confianza y respeto.
Empezaron a conocer las diferentes técnicas a través de la presentacion y
correcciones de productos presentados por ellos.

e Concibieron y aprobaron las metas del proyecto.



Dificultades.

En el 45% poco nivel de escolaridad.

Técnica tomada como hobby.

Falta de produccion.

Desenfoque comercial.

Comerciantes mas artesanos.

Para algunas personas un curso mas.

Dudas sobre propiedad de resultados (prototipos).

Observaciones.

Grupo muy heterogéneo.

Buena expectativas con los prontos a realizar.

Algunas personas tienen la participacion en el grupo duda a causa de la pareja, el
trabajo o los hijos.

Falta de analisis y sensibilidad hacia lo natural

Parte del grupo de textiles.



7.2. Talleres de creatividad.

Tiempo: 3 dias.
Participantes: 22 (hombres 6, mujeres 16).
Localidad: Centro.

7.2.1 Objetivos de Actividad.

Desencasillar al artesano de la facilidad.
Buscar sensibilidad y andlisis hacia lo natural.
Ensefiar bases y pasos en el disefio.
Relacién entre lo artistico- sentimientos y lo artesanal-sentimientos.
Conocer tendencias de Moda, Textiles y accesorios Primavera-Verano 2006 y
Otoflo-Invierno 2006-2007 tanto Europeas como Norteamericanas.
Introduccién a la identidad.
Desarrollo de muestras con texturas.
Carta de color segun tendencias.
Investigacién en inspiraciones para colecciones, lineas.
Andlisis de mercados

7.2.2 Descripcion de la Actividad.

Dias de mucha informacién y observacion de texturas, ejemplos visuales y ejercicios
didacticos artesano por artesano, estos talleres se dictaron en el auditorio de Artesanias de
Colombia utilizando todos los recursos técnicos existentes. Cada artesano en el proceso de
la actividad debia investigar la motivacion y/o inspiracién para su proyecto, realizacion de
bocetos segun técnica.

7.2.3. Logros y Resultados.

e Entendieron que la dificultad y el mayor proceso, es disefio.

e Aprendieron a ver lo sencillo, que lo evadido, lo “Natural” es la mayor fuente de
inspiracion.

e Hallaron en la historia un buen cémplice para sus ideas.
Descubrieron que sus sentimientos se pueden expresar a través de sus manos y
reflejar en un producto.

e Abrieron su mente y concibieron que no estan solos en el mundo y que existen
diversos estilos de vida que pueden valerse de ellos para su provecho comercial.

e Con la informacién mundial observada procuraron desde ese momento buscar una
identidad que los represente en su oficio y producto.

e Trabajaron con mas dificultad en el proceso obteniendo muestras muy interesantes.



e Aprendieron a combinar colores basados en las mezclas naturales.
e Ahora saben que es una coleccion y que al mercado es mas facil llegar con este tipo
de organizacion.

7.2.4 Dificultades.

Falta de tiempo en algunas personas para realizar las muestras.

Bajo nivel de escolaridad.

Poca Investigacion.

Falta de rapidez en el proceso de tejido en tres artesanos.

Desercion de personas (4) por estar pendientes de sorteos y del puesto para las
ferias que otorga el Fondo.

7.2.5. Observaciones.

El grupo se ha encaminado y ansiosamente quieren ver productos nuevos.
La relacion unos con otros es buena.
A diferencia de otros grupos de este proyecto es serio, responsable y poco
sindicalista.

e Empezamos desde esta asesoria el proyecto final.

Grupo elaborando muestras, resultado del taller creatividad.



7.3 Asistencias Técnicas.

Tiempo: 3 dias.
Participantes: 18 (hombres 4, mujeres 14).
Localidad: Centro.

7.3.1

Objetivos de la Actividad.

Diagnostico de los talleres de produccion existentes en el grupo.

Tecnificacion de maquinaria.

Mejoramiento en puestos de trabajo.

Control de calidad en produccién.

Ensefianza a los demas participantes el proceso de técnicas como telar horizontal y
tejido punto maquina manual.

7.3.2. Descripcion de la Actividad.

Se realizaron tres visitas a talleres:

Taller de tejido plano, telar horizontal en la casa de la sefiora Elvira Prieto, en esta
visita participo todo el grupo, revisamos el telar e hicimos unos cambios en la
corredera, también se reviso productos y se organizo el almacenamiento y los
puestos de trabajos que tienen dificultad por causa de la mala iluminacion.

Taller de tejido punto, maquina manual plana en la casa William Rios se hicieron
cambios en puestos de trabajo, revisamos las maquinas, la mayoria son 260 Singer
modelos afios 70" y les faltan agujas para completar el ancho total, el taller tiene
poca iluminacién, todo el grupo estuvo presente.

Taller del sefior Segundo Pineda , es un taller-habitacién con un telar pequefio
horizontal con una carencia notoria de agujas que daban un ancho de tejido 15cms,
La tecnificacion que se le hizo al telar fue comprar he instalar 500 agujas para que
el ancho del tejido quedara de 90 cms, a esta visita fui solo.

7.3.3. Logros de la Actividad.

7.3.4.

Lograr hacer cambios importantes en estos talleres.

Mejorar el control de calidad en produccion

Tecnificar el telar del sefior Segundo Pineda para que pueda seguir trabajando.
Optimizar los puestos de trabajo con una mejor distribucién e iluminacién.
Los demas conocieron estas técnicas mejor con la visita a estos talleres.

Dificultades.

La carencia de la mayoria de un sitio de trabajo y/o taller.
La situacién econémica de los que poseen los talleres parta poderlos tecnificar.



e Inestabilidad en el trabajo, produce descuido de las herramientas y equipos.

7.3.5 Observaciones.

e Se debe tener mas apoyo econdmico para que la formacion de empresa sea mas
real.

Producto resultado de tecnificacion.



7.4 Asesorias puntuales productos actuales.

Tiempo: 8 dias.
Participantes: 18 (hombres 4, mujeres 16).
Localidad: Centro.

7.4.1 Objetivos de la Asesoria.

Corregir errores técnicos.

Enfatizar puntos de control de calidad.

Encontrar identidad.

Concebir el uso de materiales naturales.

Buscar la utilizacion el concepto de coleccidon mas la inspiracion.

Reducir procesos innecesarios.

Optimizar el producto.

Mejorar el nivel de vida del artesano por medio del mejoramiento de la técnica
y el producto.

7.4.2. Descripcion de la Actividad.

Cada asesoria se hizo personal pero a la vez grupal, personal para el artesano
directamente implicado dando las correcciones y opiniones necesarias sobre el producto y
grupal para que los demas conocieran de la técnica y sus condiciones, cada artesano debia
hacer los ejercicios de mejoramiento del producto utilizando y adecuando los cambios
salidos de las asesorias puntales. El total de asesorias puntuales por artesano para el
producto actual fueron cinco.

7.4.3 Logrosy Resultados.

La aplicacion de materiales naturales.

Mejoramiento en calidad.

La anulacion de procesos innecesarios.

La optimizacion del producto.

El aprendizaje de las debas personas de todas las técnicas tratadas.
Aplicacion de nuevas texturas.

Mejores combinaciones con colores y situaciones naturales.

El bajo nivel de escolaridad quedo sin ninguna importancia.

7.4.4 Dificultades.

e Ninguna.



7.4.5 Observaciones.

e ;Si! Muy contento y satisfecho por lo hasta hora logrado.

Producto Babucha tradicional antes del inicio
de la asesoria

Producto Babucha en proceso de mejoramiento
por medio de la asesoria



7.5 Visitas guiadas Culturales y Tecnolégicas.

Tiempo: 4 dias.
Participantes: 18 (hombres 4, Mujer 14).
Localidad: Centro.

7.5.1

7.5.2

7.5.3

Objetivos de la Actividad.

Conocer materiales naturales para artesania en tiendas especializadas para este
ramo.

ldentificar los materiales naturales de los sintéticos.

No pecar de ignorancia con lo hecho a mano y lo hecho industrialmente.

Conocer los laboratorios que venden los tintes para Lana y Algodén.

presentar los productos artesanales que comercializa Artesanias de Colombia en sus
almacenes.

Saber un poco de arte y corrientes artisticas.

ldentificar algunos pintores importantes

Texturas a la capacitacion.

Descripcion de la Actividad.

Fueron cuatro visitas:

Visita a la Casa Rosa, tienda especializada en materiales naturales para la
artesania, en esta actividad se aclararon varias dudas y estallaron las ideas
reprimidas por falta de conocimiento en materiales diferentes a los que se venden en
el mercado industrial. Mucha textura.

El almacén de Artesanias de Colombia fue perfecto para una visita de adaptacion
al concepto artesanal, y la oportunidad de conocer lo que teniamos que sobrepasar
en nuestro proyecto.

Buscado texturas para las metas decidimos dar una vuelta por los laboratorios para
conocer de tintes para los el proceso de transformacion para los materiales
naturales.

El arte y mas conocimiento fue la excusa magistral para ir a Expo Arte de Bogota
en esta accion de inquietud mental nos encontramos con lo que buscdbamos para
que los sentimientos empezaran ha florecer en los productos de las nuevas
colecciones.

Logros y/o Resultados.
e Mayor comprension en materiales.

e Conocer los sitios especializados en materiales naturales
e Identificacion de los productos hechos a mano.






7.6 Taller de Tintes Naturales y Reactivos.

Tiempo: 2 dias.
Participantes: 18 (4 hombres, 14 mujeres).
Localidad Centro.

7.6.1 Objetivos de la Asesoria.

Poder manipular las plantas existentes en Bogota que nos da la posibilidad de
tinturacion.

Conocer todos los pasos correctos para un buen proceso de tintes.
Tinturar con tintes Reactivos.
Tinturar todo el material para la realizaciéon de los prototipos.

7.6.2 Descripcion de la Actividad.

Se desarrollaron dos talleres de tintes:

Taller en la casa de Elvira de Prieto, en este dia tinturamos Lana con la planta de
Sauco y Lengua Vaca, dando como resultado seis colores verdes y amarillos,
también con tintes reactivos, los colores rojos y amarillo con proceso de
amarres para los diferentes productos.

Taller en la casa de William Rios, en este dia tinturamos Lana y Algodén con
platas de Nogal y tintes reactivos azul, terracota, naranja. Estos tintes se
utilizaron en los productos finales.

7.6.3 Logros y/o Resultados.

Aprendieron a conocer y trabajar tintes naturales.

Se capacitaron en tintes reactivos.

Utilizaron técnicas como Amarres para dar texturas y efectos degrade.
Tinturaron el material utilizado para los prototipos finales.

La creatividad sigue creciendo con esta actividad.

7.6.4 Dificultades.

Adecuacion de un taller de tintes con todos los implementos necesarios para
seguridad y produccién.



7.6.5 Observaciones.

e La finalidad era dar mas recursos para la identidad en el producto y en
creatividad.

Productos finales con material tinturado en los talleres de tintes.



7.7

Asesorias Puntuales para nuevos productos y preparacion del desfile.

Tiempo: 10 dias.
Participantes: 18 (4 hombres, 14 mujeres).
Localidad: Centro.

7.7.1 Objetivos de la actividad.

7.7.2

7.7.3

7.7.4

7.7.5

Desarrollar productos utilizando todas las actividades anteriores.
Utilizar el concepto de coleccion.

Desarrollar la mejor calidad posible.

Todos los prototipos tienen que tener una identidad artesanal.

La inspiracién debe ser reflejada en cada producto sin ser repetitivo.
Utilizacién de material comprado por el proyecto.

Organizacion de presentacion final.

Descripcién de la Actividad.

Practicamente esta actividad comienza desde el inicio del proyecto buscando una
meta final “la presentacion y clausura del proyecto” todas las actividades
anteriormente nombradas son utilizadas en este proceso de produccién porque en
otras palabras esta accion fue el proceso de fabricacién de los prototipos para el
cierre de la capacitacion dada.

Logros y/o Resultados.

El haber sacado todos productos que se presentaron en desfile que organizamos
para esta clausura es el logro mas importante.

El mismo desfile es un logro.

La autoestima que produjo este desfile en el artesano es lo mas llamativo y veraz de
esta presentacion.

Todo lo planificado por mi gracias a DIOS se dio.

Dificultades
iNINGUNA!.

Observaciones.

Sin palabras.

Gracias.

La comercializacién queda en el ambiente.

La mayoria de los artesanos quieren una segunda parte.

Ver fotos de la coleccion en fichas de producto.






































































































































































































































































































9. Logros e Impacto.

Los logros de este proyecto son desbordantes y generosos parta todos los
participantes, la clausura fue muy especial para los artesanos, motivadora, inspiradora y un
buen impulso para todos los expendedores ambulantes y ahora Artesanos.

Los logros especificos estan definidos en cada actividad.



10. Conclusiones y Recomendaciones.

La conclusion es sencilla, el ensefiar es mucho mejor que prometer en dar lo que este
mundo materialista le dificulta proporcionar que es la equidad econémica.

La recomendacion primordial, es la ayuda por parte de las directivas de este proyecto
en buscar una mejor comercializacion de los productos resultantes, la organizacion para
crear empresa no se puede quedar en los pizarrones del aula de clase o en las memorias de

un seminario, los aportes siguientes deben ser de mas capacitacién y obviamente
econémicos.





