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INTRODUCCION 

En el desarrollo de las asesorias de disefio para el oficio de la marroquineria asi como 
para otros, es muy importante la continuidad. Es por esto que Artesanias de Colombia 
quiso rescatar la linea de productos disefiados en cuero estampado con la tecnica del batik 
, para comercializarlos nuevamente beneficiando sobre todo a los artesanos que elaboran 
este tipo de producto. 
Se quiso trabajar sobre productos que penniten utilizar la tecnica como algo muy 
sugestivo, decorando prendas de vestir muy utilizadas en la moda de hoy dandoles un 
valor agregado importante para asi lograr una eficiente comercializaci6n. 
La tecnica del batik permite realzar el producto, hacer sentir bien a quien lo lleva puesto, y 
brindar la posibilidad de crear y disefiar diferentes alternativas. Por esto es importante no 
parar aqui y dejar pasar todas las posibilidades que se pueden desarrollar. Seria muy bueno 
aprovecharlas para el crecimiento de esta tecnica artesanal, de los artesanos, de los 
disefiadores y por que no de los consumidores. 



1. ANTECEDENTES

1.1. Asesorias prestadas por Artesanias de Colombia S.A. 

Se han realizado dos asesorias por Ma. Clara Lopez . 

La primera en 1993 cuando se trabajo con un grupo de artesanos de! barrio 

Bosque Popular disefiando y fabricando 5 productos elaborados en cuero y 

tela tejida en telar. Los productos fueron bolsos para dama. maletas, billeteras 

y morrales, y las muestras las realizaron Bernardo Castillo, Juan Arandia, 

German Lopez y Hector Torres. Estos productos fueron entregados a 

Artesanias de Colombia y posteriormente fueron escogidos y enviados a una 

Feria Europea por esta razon no se les pudo hacer una prueba de mercado ni 

comercializacion y por lo tanto el esfuerzo solo llego a este punto sin lograr 

ningun resultado. 

La segunda asesori.a se realiz6 en 1995 y los disefios fueron consecuencia de 

la asesoria anterior desarrollando productos en cuero y tela de telar y en 

cuero estampado con batik. Se torno la decision de disefiar productos mas 

economicos que los anteriores y se fabrico una linea de accesorios en los dos 

materiales que incluia : portakleenex, billetera, porta cosmeticos, llaveros, 

monedero y portagafas. 

Los productos fueron expuestos en el salon de los espejos de Artesanias de 

Colombia, en donde recibieron buenos comentarios, sobretodo los fabricados 

en cuero estampado con batik. Adicionalmente se mostraron chalecos con la 

utilizacion de esta misma tecnica y se planteo la posibilidad de disefiar una 

linea mas grande incluyendo chalecos para hombre y muJer. 

1.2. Analisis de Mercado 

Se visitaron tres Centros Comerciales que se identifican con el nicho de 

mercado para el que van dirigidos estos productos que fueron Unicentro, 

Hacienda Santa Barbara, y Centro Comercial Andino. 

Al investigar por los productos de la linea de accesorios, se encontraron 

basicamente los mismos con la diferencia de que fueron fabricados 

completamente en cuero o en cuero con tela acrilica sobretodo a cuadros. De 

esta manera se compararon los precios tratando de seleccionar los mas 

parecidos con la linea disefiada. 

PROMEDIO PRECIO ALMACENES 

$12.000.00 
$16. 000. 00 

$11.500.00 

$15. 000. 00 

Portakleenex 

Monedero 

Llavero 

Portagafas 

Portacosmeticos $35.000.00 

PRECIOS LINEA BATIK 

$ 4.500.00 

$ 3.500.00 

$ 2.500.00 

$10.000.00 

$16.000.00 

Los precios que se encontraron para los chalecos variaron entre $80.000.00 y 
$200.000.00 fabricados en cuero o gamuza. 



2. PROPUEST A DE DIS ENO

2.1.Sustentacion 
La linea de productos disefiados en el contrato anterior fueron expuestos en 
Expoartesanias 96 en donde lograron una buena acogida, sobretodo los que se 
hicieron con cuero y batik. Algunas de las muestras se vendieron, pero al no 
tener un mmimo de existencias no se pudo comprobar realmente su 
aceptaci6n en el mercado. Tambien y como parte del proceso de disefio, los 
productos no mostraban un claro valor agregado por lo que se plante6 la 
posibilidad de disefiar una linea de chalecos para hombre y mujer resaltando 
la utilizaci6n del batik. 

2.2. Ficha Tecnica (adjunto) 
* Referente
* Propuesta (dibujo tecnico)
* Prototipos 

3.PRODUCCION

3.1. Proceso de produccion 
3.1.1. Diseiio 
Es el proceso mediante el cual se dibujan las formas con sus dimensiones y 
accesorios, de los productos que se van a fabricar. Es importante definir los 
materiales a utilizar, los colores para la estampaci6n y la distribuci6n de las 
piezas que llevan batik. 

3.1.2. Estampacion 
Es el proceso mediante el cual se aplica la tecnica del batik sobre el cuero 
de tal forma que los disefios se plasman sobre el con tintas de colores y con 
bloqueadores como la cera de abejas para dar como resultado un dibujo que 
transmite toda la gracia artistica de! artesano. 

3.1.2. l. Prelavado 
La pieza de cuero (gamuzado) se somete a un prelavado en agua y 
jab6n de coco para retirar las impurezas. 

3. 1.2.2. Preparacion cera
Simultaneamente se coloca cera de abejas mezclada con parafina en
una olla, en donde se calienta hasta que se derrite para poderla aplicar sobre 
el cuero.

3.1.2.3. Secado 



M,n,s1er10 de Oesarrollo Econ6m1co 

artesanias de colombia 

MUESTRA DE DISENO 

Pieza: Precio de la muestra: 

Nombre: 

Materia Prima: 

Oficio: 

Tecrica: 

FIJ'lci6n: 

Ranoo: 

Peso de la muestra: Telefono: 

Artesano: Disenador: 

• 

SENA 

7A' 

Fecha: Ju\ /qry 
1 

PE.Z.. V. 



Ministerio de Desarrollo Econ6m,co 

artesanias de colombia 

MUESTRA DE DISENO 

Pieza: Precio de la muestra: 

Nombre: 

Materia Prima: 

Oficio: 

Tecnica: 

Fl.11Ci6n: 

Ran o: 

Numero de tamarios: Direcci6n: 

Peso de la muestra: Telefono: 

Artesano: Diseriador: V 



M,nisteno de Desarrollo Econ6m1co 

artesanias de colombia 

MUESTRA DE DISENO 

Pieza: 

Nombre: 

Materia Prima: 

Oficio: 

Tecnca: 
Fl.11ci6n: 

Ran o: Vereda: 

Numero de tamarios: Direcci6n: 

Peso de la muestra: Telefono: 

Artesano: Disenador: 

!Fecha: u!-9.7



M,nislerio cle Oesarrollo Econ6m,co 

artesanias de colombia 

IUESTRA DE DISENO 

>ieza:
Jombre:
Aateria Prima: CL>€1LD 

)ficio:
·ecnca:

=u,aon: 

�an o: 
Jume·� de tam� 1os: .3 
>eso de la muestra:
vi esal')Q

Precio de la muestra: 
Precio su erido: 
Costo de producci6n: 
Ca acidad de producci6n: 

MLrici io: 
Vereda: 

rY)� Telefono: 

GON:Z.AL�X.. Diseriador: 

• 

SENA 

7A\ 

Fecha: Jul. en

i '/. 4-1 :\< Io S - GO 

MA. Cl..A\2A LOPE:Z. Y · 



M,n,sterio de Oesarrollo Econ6m,co 

artesanias de colombia 

UESTRA DE DISENO 

=>ieza: Precio de la muestra: 

fombre: 12.E Precio su erido: 

i.1ateria Prima: Costo de producci6n: 

)ficio: 

recnca: 

=l.11Cion: 

�an o: 

\Jumero ae tama.rios: Dire:::::ion: 

=>eso de la muestra: Telefono: 

tvtesano: Disenador: 

Fecha: 

• 

SENA 

7A\ 

jul /a.1 
I 



M,nasterio Cle Desarrollo Econom,co 

artesanias de colombia 

MUESTRA DE DISENO 

Pieza: C.\.,tALE:CO Precio de la muestra: 
Nombre: Precio su erido: 
Materia Prima: ClJBl'2.o Costa de produccion: 
Oficio: M 6.12. 12.0QU I l'I E:2.IA Ca acidad de produccion: 
Tecrica: 

FLncion: u·n L-1"1"0..12.1 A. 
Ranoo: 
Nume,o de :arna-'"los: 3 

Peso de la muestra: Telefono: 
Artesano: PA aot-1-z..AL..e.J...Diseriador: 

• 

SENA 

7A' 

Fecha: Ju) /q-z 

�A . CLA C2.A \..0 PEZ. 



El cuero se debe secar despues de ser lavado, dejandolo extendido 
uniformemente sobre una superficie a temperatura ambiente 
y durante el tiempo que sea necesario. 

3. 1.2.4. Aplicacion de la cera

Cuando el cuero se ha secado se le aplica la cera con pince\es de 
diferentes calibres y con pipetas de cobre haciendolo en fonna 
irregular sobre las partes en donde no se desea tinturar.

3. 1.2.5. Tefiido

Una vez aplicada la cera, se sumerge el cuero en un recipiente que 
contiene la tinta para tefiir las partes que quedaron sin cera. El cuero 
debe pennanecer alli de dos a tres horas.

3.1.2.6. Secado 

Se retira el cuero de la tinta y se deja secar por dos dias 
dependiendo del clima. 

3.1.2.7. Desprendimiento de la cera 

Se retira la cera con calor seco utilizando una plancha a vapor, y la 
cera que va soltando en forma liquida se va recogiendo con papel 
absorbente. 

3.1.2.8. Templado 

El cuero se fija en un bastidor para templarlo y evitar que se recoja. 

3.1.3. Diseiio y corte de moldes 

Una vez deftnido el disefio, se procede a disefiar y dibujar los moldes de 
cada parte que habra de confonnar el producto. Es muy importante hacerlo 
pensando en la modulaci6n del material, yen el orden a seguir para el 
annado del chaleco. 
Los moldes se dibujan en cartulina teniendo la precauci6n de dejar ventaja 
en los hordes para las costuras, y definiendo mediante marcas en los 
moldes, los centros, que son los que penniten que las piezas queden sin 
fruncir. 

3.1.4. Corte de las piezas 

Una vez elaborados los moldes se utilizan colocandolos sobre el cuero y 
las telas permitiendo la optima utilizaci6n de las mismas, esta operaci6n se 
realiza sobre una mesa estirando muy bien la pie! . Generalmente estas pieles 
son irregulares raz6n por la cual los moldes se pueden acomodar en diferentes 
posiciones facilitando la modulaci6n de! material. A continuaci6n el molde se 
aprisiona fuertemente contra el cuero con una mano, y con la 



otra, se toma una cuchilla manual y se sigue la guia que da el molde haciendo 
varias pasadas sobre el cuero hasta cortarlo por completo. Este mismo 
procedimiento se aplica para los otros materiales que en este caso fueron lino 
para el espaldar y satin para el forro. 

3.1.5. Confeccion 

Es el proceso mediante el cual en se cosen las piezas en un orden logico 
para que no se dificulte el remate. Para este procedimiento se utilizan las 
maquinas de costura plana para costura en zig zag para los hordes y 
ribeteadora para la costura recta que va a quedar a la vista. 

3.1.6. Aplicacion de accesorios 
En este paso se colocan los accesorios como botones, hebillas y correas que 
van a adornar los chalecos. 

3.1.7. Empaque 
Una vez terminados los chalecos se empacan en bolsas plasticas para 

evitar cualquier accidente y cuando se fabrican en cantidad luego se meten en 
cajas de carton. 

3.1.8.Generalidades para la fabricacion de la linea de la propuesta 
a. Al aplicar la cera sobre el cuero se debe hacer de fonna libre, sin seguir

ningun patron que limite la inspiracion del artesano. 
b. Los colores de la tinta son preferiblemente de tonos cafes, ocres y negros. 

c. Los mejores efectos del batik se logran con disefios abstractos.

3.1.9. Especificaciones tecnicas 
El artesano que trabaja este tipo de producto debe utilizar los moldes para 

los diferentes tamafios y disefios que dan las proporciones exactas entre las 
diferentes piezas. Las piezas que estan tefiidas deben ser ubicadas en la 
posicion establecida en el disefio. 

3.2. Capacidad de Produccion 
La capacidad de produccion es de 200 chalecos mensuales. 

3.3. Costos de produccion 
Para definir el costo de produccion se tomo como base un chaleco de 
cualquiera de los disefios realizados. 



CUADRO COSTOS PRODUCCION 

MATERIAL CANT. UNI. VR.UNITARI 
0 

80 dms $230.00 
0.6 mts $4,000.00 

1 mts $4,000.00 
50 gms $4.00 

1 $2,000.00 
4 un $300.00 
1 un $500.00 
1 un $10,000.00 

Cuero gamuzado 
Lino espaldar 
Satin forro 
Cera y parafina Tintes 
Broches 
Hebillas 
Mano de obra batik 
M.de obra confecci6n

1 un $23,000.00 

TOTAL (Materiales y mano de obra) 

UTILIDAD DEL 30% para pedidos menores a 3 docenas 
TOTAL 

UTILIDAD DEL 20% para pedidos mayores a 3 docenas 
TOTAL 

3.4. Control de calidad 

SUBTOTAL 

$18,400.00 
$2,400.00 
$4,000.00 

$200.00 
$2.000.00 
$1,200.00 

$500.00 
$10,000.00 
$23,000.00 

$61,700.00 

$18,510.00 
$80.21 o.oo J 

$12,340.00 
$74.o4o.oo J 

3.4.1.Para el artesano 

Para que la hnea de chalecos pueda ser comercializada, cada uno debe 
cumplir las siguientes especificaciones: 
• Los chalecos deben ser elaborados en cuero gamuzado.

• Los diseflos de los chalecos deben servir para hombre o mujer.
• Los disefios de! batik deben ser libres no de formas rigidas.

• Se deben respetar los tamafios y proporciones de los diseflos. 

PIEZA 

Chaleco para 

hombre Chaleco 

para mujer 

TAMA.NO 

480 x600 mm 
550 x 700 
mm 



Cada chaleco se inspeccionara en su totalidad para verificar que cada 
pieza cumple con los requisitos mencionados arriba. 
Si una pieza no cumple uno o mas requisitos debe ser rechazada por el 
comprador. 

3.4.2. Para el comprador 
Para que la linea de chalecos pueda ser cornercializada, cada uno debe 
cumplir las siguientes especificaciones: 
• Los chalecos deben ser elaborados en cuero gamuzado.
• Los disefios de los chalecos deben servir para hombre o mujer.
• Los disefios del batik deben ser libres no de formas rigidas.
• Se deben respetar los tamafi.os y proporciones de los disefios. 

PIEZA 

Chaleco para hombre 
Chaleco para mujer 

TAMANO 

480 x 600 mm. 
550 x 700 mm. 

Cada chaleco se inspeccionara en su totalidad para verificar que cada 
pieza cumple con los requisitos mencionados arriba. 
Si una pieza no cumple uno o mas requisitos debe ser rechazada por el 
comprador. 

3.5.Proveedores 
F ABRICA: Art Batik 
ARTESANO: Yolanda Gonzalez 0. 
DIRECCION: Transv. 47 # 105-60. Santafe de Bogota 
TELEFONOS: 2713826 

4. COMERCIALIZACION
El capitulo de comercializacion de acuerdo con el planteamiento inicial del 
contrato, seria trabajada por otro profesional a quien se le daria la 
informacion necesaria para solucionar los puntos que siguen a continuacion. 
Por lo tanto solo se harau propuestas escritas ya que esto no estaba incluido 
dentro de la carta de trabajo entre Ma. Clara Lopez y Artesanias de 
Colombia S.A.

4.1. Mercados Sugeridos 
Almacenes de articulos de cuero 
ferias artesanales 



4.2. Propuesta de marca, etiqueta, y sello de identidad 
marca: Batikuero (sugerencia) 
etiqueta: Realizar una etiqueta pequefia que se pueda amarrar a los botones de los 
chalecos puede ser en el mismo cuero con batik en donde se imprima un pequefio 
relato de esta tecnica. 
sello de identidad: El mismo logo que se utilice para la etiqueta. 

4.3. Propuesta de empaque (sugerencia) 
Para un mercado nacional pude ser una bolsa de papel que tenga impreso el 
nombre y algun dibujo relativo a los disefios de los chalecos. 

4.4. Propuesta de embalaje (sugerencia) 
Cajas de carton corrugado 

4.5. Propuesta de transporte (sugerencia) 
Camion. 

CONCLUSIONES 

1.Este tipo de tecnica permite elaborar productos muy lindos que pueden complementar 
la linea de chalecos. Se podria hacer un rescate de los accesorios realizados en anteriores 
asesorias para enriquecer la oferta.
2.Los costos de estos productos pueden ser revisados y asesorados para lograr mayor 
alcance en el mercado.
3.Este tipo de producto tiene muchas cualidades para ser exportable.
4.Como lo he repetido en otros inforrnes es muy importante la continuidad de las 
asesorias. 

OBSERV ACIONES 

- Considero que no se puede iniciar un contrato sin tener resueltos todos sus 
aspectos. En este caso creo que no se puede repetir lo siguiente:
- No tener una partida presupuestal ni un procedimiento para el pago de las 
muestras, gastos de fotos, papeleria y desplazamientos. Esto es molesto no solo por la 
perdida de tiempo para el artesano y para el disefiador sino porque el artesano no 
quiere seguir con futuros trabajos en donde no hay respeto por los ofrecimientos de 
pago iniciales o de pedidos iniciales.
- Los contratos que comienzan en el mes de Noviembre como en este caso y si son 
por dos meses deberian ser prorrogados por lo menos un mes mas para no tener 
tantos inconvenientes debido a que es una temporada en donde las actividades de fin 
de aiio interrumpen la labor del diseiiador.
- Los formatos y metodologia para la presentacion de los trabajos deben estar 
definidos para no estar cambiando en el desarrollo del contrato.
- Los acuerdos iniciales deben ser respetados para el cumplimiento del contrato. 
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�olombla 
REFERENTE DE DISENO 

Fecha: JUL q:} 

Pieza: ldentidad: 

Nombre: Artesano: 

Materia Prima: 

Oficio: 

Tecnca: Localidad: 

F l.l"lci 6n: Precio: 



M,n,sterio de Oe�rrolto Econ6m,co 

artesanlas de colombla 

PROPUESTA OE OlSENO 

Fedia: J U�/'J]

Pieza: 
Nombre: 1:,1:3_E::::::: 03cs no.r.oc2 

Matena Prima: :::: -.. 2 t:, 

Oficio: 

Tecnca: 2.5 C. l -: 

F\..T'!Oon: 

480 -I

Fecha del referente: 

Ti de Asesoria: Di s-:> r, C 

Attesa-'IO: 'ro1en:;3 �onz31ez 

Locaiidad: .::: - �. - .,, r :; ..; :-. � � 

E.sc:: 



�,n,ster,o de De�rrollo Economico 

• 

SENA 
artesanlas de colombla 

PROPUESTA DE DJSENO 
7A' 

Pieza: 
Nombre: 

Matefia Prima: 
Ofic:io: 

Tecnca: 
Fl.neion: 

._ il .:. - :: ..:. -

- ·  .. - - -: .... 1 -,:_ ,-. -. 

--------

Fecha: Ju I /q7 

480 ------..-j 

Fecha del referente: - \, . 

ii de Asesoria: !... i 3 2 :-. :, 

Mesano: ·i c:.. s n.::i-=. Gonzalez
Deoartament::>: : c r.::: in 3 m:o .c.::: .3 
Localidad: c: �.., _"" ;: .; ..:: .., c.� 

EK: 1 : 5 I; c:ma 



• 

M,n,ster,o oe Oes.arrouo Economico 

artesanlas de colombla 

PROPUESTA DE DJSENO 

Piez:a: Fed'8 del referente: 

Nomb<e: Ti de Asesoria: ;::: :. s 2 :-: :: 

Matetia Prima: 

Oficio: 

F ec:ha: Jul/en 

io
l � 

.,c"\ 

E.sc: l : ") J CtTW 

Teaica: 
- -
::. ..: - ... •, 

Cepartamento: ;:: - 3 ;:.::- i t:.c �3 2- ;::; .:. 

Fl.r'Oon: Localidad: S.,nt:3::::: C.:.= cO-:jOC.:i 



Mon osteroo ~ Desar rollo EconOmoco 

artesanias de colombla 
PROPUESTA DE DJSEÑO 

=>i eza: 
\lombre: 
\Aateria Prima: 
::>ticio: 
i écrica : 

- '_..., ·-· ... _.....,_,__ 

1 

1 
1 
1 

Q 
20 : 

r. - - - - -- -- -- ""¡ l 1 

~------ - --- ' T 

480 

F e~a : 

Fecha del referente : '' '"' • ~:; ¿ v 

Tipo de Asesoría: e.;._ 3 2 .-.;::; 

Aftes.'IO: i.C_afoC :i uOilL.o.l - t.. 

Dep.-tamento: :::: i s ': r i t ::- ·2 §. .::- ': _j l 
Localidad: S3ntsfé ::e So':;::;~a. 

• SENA 

7A' 
J 1 'ttI.Jl/( 

l 

Ese: 

)' 



)PUESTA DE OfSENO 

teria Prima: C:: u 2 :: : 

:rica: 

"Ci6n: 

E- � , .,. .:11.... .... '-

480 

• 

SENA 

7A' 
F echa: Ju I /9] 

Fecha del referente: .. .  -v .. 

Ti de Asesoria: :::: i s 2 �- '.) 

Mesano: 'Le� c3 :1:::s. ...:en z 312 z 

Esc: l : S 0 c:ma 

De artamentc: Las;: r 1 ;:o a?.:. :.a 1 



1.4,n�rer,o � Oe�rro110 EcOOOm,co 

artesanlas de colombla 

PROPUESTA DE 0'5ENO 

• 

SENA 

7A\ 
Fecha: JUL/en 

Piez:a: 

Nombre: 
Matetia Prima: 
Oficio: 
Tec:rica: 
F l.l"tci on:

l�------------
1 

... - - - ��

•I"-' .I\ V ... -:_. 

-1

Fecha del refe<ente: .. :::;". j_ ; :j ·:5

Tipo de �esaia: C 1 s '= r.:::; 

Oepr:ament:i: . .  _ _  , _ - r c_ - � 

Locaidad: -::: , n � =- : ; . ..:: .• .:: '"' - � - ·• 
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