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INTRODUCCION

Para poder solucionar un problema o dominar una situacidn sin que otros lo
hagan por nosotros, necesitamos adquirir los conocimientos suficientes para
afrontar tal dificultad. Actuar sobre algo que desconocemos es como pretender
leer en total oscuridad.

Todo ser humano, tiene conociemientos validos para enfrentar la situacion que
le toca vivir.  En ese sentido nadie es totalmente i1gnorante, siempre hay algo
valioso en los conociemientes que se manejan. Pero éstos pueden no ser
suficientes y en algunos casos hasta tener una cierta cantidad de errores.

Como puede apreciarse. existen muchas dificultades para realizar un
diagnostico, sobre tedo cuando en una poblacidn hay niveles muy bajos de
orgamzacion. Y no es que la gente se lance a resolver sus problemas a ciegas,
lo que acontece a menudo es que no se informd lo suficiente, no adquiere los
conocimientos necesarios para evitar fracasos en su accién.

S1 bien un diagndstico no soluciona todo. al menos nog permite saber sobre
que se estd obrando v prever que pasara st uno toma tal o cual camino. Si uno
no sabe desde donde parte y hacia dénde se dirige, es muy posible que no se
llegue a ningun sitio.

El sentido de un diagnédstico es mas amplio que la simple adquisicién de
informacidon. Lo importante es el aprendizaje de la propia realidad, el
conocimiento de las causas fundamentales de los problemas, el planeamiento
de acciones a partir de un analisis a fondo de lo que sucede; lo 1mportante
también es el relacionarnos, el compartir esfuerzos, el enriquecernos
mutuamente con el saber y las experiencias que atesora toda una comunidad.

En este diagnéstico se ha avanzado lentamente; muchas veces lo importante no
es la cantidad de resultados sino ¢l camino recorrido, porque precisamente es
en el camino cuando la gente comparte actividades, aprende. se comwnca,



discute, crea alternativas de solucion a los problemas presentados sobre la
marcha.

El presente diagnostico se realizo con la participacion directa de los artesanos
del Correginuento de Pachelly, Campo Dos, la Gabarra (Comumdad Indigena
Shubacbanna), vereda Bertrania v perimetro urbano de Tibi; los cuales, pese a
dificultades de transporte, tiempo, disposicion y otros, facilitaron e hicieron
posible el desarrollo de las actividades previstas en el cronograma de
actividades.

Durante el periodo de recoleccion de la informacion se llevaron a cabo visitas
y reuniones en cada uno de los sitios escogidos, con el fin de ir aplicando
mdividual y colecivamente las encuestas disefiadas por Artesamias de
Colombia S.A., éstas acciones estuvieron a mi cargo conto asesor asignado
para gjecutar todas las labores necesanas en cumplimiento de los fines y
objetivos del programa.

Hay que reconocer que Tibi es un municipio que su actividad econéomica en
un alto porcentaje ha girado en tomo a la exploracion, produccion,
transformacion y transporte de hidrocarburos, la produccion agricola y
ganadera; situacion que nos pernute tener una vision mas clara sobre la poca
incidencia que tiene la actividad artesanal en esta zona de] Departamento; sin
embargo con el amimo de adelantar una labor coherente a las metas y fines del
programa, se implementaron una sene de charlas informativas con el fin de
indagar sobre los sitios y personas que se dedican al trabgjo artesano; con
esta Investigacion se logro reconocer y reunir a treinta (30) artesanos con los
que se ha vemdo desarrollando el diagnostico vy las demas actividades
contemidas en el plan.

Finalmente quiero agradecer al doctor Roberto Axdobidora Dacsarara, Jefe de
Asuntos Indigenas de Tibu, quien me sirvi¢ de guia en la visita que hice al
Resguardo Indigena Bari (Comumdad Shubacbanna) localizada
aproximadamente a unos 97 Kms del perimetro urbano de Tibu, ademas
suminstré informacion sobre el trabajo artesano en la comumdad y tradujo el
dialécto Bari al espafiol. A la sefiora Maria Elena Acuiia por facilitarme los
contactos con el resto de las comunidades y artesanos que han vemdo
participando en éste proceso.



2. ANTECEDENTES Y METODOLOGIA DE LA PLANEACION DEL
DIAGNOSTICO

Cuando Artesanias de Colombia S.A. planteo la posibilidad de adelantar
programas de desarrollo artesanal en el Departamento Norte de Santander y
mas concretamente en la region de Tibu; la Fundacion Catatumbo manifesto
su disposicion en ejecutar y apoyar las actividades y programas que se
adelantaran en el municipio y a nivel Departamental Para ello. debia efectuar
el levantamiento de informacion integral sobre los artesanos urbanos y rurales
del mumcipio, promover el fortalecimiento de organizaciones artesanales.
capacitandolas y acompaiiandolas en la formulacion de proyectos integrales de
desarrollo artesanal.

Bajo esta vision y prionzando las actividades a realizar para el cumplimiento
de los objetivos del programa; el primer paso a seguir fue la elaboracion del
diagnostico en el sector artesanal mvolucrado, el cual tiene como objeto
fundamental determunar la realidad social y economica que estan viviendo los
artesanos del municipio de Tibu. A partir de ésta investigacion, se deben
emprender acciones concretas cuyos resultados se deben plasmar en la
elaboracion de proyectos factibles de ejecutar, los cuales se presentaran a
instituciones publicas y pnivadas del orden municipal, departamental y
nacional, con el fin de gestionar su cofinanciacion y de esta forma dar
solucion a los problemas y/o necesidades detectadas o mimumamente mejorar la
situacion actual.

En la elaboracion de éste documento se utihizo la encuesta disefiada por
Artesanias de Colombia S.A. la cual sirvio como instrumento de recoleccion de
la mformacion objeto de estudio vy andlisis del presente diagnéstico  Esta
técnica se aplico colectivamente en cada una de las reuiones celebradas en los
sitios de trabajo y en las visitas que se les luzo a algunos de los artesanos en
sus talleres, también se utiizo la charla mformal.

Vanables como; la sociografia, historia de la wvida artesanal, ocupacion,
vivienda y hogar, orgamzacion gremial o asociativa. relacion con istituciones.



produccion de artesanias, matena prima, insumos, combustibles, condiciones
de trabamo, caracteristicas de la fuerza de trabajo, division del trabajo,
caracteristicas del sitio de produccion, comercializacion, crédito v
diversificacion, son las que se han analizado, de tal manera que me sirvan v
me faciliten la elaboracion del diagnéstico sobre la poblacion artesanal y sus
organizaciones en el municipio de Tibu.

3. TABULACION DE LA ENCUESTA

A continuacién presentamos respuesta a las preguntas planteadas vy
recolectadas en el instrumento aplicado (encuesta) y en las charlas informales
sostenidas con los participantes en cada una de las reuniones celebradas.

1. LOCALIZACION E IDENTIFICACION

1.1 SOCIOGRAFIA

1.1.1. Lugar de nacimiento de los artesanos

TABLA No. 1
VARIABLES No. DE ARTESANOS
Municipio de Tibt 16
Municipio de Bucarasica 3
Municipio de Cicuta 2
Municipio de Sardmata 2
Municipio de las Mercedes b
Municipio de Convencion ]
Municipio de Gramalote 1
Municipio de Salazar 1
Municipio de Santiago l
Municipio de Cucutilla |




GRAFICA No. |

Las Marcedss  Cucutile

Canhagn 7% e
Serdinata X%
7%
Calez ar
3%
Cucuta
T

BuEarasica Convencidn
10% 3%

1.1.2. Ultimo curso de educacién aprobado

TABLA No. 2
VARIABLES No. DE ARTESANOS
Ningin nivel de educacidn 11
Primana incompleta
Primaria completa

Secundana immcompleta

Secundarna completa

b= N (W[

Cursos universitarios

* Los once (11) artesanos que no tienen ningin nivel de educacién,
minimamente saben leer y escribir.




NIVEL DE EDUCACION DEL ARTESANO

GRAFICA No. 2

Secunadaria incompieta
2%

Primans inc ovrplets
B%

Curs05 unversitarios

Nngun mvel de
aducacidn
37%

Frimarta compiets

10%

1.2. HISTORIA DE LA VIDA ARTESANAL

1.2.1 Oficio artesanal (Técnica o especialidad)

TABLA No. 3

VARIABLES No. DE ARTESANOS

Tejidos (Crochet) S
Tepdos (Macramé) 9
Cesteria (Canastos, esteras, etc.) 6
Adornos personales 1
Pintura en tela y al 6leo 1
Figuras en barro 1

%

Arcos, flechas, collares, etc.




GRAFICA No. 3

Figuras en barro
T8ydos (Macrams) 3%

319

Tepdos (Crochst)
17%

Ceswsria (Canastos,
asteras)
0%

Acernos personeies
3%

L ]
Armas (Arcos Y
thachas)
23%

1.2.2. Donde aprendio la actividad que realiza ?

TABLA No. 4
VARIABLES ~ No. DE ARTESANOS
r 13
10
En taller particular 6
Curso 1

GRAFICA No. 4

En toler partic uiar
20%

For nciativa propia
3%




J.2.3. A queé se dedicaba antes de producir artesanias ?

TABLA No. 5
VARIABLES No. DE ARTESANOS
Estudiaba 2
Empleado 2
Hogar %
16

Actividad agropecuaria

Comercio

1

GRAFICA No. §

cor;p;;cm Estk;c;fba Enr t;!;e: ¥
Aclvidad sgropacusris
53%
1.2. 4. Usted trabaja
TABLA No. 6
VARIABLES No. DE ARTESAN®S
! Tiene un taller y trabaja para otro 1
'Con la familia en su casa 19
Para otros 2
'Ninguno de los anteriores 8




GRAFICA No. 6

Ninguno de fos
snteriores
27%

Fara oros
T%

Tiene un tadier y
treb)aa para oo
3%

Cenfamia ensucasa
133%

1.2.5. Los productos que uste trabaja actualmente son :

TABLA No. 7
VARIABLES No. DE ARTESANOS
Propios de la localidad 13
Los disefia usted mismo 3
Los saca de revistas o libros 6
Le dan el disefio 6
Todas las anteriores 2

GRAFICA No. 7

Todes l&s antenores

Le dan & disefo
0%

Los seca de revsta o
ioros
20%

7%
Propios Oe 13 localidad
43%
| 18]
Las dis 8fis usted
s Mo

10%




[.3. OCUPACION

1.3.1. Cuantos meses del afio dedica a la produccion de artesanias ?

De los treinta (30) encuestados el 100% dedica menos de tres meses del afio a
la elaboracion de productos artesanales

1.3.2. Cuantos meses del afno dedica a ;

TABLA No 8
VARIABLES MESES No. DE ARTESANOS |
Agricultura 9 11
Agrnicultura 12 6
Comercio Q 1
Obrero o empleado 12 6
Otras actividades 12 6

GRAFICA No. 8

Obras actvidadias
2%

Comercio
17%




TABLA No. 9

VARIABLES No. DE ARTESANOS
Compra de materia prima 3
Elaboracion de productos 21
Terminado de los productos 3
Todas las anteriores 1
Ventas 2

GRAFICA No. 9

Compra ds matena

Temnado delos  Ventas 10735 195 Antarnres

prima
productos 7% K 10%
10%
Bseboracion de
productos

70%




2. VIVIENDA Y HOGAR

2.1. Usted vive en :

TABLA No. 10

] VARIABLES No. DE ARTESANOS
| Casa 24
Pieza -
Finca (parcela) 5

GRAFICA No. 10

2.2. Espacios de vivienda (habitaciones)

TABLA No. 11
VARIABLES No. DE ARTESANOS
Vivienda con una (1) habitacién 13
Vivienda con dos (2) habitaciones 9
Vivienda con tres (3) habitaciones 4 .
Vivienda con cuatro (4) habitaciones 4




GRAFICA No,

11

Vnwenda con cuatro
hebiteciones
13%
Vvignda con tres
hebiteciones
139

Viinds con dos
hettstionac
0%

Viviends con ung
habitse dn
44%

2.3. Cuantos espacios de su vivienda dedica al taller ?

TABLA No. 12
VARIABLES No. DE ARTESANGS
Ninguno 26
Uno 3
Dos |

GRAFICA No. 12

Une Doz

Ninguno

B87%




2.4. Lavivienda es :

TABLA No. 13

VARIABLES | No. DE ARTESANOS
Propia 22
Alquilada 5
Prestada 3 ]

GRAFICA No. 13

Prestass
10%

2.5. La vivienda cuenta con servicios cle :

TABLA No. 14
~_ VARIABLES No. DE ARTESANOS | PORCENTAJE (%)
Agua 30 100
| Agua y energia eléctrica 14 47
Agua, luz y alcantarillado 13 43
Todas las anteriores 1 3




3. ORGANIZACION

3.1. Esta inscrito actualmente en ;

TABLA No. 15
| VARIABLES ~ No.DE ARTESANOS
[Una Cooperativa 1
Una Asoclacion 7
\Grupo Informal 1
Cabildo 11
INinguna de las anteriores 9

GRAFICA No. 15

Nnguna de las 1Jna cooperativa
2rtenomms 3% Uns &s0CaCion
3% iy

Grupn informnal
3%

3.2, Qué beneficios ha recibido de esta orgamzacion ?



TABLA No. 16

VARIABLES No. DE ARTESANOS
Le ayuda a conseguir clientes | Y
Consigue ayuda con entidades esatatales 2
Le ayuda ante las autoridades 4
Tiene programas de educacion 4
No ofrece servicios especiales 2
Ninguna de las anteriores 9
GRAFICA No. 16
Nnguna de las Le avude a consegur
antarioras clisntes
-
ol
| Mo ofrgce $8rvicios Consegur ayuda con
asp?;n‘ales Tiene programas da Le ayuda ants anh?r:des
| sducacin autondedss
| 13% 13%

3.3, Qué problemas tiene la organizacién en la que esta inscrito?

TABLA No. 17
VARIABLES No. DE ARTESANQOS

Ofrece pocos servicios 6
Falta de educacion 8
Desorgamzacion comunitana 2
Escasez de recursos economicos 5
Apatia en la participacion 3
Distancia I 1

ﬁ

No responden




GRAFICA No. 17

‘ Ne rasponden Ofrece pocos
179% SBrvitios
DOistancis 20%
I

Apatia en ia
participacion
10%

Estasaz racursos Desorgenz acion

econome 0s comunitzra
17% T%

Fails g8 vducacion
27%

34. Por qué no participa en una organizacioén de artesanos ?

De los treinta (30) artesanos encuestados equivalente al  100% de la
muestra; no han partcipado en ninguna asociacidn de artesanos porque
nunca ha existido una organizacién que los agrupe, ademas desconocen los
beneficios que pueden recibir al estar organizadamente constituidos.

4. RELACION CON INSTITUCIONES

Basandonos en la informacion recolectada en el censo artesanal pudimos
constatar que en el municipio no exsten instituciones que brinden
especificamente apoyo al sector artesanal de la region.

Sin embargo, es importante mencionar la labor que ha venmido desarrollando
la Fundacion Catatumbo con microempresarios que realizan actividades
comerciales, productivas, agropecuanas e industriales, a traves de los servicios
de Formacion Empresarial, Asesoria Administrativa y Crédito; sin descartar
en ningin momento la posibilidad de apoyar a aquellos empresarios que se
dedican a la produccion de artesanias.

4.1. Cuales cree que son los problemas que afectan a los artesanos ?



* Escasa comercializacion de los productos elaborados

* TFalta de una entidad que apove la produccion y asegure la
comercializacion de los productos

* Escasez de matenas primas.
* Altos costos de la materia prima.

* No existe una institucion especifica que apoye economicamente a los
artesanos de la region

* Los artesanos no han recibido capacitacion en labores propias del oficio.
* El mercado exastente es minmimo

* Miedo a fracasar.

5. PRODUCCION DE ARTESANIAS

5.1. LOS PRODUCTOS

5.1.1. Los productos que usted fabrica son :

TABLA No. 18
VARIABLES No. DE ARTESANOS
Materia prima para las artesanias =~ 2
Productos terminados de consumo final 28




GRAFICA No. 18

Metsria prma para ias
artesanias
%

terminados e
[ consun fnal

3%

5.1..2. Cudles sonlos principales productos que usted fabrica?

Los artesanos  del municipio elaboran wna gran variedad de articulos en
cuanto atécnicas y oficios se refiere; entre ellos enwmeramos los siguientes.
En el oficio de los tejidos, (técmica macramé y crochet) se fabrican
cubrelechos, blusas, escarpines. chinchorros, sombreros. tapetes, licoreras.
buhos, correas, revisteros, materos, mufiecas, decoracién de espejos, etc. La
cesteria es un oficio artesanal clasificado dentro de la tejeduria y los
productos que se producen en esta zona son: canastos, esteras, escobas, cotizas
y bolsos de fique. En la comunidad Shubacbarina las mujeres elaboran
mantas, esteras, canastos y taparrabos; utilizando la técnica de la cesteria y los
hombres se dedican ala produccédn de armas, como arcos, flechas y collares.
Otros oficios artesanales que encontramos en menor escala es la elaboracidén
de objetos en barro, collares, trenzas, maracas, pinturas al éleo, vimlo y
acuarelas.

5.2. MATERIA PRIMA. INSUMOS Y COMBUSTIBLES

5.2.1 Encull o cudles sitios consigue la materia prima o los materiales ?



TABLA No. 19

VARIABLES No. DE ARTESANOS
Enlavereda 13
En el municipio 11
Otro municipio del Dpto. 3
Todas las anteriores 3

GRAFICA No. 19

Togaas las antarioras
10%

En 8 vereas
&n el municipio 43%
7%
Ctro muncipio del Doty
10%
5.2.2. Lamatenia prima que utiliza es :
TABLA No. 20
VARIABLES No. DE ARTESANOS

Natural 16

Industnal 14




GRAFICA No. 20

|ndustnal
47%

5.2.3. Como adquiere la materia pima o matenales ?

TABLA No. 21
VARIABLES No. DE ARTESANOS
La recolecta en el campo 12
La compra en el mercado del pueblo 17
La compra a otros artesanos 1

GRAFICA No. 21

La compra @ otros
atesanns
3%

La recelecta en el
cAMPD
40%

La comgra en el
mercado dal pusbio
57%




5.2.4. Compra la materia prima ;

TABLA No. 22

‘. VARIABLES IR No. ARTESANOS
| Al por mayor 1

Al detal 17

No la compran 12

GRAFICA No. 22

Al detal
57%

Al por mayor
3%

5.2.5. Cémo trae usted la mayor parte de la materia pruma a su sitio de trabajo?

TABLA No. 23

VARIABLES No. DE ARTESANOS

A pie 16

(&)

En transporte propio

et
[ 9

En transporte publico




GRAFICA No. 23

B transporte puldco

40%
A pi®
S3%
En ransporte proplo
7%
5.2.6. Paga la materia prima y los matenales :
TABLA No. 24
VARIABLES No. DE ARTESANGS
De contado 1 14
A crédito 1
Con productos 3
No tienen necesidad de compra 12
GRAFICA No. 24
A crégio
3%
NO ti&mig;:ﬁpz::ldaﬂ e Do burtacte
o 47%
Con productos

10%




S

2.7. Cuadles son los problemas mas frecuentes que se presentan con la
materia pnma ?

TABLA No. 25
VARIABLES No. DE ARTESANOS

| Escasez 7 ¥
Tiene que acumularla y se le dafia ]

No viene seleccionada 4

Tiene problemas para transportarla 2

Falta de crédito 8

No presenta problemas 8

GRAFICA No. 25

No viene Escasez
salccionads 2,
13%
Faka de crédito S
27% ; Tiena que acunisaria
v 59 B dafa
: b
Tiste problemas psra No presenta
transpoeteris problemas

% 7%

5.2.8. Fuente de energia que utiliza en la produccién :

TABLA No. 26
VARIABLES No. DE ARTESANOS
Energia eléctrica 2
Energia fisica 28




GRAFICA No. 20

—

Energta sisctrica

T%
Energis tisic &
%
5.3. CONDICIONES DE TRABAJC
5.3.1. Usted elabora las artesanias :
TABLA No. 27
_ VARIABLES No. DE ARTESANOS
Solamente a mano 27
A mano y con herramientas manuales 2
|

' Con herramientas y maquinas

GRAFICA No. 27

A manoy con Con harramientas y

herrammrtas maqunas
manusies 3%
7%
==

Solgmente & fneno
0%




5.3.2. Nombre de herranuentas mas usuales :
Agujas de tejer

Tyeras

Tambor

Agujas de talonar
Crochet de dos agujetas
Telares

Maquina de coser
Cuchillos

Pincel

Brochas

Compresor

Pistola de pintar

%k X X X X *

x %X X ¥ ¥ x

5.3.3. Las herramientas que usted tiene :

TABLA No. 28

VARIABLES No. DE ARTESANOS
Las comprd en su totalidad 22
Parte las luzo y parte las compré 4
Todas las hizo 1
No usa herramientas 3

GRAFICA No. 28

No us & herrarientss
10%
Tooss iec hzo
I

Farte lss 1o y parte
las compro
13%
Las compro sn 5u
totalidad
TA%




6. CARACTERISTICAS DEL SITIO DE TRABAJO

6.1. En donde elabora usted sus productos artesanales ?

TABLA No. 29

VARIABLES No. DE ARTESANOS
En su vivienda 29
| Taller en la vivienda 1

GRAFICA No. 29

| Teler en ig viviends
3%
|
|
|
6.2. El local donde tiene el taller es :
TABLA No. 30
VARIABLES No. DE ARTESANOS
Propio 23
Cedido 3
Arrendado 4




GRAFICA No. 30

Arrendado
13%
Cadin
10%

Propin
77%

6.3. Arniendo : Los artesanos que viven en una casa arrendada pagan un
promedio de $ 30.000.00 pesos mensuales.

7. COMERCIALIZACION

7.1. Qué persona se encarga de comerciar o vender los productos artesanales ?

TABLA No. 31
VARIABLES No. DE ARTESANQOS
El artesano productor 29
Esposo (a) |




GRAFICA No. 3]

Espose (a}
3%,

B artasano productor
97%

7.2. VENTA DIRECTA AL CONSUMIDOR

7.2.1. Qué produccion vende al consumidor final ?

TABLA No. 32
VARIABLES No. DE ARTESANOS
Todo lo que produce !
La mayor parte 6
'Muy poco 17

GRAFICA No. 32

Todo lo qus producs
23%

My poco &
57%
L2 mayor parte
20%




7.2.2. Deja en consignacion ?

TABLA No. 33
| VARIABLES No. DE ARTESANOS
'_ Si 12
| No 18

GRAFICA No. 33

No
B0%

7.2.3. Qué parte de 1a produccién deja en consignacion ?

TABLA No. 34
VARIABLES No. DE ARTESANOS
La mayor parte 11
La mutad 1
I[N'mguna 18




GRAFICA No. 34

La mayor parte
37%

7.2.4. Ddnde vende mas ?

{En otro Dpto.

TABLA No. 35
VARIABLES Ne. DE ARTESANOS
|En este municipio 27
En otros municipios del Dpto. 2
1

GRAFICA No. 35

Csto
7%

En otros municipios et BN otro Opto
I%

1 eske nuncpo
80%




7.2.5. Qué medio utiliza para llevar los productos tuera de la localidad ?

TABLA No. 36
VARIABLES No. DE ARTESANOS
Transporte propio 12
Publico 14
| A pie 4

GRAFICA No. 36

A pie
13%
Trans porte (roaio
40%
7.2.6. En cuales sitios vende al consunidor ?
TABLA No, 37
- VARIABLES No. DE ARTESANOS

En lacasa 17
Fenias artesanales 11
Ambulante/calle 2




GRAFICA No. 37

Ambulante/cale
7%
Farigs artes anaes Enla £asa
37% Sele
7.3. VENTA A INTERMEDIARIOS
7.3.1. Cuadl es su principal forma de venta ?
TABLA No. 38
] VARIABLES No. DE ARTESANOS
| Trueque 1
| Contado 26
Crédit o 5

GRAFICA No. 38

—

(redito
18%




7.3.2. Que servicios le prestan los compradores ?

TABLA No. 39

VARIABLES No. DE ARTESANOS
Le venden matenia prima 3
Ningun servicio 27

GRAFICA No. 39

Lp vanden matana
orirom
10%

Nngun senvicio
0%

7.3.3. Usted vende sus productos :

TABLA No. 40

VARIABLES No. DE ARTESANOS
Sobre pedidos 28
2

Por su oferta

r<




GRAFICA No. 40

Por su oferts
%

Sobre pedidos
3%

7.3.4. Qué tipo de matenales utiliza para empacar ?

TABLA No. 41
VARIABLES No. DE ARTESANOS
Papel periodico 14
Plastico 7
Cajas de carton 3
Guacales 6
GRAFICA No. 41
Guacalas
20%
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10%
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7 3.5, Queé tiene usted en cuenta para calcular el costo del producto ?

TABLA No. 42

VARIABLES No. DE ARTESANOS
Cantidad de matenia prima 14
| Tiempo utilizado 12
Pago mano de obra 2
' Costos transporte 2
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7.3.6. Fija el precio de venta de sus productos de acuerdo con :

TABLA No. 43

VARIABLES No. DE ARTESANOS
Necesidades del momento 3
Costos mas una ganancia 24
Precios de mercado 3
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8. CREDITO

8.1. En los tltimos dos afios ha solicitado crédito ?

TABLA No. 44
VARIABLES No. DE ARTESANOS

5 1

No 29
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&2 Por que razon no ha sohcitado crédito o préstamos

TABLA No. 45

VARIABLES No. DE ARTESAN®S
No ha necesitado 18 N
Los plazos son muy cortos 1 !
No l¢ gusta endeudarse 7 |
No hay entidades que presten 2 |
Demasiado papeleo 1 1
Se exigen muchas garantias |
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9. DIVERSIFICACION

TABLA No. 46

VARIABLES No. DE ARTESANOS
Cambi6 los disefios 4
Utihzo materias primas diferentes 2
Hace objetos distintos 6
Nimguna de las antenores I8
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