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INTRODUCCION

Los grupos que fueron objetivo de esta asesoria se encontraban en
proceso de produccidn para lograr tener resultados de
comercializacidn en la feria de Popaydn de Semana Santa.

Es importante aclarar que estos dos grupos habian contando con una
asesorias en disefo en el mes de noviembre del 2000, siendo ésta su
segunda experiencia en el tema.

Debemos destacar la labor que se logré, sobre todo en el disefio de
biombos y en el trabajo realizado en grupo, resaltando siempre la
importancia de la unién en torno a una asociacién de artesanos

trabajadores de la madera de Timbio - Cauca.



1. ANTECEDENTES
Desde 1980 y 1985 los dos grupos artesanales vienen encaminados
trabajando en el oficio de la madera. Han participado en
Expoartesanias desde su inicio y en Agosto también uno de los grupos
se hizo participe en Manofacto.
En esta visita fue de vital importancia evaluar la calidad de los
productos que se estdn elaborando, haciendo un gran énfasis en las

debilidades para que el resultado fueraintegral.

1.1 Sondeo de Mercado:

En la pasada feria de Expoartesanias 2000, del 7 al 17 de diciembre,
vimos el gran interés que el piblico colombiano y el extranjero
profesa por los biombos calados y tallados en madera, teniendo en
cuenta que se logré tener un pedido de diez biombos para los Estados
Unidos por parte de Madearte.

También un gran interés por otra diversidad de articulos como los

percheros de pared con figuras de animales y flores, los frisos con



diseftios en flores, los portarretratos con disefos i nnovadores, las
repisas , los candelabros, los espejos con marcos disefiados ,
revisteros, papeleras y tar jeteros.

En cuanto a las tendencias de comerciali zacién en esta temporada
tubo gran acogida las texturas de animales selvdticos sobre los
marcos de portarretratos y en cuanto a colores de la madera el
amarillo, el verde y el azul (muy vivos) y naturales como el caoba y el

pino.

1.2 Mapa de Localizacién Geogrdfica:



2.PROPUEST A DE DISENO

2.1 Sustentacion:

Es de gran importancia continuar con el oficio de la cala en madera en
Timbio, puesto que durante afos han producido gran parte de los

trabajos que hoy en dia se destacan a nivel Nacional. Primero por ser

de gran tradicidn cultural y segundo por haber sobrevivido ala
historia de este Departamento. Es un oficio que ha sido transmitido
de generacion en generacidn; los primeros artesanos de este oficio
vivieron en Popayan pero al paso de los afos se fueron ubicando hacia
la periferia de la ciudad , al parecer por trabajo y economia, hoy en
dia se encuentra un grupo grande de ellos desplazado a la poblacién
mas cercana de Popayan que es Timbio (a 15 minutos, por la carretera
Panamericana, Via a Pasto).

Mas de 20 fami lias se encuentran alli reunidas, trabajando la madera

calada, rallada y torneada.



En esta segunda propuesta se hicieron dos disenos de biombos
diferentes a los que ellos tradicionalmente estan trabajando, para
analizar que grado de aceptacion tienen.

T ambién se realizaron otro tipo de productos como revisteros,

percheros, nichos y papeleras.

2.2 Aportes de Disefio y Bocetos
- Se limpié completamente la estructura de los biombos.
- Se conocidé un nuevo sistema de manejo de plantilla, pues
hasta el momento se venia trabajando con cartulina , que

por su costo y facilidad de consecucion ocupa el primer

lugar de uso. Sin embargo llegamos a la conclusién que
después de 10 usos esta empieza a deformarse y por
consiguiente a dafiar los moldes de madera, evaluamos la
situacién y llegamos a la conclusion de usar polipropileno
como materia prima para la plantilla, no se deforma, es un
poco mas elevado su costo, pero deja utilizarse en la
realizacién de mayor numero de moldes

- Las plantillas y los calados realizados se trabajaron en

medidas mas grandes de lo convencional, para eliminar



tantas divisiones a su interior. Los calados fueron de (.18 cm

ancho, .38cm alto) en el caso de el biombo escalonadcomo en

el biombo de figuras precolombinas caucanas (pdjaro carpi
ntero ).

Nuevamente se hizo diferencia entre disefios tradicionales

y disefios contempordneos, y se comprendié el concepto de

* disefio recargado y disefio limpio”.

Se realizaron diversos disefios inspirados en la fauna

colombiana caucana, como las aves y peces.

. Se realizaron diversidad de disefios que quedaron en
plantillas, para la realizacion de otros productos que
demandan salida comercial como bandejas, papeleras
portarretratos, tarjeteros ,etc.

Nota: Algunos bocetos estardn incluidos enlas siguientes pdginas.

2.3 Fichas Técnicas: (Ver anexos)



Ministerio de Desarrolio Econémico

artesanias de colombia s.a. FIChO de PrOdUC'I'O & FONADE

EZA: Revistero LINEA:Organizador ARTESANO: Carlos Ovidio Jimenez
)MBRE: Revistero REFERENCIA: DEPARTAMENTO Cauca
1CI0: Cala en madera LARGO (CM) 40 ANCHO (CM) 12ALTO (CM): SO CIUDAD/MUNICIPIO: Timbio
CNICA: Calado DIAMETRO (CM): PESO (GR):60 LOCALIDAD/VEREDAV/E! Attilic
CURSO NATURAL:  Madera COLOR: Madera natural amarilio y verde RESGUARDO:

\TERIA PRIMA: Madera CERTIFICADO HECHO A MANO S! NO TIPO DE POBLACION: Rural
:RCADO OBJETIVO: Nacional COSTO: $ 20.000 PRECIO: $ 30.000
ODUCCION / MES: 20 mensuales UNITARIO: $ 20.000 UNITARIO: $ 30.000
IPAQUE: Bolsas de Papel P. MAYOR: $ 18 000 P. MAYOR: $ 28.000
IBALAJE: Caja de Carton EMPAQUE: $ 1.000 EMPAQUE: $§ 1.000
'SERVACIONES:

SPONSABLE: Ginna P. Franco Camargo FECHA:Abril 01 [

523,25 CICICICICIOICIE]  meooericha:  rererentes) [ | muesta [ | unea [ | emeaque [ |



|

[ (Bl an catomisa. Ficha de Producto @ romane

EZA: Papelera LINEA: Escritorio y Oficina ARTESANO: Carlos Ovidio Jimenez
:MBRE: Papelera REFERENCIA: DEPARTAMENTO : Cauca

;;ClO: Cala en madera LARGO (M) .20 ANCHO (M) .20 ALTO (M): .35 CIUDAD/MUNICIPIO: Timbio
;NICA: Calado DIAMETRO (CM): PESO (GR): 60 LOCALDAD/VEREDAVE! Altilio
CURSO NATURAL: Madera COLOR: Madera Caoba RESGUARDO:

erERlA PRIMA: Madera CERTIFICADO HECHO A MANO Si NO TIPO DE POBLACION: Rural
::RCADO OBJETIVO: Nacional COSTO: $ 16.000 PRECIO: $ 20 000
ODUCCION / MES: 20 mensual UNITARIO: $ 16.000 UNITARIO: $ 20.000
;PAQUE: Bolsa de Papel P. MAYOR: $ 15.000 P. MAYOR: $ 18.000
IBALAJE: Caja de Cart6n EMPAQUE: $ 1.000 EMPAQUE: $ 1.000

SERVACIONES: Existen variados disenosque pueden ser escogidos por el cliente.

SPONSABLE: Ginna P. Franco Camargo FECHA: Abril 01 l

EA‘A‘&& DI:] LML) meooericHa:  rererente gs) [] muestra[ | unea[ | empaque| |




Ministerio de Desarrollo Econémico

artesanias de colombia s.a. FIChO de PrOdUCTO & FONADE

:EZA: Perchero LINEA: Organizadore ARTESANO: Carlos Ovidio Jimenez
I:MBRE: Perchero Pez REFERENCIA: DEPARTAMENTO : Cauca

:_DCIO: Cala en madera LARGO (CM) 35 ANCHO (M) 1 ALTO (M): 12 CIUDAD/MUNICIPIO: Timbio
;:NICA: Calado DIAMETRO (CM): PESO (KGR): 2 LOCALIDAD/VEREDA/E! Attilio
IE:':URSO NATURAL: Madera COLOR: Madera, Verde, Azul RESGUARDO:

;TERIA PRIMA: Madera CERTIFICADO HECHO A MANO Si NO TIPO DE POBLACION: Rural
:RCADO OBJETIVO: Nacional COSTO: $ 10.500 PRECIO: $ 16.000
QDUCCION | MES: 20 mensual UNITARIO: $ 10.500 UNITARIO: $ 16.000
PAQUE: Boisa de Papel P. MAYOR: $ 10.000 P. MAYOR: § 15.000
!BALAJE: Caja de Cartén EMPAQUE: $ 1.000 EMPAQUE: $ 1.000

ISERVACIONES Encontramos variados disenos.

SPONSABLE: Ginna P. Franco Camargo FECHA: Abril 01 |

EE:EANng DD DD IO I[]  neobericha:  Rererente sy [] muestra [] uvea[ ] emeacue []




Ministenio de Desarrollo Econémico

o L. artesanias de colombia s.a. FIChO de PrOdUCTO & FONADE

a Perchero LINEA: Organzador ARTESANO: Jesus Antonio. Gomez
l)HBRE: Perchero Pajaro REFERENCIA: DEPARTAMENTO : Cauca
ICIO:  Cala en madera LARGO (CM) 40  ANCHO (M) 1 ALTO (M): 12 CIUDAD/MUNICIPIO: Timbio
:(ZNICA: Calado DIAMETRO (CM): PESO (KGR): 2 LOCALIDAD/VEREDA/La Bocana
kURso NATURAL: Madera COLOR: Madera, Amarillo, Verde Azul,Rojo RESGUARDO:

‘lTERIA PRIMA: Madera CERTIFICADO HECHO A MANO SI NO TIPO DE POBLACION: Rural
:RCADO OBJETIVO: Nacional COSTO: $ 10.500 PRECIO: $ 16.000
'ODUCCION / MES: 20 mensual! UNITARIO: $ 10.500 UNITARIO: $ 16.000
'PAQUE: Bolsa de pape! P. MAYOR: $ 10.000 P. MAYOR: $ 15.000
IBALAJE: Caja de Carton EMPAQUE: $ 1.000 EMPAQUE: $ 1.000
'SERVACIONES :Encontramos variados disenos

SPONSABLE: Ginna P. Franco Camargo FECHA: Abrit 01 |

e CICICICICIEICIE]  meopericka:  rererentes) [ | muestra| | unea [ ] emeaque [ ]




Ministerio de Desarrollo Econémico

=x» 2 artesanias de colombia s.a. FIChO de PrOdUCTO & FONADE

=ZA: Nicho LINEA:Decorativa ARTESANO: Cartos Ovidio Jimenez
)IMBRE: Nicho REFERENCIA: DEPARTAMENTO : Cauca
CIO: Cala en madera LARGO (CM) 12 ANCHO (CM) 8 ALTO (CM):26 CIUDAD/MUNICIPIO: Timbio
CNICA: Calado DIAMETRO (CM): PESO (GR): 30 LOCALIDAD/VEREDA! El attilio
CURSO NATURAL: Madera COLOR: azuly verde RESGUARDO:

\TERIA PRIMA: Maders CERTIFICADO HECHO A MANO SI NO TIPO DE POBLACION: Rural
:RCADO OBJETIVO: Nacional COSTO: § 12000 PRECIO: $ 24.000
ODUCCION / MES: 20 semanales UNITARIO: $ 12.000 UNITARIO: $ 24.000
IPAQUE: Boisas de Papel P. MAYOR: $ 10.000 P. MAYOR: $ 22.000
IBALAJE: Caja de Cartdn EMPAQUE: $ 1 000 EMPAQUE: $ 1.000
SERVACIONES:

SPONSABLE: Ginna P. Franco Camargo FECHA: Abrii 01 ]

TIPO DE FICHA: REFERENTE (S) D MUESTRA D LINEA D EMPAQUE D



Ministeno de Desarrollo Econémico

artesanias de colombia s.a. FlChO de PrOdUCTO & FONADE

E'_ZA: Biombo LINEA: Mobiliario ARTESANO: Carlos Ovidio Jimenez
IMBRE: Biombo REFERENCIA: DEPARTAMENTO : Cauca
;(:IO: Cala en madera LARGO (CM) 1.50 ANCHO (CM) 12 ALTO (CM):1.80 CIUDAD/MUNICIPIO: Timbio
CNICA: Calado DIAMETRO (CM): PESO (Kg): 60 LOCALIDAD/VEREDA/E! Attilic
';CURSO NATURAL : Madera COLOR: Madera Caoba RESGUARDO:

I\TERIA PRIMA: Madera CERTIFICADO HECHO A MANO S! NO TIPO DE POBLACION: Rural
;!CADO OBJETIVO: Nacional COSTO: $ 250.000 PRECIO: $ 500.000
EUCCION | MES: 2 mensuales UNITAR!O: $ 250.000 UNITARIO: $ 500.000
E’AQUE: P. MAYOR: $ 2450.000 P. MAYOR: $ 490.000
IBALAJE: Caja de Cartén EMPAQUE: $ 3.000 EMPAQUE: $ 3.000
SERVACIONES:Los disenos pueden ser escogidos segun el cliente

SPONSABLE: Ginna P. Franco Camargo FECHA: Abril 01 J

npo o Ficha:  ReFerenTe(s) | | muesTra [l unea [ ] empaaue [ ]



























3.PRODUCCION

3.1Proceso de Produccidn:

PLANTILLA

R O MOLDES

CONSISTE EN DIBUJAR

SOBRE LA CARTULINA
EL DISENO A REALIZAR
SOBRE LA MADERA.

SELECCION DE SE ESCOJIERONENLOS

MADERA

CALADA DE
MADERA

DOS GRUPOS MADERA
DE CEDRO, YA QUE DABA
UN TERMINADO MAS
FINO.

SE CORTACON CALADORA
MANUAL POR LAS

LINEAS DEMARCADAS
SEGUNEL DIBUJOLO
INDICA.ES IMPORT ANTE
TENER EN CUENTA QUE
LAS CEGUET AS DEBEN
ESTAR PULIDAS Y

LIJ ADAS ANTES DE

SER ES TRENA DAS.

RALLARYLIJ AR CONSISTEENPASAR

UN CUCHILLO POR LOS
BORDES DELAS
FIGURAS PARA DARLE
MEJOR TERMINACION
AL PRODUCTO.

ESTA ACTIVIDAD SE

DEMORA, SEGUNLA
COMPLEJIDAD DEL
DISENO EJ: UNA REPISA
PEQUENA-UNA HORA UN
BIOMBO-UNDIA.
PRIMERO SE CALCA LA
PLANTILLA SOBRE LA
MADERA.

SE DEBE TENER EN
EL TAMANO DEL DISENO
PARA QUE EL CALADOR
DIGA HASTA QUE PUNTO
PUEDE REALIZAR BIEN LA
ACTIVIDAD.

SE DEBE TENER CUIDADO
ENNO EXAGERAR LA
RALLADA DE LOS OBJETOS
PARA QUE NO SE VEA
CARGADO EL PRODUCTO



ENSAMBLE Y POSTERIORMENTE SE UNA VEZ EL PEGANTE SE

PEGADO UNENLASPARTESDELA HA SECADO SELIJALA
PIEZA SIESTASLO PEZA PARA QUE NO
AMERITAN. EXISTA EXCESO DE ESTE.

SELLADOY FINALMENTE SE APLICA EXISTENLACAS MA TEY

LACADO SELLADOR A LAPIEZA SE BRILLANTE. ACTUALMENTE
DEJA POR TRI ENT SEUSA MASLA MA TE
A MINUTOS, LUEGO PUESTO QUEDAUN
SELIJ A,SELACA ACABADO NATURAL AL
Y SE DEJA SECAR. PRODUCTO.

3.2 Capacidad de produccidn:
Son dos grupos diferentes asesorados y su capacidad de produccién

es distinta.

A. MADEARTE (calle 16 N 13-29 Timbio- Cauca) tel: 09-28278030
El grupo esta conformado por diez personas que trabajan en la
vereda del Altillo. En el taller de Carlos Ovidio Jiménez

identificado con CC 10541300 Popayan

B.LA BOCANA (Estadero La Bocana Timbio- Cauca) tel: 09-
28278353 0 09-28278507



El taller estd conformado por ocho personas que trabajan en el

Taller de Jesus Antonio Gomez identificado con CC 19.360722B

PRODUCTO | CAPACIDAD - }cosm

BIOMBO PAJARO

CARPINTERO

BIOMBO
ESCALADO DE
5 NAVES

PAPELERA

REVISTERO

NICHO

PERCHERO PEZ

PERCHERO
PAJARO

SEMANAL *
PERSONA

1/4

1/4

250.000

420.000

16.000

20.000

12.000

10.500

10.500

(OBSERVACIONES

ESTOS DATOS SE TENDRAN
EN CUENT APOR UNI DAD Y
CAMBIARAN EN PCCION

ESTOS DATOS SE TENDRAN
EN CUENTA POR UNIDAD Y
CAMBIARAN EN PCCION

ESTOS DATOS SE TENDRAN
EN CUENTA POR UNIDAD Y
CAMBIARANENPCCION

ESTOS DATOS SE TENDRAN
EN CUENT APOR UNIDAD Y
CAMBIARAN EN PCCION

ESTOS DATOS SE TENDRAN
EN CUENT APOR UNIDAD Y
CAMBIARAN ENPCCION

ESTOS DATOS SE TENDRAN
ENCU ENT APORUNIDAD Y
CAMBIARAN ENPCCION

ESTOS DATOS SE TENDRAN

EN CUENTA POR UNIDAD Y
CAMBIARAN ENPCCION



3.3 Costos de produccién:

4 $90,000 $160,000 $250,000 $500,000
AJARO
~ ARPINTERO
BIOMBO 4 $130,000 $290,000 $420,000 $800,000
ESCALADO
DE 5 NAVES
PAPELERA 20 $8,000 $8,000 $16 000 $20,000
REVISTERO 20 $10,000 $10,000 $20,000 $30,000
NICHO 20 $6,000 $6000 $12,000 $24,000
ERCHERO 20 $5,000 $5,500 $10,500 $16,000
ERCHERO 20 $5,000 $5,500 $10,500 $16,000
PAJAROS

3.4 Control de Calidad:

El control de calidad debe iniciarse desde el momento en que sé esta

planeando la produccidn; teniendo en cuenta las siguientes
consideraciones;

« Se deberd realizar una adecuada seleccién de la materia prima
y esta no deberd estar expuesta al sol y al agua.
» La madera que se escoja no deberd tener excesos de nudos,

porque dard un mal terminado al producto.



Uno de los aspectos mas importantes son los bordes del
producto, en la medida que estos sean muy lisos, dard un
mejor terminado, no humedad de madera, no curvaturas.

Al interior de los calados debe existir un terminado muy liso
que solo se dard con lija de agua.

Las dimensiones de todos los calados cuando se repiten para
los biombos, deberdn ser los mismos y esto muchas veces se
debe al control que se tenga con las plantillas.

En la aplicacién del color o tintillas al terminado final, se le
debe hacer un control de calidad seguro, en éste paso influye
el clima con el que se aplique la pintura, se recomienda no
hacerlo mientras llueve y que su final sea uniforme.

El control de calidad como proceso incluido dentro de la
produccidn se hace en Madearte por parte de Carlos Ovidio
Jiménez y en la Bocana por Jesis Antonio Gomez. Estas son
las dos personas encargadas de realizar tanto auditoria de los

productos como control de calidad.



3.5 Herramientas:
Las herramientas utilizadas en la produccién de los objetos son:

el torno

- el torno de copa

- gubiade 3" o de 11/2"
- cesgo

- forménde 1"ode 3"
- sierra

- cortadora

- pulidora

- caladora manual

Los acabados de la madera que se escoja para produccién debe
ser de muy buena calidad, algunos puntos importantes a tener
en cuenta son:

- la madera debe ser pareja

- evitar madera manchada

- evitar trabajar con madera himeda, ya que se puede rajar

- cortes parejos

- calado pulido y perfecto



- la lijada es de vital importancia , pues las imperfecciones
con este paso se corrigen. Debe hacerse en el sentido de la

veta de la madera para que ésta no se despeluque.

3.6 Proveedores:

La obtencidn del pino y el cedro enlaregidn es fdcil, ya que
existen zonas de arborizacién en todo el Cauca y de esta forma
se evita el dafo del medio ambiente.

El lugar en Popayan que mas cantidad y variedad de maderas
maneja es:

MUL TIMADERAS (Av. Mosquera 2N- 28) tel: 8231585

Al Sefior José Bastidas



4 .COMERCTALIZACION
Estos grupos artesanales de Timbio han participado en algunas
ferias locales y regionales.
Tienen bastantes posibilidades comerciales con los productos que
actualmente realizan, eso si, siempre y cuando las condiciones sean
haciendo un buen control de calidad, productos novedosos y
productos mejorados.
Es importante realizar capacitacion con los artesanos, haciendo con
ellos un taller de costos, para crear dentro del grupo se una
consciencia clara, sobre el valor de los productos , es recomendable
que se cree la Asociacion de artesanos de la madera de Timbio-
Cauca.
La comercializacidn de la produccidn se realiza tradicionalmente a
través de las siguientes modalidades.

« Venta del productor a los intermediarios
Esta modalidad no tiene un peso significativo en la comercializacion
de los productos.

« Venta directa del productor al consumidor
Esta modalidad es la mas generalizada en esta regidn, generalmente

se efectuda por encargo directo del cliente.



= Venta por consignacion
El artesano entrega sus productos y debe esperar hasta que el otro
artesano comercialice para recibir el dinero correspondiente. Este
sistema presenta algunas dificultades ya que la mercancia en algunas
ocasiones sufre desperfectos o perdidas.

= Venta de mano de obra
El artesano recibe del cliente la materia prima necesaria para la

elaboracidn de los productos y este cobra aparte la mano de obra.

4.1 Mercados sugeridos:

- La labor de mercadeo es vital, pues la inversidn de los productos es
alta, sin embargo analizando la situacidn en que se encuentran
laborando los artesanos de Timbio, creo que lo mas conveniente es
buscar una venta directa por parte del productor hacia Bogotd y el
resto del pais.

- Los artesanos deben asistir a las ferias que se realizan a Nivel Local
(Popaydn) como a Nivel Nacional (incluyo las cuatro ciudades grandes
de Colombiay las ciudades intermedias). Aclaro lo anterior, porque

hasta el momento la participacién de estos grupos , se limita



a la feria artesanal en Popaydn a Expoartesanias y Manofacto en

Bogotd.

4.2 Comportamiento comercial de los productos asesorados:
Los productos nuevos elaborados en esta segunda visita deberdn ser

probados en feria para comprobar sus resultados de venta.

4.3 Propuesta de Marca, Etiqueta y Sello de Identidad
Esta propuesta deberd tener en cuenta los siguientes aspectos:
» Ser elaborado en papel reciclado o de bajo costo
« Contrastar con el color de los productos
« Contener el cédigo de barras
« Contener informacién, como, materia prima, normas de

mantenimiento, lugar de origen, y la frase "hecho a mano”.

4.4 Propuesta de empaque/embalaje:
El empaque de los productos debe ser segtin su tamafio; en el caso de

las repisas, frisos y dngulos , el empaque debe ser en bolsas de



papel reciclado o de bajo costo muy bien disefiadas y tener en cuenta
que las agarraderas sean bien fuertes.

En el caso de los biombos consiste en el buen embalaje en cartén
resistente , nunca apilando mas de dos biombos, y con mucha cinta
pegante en su contorno para que no sufra al viajar. Es importante
tener en cuenta que por experiencia no se debe de jar ni nguna parte

al descubierto, pues serd maltratado el producto.

4.5 Propuesta de Transporte:

Los productos que salgan de Timbio a Popaydn o a cualquier lugar del
pais deben llevarse en un carro contratado. En Popaydn las empresas
mas conf iables y cumplidas que viajan a todo el pais son: (segun las
cotizaciones hechas en Popaydn, para el envio de los productos).

COLVANESL TDA - SERVIENTREGA L TDA - DEPRISA

4.6 Fichas técnicas: (ver anexos)



ARTESANO CAUCANO PINTANDO
BIOMBO EN CEDRO.



ARTESANA CAUCANA LIJANDO
UN REVISTERO EN CEDRO.

ARTESANO CAUCANO CALANDO MADERA.



ARTESANO CAUCANO TALLANDO MADERA.



CONCLUSIONES
Es Ti mbio el poseedor de un gran potencial de trabajo y mano de
obra, tanto para Popaydn como para el tema de la madera.
De nuevo debo resaltar dos puntos importantes de algunas falencias
que percibi con esta visita.
1. Algunos artesanos sienten que ya lo saben todo y que no es
necesario asistir a las reuniones de grupo.

2. En cuanto al taller para realizar las labores del oficio,
encontré a los dos artesanos, con insuficiente espacio fisico.

3. Creo que existe una competencia mal sana por parte de los
artesanos compafieros en este tema , pues no existe claridad
total de costos de producto y esto genera un ambiente tenso,
al final para los clientes , a quienes se les debe tratar con
racionalidad.

4. Es importante hacer en proximas visitas un taller de costos
para todos, que comprendan lo importante que estar de
acuerdo y que las diferencias no sean tan notorias de un taller
a otro.

5. Es importante realizar una visita de asistencia técnica en la

Zona,



OBSERVACIONES Y RECOMENDACIONES

= Es importante que se continde el trabajo en estos grupos,
primero para dar ayuda a esta region del pais que como
muchas otras a sido tan azotada por la violencia que se vive,
como motivo de incentivar a los artesanos que cumplen con una

gran labor dentro del pais.

* Para que el proceso de capacitacion no se vea truncado y el
mejoramiento de los productos se convierta en un hecho
concreto deben seguir los lineamientos de capacitacién

planteados por Artesanias de Colombia.

= Con el fin de conseguir un desarrollo integral de estas
comunidades de artesanos se sugiere la consecucion de
microcreditos con tasas de interés blandas y periodos de

gracia, orientados al mejoramiento de los talleres.
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inclaudicable para que nuestras comunidades tengan un futuro mejor.





