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INFORME DE GESTION ANO 2.000 
Resumen Ejecutivo 

El presente informe se presenta por lineas de acci6n de acuerdo a los planes 
correspondientes para el afio 2000 y muestra la ejecuci6n en cada una de ellas. 

Las lineas de acci6n son: 

• GESTION AMBIENT AL DE LA PRODUCCION ARTESANAL
• MEJORAMIENTO Y ADECUACION DE TECNOLOGIAS

APROPIADAS
• FORTALECIMIENTO Y CONSOLIDACION DE LA EMPRESA

ARTESANAL
• DISENO Y DESARROLLO DE PRODUCTOS
• APOYO A LA GESTION CO:MERCIAL DE LA EMPRESA

ARTESANA
• FORTALECIMIENTO DE LA CAPACIDAD INSTITUCIONAL DE

AGENTES QUE APOY AN EL SECTOR ARTESANAL EN LAS
REGIONES

En la linea de Gestion ambiental para la produccion artesanal como logro destacable se 
tiene el estudio detallado con tiempos en cada una de las actividades de repoblamiento y 
extracci6n de la cafia flecha en el Resguardo Zenu.. La l�ncertaci6n con las entidades 
ambientales de la region llev6 a suscribir un acta de intenci6n entre las Unidades Municipales 
de Asistencia tecnica UMA T AS de los municipios en cuya jurisdicci6n esta el resguardo 
Zenu, las autoridades tradicionales del resguardo el Cacique Mayor Jose Miguel Clemente, 
la Corporaci6n para la investigaci6n Agropecuaria CORPOICA. las Secretarias de 
Agricultura de Cordoba y Sucre . 
Se presentaron ante las agencias locales 16 pequeftos proyectos de repoblamiento de la cafia 
flecha y se encuentran en desarrollo cinco de ellos con el apoyo de las UMATAS y del 
Cabildo Mayor que destin6 tierras del Cabildo para estos usos. 

En el Departamento de Bolivar Municipios de San Jacinto y Magangue las artesanas a partir 
de la capacitaci6n en tintes illlturales decidieron rescatar en cultivos domesticos y en un 
terreno comunitario el cultivo de plantas como Bija, Dividivi, Achiote, Periquito, Coca de 
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Mico, Ceiba de Chivoluto, entre otras, generando asi una oferta de productos artesanales 
con tintura natural como valor adicional en el mercado. 
Se formul6 el proyecto " Promoci6n y comercializaci6n de la textileria artesanal de San 
Jacinto" con enfasis en el manejo ambiental de las plantas tint6reas y del proceso de 
tinturado. 

En el departamento del Huila es importante destacar el repoblamiento de la palma de iraca 
en el municipio de Acevedo, en Tello la sensibilizaci6n ambiental para el manejo agron6mico 
de los bejucos y el mimbre con la siembra de 3000 plantulas en coordinaci6n con la UMA TA 
y en el Municipio de Villavieja el inicio del repoblamiento del totumo y el calabazo. 

En relaci6n con la ceramica negra de la Chamba Tolima se realizaron los aruilisis de 
laboratorio para identificar los contenidos de Hierro, Plomo, Cadmio y Alurninio en los 
liquidos contenidos y procesados al calor en estas piezas. Los resultados son aceptables de 
acuerdo a las normas ISO a excepci6n del contenido en aluminio que sobrepasa los 
estandares. A partir de estos estudios y con el complemento del aruilisis de las arcillas en los 
diferentes momentos de! proceso productivo se incluyen mejoramientos en la recolecci6n y 
preparaci6n. que permitan tener unas piez.as artesanales cwnpliendo con los estandares 
internacionales para vajillas de uso domestico. 

En la linea de mejoramiento y adecuaci6n de tecnologias apropiadas se pueden 
mencionar como logros de la Empresa con la cooperaci6n de la Republica Popular de la 
China la obtenci6n de pastas para porcelana a partir de las arcillas de Raquira, la 
capacitaci6n de 14 artesanos en la preparaci6n y el manejo de pastas para la porcelana y la 
manipulaci6n de homo de prueba, de alta temperatura. La alcaldia de Raquira aplic6 los 
recursos de! convenio Artesanias de Colombia-Alcaldia a la capacitaci6n de los artesanos en 
la apropiaci6n ci .. ia tecnologia transferida por la misi6n China y se acord6 con el Instituto de 
Cultura de Boyaca ICBA cofinanciar la fase inicial de diseminaci6n de la tecnica en 
porcelana a mas artesanos en Raquira. 

En concertaci6n con la Secretaria de Planeaci6n de Boyaca, el ICBA, la Alcaldia de Raquira 
y Artesanias de Colombia se elabor6 el proyecto "Desarrollo empresarial y tecnologico de 
la alfareria y ceramica en Raquira" El cual esta haciendo tramite en la secretaria de 
planeaci6n para su financiamiento. 

En la linea de Fortalecimiento de la Gesti6n de la Empresa Artesana se concluy6 con la 
ejecuci6n del convenio 0039 de 1999 entre Artesanias de Colombia y el SENA llegando a un 
total de 6395 artesanos beneficiados en los cuatro componentes del proyecto con el SENA. 

Es importante destacar que se logr6 la capacitaci6n de 148 multiplicadores y facilitadores de 
la metodologia activa para la formaci6n empresarial de los arte�1os, con este equipo de 
facilitadores de .1 todas las regiones del pais se logro dinamizar el proceso de capacitaci6n a 
partir de los materiales "Administrando mi trabajo artesanal". 



Es importante resaltar que del total de la poblacion atendida 1280 artesanos son indigenas de 
las mas apartadas regiones y donde situaciones de orden publico hicieron mas dificil el 
desarrollo de las actividades. 
En el componente de apoyo a la Gestion comercial se destaca como logro la reactivacion de 
ferias locales y regionales como la Feria de Monpox, la cualificacion de la feria artesanal en 
el marco de! festival vallenato y el mejoramiento en la atencion al cliente y en el seguimiento 
de los contactos comerciales en las ferias de la "reactivacion economica del eje cafetero, 
Manofacto y en la Feria anual de Expoartesanias 2000. 

En las dos ferias reali7.adas en la Plaza de los artesanos se dio asesoria y capacitacion directa 
a los expositores en el contexto del proyecto con la cofinanciacion de la Microempresa y en 
Manofacto y en Expoartesanias se Jes acompafio y orient6 en talleres sobre ventas y sobre 
comprobantes de venta para familiarizar a los artesanos con el regimen tributario aplicable a 
la venta de artesanias colombianas. 

En las regiones y con el apoyo de las entidades vinculadas en convenios se capacito en 
talleres sobre "Promoviendo y vendiendo" a 3.082 artesanos. Se destaca el alto interes de 
los artesanos expositores en la la Feria de Expoartesanias para aprender sobre exportaciones 
y don de la concurrencia a los talleres con este tema fueron de 450 personas. 

En el componente de "Fortalecirniento de la capacidad institucional de agentes locales y 
regionales para el desarrollo artesanal" se lograron avances significativos en los 
departamentos de la costa atlantica donde en coordinaci6n con la Fundacion Montes de 
Maria se realizaron talleres en Cartagena y en Tobi para la formulaci6n y ejecucion de 
proyectos, en el Huila se realiz6 tambien sesiones de trabajo con Alcaldes y funcionarios 
locales para disefio de proyectos obteniendose una !:.uena respuesta de los administradores 
Municipales lo que se tradujo en aportes econ6micos a los proyectos en sus respectivos 
municipios. 

En el Departamento de Cundinamarca y en la Alcaldia local de Teusaquillo se ejecutaron 
sendos proyectos de desarrollo artesanal con la cooperacion financiera de las dos 
administraciones, es la oportunidad para subrayar que en los ultirnos ailos no se habia 
logrado concertar esfuerzos y recursos con el Departamento y que en la Alcaldia local se 
experirnenta un modelo de gestion que permita medir en el tiempo la inversion economica y 
tecnica en funcion del incremento de ingresos de los participantes. 

La mesa sectorial de Artesanias cuya presidencia la ejerce nuestra Empresa avanzo el disefio 
de las normas de competencia laboral en los oficios de cenimica y tejedu1ia y como logro 
irnportante se subraya el que esta capacitado como metodologo un profesional de la 
Empresa que estaa cargo de la coordinaci6n tecnica de este proceso de certificacion. 
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Se elaboraron y presentaron proyectos a diferentes fuentes de financiarniento dentro de las 
cuales destacamos. 

Proyecto de repoblamiento y manejo ambiental de la cafia flecha para el resguardo Zenu 
Presentado a PRONATA. 

Proyecto de la Cooperativa de Hilanderas de San Vicente y de la ceramica Negra de la

Chamba presentados a la cooperacion de paises europeos. 

Proyecto de Produccion y comercializaci6n de la artesania boyacense presentado a 
Planeaci6n departamental y a entidades de apoyo regional. 

Proyecto de "Desarrollo empresarial y tecnologico de la alfareria y la ceramica en Raquira. 
Presentado a traves de! ICBA a embajadas de Paises amigos. 

Proyecto "Capacitaci6n, mejoramiento y comercializaci6n de productos artesanales en el

departamento de Caqueta presentado a traves del Fondo Mixto al Ministerio de! Interior y a
la Gobernacion de! Departamento. 

Proyecto de desarrollo artesanal para los departamentos de Caqueta Putumayo Meta Huila 
Tolima y Santander presentados a la convocatoria publica de! Fondo de Inversion para la

paz que administra Fonade. 

En total durante el afio 2000 se llego a 7289 artesanos en 227 municipios cuyo detalle se 
presenta en el cuadro de activisdades y cobertura por departamentos. 

LIMITACIONES: 

La principal limitacion la constituyo la situaci6n de orden publico que en algunas regiones 
del pais fue critica impidiendo la ejecuci6n de proyectos productivos, tales ccmo la region 
del Putumayo donde la programacion del Convenio se vio afectada por las movilizaciones 
sociales. 

La estrechez de los recursos econ6micos tanto de Artesanias de Colombia como de las 
entidades regionales han tenido como efecto el que la cobertura se redujo y las acciones 

· estan tendiendo a concentrarse en las cabeceras municipales.

INVERSION:

En el afio 2000 se lleg6 a una Inversion total de $1.428.148.000 de los cuales
$$150.000.000 corresponden a los componentes de fortalecimiento de la empresa artesana
de! convenio SENA Artesanias de Colombia y $12'/8.UUU.UOO al total de ejecucion en
convenios regionales de los cuales el aporte de Artesanias de Colombia fue de $626.092 000
y la contrapartida de las regiones fue de $644.506.189.
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A continuacion se presenta la descripci6n de los logros y las actividades realizadas en cada 
uno de los departamentos y en proyectos especiales que ejecut6 la Sugerencia de Desarrollo. 
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TOTAL 

ACTIVIDADES, DURACION, BENEFICIARIOS Y MUNICIPIOS 

EJECUTADO 

DEPARTA-
Total Nacional 

MENTOS 
Duracion No. de Bene-

Node 

No. de Act. Municipios 
(horas) ficiarios 

atendidos 

Amazonas 14 760 140 4 

Antioquia 6 540 115 3 

Arauca 12 680 120 6 

Atla.ntico 31 1850 227 4 

Bogota 120 2848 375 1 

Bolivar 45 1630 417 5 

Boyaca 33 2894 290 5 

Caldas 29 828 310 4 

Caqueta 16 670 128 4 

Casanare 13 760 80 7 

Cauca 54 3200 515 13 

Cesar 48 2413 390 16 

Choc6 36 2320 349 4 

Cordoba 47 1020 455 8 

Cundinarnarca 38 2830 460 18 

Guainia 7 300 35 2 

Guajira 32 1637 261 5 

Guaviare 8 476 03 4 

Huila 88 5545 412 15 

Magdalena 20 660 164 4 

Meta 11 600 90 E 

Narifto 16 960 324 E 

Norte de Santander 14 844 96 1 '1 

Putumayo 10 620 85 6 

Quindio 25 994 320 8 

Risaralda 54 3260 217 7 

San Andres 0 0 0 0 

Santander 8 580 125 9 

Sucre 35 1585 201 14 

Tolima 20 1350 141 4 

Valle 24 2080 254 1 

Vaupes 10 666 50 5 

Vichada 10 612 80 10 

TOTAL NACIONAL 934 48012 7289 227 



INFORME DE GESTION 2000 

APOYO TECNICO A LA PRODUCCION ARTESANA 

EJECUTADO 

DEPARTA-
Total Nacional 

MENTOS Duracion No. de Bene-
Node 

No. de Ac t . Muni cipios 
(horas) ficiarios 

atendidos 

Amazonas 3 240 60 4 

Antioquia 3 300 115 3 

Arauca 4 320 120 6 

Atlantico 16 1290 227 4 

Bogota 4 218 30 1 

Bolivar 11 660 220 5 

Boyaca 10 800 143 

Caldas 1 4 

Caqueta 10 370 128 4 

Casanare 5 400 80 7 

Cauca 18 1260 450 13 

Cesar 22 1193 390 16 

Choc6 14 1120 349 4 

Cordoba 21 500 420 8 

Cundinarnarca 6 480 105 5 

Guainia 3 180 35 2 

Guajira 16 960 261 5 

Guaviare 3 240 60 4 

Huila 23 790 346 15 

Magdalena 8 260 164 4 

Meta 3 240 80 8 

Narifto 8 640 324 9 

Norte de Santander 14 844 96 14 

Putumayo 4 320 85 6 

Quindio 13 364 183 8 

Risaralda 5 400 125 i 

San Andres 

Santander 8 580 125 � 

Sucre 16 640 201 14 

Tolirna 10 334 93 4 

Valle 4 240 � 1 

Vaupes 3 240 50 5 

Vichada 4 220 80 10 

TOTAL NACIO NAL 293 16643 5167 209 



INFORME DE GESTION 2000 

GESTION OE LA EMPRESA ARTESANA 

EJECUTADO 

DEPARTA-
Total Nacional 

MENTOS 
No. de Act. 

Duracion No. de Bene-

(horas) ficiarios 

Amazonas 7 280 140 

Antioquia 2 160 41 

Arauca 4 180 120 

Atlantico 7 280 140 

Bogota 75 1075 375 

Bolivar 27 540 417 

Boyaca 22 1760 290 

Caldas 16 560 310 

Caqueta 4 120 90 

Casanare 4 180 80 

Cauca 20 1200 511 

Cesar 23 1100 132 

Choc6 10 500 250 

Cordoba 18 360 455 

Cundinamarca 16 1710 445 

Guainia 2 40 30 

Guaiira 8 357 160 

Guaviare 2 40 30 

Huila 15 1575 412 

Magdalena 5 200 160 

Meta ,, 180 90 

Narifio 4 160 120 

Norte de Santander 

Putumayo 4 120 90 

Quindio 9 390 172 

Risaralda 28 1420 217 

San Andres 

Santander 

Sucre 12 665 180 

Tolima 7 560 141 

Valle 13 720 100 

Vauoes 4 170 26 

Vichada 3 196 70 

TOTAL NACIONAL 368 16518 5654 
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INFORME DE GESTION 2000 

APOYO A LA COMERCIALIZACION DE LA EMPRESA ARTESANA 

EJECUTADO 

DEPARTA-
Total Nacional 

Node 
MENTOS Duracion No. de Bene-

No. de Ac t. 
(horas) ficiarios 

Muni cipios 
atendidos 

Amazonas 4 240 55 4 

Antioquia 1 80 35 3 

Arauca 4 180 120 6 

Atlantico 8 280 160 4 

Bogota 41 1555 375 1 

Bolivar 7 430 210 5 

Boyaca 1 334 143 5 

Caldas 12 268 240 4 

Caqueta 2 180 15 4 

Casanare 4 180 80 7 

Cauca 16 740 400 13 

Cesar 3 120 90 16 

Choc6 12 700 312 4 

Cordoba 8 160 160 8 

iCundinamarca 16 640 445 16 

Guainia 2 80 30 2 

Guajira 8 320 160 5 

Guaviare 3 196 63 4 

Huila 50 3180 326 12 

Magdalena 7 200 160 4 

Meta 4 180 90 8 

Nariiio 4 160 140 9 

Norte de Santander 
Putumayo 2 180 15 6 

Quindio 3 240 320 8 

Risaralda 21 1440 217 14 

San Andres 0 

Santander 
Sucre 7 280 140 14 

Tolima 3 456 60 3 

Valle 7 ��20 254 1 

Vaupes 3 256 26 5 

Vichada 3 196 70 10 

TOTAL NACIONAL 266 14571 4911 205 



INFORME 

POR DEPARTAMENTOS 

ENERO DICIEMBRE 2000 



Para el periodo en referencia, ademas de los a�yos en el !ema y la p�ctica del dis�fio p�a
el desarrollo de nuevos productos y la adecuac16n de las lineas trad1c1onales a la ex1genctas
del mercadeo contemporaneo, donde tiene gran acogida el nombre y el concepto de la
a,,iazo.;fa; ( v er informe de Disefi.o) los ma yores esfuerzos se concentraron en la
capacitaci6n tecnica relativa al componente del desarrollo de la empresa artesana Y de la
comercializaci6n.
Con relaci6n al componente de la gesti6n empresarial se realizaron las siguientes
actividades:
• Un Taller-infonnativo realizado en el muruc1p10 de Leticia para la divulgaci6n

interinstitucional de los materiales pedag6gicos elaborados en m6dulos para la
capacitaci6n de artesanos en los aspectos administrativos, comerciales, organizacionales
de la producci6n artesanal. Actividad liderada por la Secretaria de Turi,;mo y Fronteras
de Ia Gobernaci6n de! Departamento y apoyada por el Fondo Mixto de Promoci6n de la
Cuhura y las Artes de Arnazonas.

• Multiplicaci6n de la capacitaci6n de los artesanos de! 0.'!;'lrtarnento aplicando los
materiales pedag6gicos estructurados en m6dulos tematicos relacionados con el
fomento de la capacidad de empresa artesanal para el desarrollo de Ia actividad
productiva con capacidad autogestionaria local y regional. Este proyecto se llev6 a cabo
con el apoyo de Ia Fundaci6n Ecoambiental de! Arnazonas, la participaci6n de artesanos
de 8 localidades, con una duraci6n de 40 horas en cada uno, es decir 320 horas en totaJ
para esta actividad de capacitaci6n.

• Se efectu6 el disefio de 9 programas radiales con base en 7 audios del paquete del
material pedag6gico lo cual comprendi6 la adecuaci6n de la informaci6n de! material
pedag6gico para su difusi6n radial que se Ilev6 a cabo en varias emisiones mediante las
cuales se hizo a su vez la convocatoria para la participaci6n de artesanos en los talleres.
De e�a ��do se hizo l�, difusi6n de la informaci6n general sobre el programa de
capac1tac1on y demostracmn de la pedagogia. 

• La participaci6n e? Expoartesanias/2000 dio Iugar tanto a /las ventas directas ycon��tos. _con pos1bles compradores nacionales y extranjeros, asi como a )ap�rt1c1pac10n en t�ll�res de capacitaci6n en ventas. comerciaJizaci6n. El benefJCiodtrecto de �stas act1v1dades 1Jeg6 a 25 artesanos, que significa 3 artesanos en medio�r. locahdad, para las cuales constituye beneficio directo: Leticia. � Sofia.KiJom:�ros 6 Y 11_, Amacayacu, Puerto Nariiio, El Verge!., Macedoni Lac poblac1on benefic1ada en general asciende a l 40. a, horrera. La
• En el ��abajo de apoyo al mercadeo de la produccion de estos grupos Ja coordina · · seleccmn de grupos v artesanos para partic. fj • , cron }

debe mencio�ar la f�ria de Florencia; igual
1

::n;; �
t

�:0;:� 
��gionales entre las que se

para concumr a Expoartesanias/2000 en Santafc' d B ?18c1on de grupos y artesanos 
e e ogota. 



La regional 
Amazonia 

se esta 
caracte
rizando 

por su trabajo 
especializado 
en la madera 



INFORME DE GESTION 2000 

DEPART AMENTO DE ANTIOQUIA 

Durante el afio 2000, las dctividades en el departamento se realizaron en el marco de! 
Convenio entre Artesanias de Colombia y Actuar Famiempresas. 

Se atendieron tres municipios : Carmen de Viboral, tradicional en el trabajo con ceramcia, 
con 45 artesanos participantes, Barbosa, a 38 kil6metros de Medellin, donde existen mas de 
260 productores de fique y participaron 26 artesanos y en el Municipio de Medellin con 
l 00 artesanos vinculados a las acciones de capacitaci6n en forma directa .. 

LOGROS Y RESULTADOS 

•Motivaci6n de los artesanos, especialmente del Carmen de Viboral hacia la reactivaci6n e
impulso a su actividad artesana y la participaci6n en eventos comerciales. 

•St> !'ealiz6 una charla tecnica de esmaltes y pastas a la cual asistieron 30 ceramistas,
·26 mujeres de! municipio de Barbosa participaron en el proyecto capacitandose en gesti6n

empresarial, innovaci6n y desarrollo de productos y actividades de tipo comercial. 
•Se fomento fuertemente el trabajo en equipo con la realizaci6n de la feria en fa c:ede je

Actuar en Medellin. 
•Cambio actitudional de las mujeres hacia la creaci6n de nuevos conceptos y la

organizaci6n como grupo. 
•En la ciudad de Medellin, un grupo de 85 artesanos se capacitaron en el oficio de la

madera con el manejo de pegamentos para el mejoramiento de enchapes y ensambles.15 
artesanos adquirieron herramientas y conocirnientos de tipo adrninistrativo para 
irnplementar en su taller artesanal y luego multiplicar a otros artesanos. 

ACTIVIDADES 
•En todos los municipios se realiz6 un diagn6stico de la actividad artesanal a traves de

visitas a una muestra de los talleres. 
,Desayuno de trabajo donde los artesanos tuvieron la oportunidad de plantear las 

actividades que se Ivan a realizar y se motivaron respecto a la continuidad de su trabajo 
y la participaci6n en el proyecto. 

�Capacitaci6n tecnica en el oficio de la Madera 
•Cualificaci6n en el oficio de la cerarnica,. especificamente sobre pastas y esmaltes,. A esta

capacitaci6n asistieron en total 30 personas y se realiz6 con el apoyo de la empresa 
sumicol. 

•Los artesanos se capacitaron en Gesti6n adminsitrativa de la empresa artesana, a traves de
cursos y visitas de campo en el munipio de Barbosa. 

•Los artesanos de Medellin participaron en la capacitaci6n en el ofcio de la madera y de
consultorias en el terna de las gesit6n de la empresa artesana. 

RECURSOS 

Se invirtieron $15.233.336 de los cuales alrededor de ocho millones de pesos se destinaron 
al componente tecnico , tres millones ochocientos mil pesos a la capacitaci6n en gesti6n 
ernpresarial y dos miJlones cuatrocientos al la comercializaci6n y divulgaci6n. 



lntroduccion 

INFORME GENERAL DE ACTIVIDADES DE LAS 
REGIONAL AMAZONIA 

AN02000 

Las descripciones del presente inforrne corresponden a las actividades realizadas durante el 
ejercicio del ail.o 2000 en el contexto de la programaci6n de la Subgerencia de Desarrollo y 
cuyo objetivo general fue apoyar la realizaci6n de acciones propuestas en proyectos de 
desarrollo social forrnulados en las localidades, y sugerir y orientar la realiz.aci6n de 
prograrnas elaborados por la Entidad, con lo que contribuy6 a propiciar condiciones 
funcionales para que el sector artesanal, en los lugares previstos, ava.nzara en un desarrollo 
sostenido basado en el trabajo en los oficios tradicionales de la regional (cesteria, tejeduria 
en cumare, talla de rnadera, cenirnica, telas de corteza de arbo� frutos silvestres, y 
recientemente el trabajo en tagua, muebles en chonta), y en los recienternente incorporados 
a la producci6n artesana con la expectativa de ir mas alla del simple aprovechamiento de la 
destreza y/o disponibilidad de fuerza de trabajo, teniendo en cuanta, ademas, la creatividad 
innovadora tanto con la l6gica de la tradici6n como con la de propuestas de innovaci6n 
contemporanea. 

DEPARTAMENTO DE AMAZONAS. 

Logros. 

Para destacar en todo lo que concierne a logros de la regional esta el trabajo realizado por el 
Convenio Marco Departamental de Amazonas firrnado entre Gobernaci6n, el Fondo Mixto 
de Prornoci6n de la Cultura y las Artes. Aderruis de otro convenio especifico en el que 
interviene Corpoamazonia, en el que c.;;,;oorren tanto la iniciativa y financiaci6n del sector 
publico como la organizaci6n privada. Actualmente existe un nuevo convenio firmado 
unicamente con el Fondo Mixto de Cultura. 

Desde la gestion realizada pura concertar la colaboraci6n interinstitucional, contrario a lo 
presentado en otros Departamentos que han dejado sentir el efecto de los acontecimientos 
politicos y de la situaci6n de crisis y de violencia, su actividad ha sido sostenida. Es el 
Departamento donde a lo largo del trabajo interinstitucional, mas se ha estado cerca de las 
comunidades de manera ordenada y sostenida, lo cual constituye una experiencia de varios 
aiios. Se han recuperado quehaceres tradicionales. 

Actividades 

Con relacion al Departamento de Amazonas los informes de actividades de promoci6n del 
desa:.c!k:; de la actividad artesanal realizada per Artesanias de Colombia, deben destac�r 
que el prestigio de la region asi como las condiciones de vida ameritan el apoyo, es uno de 
los departamentos artesanales que mayor atenci6n ban tenido desde hace varios ail.os. 



Proyectos por Departamentos 

En este aparte se describen por Departamento especialmente las actividades realizadas para 
alcanzar los logros generales descritos en capitulo anterior. Tambien se incluye un breve 
resefia de caracterizacion de cada Departamento. 

DEPARTAMENTO DE ARAUCA 

Los oficios artesanales ocupan un lugar importante dentro de la cultura de! llano, a traves 
de ellos comunican, la expresion mas pura de su sentimiento popular, es la musica llanera 
la generadora de diversas manifestaciones artesanales en el departamento, la fabricaci6n de 
instrumentos musicales que componen la trilogia como lo son el arpa , el cuatro y las 
maracas, ban servido para desarrollar una serie de objetos de todos los tamaiios y 
composiciones, que a traves de los aiios ban caracteriz.ado la importancia de su folklore. 

Logros 

En terminos de logros especificos cabe destacar que, con base en la asesoria de disefio, se 
lograron tres nuevas lineas de productos cada uno de ellas con varios prototipos llevados a 
su proceso de producci6n. (Ver infonne adicional) 

Igualmente se cuenta entre los logros el mejoramiento de las condiciones de trabajo de los 
talleres artesanales de los artesanos que participaron en la capacitaci6n en los temas del 
paquete pedag6gico de "Administrando mi trabajo artesanal". 

Actividades 

El trabajo de disefio se adelant6 a partir de la consideraci6n del aspecto cultural. Asi se 
tomaron las imagenes de la fauna para proyectar o explorar su posibilidad formal en el 
producto manteniendo en consideraci6n las condicivnes del problema productivo, la 
innovaci6n, y el mercadeo como variables del proye�to, que cosntituyen las bases de! 
desarrollo de productos, que definidos desde la simbologia de! arte popular se convierte en 
su principal valor agregado. 

En la fuse de observaci6n y entrevistas con los artesanos y pobladores, se constat6 la 
elaboraci6n de artesanias con materias primas abundantes en la region, como lo son: el 
bambu, el cacho, el cuero, la madera, el totumo, el coco y diversas sernillas encontradas en 
la sabana. Tal cantidad de materias primas permiti6 despertar el interes de optimizar la 
utiliz.aci6n de estos recursos a traves de! oficio ya sea como materia base o en combinaci6n 
con otro tipo de materiales. 

De acuerdo con el ejercicio de ia capacitaci6n se dio la participaci6n en feria de la localidad 
de Arauca con 15 beneficiarios directos. De otra parte, se dio apoyo para la participaci6n de 
3 artesanos en Expoartesanias en representaci6n y realiz.aci6n de la comercializ.aci6n de la 



producci6n de 12 artesanos del Departamento. Participaci6n en los curso-talleres de 
capacitaci6n en gesti6n de organizaci6n de la producci6n, la comercializaci6n y 
organizaci6n de ferias. Actividades realizadas bajo la responsabilidad del Fondo Mixto de 
promoci6n de la Cultura de Arauca en el contexto del Convenio marco. 

lgualmente se realizaron curso-talleres de capacitaci6n tecnica para la cualificaci6n de oficios 
tradicionales e implementaci6n y desarrollo de nuevos y productos (Madera,Tejeduria, 
Alfareria, Cesteria, Instrurnentos musicales); cursos-taller en gesti6n de la producci6n 
(administraci6n, costos, contabilidad -Madera, Tejeduria, Alfareria, Cesteria, Instrurnentos 
musicales-). Las anteriores actividades se programaron y reqalizaron en los municipios de 
Arauca, Arauquita, Tame, Puerto Rondon, Saravena, Cravo Norte. 

En terminos de mimeros, la actividad se expresa en las siguientes cifras tomadas del 
consolidado del departamento: el total de actividades ascciende a 19 de 21 programadas (dos 
de las cuales quedaron sin ejecutar dentro de la fecha Iimite de terminaci6n del convenio ), de 
las que 4 corespondieron a capacitaci6n en mejorarniento de los oficios artesnales, que 
tuvieron una duraci6n de 320 horas y a las que concurrieron 120 artesanos quienes se 
beneficiaron practicamente de todas las actividades de capacitaci6n y asesorias tecnicas; en 
otras 4 actividades se desarrollaron el tema de la gesti6n empresarial con una duraci6n de 180 
horas. Las mismas cifras aparecen en desarrollo del componenete de gesti6n comercial que se 
llev6 a cabo inmediatamente despues del tema de gesti6n empresarial. De acuerdo con la 
programaci6n estaba prevista la participaci6n de 80 beneficiarios, pero fue preciso disponer de 
espacio para la atenci6n de 50 artesanos mas (aunque no todos son calificables como artesanos 
propiamente dichos en raz.6n de la calidad de su producci6n y las limitaciones de su destreza 
tecnoproductiva. El numero de artesanos en estas condiciones es tan considerable que, por ser 
el aspecto mas sentido de los problemas de su producci6n solicitaron ampliaci6n del programa 
para un mayor compafuuniento del desarrollo de productos y el trabajo de diversificaci6n 
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SUBGERENCIA DE DESARROLLO 

DEPART AMENTOS DE LA COSTA ATLANTICA 
• 

La Subgerencia de Desarrollo de Artesanias de Colombia a traves de la Coordinaci6n de la 
Regional Costa Athintica efectu6 la siguiente ejecuci6n: 

PROYECTO ARTESANAL PARA EL DEPART AMENTO DEL 

ATLANTICO 

Logros y resultados: 

Se involucr6 al departarnento en la gesti6n por los artesanos con aportes efectivos en dinero. 

Se mantiene el interes de la empresa privada por apoyar al sector artesanal del departamento 
al visualizarlo como un sector productivo asimilable a la microempresa. 

Se cuenta con una entidad en posibilidad de brindar herramientas financieras a los artesanos 
para apoyar la producci6n y la comercializaci6n. 

Se contnbuy6 a fortalecer en los artesanos la vision empresarial de su taller al estar en 
capacidad de manejar aspectos de tipo contable, cuentas y costos de su producci6n. 

Se contribuy6 a mejorar la comercializaci6n de la producci6n artesanal del departamento 
especialmente la de Usiacuri y de Galapa como resultado de la capacitaci6n para el 
mejoramiento de la producci6n. 

La participaci6n de una entidad de seriedad comprobada y de gran reconocimiento en el 
departamento, contribuy6 a generar mayor participaci6n y credibilidad hacia las actividades 
prograrnadas, reflejado en la capacidad de convocatoria y en el mimero de artesanos 
beneficiarios. 

Cobertura: 

Se desarrollo el trabajo en los municipios de Barranquilla, Galapa, Soledad y Tubara con una 
cobertura de 227 beneficiarios, todos ellos artesanos en los oficios de tejeduria en iraca, 
cartonaj(:, taha en ruadera, cesteria, floristeria, munequeria en tela y cenimica, con una 
intensidad no inferior a las 1.800 horas. 



Estrategia de Ejecucion: 

La ejecuci6n en Atlantico se realiz6 a traves de un convenio suscrito con la Gobernaci6n del 
Atlantico y la Fundaci6n Mario Santo Domingo a mediados de Diciembre de 2.000, cuyo 
objeto es el de "ejecutar el plan de operaciones para capacitaci6n en el departamento de! 
Atlantico, que proporcionara Artesanias de Colombia, asi como la ejecuci6n de proyectos 
especificos que surjan de las comunidades artesanales, con especial enfasis en Usiacuri, 
facilitando las herramientas financieras y especial atenci6n al manejo y preservaci6n de las 
materias primas, principalmente la pahna de iraca". En el marco de este convenio se 
ejecutaron los compromisos pactados entre Artesanias de Colombia y el SENA. 

Actividades: 

1. 14 Cursos taller para la capacitaci6n tecnica en el oficio para mejoramiento de la tecnica
y de! producto, aplicaci6n de nuevas tecnicas para la producci6n, socializaci6n de nuevos
tintes en la iraca, producci6n y control de calidad.

1. 7 Cursos taller para la Capacitaci6n empresarial en las areas de administraci6n Costos y
Contabilidad, aplicando el material pedag6gico de Administrando mi taller artesanal.

1. 6 Cursos taller en gesti6n empresarial para la comercializ.aci6n en areas de ventas y
atenci6n al cliente con el objeto de desarrollar en el artesano babilidades para impulsar la
promoci6n y comercializaci6n de sus productos, aspecto en el cual se tienen bastantes
deficiencias.

I. Participaci6n en tres eventos feriales, entre los que se incluye Expoartesanias.

I. Otorgamiento de 20 creditos y acompaflamiento para la inversion y recuperaci6n de
cartera.

1. Una Asistencia Tecnica al cultivo de la palma de iraca en Usiacuri, para efectuar el corte
adecuado de los primeros cogollos de las 'piantas que fucilitaran el autoabastecimiento de
la comunidad en epocas de escasez de la materia prima.

I. Asesoria para la organizacion de un Comite de abastecimiento y suministro de materias
primas, principalmente maderables utilizados en el oficio de talla para la elaboraci6n de
mascaras en Galapa.

I. Apoyo a la organizaci6n de artesanos Ponte la Mascara, para efectuar la Exposici6n y
evento comercial en precanaval.



Seguimiento al desarrollo del proyecto y Coordinaci6n tecnica interinstitucional a cargo 
de una Disefiadora de la Fundaci6n y de un Profesional de Artesanias de Colombia. 

Dificultades: 

La falta de oportunidad en el giro de los recursos p,n parte de las diferentes entidades de! 
convenio, asi como algunas diferencias de tipo administrativo surgidas entre las partes sobre 
el tipo de cuenta en la cual se manejarian los recursos econ6rnicos del convenio ocasionaron 
que la ejecuci6n se iniciara de forma tardia y atrasara por tanto la programaci6n. 

La interventoria y el seguirniento por parte de Artesanias se llev6 a cabo a traves de 
correspondencia y telef6nicamente. 

Recursos: 

Se aportaron al convenio un total de $122'000.000, asi: por Artesanias de Colombia 
(recursos SENA99) $22'000.000, por la Gobemaci6n del Atlantico $20'000.000 vigencia 
2.000 y por la Fundaci6n Mario Santo Domingo $80'000.000, de los cuales $50'000.000 son 
recursos de credito, $15'000.000 corresponden a servicios profesionales y $15'000.000 a 
inversion. 



PROYECTO ARTESANAL PARA EL DEPARTAMENTO DE 

BOLIVAR 

Logros y resultados: 

Se involucr6 a la Fundaci6n Microempresarial de Ios Montes de Maria, entidad regional. 
como ejecutora de Ios convenios con lo cual se logra por una pa.rte economia en los gastos y 
la optlmiz.aci6n de Ios recursos de inversi6n. 

Se involucr6 a los propios grupos de artesanos en la ejecuci6n de sus propios proyectos, 
generando con ello mayores responsabilidades para consigo mismos y experiencia en su 
autogesti6n. 

Se apoyaron proyectos formuJados y presentados por Jos propios grupos de artesanos, 
respondiendo asi a necesidades reales y sentidas por ellos mismos. 

Se cont6 con apoyo logistico y con wi canal directo de comunicaci6n entre el Artesano y 
Artesanias de Colombia, a traves de la entidad ejecutora. 

Se solucionaron deficiencias en las tecnicas artesanales especialrnente en aspectos de calidad 
de los productos artesanales que tradicionalmente se elaboran en los municipios de 
Mompox, Magangue, San Jacinto y Cartagena. 

Se dio cumplimiento en su totalidad a Ios compromisos pactados entre Artesanias de 
Colombia y el SENA en el convenio 039 de L999 

Cobertura: 

Se desarrollo el trabajo en los municipios de Magangul, Mompox, San Jacinto, San Juan 
Nepomuceno y Cartagena. principalmente con grupos de artesanos organiz.ados en distintos 
tipos de agremiacion. con una cobertura de 417 artesanos, pertenecientes a Ios oficios de 
joyeria., tejeduria., cesteria., dulceria., trabajo en coco, muiiequeria en tela. ceramica y 
marroquineria. Las siguientes organizaciones artesanales, entre otros, a traves de proyectos 
se beneficiaron con los convenios: 

1. Empresa Asociativa de Trabajo Balcones La Castellana de San Jacinto.
2. Asociaci6n de Artesanos Unidos de Bolivar de Cartagena.
3. Cooperativa de Artesanos de San Jacinto.
4. Asociaci6n de Artesanas de San Jacinto
5. Comite de Mujeres por ,el Pl'Qg!e!!c de San Jacinto
6. Comite Regional de .Anesanos Unidos de Bolivar - San Jacinto
7. Asociaci6n Artesanal de Empresarios Isla de Mompox.
8. Asociaci6n de Orfebres Momposinos.



Empresa Asociativa de Trabajo Creaciones Artesanales de San Jacinto. 
I O.Asociaci6n A.nos Maravillosos de) Divino Niiio Jesus de San Jacinto. 
11.Artesanos Unidos de Santa Ana - Canagena.
12.Empresa Asociativa de Trabajo Mujer Laboriosa de San Jacinto.
13.Empresa Asociativa de Trabajo Artesanal Manos Creativas

.. 

Se trabaj6 con una intensidad de 1.630 horas en la capacitacion y asesoria, que no incluyen 
la participaci6n en Expoartesanias ni el seguimiento y coordinaci6n de los proyectos. 

Estrategia de ejecucion: 

La ejecuci6n en Bolivar se realiz6 a traves de tres convenios asi: 

I. Suscrito con el Departamento de Bolivar, Los municipios de Magangue y Mompox, la
Fundacion Microempresarial de los Montes de Maria y Circulo de Obreros - BOL970I y
Adicion 98028. Este convenio tenia una duraci6n de tres afios, venciendo su termino a
principios de) 2.000. Tuvo como objeto "impulsar el desarrollo artesanal del
Departamento de Bolivar, contribuyendo a la solucion de los problemas mas sentidos por
los Artesanos mediante la ejecuci6n de proyectos. Consolidar mecanismos y estrategias
practicas de desarrollo que permitan mejorar la calidad de vida de las personas vinculadas
a la actividad artesanal".

1. Suscrito con el Departamento de Bolivar y la Fundaci6n Microempresarial de los Montes
de Maria - CN99004, con el objeto de "impulsar la ejecuci6n de programas de
comercializ.aci6n de las organizaciones de artesanos de Bolivar, mediante proyectos que
presentaran y seran evaluados y aprobados por el Comite Directivo del presente
Convenio". En desarrollo de dicho objeto se inici6 la ejecuci6n- de los proyectos
"Capacitacion integral del artesano ceramista en nuevos disefios, productos y proyecci6n
personal", "Cualificaci6n y mejorarniento de empaques artesanales" "Rescate,
recuperaci6n y reactivaci6n de la talla en totumo y tejido en calceta de platano",
''Capacitaci6n., organiz.aci6n y promoci6n del trabajo de la madera y coco de j6venes de
la comunidad de Santa Ana", "Capacitaci6n., disefio y desarrollo de productos".

1. Suscrito con la Fundaci6n Microempresarial de los Montes de Maria - cuyo objeto es
apoyar la ejecucion de los proyectos de fomento a1 desarrollo artesanal, previamente
evaluados y aprobados por Artesanias de Colombia, asi: "Diseiio e impresi6n de
empaques y marquillas para productos artesanales de! area textil en San Jacinto",
"Rescate y proyecci6n de tejidos y bordados tradicionales de la poblaci6n de San
Jacinto", "Escuela de formaci6n de nuevos oficios como complementaci6n de la actividad
artesanal", ''Capacitaci6n en procesos artesanales, comercializ.aci6n y asistencia tecnica a
mujeres cabez.a de hogar desplazadas por la violencia eri e� muru.c1pio de San Jacinto y
zonas aledafias". Coordinar, contratar y supervisar la ejecucion de las actividades
contempladas en el contrato SENA - Artesanias de Colombia, de acuerdo a la relaci6n



adjunta correspondiente a capacitaci6n en el oficio, gesti6n empresarial y gesti6n 
comercial. 

En los tres convenios la entidad ejecutora fue la Fundaci6n Microempresarial de los Montes 
de Maria: 

Actividades: 

Tanto los proyectos que culminaron su ejecuci6n como aquellos que se encuentran en 
proceso de ejecucion ban tenido como componentes fundamentales en la mayor parte de los 
casos las siguientes actividades: 

• Cursos taller para la capacitaci6n tecnica en el oficio para mejoramiento de la tecnica y
del producto, aprendi7.aje del oficio artesanal y control de calidad. ( en total 11
actividades)

• Cursos taller para la Capacitaci6n empresarial en las areas de administraci6n Costos y
Contabilidad, aplicando el material pedag6gico de "Administrando mi taller artesanal".
(en total 27 actividades)

• Cursos taller en Gesti6n empresarial para la comercializ.aci6n, en areas de ventas y
atenci6n al cliente. (en total 7 actividades).

• Participaci6n en Expoartesanias de grupos artesanales de Mompox, San Jacinto y
Cartagena.

• Apoyo para la elaboraci6n y aprovisionamiento de empaque para las Hamacas de San
Jacinto.

• Acompailamiento, seguimiento y coordinaci6n con cada uno de los proyectos
cofinanciados.

• Elaboraci6n de informe final del convenio B0L9701 y Adici6n 98028, e iniciaci6n del
proceso de liquidaci6n.

• Reuniones de Comites de Convenios, elaboraci6n y finna de Actas Tecnicas.

• Inducci6n a coordinadora de convenios en el departamento.

• Revision y P.'!"luaci6n de proyectos presentados para -:ofinanciaci6n.



Dificultades: 

La ejecuci6n directa por parte d eilos grupo tuvo algunos inconvenientes en la oportunidad 
de la ejecuci6n de los compromisos y la falta de experiencia en el manejo de recursos, y por 
otra parte por las dificultades economicas que afrontaron por el incumplirniento de la 
gobernacion y por el cambio de administracion en.el municipio de Magangue. Ocasion6 
retraso de la ejecuci6n y entrega tardia de infonnes finales de algunos grupos. 

La participacion de los entes gubemamentales, especialmente la Gobernaci6n de! 
departamento, no fue decidida ni real, lo cual oblig6 a Artesanias de Colombia a cubrir los 
recursos faltantes. 

En el caso de! segundo convenio, a pesar del interes que se tuvo por vincular al 
departamento de manera activa aunque no con recursos en atenci6n a las dificultades 
financieras por las que atraviesa, la respuesta ha sido de total falta de interes hacia el sector 
artesanal 

Adicionalmente el cambio del recurso humano encargado de la coordinaci6n de los 
convenios a nivel de la entidad administradora, gener6 trastomos en la oportunidad de la 
ejecuci6n y de la presentaci6n de la informaci6n. 

Recursos: 

Los recursos aplicados del primer convenio corresponden a los destinados a cubrir cada uno 
de los proyectos en ejecuci6n en su parte proporcional a los tres primeros meses del afio, 
que se encontraban comprometidos previamente y fueron desembolsados por la entidad 
administradora del convenio una vez cumplidos los compromisos contractuales con los 
grupos. Corresponde a la vigencia del 98. 

Los recursos aplicados del segundo convenio son por la suma de $30'000.000 aportados por 
Artesanias de Colombia, correspondientes a la vigencia de 1.999, con contrapartida de la 
entidad administradora en la administraci6n y la logistica de la ejecuci6n. 

Los recursos aplicados al tercer convenio son por $24'890.000, aportados por Artesanias de 
Colombia con recursos del Sena con contrapartida de la entidad administradora en la 
administraci6n y la logistica de la ejecuci6n. 



Tanto la tradici6n de oficios como la tejeduria de hamacas 
y chinchorros de San Jacinto, la Guajira y de canaflecha 

en c6rdoba, como nuevos trabajos de talla en cab6n 
(La Jagua, Cesar) se consolidaron como altemativas 

de ocupaci6n e ingresos del proyecto Regional de la Costa 
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El trabajo en la regional se centro principalmente en las actividades realizadas en el marco de los 
convenios SENA-Alcaldia Local de Teusaquillo. 

El trabajo realizado con la Alcaldia de Teusaquillo se constituy6 en un proyecto piloto con el cual se 
pretendia cambiar un poco la metodologia de trabajo que ha venido usando Artesanias de Colombia en 
el trabajo con los artesanos e incluir otras actividades no contempladas en trabajos anteriores. 

l. LOGROS Y RESULTADOS

Se capacitaron en gesti6n administrativa y comercial , 215 personas de las localidades de Sibate,
Soacha, Usme y Tunjuelito, principalmente de los oticios de textiles, papel y marroquineria.

• 130 personas de las diferentes localidades de la ciudad se formaron como facilitadoras o
multiplicadores de los M6dulos "Adrninistrando mi Taller Artesanal"

Se present6 un proyecto de desarrollo del sector artesanal a la localidad de la Candelaria, el cual se
plantea ejecutar durante el afio 2001.

• Se obtuvo informaci6n de] sector artesanal de la localidad de Suba �' Fontip6n a traves del contacto
con artesanos de estas localidades, con los cuales se plantearon proyectos de desarrollo para
gestionar durante el 200 I

Mediante la ejecuci6n del proyecto con la localidad de Teusaquillo, se alcanzaron los siguientes 
resultados 

Se cobijo a un grupo aproximado de 30 artesanos, que en general se caracterizaban por vivir o tener 
su taller de trabajo en la localidad, manejar las tecnicas del oficio artesanal al cual se dedican, y una 
dependencia casi total de los ingresos provenientes de la comercializaci6n de artesanias para vivir. 
En su mayoria mujeres amas de casa para las cuales la artesania se convirti6 no solo en su unica 
fuente de ingresos sino en una forma de vida que Jes permitia tener una vida propia y mejorar su 
autoestima. 

Se logro despertar en los artesanos el interes por lo cual manifestaron de manera concreta su alto ' ' 
comprorruso con el proyecto, al asistir tanto a las sesiones de grupo como a las asesorias 
personalizadas. 



El logro mas importante de! proyecto es el hecho que los artesanos entendieron el concepto de lo que 
es Artesania, su significado y su valor. Esta concientizaci6n permiti6 a algunas personas que se 
vincularon al proyecto en sus inicios ubicarse respecto a si su deseo era convertirse en verdaderos 
artesanos o fortalecer su actividad manufacturera, lo cual llevo a que el grupo de 30 personas se 
redujera a 26 personas que participaron en todo el proceso con una gran motivaci6n. Este grupo 
manifesto su deconocimiento de! concepto artesanal. su valor y su interes de "rescatar" en su 
localidad este concepto y darlo a conocer con sus productos, a traves de la identidad propia que 
desean imprimirle a los mismos. 

Otro logro de gran importancia es la consolidaci6n de ellos como grupo, pues al iniciar el proyecto 
era un grupo de 30 desconocidos sin ningun vinculo mas que el hecho de vivir en la misma localidad 
y sin ninguna afinidad aparente. Hoy en dia se constituyen en un verdadero grupo, pues mas 
compaii.eros o colegas son amigos, lo que Jes permiti6 ampliar su circulo de producci6n en la medida 
en que hoy algunos se convirtieron en proveedores de otros, otros colaboran en las ventas de sus 
compaii.eros, otros realizan los acabados, etc. De esta forma se puede afirmar con total certeza que 
se conformo el grupo de artesanos de la localidad, un grupo s6lido con muchas perspectivas de 
desarrollo. 

El I 00% de los talleres que participaron en el proyecto, al iniciar el mismo, no veian la importancia 
de manejar administrativa y contablemente su taller como una pequeii.a empresa, sin embargo, luego 
de 6 meses de asesorias y cursos recibidas en el area contable, administrativa y de mercadeo. los 
artesanos son conscientes de la importancia de manejar con eficiencia su taller artesanal, y mas que a 
taller se refieren hoy a su empresa artesana. 

• Un resultado tambien de gran valor para el grupo, es que hoy los artesanos conocen las diferentes
opciones que tienen para formalizar su actividad econ6rnica. De hecho mas del 90% de ellos piensan
legalizar su microempresa en el aii.o 2001.

Con el proyecto los artesanos definieron cual es su meta, su objetivo, fijaron un horizonte a su trabajo 
y apuntan hacia eso. El 100% de los artesanos, van a continuar su dedicaci6n a la artesr,nia. sin 
embargo cambi6 la percepci6n de su oficio, ahora consideran que su actividad puede ser rentable en 
la medida que vayan acorde con las exigencias del mercado, de ahi que varios de ellos, cambiaron los 
productos que elaboraban, hacienda innovaciones y desarrollando los que consideraban podian 
significar la consolidaci6n de su empresa; quienes esperan poder ampliar su empresa, saben las 
necesidades que tiene su taller para convertirse en una pequeii.a empresa, conocen los requerimientos 
de capital para incrementar los niveles de producci6n y saben cuales productos deben impulsar. 

Se despert6 ademas su gran liduazgo y vieron la importancia de fortalecerse como grupo y 
organizarse para la producci6n y comercializaci6n. Los artesanos estuvieron de acuerdo en la 
importancia primero de definir el objetivo de su organizaci6n con da:::.dad, aprender determinados 
conceptos que no manejaban y luego forma legalmente la "Asociaci6n de Artesanos de Teusaquillo". 



Todos los talleres participantes se organizaron administrativa y contablemente: 

Al iniciar el proyecto, ninguno de los talleres tenia implementada una contabilidad en su taller. y mas 
que eso no encontraban justificacion para llevar cuentas de su trabajo, consideraban no tener el 
tiempo suficiente ni las herramientas necesarias para llevar una contabilidad, la cual era para las 
grandes empresas. Al finalizar el proyecto los artesanos tienen una contabilidad basica establecida. 
estan organizados, aprendieron los conceptos basicos de costos, cuentas. gastos, desperdicios. saben 
cuales son los soportes contables, entienden que es un procedimiento contable, entre otros conceptos 
basicos de la contabilidad. Esta claridad te6rica se materializa en que el 100% de los talleres cuenta 
con: 

"' Libro de ingresos y egresos 
"' Archivo de facturas de venta debidamente diligenciadas 
"' Archivo con las facturas de compras y gastos generales 
"' Tienen costeados al menos 5 productos y conocen los procedimientos para realizar un buen costeo y 

la informaci6n que necesitan para ello. 

Adicionalmente el 40% de los talleres participantes cuenta con: 
"' Libro auxiliar de cuentas por cobrar 
"' Libro auxiliar de cuentas por pagar 
"' Recibos de caja numerados 
"' Realizan inventarios de mercancias periodicamente 

Los artesanos que finalizando diciembre, no tenia todos los libros auxiliares completos, manifestaron 
su interes y compromiso, para !levar estos libros a partir del 200 l. 

Se realize tambien un t1 abajo a nivel de mercadeo, concepto ajeno totalmente a los talleres 
artesanales vinculados al proyecto. Los artesanos antes de iniciar el proyecto, no tenian identificado 
su tipo de clientes, centraban sus ventas en su grupo de amigos y conocidos , y en los casos en que su 
mercado era mas amplio, comercializaban en ferias artesanales sin medir los resultados obtenidos, los 
cuales en varios casos se constituian en perdid"" para el artesano. Actualmente antes de producir 
mira el mercado, produce lo que el mercado le solicita, desarrolla su producto de acuerdo a su 
perspectiva de la demanda, la cual obtiene de pequeftos sondeos e investigaciones que ahora es capaz 
de realizar. Ya no produce para cualquiera, tiene un publico establecido al cual quiere llegar. y 
segmenta su mercado para producir lo que cada sector le solicita, ahora, mira nuevas oportunidades. 
se abre mercado y busca nuevas opciones. 

• El 100% de los artesanos participantes en el proyecto, se capacitaron en los conceptos de marketing
y recibieron asesoria para aplicar dichos conceptos en su empresa artesana. El I 00% de ellos
aprendieron dichos conceptos y encuentran importante aplicarlos a su trabajo, sin embargo solo el
83.3% realmente a diciembre def 2000 implement6 lo aprendido en su empresa.

• Otro de los cnrnpnnentes trabajados en el marco def proyecto, relacionado con la consolidacion
adrninistrativa de la empresa artesana se refiere a la planeaci6n. Al iniciar el proyecto se encuentra e·n
este area un alto grado de improvisaci6n , los talleres no realizaban ni a corto ni largo plazo una
planeaci6n de su actividad, se operaba de acuerdo con las necesidades y oportunidades de cada dia y '
habia claridad sobre el rumbo y orientaci6n especifica de cada taller. De esta forma, al no tener un
horizonte claro la planeaci6n de estos talleres no se realizaba.



Ante esta situacion, el trabajo con los artesanos llevo a que se hiciera gran enfasis en el pateamiento 
de los objetivos para el taller artesanal sin dejar de lado el disefio de estrategias tendientes a alcanzar 
los objetivos propuestos. El 95% de los capacitados esta actualmente aplicando los conceptos vistos 
y en documento escrito plasman de manera concreto estos conceptos en su taller. Describen la 
forma coma estos conceptos se relacionan con su taller e identifican hacia donde van a dirigir su 
taller y las estrategias y mecanismos que utilizan para alcanzar estas metas. 

A nivel organizativo, las artesanos identificaron las actividades necesarias para alcanzar las objetivos 
previstos al realizar el proceso de planeaci6n, las agruparon segun su disponibilidad de recursos 
humanos y materiales de los cuales disponen y el modo mas adecuado de utilizarlo. Con estas 
herramientas lograron: 

v Disefiar el organigrama de su empresa, 
v Describir cada uno de los puestos que existen dentro del taller 
v Especificar el tipo de relaciones que existen entre las diferentes partes del organigrama 
v Definir cuales funciones son de linea, cuales de staffy cuales podian subcontratar 

Es importante aclarar que la mayoria de estos talleres son unipersonales y en algunos muy pocos 
casos cuentan con uno o dos empleados. Por ello no se logra aplicar la totalidad de las conceptos. 

sin embargo si se obtuvo claridad respecto a ellos y su importancia y el trabajo efectuado se 
constituye en una base para aquellos que en el mediano plazo desean ampliar su empresa o 
diversificarse. 

• La administraci6n del recurso humano es uno de los componentes trabajados tambien en relaci6n a la
planeaci6n efectuada por cada artesano de su empresa. Se analizaron las necesidades de cada taller,
se revis6 el proceso de reclutamiento, selecci6n de personal e inducci6n y se miraron posibilidades
frente a estos procesos. Se hizo enfasis en los conceptos de habilidades, conocimientos y
competencias. Ademas los artesanos estudiaron y se capacitaron en los principios basicos de
administraci6n salarial ademas de trabajar temas que fueron de gran interes para ellos coma el de la
ley l 000 y las diferentes opciones de contrataci6n de personal, pues consideraban temas que
aplicaban no solo a su empresa artesana sino a su vida personal y cotidiana.

Los artesanos participantes alcanzaron los siguientes logros, entre otros: 

" Identificaron el momenta en el tiempo en el cual van a requerir mas personal de acuerdo a la 
planeaci6n establecida de su taller 

v Identificaron el numero de personas que necesitan 
v Establecieron las habilidades y competencias de cada persona de acuerdo con la labor a desempefiar. 
v Identificaron fuetes de reclutamiento mas confiables. 
v Disefiaron un proceso de seleccion adecuado que !es permitiera evaluar respecto a las habilidades y 

competencias requeridos para desempefiarse bien en el cargo. 
v Establecieron el tiempo necesario de entrenamiento de las personas nuevas 

A nivel de Direccion estudiaron las diversas teorias sobre el comportamiento y actitud del ser 
hur.iano con respecto al trabajo, analizaron ]o<; divt>:r:;�s factores que se deben tener en cuenta p'lra un 
buen proceso de direcci6n, identificaron las diversas barreras de la comunicaci6n , se analiz6 el tipo 
de informaci6n que debe brindarse en cada situaci6n, recibieran charlas sobre liderazgo y en general 
los artesanos alcanzaron, entre otros, las siguientes logros: 

v Identificaron los factores que deben tener en cuenta para dirigir adecuadamente su empresa 
artesanales 



,,., Analizaron y en algunos casos implementaron los cambios que deben realizar en el manejo actual de 
su taller a a la luz de los factores identificados. 

v Analizaron y entendieron el porque a pesar de las motivaciones externas es necesario motivar a las 
personas y estudiaron al respecto teorias sobre la motivacion. 

v Analizaron la manera de como a ellos les gustaria ser motivados 
,,., desarrollaron una estrategia de motivacion para implementar en su taller artesanal y se concientizaron 

de la importancia de implementara independientemente de si se trata de una fami-empresa. 
,,., Analizaron el proceso de comunicacion en su empresa 
,,., Identificaron su estilo de liderazgo. ..

Se trabajo con los artesanos el tema del control, a raiz del cual los artesanos: 
,,., Establecieron normas basicas para su taller 
,,., ldentificaron medidas de desempefio 
v Conocen la importancia de los controles oportunos y de realizar la correccion de desviaciones en el 

momenta adecuado. 
v ldentificaron los requisites de los controles adecuados 
,,., lmplementaron un sistema de control adecuado a las necesidades de su taller artesanal. 

Un logro muy importante alcanzado con el proyecto fue la capacitacion de! I 00% de los artesanos 
que participaron durante toda le ejecucion de! proyecto con compromise en la cuantificacion y 
perfeccionamiento de su oficio artesano. De esta forma: Se capacitaron 10 artesanos en el oficio de 
la ceramica, 6 personas en el oficio de la madera y l O personas en el oficio de tejeduria. 

Los logros alcanzados en estas capacitaciones se pueden definir asi: 
, Capacitaci6n en ceramica 
Esta capacitaci6n tuvo gran acogida entre los artesanos que participaron en la misma: 
A cada artesano se le entrego un juego de implementos·basicos necesarios para la capacitaci6n, el cual 
incluia desde materias pri:nas {arcilla, barbotina, yeso, engobes y esmaltes) hasta herramientas 
indispensables como espatula, regletas, etc. 

Logros y resultados akanzados: 

,,., Familiarizaci6n con la arcilla y las tecnicas basicas para supreparaci6n 
v estudiaron la preparaci6n de las pastas y sus caracteristicas (humedad, dureza, ductibilidad) 
,,., Aprendieron la tecnica de modelado por rollo 
,,., Aprendieron la realizaci6n y utilizaci6n de moldes en serie para piezas seriadas 
,,., Se estudio el trabajo ceramico por placas y cada artesano elaboro placas con disefio propio 
,,., Aprendieron la tecnica de! Raku, tecnica que llam6 mucho la atenci6n de los participantes. debido a 

los efectos de vidriado que se obtienen con la misma y a la sencillez de su ejecuci6n 
,,., Recibieron informacion sobre los diferentes proceso de producci6n artesanal e industrializada, de la 

cual conocieron los principios te6ricos de la produccion industrial y aprendieron el sistema de 
produccion de objetos por colada; virnalizaron las diferentes etapas de este proce!'.n y m::inejan 
actualmente el sistema de colados y vaciado de moldes 

v Los artesanos aprendieron los diferentes sistemas que se emplean para la decoraci6n de piezas 
ceramicas y aplican actualmente tecnicas coma grabado en alto y bajo relieve ademas de manejar � 
otras como superposici6n texturizado, esmaltes y engobes. 

,,., Los artesanos aprendieron a manejar de forma adecuada las diversas herramientas y su posible 



utilizaci6n en cada tecnica 
v Manejan las tecnicas para terminaci6n y secado 
v Manean especialmente el acabado en engobes. en el cual se hizo especial enfasis. 
., Estudiaron diversas materias primas, sus posibilidades de coloraci6n. los sistemas de aplicacion. 

secado y bruiiido. 
v Visualizaron otras tecnicas como la serigrafia manifestando algunos de los artesanos su interes en 

aplicar dicha tecnica. 
v Los artesanos aprendieron mas sobre el manejo de homos: caldeo. cocci6n. enfriamiento y descarga. 
v Aprendieron las caracteristicas basicas y necesarias de! manejo del tomo y aprendieron la 

preparacion de la arcillas a usar en dicha tecnica. 
v Con la capacitaci6n, los artesanos participantes elaboraron algunos objetos como vasijas decorativas 

y utilitarias, placas para murales y bandejas. entre otros. 
v Sin embargo, el logro mas importante de esta capacitaci6n, fue que el artesano pudo visualizar la 

diversidad de tecnicas que puede manejar para crear diseiios originales que le permitan diversificar su 
linea de producto y planificar una microempresa con posibilidades de desarrollo industrial si es ese su 
interes, pues a pesar que con la capacitaci6n, los artesanos lograron una verdadera aproximaci6n a la 
ceramica y mejoraron las tecnicas usadas en su taller, es necesario la continuaci6n de! proceso por 
parte de cada artesano y resultados de impacto solo se lograran con el tiempo, en la medida que la 
practica !es permita mejorar aun mas sus tecnicas. 

Capacitaci6n en tejeduria 
10 personas de! grupo de artesanos de Teusaquillo participaron en esta capacitaci6n, con la cual 
obtuvieron los siguientes resultados: 

v Se concientizar6n de la importancia de dominar conceptos de color, texturas, fibras y efectos, 
conceptos aprendidos por todo el grupo de artesanos, no solo los participantes en la capacitaci6n de 
tejidos. 

v Los artesanos aprendieron el manejo de diversas tecnicas como telar horizontal y telar vertical, 
trabajo con diferentes urdidos en piano, circular. 

v Aprendieron la mezcla de diferentes pisadas a piano. 
v Tuvieron la oportunidad de conocer diversas fibras, en su mayoria naturales y la forma como las 

pueden aplicar mediante las tecnicas manejadas en los productos que elaboran. 
v Ampliaron sus conocimientos en el tema de acabados. 
v Aprendieron lo basico sobre el tinturado de fibras 
v Conocieron mas sobre la diversidad de materias primas que !es ofrece el mercado. 

En general, se alcanzaron logros cognitivos donde el artesano identifica, argumenta, discrimina y 
concluye sobre un producto logros procedimentales, clarificando, desarrollando y complementando 
secuencias en un determinado diseiio y lo mas importante el reconocimiento de logros actitudinales 
donde se valora el gusto estetico y la creatividad. 

· Capacitaci6n en Maderas

De esta capacitaci6n se beneficiaror. 6 perscnas, J,1.s cuales lograron: 

v Adquirir y ampliar sus conocimientos sobre las diferentes clases de maderas 
v Aprendieron el manejo de diferentes tecnicas como carpinteria, escultura, calado, tallado, gurilado. 

media talla y geometricos 
., Manejan la realizaci6n de ensambles 



.,, Conocen las diferentes maquinas y herramientas que se pueden utilizar en el trabajo con la madera 
.,, El enfasis de la capacitaci6n dado en los acabados permiti6 el aprendizaje del manejo de los diferentes 

productos como gomas, tintillas, etc. en el mejoramiento de los acabados. 

Otros de los resultados alcanzados en el proyecto son: 

Los artesanos tuvieron la oportunidad de tener un acercamiento real, practico a la artesania. 
conociendo una de las artesanias mas famosas de nuestro pais. La ceramica y alfareria de Raquira. 
Conocieron su valor cultural, su importancia y los • procesos y formas de producci6n. Este 
acercarniento les mostr6 un rnundo nuevo, coma ellos mismos lo rnanifestaron. 

Cada artesano cuenta con un portafolio de los productos que elabora, un archivo fotografico de 
aproximadamente 12 fotos que ha facilitado y agilizado el proceso de cornercializaci6n. 

Se obtuvo una base de datos de los establecimientos comerciales en Bogota que cornercializan el tipo 
de productos realizados por los artesanos de la localidad. Esta base de datos incluye mas de 300 
establecimientos que de alguna manera arnplian el mercado potencial de los artesanos. 

Adicional a la base de datos, se realiz6 un sondeo de mercado a nivel de la regional que permiti6 
entre otras cosas: 

.,, Acercamiento al conocimiento de la competencia que existe en las diferentes zonas de la ciudad 
.,, Conocer las politicas de ventas de los comerciantes respecto a los productos de los artesanos de esta 

localidad 
.,, Conocer las mejores temporadas de ventas 
.,, Investigar posibles rangos de precios 
.,, Conocer la rotaci6n de sus productos en los almacenes 
.,, Identificar otros canales de comercializaci6n 
.,, Conocer diversas formas de distribuci6n e identificar las mas usadas 
.,, Conocer la calidad de los productos de la competencia. 

De esta forma se obtuvo informaci6n del mercado para todos los oficios que maneja este grupo de 
artesanos y sus productos. Esta informaci6n esta al alcance de los artesanos para su utilizacion v es 
la bese para definir la demanda de los productos y con ella redireccionar su oferta. 

• La comercializaci6n, fue otro de los aspectos trabajados en el proyecto, aunque se dio un enfoque
mas desde el punto de vista del marketing, los artesanos tuvieron la oportunidad de conocer el
proceso de comercializaci6n en ferias en el marco de Expoartesanias. Durante la feria, se Jes realiz6
una gira que permiti6 no solo conocer la artesania de nuestro pais, tener un acercamiento mas
cercano a la artesania indigena sino visualizar todos los factores que se deben tener en cuenta para
participar en un evento de comercializaci6n.

Ademas de este acercamiento, 5 d� los artesanos de la localidad tuvieron la oportunidad de participar
como expositores y dos de ellos participaron en Manofacto. En los dos casos los artesanos
consideraron que su participaci6n fue muy exitosa, no solo nor l0s !ogres en ventas sino por el
acercamiento a la competencia y al publico.

Por otro !ado, !os artesanos lograron obtener claridad sobre el regimen al que pertenecen a nivel
tributario. Esta claridad los impulso un poco mas a formalizarse legalmente.



2. ACTIVIDADES

Para alcanzar los resultados mencionados anteriormente. se realizaron las siguientes actividades: 

Se efectuaron dos talleres de formacion de multiplicadores. cada uno con una duracion de 80 horns. 

Se realizaron 5 Capacitaciones en gestion Administrativa y Comercial 

130 personas se capacitaron como multiplicadores 
Se hicieron actividades de Gestion para la promocion del desarrollo en la localidades de Ciudad 
Bolivar, Suba y La Candelaria. 

A nivel del proyecto en la localidad de la Candelaria, estas fueron las actividades: 

• Se elaboro un Plan de Trabajo, consolidando las programaciones presentadas par las contratistas
que participarian en el proyecto.

Se procedio luego a una convocatoria via telef6nica a los artesanos. En principio se visitaron en sus 
talleres, pero la respuesta no fue positiva por parte de ellos, por lo cual se convoco a una primera 
reunion en la sede de Artesanias de Colombia, en la cual se presento el proyecto, el equipo de trabajo 
y las actividades que se Ivan a realizar. Ademas cada artesano presento sus productos las cuales 
fueron registrados fotograficamente y llenaron una ficha la cual contenia informacion muy valiosa que 
permiti6 despues ajustar el plan de trabajo inicial de acuerdo a la situacion del grupo y sus 
expectativas y necesidades manifestadas en la reunion. 
Se plante6 una metodologia de trabajo, basada en sesiones de grupo y asesorias personalizadas en 
cada uno de los talleres de los artesanos. 

En las sesiones de grupos se desarrol16 la parte te6rica de cada uno de los temas, para permitir al 
artesano contar con las herramientas necesarias para aplicarlos en su taller. 

Para cada tema, se elabor6 una guia que permitia el desarrollo del tema con el grupo, y se anexo un 
formato de recoleccion de datos, que garantizaba que la informacion fuera trabajada de manera 
organizada para facilitar su revision, a:1alisis, y solucion de dudas en las visitas personalizadas. Se 
trabajaron dinamicas y talleres que permitian al artesano ser sujeto activo de! proceso de 
capacitaci6n. 

Cada artesano manej6 una carpeta, donde archivaban las guias y apuntes adquiridas durante las 
sesiones de grupo y las asesorias. Esto permiti6 al artesano tener por escrito todos las temas 
trabajados y organziarlos de acuerdo a una secunecia 16gica. 

En total se realizar6n 18 sesiones grupales trabajadas semanalmente los dias martes de 2 a 6 de la 
tarde. Este horario fuea acordado con los artesanos en la segunda reunion de grupo. 

• La citaci6n a estas reuniones se realiz6 telefonicamente. Se cito a los artesanos a las siguientes tres
reuniones (agosto 11, 22, y 29). Luego de la tercera reunion se concluy6 que los artesanos que no 
habian asistido a ninguna de las sesiones de grupo programadas no estaban interesados en participar
en el proyecto, por lo cual no se volvieron a realizar citaciones telef6nicas a partir de esa fecha.

5 sesiones fueron dedicadas al tema de contabilidad, las primeras dos sesiones se trabajo el concpeto
de artesania, el reconocimeinto del grupo y la presentaci6n de la metodologia, en las 11 sesiones
restantes se trabajaron temas de adminsitraci6n: Planeaci6n, Organziaci6n, Direcci6n, Control,
producci6n, Manejo del recurso humano, ley I 00, contrataci6n de personal, formalizacion de 



empresas, motivaci6n y liderazgo; y temas relacionados con el mercadeo: Conceptos basicos y 
conducta del consumidor, planeaci6n estrntegica de mercadeo e investigaci6n de mercados. 

Cada artesano recibi6 ademas de las guias (de trabajo y de resumen) entregadas en cada sesi6n el 
material "Adminsitrando mi taller artesanal" un juego de 5 cartillas disefiado por Artesanias de 
Colombia y el SENA exclusivamente para los artesanos. Durante las sesiones de grupo, los artesanos 
trabajaron este material, y vieron los videos correspondientes. 

Adicionalmente, al inicar el proyecto, cada artesano recibi6 un kit que lo dotaba de todas la 
herramientas necesarias para el exito de la capacitaci6n: Folders, hojas, esfero, lapiz, borrador. 
corrector. cuaderno de contabilidad y regla. 

En la Plaza de los artesanos, asistier6n a un seminario de formalziaci6n de empresas I 5 de los 
artesanos participantes en el proyecto. 

En el marco de Expoartesanias, paricipar6n en el taller dictado por la DIAN sobre facturnci6n. 

Durante el mes de diciembre recibier6n ademas 2 capacitaciones sobre teoria <lei color. 

Capacitaciones Tecnicas: A nivel de capacitaciones tecnicas en la cualificaci6n de los oficios, se 
realizaron en horarios distintos a los que se trabajaron los otros temas. Estas capacitaciones las 
recibier6n durante los meses de Noviembre y Diciembre. 

La capacitaci6n en cenimica tuvo una duraci6n de 60 horns, fue dicatada por el Club de Ceramistas 
de Bogota, en ella participar6n IO artesanos y fueron en su toalidad sesiones de grupo en diferentes 
talleres, pues particpar6n 7 capacitadores, cada uno experto en una tecnica especifica 

Las capacitaciones de madera y tejidos fueron realizadas en un 90% de forma personalziada, es decir 
el capacitador visit6 cada uno de los talleres artesanales y de acuerdo a las necesidades y gusto de 
cada artesano se realizac6 �I taller. La capacitaci6n en tejidos tuvo una duraci6n de 80 hroas en la 
practica y la de maderns de 90 horas. 

A todos los artesanos participantes en las 3 capacitaciones se Jes entrego el material que requerian 
para que se alcanzaran los resultados esperados. 

Asesorias Personalizadas: Las capacitadores de los temas contables y adminsitrntivos realizaban 
luego de cada sesi6n de grupo asesorias personalziadas en los talleres artesanales que le permitian al 
artesano: 

,; Reforzar el tema trabajado en la sesi6n de grupo 

v Acalarar dudas y hacer comentarios 

,; Estudiar su aplicaci6n practica a cada caso especifico. 

,; La asesora revisaba el trabajo realziado por Ios artesanos en las guias. 

Estas asesorias tenia una duraci6n aproximada de 2 horns, en total se realizaron 3 50 horns de asesoria 
en el area adminsitrativa y de mercadeo y mas de 100 horas de asesorias en el area contable y de 
costos. En algimos casos se realiar6n en grupos de 2 o 3 personas. 

Giras educativas: 

Los artesanos tuvier6n dos girns de caracler educativo, la primern de ellas fue al munic1pio de 
Raquira, en el mes de septeimbre. girn a la cual asisti6 todo el grupo y el equipo de trnbajo. En ella 
tuvieron la oportunidad de ver todo el proceso productivo de la ceramica, conocer las veredas y , • 
talleres de los artesanos lo caul afianz6 lo trnbajado sobre el concepto artesanal y ademas puderon 
hablar con los artesanos, recibir informaci6n sabre la misi6n china y entender el proceso de 
comercializaci6n de esta artesania. 



La segunda gira la realzaren a Epoartesanias, la cual conte con el apoyo de la Undiad de Diseno En 
ella el artesano conocie toda la artesania que se produce en e nuestro pais. 

• Comercializacion: Para el componente de comercializacien se realizaren las siguientes actividades

Seleccien de los participantes a la feria manofacto, este trabajo se realize en conjuntv con la unidad
de disenio.

Particparon 5 artesanos en Expoartesanias 2000

2 artesanos participaren en manofacto

En los dos casos el proyecto financie el 50% de! costo del stand a los expositores y la Undiad de
Disefio realzie su trabajo de apoyo durante la feria.

Para los artesanos que participaron en Expoartesanias, el proyecto disei\e y elaboro todo el material
de soporte que los artesanos necesitaban para participar con exito en la feria: 200 tarjetas de
presentacien fueron entregados a cada uno, marquillas y stickers para sus productos, portafolio de
productos, algunos elementos de los stand como exhibidores, el aviso con el nombre del stand, la
calcomania <lei convenio y empaques entre otros.

A cada artesano se le realize un archivo fotografico de sus productos. A cada uno se le entrego un
portafolio de productos con un promedio de IO a 12 fotos. De esta forma cada artesano ahora
cuenta con una herramienta que le permite facilitar su proceso de venta, en la medida que no tiene
cargar sus productos sino mostrar su portafolio. Para esta actividad se contrato un fotografo
experto, quien recogie los productos en cada taller, realize las tomas fotograficas en estudio y
devolvie los productos a los artesanos. Adicionalmente el proyecto financie el material necesario
para su realizaci6n: 30 Folders 3 tomillos, 12 vinilos por artesano, 15 hojas por artesano, rollos y
revelados fotograficos, impresiones, entre otros.

Se efectue una base de datos de los locales que comercializan los artesanos de la localidad. Este
estudio fue contratado con la Camara de Comercio, y contiene datos actualizados con direcciones,
nombres, telefonos, NIT, etc. Toda la informaci6n necesaria para acceder a estos establecimientos.

Se contrato un pequefio soncitu de mercado a nivel de Bogota, para ello:

-+ Se definieron los objetivos y resultados que se querian con el estudio 

-+ Se definier6n las ;-onas de Bogota donde se trabajaria, en total 8 zonas: Centro hist6rico, Centro 
Internacional, Salitn:, Teusaquillo, Chapinero, Zona Rosa, Chico y Usaquen. 

-+ La definici6n de estas zonas implic6 levantar informaci6n en las alcaldias menores, DANE, camara de 
comrrcio, FENALCO, y otras fuentes. 

-+ Se defini6 la muestra y se disei\o la encuesta para la recolecci6n de los datos 

-+ Se efectuaren I 00 encuestas en las zonas mencionadas 

-+ Se tabular6n y analizar6n los datos. El sondeo de mercado presenta los resultados para cada oficio y 
algunos productos especificos. 

3. DIFICULTADES

Al inicar el proyecto se presentar6n dificultades en la convocatoria 

Los tramites legales intemos para las contrataciones, por la docuemntacien exigida a los contratista y 



la demora en los contratos dificulto tener una mayor agilidad en las actividades y no alcanzar a 
terminarlas en Los tiempos previstos. modificando el plan de trabajo. 

La falta de tiempo de Los artesanos durante el ultimo mes y medio. no permiti6 terminar todos los 
temas que se habian previsto en el plan de trabajo, lo cual hizo que se quedaran temas de suma 
improtancia para ellos sin estudiar. Los artesanos en varias ocasiones manifestaron su interes porque 
este tipo de proyectos nos e realizara en el mes de diciembre, el cueal es clave para ellos por la 
comercializacion. 

El portafolio de productos se vio tambien afectado por ta falta de productos de los artesanos para la 
toma de las fotografias. 

4. FUENTES Y USOS DE LOS RECURSOS

Para la realizaci6n de los talleres de multiplicadores se invirtieron $ 2'420,000. 

El convenio con la Alcaldia de Teusaquillo tuvo un costos de $ 39' 180.000, de los cuales Artesanias 
aport6 la suma de$ 9.180.000. 



En Santafe de Bogota 
. se destacan los esfuerzos por 

encontrar mecados internacionales 
a tra..ves de la participaci6n en 
ferias que, ademas de presentar 
los logros en diselio y organiaci6n 
de la producci6n, dejan 
grandes satisfacciones econ6micas 



PROYECTO BOYACA 

En Boyaca la tejeduria en fibras vegetales como esparto, chusque, gaita, fique, 
chin, calceta de platano, amero de maiz; animales como lana e industriales como 
gal6n de seda constituye la principal labor artesanal, ocupando un total de 3.060 
personas equivalente al 62 % del total de la poblaci6n encuestada, la cual 
asciende a 4.960. El segundo puesto en importancia lo tiene la ceramica y la 
alfareria con el 24% y el tercer lugar lo ocupa el trabajo en madera con el 7%. 

Boyaca, uno de los Oepartamentos con mayor tradici6n artesanal del pals, ofrecia 
hace pocos alios un nivel de organizaci6n del sector de solo el 10 %. Sin embargo 
hoy, a partir del esfuerzo institucional conjunto Artesanias de Colombia- SENA y 
en convenio con el lnstituto de Cultura de Boyaca, ICBA, este porcentaje se ha 
elevado considerablemente al haberse constituido mas de 25 organizaciones 
artesanales en el Departamento que cobijan a 598 artesanos de los oficios mas 
representatives de 28 municipios. 

1.Logros y Resultados Alcanzados.

•Proyecto de Desarrollo Artesanal de Boyaca potencializ6 la capacidad
empresarial de las nuevas organizaciones creadas permitiendoles conocer las 
minimas condiciones administrativas y ejercer practicas sencillas de planeaci6n, 
manejo contable, costeo y organizaci6n de stands, entre otras, orientadas a la 
obtenci6n de una mayor eficiencia productiva y rentabilidad. 

-En Duitama en el casco urbano se realiz6 el analisis de los productos elaborados
por el grupo duitamense de macrame (panolones, chales, bolsos, vestidos, 
centros de mesa y cojines) en gal6n de seda y orientados a un segmento de 
estrato medio alto, enfatizando la propuesta de una etiqueta y un empaque para 
imagen, protecci6n y elegancia del producto. 

-El mejoramiento de los acabados de los productos a traves del diselio, el
replanteamiento del color, el otorgamiento de nuevas funciones, el cambio de 
tamano y forma, la mezcla de materiales disponibles en el entorno, el 
aprovechamiento maxima de las habilidades de los artesanas, el rescate y 
aplicaci6n de nuevas puntadas y tecnicas multiplicaron las posibilidades 
comerciales de la artesania boyacense. 

•Se desarroll6 la capacidad del objeto de expresar
regionales integrandolas a empaques, etiquetas y 
fortaleciendo el posicionamiento comercial. 

identidades locales o 
embalajes apropiados, 

-Promoci6n y comercializaci6n de productos en la feria Expoartesanias 2000,
donde los grupos participantes lograron obtener un alto nivel de ventas y 



establecer contactos con clientes para ampliar el mercado y contar con una 
demanda mas sostenible durante el ano. Simultaneamente en el marco del 
evento las talleres pudieron capacitarse en las tecnicas de gesti6n para la 
exportaci6n y de facturaci6n. 

•Los grupos participantes pudieron alli poner a prueba sus conocimientos tecnicas
de manejo empresarial, promoci6n y comercializaci6n, asi como las mejoras y
las nuevos diserios de su producci6n 

" 

2.Actividades Desarrolladas.

•Se realizaron 22 curso-talleres de capacitaci6n en gesti6n empresarial para la
producci6n y comercializaci6n cuya metodologia se apoy6 en el material 
audiovisual del Modulo Administrando Mi Trabajo Artesanal. 

Se cont6 para ello con un equipo de profesionales en el area y con el apoyo de 15 
lideres artesanos y funcionarios de los diferentes municipios, quienes socializados 
en el metodo y contenido de ensenanza, asumieron el rol de acompanantes y 
facilitadores. 

A partir de un rapido diagn6stico donde se identificaban los principales problemas 
de la pequeria empresa artesanal como debilidad organizativa, falta de mercado, 
desabastecimiento de materiales para producci6n, guerra de precios, falta de 
liderazgo, entre otros, el instructor entraba a dar orientaciones precisas y 
herramientas te6ricas y tecnicas conducentes a su soluci6n. 

·A traves de asesorias en disel'\o el sector pudo poner en marcha su creatividad
colectiva, rnejorar sus productos y su capacidad para responder a los retos de 
un mercado competitivo. 

•Se impartieron 10 curso-talleres de capacitaci6n tecnica impartidos en igual
numero de municipios que beneficiaron a 143 artesanos y tendieron a dar 
soluciones practicas a cuellos de botella que presentaban los diferentes 
procesos. 

-Se promocion6 y particip6 en Expoartesanf as 2000 con el apoyo financiero y
logfstico de entidades locales como el lcba, las Camaras de Comercio y los 
mismos grupos participantes. 

Gracias a la integralidad del proyecto apoyado dentro del contrato SENA
Artesanias de Colombia, la dinamica del ciclo Productor-Producto-Mercado 
ofreci6 buenas perspectivas de desarrollo para el sec.tor en Boyaca. En este 
Departarnento se logr6 una cobertura total de 290 artesanos que se beneficiaron 
d3 2.894 horas de capacitaci6n impartidas po, media de 58 actividades diferentes. 

Sin embargo, es preciso en Boyaca priorizar proyectos o subproyectos par zonas 



u ofertas especificas, como ceramica (Raquira), cesteria (Cerinza, Guacamayas, 
Tipacoque, Valle de Tenza) y tejeduria (lza, Mongui, Nobsa, Duitama y otros) 
como alternativa para soluci6n conjunta de problemas tecnol6gicos productivos, 
acopio de materias prima y oferta en volumen para el mercado. 

3. Recursos y Fuentes de Financiacion.

Artesanias de Colombia aport6 $ 30.759.270 al convenio con el lnstituto de 
Cultura de Boyaca, $12.000.000 de los cuales fueron orientados hacia las 
actividades de desarrollo de las propuestas realizadas por la Misi6n China en 
Raquira. El aporte local en servicios fue de $ 6.000.000 aproximadamente. 



Logros y resultados: 

DEPARTAMENTO DE CALDAS 
INFORME GESTION ANO 2.000 

Se aplic6 el , material pedagogico de videos, cartillas y audiocasettes con los grupos de 
artesanos y c�ntribuyeron de manera sustancial al proceso de concientizaci6n, motivaci6n y 
aprendizaje µe los artesanos. 

Se sensibili7.p al artesano hacia el manejo empresarial de su actividad artesanal, quedando 
algunos tall�res con los libros de cuentas abiertos y en proceso de montaje de la 
contabilidad, 

Se resalta �I interes de la empresa privada por continuar apoyando el trabajo de los 
artesanos, e$pecialmente en el municipio de aguadas. 

Se logr6 e� fortalecimiento de la organizaci6n gremial, representado en el cambio de 
relaciones i/nterpersonales, la formulaci6n de proyectos de interes comun, el deseo de 
participaci6n en eventos feriales y de exposiciones, especialmente aquellos especializados, 
la presentMi6n de productos al Laboratorio Colombiano de Diseil.o para la artesania y la 
creacion de nuevas agrupaciones, entre otros. 

Se obtuvo un estudio de mercado para la comercializaci6n de! sombrero de iraca, partiendo 
de! aruilisis de! sector y la evaluaci6n de la aceptaci6n del producto, que se constituye en 
una importante herramienta para la gesti6n comercial del sombrero de Aguadas. 

Cobertura: 

Se desarrollo el trabajo en los municipios de Aguadas, Chinchina, Manizales y Riosucio 
con una cobertura de 310 beneficiarios, artesanos dedicados a los oficios de tejeduria en 
iraca, ceranuca, tecnicas mixtas, bisuteria, cesteria y trabajos en madera, con una intensidad 
828 horas. 

Estrategi• de Ejecucion: 

La ejecuci6n en Caldas se realiz6 a traves de un convenio interinstitucional celebrado con 
la Corporaci6n para el Desarrollo de Caldas, cuyo objeto es el de "continuar la cooperaci6n 
tecnica y financiera para impulsar el Desarrollo Artesanal del Departamento de Caldas 
principalmente en los municipios de Aguadas Riosucio y Manizales dando continuidad a 
las actividades realizadas, orientando el Lrabajo hacia el desarrollo de la producci6n 
garantizando una oferta de productos que dinamice su comercializaci6n, otorgando especial 
atenci6n al manejo ambiental de las materias primas ( como la iraca y los bejucos). ". 



Actividades: 

• 4 Cursos taller de liderazgo con el modulo "Abriendo camino al liderazgo artesanal".

• 8 Cursos taller para la Capacitaci6n en gesti6n empresarial con los modulos
"Calculando costos" y "Produciendo", material pedag6gico de Administrando mi taller
artesanal, que se aplic6 independientemente.

• 8 Cursos taller en gesti6n comercial con los m6dulos "Llevando cuentas" y
"Promoviendo y vendiendo", material pedag6gico de Administrando mi taller artesanal,
que se aplic6 en cursos complementarios.

• 4 Asesorias de acompaiiamiento para la aplicaci6n de los conocimientos adquiridos a
traves de la capacitaci6n, el fortalecimiento de las organi:zaciones artesanales.

• Formulaci6n de proyectos artesanales por parte de cada uno de los grupos beneficiarios,
que serviran de base para dar continuidad al proceso de desarrollo, asi:

"Asistencia tecnica y comercializaci6n de productos artesanales" para Chinchirui
"Comercializaci6n de productos artesanales indigenas" para municipios de Supia,
Riosucio, Risaralda y Belalcazar.
"Fortalecimiento en la tecnica capacitando a la Asociaci6n de Artesanos "Futuro por
Caldas" en Manizales.
"Hacia la comercializaci6n de productos elaborados con palma de iraca y
fortalecimiento de las artesanas de la Cooperativa artesanal de Aguadas - Caldas" para
Aguadas.

I .Se efectu6 un Estudio para el "aruilisis de los productol, efaborados con palma de iraca en 
el municipio de Aguadas - Caldas e identificaci6n de nuevos mercados que permitan 
una mayor comercializaci6n de dichos productos". 

Dificultades: 

• El bajo nivel de escolaridad de Ios artesanos.

• Se dificult6 el desplaz.amiento de los artesanos a los cascos urbanos ocasionando ciertos
niveles de ausentismo para las capacitaciones por los costos de transporte y las
distancias.

• El material didactico para los artesanos fue insuficiente a causa de la elevada asistencia
de artesanos urbanos a las capacitaciones

Recursos: 

Se aportaron al convenio un total de $45'000.000, asi: por Artesanias de Colombia 
$15'000.000 y por la Corporaci6n para el Desarrollo de Caldas $30'000.000. 



DEPARTAMENTO DE CAQUETA. 

La mayor riqueza de la region sigue siendo su importancia ambiental estrategica que cuenta 
tanto con la magnitud de los procesos climaticos globales que alli se regulan y que siguen 
estudiandose, como con su reconocida riqueza de especies animales y vegetales 

Artesanias de Colombia S.A. en conjunto con el F�ndo Mixto para la Promoci6n de la 
Cultura y las Artes del Caqueta. lidera los procesos que contribuyen al mejoramiento 
integral del sector artesanal para lograr su competitividad fortaleciendo y cualificando la 
tecnologia, la producci6n y comercializaci6n de productos para que el sector participe de 
manera creciente en la economia local y nacional. 

Es asi como, con el decidido apoyo del Fondo Mixto para la Promoci6n de la Cultura y las 
Artes del Caqueta se han venido ejecutando planes y prograrnas de desarrollo concertados 
con entidades publicas y privadas las cuales han invertido recursos fisicos, humanos y 
financieros, traduciendolos en un mejoramiento <lei nivel de vida y bienestar para las 
personas que integran y trabajan por el sector artesanal. 

Logros 

Se incentiv6 el rescate y preservaci6n de la artesania como parte <lei trabajo diario de las 
comunidades en su relacion con el entomo, a la vez se generaron en estas comunidades 
nuevas fuentes de ingresos, iniciando un proceso de sustituci6n de lo que habia llegado a 
ser la principal fuente que en ese entonces era el comercio de la coca en todas sus 
modalidades. 

Actividades 

Para las zonas urbanas (municipios y corregimientos) se realizaron convocatorias a traves 
de las casas de cultura municipales y las emisoras comunitarias, el trabajo con comunidades 
indigenas y rurales fue distinto y se opto por convocar a los representantes de cada una de 
ellas, comentarles la metodologia y ellos a su vez se encargaban de comunicarle a cada 
grupo como y cuando se realizaria cada actividad, esta opci6n se tomo porque algunas de 
estas comunidades ya venian trabajando tiempo atras con el Fondo Mixto de Cultura en 
diversos proyectos y su contacto fue mucho mas facil. 

Entre las actividades realizadas para la promoci6n del sector artesanal, se cuentan: 

•:• Capacitacion tecnica para la adecuacion del producto artesanal. Este proyecto tenia 
como objetivo la capaci,aci6n tecnico practica para la presentaci6n de proyectos, el 
mejoramiento de las tecnicas para adecuar los productos artesanales a las tendencias de! 
mercado y el desarrollo de una vision empresarial del t:abaju a traves de fa. capacitacion en 
control de calidad, precio y gesti6n. La capacitacion comprendio la orientaci6n en 
formulacion de proyectos que tienen que salir de la iniciativa de las comunidades 



artesanales organizadas. La participaci6n en estos talleres cont6 con representantes de cada 
municipio, los cuales en estos momentos han reproducido la informaci6n entre sus 
respectivos nucleos artesanales y han replicado los taUeres de capacitaci6n. 

• Taller de acabados en palma de chonta A traves del gobemador indigena de! cabildo se
cit6 a los artesanos de la comunidad embera-catio de los resguardos Malvinas y Honduras.
El trabajo se llev6 a cabo durante una semana y el instructor decidi6 que ese era el tiempo
indicado para explicar las tecnicas basicas en acabados. Se realizaron dos jornadas, una
te6rica donde se explicaba el proceso de secado de la palma y otra practica donde se dio a
conocer el correcto trabajo de acabados.

• Taller de Bordados: este taller se aplic6 en los muruc1p10s visitados dentro de!
diagn6stico artesanal que mostraban tener mayor cantidad de artesanos en esta modalidad,
es asi como se dictaron talleres en los municipios de Albania, San Jose del Fragua,
Florencia, Belen de los Andaquies y Puerto Rico. Se desarrollaron talleres relacionados con
la parte practica complementados con capacitaci6n en administraci6n de la empresa
artesanal.

• En cuanto al proceso tendiente al desarrollo de la vision empresarial se aplicaron los
talleres sugeridos por Artesarrias de Colombia con el modulo "Administrando mi taller
artesanal", para el cual se habian preparado en Bogota algunos monitores quienes han
venido trabajando en la difusi6n de este material. Se Uevaron a cabo varias jornadas de
capacitaci6n tanto en ferias artesanales locales como en las comunidades de zonas rurales y
urbanas, ademas durante la ejecuci6n de los talleres de acabados se aplicaron los talleres en
casi todos los municipios.

•:• Fortalecimiento de la identidad del producto artesanal._Este proyecto se proponia 
como objetivo lograr el posicionamiento y mayores oportunidades en la comercializ.aci6n 
de los productos artesanales, ademas ofrecer a los posibles compradores informaci6n 
actualizada de la producci6n d':"I sector en el departarnento. Este proyecto estuvo muy unido 
al desarrollo de la parte comercial ya que se vio la necesidad de diferenciar los productos de 
las comunidades artesanales del departamento. Asi, se trabajaron diferentes altemativas en 
imagen para los productos sobretodo de las comunidades indigenas que fueron las que mas 
participaci6n tuvieron en ferias a nivel local y nacional, entre las alternativas desarrolladas 
se realizaron aditamentos como bolsas de empaque, certificados de origen, separadores de 
libros, plegables y papeleria del Convenio Departamental Artesanal. En las Ferias se 
observ6 el reconocimiento de los productos de las comunidades, lo que produjo, como 
consecuencia, un mejoramiento en la exhibici6n de los productos y por ende mejores 
precios de venta 

•:• Mejoramiento de la actividad artesanal. Con este proyecto se plante6 el rescate, 
·,·ediseflo y diversificaci6n de los productos artesanales para adecuarlos y volverlos mru.
competitivos en el mercado. Este proyecto se ha venido ejecutando en las comunidades a



traves de las asesorias realizadas por algunos disefiadores de la division que para este fin 
tiene Artesanias de Colombia y Expoartesanias. 

•!• Organizacion asociativa de artesanos de la regmn. A traves de este proyecto se 
esperaba lograr asociar a los artesanos para asi facilitar el trabajo y la comercializ.aci6n de 
los productos. Se dieron los primeros pasos con asesoria de la Camara de Comercio. El 
proceso esta en marcha y ha sido liderado por los mismos artesanos hasta ahora. Ademas 
por iniciativa de los mismos artesanos se ha Jogrado el reconocimiento de la actividad 
artesanal por parte de las autoridades civiles con el importante apoyo de las Casas de 
Cultura municipales . 

•:• Promocion de Eventos Comerciales. Para mostrar la artesania que se viene elaborando 
en el departamento se capacit6 en la organiz.aci6n de ferias locales netamente artesanales y 
para la participaci6n funcional en los diferentes eventos de esta fndole en todo el pais. 
lgualmente se desarrollaron talleres para la adecuada atenci6n de puntos de venta 
(organiz.ados por el convenio Artesanias de Colombia-Fondo Mixto de Cultura y donde se 
tienen exhibidos los productos artesanales locales). 

En ejercicio practico de comercializaci6n en ferias artesanales se llev6 a cabo en los 
siguientes eventos feriales locales y nacionales: 

• Feria: PABELLON ARTESANAL DE COFEMA
Pecha: Noviembre de 2000
Participantes: Comunidades artesanales de la Amazonia
Lugar: Florencia - Pabell6n cubierto COFEMA

• Feria: GANADERA Y ARTESANAL DE PITALITO
Pecha: Noviembre
Participantes: Comunidades coreguaje y ernbera-catio
Lugar: Pitalito - Centro artesanal

• Feria: EXPOARTESANIAS
Fecha: Diciembre

Participantes: Comunidades coreguaje, huitoto y ernbera-catio 
Lugar: Santafe de Bogota - CORFERIAS 

• Feria: II FERIA ARTESANAL DEL CURIPLA YA
Fecha: Abril
Participantes: Comunidades artesanales del Caqueta y convenios rnarco
nacionales
Lugar: Florencia - Edificio Curiplaya



Con respecto a la Tienda Artesanal de! Caqueta, esta ha significado un verdadero 
acercamiento a la labor artesanal en el departamento, cuya realizaci6n ha contado con el 
apoyo de entidades publicas y privadas. 

Mas alla de las cifras, como resultado de todas las actividades desarrolladas, se ha logrado 
tener mejor relaci6n con los artesanos ya que ellos ven el apoyo tangible que se les ha 

venido brindando sin ningun tipo de contraprestaci6n, ademas el tener un proceso de 
acompaiiamiento a su labor, hace que no se sientan solos, situaci6n que no sucedia debido a 
que no se tenia ningun tipo de reconocimiento a su labor. En esta medida los planes de 
accion a corto y largo plazo han servido como puente con la comunidad artesanal ya que Jes 
ha permitido acceder a recursos y beneficios, a pesar de las limitaciones y problemas 
sociales. 

En estos momentos creemos que el alcance verdadero de la capacitacion y la asistencia 
tecnica ha sido el concientizar a la poblacion sobre el valor cultural y social que tiene la 
labor artesanal, promoviendo asi el desarrollo de las comunidades tanto urbanas como 
rurales e indigenas. Ademas de esto el hacer presencia a nivel nacional y dar a conocer los 
objetos que se trabajan en el departamento ha llevado a lograr un mejor nivel de 
comercializaci6n. 



DEPARTAMENTO DE CASANARE 

El Departamento cuenta con poblaci6n artesana principalmente indigena que ha sido 
sometida a una gran influencia de la sociedad contemporanea a traves de corrientes 
migratorias, con cuyas gentes aquella mantiene un estado latente de conflicto en virtud de 
las diferencias de las correspondientes perspectiva culturales. Extraconvenio se acompaii6 a 
las autoridades departamentales y otras entidades ofictales y ONGs en parte de! proceso de 
convocatoria y organizaci6n de la asociaci6n de artesanos del Departamento, la cual re(me a 
un mayor numero de representaciones de poblaci6n llanera o colonos que a los indigenas. 

Actividades 

En la recuperacion de! trabajo de asesoria y capacitaci6n para las comunidades indigenas 
que por problemas de orden publico en los programas de afios inmediatamente anteriores 
habian quedado por fuera. Esta recuperacion, que es una actividad de continuaci6n, se incia 
en las poblaciones indigena con el trabajo identificaci6n de artesanos acompaiiado con 
actividades de asistencias directas para los talleres artesanales. 

El municipio Hato Corozal constituye un nucleo artesanal de tejido de chincorros, los 
cuales, por condiciones economicas, se elaboran en nylon o hilo sintetico. Se le hizo a los 
artesanos la sugerencia de rescatar el uso de las fibras naturales como el algod6n a pesar de 
la resistencia de los artesanos bajo el argumento de los costos de la rnateria prima, la baja 
resistencia al roce y poca resistencia al esfuerzo de tracci6n, dificil secado, la acurnulaci6n 
de polvo y, por tanto, de suciedad, dificil perrnanencia del color y ademas dificil 
consecuci6n en la region. La propuesta resulta viable solo para unos pocos artesanos cuyas 
condiciones econ6rnicas no son extrernas. No obstante tales circunstancias se !es presto 
asesorfa en acabados y, especialmente en el componente de organizacion de la producci6n 
en los tema de la empresa artesanal, la gesti6n comercial y los procesos tecnicos de 
elaoraci6n de prodductos. 

En Paz de Ariporo se presto asesoria al grupo mmciativo (compuesto por seis artesanos) que 
trabaja la talla en corteza del arbol de hobo, ademas del pirograbado y el cuero retobado. 
Como uno de sus problernas son la fijacion de precios el programa de capacitaci6n y 
asesorias se centr6 en los talleres de rnultiplicadores de la metodologia de capacitaci6n no 
formal de adultos basada en los m6dulos de "Organizando mi trabajo artesanal" aspecto de 
la gesti6n de! taller, en los que se desarrollan los temas de organizaci6n administrativa del 
taller, la contabilidad, los costos, la deteminaci6n de precios y la participacion en 
organziaciones civicas locales. Esta formacion civica asi como la asesoria para la 
constitucion de mecanismos de cornercialziaci6n las asumieron con gran interes en virtud 
de su participaci6n en el plan turistico que esta desarrollando el gobierno departamental, 
plan dentro del que, por parte de los artesanos, esta prevista la organizaci6n de puntos de 
venta de productor arte�.auait:i;. 

Como parte de la gesti6n de fortalecimiento institucional se le presto asesoria sobre los 
componentes artesanales a la Secretaria de Educacion en funci6n de su interes y sus 



programas de desarrollo de oficios artesanales (carpinteria, ebanisteria y marroquineria) 
para fomentar la creaci6n de puestos de trabajo. 

En Yopal, los oficios artesanales que se realizan son la elaboraci6n de instrumentos 
musicales. calado de madera y el cuero a quienes se Jes presto asesoria en disefio para el 
desarrollo de productos, la diversificaci6n y el mejorarniento de acabados. Igualmente se 
realiz6 con ellos un taller de organizacion de la producci6n y comercializaci6n. 

Sumado a las actividades anteriores se enumeran la capacitaci6n en organizaci6n de ferias 
artesanales a dos lideres de la Asociaci6n de artesanos de Yopal y asesoria para su 
realizaci6n en la localidad de Yopal, con 50 beneficiarios directos del Departamento. 
Taller de formulae ion de proyectos de desarrollo y comercializaci6n durante IO horas para 
50 artesanos. 

Igualmente se cuenta el apoyo para la participaci6n de 2 artesanos en Expoartesanias en 
representaci6n y realizaci6n de la comercializaci6n de la producci6n de artesanos indigenas 
de Hato Corozal. Participaci6n en los curso-talleres de capacitaci6n en gesti6n de 
organizaci6n de la producci6n, la comercializacion y organizaci6n de ferias. 

El aspecto cuantitativo de las actividades en el Departamento de Casanare se presentan en 
el siguiente cuadro de consolidado departamental confrontando lo ejecutado con lo 
previamente prograrnado, lo cual practicamente se cumple por completo, ello si ademas de 
lo ejecutado se tiene en cuenta las grandes dificultades para llegar a los municipios y las 
complicaciones para entrar en algunos, como ocurre especialmente con el acceso a las 
comunidades indigenas. 



DEPARTAMENTO DEL CAUCA 

La ejecuci6n se realiz6 mediante alianza con La Gobernaci6n Departamental y se designo 
como Entidad administradora de los recursos al Fondo Mixto de Cultura del Cauca se 
defini6 como cobertura del proyecto los municipios de Popayan, Piendam6, San Sebastian, 
Sta Rosa, Cajibio, Silvia, Guapi, Timbiqui. Almaguer, El Moral, Ambal6, Paez y Bolivar. 

-

Logros y Actividades: 

Se realizaron 3 .200 horas de capacitaci6n en las que participaron 511 artesanos indigenas y 
negritudes principalmente durante 54 actividades de cursos taller en Capacitaci6n Tecnica 
en el Oficio, Capacitaci6n Empresarial y asesorias en Disefio. 

La metodologia empleada para la ejecuci6n de las actividades fue la cofinanciaci6n de 
proyectos a los grupos de artesanos que los diligenciaron ante El Fondo Mixto en la ciudad 
de Popayan, siendo sometidos a un proceso de evaluaci6n y de aprobaci6n por parte de! 
Comite Directivo del Convenio conformado por un representante de cada una de las 
Entidades miembro de! Convenio y presidido por Artesanias de Colombia. 

Con las poblaciones indigenas de los municipios de Piendam6, San Sebastian. Sta. Rosa, 
Cajibio, Silvia, El Moral, Ambal6, Paez y Bolivar se capacit6 en el mejoramiento de las 
tecnicas de tinturado, mejoramiento de terminados y ensambles de tramas y urdimbres para 
el mejoramiento de la calidad de! tejido el que realizan en Jana natural tambien Hamada 
Jana virgen. 

En los municipios de Florencia, Guapi y Timbiqui, los dos ultimos entre poblaciones negras 
se capacit6 para el mejoramiento de la calidad de! tejido el que hacen en palma tetera y en 
Florencia en palma de iraca, en ambos casos se realizo un muestrario de puntadas con sus 
respectivas especificaciones y se realizaron talleres de reconocimiento de plantas tintoreras 
de! lugar y elabor6 una carta de colores con las explicaciones tecnicas para la aplicaci6n. 

En cuanto al programa de Gesti6n Empresarial, se oriento hacia la organizaci6n de la 
producci6n mediante la conformaci6n de empresas artesanales en capacidad de reconocer 
su capacidad productiva para ofertar en el mercado, sin embargo y teniendo en cuenta que 
estos grupos manejan econornias de subsistencia con algunas expectativas de generar 
proyectos productivos alrededor de la actividad artesanal, es importante continuar el 
proceso de capacitaci6n para que se apropien, se interioricen y practiquen todos las 
herramientas conceptuales trabajadas en este primer ejercicio presentado con la 
metodologia del Modulo Administrando disefiado en el marco de las alianzas con el SENA 



PROYECTO ARTESANAL PARA EL DEPARTAMENTO DEL CESAR 

Logros y Resultados: 

Se cont6 con la participaci6n de tres entidades de! departamento interesadas en promover al 
sector artesanal en el departamento del Cesar, entre las que indudablemente destaco el 
dinamismo e interes de Camara de Comercio de Valledupar, cuya participacion como 
entidad de seriedad comprobada y de gran reconocimiento en el departamento, contribuyo a 
generar mayor participaci6n y credibilidad hacia las actividades prograrnadas, reflejado en la 
capacidad de convocatoria y en el numero de artesanos beneficiarios. 

Se logr6 optimiz.ar la inversion de los recursos de Artesanias de Colombia, garantiz.a.ndo su 
destinacion apropiada para el objeto acordado. 

Se obtuvo el apoyo Institucional para garanti.zar la participaci6n de los artesanos del Cesar 
en Expoartesanias con ventas excelentes y concreci6n de pedidos. 

Se dio cumplimiento en su totalidad a los compromisos pactados entre Artesanias de 
Colombia y el SENA. 

Se contribuy6 a fortalecer en los artesanos la vision empresarial de su taller al estar en 
capacidad de manejar aspectos de tipo contable, cuentas y costos de su producci6n. 

Cobertura: 

Se trabaj6 en los municipios de Chimichagua, Tamalameque y Valledupar, tanto en zona 
urbana como en Corregimientos y V eredas de Chemesquemena, Guatapuri, Atanquez, 
Ponton, las Flores, los Haticos, Ramalito, Rancho de Goya, Mojao, la Mina, Rio Seco, 
Murillo y Valencia de Jesus; con una cobertura de 180 mujeres indigenas Kankuamas, 170 
artesanos beneficiarios de Camara de Comercio y 132 beneficiarios de Corfimujer, 95% de 
los cuales fueron mujeres, para un total de 482 beneficiarios directos dedicados a los oficios 
artesanales de Tejeduria en diversas fibras vegetales (fique, palma de estera, algod6n), 
ceramica, dulceria y trabajo en madera. La intensidad horaria fue de l .190 horas en 
capacitaciones, 1.023 horas en Asesorias y Asistencias tecnicas y un aproximado de 200 
horas en la participaci6n en eventos feriales. 

Estrategia de ejecucion: 

En el departamento del Cesar, Artesanias de Colombia efectu6 la ejecuci6n delegada para lo 
cual suscribi6 los siguientes convenios: 

1. Con Camara de Comercio de Valledupar, con el objeto de Coordinar, contratar y
supervisar la ejecuci6n de las actividades contempladas en el contrato SENA - Artesauias



de Colombia para el departamento del Cesar, de acuerdo a la relaci6n adjunta 
correspondiente a capacitaci6n en el oficio y gestion comercial, en los municipios de 
Valledupar. Chimichagua y Tamalameque, asf como promover y apoyar la gesti6n de 
proyectos en comunidades artesanales. 

2. Con Corfirnujer y la Alcaldia de Valledupar con el.objeto de readecuar y ejecutar el plan
de operaciones para el sector artesanal del departamento del Cesar orientado a fortalecer
la producci6n artesanal organiz.ada, en comunidades indigenas y rurales rnediante la
implantaci6n de tecnologias para tinturados, definici6n de lineas de productos y el apoyo
a la comercializaci6n otorgando especial atenci6n al manejo y preservaci6n de las
materias priinas principaJmente el fique y la palma de estera.

3. Con la Organizaci6n Indigena Kankuama. Este ultimo se suscribi6 a traves de la SECAB
a finales del aiio 99, pero la mayor parte de su ejecuci6n se adela.nt6 a lo largo de! afto
2.000. Su objeto fue el de ejecutar el proyecto DOTACION Y MONTAJE DE
CENTROS DE TINTES TRADICIONALES CON TECNOLOGIAS LIMPIAS EN
LAS COMUNIDADES KANKUAMAS.

Actividades: 

En el marco del convenio suscrito con Camara de Comercio de Valledupar se ejecutaron las 
siguientes actividades: 

• Cinco cursos taller para la capacitaci6n tecnica en oficios para mejoramiento,
implementaci6n de los nuevos productos en tejeduria cesteria. trabajo en rnadera,
bordado y dulceria desarrollados por las asesorias en diseno de Artesanias de Colombia.

• Tres Cursos-Taller en Gesti6n empresarial para la comercializ.aci6n en areas de ventas y
atenci6n al cliente, para lo cual se aplic6 el material di.dactico de · 10s M6dulos
Promoviendo y Vendiendo y Llevando Cuentas de la serie Administrando mi Taller
Artesa::ial, material que Artesanias de Colombia entreg6. Estas capacitaciones se
complementaron con la participaci6n en eventos feriales y otras actividades conducentes
a la comercializaci6n. orientado especialmente para los grupos asesorados en la ciudad de
Valledupar, asi:
II' Feria ganadera (Agosto/00)
II' Feria del Detalle (Septiembre/00)
., Feria de la rnadera (noviembre/00)
II' Exhibici6n almacen Vivero (Octubre/00)
II' Feria de Bosconia (Julio/00)
"' Feria Acopi (Julio-Agosto/00)
II' Exhibici6n en Cbimichagua organizada por la Red de Artesanos de la Costa Atlantica.

• Camara de Cornercio de Valledupar apoy6 la participaci6n en Expoartesanias de 5
grupos de artesanos que trajeron productos de otros grupos, con unas ventas totales



reportadas por la misma Camara de Comercio por $27'000.000, discriminados asi: dos 
stands de dulces tipicos de Valledupar $8'000.000, un stand de trabajo en madera de 
Valledupar $4'000.000 y dos stands de productos en palma de estera de las asociaciones 
de Chimichagua $15'000.000. 

• Acompafiarniento a la ejecuci6n en cada comunidad.
• Interventoria
• Presentaci6n de informe final sobre la ejecuci6n.

En el marco del convenio suscrito con Corfimujer se adelantaron las siguientes actividades: 

• Cursos taller para Ia Capacitaci6n empresarial en las areas de administraci6n Costos y
Contabilidad, aplicando el material pedag6gico de "Administrando mi taller artesanal" ( en
total 19)

• Asesorias y acompaiiamiento para la consolidaci6n de la empresa artesana (en total 4)
• Asistencia tecnicas para manejo de la ceramica, construcci6n y manejo de homos de

ceramica alimentados por carbon mineral, carta de colores obtenidos por tintes naturales,
rescate y mejoramiento de productos. ( en total 7).

• Interventoria
• Presentaci6n de informe final de ejecuci6n del convenio.

En el niarco del convenio con la Organizaci6n Indigena Kankuama se ejecutaron las 
siguientes actividades: 

• Concertaci6n con las comunidades la implementaci6n de cinco centros de tintes
tradicionales, asi: Uno en Chemesquemena y Guatapuri, uno en Atanquez, Ponton y las
Flores, uno en los Haticos, Ramalito, Rancho de Goya y Mojao, uno en la Mina y uno en
Rio Seco y Murillo.

• Adquisici6n de equipos y elementos necesarios para el montaje de los Centros de Tintes y
se transportaron e instalaron en cada una de las comunidades.

• Cinco cursos de capacitaci6n para el mejoramiento del tefiido y la obtenci6n de colores
mediante el uso de tintes naturales.

• Cinco actividades de trabajo comunitario en las cuales se reglament6 el uso de cada uno
de los Centros de Tintes.

• Formalizaci6n de la entrega de los Centros de Tintes a cada una de las organizaciones de
mujeres en las cinco comunidades sedes.

• La Organizaci6n Indigena Kankuama present6 un informe final que se encuentra en
revision por la Subgerencia de Desarrollo.

• Visita de seguirniento e interventoria por parte de Artesanias de Colombia.
• Participaci6n en Expoartesanias de Colombia con dos delegadas, logrando una venta de

$7'000.000, segun informaci6n proporcionada por el Gobernador Kankuamo.



Dificu Hades: 

la situacion de Orden Ptiblico en general dificult6 y demor6 la ejecucion asi como la 
realiz.aci6n de una interventoria apropiada a las comunidades artesanales de Atanquez, 
Valencia de Jestis, Chimichagua y Tamalameque, en las fechas programadas para ello . 

• 
La toma de decisiones y la ejecuci6n de proyectos a nivel interno de la comunidad indigena 
tiene unos tiempos y procesos muy diferentes a las de comunidades rurales y urbanas. a 
causa de lo cual se llev6 mas del doble del tiempo su realizaci6n. asi como la presentaci6n de 
infonnes incompletos, que requieren complementaciones y modificaciones. 

A pesar de que las entidades privadas tienen la intenci6n de apoyar los procesos de 
desarrollo con las comunidades artesanales, su interes parece radicar mas bien en la 
recepci6n de unos recursos y la centralizacion de los mismos para su ejecuci6n. 
Adicionalmente el carnbio del recurso humano encargado de la coordinaci6n de los 
convenios a nivel de las entidades administradoras, gener6 trastornos en la oportunidad de la 
ejecuci6n. 

Recursos: 

En el convenio con Camara de Comercio de V alledupar, suscrito por valor de $13'000.000, 
esta entidad aport6 la suma de $5'000.000 y adicionalmente destin6 a una funcionaria para 
coordinar y supervisar la correcta ejecuci6n de los compromisos. Artesanias de Colombia 
aport6 la suma de $8'000.000 destinados fundamentalmente a capacitaci6n y al apoyo de la 
promoci6n y comercializacion de la artesania del Cesar. 

bi convenio con Corfimujer y Municipio de Valledupar tuvo un valor de $40'000.000, 
discriminados asi: Municipio de Valledupar $5'000.000, Corfimujer $10'000.000, Artesanias 
de Colombia por valor de $20'000.000 (Recursos Sena) 

Artesanias destin6 al convenio con la comunidad Kankuama la swna de $11 '850.000, que se 
gestionaron a traves de la SECAB, con desembolsos en el 99 y en el 2.000, con 
contrapartida de la OIK en servicios para la organizaci6n de las comunidades. 



DEPARTAMENTO DEL CHOCO 

Esta region es una de las pocas en donde su riqueza esta en potencia y mucha de ellas aun 
sin explotar, aqui se encuentran especies maderables muy fmas, palmas y resinas, 
empleadas en la elaboraci6n de objetos artesanales para el consumo cuentan con muchas 
dificultades para la comercializ.acion fuera del ambito local debido a la falta de vias de 
comunicaci6n y el costo que representa su transporte. 

Sin embargo existe grupos artesanales con tradici6n y reconocimiento a nivel nacional e 
internacional como los productores del werregue en el Bajo san Juan y las mujeres que 
trabajan las flores en cabecinegro en Quibdo y otros que estan buscando posiciones con la 
producci6n en tagua como lo son Los artesanos de las comunidades negras de Bahia Solano 
y Nuqui. 

De la producci6n artesanal part1c1pan las comunidades negras e indigenas de! 
departamento. Con el proyecto de capacitaci6n ejecutado durante el aiio 2000 se realizaron 
36 actividades durante 2.320 horns a las que asistiemo 349 artesanos. 

Con el programa de capacitaci6n Tecnica en el Oficio adelantado entre las comunidades 
indigenas del Bajo San Juan se trabajo en el reconocimiento y recoleccion de las plantas 
tintoreas de la region y su adecuado uso y manejo para que no se presente la decoloraci6n 
de la palma y en la obtenci6n de nuevos colores con la aplicaci6n de procesos adecuados 
ademas, de! mejoramiento de la calidad del tejido con el que elaboran canastos con la 
tecnica en espiral enrollado y cosiendo sobre si mismo un manojo de fibras. 

Las acciones se realizaron en Alianza con el Plan Pacifico mediante un convenio con 
FON ADE y se ejecut6 directamente con la contratacion de Disefiadores y se capacit6 a una 
representante de la organizacion Union de Mujeres Ciudadanas de! Choco y a otra de la 
Red de Mujeres del Choco para contar con el recurso humano necesario para la ejecuci6n 
de esta actividad. 



PROYECTO ARTESANAL PARA EL DEPARTAMENTO DE 

CORDOBA 

Logros y resultados: 

Se involucro a la Gobernacion departamental como• ente territorial, en la gesti6n por los 
artesanos, que asumio el papel de veedor. 

Se animo la participacion del Fondo Mixto de la Cultura, quien asumio el papel de 
administrador y ejecutor del convenio, aportando la logistica necesaria. 

Se contribuyo a fortalecer en los artesanos la vision empresarial de su taller al estar en 
capacidad de manejar aspectos de tipo contable, cuentas y costos de su producci6n. 

Se obtuvo un diagnostico participativo y una serie de subproyectos sobre la produccion 
artesanal y la comercializ.acion de la Cana tlecha, en el Resguardo Indigena Zenu de San 
Andres de Sotavento, que se constituye en inswno principal para la formulacion y gestion de 
proyectos sobre la tejeduria en cafia tlecha de esta comunidad. 

Cobertura: 

Se desarrollo el trabajo en los municipios de Momil, Cerete, Canalete, Chiou, Monteria, 
Lorica y Los Cordobas y San Andres de Sotavento con una cobertura de 455 beneficiarios, 
todos ellos artesanos en los oficios de tejeduria en calceta de platano, en cafia flecha, cuero, 
alfarerfa y dulceria, con una intensidad de 1.020 horas. 

Estrategia de ejecucion: 

La ejecucion en C6rdoba se realiz6 a traves de un convenio suscrito con Ia Gobemacion def 
departamento de Cordoba, el Fondo Mixto para Ia promoci6n cti- la Cuhura y las Artes de 
Cordoba, en cuyo marco se dio cumplimiento a los compromisos pactados entre Artesanias 
de Colombia y el SENA en contrato 039 de l.999. El objeto de dicho convenio fue el de 
promover y ejecutar el Plan de Operaciones para el sector Artesanal orientado a fortalecer la 
producci6n artesanal organizada en comunidades indigenas y rurales, definiendo Iineas de 
productos que apunten hacia el mercado, otorgando especial atenci6n al manejo y 
preservaci6n de las materias primas, principalmente la cafia flecha. 

Actividades: 

• 21 cursos taller para la capacitaci6n tecnica en oficios para mejorarniento,
implementaci6n y desarrollo de nuevos productos en cesteria en cepa de piatano,
tejeduria en cafia tlecha, alfureria, marroquineria y dulceria



• 8 Cursos taller en Gesti6n Empresarial para la comercializaci6n en areas de ventas y
atenci6n al cliente. Entre estas actividades se impuls6 la participaci6n en la Feria del
sombrero Vueltiao en Tuchin.

• 17 cursos taller en Gesti6n empresarial para la producci6n, en areas de administraci6n,
costos, contabilidad (Para ello se aplic6 el material pedag6gico de "Administrando mi
taller artesanal"). Adicionalmente se manej6 el tema de planeaci6n participativa y disefio
de proyectos, adelantados especialmente en San Andres de Sotavento y Tuchin.

• Acompafiamiento a la ejecuci6n en cada comunidad.

• Taller de Formulaci6n de proyectos de desarrollo artesanal orientado por Artesanias de
Colombia.

• Revision y evaluaci6n de proyectos presentados para co:financiaci6n.

Dificultades: 

La falta de comunicaci6n reciproca con la suficiente claridad entre las entidades y Artesanias 
de Colombia. la disponibilidad tardia de los recursos ocasionaron que la ejecuci6n se 
atrasara con respecto a la programaci6n. 

La situaci6n de orden publico que afecta al departamento impidi6 dar respuesta a varios 
municipios iniciahnente ,programados y dificult6 la participaci6n de los artesanos 
beneficiarios y la ejecuci6n de las actividades de capacitaci6n. 

La interventcria y el seguimiento por parte de Artesanias se llev6 a cabo a traves de 
correspondencia y telef6nicamente. 

Recul"S{Js: 

Al convenio con el Fondo Fondo Mixto de la Cultura de C6rdoba se aportaron un total de 
$55'000.000, de los cuales $25'000.000 corresponden a Artesanias de Colombia Sena 99 y 
$30'000.000 al Fondo Mixto, representados en especie. 



DEPARTAMENTO DE CUNDINAMARCA 

INFORME DE GESTION 2000 

El trabajo en el Departamento de Cundinamarca se realiz6 en el marco del convenio Artesarnas de 
Colombia-Gobernaci6n de Cundinamarca, el cual se suscrit,i6 en marzo de! aiio 2000, con una duraci6n 
de 12 meses. 

El proyecto involucra 5 componentes: 
• Estudios exploratorios

• Capacitaciones tecnicas

• Capacitaciones en Gesti6n y Comercializaci6n
• Asesorias en Diseiio

• Asesorias Organizacionales
• Giras educativas

• Asesorias tecnicas

l. COBERTURA

En este convenio se plante6 trabajar 18 municipios: Tenjo, La Calaera, Ubate, Fuquene, Lenguazaque. 
Mesitas de! Co\egio, Apulo, Zipac6n, Guaduas, Puerto Salgar, Villeta, Soacha, Zipaquira, Sop6, 
Topaipi, Guatativa, Utica y Ce1chipay. 

En los 18 municipios se realizaron estudios exploratorios que perm1t1eron obtener informaci6n 
confiable sobre el sector artesanal en cada uno de ellos, y de acuerdo a su s hallazgos se disenaron 
planes de trabajo para cada municipio. 

Como resultado de este estudio en \os municipios de Guayabeta\ y Guatavita no se realiz6 ninguna 
gesti6n, como consecuencia de! desinteres de las.,t;ntidades gubernamentales locales y de la comunidad 
artesana. 

En los 16 municipios en los que se realizaron acciones, y de Jos cuales se obtuvieron logros, se alcanz6 
una cobertura total de 445 beneficiarios de los diferentes oficios artesanales que se reconocen en el 
Departamento. 

2.LOGROS Y RESULTADOS

-+Con la ejecuci6n dl;'I pro�·ec!o se logr6 obtener, a traves de los estudios exploratorios informaci6n de 
la actividad artesanal en cada uno de los municipios objeto de\ proyecto Con estos estudios se 
identific6 para 18 municipios de\ Departamento: 
•No de artesanos
•Oficio
•Caracterizaci6n de Jos grupos



•Estado actual de la actividad artesanal
•Problematica y principales necesidades
• ldentificaci6n de soluciones
·Analisis de los procesos tecnicos. materiales. identidad cultural del municipio

-+Este acercamiento permiti6 Ia elaboraci6n de un Proyecto de Desarrollo del Sector artesano en cada 
municipio. el cual foe elaborado con la asesoria de Artesanias de Colombia por los artesanos. 

·Con la formulaci6n de su propio proyecto de Desarrollo por parte de la comunicad artesana. las
personas se hicieron mas conscientes de las limitaciones y dificultades que deben enfrentar para que 
su actividad sea rentable y la apremiante necesidad de organizarse para mejorar sus procesos de 
producci6n y comercializaci6n. 

-+Se capacitaron en la cualificaci6n de las tecnicas de los oficios l 05 artesanos pertenecientes a los 
municipios de 
•Soacha. donde se mejoraron las tecnicas utilizadas en el trabajo con amero de maiz por parte de las

artesanas de Ia empresa Asociativa de Trabajo de Soacha-Compartir y un grupo de mujeres 
artesanas independientes. 
Las participantes en el proyecto aprendieron el manejo, adquisici6n y tratamiento def amero de 
maiz, su tintura con productos naturales . se homologaron las tecnicas para elaborar muiiecas 
tipicas y pesebres. Aprendieron la elaboraci6n de diversos accesorios como paftoletas. blusas. 
sombreros, etc. Pero quiza el logro mas importante de esta capacitacion fue el desp�rtar de la 
creatividad de las artesanas, como resultado de la interacci6n def grupo de la empresa asociativa 
con las artesanas independiemes. 

•La calera: En este municipio 20 artesanos Aprendieron el manejo del telar horizontal como tecnica
para el mejoramiento de la tejeduria en lana virgen. 
Adicionalmente. 15 artesanos aprendieron y perfeccionaron algunas tecnicas de trabajo en 
ceramica. Nuevas tecnicas como el Raku, vaciado por colada, engobes, elaboraci6n de placas. 
utilizacion de moldes, torno, etc. 

·Uabte: Un grupo de 25 artesanos tejedores perfeccionaron el rnanejo de! telar horizontal para 1a
elaboraci6n de articulos en lana virgen. Este grupo de artesanos particip6 activamente con gran 
cornprorniso y entusiasrno. 

•Lenguazaque: 15 niftos y j6venes talladores de carbon profundizaron sabre el tema· de los acabados
y Aprendieron el manejo corriente y eficiente de las herramientas utilizadas en Ia talla, lo cual a 
redundado satisfactoriamente en la calidad de sus productos; logro de gran importancia si se 
vislumbra el impacto social que tiene el hecho de alejar los niiios def trabajo pesado de las minas. 

•Sopo: En este caso, una de las artesanas mas expertas del municipio se encargo de multiplicar sus
conocimientos a 15 artesanos, que aunque manejaban las tecnicas de! oficio de la ceramica sus 
productos no gozaban de buena calidad y acogida. Luego de 60 horas de capacitaci6n los 
artesanos elevaron la calidad de Ios productos que elaboran y aprendieron tecnicas antes 
desconocidas para ellos. 

-+Como resultado de! proyecto, 67 personas de los 16 municipios se formaron y capacitaron como 
"multiplicadores" de! conocimiento sobre la gesti6n acmini·.;rrariva y comercial de la actividad 
artesanal en el municipio al que pertenecen. De esta forma se garantiza que el conocimiento este 
disponible para toda la comunidad en su propio municipio y permite un mayor compromiso por 
parte de! capacitador con el grupo. Estas personas aprendieron a la perfecci6n el manejo del material 
"Administrando mi taller artesanal" . tanto las cartillas como videos y cassettes. 



-+445 artesanos de 16 de los municipios de! convenio: Guaduas, Puerto Salgar, Utica, Cachipay, 
Zipacon, Villeta, Sopo, Apulo, Zipaquira, Lenguzaque, Fuquene, Ubate, Tenjo, Mesitas del Colegio, 
Soacha, Topaipi. La Calera implementaron en su taller instrumentos como la tabla de costeo, el 
control de produccion y libros basicos de contabilidad. 

-+Como resultado del trabajo del proyecto, los artesanos iniciaron proceso de organizacion para la 
produccion, pues este, es uno de los aspectos que mas dificulta el proceso de produccion, en la 
medida en que las caracteristicas de los espacios no permiten incrementar los niveles de produccion 
y en muchos casos se altera la calidad de los mismos. Actualmente, como resultado de las asesorias 
los artesanos tienen una directriz sobre como mejorar la organizacion de su taller para Ia produccion. 

-+lgualmente, se hizo enfasis en el control que deben ejercer los artesanos sobre cada una de las etapas 
de la producci6n, el control de inventarios y el control de gastos. Conceptos que hoy los artesanos 
no solo conocen, sino en un buen porcentaje aplican en su taller artesanal. 

-+Este grupo de artesanos (445) asimilaron conceptos basicos relacionados con la comercializacion. 
Tienen claridad sobre las aspectos y factores que influyen para llevar a cabo una buena venta de sus 
productos e incrementar los niveles de las mismas. 

-+Artesanos ceramistas de 5 municipios de! departamento, tuvieron la oportunidad de ampliar sus 
conocimientos sobre la alfareria y el concepto artesanal, socializar procesos productivos, 
intercambiar conocimientos, conocer avances y mejoras a nivel tecnico entre otros, lo cual 
enriqueci6 enormemente su concepci6n de lo artesanal y la autovaloraci6n de su oficio. 

-+A nivel tecnico en el municpio de la Calera, los artesanos pudieron poner en marcha dos homos de 
cocci6n, los cuales permitieron incrementar los niveles de producci6n e intensificar las horas de 
trabajo de los artesanos en el oficio ceramico. 

-+ Artesanos de Sopo y Mesitas del Colegio, participaron en Mano facto con muy buenos resultados. 7 
artesanos representaron estos municipios con un buen nivel en ventas. 

-+ De gran exito fue I;, participaci6n de los representantes del departamento en la feria Expoartesanias 
2000, a la cual asistieron 18 expositores de 10 de los municipios participantes en el proyecto. 

-+ En el componente organizacional, fueron intervenidos los municipios de: Lenguazaque, Mesitas de! 
Colegio, Guaduas, Apulo, Puerto Salgar, Soacha, Topaipi, Tenjo, Utica, Zipac6n, Fuquene, 
Zipaquira, Cahipay, Ubate y Sopo. 

-+ 7 de estos municipios: Mesitas del Colegio, Guaduas, Apulo, Puerto Salgar, Soacha, Utica y Cahipay, 
lograron formalizar legalmente su organizaci6n. obteniendo personeria juridica. 

-+En los restantes municipios se logr6 la cohesion de la comunidad artesanal mediante lazos de 
solidaridad, apoyo, respeto abonandose terreno para una futura conformaci6n de los grupos 
legalmente. 

-+Un logro importante de esta intervenci6n es la identificaci6n de lideres con los perfiles apropiados 
para el manejo con comunidad que facilitaran la marcha de! proceso 

-+Se logro la participaci6n de las instituciones locales. como la alcaldia, la Umata en los procesos 



desarrollados, lo que facilito en cierta medida dicho proceso. 

3.ACTIVIDADES

·Se realizaron estudios exploratorios en 18 municipios, los cuales se efectuaron en un total de 180 horns

•Fueron elaborados proyectos de desarrollo con la comunidad artesana. para cada uno de los
municipios. 

·480 horas se dedicaron a la capacitaron en Jos oficios de cenimica, tejidos y talla en carbon de I 05
artesanos de los diferentes municipios. Se dictaron capacitaciones con un promedio de 80 horas 
cada una 

•445 artesanos se capacitaron y fueron asesorados personalmente en la gesti6n administrativa y
comercial de la empresa artesana, completando 1710 horas dedicadas a capacitarse y asesorarse en 
estos temas. 

•En el componente organizacional. las actividad se dividieron en dos las asistenciales y las
administrativas. 

-+Las asistenciales hacen referencia al abordaje puntual de las comunidades materializadas en las 
sesiones de trabajo, donde se trabajaron temas concertados con la comunidad e identificados por el 
asesor haciendo lectura de grupo. Para ello se dedicaron un total de 600 horas, en un promedio de I 0 
horas de trabajo en cada municipio. 

-+Se asesoraron 15 municipios en procesos de organizaci6n, asesoria desarrollada a traves de 3 fases en 
las que se buscaba en un principio la integracion de las poblacion artesanal en cada municipio, al 
igual que la reflexion a cerca de la importancia de la artesania en el desarrollo de sus pueblos, lo 
cual se materializaba en la conformacion de grupos legalmente cons1ituidos. Dicha intervenci6n se 
realizo mediante sesiones o talleres de trabajo las cuales se plantearon mediante estrategias que 
propiciaran la participacion de la comunidad forjando procesos de autogestion, identidad y sentidos 
de pertenencia por la comunidad y los oficios desarrollados. 

-+ A nivel administrativo, se realizaron varias actividades encaminadas a la identificacion y contacto 
interinstitucional que pudiera apoyar la intervencion en cada municipio. 

-+ Actividades de tipo formal, especialmente ante la Camara de Comercio, para obtener el soporte legal 
de la organizaci6n de los grupos. 

4.DIFICULT ADES

•Baja escolaridad de las comunidades artesanas

•El concepto errado en las comunidades frente a las instituciones estatales en cuanto a la vision de estas
como benefactoras, vision asistencialista lo cual no permitio la correcta valoracion y compromiso 
hacia el trabajo realizado. 



•Paco liderazgo y motivacion de un buen porcentaje de los lideres y/o multiplicadores de! proceso en
cada municipio. 

•La epoca en la cual se desarrollo el proceso, pues el ultimo trimestre de! aiio es muy importante para
los artesanos porque se constituye en un momenta crucial para las ventas. Adicionalmente las 
elecciones dificultaron el proceso, pues la tendencia politica de los artesanos se materializaba en su 
rechazo a trabajar con otras personas que no fueran de su "partido" elevando la inasistencia a las 
reumones. 

•La lentitud en los tramites legales y administrativos que no permite la ejecucion del proyecto y las
actividades en los tiempos programados. 

4. FUENTE Y USO DE LOS RECURSOS

El convenio con la Gobernacion de Cundinamarca es de$ 83.600.000, de los cuales Artesanias de 
Colombia aport6 la suma de$ 28.800.000 y la Gobernaci6n de Cundinamarca $ 54.800 .000 



PROYECTO ARTESANAL PARA EL DEPARTAMENTO DE LA 

GUAJIRA 

Logros y resultados: 

Se involucr6 a la Gobernaci6n departamental como ente territorial. con aportes econ6micos. 

Se anim6 la participaci6n del Fondo Mixto de la Cultura, quien asumi6 el papel de 
administrador y ejecutor del convenio, aportando la logistica necesaria ademas de aportes 
econ6micos. 

Se contribuy6 a fomentar y fortalecer en los artesanos la importancia de preservar su 
tradici6n artesanal como actividad productiva y cultural. Asi mismo se fortalecieron los 
grupos productivos por Rancherias, lo cual fue posible verificar durante su participaci6n en 
Expoartesanias y en otras ferias departamentales. 

Se dio cumplimiento a los compromisos pactados entre Artesanias de Colombia y el Sena a 
traves del contrato 039 de 1.999. 

Se involucr6 a los propios grupos de artesanos en la ejecuci6n de sus propios proyectos, 
generando con ello mayores responsabilidades para consigo mismos y experiencia en su 
autogesti6n. 

Cobertura: 

Se desarrollo el trabajo en los municipios de Riohacha, Uribia, Manaure, Barrancas, Maicao 
y San Juan del Cesar, con una cobertura de 261 beneficiarios, en un 98% mujeres indigenas 
de la etnia Wayuu en su gran mayoria, artesanas del oficio de tejeduria en hilaz.a, en fique y 
en pahna de isi, con una intensidad d.e 1.637 horas. 

Estrategia de ejecucion: 

La ejecuci6n en Guajira se realiz6 a traves de un convenio suscrito con la Gobernaci6n del 
Departamento de la guajira y el Fondo Mixto para la Promoci6n de la Cultura y las Artes 
de la Guajira con el objeto de garantizar la continuidad en la ejecuci6n de proyectos de 
interes de las comunidades artesanales del Departamento de la Guajira, que contribuyan a 
solucionar los problemas mas sentidos, impulsando el desarrollo artesanal y promoviendo la 
inclusion de este sector dentro de los planes de desarrollo departamentales y municipales. 

Actividades: 

Se cofinanciaron y ejecutaron proyectos artesanales en las siguientes comunidades indigenas: 
ti' Municipio de Uribia: Comunidad de Carraipia, Macuira, Sipanao y el Paraiso, Puerto 



Estrella. Comite del Cabo de la Vela. Paraguaipoa. Kamuchasain, Apatirrawa y 
Warerapa. 

t/ Municipio de Maicao: Comunidad de Ceura. 
t/ Municipio de Riohacha: Comunidad Apatirrawaa. Fundaci6n Jayuir. 
t/ Municipio de Barrancas: Comunidad de Trupio Gacho 
t/ San Juan del Cesar: Fiqueros de la Junta y Curauo, Cultura Arawak y Wayuu. 

Se adelantaron las siguientes actividades: 
• 16 cursos taller para la capacitaci6n tecnica en oficios para mejoramiento,

implementaci6n y elaboraci6n de productos tradicionales y representativos de la cultura
Wayuu.

• 8 Cursos taller en Gesti6n Empresarial para la comercializaci6n en areas de ventas y
atenci6n al cliente. En este aspecto se apoy6 la participaci6n de las artesanas
representantes de cada comunidad en algunos eventos feriales locales y departamentales
prornovidos por el Fondo Mixto de la Cultura.

• 8 Cursos taller en Gesti6n empresarial para la producci6n, en areas de administraci6n,
costos, contabilidad (Para ello se aplic6 el material pedag6gico de "Administrando mi
taller artesanal").

• Acompaiiamiento a cada uno de los proyectos para su ejecuci6n por parte de las
comunidades indigenas.

• Presentaci6n de informe final del convenio.

Dificultades: 

La falta de comunicaci6n reciproca y oportuna entre las entidades y Artesanias de Colombia. 
La poca capacidad de la entidad administradora para presentar informes oportunos, 
completos y en la condiciones que se solicitaron. 
La rotaci6n y carnbio constante del recurso humano vinculado a la coordinaci6n del 
convenio en el nivel regional. 
La interventoria y el seguimiento por parte de Artesanias se llev6 a cabo a traves de 
correspondencia y telef6nicamente. 
Las excesivas distancias, las malas carreteras, los altos costos de transporte y el invierno 
di:ficultaron el seguimiento de los proyectos en los sitios en que se ejecutaron. 
El trabajo con comunidades indigenas debe desarrollarse respetando costumbres y tiempos 
que manejan en su vida diaria 

Recursos: 

Al convenio con la Gobernacion de Guajira y el Fondo Fondo Mixto de la Cultura de la 
Guajira se adicionaron de la vigencia 99 la suma de $20'000.000 que aportaron 
$15'000.000 Artesanias de Colombia PGN99 y $5'000.000 el Fondo Mixto. 



DEPARTAMENTO DE GUIANIA. 

La poblacion de este Departamento es fundamentalmente indigena. la cual corresponden a 
las etnias Curripacos, Piapocos y Sikwanis, cuya actividad artesanal es la talla en palo de! 
Brasil ( o palo-sangre ), la cesteria y ceramica. Es importante anotar que gran parte de los 
productos que se elaboran estan enfocados hacia la comercializacion. 

Actividades 

El grupo artesanal de la Comunidad de Coco Viejo particip6 de! programa desarrollado por 
el Convenio Artesanal del Guainia. en un taller de capacitacion en Ceramica, que incluia, 
preparaci6n de arcillas, modelado, disefio y elaboraci6n del homo para la quema de las 
piezas. El grupo capacitado fue de 20 personas, dentro del cual se encontraban otros 
artesanos no indigenas interesados en aprender y desarrollar el oficio. 

El convenio tambien aport6 a la comunidad la creaci6n de un taller en un espacio fisico 
ofrecido por la comunidad, en donde se instalaron estanterias y mesas de trabajo. Al !ado 
de este taller se construy6 en ladrillo un homo de leiia, con una capacidad aproximada de 
20 a 30 piezas por quema. Este homo y la capacitaci6n permitieron el mejoramiento en la 
preparaci6n de la materia prima y la calidad de los productos, asi como aumentar el 
volumen de producci6n. 

En la actualidad el grupo de artesanos se ha ido ampliando gracias al interes de las 
artesanas porque los integrantes de la familia participen en la actividad. De otra parte, la 
capacidad productiva ha aumentado desde la construcci6n de un nuevo homo y de la 
apropiaci6n de los diferentes procesos de elaboraci6n adquiridos a traves de la capacitaci6n 
tecnica y de la organizaci6n de la producci6n. Esta capacitaci6n. por su caracter integral, 
comprende informaci6n en los aspectos de organizaci6n fisica de! taller para la 
determinaci6n del potencial o capacidad de producci6n, principios de registros contables 
para el costeo en la fijaci6n de precios, tecnicas de ventas y estrategias de comercializaci6n. 

El trabajo de promoci6n de! desarrollo de la producci6n artesanal como altemativa 
prioritaria de zonas de frontera cultural, como las comunidades indigenas de! Departamento 
de Guinia, llega hasta el acompafiamiento de las actividades para la comercializaci6n, que 
tiene como escenarios principales Expoartesanias ademas del apoyo para el cumplimiento 
de pedidos especiales. 

Segun lo observado en las ferias de Expoartesanias 2000, se ha podido confirmar que el 
nicho de mercado de! producto indigena va orieutado a un mercado de decoraci6n. En este 
contexto los productos de diversificaci6n y desarrollo de productos mediante el trabajo de 
disefio se dirigen hacia un segmentu de clase alta, ya que por su precio y di:efio .,;e ueben 
ubicar en una franja de mercado especializada, en la que no primen los precios ni 
volumenes de producci6n sino el valor inherente a la pieza, en la que se ofrece a traves del 
alto contenido de! trabajo de disefio, su destacada agregaci6n de valor cultural que se 



consolida con las propuestas de determinaci6n de marca, etiquetas y sellos de identidad 
tanto de la cultura como de los artifices, especialmente cuando sobresales por su calidad, 
que comienza por la originalidad. 

Igualmente como las asesorias a otros departamentos, el apoyo y la capacitacion en 
mercadeo se extiende hasta los temas y pnicticas del empaque y el embalaje intimamente 
relacionados con las formas y medios de transporte. 

El programa de desarrollo de la empresa artesana, la capacitaci6n en el aspecto 
tecnoadministrativo de! taller y la asistencia tecnica tambien ha comprendido asistencia 
para el oficio de talla en madera de "palo sangre", adicional a lo desarrollado en palo antes 
descrito. 

Apoyo para la part1c1paci6n de 3 artesanos en Expoartesanias en representaci6n y 
realizaci6n de la comercializaci6n de la producci6n de artesanos indigenas de las 
comunidades de lnirida. Participaci6n en los curso-talleres de capacitaci6n en gesti6n de 
organizaci6n de la produccion y la comercializacion. 

La actividad fue ejecutada por el Fondo Mixto de Promoci6n de la Cultura de! 
Departamento en el Marco del Convenio Marco Departamental. 

Con relaci6n a las cifras es importante destacar la demanda de los artesanos por recibir los 
beneficios de los programas de promoci6n social previstos para el Departamento de Guinia. 
Por efecto de las condiciones de vida y trabajo de la region se requiri6 dividir la duraci6n 
de cada actividad asi como el numero de participantes por actividad para alcanzar tanto la 
intensidad como la meta de participantes. 

Finalmente, no obstante las dificultades de orden publico, que influy6 desde la 
programaci6n, fu posible cubrir la programaci6n pnicticarnente en el 100%, y aunque baj6 
el numero de participantes previstos, subi6 la intensidad horaria de las actividades 
programadas. 



DEPARTAMENTO DE GUAVIARE 

En el Guaviare habitan indigenas de la etnias Guayabero. Guahibos y Tucano Oriental los 
cuales han tenido un contacto constante con la sociedad occidental y con las diferentes 
avanz.adas de la colonizacion. En cuanto a congregaci6n en tomo a los oficios esta en primer 
lugar la tejeduria, le sigue el trabajo en madera y finalrnente la ceramica. El analfabetismo se 
acerca al 50% y el otro gran mimero apenas cuenta con primaria incompleta y muy pocos los 
de primaria completa. Y contados los casos de secundaria incompleta. 

Actividades 

Como resultado de las actividades fomento al desarrollo de la producci6n artesanal de! 
sector del guaviare. los grupos Artesanales Indigenas de Panure y El Refugio, que 
constituyen nucleos artesanales de cesteria en jua jua, han alcanzado la calidad y el 
volumen de producci6n adecuados para participar en Expoartesanias, lo cual significa 
manejo y dominio del oficio que se busc6 desde un comienzo para mejorar su oferta en 
este mercado y el mercado local que les ofrece la tienda artesanal en San Jose de] Guaviare. 

La asesoria de disefio ha estado orientada al rescate y mejoramiento de los productos 
tradicionales indigenas. El desarrollo de nuevos productos y acabados se ha logrado con la 
combinacion de materiales y la inclusion de nuevos colores y formas. 

El proceso de recuperaci6n de tecnicas y mejoramiento del acabado y funci6n de los 
productos ha estado acompafiado de un proceso de formaci6n de lideres, quienes en el 
momento de generarse un proceso comercial tengan la capacidad de difundir y socializar 
los logros alcanzados en las asesorias de disefio. Este aspecto de organizaci6n de la 
comunidad se enrnarca como organizaci6n para la producci6n y la comercializaci6n 
mediante el cual se propicia la participaci6n adecuada en las ferias artesanales y se atienden 
con eficacia las oportunidades de los buenos negocios. 

En Miraflores (municipio del Guaviare en donde por su ubicaci6n geografica unicamente se 
puede llegar por via aerea ya sea desde Villavicencio, Calamar o San Jose del Guaviare), se 
realizaron las actividades de apoyo al trabajo artesanal con el grupo artesanal indigena ( de 
veinte personas), organizado alrededor de la practica y el conocimiento de la tejeduria en 
cumare. 

Los artesanos de esta localidad han concurrido a los cursos-taller para la promoci6n de la 
gesti6n empresarial de la producci6n, la gesti6n comercial y la organizaci6n de! trabajo 
artesanal tecnica y administrativamente, movidos por la meta de aplicar medios y recursos 
para rescatar su trabajo artesaaal y se darlo a conocer como un componente positivo del 
municipio no solo para sus propios habitantes sino para el departamento y el pais en 
general. El grupo en su mayoria ha venido trabajando la tejctlura cu Cwnare. 

Miraflores es de los unicos municipios donde existe abundancia del recurso natural 
(Cumare), y su explotaci6n y transformaci6n es muy dispendiosa. Para ampliar la 



productividad del grupo artesanal se ha planteado la organiz.aci6n de un centro de acopio de 
la materia aprovechando las facilidades que la poblaci6n de localidades cercanas tienen 
para la obtenci6n del recurso, beneficiandose con su comercializaci6n, lo cual constituye 
una acci6n complementaria para el desarrollo de la tejeduria del grupo artesanal. La 
iniciativa llev6 tambien a prestar asesoria en los aspectos tecnicos del manejo del recurso 
natural que utiliz.an los artesanos cesteros. La asistencia tecnica se llev6 al ambito de la 
elaboraci6n de! tejido en telar vertical (telar sencillo) y de la tecnica de elaboraci6n de! 
rollo y su correspondiente tejido. 

La experiencia realizada en la Inspecci6n del Caracol (del muruc1p10 de Miraflores) 
permiti6 ampliar la cobertura de artesanos beneficiarios pues hasta la fecha solamente el 
artesano creador y distinguido con la medalla de la Maestria, estaba desarrollando el 
producto. El trabajo estuvo dividido por equipos de trabajo y por etapas de! proceso como 
son trozado general de la madera, tallado, lijado y pulido de las piezas, aplicaci6n de 
acabados, empaque y transporte esquema que permiti6 aumentar la capacidad productiva y 
por ende la oterta del producto, lo cual se logr6 en funci6n de la implementaci6n de 
maquinas y el adiestramiento para su adecuado manejo y mediante la organizaci6n de un 
grupo de artesanos con 15. 

Ademas de las actividades descritas antes, el apoyo a los artesanos del Departamento de 
Guaviare se extendi6 para la participaci6n de 3 artesanos en Expoartesanias en 
representaci6n y realizaci6n de la comercializaci6n de la producci6n de artesanos indigenas 
de las comunidades Miraflores, Panure y El Refugio de (San Jose del Guaviare). 
Participaci6n en los curso-talleres de capacitaci6n en gesti6n de organizaci6n de la 
producci6n y la comercializaci6n. 

Finalmente, es obligaci6n moral sefialar que las anteriores actividades se realizaron con 
apoyo logistico y acompafiamiento tecnico del Fondo Mixto de Promoci6n de la Cultura del 
Departamento en el Marco de! Convenio Marco Departamental, el cual, en el contexto de! 
festival folcl6rico que se celebra anualmente, organiz6 la primera muestra de artesania en 
San Jose del Guaviare con la participaci6n directa de 25 artesanos que representaban a igual 
numero de familias de sus respectivas localidades. 



PROYECTO HUILA 

La riqueza artesanaf def Huila se basa fundamentafmente en fa oferta de recurses 
minerales (arcilla, marmol, piedras), vegetales (fique, calceta de platano, pindo, 
totumo, calabazo) y gastron6micos (achiras, dulceria) que se plasma en las 
productos de ceramica y alfareria de Piatfito, Neiva, San Agustin, Timana, Tello, 
Campolaegre, Gigante, Yaguara, en las trabajos de piedra y talfa de marmol de 
Neiva e lsnos respectivamente, en la tejeduria de Tarqui, Elias, Gigante, La Plata, 
Villavieja y en las achiras de Altamira y la dulceria de Yaguara, principalmente. 

El trabajo artesanaf se caracteriza asi par su variedad, el peso tradicionaf def 
diserio, la creatividad innovadora de sus nuevos productores y la calidad e 
identidad de su producci6n. 

Segun el censo artesanal existen en el Huila 2.006 artesanos que corresponden al 
3.4 % del total nacional encuestado, siendo la mayoria mujeres (61%). Del total 
de artesanos el 24 % (480) no ha terminado la primaria y el 30 % (594) no finaliz6 
la secundaria. 

En contrato con El Sena, Artesanias de Colombia trabaj6 en el Huila con una 
cobertura de 2. 798 horas de capacitaci6n impartidas a traves de 53 actividades 
ejecutadas que beneficiaron a 412 artesanos de 20 municipios. 

1.Logros y Resultados obtenidos.

1.1 Capacitaci6n Tecnica en los Oficios: 

-Capacitaci6n Tecnica en Ceramica.

En las Municipios de Pitalito, San Agustin y Timana, se capacitaron un total de 60 
ceramistas en la formulaci6n, preparaci6n y aplicaci6n de pastas, esmaltes y 
engobes. Esta capacitaci6n ha permitido que los artesanos interioricen y adopten 
un conocimiento especializado cuyo manejo anterior a la capacitaci6n era muy 
precario. Los logros reflejados en las productos terminados son evidentes, las 
vidriados obtenidos son de una alta calidad y su ejemplo en el artesanado general 
local ya ha motivado cambios en la actitud mental hacia la cualificaci6n de la 
producci6n. 

•Determinaci6n de puntos criticos y definici6n de modelo tipo-taller ceramico.

En las Municipios de Timana, Pitalito y San Agustin, se ofreci6 capacitaci6n 
especializada para determinar cual3s s.:>n ias etapas o mementos criticos del 
proceso de producci6n ceramista que estan afectando o que resultan altamente 
sensibles en el grado de calidad de las productos terminados. Se revis6 el actual 



proceso y se formularon las soluciones, mediante la definici6n de un modelo tipo
taller ceramico, en donde las aspectos de distribuci6n en planta, tiempos y

movimientos, cantidades y calidades de materia prima, moldes y modelado, 
formulaci6n de esmaltes y pastas, empaque, etc, se tienen en cuenta. 

-Capacitaci6n en grabado de totumo.

En el Municipio de Villavieja, con la participaci6n de 22 artesanos se dict6 
capacitaci6n sabre el mejoramiento de la tecnica de producci6n de artesanias en 
totumo. Se dio un gran enfasis en las terminados, aplicaci6n de tintes minerales , 
manejo de herramientas con implementaci6n de un torno donado por la Petrolera 
SIPETROL y se instruy6 sabre los cuidados al extraer la materia prima acorde 
con el equilibria medioambiental de la zona. 

Los resultados positives han sido evidentes. Los productos de la Asociaci6n de 
Artesanos de Villavieja han sido bien aceptados en ferias como Expohuila 2000 y 
Feria Decembrina de Neiva. Se espera que en el ano 2001, estos productos 
lleguen entre otras ferias a "Expoartesanias 2001". 

-Capacitaci6n Tecnica en Cesteria.

Los 14 artesanos afiliados a la Asociaci6n Decormimbres de San Agustin, 
recibieron capacitaci6n sobre el mejoramiento de la tecnica de producci6n cestera. 
Se manejaron los temas de perfeccionamiento en las acabados de muebles en 
bambu - guadua, cesteria de mimbre y bejucos y acabados en productos 
elaborados en helecho. La capacitaci6n llev6 consigo el ingrediente del manejo 
agron6mico y medioambiental de las materias primas, su extracci6n y 
procesamiento. 

1.2 Asesorias P.n Diseno 

Las asesorias en diserio realizadas directamente par el equipo del convenio 
regional, han permitido beneficiar a 59 artesanos en la creaci6n de 9 nuevas 
lineas de productos ceramicos y de cesteria, con lugar a la implementaci6n de un 
total de 7 familias de objetos y 63 nuevos productos. Estos nuevos productos 
estan siendo probados en mercados locales, regionales, nacionales e 
internacionales. 0fer informe de Diserio). 

1 .3 Desarrollo Organizacional. 

Mediante asesoria organizativa se integraron y fortalecieron las organizaciones de 
Pitalito, Tello, San Agustin, Villavieja y Timana identificando las razunes de 
conflictos y limitantes de la asociaci6n, su analisis y superaci6n. Asi mismo, 
integraron Comites Tecnicos de Producci6n y Comercializaci6n en cada una de las 



localidades. 

Se capacitaron artesanos de diferentes municipias en el tema "Administranda Mi 
Trabaja Artesanal", prosiguiendo las capacitadas en su tarea de multiplicar las 
conocimientas adquiridos en cada una de las localidades de donde era 
provenientes. 

1.4 Gesti6n Empresarial: 

En desarrolla de esta actividad, las arganizaciones adquirieron canocimientas 
sabre las calculos de los costas de praducci6n y determinaci6n del precio de venta 
del articulo terminado, elaboraci6n de los estados financieros de balance general y 
estado de resultados, c6mo promover y vender. De esta capacitaci6n se 
beneficiaron 5 organizaciones artesanales de los municipios de San Agustin (3), 
Tello (1), Pitalita (1) y Villavieja (1) . 

• Qperacionalizaci6n de estatutos reglamentarios.

En los Municipias de Villavieja y Timana; se realiz6 un trabajo de estudio y 
discusi6n de los estatutos reglamentarios de cada una de las dos asociaciones 
artesanales locales, junta con las charlas de liderazgo participative, trabajo en 
equipo y autoestima; a partir de esta acci6n se dej6 de manera clara la proyecci6n 
y objetivos de cad a asociaci6n. 

-Constituci6n de Comites Locales de Producci6n y Comercializaci6n.

Con el fin de lograr que la calidad de los productos terminados asi como su 
comercializaci6n sean cada vez mejores, se crearon dos Comites en los 
municipios de Timana y Villavieja. Este es un mecanismo que potencializa la 
capacidad de competitividad en el mercado de los artesanos asociados. 

•Constituci6n de Comites Tecnicos Artesanales (lnterinstitucional).

Los principios de la administraci6n publica vigente, ordenan que se deben planear, 
organizar y ejecutar las actividades propendientes al desarrollo social, integrando 
los recurses y talento humano de las diversas fuerzas vivas presentes en una 
colectividad. Para el caso del sector artesanal, se crearon los comites tecnicos 
artesanales en tres (3) municipios: Tello, Villavieja y San Agustin. 

Estos comites contaron con la participaci6n activa y de cofinanciaci6n de: la 
asociaci6n de artesanos de cada lacalidad, el SENA regional Huila con su 
presencia municipa-:, el , Gobierno Dcpartamental a traves de la Secretaria de 
Cultura, los Municipios en cabeza del Alcalde y apoyado por el Director de UMATA 
y el Caordinador de la Escuela de Formaci6n Artistica y Cultura o Casa de la 



Cultura. Asi mismo, se vincul6 a la empresa privada petrolera SIPETROL en 
Villavieja. 

Dichos comites dinamizan ostensiblemente las posibilidades de autogesti6n de las 
organizaciones de las tres Municipios descritos. 

-lmplantaci6n del Sistema de Financiaci6n par Autogesti6n.

Un esfuerzo conjunto entre Artesanias de Colombia, la Secretaria de Cultura del 
Huila y las Asociaciones Decormimbres de San Agustin y Aso-Artesanos de Tello, 
posibilit6 la planeaci6n, creaci6n e implantaci6n del denominado Sistema de 
Financiaci6n par Autogesti6n. El objetivo de dicho sistema es el de dinamizar 
econ6micamente las talleres de las asociados a cada organizaci6n a partir de la 
cualificaci6n en la producci6n y comercializaci6n de sus productos, facilitandoles a 
los artesanos el acceso a insumos y materias primas escasas coma la guadua y 
bejucos naturales y el mejoramiento de las condiciones tecnicas y de equipos de 
su producci6n cestera. Con esto, se fortalece una vez mas la capacidad de 
autogesti6n de cada asociaci6n. 

-Determinaci6n de conflictos organizacionales, su analisis y alternativas de
soluci6n, desde la 6ptica antropol6gica - cultural.

En las municipios de Tello, San Agustin y Pitalito se adelant6 este trabajo al cual 
se vincularon de manera dinamica 15 asociaciones artesanales a saber: Tello: 
Asa-Tello; Pitalito: Asociaci6n Danzas Blanco, Asociaci6n Musicos y Artistas, 
Asociaci6n Club El Rosal, Cofradia Aires Laboyanos, Cooperativa Coonarte y 
Nuevo Horizonte Artesana, Corporaci6n Artesanal Y Cultural, asociaci6n Future 
Artesanos Laboyanos, Empresa Artesanos Unidos de Pitalito, Artesanos 
Laboyanos; San Agustin: Asociaci6n DECORMIMBRES, Asociaci6n Zuluma, 
Asociaci6n Artesa y Asociaci6n Mujeres Rurales. 

Con sus integrantes se analizaron las razones basicas de por que no se trabaja 
efectivamente en equipo, resaltandose el hecho de reconocer un alto grado de 
individualidad del artesano a la hora de trabajar en funci6n de resultados 
econ6micos. 

1.5 Desarrollo Comercial 

Se apoy6 la participaci6n de los artesanos de las cinco localidades en diferentes 
certamenes comerciales y l'eriales de acuerdo con la siguiente descripci6n: 

-Feria Internacional de Ibarra - Ecuador.

Dos artesanos huillones (San Agustin) de los oficios de madera y ceramica 



asistieron al evento en representaci6n del Departamento del Huila. La actividad 
fue apoyada financieramente y coordinada par el IADAP de Quito y sirvi6 para 
promocionar y abrir mercado a la artesania huillones en el contexto 
latinoamericano. 

·Feria Latinoamericana de Artesania Tradicional. Tulcan - Ecuador.

A partir del acopio de artesanias de 9 de los mas destacados artesanos del 
Departamento en el oficio de la cesteria, la Asociaci6n de Artesanos de Tello 
particip6 en la Feria Internacional de Tulcan-Ecuador donde estableci6 contactos 
comerciales y negocios. 

El Institute Andino de Artes Populares - IADAP, con sede en Quito - Ecuador, ha 
cofinanciado la participaci6n del Huila en el importante evento comercial. 

•Feria Nacional Artesanal de Neiva

A traves del Encuentro Departamental de Maestros Artesanos se estimul6 a 21 
artesanos cuyos productos se destacaron por la calidad en la tecnica, innovaci6n 
de disenos y su notable arraigo cultural de la region. Los contactos y negocios a 
nivel nacional fueron precisos y efectivos para los participantes de Tello, Pitalito, 
San Agustin y Villavieja. 

·Feria Artesanal en la Semana Cultural de San Agustin.

Participaron y vendieron productos los artesanos de la Asociaci6n de Artesanos de 
Tello, Asociaci6n Artesa y la Asociaci6n Decormimbres de San Agustin, 
lograndose promocionar la artesania a nivel regional y nacional. El Municipio de 
Tello cofinanci6 gastos de transporte para la representante y la producci6n de las 
asociaci6n artesanal local. 

•Muestra Artesanal en el Festival de Brujas - La Jaguay.

Se promocion6 a nivel regional la artesania y la comida tipica de 31 artesanos 
afiliados a diversas Asociaciones artesanales huilenses. El intercambio cultural y 
comercial de la region fue propicio para que los artesanos de Tello y San Agustin 
realizaran ventas. La Asociaci6n Artefique y la comunidad de La Jaguay apoyaron 
con mano de obra y logistica el evento. 

•Feria Nacional Artesanal y Equina de Pitalito.

La· ;:>arti..;ipaci6n de 11 talleres en esta reconocida feria a nivel regional y nacional 
permiti6 que sus productos se exhibieran en las nuevas creaciones y realizar 
ventas importantes para beneficio de los participantes de Villavieja, Pitalito y San 



Agustin. El Municipio de Pitalito y la Camara de Comercio se vincularon al evento 
facilitando sin costo los stands a los maestros artesanos seleccionados por la 
Secretaria de Cultura. 

-Feria Artesanal de Aipe.

Se logr6 promocionar la artesania de 4 organizaciones de Villavieja y de Tello. El 
Municipio de Aire, a traves del Fonda Empresarial ente organizador del evento, 
apoy6 con logistica la representaci6n de las asociaciones participantes. 

-Feria Internacional Expoartesanias 2000.

En coordinaci6n con la organizaci6n de la Oficina de Expoartesanfas se garantiz6 
que 9 de los mejores artesanos del Huila participaran en el mas importante 
certamen comercial del sector en America Latina. Este proyecto comercial reflej6 
aportes de diversos actores institucionales. 

-Concurso Departamental de Mur'iecas. Pitalito.

Se realiz6 el concurso de mur'iecas artesanales, las cuales se presentaron en 
d,lferentes materia!es tales coma arcilla, amero de maiz, estropajo, trapo, entre 
otras. Fue un esti111ulo_tanto a la creaci6n coma al buen trabajo presentado en el 
dominio de la tecnica de los oficios con participaci6n de artesanos de Pitalito, San 
Agustin y Timana. 

-Encuentro Cultural de paises latinoamericanos y del Caribe. Republica de
Nicaragua. 

Se llevaron muestras de productos de artesanos de San Agustin - Replicas 
precolombinas y en ceramica popular y de Villavieja Trabajos en Totumo . 

•Feria Artesanal Decembrina - Neiva.

Los artesanos de Tello y Villavieja se hicieron presentes en este importante 
certamen del orden regional con ventas satisfactorias. 

-Feria EXPOHUILA.

Villavieja estuvo presente con la producci6n mejorada de sus trabajos en totumo 
con la mejor aceptaci6n del mercado lograndose vender toda la muestra. 

-Feria Exposur.

Este fue un evento de caracter regional con asistencia de un total de 34 artesanos 



con ventas importantes para los artesanos y representaci6n de San Agustin, 
Timana y Tello, entre otros municipios. 

-Feria Internacional de las Fiestas de Octubre . Guadalajara - Mexico.

Hasta este evento, se levaron productos artesanales de las localidades de 
Villavieja y San Agustin, siendo su alcance mas notable el establecimiento de 
contactos comerciales y promocionales de la artesania huilense. lnturhuila 
cofinanci6 gastos de desplazamiento del representante del Huila al importante 
evento intemacional, en el cual se promocion6 la artesania opita. 

-Punto de Exhibici6n y Promoci6n Artesanal en el Centro Cultural y de 
Convenciones "Jose Eustasio Rivera". 

En el Centro Cultural y de Convenciones "Jose Eustasio Rivera" de Neiva, se 
implement6 un stand en el cual se encuentran exhibidos de manera permanente 
productos destacados de artesanos del Huila con el prop6sito de facilitar al turista 
la oportunidad de apreciar los trabajos de· los oficiantes tradicionales del 
Departamento, enterandolos i,obre la tecnica, materias primas utilizadas, precios, 
direcciones, etc. 

•Encuentro Cultural y Comercial de la Colonia Opita en Antioquia.

Las artesanias de la Asociaci6n de Artesanos de Tello se promocionaron en este 
importante certamen de caracter regional donde se difundieron catalogos de los 
productos huilenses. 

,Video Promocional de la Terracota Maciza de Ricardo Garrido. 

Con el prop6sito de difundir en ferias y demas eventos de posibilidad comercial de 
la ceramica se realiz6 un video promocional sobre las arcillas de Pitalito el cual 
sirvi6 para las capacitaciones sobre el proceso de producci6n ceramista de 
poblaciones artesanales con vocaci6n reciente en el oficio. 

1.6 Desarrollo Tecnol6gico 

Los alcances logrados por la ejecuci6n del convenio permitieron que en Timana, 
Pitalito, San Agustin y Villavieja se adelantaran acciones encaminadas hacia el 
apoyo tecnol6gico en funci6n de obtener mejores niveles de eficiencia en la 
producci6n artesanal de cada localidad. 

En San Agustin 13 artesanos c:tfiliados a las Asociaciones ARTESA -�· ZUi..UiviA se 
beneficiaron de la implementaci6n de un sistema de horneo refractario a base de 
gas, lo mismo que del sistema de amasado a partir de la tambien implementaci6n 



del equipo denominado cilindradora. Los dos sistemas fueron fruto de una 
capacitaci6n ofrecida por el instructor local capacitado par la misi6n China en 
Raquira en el ano de 1999. 

En Timana se aplicaron y mejoraron las homos a gas que existen para el uso 
comunitario de las artesanos, ajuste tecnol6gico consistente en la obtenci6n de 
una retroalimentaci6n del calor que circula en el interior de la estructura de 
cocci6n, permitiendo que el calor que antes partia de la base, hacia su recorrido 
hacia arriba y hacia afuera, ahora llegue hasta la parte superior, regrese a la base 
y salga par un desfogue adaptado tecnicamente. Este ajuste redund6 en la 
obtenci6n de una mejor calidad de los esmaltes aplicados. 

En Villavieja, las gestiones de cofinanciaci6n con la empresa privada permitieron 
la implementaci6n de un taller de totumo, con herramientas menores lo mismo que 
un torno especial para dichos trabajos, con un cambio en la calidad de los trabajos 
ostensible. 

2. Actividades desarrolladas:

·A nivel de la capacitaci6n tecnica en las oficios se realizaron 14 cursos-talleres
en alfareria, ceramica, en Tello, Pitalito, San Agustin, Timana, Campolaegre, 
Yaguara; de cesteria, tejeduria en lana, fique, calceta de platano, pindo y 
bejucos en Tarqui, Elias, Tello, Gigante, La Plata, Villavieja y Garzon; de talla 
de marmol y piedra en Neiva e lsnos y de sombrereria en Gigante. Esta 
capacitaci6n demand6 790 horas de trabajo y logr6 beneficiar a 346 artesanos. 

La metodologia de la capacitaci6n se bas6 en la contrataci6n de maestros 
artesanos e instructores con ascendencia y reconocimiento de en la comunidad 
donde se han destacado por la pericia y dominio del oficio, implicando ello la 
transmisi6n de saberes y conocimientos mas amplios y colaterales relatives a 
materiales y tecnicas. 

En la capacitaci6n tecnica impartida en 9 diferentes oficios llevada a cabo en 13 
municipios tuvo como predominancia la ensenanza de tecnicas de extracci6n de 
arcillas y preparaci6n de materias primas, moldeado, manejo de color, control de 
temperaturas y manejo de homos en 4 municipios de tradici6n ceramista. 

En general, los oficios intervenidos fueron la talla de marmol, la cesteria en 
bejucos y guadua, la cesteria y la tejeduria en fique, la tejeduria en calceta de 
platano, la sombrereria en pindo e iraca y la elaboraci6n de achiras. 

Es de destacar que el Nscate y la socializaci6n de la tradici611 gastron6mica de 
las achiras del Huila esta orientado a identificar e integrar la cadena productiva 
con los diferentes agentes agroartesanales que participan en ella. Esta cadena 



productiva fue una de las seleccionadas en Espana por la mesa de donantes del 
Plan Colombia a partir de la gesti6n adelantada por el Ministerio de Desarrollo 
Econ6mico ante la Union Europea. 

·En relacion a la asesoria en diselio se realizaron 29 asesorias de productos para
el desarrollo de nuevas lineas, el apoyo a la imagen del producto y en algunos 
casos para realizar diagn6sticos sobre la oferta existente. Las asesorias 
beneficiaron a 107 artesanos con 424 horas de trabajo conjunto y cobijaron los 
oficios de tejeduria en fique en Garzon; cesteria, ceramica, tejeduria y 
marroquineria en San Agustin; tejeduria en lana en La Plata; cesteria en 
guadua y bejucos en Tello; sombrereria en pindo en Palermo; cesteria en 
bejucos en Aipe; sombrereria en iraca en Guadalupe; cesteria en Nataga; 
metalisteria y forja en Neiva; carpinteria y talla de madera en Rivera; 
sombrereria en iraca en Suaza y trabajo en totumo y calabazo en Villavieja. 

Las propuestas innovadoras tendientes a desarrollar productos adecuados a las 
demandas del mercado fueron trabajadas interactivamente con los artesanos por 
equipos de profesionales de diseliadores industriales y textiles a partir de los 
productos existentes, de la oferta diversa de materiales y de la creatividad y 
dominio tecnico de los productores. Esta interacci6n permitio interpretar las 
tendencias del mercado, la predominancia de lo utilitario sobre lo decorativo y 
proponer diversas lineas para uso personal, mesa, oficina, alcoba, segun los 
oficios y ductibilidad del material. 

•Respecto a la capacitacion en gesti6n empresarial para la produccion y
comercializacion, con el apoyo de la Secretaria Departamental de Cultura se 
integro un equipo de 27 profesionales y funcionarios de apoyo municipales 
qu1enes, habilitados previamente en la aplicacion del Modulo Audiovisual 
Administrando, lo implementaron en 10 municipios. Por su caracter testimonial y 
su metodologia interactiva adecuados al nivel basico del artesano, se logro aue 
jefes de talleres y productores reflexionaran sobre su reafidad economica, 
reconocieran los retos organizativos que implica asumir en perfil empresarial e 
identificaron las ventajas, compromisos y derechos que ello otorga en la 
perspectiva de fa competitividad actual. 

Fueron capacitados 412 artesanos con 1.575 horas en el manejo de problemas de 
gesti6n para la producci6n y la comercializaci6n de artesanias como la 
organizaci6n administrativa de los talleres, la planeaci6n de la producci6n, el 
manejo contable, la organizaci6n de puestos de ventas, la atenci6n a clientes y la 
promoci6n del producto a1tesanal, con enfasis en la soluci6n de casos concretos y 
del intercambio de experiencias. 

•El proceso exigio la realizacion de un seguimiento para verificar la permanencia
de indicadores como el manejo de libros contables y la existencia de tablas de 



costeo de productos al interior de las organizaciones beneficiadas. 

,El convenio con la secretarfa de Cultura del Huila y la Gobernaci6n del 
departamento permiti6 integrar acciones y recursos tecnicos que dieron 
preponderancia a la orientaci6n hacia el mercado de una oferta artesanal 
huilense innovada por el diseno. 

De hecho, 11 empresas artesanales municipales participaron a lo largo del 
proyecto en diferentes ferias locales, nacionales e internacionales como las de 
Pitalito, Neiva, Festival del Agua de Yaguara, Expoartesanias en Bogota, Feria de 
las Flores en Medellin, Feria de Chile y Feria Latinoamericana de Ibarra, Ecuador, 
poniendo aprueba los nuevos diserios de productos y fas habifidades adquiridas 
en fa capacitaci6n empresariaf. 

,En esta perspectiva se integr6 fa capacitaci6n empresarial y comercial con 
asesorias directas sobre participaci6n en ferias, selecci6n de productos, 
organizaci6n de stands, medios de de promoci6n, empaques, financiaci6n y 
transacciones comerciales que crearon las condiciones para una mejor exito en 
estos eventos. 

La ejecuci6n del contrato en las areas del diselio, la capacitaci6n tecnica y la 
capacitaci6n en organizaci6n empresarial generaron ventajas, habilidades y 
actitudes referentes al producto, al productor y a su empresa, habilitando al sector 
artesanal mas representative del Huila a enfrentar y manejar el mercado con 
ventajas diferenciales, decision y planeaci6n productiva. Se capacitaron 326 
artesanos a traves de 50 actividades que demandaron 3.180 horas de trabajo en 
procesos de formaci6n y capacitaci6n. 

3. Limitaciones.

,Baja asistencia de los artesanos a las convocatorias de los cursos de ceramica 
en Pitalito. 

,Falta de una coordinaci6n mas estrecha y presencial de Artesanias de Colombia. 
,Falta de mayor transferencia y capacitaci6n a las entidades de apoyo local ya los 

equipos tecnicos de coordinaci6n de metodologias y procedimientos para la 
planeaci6n, seguimiento y control de proyectos y la presentaci6n de informes. 

4.Recursos y Fuentes de Financiamiento.

Artesanias de Colombia invirti6 $47.270.000, siendo los i::iportes de la Secretaria 
de $ 25.000.000 para un total de $72.270.000 .. 



PROYECTO ARTESANAL PARA EL DEPARTAMENTO DEL 

MAGDALENA 

Logros y resultados: 

Se involucr6 a un ente territorial en la gesti6n por los artesanos con aportes efectivos en 
dinero a traves del convenio y de forma directa en el apoyo para la participaci6n de 
artesanos en Expoartesanias 2.0000, sin necesidad de acuerdos formales con Artesanias de 
Colombia. 

Se anim6 la participaci6n de los Fondos Mixtos de la Cultura, uno de Ios cuales ha seguido 
liderando una serie de seminarios para disefiar el Plan de Desarrollo Artesanal de! Distrito de 
Santa Marta. 

Se despert6 el interes de entidades privadas (Fundauniban) en promover la actividad 
artesanal como actividad productiva que contribuye /\ menguar los conflictos sociales en la 
poblaci6n beneficiaria. 

Se contribuy6 a fortalecer en los artesanos Ia vision empresarial de su taller al estar en 
capacidad de manejar aspectos de tipo contable, cuentas y costos de su producci6n. lo cual 
se pudo comprobar durante su participaci6n en Expoartesanias. 

Se contribuy6 a mejorar el estatus de la artesania para su comerciafuaci6n. como resultado 
del apoyo para Ia organizaci6n y realizaci6n del evento ferial en Santa Marta. 

Se dio cwnplimiento a los comprornisos pactados entre Artesanias de Colome!? y el Sena a 
traves del contrato 039 de l.999. 

Cobertura: 

Se desarrollo el trabajo en los municipios de Santa Marta, Zona Bananera, Guamal y Plato 
con una cobertura de 164 beneficiarios, todos ellos artesanos en los oficios de tejeduria en 
calceta de platano, ta11a en piedra jab6n. bisuteria en nacar y coco y papel mache, con una 
intensidad de 660 horas. 

Estrategia de ejecucion: 

La ejecuci6n en Magdalena se realiz6 a traves de dos convenios, asi: 

1. Suscrito con el Distrito Turistico e. Hist�ric::: de Santa Marta y el Fondo Mixto par;i la
promoci6n de la Cultura y las Artes del Distrito de Santa Marta CN99008, con el objeto
de impulsar el desarrollo artesanal del Distrito Turistico de Santa Marta - Departamento
de Magdalena, garantizando la ejecucion de proyectos de interes de los grupos



artesanales, que contribuyan a solucionar problemas de organizaci6n de la producci6n, 
desarrollo tecnol6gico y comercializaci6n, promoviendo la inclusion de! Sector Artesanal 
en el Plan de desarrollo de! Distrito Turistico de Santa Marta. 

I. Suscrito con el Fondo Mixto para la Promoci6n de la Cultura y las Artes del Magdalena
CNV20002, con el objeto de Coordinar, contratar y supervisar la ejecuci6n de las
actividades contempladas en el contrato SENA - Artesanias de Colombia. de acuerdo a la
relaci6n adjunta correspondiente a capacitaci6n en el oficio, gesti6n empresarial y gesti6n
comercial, en los municipios de Pedraza, Pivijay y Plato, asi como promover la gesti6n de
proyectos en otras comunidades artesanales del Departamento de Magdalena.

Actividades: 

• Siete cursos taller para la capacitaci6n tecnica en oficios para mejoramiento,
implementaci6n y desarrollo de nuevos productos en cesteria en cepa de platano y paima.
y trabajo en papel mache.

• Cinco Cursos taller en Gesti6n Empresarial para la comercializaci6n en areas de ventas y
atenci6n al cliente.

• Cinco cursos taller en Gesti6n empresarial para la producci6n, en areas de administraci6n,
costos, contabilidad (Para ello se aplic6 el material pedag6gico de "Administrando mi
taller artesanal")

• Organizaci6n y apoyo a la realizaci6n de la feria artesanal del Magdalena realizada en
Santa Marta.

• Exposici6n arte:ianai c;u la Alcaldfa de Santa Marta.

• Seminario taller para hacer el diagn6stico y prospectiva del sector artesanal del
departamento de Magdalena. denominado "Proyecto de desarrollo estrategico del sector
artesanal en el Distrito Turistico de Santa Marta.

• Reuniones de Comites de Convenios

• Elaboraci6n de actas tecnicas.

• Presentaci6n informe final convenio F ondo Mixto de Santa Marta

• Seguimiento



Dificultades: 

La falta de oportunidad en el giro de los recursos por parte de las diferentes entidades del 
convenio y la falta de comunicaci6n oportuna con la suficiente claridad entre las entidades y 
Artesanias de Colombia, ocasionaron que la ejecuci6n se iniciara de fomia tardia y atrasara 
por tanto la programaci6n. 

La dramatica situaci6n de orden publico que afecta al departamento del Magdalena impidi6 
la cobertura a los municipios inicialmente programados (Pivijay y Pedraza) y dificult6 mucho 
tanto la participaci6n como el trabajo organiz.ativo con las comunidades, para la ejecuci6n 
de las actividades de capacitaci6n 

La interventoria y el seguimiento por parte de Artesanias se llev6 a cabo a traves de 
correspondencia y telef6nicamente. 

La lenta negociaci6n y concreci6n de los acuerdos interinstitucionales. 

La rotaci6n en los directivos de las entidades hace perder el ritmo de los procesos que se 
inician 

Recursos: 

Al convenio con el Distrito de Santa Marta y el Fondo Mixto de la Cultura del Distrito de 
Santa Marta se aportaron un total de $18'000.000, de los cuales $5'000.000 corresponden a 
Artesanias de Colombia de PGN vigencia 99, $10'000.000 al Distrito y $3'000.000 al Fondo 
Mixto. 

Al convenio con el Fondo Mixto para la promoci6n de la Cultura y las Artes del Magdalena 
se aportaron un total de $11 '000.000, de los cuales corresponden a Artesanias $6'000.000 y 
al Fondo Mixto para la Promoci6n de la Cultura y las Artes del Magdalena $5'000.000. 



DEPARTAMENTO DEL META 

Existen en el Departamento cuatro etnias entre las que un numero importante de individuos y 
familias elaboran objetos artesanales. Los indigenas conformados por las Etnias Sekuani, 
Achaguas, Piapocos y Salivas. los rurales, por los llaneros colonos y los urbanos, por los 
artesanos localiz.ados en las ciudades del departamento. La artesania indigena responde a un 
mundo mitologico y a la concepcion que de este tiene sus gestores. Los productos que se 
elaboran bajo estas caracteristicas de identidad son los utensilios indispensables para las 
labores, los tejidos, la cesteria, la talla en madera y los instrumentos musicales. 

En el aspecto artesanal se destacan los productos de talabarteria, para los aperos de 
ganaderia, utiles indispensables para las faenas de los vaqueros llaneros. Los instrumentos 
musicales tradicionales de[ folclor llanero, tan ligado a la historia, la leyenda y el 
sentimiento de los recios habitantes de las enormes y bel!as sabanas forman parte de su rico 
acervo cultural, que se interpreta con extraordinaria maestria. Si bien estos dos son los mas 
importantes, de ninguna manera son los unicos, pues a lo largo y ancho del territorio, se 
practican variedad de oficios y labores. 

Actividades 

En Villavicencio, capital de! Departamento, se realizaron visitas y asesorias a 18 talleres 
artesanales de diferentes oficios. Se adelantaron talleres creativos de diseiio, en la escuela 
de bellas artes de la casa de la cultura. Se evaluo una muestra artesanal. Se realiz.aron varias 
reuniones de trabajo y se elaboro una propuesta de capacitacion en arte plumario con base 
en la cual se organizo un taller para la recuperacion del oficio que, frente al control de las 
aves ornamentales de la region se implemento con asesorias para el tinturado de las plumas 
de aves de corral (patos y gallinas). La asesoria comprendio una propuesta de 
diversificaci6n y desarrol!o de nuevos productos cuyo mercado de prueba se efectu6 en 
Expoartesanias 2000 conjuntamente con la producci6n de otros oficios. 

En Acacias, con base en asociacion de sacrificadores de ganado "coosacrigan", se apoyo la 
organiz.aci6n de un grupo de produccion de artesania en cuero. Con este grupo de artesanos 
se desarrol!aron reuniones de trabajo, taller creativo y asesorias en el desarrollo de nuevos 
productos, Obteniendo una linea de nuevos productos. Se elaboro un proyecto de 
capacitaci6n en marroquineria con base en taller de formulaci6n de proyectos. En San 
Martin tambien se realiz.aron visitas a los talleres para dar asesoria en el desarrollo de 
productos de cuero y en el oficio artesanal de cesteria. 

En los municipios de Cumaral, Puerto Lopez, Puerto Gaitan y Guarnal, en menor escala se 
adelantaron actividades de evaluacion del trabajo artesanal y se brindaron asesorias. El 
recorrido de identificaci6n del quehacer artesanal de estos municipios incluyo una visita a 
la comunidad indigena sikuani, en el resguardo guileoyo (Corocito y Yopalito) del 
municipio de Puerto Gaitan. Igualmente se adelantaron trabajos de asesoria en maderas y 
ceramica. 



En el contexto de la programac1on, adelantada con iniciativa de! Fondo Mixto de 
Promoci6n de la Cultura, se llev6 a cabo una muestra artesanal en al sede de la Casa de la 
Cultura de Villavicencio, para evaluar la producci6n artesanal de los asistentes, y se 
realizaron asesorias puntuales, haciendo enfasis en los participantes de otros municipios 
diferentes de Villavicencio. En el contexto de! mismo evento, en el auditorio de la Camara 
de Comercio de Villavicencio, se realiz6 un seminario sobre el concepto de la artesania y 
los oficios artesanales al cual asistieron setenta participantes (80% de artesanos o 
aprendices de artesania). 

Otras actividades de apoyo al desarrollo de! quehacer artesanal de muruc1p10s de! 
Departamento de Meta fueron Cursos-Taller sobre gesti6n de la producci6n. Taller en 
Organizaci6n de la producci6n en redes de talleres de oficios artesanales. Taller de analisis 
de muestras artesanales al que concurrieron 60 artesanos de las localidades de 
Villavicencio, San Martin y Acacias. Estas actividades se dieron en el rparco de! programa 
de capacitaci6n con base en el material pedag6gico para la formaci6n de adultos 
denominado "Organizando mi Trabajo Artesanal", basado en videos, audios y cartillas. 



DEPARTAMENTO NARINO 

La ejecuci6n de las actividades en los municipios programados se dificulto debido a los 
problemas de 6rden publico y a las inundaciones y derrumbes que se presentaron en las 
carreteras de! departamento impidiendo el desplazamiento de capacitadores y artesanos 
para asistir a los talleres. Esta situaci6n oblig6 a redistribuir las actividades teniendo en 
cuenta que en el departamento se realizan variedad de oficios y de poblaciones que tienen 
como actividad productiva la elaboraci6n de artesanias. 

Por lo anterior se defini6 una cobertura que quedo integrada por los municipios de Pasto. 
Linares, Imuez, Cumba!, Chachagui, Aldana, lpiales, Ancuya y Guaitarilla con los 
artesanos que trabajan en la tejeduria en fique, Iraca y lana natural. 

Para definir esta cobertura se tuvo en cuenta que en Narifio uno de los oficios mas 
tradicionales es el tejido el que se realiza a traves de un proceso de elaboraci6n de un hilo 
que irnplica el peinado y el torcido de fibras de origen vegetal como el fique o la Jana 
natural. La fibra se tuerce entre los dedos, sobre el muslo con el uso o con la rueca, luego se 
devana para formar la madeja y se ti.fie. 

Los indigenas del sur de! departamento tradicionalmente, tejian en telar de cintura y usaban 
mantas como vestido, como elemento de trueque y como tributo a sefiores y deidades. 

En Linares y Ancuya con los artesanos que trabajan la iraca para la elaboraci6n de! 
sombrero prenda reconocida a nivel nacional e internacional por la finura de! tejido, pero 
que presenta debilidades en la estandarizaci6n de! producto. 

Todos los grupos de artesanos mencionados recibieron capacitaci6n tecnica en el oficio 
principalmente para mejorar la calidad de! tinturado y el perfeccionamiento de! oficio 
mediante la calidad de! tejido mejorando el montaje de urdirnbres y tramas y de acabados y 
remates. 

Se irnplemento la capacitaci6n empresarial como parte del programa integral de formaci6n 
con el prop6sito de consolidar empresas artesanas que puedan expandir la comercializaci6n 
de los productos mejorando los procesos administrativos de sus talleres y fortaleciendo las 
redes de artesanos de! departamento 

Mediante acciones adelantadas con el Laboratorio Colombiano de Disefio se realizaron 
asesorias en disefio para el desarrollo de nuevos productos en fique e iraca lograndose una 
variada linea de individuales y contenedores en diferentes formas, texturas, colores y 
puntadas ( Ver informe separado del Laboratorio ). 

El proyecto de capacitaci6n se ejecutc mec:iante aiianza con las Camaras de Comercic, de 
Pasto e Ipiales mediante la realizaci6n de 16 actividades con una duraci6n de 960 horas y a 
las que asistieron 324 artesanos 
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PROYECTO NORTE DE SANTANDER. 

Segun el censo nacionaf para el sector artesanaf 1 se encuentra registrados 436 
artesanos en este Departamento, De ellos el 245 son mujeres y 191 son hombres, 
dedicados en su mayoria a los oficios de la tejeduria ( 195), madera ( 76), 
ceramica y la alfareria ( 35). 

Maestros artesanos sobresalientes en la comunidad, expertos tecnicos en la 
materia, fueron los encargados de socializar generosamente sus conocimientos y 
experiencias sobre el oficio entre sus companeros y crear las condiciones para 
que muchos mas ceramistas pudieran mejorar sus productos y hacerlos mas 
apetecibles al mercado. 

Artesanias de Colombia inici6 el apoyo al desarrollo del sector artesanal en este 
Departamento gracias a las gestiones establecidas con el Fonda Mixto para la 
Promoci6n de Cultura y las Artes, entidad que se manifesto muy interesada en 
coordinar las acciones de fomento y la integraci6n del esfuerzo y los recursos 
institucionales locales. 

1.Logros y Resultados alcanzados.

Dentro del convenio con la Cooperativa Norte Santandereana de artesanos, 
Coomnarte, y en relaci6n al proyecto "Procesamiento de la arcilla para su 
recuperaci6n coma materia prima para la producci6n y comercializaci6n de 
artesania en Cucuta" se afcanzaron los siguientes logros y resultados de 
aprendizaje: 

-Preparaci6n de pastas de arcilla hasta su empaque para el posterior trabajo en
las diferentes tecnicas de modelado. 

•Elaboraci6n de piezas artesanales manualmente aplicando las diferentes
tecnicas. 

•Manejo con dominio tecnico del torno artesanal.
-Conocimiento y aplicaci6n de las tecnicas de calados, incisos, talla, esgrafiado y

bruriido.
00ecoraci6n de piezas en varias tecnicas aplicando barnices, engobes

concentrados, esmaltes y bajo cubiertas.

Respecto al proyec(o "Recuperaci6n de la artesania en arc.iiia con tecnica de

1 
Artesanias de Colombia, Censo Econ6mico, Sector Artesanal, Artesanias de Colombia, julio de 1998. 



alcoholado en Cucuta" se alcanzaron los siguientes logros: 

·Evaluacion de los impactos ambientales en la salud humana de la arcilla
alcoholada tradicionalmente elaborada en la region. Gracias a los resultados 
obtenidos de la investigacion realizada se programo el rescate del trabajo 
manual y creativo con la aplicacion de nueva metodologia, materiales, esmaltes 
y procedimientos mas seguros para la salud humana. 

•Un sondeo de mercado realizado entre comercializadores de ceramica aplicando
100 encuestas permitio establecer la urgencia de mejorar la calidad para ofrecer 
la ceramica a un mercado externo. 

-Se desperto mucho interes en la comunidad en darle continuidad al proceso de
mejoramiento de tecnicas y acabados de la ceramica tradicional orientada con 
el diseno hacia el mercado a partir de la formacion recibida sabre parametros 
de calidad, administracion y rondas de negocios. 

2. Actividades Desarrolladas.

Para el obtener las logros del proyecto "Procesamiento de la Arcilla para su 
recuperacion como materia prima para la produccion y comercializacion de 
artesania en Cucuta" se llevaron a cabo las siguientes actividades: 

•Taller de capacitacion en la preparacion de pastas con logros en su
homogeneizacion, almacenamiento y carte segun las necesidades productivas 
de cada taller. 

�Curso-taller de elaboracion de piezas a mano aplicando las tecnicas enrollado, 
churros o urdido con laminas utilizando plantillas de carton y biselando las 
bordes para las junturas. Modelado de piezas utilitarias y de muliecas aplicando 
diversas tecnicas coma modelado tlirecto, extrusion (cabello), laminado e 
impresion (vestido} y rollos o churros (piernas y brazes), asi coma acabados en 
talla, calado y pulido. 

·Curse-taller de pulido y secado comprendiendo las tecnicas de bruriido con
espatula, paleteado, calado, impresion y decoracion incisa. 

�Curso-taller de torno manual. 
•Taller de acabados "al trio" y posterior barnizado y de acabados al homo

propiamente dicho. 
-Taller de manejo de homos y temperaturas en homos electricos y gas que son las

mas extendidos en la zona, ensenando control de temperaturas con cones 
pirometricos y propuestas para mejorar la combustion en homos de 900 a 
1100°c. 

-Taller de calado, alto relieve, tallado.
0Dos cursos-talleres de capacitacion tecnica en acabados, pulido y secado.
•Taller socre el homo.
°Curso taller de control y estandarizacion de piezas.
0En Teorama durante 2 meses y quince dias se realizo un curse taller para el



rescate y mejoramiento tecnico del bordado tradicional practicado 
exclusivamente por mujeres, aprendiendo la selecci6n de telas, hilos y encajes 
de acuerdo al diseno a trabajar y logrando el dominio en la elaboraci6n de los 
distintos bordados aplicados a manteles, tendidos y otras piezas. 

Esta actividad permiti6 el aglutinamiento de los productores quienes se han 
organizado legalmente en una asociaci6n con ·miras a gestionar ante entidades 
locales y nacionales el apoyo a nuevos proyectos. 

-En Salazar de las Palmas se realizaron 3 cursos-talleres en los oficios de la
ceramica, el trabajo en madera, la herreria y la forja. 

Se desarrollaron en total 14 talleres impartidos por maestros artesanos con 
capacidad de liderazgo y con reconocimiento al interior de sus comunidades que 
beneficiaron a 96 artesanos con 844 horas de formaci6n y capacitaci6n. Como la 
tradici6n de tos oficios artesanales se estaba perdiendo en esta zona del pais, la 
realizaci6n de estos talleres cre6 condiciones reales de mejoramiento tecnico de la 
producci6n y de acceso mas expedito a canales de comercializaci6n. 

3.Recursos y Fuentes de Financiamiento.

Artesanias de Colombia aport6 $ 4. 750.000 a los proyectos de la Cooperativa, $ 
6.000.000 a los proyectos en convenio con el Fondo Mixto, para un total de $ 
10.750.000; el Fondo aport6 $ 3.000.000 y de la Camara de Comercio $ 3.000.000 
para un total de $ 6.000.000. 



DEPARTAMENTO DE PUTUMAYO. 

En el departamento se pueden diferenciar tres regiones segun su configuraci6n geografica 
que es importante distinguir. 

Alto Putumayo : Ubicado sobre las laderas de la cordillera de los Andes en el llamado 
macizo colombiano Esta confonnado por las partes altas de las cuencas hidrograficas de los 
rfos Putumayo, San Miguel y Caqueta y los afluentes secundarios que nacen en las 
mencionadas laderas. Alli se encuentra el valle de! Sibundoy y las poblaciones de 
Sibundoy, Colon, San Francisco y Santiago 

Medio Putumayo En la zona de piedernonte localizada en el descenso de la cordillera de los 
Andes, comprende el area de Mocoa, la parte media de los rios Guames, Puturnayo y 
Caqueta. 

En este sector se encuentran localizadas las mayores concentraciones de la poblaci6n de los 
municipios de Puerto Asis, Orito san Miguel y la Hormiga. Estos ultimos lugar de 
asentamiento de los indigenas Coran, (Santa Rosa y jardin de Sucumbios, Yarinal, 
Buenavista y el afilador). 

Bajo Putumayo. Conformada por la planicie selvatica de! Amazonas, cuya mayor 
concentraci6n de poblaci6n esta en el municipio de Puerto Leguizarno y corregimientos 
como Puerto Ospina. 

Actividades 

El enfasis de! trabajo con las comunidades artesanales del Valle del Sibundoy fue el 
mejoramiento y perfeccionamiento de las muestras obtenidas en las anteriores asesorias en 
disefio y la continuaci6n de estas con la elaboraci6n de los prototipos finales de las lineas 
de producto (Cojines, tapetes, mascaras y butacos) (Ver informe de Disefio) 

El programa comprendi6 otros aspectos importantes en el proceso de producci6n y 
comercializaci6n de la artesania, tales como la asesoria en imagen. empaque y embalaje 
que describen brevemente en el presente informe, donde se sefiala que lo esencial es el 
proceso de apropiaci6n por parte de la comunidad artesana. 

La realizaci6n de las asesorias teniendo en cuenta la aplicaci6n de las pautas descritas se 
enfocaron principalmente al mejoramiento del proceso productivo, la estandarizaci6n de 
tamafios y la combinaci6n de nuevos colores. 

En Mocoa la actividad artesanal de trabajo en chonta y guadua es realizada por 9 artesanos 
ubicados en el casco urbano de Mocoa Basicamente la elaboraci6n del oficio se c�ntra c11 

cuatro artesanos que dedican todo el tiempo a esta labor y que derivan ingresos 
exclusivamente esta actividad. Los otros integrantes alternan el oficio artesanal con 
actividades de agricultura. 



El producto principal que se elabora en este momento son muebles para comedor y sala y 
mecedoras en chonta y lam.paras, muiiequitos, esferos, recordatorios y otros en guadua, los 
cuales representan un ingreso minirno ya que el pedido de estos productos se ha visto 
disminuido grandemente tanto por la dernanda corno por la dificultad de cornercializaci6n y 
distribuci6n del mismo. 

El trabajo en guadua tambien ha sido aprendido en otros sitios diferentes a Mocoa. Existen 
otras personas que trabajan la chonta, creando objetos tallados como pisapapeles y 
portaJapices. Ellos est.in ubicados muy lejos de! casco urbano y solo dedican una parte del 
tiempo libre a esta actividad. 

Para el Departamento se Putumayo se apoy6, en taller de capacitaci6n para formulaci6n de 
proyectos de desarrollo ambiental y empresarial, la formulaci6n del proyecto denominado 
"Asesoria y capacitacion de! grupo comunitario de artesanias del Putumayo, para el 
aprovechamiento y uso multiple del bosque de la cuenca de! rio Mocoa", el cual beneficiara 
en forma directa a 148 individuos y su impacto cubrira el ambiente de vida y trabajo de 
miles de personas. De este proyecto se atendera el cornponente artesanal. 

El apoyo a la comercializaci6n de la produccion artesanal consisti6 en Ia coordinaci6n para 
la participacion en la feria regional (realiz.ada en el municipio de Florencia) en 
representaci6n de las comunidades indigenas. En esta labor fue importante la colaboraci6n 
tanto de! Fondo Mixto de Promoci6n de Ia cultura como del Corpoamazonia que 
intervinieron en la coordinaci6n para la seleccion y acornpaiiamiento local para la 
participaci6n de artesanos en representaci6n de las comunidades indigenas como de 
artesanos de la poblacion urbana en el evento nacional de Expoartesanias/2000. Con esta 
actividad promocional se beneficiaron en total y de manera directa 12 artesanos que 
representaban 4 comunidades indigenas: camentsa, inga, coreguaje y huitoto, de las 
localidades de Colon, Sibundoy San Francisco. 

La asesoria para atender los aspectos de Ia comercializaci611 cornprendi6 el ejercicio para la 
determinaci6n del concepto de marca y para la creaci6n de etiquetas y sellos de identidad, 
logotipo de presentaci6n. 

En el programa de multiplicadores de los materiales pedag6gicos para la capacitaci6n de 
artesanos particip6 un representante del Fondo Mixto de Promoci6n de la Cultura y las 
Artes de! Departamento realiz.ado en Bogota quien asumi6 la divulgaci6n de! evento ante 
instituciones del Departamento para comprometer con ellas la formulaci6n del proyecto de 
aplicaci6n de! Taller en las comunidades artesanas de! Valle de Sibundoy y en Mocoa. El 
f>royecto contempl6 su realizaci6n en las localidades de Mocoa, Colon, Puerto Asis y 
Puerto Leguizamo, aun que no ha podido ser realizado en su totalidad por los agudos 
problemas de orden publico. · 



DEPARTAMENTO DE QUINDIO 

INFORME DE GESTION 2000 

CONVENIO BAMBU-GUADUA 

LOG ROS Y RESULT ADOS 

El proyecto Bambu-guadua se ha posicionado tanto en el pais como en el exterior como un 
programa de impulso al trabajo con el recurso natural guadua en todas sus etapas, desde el 
fomento al cultivo y manejo tecnico, su aprovechamiento como materia prima de diversos 
usos: objetos utilitarios, muebles, construcci6n hasta su comercializaci6n. 

• Hay solicitud de varios organismos departamentales interesados en implementar los
programas de! convenio en sus regiones, solicitando incluso la venta de los servicios.

• Se organiz6 una muestra, donde se seleccionaron 26 talleres para participar en el
programa Expopyme, representando al departamento.

• El grupo seleccionado se esta capacitando en la Universidad Sergio Arboleda haciendo
enfasis en la gesti6n exportadora.

• Con la Gerencia de Cultura, Asociaci6n de artesanos del Quindio y la Corporaci6n
Nuevo arco iris, se promueve el desarrollo local desde el fortalecimiento socio
empresarial de los artesanos del Quindio. Se dictaron siete talleres, se hizo el
diagn6stico de cada empresa y se crearon los parametros para crear una red de
productores artesanos de! Quindio.

• A traves de la Gerencia de Turismo se implement6 "La ruta de la Guadua" que
comprende tres recorridos, incluyendo cada uno visitas a construcciones con Guadua,
talleres artesanales.

• Se contorm6 la empresa asociativa de trabajo Bambuguarte, con artesanos de!
municipio de Quimbaya.

• Se retomo el proyecto "Industrializaci6n para panel y Parquet del Bambu-Guadua en el
Eje Cafetero". Se conformaron 4 grupos de trabajo.

• En los municipios de Circasia, Armenia, Caicedonia, Quimbaya, Cordoba, Pijao,
Salento, Barcelona, se capacitaron 131 artesanos en construcciones sismoresistentes.

• Se realiz6 el "Taller latinoamericano sobre el Bambu y el Ratan, con el apoyo de la
Sociedad Colombiana del Bambu, IMBAR y el IF AD (Instituto de Fomento
internacional para el Desarrollo de la Agricultura.

• Se capacitaron 368 personas, de los cuales 247 son hombres y 121 mujeres.
• 46 personas recibieron capacitaci6n en administraci6n, 190 personas se capacitaron

tecnicamente y 132 personas recibieron conocimientos sobre construcci6n.
• Se realizaron seminarios y conterencias a los cuales asistieron en total 385 personas.

ACTIVIDADES 

• Seminario "Claves para al artesano triunfador" . 27 artesanos participaron en este



seminario orientado a fortalecer el liderazgo y su aplicaci6n a las actividades cotidianas. 
• Durante el mes de febrero, en Armenia, Quimbaya y Calarca, se dict6 el taller:

"Administrando mi taller Artesanal" al cual asistieron 40 personas de la Fundaci6n
micros de la Camara de Comercio y artesanos independietes. Se capacitaron durante 40
horas.

• Se efectuaron 9 talleres sobre construcciones sLsmo-resitentes en los mumc1p1os de
Circasia, Armenia, Caicedonia, Quimbaya, Cordoba, Pijao, Salento, Barcelona
actividad se realiz6 con la cofinanciaci6n de la Fundaci6n Carvajal y la Sociedad
Colombiana del bambu. Cada taller tuvo una duraci6n de 16 horas y participaron un
total de 13 I artesanos de distintos municipios de! Departamento.

• En armenia se realiz6 el taller: Liderazgo Creative, 20 Beneficiarios. Participaron en su
realizaci6n la Asociaci6n de artesanos del Quindio, la Gerencia Departamental de
Cultura y la Fundaci6n Nuevo arco iris.

• Se realizaron actividades en tomo al tema de la Asociaci6n Empresarial, a las cuales
asistieron 20 artesanos

• Se realize el seminario: Por una cultura exportadora artesanal y de la pequefia empresa,
durante un dia. A este seminario realizado con el apoyo de la Universidad Antonio
Narifio, la Asociaci6n de artesanos <lei Quindio, y la Camara de Comercio de Armenia
asistieron 250 personas entre artesanos de! eje cafetero, representantes de entidades
estatales y ONG' s, estudiantes, empleados entidades relacionadas con el sector.

• Se realiz6 el taller: Desarrollo de habilidades Gerenciales, al cual asistieron 20
personas.

• Se efectu6 en Armenia un taller sobre Servicio al Cliente, al cual asistieron 20
artesanos.

• 20 artesanos participaron en el taller" Disefio de un Negocio estrategico", en la ciudad
de Armenia ..

• Se realiz6 la muestra artesanal Expopyme, c� la cual participaron 50 artesanos Los
artesanos fueron seleccionados por la calidad de sus productos, el· volumen de
produccion, la organizaci6n de su taller, etc.

• En el municipio de Filandia, durnme el mes de octubre se realiz6 un taller sobre
organizaci6n comunitaria para la gesti6n empresarial. Asistieron 25 artesanos de las
veredas del municipio, se realiz6 con la cofinanciaci6n de P ACOFOR.

• 15 artesanos tuvieron la oportunidad de asistir a una gira educativa al Centro Nacional
de la Madera y el Mueble de Itagui-Antioquia

• En el municipio de Quimbaya se realiz6 un curso-taller sobre Elaboraci6n de artefactos
y muebles, Nivel II. Participaron 17 personas. Su objetivo principal era el aprendizaje
para sacar tablilla de la guadua, la cual es muy utilizada. La capacitaci6n tuvo una
duracion de 80 horas.

• En la vereda Guayaquil Alto y en el municipio de Filandir-., se realizaron 2
capacitaciones tecnicas nivel I, sobre elaboraci6n de artesanias en Guadua. Participaron
20 mt1jeres er. cstc taller que tuvo una duraci6n de 80 horas y 25 artesanos en el
municipio de Filandia.

• Con la colaboraci6n de pasantes de la Universidad Aut6noma de Manizales, se estan
trabajando variables como especificacion de maquinarias e implementaci6n de



herramientas dentro de! proceso productivo, diseiio de puestos de trabajo, analisis 
ergonomico y antropometrico, adecuacion del sistema de seguridad industrial, 
desarrollo ambiental y de empaques. 

LIMJTACIONES 

• El aporte de las entidades fue escaso. limitando los recursos y los resultados.
• Se presentan problemas de tipo tecnico, especialmente en el secado de la guadua y la

capacidad productiva.

RECURSOS 

El convenio se firm6 por un monto de$ 94.280.000, de los cuales artesanias de Colombia 
aporto la suma de $20.000.000.Participaron en el la Gobernaci6n de Quindio con 

$38 900 000, el Convenio Fundaci6n Carvajal, PACAFOR y PNUD, ademas los 
municipios (Montenegro, Filandia, quimbaya y Circasia). 



Logros y resultados: 

DEPART AMENTO DE RISARALDA 
INFORME DE GESTION ANO 2000 

La aplicacion del material pedag6gico facilit6 la comprensi6n de los artesanos y enriqueci6 
sus conocimientos, permitiendoles conocer los estados de cuentas de sus talleres. 

El trabajo con Camara de Comercio, ademas de lograr gran seriedad en la ejecuci6n <lei 
Plan, facil it6 el que los artesanos asesorados recibieron apoyo en cuanto a la divulgaci6n y
comercializaci6n de sus nuevos productos asesorados por Artesanias de Colombia, a traves 
de! Laboratorio Colombiano de Diseno, mediante estrategias de ruedas de negocios que les 
permiti6 contactarse directamente con el comprador. 

La participaci6n de los artesanos en los distintos eventos se logr6 en buena parte gracias a 
la motivacion y coordinaci6n de entidades como Umatas, Alcaldias MunicipaJes y Casas de 
la Cultura. 

La primera rueda de negocios de muflequerfa cont6 con catalogo y folleto comercial y se 
crearon 50 imagenes corporativas de talleres de artesanos. 

Cobertura: 

Se desarrollo el trabajo en los municipios de Mistrat6, Quinchia, Santa Rosa de Cabal,
Pereira, La Virginia, Apia y Pueblo Rico con algunas actividades puntuales y se tuvo 
cobertura a 14 municipios de! depanamento con actividades como ruedas de negocios, 
eventos feriales e impulso a la comercializaci6n. Se desarrollaron nuevos productos de 
disefio a cargo del Laborawrio Colombiano de Disefio de Armenia (ver informe), con una 
cobertura de 217 beneficiarios y una intensidad 6.732 horas, parte de las cuales se 
cubrieron a traves del programa de desarrollo comercial de la Camara de Comercio de 
Pereira. 

Estrategia de Ejecucion: 

La ejecuci6n en el departamento de Risaralda se realiz6 a traves de! convenio 
interinstitucional CN99031 celebrado con la Camara de Comercio de Pereira y la 
Gobernaci6n de Risaralda., cuyo objeto es el de "contribuir con esfuerzo y recursos a 
generar el desarrollo del sector artesanal en el departamento del Risaralda, apoyando la 
ejecuci6n de proyectos que se enmarquen dentro del plan operativo, dinamizando asi la 
produccion artesanal orientada a la comercializaci6n y motivando la sostenibilidad de las 
materias primas garantizando un manejo ambiental adecuado ". 



Actividades: 

• 36 Cursos taller para la capacitaci6n integral del aitesano en Ios m6dulos 
·'Produciendo", "Calculando costos", "Promoviendo y vendiendo .. , "Llevando cuentas".

• 9 Cursos taller en Liderazgo con el material pedag6gico "Abriendo camino al Liderazgo
Artesanal"

• Actividades de convocatoria, seguimiento y acompafiamiento, ajustes. evaluaci6n y
verificaci6n mediante la aplicaci6n de indicadores de gesti6n, a todas las actividades de!
Plan.

• Un estudio sobre la cultura indigena embera chami, en el proyecto comparativo del arte
tradicional con la tecnica actual de los artesanos indigenas.

• 3 talleres para la recuperaci6n de tintes naturales para fibras naturales.

• 3 Ruedas de negocios para la generaci6n de contactos comerciales en mufiequeria,
madera y fibras naturales con ventas de $11'460.000.

• Una capacitaci6n en oficios artesanales, en nuevas aplicaciones de la guadua y el
arboloco.

• Una capacitaci6n en formas asociativas para conocer la figura de empresa asociativas.

• Promoci6n y venta de artesanias risaraldenses en eventos como Vida 2.000, Feria de!
Eje Cafetero, Expoartesanias 2.000

·• Vitrina artesanal para la promocion y venta permanente de artesanias.

• Asesorias en catalogos y folletos e imagen corporativa de los talleres.

Dificultades: 

Las capacitaciones en zonas indigenas fueron lentas por cuanto se requiri6 el manejo de un 
lenguaje sencillo e inteligible para los participantes demorando los procesos de 
comprensi6n y ejecuci6n. El orden publico afect6 la ejecuci6n de actividades prograrnadas 
para ciertas localidades. 

Recursos: 

Se aportaron al convenio un total de $74'126.189, asi: por Artesanias de Colombia 
$15'000.000, Gobernaci6n de Risaralda $39'126.189 y por Ia Camara de Comercio de 
Pereira $20'000.000 representados en apoyo logistico, administrativo y de infraestructura 



PROYECTO ARTESANAL PARA EL DEPARTAMENTO DE SAN 

ANDRES: 

Logros y Resultados: 

Se verific6 la capacidad de ejecuci6n de un grupo artesanaJ de base de la Isla, con respecto 
al desarrollo de un proyecto fonnulado por el rnismo grupo que respondia a sus intereses y 
necesidades. 

Se cont6 con el apoyo del Fondo Mixto para la Promoci6n de la Cultura y las Artes de San 
Andres de manera informal y oportuna, en cuanto a brindar al grupo la logistica necesaria y 
orientaciones sobre la ejecuci6n. 

Se optimizaron los recursos invertidos para impulsar la producci6n artesanal en la Isla por 
la ejecuci6n directa por la comunidad organizada. 

Se despert6 en los Planteles Educativos de la Isla la importancia de la fonnaci6n en el tema 
artesanal para sus estudiantes. 

El grupo inici6 el trabajo en la gesti6n de nuevos proyectos orientados hacia la preservaci6n, 
fomento y difusi6n de su cultura islefia a traves de entidades como el Fondo Mixto de 
Cuhura. 

Actividades: 

• Se culmin6 el convenio CNV98025 suscrito con el Grupo de Artesanas Island Basket, en
el marco del cual se ejecut6 el proyecto "FOMENTO Y DESARROLLO DE LA
CESTERIA EN WILDPINE Y GRASS BONE DE SAN ANDRES ISLAS".

• �e apoy6 y brind6 orientaci6n para la elaboraci6n de] informe final del proyecto

• Presentaci6n del informe final del proyecto

• Liquidaci6n del convenio.



PROYECTO SANTANDER 

Santander posee una amplia diversidad de oficios conocidos tradicionalmente en 
Colombia y por fuera del pais, como la talla en piedra de Barichara, la talla de 
frutos y pajaros en pauche de Zapa toca, la ceramica de fachadas tfpicas de Ciba. 
Ademas, los apreciados tejidos en algod6n crudo de Charala son trabajados hoy 
por las mujeres de la "Corporaci6n para la recuperaci6n del lienzo de la tierra" tal y 
como lo hacia el gremio de artesanos antes sucumbir ante la politica librecambista 
en 1810. 

1. Resultados y Logros Alcanzados.

·El trabajo artesanal mas destacado es el de la tejeduria en fique logr6 ampliar la
diversificaci6n de sus productos elaborando actualmente cortinas, bolsos, telas, 
tulas y sandalias que, combinadas a veces con cuero, han despertado el 
interes de comerciantes internacionales. 

El trabajo en fique constituye la gran proyecci6n artesanal de Santander por la 
identidad que expresa esta materia prima americana, su versatilidad, su textura y 
la amplia poblaci6n involucrada. 

•Los artesanos del fique obtuvieron negocios comerciales con Espana, gracias a
su participaci6n en Expoartesanias, y pudieron contar directamente con el 
apoyo financiero de ese pals y de entidades nacionales a sus nuevos proyectos 
de desarrollo, consolidando asi su capacidad de autogesti6n. 

-Se identificaron impactos ambientales en la salud de los productores de talla en
piedra, generados por la aplicaci6n indiscriminada de nuevas tecnologias como 
la pulidora electrica que desplaz6 el cincel manual, responsable del 95% de 
contaminaci6n atmosferica por particulas en suspension atmosfericos y alto 
nivel s6nico. 

•Se logr6 el replanteamiento de productos y tecnicas que recuperan valores
agregados esteticos del material como la textura y enriquecen el producto. 

•Artesanias de Colombia reorient6 el producto hacia valores mas funcionales que
puedan integrarse a niches de mercados especificos. El nuevo diserio tiene asi 
el desafio no solo de replantear la demanda, sino que debera contribuir a 
mejorar las condiciones laborales del tallador de piedra de Barbechara. 

2.Actividades Desarrolladas.

•En Santander se realizaron 21 actividades de capacitaci6n con una intensidad de
920 horas: entre ellas 13 asesorias en diseiio demandaron 340 horas de 



trabajo. Se lleg6 asi auna cobertura de 125 artesanos en 9 municipios: 
Barichara, Zapatoca, San Gil, Curiti, Villanueva, Bucaramanga, Oiba, Charala y 
Capitanejo. 



PROYECTO ARTESANAL PARA EL DEPARTAMENTO DE SUCRE 

Logros y resuftados: 

Se involucr6 a la Gobernaci6n departamentai como ente territorial, con aportes. 

Se anim6 la participaci6n de! Fondo Mixto de la Cultura., quien asurni6 el papel de 
administrador y ejecutor del convenio, aportando la logistica necesaria adernas de aportes 
economicos. 

Se contribuy6 a fortalecer en los artesanos la vision empresarial de su taller al estar en 
capacidad de manejar aspectos de tipo contable, cuentas y costos de su producci6n, lo cual 
fue posible verificar durante su participaci6n en Expoartesanias. 

Conjuntamente con el departamento de Cordoba se obtuvo un diagn6stico participativo y 
una serie de subproyectos sobre la producci6n artesanal y la comercializ.aci6n de la Cana 
tlecha. en el Resguardo Indigena Zenu de San Andres de Sotavento, que se constituye en 
insumo principal para la fonnulaci6n y gesti6n de proyectos sobre la tejeduria en cafia flecha 
de esta comunidad. 

Las organizaciones gremiales se constituyeron en ejecutoras de sus propios proyectos. 

Se dio cumplimiento a los comprornisos pactados entre Artesanias de Colombia y el Sena a 
traves del contrato 039 de l.999. 

Cobertura: 

Se desarrollo el trabajo en los municipios de palmito, Sampues, Colos6, Morroa., Galeras, 
San Onofre, Guaranda. Majagual, Ovejas, Sucre, San Benito Abad, Eti, Corozal y Sincelejo 
con una cobertura cie 201 beneficiarios, todos ellos artesanos en los oficios de tejeduria en 
cepa de pJatano, en iraca, enea, cafia flecha, hilaza y trabajos en madera, con una intensidad 
de 1.585 horas. 

Estrategia de ejecucion: 

La ejecuci6n en Sucre se realiz.6 a traves de un convenio suscrito con Ja Gobernaci6n del 
Departamento de Sucre y el Fondo Mixto para la promoci6n de la Cultura y las Artes de 
Sucre, con el objeto de dicho convenio fue el de continuar la cooperaci6n tecnica y 
financiera para impulsar el Desarrollo Artesanal del Departamento de Sucre, mediante la 
ejecuci6n de un Plan de Operaciones que apalanque la produccion artesanal orientada a la 
comercializ.aci6n. otorgando especial atenci6n al manejo ambiental de las matcrias primas 
( cafia flecha e iraca). 



Actividades: 

• 16 cursos taller para la capacitaci6n tecnica en oficios para mejoramiento,
implementaci6n y desarrollo de nuevos productos en cesteria en cepa de platano,
tejeduria en cafia flecha., alfareria, marroquineria y <Julceria

• 7 Cursos taller en Gesti6n Empresarial para la cornercializaci6n en areas de ventas y
atenci6n al cliente.

• 12 Cursos taller en Gesti6n empresarial para la producci6n, en areas de administraci6n,
costos, contabilidad (Para ello se aplic6 el material pedag6gico de "Administrando mi
taller artesanal"). Adicionalrnente se rnanej6 el terna de planeaci6n participativa y disefio
de proyectos, adelantados especialmente en Palmito y Sarnpues.

• Acompafiarniento a la ejecuci6n de los proyectos por parte de los grupos y entidades

Dificultades: 

La falta de comunicaci6n reciproca y oportuna entre las entidades y Artesanias de Colombia, 
asi como las serias dificultades en el desplaz.amiento o comunicaci6n a los municipios por el 
orden publico reinante, ocasionaron que la ejecuci6n se atrasara con respecto a la 
programaci6n. 

La grave situaci6n de Orden publico que afecta al departamento impidi6 dar respuesta a 
varios municipios programados y dificult6 la participaci6n de los artesanos beneficiarios y la 
ejecuci6n de las actividades de capacitaci6n. 

La interventoria y el seguimiento por parte de Artesanias se llev6 a cabo a traves de 
correspondencia y telef6nicamente. 

Recursos: 

Al convenio con la Gobernaci6n de Sucre y el Fondo Fondo Mixto de la Cultura de Sucre 
se aportaron un total de $40'000.000, de los cuales $25'000.000 corresponden a la 
Gobernaci6n representados en in:fraestructura fisica para la comercializaci6n de la artesania 
del departamento, $10'000.000 corresponden a Artesanias de Colombia Sena 99 y 
$5'000.000 al Fondo Mixto. 



PROYECTO TOUMA 

Segun la Encuesta Nacional de Artesanos2 hay en el Tolima 3.029 artesanos, 
localizados en 41 municipios, de los cuales el 61% se concentra en El Guarno, El 
Espinal y Flandes (1.859). 

La mujer domina el ejercicio de la artesania en el Tolima, dedicandose un 53% a 
la ceramica y un 37% a la tejeduria. De ahi la gran importancia del rescate y 
fomento del trabajo artesanal como factor destacado de cohesion familiar que 
fortalece el tejido social en la situaci6n de violencia actual y los efectos colaterales 
de tipo sociocultural que genera coma control migratorio, ocupaci6n, 
reconocimiento de identidad. 

Los principales problemas del artesano del Tolima son relatives a la materia prima, 
determinante de la calidad y de la cantidad de la producci6n artesanal. 
Especificamente, en las comunidades ceramistas.Otros problemas que aquejan al 
artesano son de orden organizativo, afectando su capacidad de comercializaci6n 
directa y de gesti6n y representaci6n ante instancias de poder y decision; de orden 
econ6mico. 

Los diserios en ceram1ca roja y negra, de herencia precolombina, son de gran 
aprecio en el mercado nacional e intemacional par su simplicidad de lineas, 
funcionalidad y belleza.En las veredas de La Chamba, Chipuelo, Rincon Santo y El 
Colegio, con una poblaci6n de 12.100 habitantes, 3.100 son ceramistas, ( 27% ) 
que ejercen su oficio en 472 talleres, utilizando diversas tecnicas de preparaci6n o 
maduraci6n de la arcilla, modelado, moldeado, tomeado, brillado y cocci6n en 
homos c6nicos tradicionales fabricados en bahareque. 

A traves del contrato Sena-Artesanias de Colombia se intervinieron en el Tolima 9 
oficios diferentes como la ceramica, la tejeduria en palma real, la marroquineria, la 
c.arpinteria, la talla de madera, la elaboraci6n de instrumentos musicales en 
guadua, el bordado, la cesteria y la mui'iequeria en los municipios de El Guarno, El 
Espinal, Flandes, lbague, Lerida y Ortega. 

1. Logros y resultados alcanzados.

•En el Tolima se firm6 el convenio con Actuar Famiempresas del Tolima como
entidad especializada en la capacitaci6n empresarial de microempresarios. Con 
base en este convenio se ha impartido capacitaci6n en gesti6n empresarial en 7 
municipios 

0Se realiz6 transfsrencia tecnica de un pelador de £Uadua para la empresa 

2
• Encuesta Nacional Artesanal - Departarnento del Tolima, Artesanias de Colombia, Santafe de Bogota,

1998.



Asociativa de Trabajo El Guadual de Plaocabildo . 

• En Ortega solo se realizo un diagnostico artesanal sobre su produccion tradicional
de instrumentos musicales y jabon de tierra, dado que era la primera vez que se 
visitaba la region y las condiciones de orden publico no eran confiables par ser 
zona de alto riesgo. 

• 

•Los artesanos capacitados par facilitadores de Actuar Famiempresas del Tolima y
de la Alcaldia Municipal de lbague, utilizando el Modulo Audiovisual de 
capacitaci6n en gesti6n empresarial para la producci6n y comercializaci6n, 
lograron darle configuraci6n administrativa a sus incipientes organizaciones y 
otorgarles las herramientas necesarias para el manejo contable, el costeo de 
productos, la promoci6n y la atenci6n al cliente. 

-Los grupos y asociaciones desarrollaron en el area urbana de lbague una oferta
diferente a la tradicional como la muiiequeria en amero de maiz, la elaboraci6n 
de instrumentos musicales y el bordado, que han demandado la asesoria 
organizativa empresarial debido al exito encontrado en ferias nacionales y a la 
necesidad de hacer mas rentable su producci6n. 

-Los artesanos de El Guarno aprendieron el manejo del color, la aplicaci6n de una
nueva gama cromatica y la fijaci6n de tintes que mejoraron la presentaci6n y 
calidad del producto final. 

-En el Tolima el proyecto enfatiz6 la artesania de ceramica de El Guarno, vereda
de La Chamba, ya que constituye el principal rengl6n de exportaci6n artesanal 
nacional junta con la tejeduria en caiiaflecha de Sucre y Cordoba. En dicha 
comunidad se ha avanzado en ia ag1lizaci6n de pedidos, cada vez mas 
voluminosos y en la capacitaci6n de las proveedores para que ejerzan un 
verdadero control de calidad desde las arcillas seleccionadas hasta el proceso 
de cocci6n, empaque y embalaje. 

2.Actividades Desarrolladas.

�Capacitaci6n tecnica en los oficios:

Se realizaron 7 cursos de capacitaci6n tecnica en el oficio de la ceramica en el 
municipio de El Guarno que tuvieron una duraci6n 240 horas y beneficiaron a 50 
artesanos. 

•La demanda comercial del producto de la Chamba, vereda del municipio, requiri6
la p:3rmaneote asesoria y capacitaci6n tecnica de los artesanos en el 
mejoramiento de sus procesos productivos de moldeo, cocci6n, estandarizaci6n 
de productos, control de calidad, empaque y embalaje, correspondientes con 



las exigencias de exportaci6n del producto. 

,Se realiz6 la evaluaci6n de tiempos y movimientos de los diferentes procesos y 
tecnicas de producci6n en La Chamba, asi como de los costos de las materias 
primas, insumos, productos intermedios y finales para establecer una linea de 
base de caracter tecnico util para planear la aplicaci6n de tecnologias 
adecuadas que agilicen la producci6n y garanticen estandares de calidad dentro 
de parametros artesanales. Estas 3 actividades beneficiaron a 5 talleres 
integrados por 20 artesanos. 

•En este mismo municipio, pero en el casco urbano, y en lbague se impartieron 2
capacitaciones en tintes para los oficios de tejeduria en palma real y 
munequeria en amero de maiz beneficiando a 23 artesanos con 94 horas de 
capacitaci6n. 

,Con el apoyo de la Alcaldia Municipal de lbague se capacitaron 15 artesanos en 
gesti6n empresarial para la producci6n y comercializaci6n a traves de 80 horas 
de capacitaci6n. 

•En los municipios de El Guarno, Lerida, Palocabildo, Flandes, El Espinal,
Natagaima, Coyaima y Ortega se impartieron 6 talleres · de capacitaci6n 
empresarial a 126 artesanos ceramistas, alfareros, tejedores de palma real, 
marroquineros, carpinteros, talladores de madera, trabajadores de la guadua y 
def jab6n de tierra quienes recibieron aprendieron a establecer el costeo de sus 
productos. 

En sintesis, en el Tolima se capacitaron 294 artesanos, quienes participaron en 21 
actividades de formaci6n-capacitaci6n en gesti6n empresarial, procesos tecnicos 
de los oficios y diseno de productos. Esta intervenci6n del proyecto demand6 de 
1.350 horas de trabajo. 

3.Recursos y Fuentes de Financiacion.

La inversion de Artesanias de Colombia fue de $ 9.480.000 y los aportes de 
contrapartida de Actuar Famiempresas del Tolima de$ 2.800.000, para un total de 

$ 12.380.000. 



Ceramica tradicional de Natagaima (Toi.) 
o moderna de Guatavita (Cund.):
alternativas utiles y bellas para el mercado,
resultado def Proyecto Regional.
La diversificaci6n def fique en Curiti (Sder.)
y la organiaci6n de la producci6n en
Cucuta tambien indican sus logros



DEPARTAMENTO DE VALLE DEL CAUCA 

INFORME DE GESTION ANO 2000 

La actividad en el departamento se realiz6 a traves del convenio entre Artesanias de 
Colombia, el lnstituto de Desarrollo Empresarial del valle de! Cauca Indeval y la 
Corporaci6n de Desarrollo Productivo de! Cuero. Calzado y Marroquineria CDP de Cali. 

LOGROS Y RESULTADOS 

• Mas de l 00 artesanos de! departamento se capacitaron y adquirieron los conocimientos
relacionados con la administraci6n del taller artesanal: calculo de costos y cuentas.
producci6n y promoci6n y ventas. 15 de estas personas se formaron ademas como
facilitadores.

• El conocimiento adquirido en la capacitaci6n se reforz6 con asesorfas por oficio, que
permitieron a cada artesano aplicar lo visto a su propio taller y oficio.

• Se brind6 asistencia tecnica a cerca de ochenta artesanos del departamento en diferentes
oficios.

• Se propici6 un efecto de asociatividad entre los artesanos participantes de cada ciudad y
sus representantes a nivel regional.

• Se particip6 y cofinanci6 la Feria Artesanal de Buga durante Semana Santa, dejando
excelente resultados para los expositores. Aproximadamente 40 artesanos de todo el
departamento participaron en esta muestra, beneficiandose mas de 200 personas con
este evento,

• En la Feria de Tulua, del 22 al 26 de junio, se particip6 como convenio con muy
buenos resultados y algunos artesanos como expositores.

• 14 artesanos participantes del proyecto, asistieron como ex;:::-nsitores a la Muestra de
Artesanias Cartaguerfias en la calle de los Compositores, realizada entre el 20 y 23 de
abril.

• Se constituyeron formal y legalmente siete asocia.:iones de artesanos en las ciudades
atendidas.

• Se fomento la creatividad e iniciativa tanto para el mejoramiento del producto como
para la gesti6n comercial.

• Se ejecut6 un plan de reactivaci6n del Parque Artesanal Loma de la Cruz con
actividades de organizaci6n interna y promoci6n comercial, durante el segundo
semestre. Este proyecto de reactivaci6n incluye la realizaci6n de eventos comerciales
cada mes, programandose 4 eventos para lo restante del afio. Con la reactivaci6n de este
parque mas de 500 personas entre artesanos, proveedores de materias primas y
empleados se benefician directamente.

• Se propiciaron espacios de concertaci6n regional para una organizaci6n regional que los
represente ante las instancia<: m-.cionales ..

• Se cre6 la Federaci6n de Artesanos del Valle del Cauca



ACTIVIDADES 

• Aproximadamente 15 personas de cinco ciudades de! departamento se capacitaron
durante 80 horas como Facilitadores de! Prograrna de Formacion Integral para
Artesanos.

• En seis ciudades se dictaron los cursos de forrnacion integral para el Artesano a traves
de los lideres capacitados y con el apoyo de la Camara de Comercio. A cada
participante se le entreg6 el material de los Modulos "Administrando mi Taller
Artesanal" y en cada ciudad se dej6 un juego de videos y audios para posteriores
capacitaciones.

• En la ciudad de Cali se capacitaron 22 artesanos de los oficios de ceramica, el cuero,
calados en madera y tejidos principalmente.

• En la ciudad de Palmira y Tulua, participaron 14 personas, en Buga 22 artesanos,
Anserrna 12 personas y en Cartago 13. De esta forma se lleg6 a una cobertura de 85
artesanos, los cuales se capacitaron durante 80 horas cada uno,

• En cada municipio se identific6 durante la capacitaci6n los oficios mas representativos
de la ciudad y los maestros artesanos id6neos para realizar asesoria a otros artesanos de
su oficio.

• A traves de los maestros artesanos se dio a los artesanos asesorias y asistencia tecnicas,
segun su oficio, para ampliar y fortalecer los conocimientos adquiridos durante la
capacitaci6n y cualificar las tecnicas del oficio.

• Se brind6 asesoria en el diseiio y formulaci6n de proyectos
• Cada ciudad elabor6 rn proyecto de desarrollo artesanal.
• Se cofinanci6 la Primera muestra Artesanal del Valle del Cauca, realizada en la ciudad

de Buga, en el marco de las celebraciones religiosas de semana santa.
• Se particip6 en la Feria artesanal de Tulua.

DlFICUL TADES 

• Es necesario tener en cuenta el tiempo que Ios artesanos dedican a Ia producci6n para
poder participar en eventos feriales para que no se intersecte con las accines de
capacitaci6n o asesorias.

RECURSOS 

Se invirtieron para Ia ejecuci6n del convenio veinticinco millones de pesos($25-000.000), 
de los cuales Artesanias de Colombia aporto la suma de dieciocho millones. 



VAUPES 

Si bien es cierto que el comercio de artesanias de! Vaupes esta en gran medida influido por 
los intermediarios, su producci6n es preponderantemente indigena. Es decir, como se 
corrobora con los datos del censo, las inmensas selvas de! Departamento de Vaupes estan 
habitadas por pequefias y diversas comunidades indigenas, formando una cultura 
heterogenea. Este gran legado cultural se manifiesta en cada uno de los objeto artesanales, 
en los que las comunidades plasman un simbolo que identifica el grupo etnico al que 
pertenecen elementos que han servido para lograr el desarrollo de una variedad de 
productos a partir de los tradicionales comercializados en la actualidad, que era importante 
mejorar con el fin de ofrecer nuevas propuestas para el mercado de la artesania teniendo en 
cuenta conceptos de mercadeo relativos a las tendencias y preferencias de los consumidores 
que se identifican a traves de las pruebas o investigaciones de sondeo. 

Actividades 

Los artesanos del Departamento de participaron en el programa de multiplicadores de 
capacitaci6n sobre gesti6n de organizaci6n de la producci6n, la comercializaci6n con base 
en los materiales pedag6gicos organizados en m6dulos ternaticos, y su replica se realiz6 en 
la ciudad de Mitu con participacion de artesanos de diferentes localidades <lei municipio .. 

Posterionnente se realiz6 otra asesoria para el desarrollo de procesos productivos de las 
propuestas iniciales donde se redimensionaron y se realizaron Jos ajustes pertinentes a los 
productos que se incorporaron a los procesos productivos. 

La dificultad mas grande para la producci6n es que el artesano no tiene la vision de una 
producci6n para el comercio, por esto sus tiempos de trabajo no le permitiran nunca generar 
un pedido bajo los tiempos y norrnativas que se manejan en Bogota. La falta de herrarnientas 
y de espacios de trabajo es otro factor de segundo grado, sumado a la tension que viven las 
comunidades en el Vaupes. 

La capacitacion en el componente de gestion empresarial realizada con base en la 
aplicacion de los materiales pedagogicos o modulos de capacitacion, se adelanto en funcion 
de los siguientes criterios y consideraciones de trabajo. Conocer y desarrollar los m6dulos: 
"Calculando costos", "Produciendo", "Promoviendo y vendiendo" y "Llevando cuentas". 

Por el Departamento del Vaupes participaron en Expoartesanias 2000 cinco artesanos para 
atender las ventas surtieron su stand tanto con mercancias que llevaron y con otras que 
tenias guardadas en Bogota. 



DEPARTAMENTO DE VICHADA. 

Actualmente subsisten varios grupos indigenas, entre ellos el mas numeroso es el de los 
Guahibo ( de! grupo lingilistico Guahibo) aunque tambien se encuentran los Curripaco y 
Piapoco ( de! grupo lingilistico Arawac) y los Salivas, Puniaves, Desanos y Cuivas. Para la 
supervivencia de estos grupos el Gobiemo ha declarado cerca de l.980.160 has como
reservas indigenas. 

• 

El oficio artesanal esta dedicado basicamente a su propio uso, no esta dirigido a la 
comercializaci6n, ya que por un !ado la flora que se utiliza ha escaseado debido a la tala 
indiscriminada en algunos lugares y por otro !ado no existe un mercado para comercializar 
sus productos y Los canales de comunicaci6n dificultan a(m mas esta labor. 

Actividades 

El mayor esfuerzo se concentr6 en las localidades y comunidades del Municipio de 
Cumaribo, que es el municipio artesanal por excelencia del Departamento de Vichada. No 
obstante no se dejo de lado el Municipio de Puerto Carreno pues los artesanos de las 
localidades de sus inmediaciones esperan el apoyo para el mejoramiento de su trabajo. 

De acuerdo con lo anterior, para la realizaci6n del trabajo de asesoria en el Municipio de 
· Cumaribo se involucr6 a los siguientes grupos:

D Resguardo Santa Teresita de! Tuparro: Comunidades de Santafe, La luna, 15 de Agosto 
y Buena Vista. 
0 Resguardo Triplovia: Comunidad de Raya y Autana 
D Resguardo Cano Cavasi: Comunidades de Santa Marta y Puerto Paloma 

Actualmente en las comunidades artesanales de los municipios de Cumaribo y Puerto 
Carreno, se destacan cuatro grupos asociados como tal, para el desarro!lo del presente 
trabajo, se convoc6 a estos grupos y se establecieron horarios de trabajo rara cada uno de 
ellos. 

• COMUNIDAD DE SANTAFE - Resguardo Santa Teresita del Tuparro -
Cumaribo
• COMUNIDAD 15 DE AGOSTO y LA LUNA - Resguardo Santa Teresita del
Tuparro - Cumaribo
• COMUNIDAD DE RAY A - Resguardo Triplovia - Cumaribo
• ORGANIZACI6N OCIMA - Casco urbano de Puerto Carreno

La actividad artesanal de trabajo en cumare y juajua es realizada por mas de 50 artesanos 
ubicados tanto en el casco urbano de Puerto Carreno y Cumaribo como en las comunidades 
aledafias a estos. Basicamente la elaboraci6n del oficio se centra en las mujeres que dedican 



parte del tiempo libre despues de sus labores cotidianas a trabajar el cumare, tambien 
algunos hombres ejecutan esta labor pero igualmente despues de sus labores en el campo. 

Los productos principales que se elaboran en cste momento son chinchorros, mochilas, 
canastos de diferentes formas en cumare y las guapas en juajua, tallas en madera con 
figuras de animalitos (solamente en Puerto Carreno) y vasijas y alcancias en cenimica, los 
cuales representan un ingreso minimo ya que el pedido de estos productos se ha visto 
disminuido grandemente tanto por la demanda como por la falta de comercializaci6n y 
distribuci6n del mismo. 

Se cuenta la prevision de la realizacion del programa de capacitacion de los artesanos del 
Municipio de Cumaribo, con base en los rnateriales pedagogicos especializados para 
artesanos, elaborados con base en criterios de Artesanias de Colombia, en m6dulos con el 
titulo de "Organizando mi Trabajo Artesanal", en los ternas de la organizacion 
"administrativa" del trabajo, el calculo de costos de produccion y ventas. las tecnicas de 
atenci6n al cliente, el mercadeo, durante 80 horas divididas en dos Cursos-Taller 

El apoyo al desarrollo de los artesanos del Departamento de Vichada, particularmente de! 
Municipio artesanal de Cumaribo, ha consistido especialmente en la capacitacion con los 
materiales pedag6gicos "Organizando mi trabajo artesanal", la asesoria en disefio para Ia 
diversificacion, cualificacion de Ia produccion y desarrollo de productos. Ademas 
participaron cinco artesanos en total en Expoartesanias 2000 en representacion de los 
grupos de artesanos de las comunidades enumeradas. 



OTROSPROYECTOS 

DESARROLLADOS 

y 
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ENERO DICIEMBRE 2000 



PROYECTO MESA SECTORIAL 

Artesanias de Colombia consciente de la necesidad de garantizar condiciones de 
competitividad del sector artesanal en los diferentes componentes del sistema 
productive coma son: Productor, Procesos y Productos, Artesanias de Colombia 
asumi6 en el ano 2000 el liderazgo de la Mesa Sectorial en cuanto instancia de 
coordinaci6n intersectorial entre Gobierno, Sector Educative, Gremios y 
Productores para desarrollar la norma tecnica de competencia laboral para el 
artesano colombiano. 

1.Logros y Resultados Alcanzados.

·El Sena, en cuanto entidad coordinadora nacional del desarrollo de la norma de
competencia para la industria, los servicios y la artesania, capacit6 en Analisis 
Funcional, Diseno Curricular y Didactica del Diseno Curricular al metod61go de 
Artesanias de Colombia. 

-La Mesa sectorial qued6 lntegrada por representantes de Proexport, Universidad
Nacional, Museo de Artes y Tradiciones Populares, Fundaci6n Mario 
Santodomingo, Escuela Tecnica def Carmen de Viboral, Asociaci6n de grupos 
de artesanos Zenues de San Andres de Sotavento y empresas artesanales de 
ceramica de Bogota y del Comite Ejecutivo por representantes del Sena y 
Directives de Artesanias de Colombia. 

Para una mayor representatividad y participaci6n funcional de sus miembros, la 
mesa fue ajustada numericamente pero con criterios de calificaci6n y su 
representatividad se defini6 coma alta ya que integra los sectores oficial, privado, 
gremial y educative. 

-Se realiz6 divulgaci6n de la metodologia y los avances de la Mesa entre
funcionarios, empresas . productivas y entidades formativas de Bogota 
comprometidas en la revision de la norma y en su aplicaci6n curricular. 

El taller se llev6 a cabo en la sede de Artesanias de Colombia con apoyo de 
asesores del Sena y participaci6n de funcionarios de todas sus areas, de las 
empresas Keramos y Club de ceramica y de las Escuela de Artes y Oficios 
Mario Santodomingo. 

,Se conform6 el equipo tecnico de la ceramica con alta calidad ya que su perfil 
corresponde a E::mpresarios lideres del sector con formaci6n profesional, 
experiencias productivas y administrativas y vision estrategica en una economia 
abiertc:1. 

•Se di6 conocer la importancia de la normatizaci6n de la mano de obra artesanal



como factor clave de competividad, hecho que se manifiesta en el interes de 
entidades privadas dedicadas a la capacitaci6n de artesanos en escuelas de 
formaci6n de participar en convenios con Artesanias de Colombia para este 
efecto. 

·El equipo tecnico y asesores del Sena reconocieron la diferencia entre alfareria y
ceramica, donde la fase del trabajo con la arcilla a la que corresponden 
procesos tecnicos y de acabados diferenciados y pertinentes para el desarrollo 
de la norma. 

-Para la construcci6n de la norma tecnica se elaboraron nuevas Titulaciones y se
conformaron Equipos Tecnicos, realizando avances significativos en la 
Caracterizaci6n de las areas de tejeduria y ceramica. 

-Se revisaron, precisaron y enriquecieron los levantamientos descriptivos de los
oficios de la ceramica y la tejeduria con informaci6n relevante sobre la 
representatividad econ6mica del sector y el detalle de los niveles de desarrollo 
tecnol6gico que los caracterizan. como resultado se obtuvo la octava version 
del mapa funcional de la ceramica. 

-Se elaboro la tercera version del documento de titulacion "Produccion de objetos
artesanales" de los niveles tecnico y administrativo (niveles II y Ill). 

•Se elaboro la ultima version del mapa de funciones de la ceramica integrada por 6
unidades de competencia laboral, 5 correspondientes a los procesos de 
produccion tecnica: 

- Adecuacion de materias primas: (seleccion, mezcla, molido y maduraci6n -
humectacion-).
- Elaboraci6n de objetos ceramicos (torno, moldeo y modelado).
- Cocci6n (estibado del ;,orno y control de temperatura).
-Disefio
-Decoraci6n (pintura, talla, brufiido, esmaltado y engobes).

Y una (1) correspondiente a los procesos administrativos: gerencia (planes de 
producci6n y venta, administraci6n de recursos, control y evaluaci6n del sistema 
productivo). 

•Se ubicaron las unidades funcionales de disefio y decoraci6n dentro de las
titulaciones de segundo nivel (tecnico), y no en el tercero como venia 
planteandose. lo anterior por considerar que los procesos de disefio y de 
d�coraci6n, si bien requieren habilidalles especiales y apoyo profesionai, ·no 
son externos al desarrollo del producto ni de indole meramente administrativa 
como sucede en la produccion fabril. 



-El desglosamiento def mapa funcional de la Tejeduria permiti6 establecer 5
unidades de competencia laboral de la tejeduria, de las cuales 4 se refieren a 
los procesos tecnicos de: 

•Diseno de productos
·Elaboraci6n de hilos y cintas
-Tinturados
•Elaboraci6n de piezas.

Y una ( 1) a procesos administrativos: gerencia (planes de producci6n y venta, 
administraci6n de recurses y control y evaluaci6n del proceso productive). 

•Los avances en el registro y analisis de los Mapas Funcionales de la ceramica y
la tejeduria permitieron establecer 2 Titutaciones de ceramica. Una en el nivel 
tecnico o nivel II con cinco unidades obligatorias: 

,Adecuaci6n de materias primas 
0Elaboraci6n de objetos 
•Cocci6n
,Diseno de productos
0Decoraci6n.

Y otra titulaci6n en el nivel administrativo o nivel Ill, compuesta por tres unidades 
obligatorias: 

·Planeaci6n de producci6n y ventas
-Administraci6n de recursos
•Control y evaluaci6n def sistema productivo.

Para el oficio artesanal de la Tejeduria se estableci6 una titulaci6n en el nivel 
tecnico o nivel II con cuatro unidades obligatorias: 

·Elaboraci6n de hilos y cintas
,Tinturado
•Elaboraci6n de objetos tejidos
-Diseno de productos

Y otra titulaci6n en el nivel administrativo o nivel Ill, compuesta por tres unidades 
obligatorias (iguales al oficio de la ceramica): 

0Planeaci6n de producci6n y ventas 
,Administraci6n de recurses. 
-Control y evaluaci6n del sistema productivo.



2.Actividades Desarrolladas.

A traves de talleres, visitas, reuniones, consultas de fuentes primarias y 
secundarias y de sesiones de trabajo con los equipos de expertos chinos, tecnico 
del Sena y de ceramistas, funcionarios de Artesanias de Colombia, diseliadores y 
jefes de unidades de producci6n artesanal en Bogota, Raquira y Pitalito, se 
realizaron avances en el analisis, desarrollo, confrontaci6n permanente de 
procesos, conceptos, visiones y perspectivas que permitieron hilar con mayor 
delgadez y consistencia en la realidad productiva del ceramista, sus roles y 
funciones, su organizaci6n actual y su perspectiva de desarrollo con parametros 
de competitividad. 

•Se realizaron revisiones tecnicas y metodol6gicas al mapa funcional de la
ceramica para jerarquizar funciones, reorganizarlas en los diferentes niveles, 
ubicar algunas como critertos de desempeno y precisar expresiones verbales 
relativas a los procesos del diseno de productos, elaboraci6n de objetos 
ceramicos y gerencia de la empresa artesanal. 

•Para la estructuraci6n definitiva de las Unidades de competencia laboral de la
tejeduria se tuvieron en cuenta las discusiones sobre la pertinencia de! diseno 
y la decoraci6n en el nivel II (nivel tecnico). 

Llegados a este punto de los resultados de los procesos de analisis funcional para 
la determinaci6n de las unidades descritas, convendra proceder a su validaci6n 
inmediata mediante confrontaci6n en terreno con los artesanos, concentrando la 
consulta con Jos de mayor dominio tecnoprofesional de los oficios. 



PROYECTO MINICADENA PRODUCTIVA DE LA MINERIA 
Y ALFARERIA DE LA CERAMICA DE LA CHAMBA, TOUMA 

En el marco del Acuerdo de Cooperaci6n Tecnica Internacional entre el Ministerio 
de Desarrollo Econ6mico y la Organizaci6n de las Naciones Unidas para el 
Desarrollo Industrial, ONUDI, orientado al desarrollo de industrias competitivas, 
uno de cuyos componentes es el "Desarrollo y Fortalecimiento de las Minicadenas 
productivas para la Construcci6n de La Paz", y como parte de la estrategia 
nacional de apoyo a la capacidad exportadora de las mipiymes, el 20 de 
diciembre se firm6 el "Convenio Regional de Competitividad para la cadena de 
mineria, alfareria y comercializaci6n de ceramica de La Chamba, Tolima, y su 
zona de influencia". 

El convenio cuenta con la participaci6n inicial del Ministerio de Desarrollo 
Econ6mico, SENA, Artesanfas de Colombia, DANSOCIAL, lmpuestos Nacionales 
de lbague, Alcaldias de El Guarno, El Espinal y Flandes, Camara de Comercio del 
Sur y Oriente del Tolima y la Cooperativa de Artesanos de La Chamba y permitira 
impulsar definitivamente el desarrollo integral de la cadena en sus eslabones de 
explotaci6n minera, producci6n y comercializaci6n, a un plaza de 2 aiios. 

El convenio abre el espacio a la participaci6n de otras entidades regionales 
publicas y privadas con un rol importante en la sostenibilidad de la materia prima, 
la investigaci6n, experimentaci6n y aplicaci6n de tecnologias adecuadas, la 
organizaci6n y capacitaci6n del factor humano productivo y el desarrollo de una 
estrategia de mercado mas oportuna y con volumenes y oportunidad de entrega. 

Se gestionaron recursos por $ 50.000.000 del Programa de la Microempresa y 
aportes iniciales por $ 3.000.000 de la Camara de Comercio del Sur y Oriente del 
Tolima. 

Actualmente se elabora con el Ministerio de Desarrollo Econ6mico el Plan de 
Acci6n con las actividades, compromisos, aportes y logros de las entidades 
firmantes y de otras entidades con capacidad de aportar de inmediato a esta 
oportunidad de desarrollo regional artesanal, como referente para la ejecuci6n y el 
seguimiento del proyecto. 



OTRAS ACTIVIDADES. 

1.Elaboraci6n del proyecto de San Jacinto, Bolivar.

El proyecto • Promoci6n y comercializaci6n de la textileria artesanal de San 
Jacinto, Bolivar. 

Teniendo en cuenta que la producci6n artesanal de hamacas tejidas en hilaza de 
algod6n de San Jacinto constituye para la Empresa uno de los proyectos 
prioritarios por el volumen de poblaci6n femenina que involucra (2.000 tejedoras), 
los valores agregados que ofrece como las tecnicas manuales de telar vertical, el 
uso de tintes naturales y el diseno de producto, la demanda ccmercial potencial 
existente, la situaci6n de violencia que azota la region de Montes de Maria y la 
necesidad de dar soluciones a situaciones de intermediaci6n de insumos y 
productos, de falta de organizaci6n de la producci6n, carencia de divisiones de 
trabajo para el tinturado de la fibra y la necesidad de desarrollar una imagen y 
marca del producto, se elabor6 el proyecto "Promoci6n y Comercializaci6n de la 
artesania de San Jacinto, Bolivar" 

Elaboraci6n del proyecto con la metodologia de la Agencia Colombiana de 
Cooperaci6n Internacional, ACCI, a 4 anos, por un valor total de $ 705.516.000, 
identificando la problematica a nivel de intermediaci6n, escasez de especies 
tint6reas, falta de promoci6n y mercadeo, calidad del producto final, escasez de 
capital de trabajo y de control de calidad en la producci6n, debilidad de la 
organizaci6n empresarial asociativa e insuficiencia tecnol6gica. 

1.Se asesor6 en la elaboraci6n del proyecto a las artesanas. En reuniones durante
3 dias con artesanas urbanas de San Jacinto, tejedoras desplazadas por la
violencia, lideres comunales y autoridades municipales se acopi6 informaci6n
sobre la problematica existente y acordaron soluciones para la misma.

2.EI proyecto, como herramienta fundamental para la gesti6n de recursos ante
entidades nacionales e intemacionales, fue presentado a la Comisi6n Nacional
de Regalias dado su componente ambiental de aplicaci6n de tecnologias
limpias para el tinturado y de repoblamiento de especies tint6reas escasas.

3.Recursos y fuentes de financiaci6n.

La formulaci6n del pmyecto fue apoyada diractamente por Artesanias de Colombia 
y al Fundaci6n Microempresarial Montes de Maria, dada su trabajo en la zona. 



2. Elaboraci6n del proyecto de Raquira, Boyaca.

Siendo la alfareria y ceramica de Raquira uno de los proyectos prioritarios de 
Artesanias de Colombia se trabaj6 con un equipo tecnico integrado por 
funcionarios del lnstituto de Cultura de Boyaca, Planeaci6n Departamental, 
Municipia y la camunidad durante 5 dias el proyecta "Desarrollo empresarial y

tecnol6gico de la alfareria y la ceramica de Raquira, Boyaca", planteada a 3 alias 
y utilizando la metodologia de la Agencia Colombiana de Coaperaci6n 
Internacional, ACCI., par un valor total de $ 452.804.000, de las cuales 
$236.100.000 correspanden a aportes internacionales. 

A traves de reuniones sostenidas con artesanos de Raquira, especialistas de· la 
Misi6n China, Disenadores y participantes en la transferencia tecnol6gica de los 
expertos, se logr6 identificar la problematica a nivel ambiental, organizativo, 
praductiva, tecnal6gica (preparaci6n de pasta ceramica, maldeo, cooci6n ), 
imagen y marca del producto, mercadea y comercializaci6n y falta de capital de 
trabaja. 

El prayecta ha servida para gestionar lacalmente par parte de la Gobernaci6n, el 
ICBA y la Camara de Camercio de Tunja recursos del Concejo Departamental de 
Ciencia y Tecnologia y el Departamento. Artesanias de Colombia, a traves del 
convenio con el lcba, apoy6 el trabaja de campa para la elabaraci6n del prayecta. 



Otros proyectos ejecutados. 

Proyecto de actualizacion de la forma 010A 

La actualizaci6n de la forma OlOA adoptada y utilizada especificamente para el tramite de 
la certificacion de origen para la exportaci6n de artesanias se debe considerar como uno de 
Ios logros importantes en el conjunto de actividades de promoci6n de! desarrollo de la 
actividad artesanal en cuanto simplifica y facilita aun mas si diligenciamiento. 

Este logro, trabajado en el contexto de! proyecto de motivaci6n para la exportaci6n, ademas 
de la divulgaci6n de las estrategias aplicadas para su reali:zaci6n y de la capacitaci6n sobre 
Ios procedimientos basicos para su realizacion. constituye en concreto un nuevo paso para 
facilitar los tramites de exportaci6n relacionados con la certificaci6n de origen del producto 
artesanal. En la vigencia anterior, y con base en el trabajo conjunto con el Mincomex, se 
estudiaron los resultados de los procesos de certificaci6n de origen de productos 
artesanales, y se concluy6 en una forma mas sencilla, el formato O I OA. que esta en tramite 
para su oficializacion. Dicha forma esta complementada con el disefio de una base de datos 
que no solamente resefiara a los artesanos que tramiten la certificaci6n, sino que exista 
como una fuente de informacion a aplicar rapida y eficientemente en el momento de la 
oportunidad de cada exportaci6n. De ese modo, ademas de la sencillez de Ia Forma OIOA, 
su diligenciarniento sera facil y rapido mediante el registro de exportadores nacionales y el 
prograrna de verificaci6n de la calidad de productores artesanales, sera una informaci6n 
preexistente a cada solicitud de registro en cada oportunidad. 

Este logro fue presentado a los artesanos del pais mediante la modalidad de taller de 
capacitaci6n en el evento llevado a cabo durante la realizaci6n de EXPOARTESANIAS 
2000, Diciembre, con el titulo "En tus manos esta llegar a todo el mundo", con una 
intensidad horaria de seis horas y una participaci6n de 350 artesanos reunidos en el 
Auditorio de Corferias. Y en el cual brind6 informaci6n sabre el trabajo conjunto realizado 
entre Artesanias de Colombia y el Ministerio de Comercio Exterior, sobre los aspectos 
generales de los tipos de exportaci6n y sus procesos y sobre los criterios y particularidades 
del diligenciamiento de las certificaciones de origen de los productos artesanales. 
Igualrnente se instruy6 sobre los apoyos institucionales que tiene dispuestos el Ministerio 
de Comercio Exterior. 

Proyecto de motivaci6n para la facturaci6n 

En conjunto con la participaci6n de artesanos de todo el pais, en el contexto preliminar de 
EXPOARTESANiAS, los cuarenta y cinco artesanos de todos los departamentos de las dos 
regionales participaron en el taller de inducci6n sobre facturaci6n de las ventas en la feria, 
el cual fue inaugurado por el Director .General de la DIAN y desarrollado por funcionarios 
de la misma entidad. 



Entre las claridades efectuadas en el curso de las eKplicaciones fue la diferencia radical 
entre el pagador del impuesto de las ventas. que recae en el consumidor intermedio o final 
de los productos objeto de[ IV A, y los recaudadores que estan representados por los 
vendedores quienes al efectuar la venta facturan la transacci6n liquidando recaudando el 
valor correspondiente. para el reintegro al fisco nacional de acuerdo con procedimientos 
definidos por la DIAN. 

De otra parte los artesanos lograron hacer claridad sobre las diversas funciones tecnicas de 
registro y control que cumple el proceso de facturaci6n de las mercancias en el momento de 
las transacciones, y las cuales representan beneficios practicos y legales tanto para 
compradores como para vendedores. 

Proyecto de comercializacion 

La participaci6n de los artesanos de los departamentos de Arauca, Casanare, Meta, 
Guainia, Guaviare. Vaupes. Vichada. Amazonas. Caqueta y Putumayo en la feria anual de 
EXPOARTESANIAS se enmarca en el proyecto dP- apoyo a la comercializaci6n de la 
producci6n (asociado al proyecto de asesoria para el desarrollo de productos y 
mejoramiento de! disefio tradicional). Los 45 artesanos que concurrieron, contando con el 
apoyo de la financiaci6n de diferentes fuentes institucionales de origen regional y local, 
sobre pasaron las expectativas definidas en las metas de ventas, al pasar de! 65% en el 
recinto mismo (ya que generalmente combinan las ventas de dicha temporada con ofertas al 
comercio bogotano de artesanias), al 95% en promedio, lo que significa que la mayoria de 
los artesanos no solo vendieron su 100%, sino que ademas, practicamente, lo lograron en 
los 5 primeros dias, lo que Jes dio un tiempo adecuado para atender con propiedad clientes 
interesados en establecer contactos permanentes, tanto nacionales como algunos extranjeros 
directamente o con naciones que actuan en representaci6n de compradores extemos. 

El logro de este proyecto habria podido ser superior si las asesorias en diseno ( que 
comprende ademas de la selecci6n de la producci6n con base en el mejoramiento de la 
calidad v los volumenes para la destinaci6n a la feria, la selecci6n misma de los artesanos 
con capacidad para actuar como representantes eficientes de las comunidades en el 
certamen), se lograr hacer con siquiera tres meses de anticipaci6n. 

Actividades de los Proyectos de Organizacion para la Produccion 

En cuanto la organizaci6n de! trabajo artesanal es uno de los problemas mas sentidos del 
sector, con la poblaci6n indigena y colona de las zonas urbanas se han creado en unos 
casos y, especialmente, en otros consolidado grupos iniciados en la tarea de organizaci6n 
para la producci6n. Aunque en general el trabajo artesanal es de tipo individual, se han 
realizado gestiones que han conllevado a la organizaci6n de pequefios nticleos aitesanales, 
los cuales nos sirven de modelo para el establecimiento en otras zonas, particularmente en 
las zonas indigenas. En las zonas urbanas de los departamentos de Casanare, Vichada, 



Guaviare, Arauca se han apoyado las iniciativas de organizaci6n de grupos de artesanos y 
se ha dado capacitacion encaminada a su fortaJecimiento. 

Dentro de! contexto de las actividades generales programadas a nivel de la Subgerencia de 
desarrollo y realizadas por cada una de las regionales, se dio participacion a funcionarios de 
Entidades regionales y Departamentales que se han asociado con Artesanias de Colombia a 
traves de los convenio para el desarrollo de las iniciativas de promocion de! sector, en los 
talleres de multiplicadores de la pedagogia y los materiales organizados en m6dulos 
relacionados con los aspectos y factores de la organizacion productiva y gestionaria de los 
talleres artesanales. Igualmente se invit6 a participar en este proyecto a lideres artesanales 
de organizaciones gremiales. 

En desayuno de trabajo se impartieron instrucciones a los Gerentes de Fondos Mixtos de 
Promocion para la Cultura y las Artes de las dos regionales, sobre el procedimiento 
establecido por la Auditoria Intema de la Expresa en la tarea propuesta de crear un 
mecanismo estandarizado para la presntacion de informacion regularmente sobre la 
ejecucion de los recursos de los convenios en general y en especial con relacion a los 
recursos comprometidos y desembolsados por Artesanias de Colombia para financiacion de 
los proyectos de desarrollo. 

Dificultades notables 

Si bien es cierto que las dificultades que se presentan para el logro total de las metas 
previstas, son muy diversas, en general, para todos los departamentos de estas regionales, 
cabe destacar tres situaciones que tienen la mayor incidencia. En primer lugar la evidente y 
reconocida situacion de orden publico. En segundo lugar la situacion econ6mica de! pais 
por cuya cornplicacion las entidades con que se ha estado contando como socios para la 
financiacion de los convenios y proyectos, condicionan su colaboracion al aporte de la 
Empresa, pero especialmente de! cumplimiento de los compromisos econ6micos pactados 
en las fechas previamente definidas. Hechos estos a los que se suma la circunstancia de que 
para la mayorfa de dichas entidades el trabajo de apoyo que prestan es al mismo tiempo un 
proceso de aprendizaje en el que se debe tener en cuenta el costo en terminos de 
oportunidad y profesionalidad. Finalmente, la circunstancia de no haberse podido contar 
con la oportunidad una participaci6n constante en los mecanismos creados en los 
departamentos para facilitar la intervencion en el desarrollo del sector artesanal regional. 



OTROSPROYECTOSCOORDINADOSYFORMULADOS 

Proyecto: 

REACTIV ACION DE UNIDADES ARTESANALES PARA MENORES 

EXTRABAJADORES DE LA MINERIA DEL CARBON EN BOYACA 

Este proyecto tuvo como objetivo reactivar el oficio artesanal de la Talia en Carbon en los 
dos talleres artesanales de Sogamoso y T6paga en el departamento de Boyaca, conformados 
por menores ex trabajadores de la mineria del carbon; como una efectiva estrategia para 
abolir y desestimular el trabajo infantil y juvenil en la mineria subterranea de! carbon. 

Logros y resultados: 

Tanto Minercol como Artesanias de Colombia concluyeron que implementar una unidad 
productiva en Morea, a causa de las condiciones c.,peciales de la poblaci6n beneficiaria, 
tiene un nivel de dificultad alto. Por lo anterior se determina que las intervenciones a futuro 
debera.n orientarse fundamentalmente hacia el proceso de formaci6n en el oficio artesanal. 

El informe final sirvi6 de base para la formulaci6n de un nuevo proyecto que de continuidad 
al proceso con enfasis en la formaci6n. 

Actividades: 

• Coordinaci6n con Minercol sobre la ejecuci6n del proyecto, que inici6 en la anterior
vigencia.

• Coordinaci6n y seguimiento a cada una de las actividades desarrolladas en el marco del
convenio, especialmente orientadas hacia la motivaci6n y fortalecimiento de los grupos
productivos y el desarrollo de disei'ios.

• Recepci6n y revision de informes finales de cada uno de los contratistas ejecutores
• Compilaci6n y selecci6n de la informaci6n para elaboraci6n de informe final del proyecto.
• Elaboraci6n de informe final y presentaci6n a Minercol.
• Liquidaci6n del convenio suscrito.

Recursos: 

El convenio tuvo un valor de $60'000.000. Se invirti6 por Minercol $50'000.000 con una 
contrapartida en servicios por parte de Artesanias de Colombia de $10'000.000, 
representada fundamentalmente en la Coordinaci6n y en la asesoria en disei'io. 



Proyecto: 

INFORMACION, ACTUALIZACION Y DIVULGACION DE TEMAS 
DE INTERES PARA EL DESARROLLO DEL SECTOR ARTESANAL 

Logros y resultados: 

Actualizacion sobre la importancia y posibilidades que brinda la economia solidaria para el 
desarrollo del pais. 

Se alcanzaron los objetivos trazados por la Subgerencia en cuanto a transferir la experiencia 
institucional para fortalecer la capacidad de orga.niz.aci6n de ferias locales y regionales de 
artesanias mediante la apropiaci6n de los conocimientos, metodologias y procedimientos 
para la promoci6n, selecci6n y desarrollo de ferias de artesanias; a concientizar a las 
entidades sobre la importancia de conformar grupos dinamicos y con la capacidad tecnica y 
administrativa para la organizaci6n de una feria de artesania con productos seleccionados y 
con un buen contenido de disefio; y finahnente a dar a conocer en forma directa los 
parametros de organiz.aci6n de Expoartesanias, mediante la visita a la feria mas importante 
en el tema artesanal, que perrniti6 hacer una comparaci6n constructiva con las ferias que 
organiz.a cada uno de los grupos participantes en el taller. 

Se logr6 la asistencia de 18 personas, pertenecientes o delegadas por entidades 
departarnentales, empresa privada y organiz.aciones artesanales, de los departamentos de 
Cesar, Bolivar, Sucre, Atlantico, Risaralda, Caldas, Huila, Cauca, Nariiio y Caqueta. 

Por primera vez, Artesanias de Colombia a nivel de Seminario taller con Instituciones, desde 
la Subgerencia de Desarrollo, cobr6 la asistencia de cada participante al taller, obteniendo un 
ingreso total de $2'005.000. 

Actividades: 

• Un profesional de la Subfi1,gerencia de Desarrollo asisti6 al Primer Encuentro Nacional
de Empresas de Economia Solidaria organizado por el Ministerio de Trabajo y
Seguridad Social, Ministerio de Desarrollo, Naciones Unidas y el Sena en el cual se
presentaron experiencias exitosas de programas de generacion de empleo prornovidas por
autoridades territoriales y organiz.aciones sociales, asi como experiencias exitosas de
Economia Solidaria.

• Preparacion, invitaci6n, inscnpc10n y desarrollo del taller ORGANIZACION DE
FERL\S ESPECIALIZADAS EN ARTESANIAS, con base en la Artesania." de
Colombia viene organizando la realizaci6n de la feria artesanal especializada mas

importante del pais.



Proyecto: 

APROVECHAMIENTO DE RECURSOS SOLIDOS EN 

ARTESANIA COMO SOLUCION ECOLOGICA Y ECONOMICA 

PARA LA POBLACION DE LA ISLA DE SAN ANDRES. 

Este proyecto se formul6 con el objetivo de irnplernentar, en el departamento insular, un 
programa productivo artesanal con ba<;e en el aprovecharniento de residuos s6lidos, 
especialmente de origen natural. mediante el valor agregado de la mano de obra. con enfasis 
en la representaci6n de la cultura raiz.al y del entomo, orientado comercialmente al turismo 
de la isla. 

Logros y resultados: 

Un proyecto formulado para la poblaci6n rai7.al de la Isla de San Andres y presentaci6n del 
mismo a la Oficina de Planeaci6n de Ia empresa para .;u inscripci6n en el Banco Nacional de 
Proyectos, para el afio 2.002, en Jos plazos estipuJados para su inscripci6n. 

Valor total del proyecto: $271.879.560 para dos afios, solicitados en su totalidad al 
Presupuesto General de la Nacion. 

Actividades: 

• Consecuci6n de informaci6n a traves de una ONG preocupada por la situaci6n ambiental
y social que afecta a Ia Isla,. principal proponente tanto de la problematica como de las
posibles soluciones, denorninada FUNDACION ECOARTE, u traves de su presidente,
seiior Ernesto Lynton, como insumos para la fonnulaci6n del proyecto.

• Formulaci6n del proyecto, enmarcado en el Conpes para SJ.11 Andres.



Proyecto: 

CAPACITACION TECNOLOGICA EN REPOBLAMIENTO Y 
MANEJO DE LA CANA FLECHA Y LA ELABORACION DE 
PRODUCTOS ARTESANALES EN EL OFICIO DE TEJEDURIA 
REALIZADO POR LAS COMUNIDADES DE SAN ANDRES DE 
SOTAVENTO (CORDOBA), SAN ANTONIO DE PALMITO Y 
SAMPUES (SUCRE), EN EL RESGUARDO INDIGENA ZENO DE SAN 
ANDRES DE SOTAVENTO 

Este proyecto tiene como objetivo incrementar el area cultivada de cafiaflecha y cualificar 
artesanos para la elaboraci6n de productos terminados en el Resguardo de San Andres de 
Sotavento, con consecuencias ambientales positivas para el territorio, difundiendo las 
experiencias y conocimientos aplicados, a nivel de toda la comunidad artesana indigena 
Zenu. 

Logros y Resultados: 

Un proyecto fonnulado en el formato de Pronatta - Ministerio de Agricultura e inscrito 
dentro de los plazos estipulados para ello, que en caso de ser financiado seni ejecutado por 
la comunidad indigena directamente. 

Costo total del proyecto $116'973.000. Se solicit6 cofinanciaci6n a Pronatta de 
$84'375.000 y se plantea en aporte de contrapartida por Artesanias de Colombia y la 
comunidad, con un valor de $32'598.000 

Actividades: 

• Obte,t1ci6n de los terminos de referencia de Pronatta para la Formulaci6n de Proyectos.

• Revision de insumos de informaci6n con base en el diagn6stico participativo y proyectos
presentados por el Ingeniero Guillermo Viveros para la producci6n y Comercializaci6n de
la artesania en cafia flecba en el Resguardo Indigena Zenu .

• Formulaci6n del proyecto con enfasis en materias primas.



Proyecto: 

PROYECTO FORMACION EN EL OFICIO ARTESANAL DE TALLA 
EN CARBON EN LOS MUNICIPIOS DE SOGAMOSO Y TOPAGA -
BOYACA 

Proyecto formulado con el objetivo de preparar en el oficio artesanal de la talla en carbon a 
menores exrnineros de los municipios de Sogamoso y T6paga (Boyaca), como actividad 
fonnativa altemativa al trabajo en la mina, dando continuidad al proceso iniciado en estas 
localidades con Minercol y Artesanias de Colombia. 

Logros y Resultados: 

Un proyecto formulado y presentado a Minercol para su cofinanciaci6n e inclusion en su 
presupuesto. 
El costo total del proyecto es de $163'350.000, de.los cuales se solicita cofinanciaci6n a 
Minercol por $146.350.000, con aportes de Artesanias de Colombia en especie por valor de 
$25'000.000. 

Actividades: 

• Revisi6n del informe de ejecuci6n de la anterior etapa del proyecto.

• Revision de la situacion actual de los grupos.

• Formulacion del proyecto.



Proyecto: 

APLICACION DE PLANES DE INNOVACION Y DESARROLLO 
TECNOLOGICO EN LAS UNIDADES PRODUCTIV AS INDIGENAS, 
RURALES Y URBANAS DEL PAIS, QUE DESEMPENAN LOS 
OFICIOS DE LA CERAMICA, LA ALFARERIA Y LA TEJEDURIA 

Logros y resultados: 

Actualizaci6n de! proyecto solicitada por Planeaci6n Nacional, a traves de la Oficina de 
Planeaci6n de la empresa, para el afio 2.002 y siguientes. 

Actividades: 

Ajuste del proyecto que se encuentra inscrito en el Banco Nacional de Proyectos, tanto en 
la inversion, como en los contenidos, para hacer viable su financiaci6n a traves de! 
Presupuesto General de la Nacion. 
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Cordoba comunidades indigenas y 
rurales 

Promover y ejecutar el Plan 
Fondo Mixto para la de Operaciones para el sector 

promoci6n de la artesanal, orientado a 
Guajira Cultura y las Artes, fortalecer la producci6n $ 15,000,000 $ 5,000,000 $ 20,000,000 

Instituto Dptal de artesanal organizada en 
Cultura de la Guajira comunidades indigenas y 

rurales 



' Gobemaci on de 
' Guainia Alcaldia Con base en la produccion, y 

Mayor de Inirida y la ocupacion impulsar el 
' 

Guania Fondo Mixto para la desarrollo de los oficios $ 15,000,000 $ 27.000.000 $ 42.000,000 
I 

I Promocion de la artesanales,de acuerdo al Plan 
I Cultura y las Artes de Operaciones 

del Guainia 

Gobemacion del 

Guaviare, Fondo Impulsar el desarrollo de los 

Mixto para la oficios artesanales del Depto 

Guaviare Promocion de la de Guaviare, mediante la $ 10,000,000 $ 10,000.000 $ 20,000,000 

Cultura y las Artes elaboracion y ejecucion de un 

de! Guaviare y Plan de Operaciones 
Alcaldia de San Jose 

coorctmar la eJecuc1on Cle las 

Gobernacion del 
actividades planteadas en los 

Huila. Secretaria 
proyectos que pennitan 

Huila Departarnental de 
fortalecer la organizacion 

$ 50,300,000 $ 43,150,000 $ 93,450,000 

Cultura,adision y 
para el mercado de los 

pr6rroga CN 99010 
ceramistas, de los 

trabajodores del bambu, la 
o,,..,,J.,_ ,,1 J..-:··-- J:J..--,C' -J-

Distrito Turistico 

Cultural e Hist6rico Impulsar el desarroiio 

de Sana Marta y artesanal de! Distrito 

Magdalen Fondo Mixto para la Turistico de Santa Marta, 
$ 5,000,000 $ 13,000,000 $ 18,000,000 

a Promoci6n de la mediante la elaboraci6n y 

Cultura y las Artes ejecuci6n de un Plan de 

de! Distrito de Santa Operaciones 

Marta CN99008 

Coordinar , contratar y 

Fondo Mixto de supervisar la ejecuci6n de las 

Magdalen 
Promoci6n, Cultura actividades contempladas en 

y Artes del ei contrato SENA - $ 6,000,CIOO $ 5,000,000 $ 11,000,000 
a 

Magdalena " ARTESANIAS DE 

FOMCUL TURA''. COLOMBIA S.A., para el 

Depto del Magdalena . 



Gobernaci6n del 
Meta. Fondo Mixto Aunar esfuerzos y recursos 
para la Promoci6n para impulsar el desarrollo 

Meta de la Cultura y las artesanal del Depto., del 
$ 15,000,000 $ 14,500.000 $ 29.500,000 Artes. Camara de Meta mediante la 

Comercio. Instituto finanaciaci6n y ejecuci6n de 
Departamental de proyectos de inversion social. 

Cultura 

Rescate de la tecnica del 
oficio tradicional de la Coperativa alfarerfa vidriada y, Norte de Multiactiva 

N ortesantandereana mejorarniento de la $4.750.000 $2.800.000 $ 7,550,000 Santander capacitacion tecnica de la de Artesanos Ltda produccion alfarera y
cerarnista de Cucuta. 

Cooperar tecnica y
financieramente para apoyar 

Fondo Mixto de el desarrollo artesanal del 
Norte de Promoci6n, Cultura Depto. De Norte de 

$ 9,000,000 $ 6,000,000 $ 15,000,000 'Santander y Artes de Norte de Santander, mediante la 
Santander ejecuci6n de un Plan de 

Operaciones que apalanque la 
oroducci6n artesanal -

Ejecutar el proyecto de 
multiplicaci6n de los talleres Fondo Mixto de de capacitaci6n de artesanos . Cultura de Putumayo Putumayo y apoyar el desarrollo de los $12.096.889. $5.000.000 $17.096.889 

artesanos agrupados en la Corpoamazonia Empresa de artesanias de! 
Putumayo 

Impulsar la cooperaci6n 

Gobernaci6n del tecnica y financiera para 
promover el desarrollo Quindio, Camara de Quindio artesanal del departamento $ 20,000,000 $ 20,000,000 $ 40,000,000 Comercio de 

Armenia. del Quindio, mediante la 
elaboraci6n y ejecuci6n de un 

Plan de Operaciones 



Asesorar en en disefi.o y 

Camara de 
desarrollo de Productos a los 

artesanos que se desempefi.an 
Quindio Comercio de $ 39,732,170 -o- $ 39,732,170 

en los oficios de cesteria, 
Armenia 

ceramica, forja, guadua y 

bambu 

Contribuir con esfuerzo y 

recursos a generar el 

Camara de desarrollo del sector artesanal 

Risaralda Comercio de Pereira del depto de Risaralda, $ 15,000,000 $ 59,126,189 $ 74,126,189 
- Risaralda apoyando la ejecuci6n de 

proyectos que se enmarquen 

dentro de! Plan Operativo 

Ampliar y cualifirar el oficio, 

San mejorando el producto, 
Grupo Island Basket 

Andres y 
CNV025 y prorroga 

impulsar la comercializaci6n 
$ 7,600,000 -0- $ 7,600,000 

Providenc 1..le la artesania islefia, 
CNV99037 

Ia garantizar el acceso a los 

recursos naturales de la Isla. 

Continuar la cooperaci6n 

tecnica y financiera para 

impulsar el desarrollo 
Gobernaci6n de 

artesanal del Departamento 
Sucre y Fondo 

Mixto para la 
de Sucre, continuar las 

Sucre actividades realizadas, $ 10,000,000 $ 30,000,000 $ 40,000,000 
Promoci6n de la 

orientadas hacia el desarrollo 
Cultura y las Artes 

a la producci6n, especial 
de Sucre 

manejo ambiental de las 

materias (La cafi.a flecha y la 

iraca) 



Capacitar en gesti6n 

empresarial para la 

Actuar 
producci6n y

Tolima 
Famiempresas 

comercializaci6n a los grupos $ 9,480,000 $ 6,930,000 $ 16.410.000 

y organizaciones artesanales 

de 8 municipios de! Depto del 

Tolima 

Apoyar el disefio y desarrollo 

de diversas estrategias 

tendiente a fomentar el uso y

Valle 
FES - Fundacion manjo sostenible de los 

$ 80,000,000 $ 55,000,000 $ 135,000,000 
Restrepo Barco recursos y ecosistemas 

relacionados con la 

elaboraci6n de productos 

artesanales 

Estimular y orientar la 

Corporaci6n de elaboraci6n y ejecuci6n de 

desarrollo proyectos de desarrollo 

Valle productivo de! artesanal dinamiz.ando asi la $ 18,000,000 $ 7,000,000 $ 25,000,000 

cuero, calzado y producci6n artesanal 

marroquineria orientada a la 

comercializaci6n 

Instituto Con base en la producci6n, y 

Vaupes 
Colombiano de Ia ocupaci6n impulsar el 

$ 15,000,000 $ 2,500,000 $ 17,500,000 
Bienestar Familiar desarrollo de los oficios 
� ' V1>11nP<? ,]o� rlo 1n <>l Phm 

TOTALES $ 626,092,170 $ 644,506,189 $ 1,278,148,359 
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SUBGERENCIA DE DESARROLLO 

INFORME ACTIVIDADES PRIMER SEMESTRE 

RESUMEN EJECUTIVO 

Las actividades desarrolladas por la Subgerencia de Desarrollo durante el primer semestre 

del aiio, estuvieron encaminadas a promover el desarrollo integral del sector artesanal 

nacional, para ello se platearon cuatro componentes estrategicos que permitan dar 

cumplimiento al objetivo, estos son Capacitacion tecnica en el oficio, Capacitacion 

empresarial, Capacitacion en gestion comercial y Asesorias de disefio. 

De acuerdo a un diagnostico artesanal nacional se planteo una programa.ci6n especifica por 

componente que permitiera dirigir el desarrollo de las actividades y ser herramienta de 

evaluaci6n de la gesti6n. 

El numero total de actividades realizadas fue de 980 con una duraci6n en numero de horas 

de 51. 519 y de beneficiarios nacionales de 8092, ubicados en los departamentos ta! como se 

presenta en la siguiente tabla. 



CONSOLIDADO NACIONAL 

TODOS LOS COMPONENTES POR DEPARTAMENTOS 

Regiones y 
PROGRAMADO EJECUTADO 

Departanentos No.de Duraci6n No.de No.de Duraci6n No.de 

jllaras) Beneficiarios Act. (horas) Beneficiarios 

111,mazonas 16 880 150 16 711 85 

14.ntioquia 24 1.440 350 24 1,440 350 

Arauca 21 1,280 120 20 1,215 120 

Atlantico 39 2,360 350 37 2,410 350 

Bolivar 40 2,100 400 62 2,356 417 

Boyaca 39 2,880 250 58 2,894 290 

Caldas 16 960 280 16 960 324 

Caqueta 8 480 80 25 910 135 

Casanare 20 1,200 120 18 804 80 

K::auca 52 3,200 500 54 3,200 511 

Cesar 42 2,160 300 46 2,404 350 

�hoc6 36 2,320 345 19 1,227 351 

C6rdoba 46 2,180 400 60 2,590 455 

Cundinamarca 15 950 150 45 3,409 265 

Guainia 5 360 40 9 380 48 

Guajira 32 1.600 240 32 1,637 261 

�uaviare 12 720 60 12 696 63 

Huila 42 2,720 300 42 2,289 412 

Magdalena 22 880 120 23 1,055 124 

Meta 15 880 120 31 840 90 

Narine 34 2,040 180 35 2,400 197 

Norte de Santander 13 920 125 13 844 88 

Putumayo 17 960 150 12 740 135 

Quindio 25 1,560 300 40 2,400 304 

Risaralda 20 1,200 210 20 1,200 217 

San Andres 3 108 102 6 292 104 

Santafe de Bogota 41 1,960 365 46 2,606 772 

Santander 22 1,340 120 21 920 104 

Sucre 51 2,000 340 48 1,96E, 336 

Tolima 21 1,520 200 29 1,350 278 

tvalle 20 1,360 300 26 1,600 309 

tvaupes 12 960 80 14 826 50 

tvichada 16 960 90 21 946 117 

TOTAL 
837 48,438 7,237 980 51,519 8,092 

NACIONAL 



A continuacion descripcion del desarrollo especifico por componente. 

COMPONENTE CAPACITACION TECNICA EN EL OFICIO 

La capacitacion en los oficios de los artesanos y de los aprendices de artesanos se desarrolla 

con la estrategia del "Maestro artesano" que involucra uno o varios artesanos destacados 

por su tecnica y calidad en la produccion y que tienen la capacidad de orientar y compartir 

su experiencia con otros artesanos de su misma comunidad o de lugares cercanos o con 

grupos afines al oficio que domina. Artesanias de Colombia los selecciona conjuntamente 

con la comunidad y Jes coordina la capacitacion de otros artesanos para mejorar la 

produccion artesanal en el grupo. 

Se realizaron en total 271 actividades con una duracion total en Numero de horas de 18.268 

alcanzado una cobertura total en numero de beneficiaries de 6.072. 

Los Municipios con mayor numero de beneficiarios en capacitacion tecnica fueron Bolivar 

con 417, Huila con 346, Valle con 309 y Quindio con 304 beneficiarios, dirigidas 

principalmente estas capacitaciones en el oficio de la tejeduria, el cual constituye elprincipal 

oficio artesanal nacional 

Por regiones la mayor cobertura en actividades y beneficiarios se presenta en la Region de 

la Costa Atlantica ( Bolivar, Guajira, Sucre, Cordoba, Atlantico, Magdalena y Cesar), en 

segundo lugar la Region Occidente ( Narifio, Cauca, Antioquia, Caldas, Quindio, Risaralda, 

Valle y Choco) y en tercer lugar la Region Centro Oriente (Boyaca, Huila, Tolima, 

Santander y Norte de! Santander). 

Los artesanos se cualificaron en las tecnicas de sus oficios, en el suministro, maneJo y 

permanencia de las materias primas, se realizaron giras educativas para aprender el 

desempefio de sus oficios en otras regiones asi como las tecnologias utilizadas y el desarrollo 

general de los talleres artesanos. 



COMPONENTE: CAPACITACION TECNICA EN EL OFICIO 

PROGRAMADO EJECUTADO A LA FECHA 
DEPARTAMENTOS · ·- ·- - - ------ - ----· ------·- -

No. de Act. Duracion 

- _(horas)
No. de Duracion 

JBene{ICi�'.�o. de Act. {hl!ras) 

4 

6 

4 

15 

9 

12 

4 

2 

5 

14 

12 

12 

12 

5 

320 150 4 320 

480 300 
-- - -�----------

320 80 
-- ---···--··- -----

1,200 250 
---;------------··"·•�---

540 300 
-- -----�--

720 180 
- -- ------�-------

320 280 

160 

400 

I, 120 
. .  -- - ------

480 
- - -

960 

560 

300 

80 
- - - - - -----+---

80 

420 

300 

345 

350 

150 

6 

4 

480 

320 

14 1,180 
----- ------� --

II 610 

10 

4 

IO 

5 

14 

12 

8 

21 

13 

640 

320 

370 

400 

1.120 

720 

507 

840 

1,146 
- ------- --� ------ ---------;--- -- - - - - ..,. 

2 160 30 2 
- ----------

16 960 240 16 

4() 

998 

--------i----

20 

6 

3 

10 

240 60 3 240 
----- ------ ------�---- --

960 300 14 790 

360 JOO 
-�------------- ----·· 

240 80 
·------ ---

800 150 
�-- ------- -- ----------·-·--------

7 

3 

IO 

6 

4 

5 

5 

6 

400 

400 

480 

125 
------- -·-· 

150 

300 

5 400 150 

IO 

5 

42() 

240 

9(0 

480 

320 

800 

400 

No.de 
'Bene-ficiari 

60 

300 

80 

227 

417 

143 

181 

128 

80 

210 

350 

300 

268 

265 

35 

261 

60 

346 

106 

80 

197 

88 

85 

304 

185 

3 108 102 6 292 104 
- --- -+---------I-- �---- -- ------· --------. ------ -- --

8 320 210 9 861 , 339 
- ---- ------- ---- ----t--- - - ------·--·----

9 540 120 

10 400 200 

2 340 

16 572 
. ----- - -- ----- - -----�-- ---- --- -- - --- - - ---- --+----- - - - - -- - -

8 480 120 
_______ ___ ..._______ ______ 

6 480 300 

240 50 
-•-- -------- - - - ---------------�-----------�-

4 

TOTAL NACIONAL . 248 

320 80 

16,168 6,132 

9 6C2 

6 480 

3 240 
-�--------

220 

271 18,268 

21 

135 

278 

309 

50 

80 

6,072 



COMPONENTE CAPACITACION EN GESTION DE LA EMPRESA ARTESANA 

Este componente tiene como prop6sito promover el maneJo adecuado de la empresa 

artesana suministrando herramientas de gesti6n requeridas para el funcionamiento eficiente y 

rentable del negocio artesanal, de forma que facilite su inserci6n en la economia formal, 

mejorando las condiciones de competitividad 

Para desarrollar estas actividades se tiene la estrategia de formar como multiplicadores a 

profesionales, tecnicos y lideres con experiencia en capacitaci6n que laboren en las entidades 

publicas y en las Organizaciones No Gubernamentales con las cuales Artesanias de 

Colombia tiene acuerdos de trabajo o que por interes de la entidad llevan capacitaci6n a 

grupos de artesanos. 

Igualmente a los lideres de las organizaciones de artesanos que tienen como una de sus 

responsabilidades la capacitaci6n de sus compafieros, se Jes invita a formarse como 

multiplicadores en los talleres que para este prop63ito Artesanias de Colombia, realiza con 

la asesoria tecnica de la Fundaci6n Volvamos a la Gente y donde se utilizan los manuales y 

material. de apoyo para la capacitaci6n con el paquete de materiales " Administrando mi 

talleres artesanal" elaborado con la cooperaci6n de! SENA 

En total se realizaron 247 actividades dirigidas a formar a los artesanos en gesti6n 

empresarial, conocimientos sobre costos, manejo de procesos, planificaci6n, mercadeo y 

otros, que permiten a los artesanos asistentes gestionar en forma eficientc el desarrollo de 

sus talleres y ser multiplicadores de sus habilidades y conocimientos con los otros artesanos. 

Estas actividades obtuvieron mayor cobertura en los departamentos de Cordoba, Huila, 

Bogota, Boyaca y Quindio; la cobertura total en numero de beneficiarios ascendi6 a 4.563 

beneficiarios di rectos, con una duraci6n en numero de 10. 93 7 involucrando las 

capacitaciones, asesorias y jornadas pedag6gicas. 



En Ia mayoria de las actividades se realizaron mediante capacitaciones tecnicas utilizando la 

metodologia de "Administrando mi taller artesanal" por Artesanias de Colombia y el SENA, 

por otro )ado se realizaron asesorias sobre organizaci6n legal de los talleres y algunas 

jomadas pedag6gicas sobre desarrollo humano, formas de comunicaci6n y resoluci6n de 

conflictos. 

En el siguiente cuadro se presenta la sintesis de la ejecuci6n total por departamentos. 



COMPONENTE: GESTION DE LA EMPRESA ARTESANA 
CONSOLIDADO POR DEPARTAMENTO 

PROGRAMADO EJECUTADO 

DEPARTAMENTOS 
No.de 

: Duraci6n No.de · Duracion No. de No. de Act. (ho ). ras 
i Bene-ficiario Act. (horas) Beneficiarios 

saralda 
-- ·- --

ant:t fe de Bc,s_ota

4 

6 

5 

7 

12 

15 

4 

2 

5 

12 

9 

7 

16 

5 

8 

3 

12 

5 

4 

8 

5 

4 

7 

5 

8 

8 

17 

7 

4 

---- - 1- ---

218 

160 

240 

200 

280 

480 

1,200 

160 

80 

200 

480 

360 

280 

400 
-

400 

40 

320 

120 

960 

200 

160 

320 

200 

160 

280 

200 
- - ---

640 
- - -

400 

660 

560 
- --

240 

160 

10,540 

120 

50 

120 

175 

375 

250 

200 

80 

120 

232 

150 

250 

400 

75 

30 

JOO 

60 

180 

75 

JOO 

120 

75 

80 

280 

- -

80 

2JO 

JOO 

340 

105 

20 

90 

4,642 

4 160 40 

6 240 50 

5 200 120 

7 280 164 

27 660 375 

22 1.056 290 

4 160 205 

7 230 120 

3 120 70 

13 480 237 

13 520 350 

2 80 50 

17 520 455 
-

8 306 75 

2 80 25 

8 317 85 

2 120 60 

12 1.075 412 

5 205 91 

4 160 90 

9 360 127 

6 344 62 

3 12C 90 

10 400 255 

5 200 56 

9 703 115 

6 240 30 

12 721 201 

8 590 157 

4 170 26 

4 120 80 

247 10,937 4,563 



COMPONENTE CAPACITACION PARA LA COMERCIALIZACION 

Este componente se propane que las artesanos tengan las habilidades y las conocimientos 

necesarios para actuar con exito en sus negocios, la capacitaci6n es eminentemente practica 

y con el apoyo de los materiales de " Administrando mi taller artesanal" se desarrollan 

sesiones vivenciales de ventas y de preparaci6n para atenci6n al cliente 

Para realizar las capacitaciones se aprovecha algunas veces la reunion de artesanos en 

Eventos Feriales como Expoartesanias, donde se capacitan en temas relacionados con 

tecnicas de comercializaci6n, se Jes informa sobre los procedimientos para comercializar sus 

productos incluso en el exterior, se promueven jomadas participativas de intercambio de 

experiencias de artesanos que han participados en eventos nacionales e internacionales y que 

constituyen oportunidades de mercados para los grupos de artesanos. 

Las actividades totales ejecutadas en el componente de comercializaci6n ascendieron a 145 

con una duraci6n en numero de horas de 6.362, la cobertura de 3 .082 beneficiarios directos 

capacitados en gestion comercial 

Los artesanos obtuvieron capacitacion sobre diferentes tecnicas de mercadeo, se 

comprometieron a ser recursivos y creativos para promocionar y vender sus productos, asi 

como concientizarse que su mercado potencial esta mas alla de un simple mercado de 

domingo y por el contrario las oportunidades de vender y dar a conocer sus productos 

incluso pueden ser internacionales. 

Es importante resaltar la participaci6n de muchos grupos de artesanos en diferentes eventos 

comerciales a nivel regional y nacional, para ellos no es solo una oportunidad de ampliar su 

mercado y vender mas, constituye una herramienta para adquirir conocimientos e 

intercambiar experiencias. 

A continuaci6n el cuadro de ejecuci6n nacional de este componente. 



COMPONENTE: CAPACITACION PARA LA COMERCIALIZACION 

CONSOLIDADO POR DEPARTAMENTO 

EPARTAMENTos· 

PROGRAMADO 
. - -, 

No de A-
Duracion No. de 

· ,..,t, (horas) Beneficiarios

4 

6 
5 

- --- - -

7

11

4

-

240 
240 
200 

- -·-- -

280
- ----- --

440

160

70 
50 
70 

175 

375 

50 

2 80 30 
. -------- __ ,__ _____ ___ _ 

5 200 40 
1------------- -- - -I • - ---- - -----,----- ------· 

12 480 232 .. -
9 .. -r- 360 -j -150-- ..------------------ --------------------·-· ---------- ---r------·--·· 

7 280 250 
·-----1----------�-- ------ - -- ' ------·--- -

8 

1 

320 
--·· -·so---·•·----- --•-

80 
-+-- ------ --·------- ----

200 

30 

8 320 100 
----------·- ------ --------- -·-

3 120 60 

5

- -----

200 75 
4 160 100 

---�------··-------··--- ·-· 

9 360 135 

4 .. .. 120 . . ... 40 
- --- -----------------

4 160 280 
----- --;--- ------------------------

5 200 40 
·------- ' - -------- - ------�----·--·--- . -

17 660 240 

OTAL NACIONAL · 153 6,300 2,857 

No.de 

kt. 

4 
6 
5 
6 

7 

4 

5 

3 
13 
9 

2 

8 

2 

8··-

3

5

4

9
2

10

5

7

12

3
3

145

EJECUTADO 

Duracion No.de 

(horas) Beneficiarios 

120 
240 
200 

340 

360 

160 

150 

12G 
480 
440 

80 

340 

80 

322 

196 

210 

160 

360 
�80 
400 

-· 

200 

292 

480 
256 

196 

6,362 

40 
50 
70 

165 

417 

50 

103 

70 

232 
306 

2 

308 

28 

139 
63 

86 

167 

147 

15 
269 
- . 

61

65

153
26

50

3,082 



COMPONENTE DE ASESORIA EN DISENO DESARROLLO DE PRODUCTOS. 

El prop6sito de este componente de capacitaci6n es el de mejorar la calidad, funcionalidad e 

imagen de! producto artesanal en los procesos tecnicos de su producci6n y en el disefio del 

mismo, que permitan cualificarlo, adecuarlo en su forma, funci6n, acabados y presentaci6n a 

las expectativas de los diferentes nichos de mercado, y organizarlo por lineas segun las 

tendencias y usos de ambientes especificos. 

La estrategia metodol6gica en este componente es la asesoria directa a los artesanos por 

parte de profesionales del disefio que son orientados directamente por Artesanias de 

Colombia y donde el papel de! disefiador es el de dialogar e intercambiar propuestas con los 

artesanos de acuerdo a las tendencias del mercado y segun las habilidades del artesano y la 

disponibilidad de materia prima. 

Las actividades realizadas en este componente es de 317, con una duraci6n en numero de 

horas de 15.952 y una cobertura en numero de beneficiarios de 5.383. 

Es necesario destacar que en varios lugares como Guainia, Puerto Carreno , en el Vaupes 

Mitu y en los lugares de la Costa Atlantica la asesoria en disefio y las otras actividades se 

han vista afectadas por la situaci6n de orden publico en estas regiones 

Durante las actividades en asesoria de disefio se realizaron algunos diagnc'isticos de disefio 

donde se involucra no solo la calidad de los productos, sino el conocimiento cultural, el 

manejo hist6rico de! oficio artesanal, el abastecimiento y uso de recurses naturales como 

fuente de materia prima, los procesos de elaboraci6n de los productos, la funcionalidad, los 

acabados, los empaques, las tecnicas de comercializaci6n del grupo, todo esto para 

identificar las necesidades de disefio tanto del grupo como de los productos, es decir, no 

solo se pretende rnejorar los productos, primero se determinan unos panimetros culturales y

de identidad que permitan mejorar el producto sin dejar a un ]ado los conocimientos 

ancestrales del oficio 



De acuerdo a los diagn6sticos realizados se llevaron a cabo las asesorias logrando mejorar 

los productos existentes y proponiendo nuevos diseftos que permitan crear productos 

artesanales de acuerdo a un contexto hist6rico - cultural pero que ademas sean funcionales, 

de alta calidad y comercializables, de tal forma que se promueva el desarrollo del sector 

artesanal. 

A cor_tinuaci6n, se muestra el cuadro de ejecuci6n en asesorias de disefio. 



COMPONENTE DE ASESORIA EN DISENO DESARROLLO DE PRODUCTOS. 

CONSOLIDADO POR DEPARTAMENTO 

PROGRAMADO EJECUTADO 
EPARTAMENTOS' ,,. 

Duraciiin

- -·--- -

No.de No. de Act. 
+ ----

(horas) _ , , Beneficiarios No. de Act.
--

.. -------- - ---

- ----- -----

- ·---------·--

4 
-

6 
- - -- -

7 

10 

8 

12 

4 

2 

5 

14 

12 
-- -

10 

IO 

5 

3 

IO 

6 

4 

7 

160 

480 
- ---

560 

600 

640 
_, 

960 

320 

160 

400 

1,120 

960 

800 

900 
- - ---·--- - --

250 
--- --- ---- - -�- ____ ,__ __ -

80 

120 

150 

80 

350 

400 
- -

225 

200 

80 

80 

500 

300 

250 

250 

100 

40 
---- -�----- --- - - -

240 60 
- -

800 250 
----�---

120 120 

320 120 

560 105 
------- - - --- - - -----·-

- - -,-- -----
3 

4 

8 

320 

280 
---- ----- -----------

640 
- --------- ----�-•,

5 

25 
- - --- ----·- ·-

5 

400 
- - �------,, 

1,000 
-- •... - --- ----

400 

60 
- - - -

150 
,_ 

300 

210 

365 

100 
- - -�-- -- --- ----- ------ -- ---

7 280 175 

4 

6 

6 

IO 

17 

26 

4 

3 

7 

14 

12 

7 

14 

24 

3 

4 

16 

6 

20 

7 

I 

3 

IO 

5 

28 

13 
- -... - -

13 
-----· -----------------�---- -, ·-· ----------�--------

6 480 
-- -·· _1 __ , _____ �----------- -·------------' 

200 

8 
- -·---+- ··---- -- -

3 

4 

OTAL NACIONAL 218 

640 200 
- ------- ------ ---'·----- -·---

240 80 

320 80 

15,430 5,700 

12 

8 
- --------

4 

10 

317 

Duraciiin 

(h()ras) 

111 

480 

495 

610 

726 

1.198 

320 

160 

164 

1,120 

724 

560 

890 

1,957 

180 

140 

424 

220 

280 

720 

20 

120 

800 

400 

1,042 
-- --- ·• 

340 

383 

158 

640 
- --

160 

410 

15,952 

No.de 
Beneficiarios 

22 

50 

24 

350 

239 

221 

200 

50 

34 

511 

271 

254 

230 

265 

48 

24 

107 

124 

167 

99 

2 

25 

297 

185 

772 

104 

111 

49 

221 

22 

305 

5,383 



RECURSOS INVERTIDOS Y FUENTES DE FINANCIACION 

La estrategia utilizada para la obtenci6n y ejecuci6n de recursos, fue a traves de Ios 

convemos marco. 

CONVENIOS 

ENTIDAD VALOR : CONTRAPAR APORTE EJECUTADO 

·TOTAL$ -TIDA $ ARTECOL $ S 

, FONDO MIXTO PARA LA PROMOCION 
, DE LA CUL TURA Y LAS ARTES DEL 
,AMAZONAS 

45'000.000

FONDO MIXTO PARA LA PROMOCION DE 15'600.000 
LA CULTURA Y LAS ARTES DE 
CAQUETA 

FONDO MIXTO PARA LA PROMOCION DE 31'(JOO.OOO 
, LA CULTURA Y LAS ARTES DE ARAUCA 

i FONDO MIXTO PARA LA PROMOCION DE 25'000.000 
• LA CULTURA Y LAS ARTES DEL GUANIA

I FONDO MIXTO PARA LA PROMOCION DE 20'000.000 
LA CULTURA Y LAS ARTES DEL 
GUAVIARE 

I FONDO MIXTO PARA LA PROMOCION DE 
ILACULTUPA YLAS ARTES DELMETA 

8'500.000 

20'000. 0000

4'500.000 

16'000.000 

I 0'000. 000 

10'000.000 

3'500.000 

C-. --------- ---- --�--- --·----

! FUNDACiON MARIO SANTO DOMINGO
---- 1 -----------

, FUNDACION .MICROEMPRESARIAL 
MONTES DE MARIA 

122'000.000 

30'000.000 

FONDO MIXTO PARA LA PROMOCION DE 55'000.000 
1 LACULTURA YLAS ARTES DE 
]CORDOBA 

!MUNICIPIO DE VALLEDUPAR Y
, CONFIMUJER 

35'000.000 

iFONDO MIXTO PARA LA PROMOCION DE 25'000.000 
lLA CULTURA Y LAS ARTES DE LA 

GUAJIRA
- -- - -·---------

i FONDO MIXTO PARA LA PROMOCION DE 18'000.000 
i LA CULTURA Y LAS ARTES DE SANTA 
,MARTA 

1 FONDO MIXTO PARA LA PROMOCION DE 11'000.000 
i LA CUL TURA Y LAS ARTES DEL 
iMAGDALENA 

: FONDO MIXTO PARA LA PROMOCION DE 40'000.000 
'LA CUL TURA Y LAS AR TES DEL SUCRE 

I 00'000. 000 

30'000.000 

l 5'000.000 

5'000.000 

13'000.000 

5'000.000 

30'000 0000 

25'000.000 12'000.000 

I I 'I no 000 SIN 
DESE.MllOLSO 

15'000.000 5'000. 000 

] 5'000.000 7'000 000 

I 0'000. 000 5'000.000 

5 '000. 000 SIN 
DESEMBOLSO 

22'000.000 l 1 '000.000 

30'000. 000 15'000.000 

2 5 '000. 000 I 0'000. 0000 

20'000.0000 12 '000. 000 

l 5'000 .0000 5'000.000 

5'000.000 5'000.000 

6'000.0'.;0 11 '000.000 

I 0'000 OOOG SIN 
DESEMBOLSO 



ENTIDAD VALOR • CONTRAPAR 

TOTAL$ -TIDA$ 

INSTITUTO DE CULTURA DE BOYACA 
(ICBA) 

SECRETARIA DE DESARROLLO 
ECONOMICO DE CUNDINAMARCA 

40'000.000 

I 83'600.000 

COOPERATIVA NORTESANTANDEREANA 4'750.000 
DE ARTESANOS LmA 

FONDO MIXTO PARA LA PROMOCION DE l 5'000.000 
LA CUL TURA Y LAS ARTES DE NORTE 
DE SANTANDER 

SECRETARlA DE CULTURA DEL HUILA 45'000.000 

CORPORAC!ON ACTUAR 30'000.000 
F AMIEMPRESAS 

CORPORACION PARA EL DESARROLLO 45'000.000 
DE CALDAS 

FONDO MIXTO PARA LA PROMOCION DE • 25'000.000 
LA CULTURA Y LAS ARTES DEL CAUCA 

CAMARA DE COMERCIO DE ARMENIA 

COPORACION DE DESARROLLO 
PRODUCTIVO DEL CUERO, CALZADO Y 
MARROQUINERIA 

CAMAJlA DE COMERCIO DE PEREIRA 

FUNDACION MU.TER URABAENSE 

39'772. 170 

25'000.000 

74'126.189 

12'500.000 

I 5'000.0000 

54'800.000 

6'000.000 

25'000.000 

15 '000. 000 

30'000. 000 

13'000.000 

8'000.000 

59'126.189 

APORTE 

ARTECOL$ 

25'000.000 

28'800.000 

4'750.000 

9'000. 00() 

20'000.0000 

l 5'000.000 

I 5'1l00 000 

12'000.000 

39'772. 170 

I 8'000 000 

15'000()(10 

EJECUTADO 

$ 

12'000 000 

5'000.000 

2'375.000 

9'000 0000 

I 5'000.0011 

5'000. 000 

I 5'000.000 

12 '000. 000 

19'886.085 

9'0110. 000 

l 5'000.000 

12'500.00C SIN 
DESEMBOLSO 

TOTAL ! 905'248.359 491'326.189 413'922. \71) 217'261.085 



GESTION CENDAR 

Las actividades realizadas por Cendar durante el primer semestre, estan encaminadas a 

prestar un servicio de informaci6n con un alto nivel de calidad, que sirva como herramienta 

para la adecuada toma de decisiones, soporte para el desarrollo de los proyectos y 

actividades diarias de nuestros usuarios, vinculados al sector artesanal. 

ACTIVIDADES Y LOGROS 

Se atendieron aproximadamente 2800 consultas presentadas por nuestros diferentes 

usuartos: funcionarios, estudiantes universitarios, artesanos. comercializadores, 

investigadores, etc. 

Se efectuaron ventas de servicios por un valor de $3 '619. 500, correspondientes a venta de 

material, fotocopias, alquiler de videos, etc. 

Se elevo la calidad del servicio de Cendar a traves: de la actualizacion en espaftol del 

programa de consulta de los usuarios, implementaci6n del servicio de consulta de periodico, 

obtenci6n de un televisor y equipo VHS disponible para consulta de videos en sala, 

asignaci6n de un buz6n de correo electr6nico, el cual permite una com1.:nicaci6n directa 

entre los usuarios y Cendar. 

En cuanto al proceso de organizaci6n y conservaci6n del material de Ccndar se catalogo el 

material de video pendiente y realiz6 revision tecnica de la colecci6n audiovisual en formato 

beta y VHS, permitiendo realizar ajustes necesarios a la base de datos e ingresar el material 

nuevo, se organizo la colecci6n de microfichas e ingreso informaci6n a la base de datos, se 

realizo cambios de fichas, rotulos y bolsillos de la colecci6n institucional, al igual que se 

asigno numero de acceso, con el objeto de trabajar en un futuro con c6digo de barra. tener 

un mejor control del inventario y velar por la conservaci6n adecuada de este material. 



A traves del convenio con la Biblioteca Luis Angel Arango, se realiz6 la transferencia de 56 

videos de formato beta y % a VHS, y 50 copias de! video "Historia de la artesania" 

Se establecieron relaciones con diferentes instituciones (bibliotecas, Centros de lnfonnacion, 

Documentaci6n), con el objeto de racionalizar el uso de la informaci6n, ampliar nuestros 

servicios y fortalecer las colecciones a traves de proceso de canje y/o donaci6n. 

USTADO DE CONVENIOS 

Biblioteca Pontificia Universidad Javeriana 

Biblioteca Universidad ICESA-INCOLDA 

Biblioteca de\ Instituto Caro y Cuervo 

Centro de documentacion del Medio Ambiente 

Biblioteca Universidad del Bosque 

Biblioteca Luis Angel Arango 

Convenio Andres Bello. 



�
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CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 
CUADRO EJECUCl6N DEPART AMENTO OE AMAZONA5 

Activ. 
Total Total 

Municipio Tipo de Oficio �jecut 
Horas Contenidos desarrollados ,..ogros y/o resultados Homb Mujere Benet.

Poblacion ejecuta res • Directo 
adas das s 

1 2 3 4 5 6 7 6 9 10 

Rescate de los dlOO,os CJ d,sef\o 
Muestras de Yanchamas 

Oesarrollo de Linea de 
trad1c1onales en Yanchama Y 

naJadores de puertas )I 
red1menst0nami&nto de estas 

La Chorrera lndlgena Cesterla 
1 20 Desarrouo nuevos 

ca1ones.Desarrollo de 
4• 2· s· Talia productos.segu1m1ento a procesos 

ped1do productos 

y produccion. Costeo productos 
asesorados 

antenormente Costa de 
desarrollados. 

productos desarrotlados 

Rescate de los d1bu1os o disef'lo 
Muestras de Ycnchamas 

Desarrollo de Linea de 
Tai!a 

traa1c1onales en Yanchama y 
haladores de puertas y 

red1mens10nam1ento de estas 

Leticia lndlgena Pmtura 
1 15 De-sarrollo nuevos productos 

caiones Oesarrollo de 
4• 3• 7' 

Segu1m1ento a procesos y 
ped1do prOductos 

Cesterla asesorados antenormente 
produce ton Cos.tea proctuctos 

Casto de proauctos 
des.:mo!lados 

desarrollados 

Rescate de los d1buJ0S o d1seno 
Muestras de Ya'lchamas 

Oesarrol!o d� Linea de 
tradlc1onales en Yanchama y 

haJadores de puertas y 
Pintura red1mens1onam1ento de estas 

PuertoNant'io lndlgena 1 36 DesarroJIO nuevos produclos 
caJones Desarrollo de 

s· s· 
ped1do proc uctos 

Cesterla Segu,m1ento a procesos y 
asesorados 

producc16n Casteo productos 
antenormente Casto de 

desarrollados 
productos desarrol!ados 

Rescate de las d1buJos o d1seno 
Muestras de Y anchamas 

Desarrollo de Llnea de 
rrad1c1onales en Ya11chama y 

l)aladores de puertc,s y 
reclimens10nam1ento de estas 

Leticia lndlgena bticios vano, 1 40 Oesarrollo nuevos Produclos 
ca,ones Desarro!lv de 

3• 22· 
ped1do productos 

Segwm.iento a procesos y 
asesorados 

produce ion Costeo prOductos 
antenormente_Ccl$to de 

desarrallados 
productos desarrollados 

Curso-talleres de 
capacitacion tecmca para 

Madera, la cualificaci6n de oficios 
Leticia. Puerto Alfareria, trad1cionales e 

Narlf'io. La lndlgena Cesteria, 4 320 implementaci6n y 25 60 85 
Chorrera, 
Atacuar/ Yanchama desarrollo de nuevos y 

s productos (Madera, 
Alfareria, Cesteria, 

Yancharnas) 

Curses-taller en gesti6n de 

Madera, 
la producci6n 

Let1c1a, Puerto Alfareria, (administraci6n. costos, 
Nanl\o. La lndlgena Cesteria, 4 160 

contabilidad) (Leticia, 
40•

Chorrera Puerto Narine. La 
Atacuarf Yanchama Chorrera, Atacuari) 

s (Madera, Alfareria, 
Cesteria, Yanchamas) 

Madera, Curses-taller en gesti6n de 
Leticia. Puerto Alfareria, la comerc1alizaci6n 

Nant'lo. La lndlgena Cesteria, 4 120 (atenc,an al cliente) 40• 
Chorrera 
Atacuar! Yanchama (Madera. Alfareria. 

s Cesteri;,, Yanchamas) 

TOTAL 16 711 25 60 85 



Wlmlicipio 

1 

carmende 
Vlboral 

Carmen de 
Viboral 

Cannende 
Viboral. 

Carmen de 
Viboral 

San 

Vicente de 
Antioquia 

San 
Vicente de 
Antioquia 

CONTRATO SERVICIO NACIONAl.. DE APRENDIZAJE SENA Y ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DE ANTIOQUiA 

Activ. 
Total 

Tipode 
Olicio Ejecuta 

Horas Contenidos Logros y/o 
Hombres Mujeres 

Poblacion das 
�jecutad desarrollados resuhados 

as 

2 3 4 5 6 1 8 9 

Experimen\acion y 
El taller organizado 
par la Alcaldia local 

prueBa de manejo de mejor<i la calidad de 
Rural Ceramica 2 160 

pastas y uso de las pastas y de lo s 40 5 
nuevos esmaltes que esmaltes lo que les 

no contengan permito llegar a otros 
sustancias tcixicas mercados nacionales 

Aplicacion del 
En 5 talleres de 
produccion de 

modulo artesanias se inicio la 
"Adminislrando mi 
taller artesanal" las 

organizacion de la 
Rural Ceramica 2 80 

contenidos de las 
contabiildad y s� 10 5 

cartillas "Catculando 
comenzaron a hacer 

costos" y "llevando 
ejercicios sobre el 

costeo de los 
cuentas" productos 

Teniendo en cuenta 
que el taller 

Aplicaci<in del 
organizado por la 
Alcaldia loca: es el 

modulo que demuestrn 
"Adminislrando m, 
taller artesanal" las 

mayore,; 

Rural CP.ramica 2 80 contenidos de las 
posibilidades c� mo 

10 5 

cartillas 
empresa a:tesanal s" 

"Produc1endo" y 
le invito a participar 

en eventos 
"Promov iendo y comerciales en 

vendiendo" Medellin y Bogota 
para que practicara 

lo aprendido 

Mejoramiento de Se desarrollaron dos 
Rural Ceramica 2 160 calidad y desarrollo lineas de productos 7 3 

de nuevos productos decorativos 

Ensamble de 
Se meior6 la tecnica 

urdimbres y tramas y
del tejido en tel a r 

Rural Tejeduria 2 160 mejoramiento del 
vertical y se logro 

5 150 
mayor firmeza y 

proceso de tinturado durabilidad en ios 
de la f1bra del fique colores aplicados 

Aplicaci6n del 
Con las artesana s 
asociadas en la 

modulo cooperativa se nic,c 
"Administrando mi 
taller artesanal" las 

la organizacion de la 
Rural Tejeduria 2 80 contenidos de las 

contabilidad y se 10 5 

cartillas "Calculando 
comenzaron � ha,�e r 

costos" y "llevando 
ejercic1os sabre el 

costeo de loi, 
cuentas" productos 

Total 
Bene!. 

Directos 

10 

45• 

15 

1s· 

10 

155 

15 



CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DE ANTIOQUIA 

Activ. 
Total 

Total 
Municipio 

Tipode 
Oficio Ejecuta 

Horas Contenidos Logrosylo 
Hombres Mujeres Bene!. 

Poblacion 
das �Jecutad desarrollados resultados Directos 

as 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Aplicacion del 
modulo 

"Admirnstrando mi Se capacito a las 
San taller artesanat" tos arleaus de la 

Vicente de Rural Tejeduria 2 80 contenidos de las cooperativa en 3 12 15 

Antioquia cartitlas tecnicas de ventas y 
"Produciendo" y atenci6n at Cliente 
"Promoviendo y 

vendiendo" 

San Mejoramiento de Se desarrollaron dos 
lineas de productos 

Vicente de Rural TeJeduria 2 160 calidad y desarrollo para la decoracior, de 
17 3 20 

Anlioquia de nuevos productos la casa 

Los prodUCtos 
Manejo de mejoraron la calidad 

pegamentos para el debido a un mejor 
MedeHin Urbana Maderas 2 160 me1oramiento de manejo de los 93 7 100 

enchapes 1· ensambles se 
ensambles empezo a mane1ar Id 

tecnica del enchape 

Con los artesanos 
Aplicaci6n del que asisten a los 

modulo programas de A::t�ar 
"Administrando mi se iniciO la 

Medeffin Urbana Maderas 2 80 
taller artesanal" los organiza�i6n de la 

17 3 20· 
contenidos de las contabilida<I y se 

cartillas "Calculando comenzaron a hacer 
costos" y "llevando ejercicios sobre el 

cuentas" costeo de los 
productos 

Aplicaci6n del 
modulo Se capacito a las 

"Administrando mi artesanos para qu� 
taller artesanal" los aslstieran a lus 

Medellin Urbana Maderas 2 80 contenidos de las eventos comerciali!s 18 2 20· 

cartillas a en tecnicas de 
"Produciendo" y ventas y atenr:i6n a I 
"Promoviendo y cliente. 

vendiendo" 

Desarrollo de Se desarrollaron :i 
productosy lineas de product�s 

Medellin Urbana Maderas 2 160 meJoramiento de la de decoraci6n y una 
16 4 20 

calidad de la 
producci6n actual 

de muebles 
' 

TOTALES 24 1440 161
° 

1ag· 350· 

. 

El nlim«o de personas capacJtadas no es 1gua1 a la sumi11tona total deb1do a Que mucrios ae ellos par11cipan en d11erentes actMdade:. en el p•?ncdo del proyec1o 



..... ipiD 

1 

Arauca 

Arauquita 

Tame 

Craw�lorts 

Arauca 
Arauqu1ta. 

lame. Puerto 
Rond6n. 

Sarawna Craw 
Nomi 

Arauca. 
Arauquita. 

Tame. Puerto 
Rondelrl, 

Slf'IMffla. CnM:i 
Norte 

Arauca. 
Arauquila. 

Tame, Puerto 
Rondon. 

Saravena, Cravo 
Norte 

TOTAL 

CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DE ARAUCA 

Tipo Acti 
Total 

de v. Horas Con tenidos Hom Muj Total 
Oficio Ejec Logros y/o resultados Benet Pobla utad ejecuta desarrollados bres eres 

cion as das 

2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Evaluaci6n del producto Se desarrol'6 llnea de sillas 
artesanal. Definici6n de Chibuire (2), Linea de Sillas 

1Ta11a 
productos artesanales en Garceras (2), Banco Cachicamo. 

terminos funcionales y Combinac16n je materiales 
Urbana lnstrumenl:os 1 75 practicos. madera y cuero : 2 Sillas. linea 8" 1· 9· 

Musicah!s Desarrollo de productos. de JUego de cafe en totumo (6 
Analisis de coslos y piezas). Productos mejorados 

acabados de los recubiertos por porcelanicrom. 
productos 10 piezas. Se 

cva,uac1on oe, proauc,o 
artesanal. Definici6n de 

productos artesanales en 
Talia en terminos funcionales y Evaluac16n del r<odudo artesanal y 

Urbana madera 1 90 practicos. aphcac16n de me,aas par parte de las 3" 3• 6" 

Porcetarucrom Desarrollo de productos. �esanos booef1cianos de ta programac16n 

Anahsis de coslos y 
aca bados de los 

-- .... ·-·--

-

Talia Oehrnr prcxiuctos artesana� en Ewluac16n del producto artesanal 
temuno func.anales y pnkticos. Asesorias pu,1tuales.Asesorfa tet:nica en 

Urbana lnstrurMl'tos 2 165 de&arollo de nuevos prc:x:luctos fdlmens1onam1ento. Linea de candelabros (3 3• 3• s· 

Mus!Cilles Asesorra en cusena. cost0$, unidades) , Cemru:; de mesa (2). Ceran,ca mercoocs 

Centimica Chalas de diseno. mercados, ccstos y lnd1gen Cesterla Desarrdlo tecnico en cuanto a 
produ""Kln Desarrollo de 3 praa1pos Una 

ay Talabarteri 2 165 merca::los, costos de producc16n va,illa en cerM'lica. 2 canasta& en cuero 
1 • 2· �-

Urbano emp�ues y embalaJEJS 
a crudO 

-

Maciera,Te,edu Curso-talleres de 
rla, Alfarerfa, capacitaci6n tecnica para Aprop1ac16n del cooc�.Jto de cal1dad coma 

Cester1a. 4 320 la cualificaci6n de oficios cnterJO de producc10'1 para el me,ctam,ento 20· so· 80" 
In stru mantas tradicionales e 

de la; acabados de acuerdo ca, las pautas 
de la capac1tac16n 

musicales. implementaci6n 

Madera, T otedu 
Amphac16n y aplK:a-;16n del conoc1miento rfa, Alfarerla, 0.Jrsos-taUer Bl gestl6n de la scbre factae; 1ie crganiz�iOO de la 

Cesterla. 5 200 producci6n (administraci6n, producc16n y la geoti6n de las talleres 40" 80" 120 
lnstrumentos costos. contablhdad) ur:esanales 

musicales 

Madera,Tejedu Amph�16n y aplic�u"'.r1 del conoomiento 
rla, Alfarerfa, curses-taller en gestoo de la soore tecrncas de ventas para atenci6n al 

Cesterra. 5 200 canerctalizaciOO (atenc1Cll al cltente y presentacl6n de lcJ mformac,on en 30· 40• 10· 

lnstrumentos cl1ente) 1a det1n1c16n de negoc..1cs pcl'a cl1entes fiJOS 
musicales y obtencrctl de estos 

20 1,215 40 80 120 

B numl!ll"O depersonas capacitadas no 85 1gual a la sumatooa total deb1do a QUe muchos de ellos part1opzin en diferentes acti•�dades en et perlodo del proyecio 



CONTRA TO SERVICIO NACIONAL OE APRENDIZAJE SENA Y ARTESANIAS DE COLOMBIA SA 
CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DE ATLANTICO 

Total 

.....,ipio 
Tipo de Oficio No. act. Horas Contenidos Legros ylo resultados Hombr.- •ujeres 

Benet 

Poblaci6n Ejecut. ejecutad desarroUados Oirectos 

as 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Me1oram1ento de las 
puntadas en los artesanos 

Tecnicas de puntadas 
con experiencia en el oficio y 

Us1acuri Urbana Tejeduria 4 452 elaboradas y puntadas aprendizaje por parte de los
7 80 87 

b3.sicas j6venes de las tecnicas 
basicas. asi como un mayor 
interes por parte de e llos de 

aprender el ofic10 

M6dulos de lmplementacion muy b.\sica 

Ua1acuri Urbana Tejeduria 2 80 
administrando mi de los artesanos de las 

9 30 39 
trabajo artesanal herramientas dadas en las 
calculando costos capacitac1ones 

En lo desarrollado del 
proyecto se han dado Se eslan sentado las ba.-.es 

las herramientas para que los artesanos 
basicas a las puedan emprender una 

Usfacuti Urbana 1ejedurla 2 180 artesanos para iniciar buena promoci6n de sus 26 56 82 

un proceso de productos y tengan las 
comercializaci6n y herramientas suficientes 
promoc16n de sus para comerc1alizarlos 

productos eficiente. 

Asesoria en disei'lo para 
Taller de tintes, impleme11taci6n 

Socializaci6n y 
de nuevas cartas de color. 

Capacitaci6n t !cniea en 
capacitaci6n en tintes. estructura con nuevas f.>rmas 

Os1acuri Rural Cesterla Te 1 
Asesorla en de soldaduras. P..�eso,U:i tin 21 r,o 87 

experimentaci6n tecnica acabados y tejido. Desarrollo 
para el mejoramiento Je 3 llneas de pro :lucto ( 6del proceso productivo. 

desarrollo de productos. 
diseftos de bandejas. Juego de 

individuaies y 4 papel 

Se logro capacilar • Los 
j6venes del ColE'gio 

Talia. 
Bachillerato de Galapa 

cartonaje, 
Capacitaci6n tecnica inculcando en ellos la 

Galapa, Urbana 5 400 en el oficio en un 1mportancia de conservar el 48 20 68 
cesteria y nivel basico arte y la tradici6n de su 
floristeria region despertando en 

muchos de ell�s el i�teres 
por la acti, ictad 

Tecnicas de 
elaboraci6n de 

muriecos alusivos a La utilizaciOn e impler.i.antaciOn 
las festiv idades por parte de las artesanas del 

Galapa Urbana Ceramica, c 3 188 carnestolendicas. uso de los moldes en la 23 17 40 

mascaras, cojines, elaboraci6n de muiiecos 

estaluillas. Tecnicas principralmenle. 

con utilizaci6n de 
moldes 

Los artesanos capacitadcs en el 

M6dulos de area empresarial empezaror: a 
Talia. Administrando mi utilizar las herram enta:, 

Galapa Urbana 
cartonaje, 

2 80 traba10 artesanal. 
otorgadas en l,1s 

24 22 46 
cesteria y capacrtaciones, llevar1do 

floristeria 
calculando costos y especialmente ur mayo· 

produciendo tcu;dado y rigor en e. calcu)o d� 
castes. 



........ 

1 

--

Galap• 

Golopa 

G.lop• 

--

Gal•pa 

o•apa 

Soledad 

Soledad 

CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 
CUADRO EJECUCl6N DEPARTAMENTO DE ATlANTICO 

Total 
Ti,ode Oficio No. act. Horas Contenidos Logros ylo resultados Hombres MuJeres 

n Ejecut ejecutad desarrollados 
•• 

2 3 4 5 6 7 8 9 

Los artesanos lienen una visl6n 
de su aclividad mas 

Modulos de empresarial an el sentido de 
administrando mi verla como una empresa que 

Urbana Cenlmica, c 1 40 trabajo artesanal requiare un manejo menos 12 17 
calculando costos y basico e informal. La inclusion 

produciendo de otros costos antes no 
contemplados por los artesanos 
a la hora de fijar et precio de ve 

ConcientiZacion e interes de 
Talia, Tecnicasde los artesanos en aplicar las 

Urbana 
cartonaje, 

1 58 
promocion, tecnicas aprendidas para 

20 10 
cesteria y comercializaci6n y me1orar la comercializacion 
floristeria servicio al cliente de sus productos y entrar en 

otros mercados. 

Tecnicas y estrategias 

Urbana �ramica,c t 24 
de promoci6n , DesarroMo de las habilidades 

9 6 cornercializacion y comercia1es de los artesanos 
servicio al cliente 

ldenliflcacion de los productos. 
Talia etemertos propios, identldad 

Rural 
Cesterla 

1 15 Asesorla an empaque. 
cuttural.Charla tecnica de 

40 7 
Mullequerl empaques, desarrollo de 

" cartonaje propuestas, 6 bosetos de 
empaque y etiqueta. 

Asesorla en desarrollo 
8e obluvo muestras de 

productos an madera (Apoya 
de producto .Trabajo en libros y portalapices). 6 Talia en madera, papal mache y redisellos, 13 muestras, 2

Madera cesterla en bejuco, disellos de taUa en madera.Se 
Rural Cesteria 1 100 Seguimiento de debe implementar un tiller de 47 6 

Mul'lequela procesos, calidad en la. moldes en fibra de Vidrio para cartonaje produccion.Capacijaci6 las mas:aras en papel, Taller 
n Tecnica, taller de 

de moldes de fibra de vidrio, 
tintes, Ta lier de costos. des 

Desarrollo de imagen 
ldentilicacion del producto, 

Rural Cesterla 1 100 elementos propios, identidad 6 6 
del producto cultural. 

Oesarrollo una 
investigaci6n de Se obtuvo informaci6n !1-0bre el 

desarrollo artesanal de estado actual del oficio y la 
Rural Cesterla 15 

la comunidad. Disano y materia prima, asl como la 6 6 
desarrollo de nuevos cantidad de artasanoJ on este productos, oficio. mejoramiento de las 

tecnicas del oficio 

Cualificaci6n y 

capacitaciOn en teontcu Mejoramiento del oficio de la 
Urbana Talia 1 80 del oficio a los arteuno, talla en madera y propuestas de 8 4 

en la elaboraci6n de nuevos productos. 
nuevos oroductos 

M6dulos de Los artesanos se encuer.tran 
Administrando mi muy motivados, acogieron con 

Urbana Talia 1 40 
trabajo artesanal: entusiasmo lo aprendido en las 21 9 

Calculando costos, capacitaciones y desean 
llevando cuentas y implemantarlo. 

produciendo 

Tllcnicas de 
Desarrollo de las habilidades 

Urbana Talia 1 38 comercializaci6n y 
comerciales de las artesanos y 

·11 7 

atenci6n al cliente 
planteam1ento de estrategias de 

promoci6n 

Talla ldent!ficaciOn del producto, 
Rural Cartonaje 1 100 Imagen del producto elementos propios, identidad 8 4 

Cen!lmica cultural. 

Benet. 
01rectos 

10 

29 

30 

15 

47 

53 

12 

12 

12 

30 

18 

12 



CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCl6N DEPARTAMENTO DE ATlANTICO 
Total 

...,iciplo Tlpode Ollclo No. act Horas Contenidos Logros y/o resultados Hombres Mujeres Benef 

Poblacion Ejecut ejecutad desarrollados Olrectos 

as 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Se obtuvo informaci6n sobre el 
Se realiz6 investigaci6n estado actual de los oficios y 

Talia de desarrolio artesanal las materias primas. asl como 
Soledad Rural Cartonaje 1 100 en la localidad.Oisefto y la cantidad de artesanos en 8 4 12 

Cenllmica desanollo de nuevos cada oficio. Se desanollo 3 
productos. muestras de productos en 

ceramica. 4 prototipos. 

Tlicnieas de tallado y 

1cabado en madera Aprendizaja por parta de los 

Tubui Rural Talia 1 60 aplicando las tintillas y artesanos jOvenes de las 11 9 20 
pinturae para el control de tecnicas de tallado en madera y 
la ealidad v elaboraci6n de cuero 

nuevos r,roduetos 

MOdulos de 
Administrando mi Conocimiento por parte de los 

Tubara Rural Talia 1 40 trabajo artasanal: artesanos de las herramientas 11 9 20 
Calculando costos, b6sicas de administracion 
llevando cuentas y calculo de costos. 

produciendo 

Alto interes de los artesanos por 
Tecnicas de mejorar la comercializaci6n de 

Tubar.i Rural Talia 1 40 comercializaci6n y sus productos y un buen 11 9 20 
atenciOn al client• desarrollo de sus habilidad 

comerciales 

Se realiz6 investigaci6n Se obtuvo informaci6n sobre el 
de desarrollo artesanal estado actual del oficio y la 

en la localidad. Disefto y materia prima, asl como la 

Talia desarrollo de nuevos cantidad de artesancs en este 
Tubari Rural Cesterla 1 100 productos y asesorla en oficio, ldentificaciOn de 11 9 20 

mejoramiento de la elementos propios de la regi6n. 
tecnica .Imagen de identidad cultural. Taller de 
producto. Taller de acabados, lintes. Se 

costos. desanollaron proc.uctos 

Se realizO taller de 
diseno en rescate de 
disenos y productos Se obtuvo informaei6r1 sobre el 

tradieionales eon estado actual del oficio y la 
investigaci6n de materia prima, asl como la 

Malamb6 Rural indig IMunequerla 1 40 desarrollo artesanal en cantidad de artesanos en este 5 20 25 
la localidad. Disei\o y oficio.Cordinaci6n y 
desarrollo de nuevos seguimiento de proceso, 

productos y desarrollo de 4 productos 
capacitaciOn nuevos. 

mejoramiento de la 
tecnica. 

Plan de acciOn en la region. 
Taller de moldes en i.mina 

Mejoramiento de acrllica. Desarrollo de 4 
Talia producto, diseilo y productos en papel mache: 1 

Bananqullla Urbana Muflequerl 1 desanollo de productos, toro, burro cargador de agua, 8 41 49 

a Cartonaje seguimiento de prooeso tigre y leOn. 5 mejoramiento de 
y calidad de producciOn productos (munequerla y 

milscaras} En ceramica se 
desanollo 4 juegos de tasas 

Se obtuvo informaci6n sobre el 
estado actual de los oficios y 

Se realizO investigaciOn las materias primas, asl enmo 

!Puerto de desarrollo artesanal la eantidad de artesanos en 

lcolombia Rural ceramica 1 40 en la localidad. cada oficio.Asesorlas puntuales 8 3 11 
Oesarrollo de productos , redisefto de un producto en 

y costos. madera. desarrollo de 3 
productos utilitarios on 

cer&mica: Juego de tasas 

TOTALES 37 2410 165" 1as· 350• 

• a numero de perscnas cap1dl1de1 no es igual a la sumlllona total deb1do a que muehos de ellos panicipan en d1lerentes act.,,.dades en el periodo del Pro';'9do 



CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 
CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DE BOLIVAR 

No.de Total 
Tipo de Activ. Horas Contenidos 

r . ipi.) Poblacion 
Oficio 

Ejecutad ejecutad desarrollados 
Logros y/o resultados Hombres Mujeres 

as as 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 

Tecnicas de la tejeduria Se capacitaron los 
�n calia flecha. tecnicas artesanos en las 

Tejeduria,c 
para trabajar el cuero, tecnicas referentes a 

CMage,,a Urbana ueros, 3 270 
T ecnicas de trabajos en cada oficio y se 

60 80 

plateria. 
plata.Formasde conaenlizar6n en la 

adquirir y manejar en importancia del uso de 
forma sostenible la los recursos naturales 

maleria prima. como materias primas. 

Tejeduria Se capacitaron las 
San.lacinlo Rural 

en 
2 80 

Cursos de bordados y 
artesanas en bordados 0 60 

ganchillo y tejido en crochet. y tejidos en crochet. 
Bordados 

Se capacitaron los 
artesanos en las 

Capacitaci6n en las tecmcas referentes a 
S-anJacinlo Rural Tejeduria 2 100 diferentes lecnicas del cada oficio de la 0 60 

oficio de la tejeduria. ejeduria como lejido en 
telar pequeno y

bordados 

Capacitaci6n tecnica Los artesanos se 

Callagena Rural Talia 2 80 
sabre el manejo y capacitaron en las 

60 35 
utilidad de la madera y 11!:cmcas para el uso de 

el coco en el oficio. la madera y coco. 

Los artesanos se 

Capacitaci6n tecnica de 
encuentran adecuando 

las nuevas tecnicas 
San.lacinlo Rural 

Tejedurla y
2 80 

la tejeduria en calceta aprendidas en las 40 80 
talla de phitano y la talla en capac,taciones respecto 

totumo. al uso de la calceta de 
platano y el totumo. 

Capacitaci6n utilizando 
la metodologia de los Se capacitaron los 

Tejedurla,c cuatro m6dulos de artesanos en los 

c.tago,,a Urbana ueros, 1 40 • Adm inistrando mi M6dulosde 10 40 

plateria. taller" elaborado por el administrando mi taller 
SENA y Artesanias de artesanal. 

Colombia 

Capacitaci6n utilizando 

Tejeduria 
la metodologia de los Se capacitaron los 

cuatro m6dulos de artesanos en los 
SanJacinto Rural 

en 
1 40 "Administrando mi M6dulosde 0 20 

ganchillo y 
taller" elaborado por el administrando mi taller 

Bordados 
SENA y Artesanias de ar tesanal 

Colombia 

No. 
Benefici 

a. 

10 

140 

60 

60 

115 

120 

50 

20 



Municipio 

1 

San Jacinto 

San Jacinto 

San Jacinto 

San Juan 

San Jacinto 

San Jacinto 

San Jacinto 

San Jacinto 

Tipode 
Poblaclon 

2 

Rural 

Rural 

Rural 

Rural 

Rural 

Rural 

Rural 

Rural 

No. de 

Oficio 
Activ. 

Ejecutad 
as 

3 4 

IT alla y torno 7 

Talia y torno 7 

Tejeduria 4 

Dutceria 1 

Tejeduria 
vertical 1 

(hamaca) 

Tejeduria 1 

Tejeduria 1 

Tejeduria 
en 

1 
ganchillo y 
Bordados 

Total 
Hora s Contenidos 

ejecutad desarrollados 
as 

5 6 

Capacitaci6n utilizando 
la metodalagia de las 

cuatro m6dulos de 
80 "Administrando mi 

taller" elaborado por el 
SENA y Artesanias de 

Colombia 

Capacitaci6n utilizando 
la metodologia de los 

cuatro m6dulos de 
80 "Administrando mi 

taller" elaborado por el 
SENA y Artesanias de 

Colombia 

130 
Form as de asociaci6n y 

gesti6n Empresanal. 

Capacitacilin sabre 
formas de 

comerclalizaci6n e 
60 

informacii>n sobre la 
partic1paci6n en 
eventos feriales. 

Capacitacilin utilizando 
la metodologia de las 

cuatro m6dulos de 
40 "Administrando mi 

taller" elaborado por el 
SENA y Artesanias de 

Colombia 

Capacitaci6n ut11izando 
la metodologia de lcs 

cuatro m6dulos de 
40 "Administrando mi 

taller" elaborado por el 
SENA y Artesanias de 

Colombia 

Taller de relaciones 
humanas, identidad 

personal y autoestima 
20 dingido a lograr en las 

artesanas una 
conciencia de trabajo 
en equ1po e identidad. 

Asesoria dirigida a 

30 
arientar al grupo para 

obtener su 
reconocimiento legal. 

Logros y/o resultados 

7 

Adquisici6n de 
conceptos y tecnicas 

para meJorar la 
organizaci6n del taller 

artesano. 

Satisfacci6n en el logro 
de conocimientos a 

nivel de gest16n 
empresarial. 

Consolidaci6n de la 
m1croempresa 

Formacilin en gesti6n 
empresarial. 

El grupo logro adquirir 
formaci6n en 

Comercializacilin y 
logrli incrementar sus 

ventas. 

Adquisici6n de 
conceptos y tecnicas 

para mejorar la 
organizaci6n del taller 

artesano 

Se capacitaron los 
artesanos en las 

M6dulos de 
administrando m' taller 

artesanal. 

Las artesanas 
participaron en el taller, 
logrando una reflexion 

individual de si mismas 
como personas y coma 
participes de un equipo 

de trabajo 

Los artesanos 
entendieron las 
mecamsmosy 

procedimientos ,'ara 
obtener su 

reconocimiento leyal. 

Hombres Mujeres 

8 9 

0 13 

0 15 

0 25 

10 6 

0 135 

0 30 

0 30 

0 15 

No. 
Benefici 

a. 

10 

13 

15 

25 

16 

135 

30 

30 

15 



No.de Total No. 

llunicipio 
Ti!IO de 

Oficio 
Adiv. Hora Contenidos Logros ylo resultados Hombres Mujeres Benefici 

Poblacion Ejecutad ejeculad desarrollados a. 
as as 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Capacilaci6n utilizando 
ta metodologla de los Se capacitaron los 

cuatro modules de artesanos en los 
Cartagena Rural Talia 1 40 "Administrando mi Modules de 15 10 25 

taller'" elaborado por el adminislrando mi taller 
SENA y Artesanias de artesanal 

Colombia 

capacilacion tecnica de 
Se capacitaron los 

Tejeduria y la lejeduria en calcela 
artesanos en los 

San Jacinto Rural 1 60 M6dulos de 10 30 40 
talla de platano y la talla en admmistrando mi taller

totumo artesanal. 

Capacitacion sobre Se capacilaron los 

Tejeduria.c 
form as de artesanos en como 

comercializacion e comercializar sus 
Cartagena Urbana ueros. 1 60 

mformaci6n sobre la productos. negocia r y
10 40 50 

plaleria. part1cipac16n en participar en diferentes 
eventos feriales. eventos feriates. 

Capacitacion sobre Se capacitaron los 
formas de artesanos en como 

San Jacinto Rural TeJeduria 1 60 
comercializac16n e comercialiLar s.us 

o 12 12 
informaci6n sobre la productos, negoc,ar I 

participacion en participar en diferentes 
eventos feriales. eventos fenales. 

Capacitacion sobre Se capacitaron los 

Tejeduria 
formas de artesanos en como 

comercializaci6n e comercializa, sus 
San Jacinto' Rural vertical 1 60 

informaci6n sobre la productos, negociar y
0 135 135 

(hamaca) participacion en partic1par en diferentes 
eventos feriales. eventos feriales. 

Capacitaci6n sobre Se capac,taron lcs 
formas de artesanos e., como 

Cartagena Rural Talia 1 60 
comercializaci6n e comercializar nus 

15 10 25 
informaci6n sobre la productos, negociar y

participacion en participar en dil'erentes 
eventos feriales eventos feriales. 

Capacitaci6n sobre 
Los a rtesanos 

aprendieron cllmo 
Ebanistas, 

formas de comercial1zar sus 
Mompox Urbana Alfebres y 2 60 

comercializaci6n e productos, vender mas 70 85 155 
informaci6n sobre la 

teJedoras. participacion en la Feria 
y participaron en la 

de Mompox 
Fena de Mompox cpn 

buenos resultados. 

Capacitaci6n sobre Los artesanos 
formas de adqu,rieron nuevos 

San Jacinto Rural 
Tejeduria y 

1 60 
comercializaciOn e conocimientos sobre 10 30 40 

talla informaci6n sobre la come mercadear y 
participaci6n en vender sus productos. 

diferentes Ferias 

Taller de normatividad 
Los empaques y las 

Tejeduria de empaque, asesoria 
marquillas diser,ados 

San Jacinto Rural vertical 2 120 
en disei\o de 

para los productos 0 135 135 

(hamaca) marquillas. 
presentan mejoras 

significali11as. 



No.de Total No. 
Tipode Activ. Horas Contenidos 

... cipiO Poblacicin 
Oficio 

EjecUtad ejecutad desarrollados 
Logros y/o resultados Hombres Mujeres Benefici 

a. 
as as 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Taller de diseno con 
Se desarrollaron 

Caltagena Rini Talia 2 120 productos elaborados 
nuevos modelos de 15 10 25 

productos combinando 
en madera y coco. 

los materiales. 

Asesoria tecnica del 
Nuevos diselios: 10 

Tejeduria taller, diseilo de nuevos 
hamacas, 1 O manteles, 

San Jacinto Rural 
en telar 

7 212 
productos. 10 cubrelechos, 0 25 25 

vertical y mejoram iento de 
lndividuales, Cojines y 

horizontal productos existentes. 
empaques e ,magen. 

algunos empaques 

Se obtuvoeron muestras 
de instrumentos 

Segurmrento de 
musrcales 8 3 

procesos, asesoria en 
maracas), se dejaron 

mejoramrento de 
propuestas de 

cartagena Urbana Talia 1 50 
productos,capacitaci6n 

empaque, lineas de 7 8 15 
productos en totumo 

tecnicas de pintura y
tallado y

diselio. pintado:racimos de 
uvas, caperuzas y 

lamparas 

ManeJo de tejido de 
Taller de diseilo en trenzas de 3,7,9,11 y 15 

rescale de tejidos de hebras. Se deja en la 

Magangue, Rural 
Tejeduria y 1 40 

trenzas, planeamiento comunidad el 
0 14 14 

Cesteria de productos como planteamiento de 
caperuzas, hamacas. diselio de productos 

cojines. como COJines gigantes, 
cortinas,entre otros. 

Borda dos, 
Taller de creatividad Propuestas de imagen 

Ebanisteria 
para el rescale y

a nivel grafico. Muestra 
Mompox Rural , Orfebreria 1 40 

mejoramiento de 
de bordados: 1 blusa. 0 10 10 

y 
productos, evaluaci6n 

Desarrollo de linea para 
del producto artesanal 

Tejeduria. existente. 
muJer y linea de mesa. 

Se oncorpor6 el u.so de 
Capacitaci6n en el uso la lamina en la joyeria 

de lamina y los de filigrana, adaptando 
sistemas de la tecnica a una 

Mompox Urbana Joyeria 3 144 
funcionamiento de las expresi6n 15 0 15 

Joyas TrabaJO de la contemporanea. Se 
lamina de plata y realizaron 55 joyas 

sistemas de uso de las conformando 17 juegos 
joyas. de distintas piezas y 8 

piezas independientes. 

TOTAL 62 2356 75* 342* 417" 

B nOrn•o de personas capacitadas no es 1gual a la sumatona total debido a que muchOs de ellos partic1pan en dtferentes ac!Mdades en el penodo jel proyecto 



CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DE BOYACA 

Tipa de Activ. 
Horas Contenidos 

Municipio Pablacl6n Oficio 
Ejecuc. 

ejecucl6 
desarrollados 

Logros ylo result.ados Hombres Mujeres 

n 
1 2 3 4 6 6 7 8 9 

Manejo de 

Talia en 
herramientas de talla, Mejoramiento en 

conocimiento 
Sogamoso Rural carbon y 

1 60 condiciones de 
reproducci6n de 

8 7 
lte;edurla en 

seguridad laboral, 
diserios y acabados de 

lana 
manejo de tela 

piezas 

horizontal 

El producto. mejorado 
Capacitaci6n en en sus acabados, 

Tipacoque Urbana Tejedurla 1 60 elaboraci6n de clineja y adquiri6 mayor 3 12 

tintes competitividad en el 
mercado 

Capacitaci6n en talla y
lncremento en el 

dominio de la talla, 
mejoramientos de mejoramiento del 

Topaga Urbana Talla 1 60 acabados. Manejo de producto y ampliacion 
10 2 

herramientas y
de la capacidad de 

seguridad laboral. oferta 

Capacitaci6n en Una oferta diferente a 
Tenza Urbana Ceslerla 1 60 meJoramiento de la tradicional y con 13 2 

acordonado y tintes mejores acabados 

Asistencia tecnica para 
inmunizaci6n de la Diversificaci6n del 

fibra, capacitaci6n en producto, meJora de su 
Somondoco Urbana Tejedurla 1 80 tejeduria de calceta, calidad. Fortalecimiento 5 10 

mejoramiento de del grupo de mujeres 
acabados, taller de alrededor del proyedo. 

tintes. 

Ensel'lanza de tecnicas 
de maneJo y Mejoramiento de la 

Sutatenza Rural Casterla 1 60 preparaci6n de la calidad del producto 
3 10 

materia prima y de 
combinaci6n de colores 

Posicionamiento del 
Capacitaci6n en tintes nuevo producto 

utilizando nueva mejorado en calidac y 

Cerinza Urbana Cesterla 1 70 
propuesta cromatica y color en el mercado 

2 13 
colorantes de optima nacional. Apoyo de I 

calidad. Control de Municipio para el 
fijado. repoblamiento dP.I 

esparto 

Se aprendi6 le 
elaboraci6n del 

Capacitaci6n en tintes y 
producto tradicional 

13uacamaya, Urbana Castarla 1 70 renovado en color, con 4 16 
manejo de color mejor fiJaCi6n. Se 

desarrollaron nuevos 
productos. 

Mejoramiento c,el 

Taller de rescale de 
producto. Rescale de 

DLitama Urbana Macram6 1 60 puntadas. Ensel'lanza 
productos tradicionales 

0 9 
Jcomo bolsos. Aplicaci6n 

de patronaJe de nuevas puntadu al 
tejido 

Benef. 
Directos 

10 

15 

15 

12 

15 

15 

13 

15 

20 

9 



Tipode Activ. 
Hora. Contenidos Bene!. 

Munlcipio 
Pablacion 

Oficio 
Ejecuc. 

ejecuclo 
desarrollados 

Logros ylo resultados Hombl"H Mujeres 
Directos 

n 
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Aprendieron a realizar 2 
Perfeccionamiento e lineas de tapetes, 2 pie 

innovaci6n del tejido de de cama y 2 tapetes 

Mongul Urbana Tejedurla 1 60 
gualdrapas, ruanas, modulares. Asi misr.,o 0 14 14 

sacos, blusas, con tintes quimicos 
bufandas. Manejo del realizaron cubrecamas 

telar horizontal y tapetes modulares 
con textura 

Talleres de control de Evaluaci6n de 
calidad y de prueba de condiciones de 
comportamiento flsico seguridad. Boceto de 
del material. Asesoria redistribuci6n planta 

en adecuaci6n de fisica. Diserio dt,I 

Sagamoso Rural 
Talia en 

2 180 
plar.ta fisica e puesto de trabajo. 10 2 12 

carbon implementaci6n Muestra de productos: 1 
tecnol6gica del taller. juego de triqui, 

lnterpretaci6n de solitarios. ceniceros, 
pianos. Desarrollo de sellos. rodillos . Diselio 
nuevos productos e de logotipo, afiche, 
imagen corporativa etiqueta, papelerla. 

Talleres de control de Evaluaci6n de 
calidad y de prueba de condiciones de 
comportamiento fisico segundad. Boceto de 
del material. Asesoria redistribuci6n planta 

en adecuaci6n de fisica. Diserio del 

TOpaga Urbana Talia 1 122 
planta fisica e puesto de trabajo. 12 3 15 

implementaci6n Muestra de prod•Jctos: 1 
tecnol6gica del taller. juego de triqui, 

lnterpretaci6n de solitarios, ceniceros, 
pianos. Desarrollo de sellos. rodillos . Diselic 
nuevos productos e de logotipo, afiche. 
imagen corporativa etiqueta, papeleria. 

Se desarrollaron 2 
lineas de lenceria 

Cursotaller de tintes (cubrecamas, 
naturales y quimicos. almohadas, cojines, pie 

TOpaga Urbana Tejedurla 1 11 
Asesoria en diselio. 

Propuestas de 
de camas) en t:ntes 0 
naturales y en tintes 

8 8 

empaque. Prueba de quimicos. Se hic.ieron 
materiales propuestas de empaque 

y embalaje, logotipo y 
etiqueta. 

Asesorla tecnica en 
lntroducci6n a los 

manejo de color, 
procesos de tinturado, 

Sutatenza Rural Cestarla 1 24 manejo de color y 2 12 14 
rescale de diserios y desarrollo de Hnea de 

desarrollo de productos jarrones 

Asesoria en rescale del 
producto miniatura. Aprendieron a rrejc,rar 
Asesoria tecnica en 

Oicata Urbana caramica 1 40 mejoramiento de 
la consistencia de la 4 6 10 

pasta. Oesarrollaron 1 
pastas, organizaci6n del linea hotel 

taller, preparaci6n de 
engobes y 6xidos 



Tipo de Activ. 
Horas 

Contenidos Benet. 
Municipio 

Poblaci6n 
Oficio 

Ejecuc. 
ejecuci6 

desarrollados 
Logros y/o resultados Hombres Mujeres 

Directos 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Asesoria en rescale del 
producto miniatura 

Aprend1eron a me;orar 
Asesoria tecnica en 

La Capilla Urbana 
Cenlmica y 

1 40 mejoramienlo de 
la consistencia de la 

6 7 13 
cesterla pasta. Desarrollaron 1 

pastas, organizaci6n del 
linea holel 

laller, preparaci6n de 
engobes y 6xidos 

Rescale. meJoramiento Se desarrollaron 2 
Chinavita Urbana Cesterla 1 8 y desarrollo de lineas, una de fruteros y 0 4 4 

productos una de mesa. 

Asesoria en desarrollo 
de 1 linea de productos Desarrollo de linea de 5 
y desarrollo de 1magen: bolsos, redisei\o de 2 

Diitama Urbana Tejedurla 3 120 
Propuestas de panoletas y 1 chaL 

0 7 7 
empaque, prueba de Propuesta de etiqueta. 

matenales y empaque, logotipo y 

elaboraci6n de embalaJe. 
prototipos 

Diagn6stico de fibras, 
Asesoria en desarrollo procesos, productos. 

Duitama Rural Cesterla 2 120 de producto y conlrol de Combinaci6n de 4 2 6 

calidad mater.ales. Desarrollo 
de 6 muestras 

Asesoria en rescale y 
Desarrollo de 1 linea 
de in div iduales en 

reconocimiento de 
calceta de platano y 

SOmondoco Urbana Cesterla 2 40 
productos, procesos y una linea de !lores, 0 18 18 
pautas de producci6n. 

muflecos en amero. 
Diversificacion y 

Propuesta de e tiqueta y 
desarrollo de imagen empaque 

Muestras de 5 

S0c1ali2aci6n de los 
individuales y canastas 

nuevos productos. 
en esparto. Entrega a 

cada artesano de 5 
Cerinza Rural Cesterla 1 80 Asesoria en exh1bici6n 

cuadernos de disefio 
2 13 15 

de productos con fotos, pianos 
Optimizaci6n de tintes. 

tecnicos, proce�.o de 
tinturado y costo:; 

Taller de lintes e 
Linea de 5 bandejas, 2 

implantaci6n de colores 
butacos, 1 

'3uacamaya, Urbana Cesteria 1 35 tierra. Combinacion de 
portacalientes, 1 

2 10 12 

materiales. Desarrollo 
portavasos en madera y 

de productos 
fique. Linea de butacc.s, 

Jarrones y tapetes 

Recuperaci6n de 
tecnicas ancestrales 

Mejoramiento de decorativa con 
engobes, propueslas almagres y engobes. 

Belen Rural Ceramica 1 40 para el mejoramtento Desarrollo de una linea 2 4 6 

de la organizac16n del de fruteros, 1 de 
taller y del horno homilla, 2 jarras. 

Desarrollo de imagen 
del producto 



Tipo de Activ. Horas 
Contenidos Bene!. 

Municipio 
Polllacion 

Oficio Ejecuc. ejecuci6 desarrollados Logros y/o resultados Hombres Mujeres 
Directos 

n 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

lAsesoria en desarrollo y Desarrollo de 1 linea de mejoramiento de iluminacicin en chin yproductos con fique con base de combinaci6n de 
Tenza Urbana Cesteria 1 40 materiales. Asesoria madera. Linea de 8 4 12 

tecnica en maneio de bolsos y morraler,. 

color y Bouquets para flores 

dimensionamiento inmortalizadas 

Taller de selecci<in y Una linea de cesteria, 1 adecuaci6n de linea de mesa 
Tibana Urbana Cesterla 1 40 

puntadas. tmturado, (portaplatos, 0 10 10 
control de calidad, servilleteros, costos. Desarrollo de portavasos) nuev os productos 

Desarrollo de nuevos 
Taller de socializaci<in productos combinando 
de nuevos productos. colores: tapetes, 

Nobsa Urbana Tejedurla 1 40 perfeccionamiento cojines, cubrecama 1 15 16 

tecnico e implantaci6n Aplicaci<in del nuevo 
de formatos grandes material como trama en 

la gualdrapa. 

Desarrollo de tapetes, 

Asesoria en rescale y coJines, cubrecama. 
Elaboracicin de 1 throw recuperaci<in de tejidos para silla y sill<in, 3 

lza Rural Tejedurla 1 40 tradicionales. Taller de 2 10 12 

tintes y de costeo de juegos de cojines, 1 

productos ruana. Capacitaci6n en 
tintes para lana y

algod<in 

Taller de tintura y lmplantaci6n de tinte! 
industriales y maneJ� 

Tipaeoque Urbana Tejedurla 1 80 
manejo del color Taller del color, Taller de 2 13 15 
de control de calidad y control de calidad. taller de creatividad Desarrollo de 2 tape!es 

Taller de creatividad Desarrollo de muestra 
para el rescale de de 3 tapetes, 3 lineas 

San Mateo Rural Tejedurla 1 50 
productos y diserios 
Control de calidad y

de individuales, 6 
0 juegos de posavarns. 

8 

desarrollo de productos Propuesta de etiqueta y
y empaque empaque 

Se estableci<i que no 
existe actividad 

artesanal importante 
que amerite conlinuar 

Boavita Urbana Tejedurla 1 8 Diagn<istico intervenci<in. Se 
0 obtuvieron datos sobre 

5 5 

el producto. mercado. 
tecnicas y rnateriales 
como resultado del 

diagn6stico 

Muestra de productos 

Sogamosc Rural Tejedurla 1 40 Supervision tecnicas. en lana natural y 2 
1 2 3 gualdrapas Taller de 

socializacion 

Calculando Costos. 
Produciendo. Costeo de productos, 

Tipaeoque Urbana Tejeduria 1 40 Promoviendo y organizaciOn con:able, 0 16 16 

Vendiendo y Llevando exhibici6n en fe11as 
Cuentas. 



Tipode Activ. 
Hora, Contenido• Benet. 

Municipio 
Poblacion 

Oficio 
Ejecuc. 

ejecuci6 desarrollados 
Logros y/o resultados Hombres Mujeres 

Directos 
n 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Calculando Costas Lograron poner en 
Produciendo. praclica el calculo de 

Dt.itama Urbana Tejedurla 1 80 Promov iendo y materiales, mano de 0 19 19 

Vendiendo y Llevando obra, serv1cios en el 
Cuentas. costeo de productos. 

Asumieron importanoia 
de administraet6n en su 

Calculando Costas 
organizacion. 

Produciendo. 
Rev1talizaci6n de la 

Nobsa Urbana Tallay 
1 47 Promov iendo y 

creatividad y el 2 13 15 
tejeduria hdera.zgo de grupos. 

Vendiendo y Llevando Creacion de puntos de 
Cuentas venta. Acopio de 

materiales y unificacitin 
de precios. 

Asumieron 1mportancia 
de adm irustracion en su 

Calculando Castes 
organizaci6n. 

Produciendo 
Revitailzacitin de la 

Topaga Urbana Talia 1 42 Promoviendo y 
creat1vidad y el  

13 2 15 
liderazgo de grupos. 

Vendiendo y Llevando Creacion de puntos de 
Cuentas venta. Acopio de 

materiales y unificacion 
de prec1os. 

Asumieron importancia 
de administracion en su 

Calculando Cos: os 
organizaci6n. 

Produciendo. 
Revitalizaci6n de la 

Mongui Urbana Tejedurla 2 BO Promov iendo y 
creat1vidad y el 0 8 8 

liderazgo de grupos 
Vendiendo y Llevando Creac16n de puntos de 

Cuentas. venta. Acopio <:le 
materiales y unlficaci6n 

de precios. 

Asumieron impor+ancia 
de adm imstracion en su 

Calcutando Costos 
organizaci6n. 

Produciendo. 
Revitalizacion de la 

Sogamoso Rural Talia 
1 40 Prom ov iendo y 

creatividad y el 
18 3 21 

tejedurla 
Vendiendo y Uevando 

liderazgo de grupos. 

Cuenlas. 
Creacion de puntos de 

venta Acopio d€ 
materiales y unificacitin 

de precios. 

Calculando Costas. Apllcaci6n de 
Produciendo 

Chiquinqu, Urbana Talia 1 40 Promoviendo y 
conceptos y tecnicas a 

12 3 15 

Vendiendo y Llevando 
la orgamzacion del 

Cuentas. 
taller 

Calculando Costas. Apticacion de 
Produciendo 

Tenu Urbana Celilerla 1 40 Promoviendo y 
conceptos y tecnmas a 

13 2 15 
la organ,zacion dP.I 

Vendiendo y llevando taller 
Cuentas. 



Tapode Activ. 
Horas 

Contenidos Benet. 
Municipio 

Poblaci6n 
Oficio Ejecuc. 

ejecuciO desarrollados 
Logros ylo resultados Hombres Mujeres 

Directos 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Calculando Costos 
Apllcacion de 

Produciendo. 
Somondoco Utbana Cesterla 2 160 Promoviendo y 

conceptos y tecnicas a 
4 8 12 

Vend1endo y Llevando 
la orgamzacicin del 

Cuentas. 
taller 

Calculando Costos. Apllcaci6n de 
Produciendo. 

S�atenza Urbana Costerla 1 40 Promov,endo y 
conceptos y tecmcas a 

3 10 13 
la orgamzacion del 

Vendiendo y Llevando taller 
Cuentas. 

Calculando Costas. Aplicaci6n de 
Produciendo. 

Guateque Urbana Cesterla 1 80 Promov,endo y
conceptos y tecnicas a 

2 6 8 
la orgamzacicin del 

Vendiendo y Llevando 
taller 

Cuentas. 

Calculando Costas. Aplicacion de 
Produciendo 

Cerinza Urbana Cesteria 2 120 Promoviendo y
conceptos y tecnicas a 

0 22 22 

Vendiendo y Llevando 
la organiZaci6n del 

Cuentas. 
taller 

Calculando Cor�os. Aplicacicin de 
Produciendo 

San Mateo Urbana �ombrererla 1 80 Promoviendo y 
conceptos y tecnicas a 

2 13 15 

Vendiendo y Llevando 
la organizac16n del 

Cuentas 
taller 

Calculando Costas. Aplicac16n de 
Produciendo. 

Guacamaya, Urbana Cesteria 2 40 Promov,endo y 
conceptos y tecnicas a 

3 17 20 
la orgamzacicin del 

Vendiendo y Llevando taller 
Cuentas. 

Calculando Costas 
Aplicac,on de 

Produciendo 
Riquira Urbana Ceramica 4 127 Promov iendo y 

conceptos y tecnic.as a 
32 44 76 

la organiZacion del 
Vendiendo y Llevando taller 

Cuentas 

58 2894 104• 1ss• 290• 

• El n\Jfflero de person�s capacitadas no e& igual a la sumatolia total deb1do a que muchos de ellos partJc1pan en d1terentes ICl"'dades en el penodo del proyecto 



CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DE CALDAS 

Horas 
TipO de Activ. Contenidos 

Municipio 
Poblacion 

Oficio leiocutadas ejecutad 
desarrollados 

Logros y/o resultados Hombres Mujares 
as 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 

Se elaboro un muestrario 

Capac1taci6n en el uso del telar con posibilidades de 

Tejedurla de marco utillzando la 1raca en aplicaci6n en diferentes 

Aguadas Rural (Sombrererl 1 80 
el urdido para la elaborac16n de productos y una nueva 

5 80 
puntadas bas1cas como tafetan propuesta para la 

a) y sarga con sus d1ferentes elaboraci6n de la cinta 
vanabtes negra que adorna el 

sombrero 

Aplicaci6n del modulo En 3 talleres de artesanas 

Tejedurla 
"Administrando mi taller se inicio la organizaci6n 

Aguadas Rural (Sombrererl 1 40 
artesanal" los contenidos de la contabilidad y se 

5• 45• 
de las cartillas comenzaron a hacer 

a) "Calculando costos" y ejercicios sobre el costeo 

"llevando cuentas" de los productos 

Aplicaci6n del modulo Se suministraron 
"Administrando mi taller herramientas en tecnicas 

TeJedurla artesanal" los contenidos de venta y atenci6"'1 al 
Aguadas Rural (Sombrereri 1 40 de las cartillas cliente que practicaron en 4' s· 

a) "Produciendo" y los eventos comercia\es 

"Promoviendo y que se realizaron en 
vendiendo" Medellin y Bogota 

Tejeciurla 
Desarrollar nuevos Se desarrollarcn 4 ineas de 

Aguadas Rural (Sombrererl 1 80 
productos a partir del productos en d1ferertes 

5• 25• 
empleo del telar horizontal puntadas y se meJ')n.) la cahdad 

a) de cuatro m arcos de los borde� y terminados 

Masa de arcilla con mayor 
v

v 

Mejoramiento de los uniformidad tiempos de v 
RiOSUC'lO lndlgena Cen�mica 1 80 

proceso de secado, secado y 
27 52 

ubicaci6n en la quema y aprovechamiento del calor 
amasado de la tierra de acuerdo con la 

disposiciOn para la quema 

Aplicaci6n del modulo Se selecc,onaron 5 dt., los 
"Administrando mi taller artesanos con formac16n en 

Riosuc10 lndlgena Ceri!lmica 1 40 
artesanal'' los contenidos procesos 1:ducatMJ� de 

17' 23· 
de las cartillas occ1dente para c UA replic.aran 

"Calculando costos" y este aprend1zage entre los 

"llevando cuentas" artesanos 

Aplicaci6n del modulo Se afianzaron los 
"Administrando mi taller conocimiento$ mediante 
artesanal" los contenidos la participaci6n er. eventos 

Riosuc10 lndlgena Ceram,ca 1 40 de las cartillas comerciales en Medellin y 
3' 2· 

"'Produciendo" y Bogota en la Feria dei EJe 
"Promoviendo y Cafetero 

vendiendo" 

Mejoramiento de calidad y 
Se desarrnllaron 
productos para la 

Rlosuc10 lndlgena Ceramics 1 80 desarrollo de nuevos decoraci6n de irneriorns o 
7• 8' 

productos productos de cc lerci6n 

Mejoramiento de los Se meiororaron Ins proceso r/ v 

procesos de inmunizaci6n, tecmcos de producc16n de los 
Salam1na Urabana Maderas 1 80 pegado, corte,lijado y 

balcones ventana colonial 79 11 
marcos de espe,os 

pintado de la madera candelabras y p,rtari etratos 

Total 

Benef 

10• 

75 

so· 

10· 

30· 

l/ 
t/ 

79 

40• 

5· 

15•

7 
90 



Tipo de Activ. 
Horas 

Contenidos Total Municipio 
Poblacion Oficio 

Ejocutadas ejecutad 
desarrollados 

Logras y/o resultados Hombres Mujeres Benet 
as 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10· 

Aplicaci6n del modulo jcon aos artesanosQue as1sten a 
"Administrando mi taller los fW[l9ramas de Actuar se 

Salamlna Urbana Maderas 1 40 artesanal" Jos conter,idos tAOO � organ12ac10n de la s1· 4• 55• de las cartillas d y se comenzaron a 
·cafculando costos· y �e1erc,c,os sobre e! costeo 

"llevando cuentas" de los productos 

Aplicaci6n del modulo 
'Administrando mi talle, Secapac1to a las a,tesanos 

artesanaf" fos contenidos para que as1st,eran a los 
Salamma Urbana Maderas 1 40 de las cartillas eventos comerc1a1es a en r 3' 10· 

"Produciendo" y tecnEaS de ventas y atenc1on 
"Promoviendo y al chente 

vendiendo" 

Se mejoro la calidad de 
Mejoramiento de la los productos come los 

Salamina Urbana Maderas 1 80 calidad de la producci6n balcones, marco5 de 32• 3' 35• 
actual es:petos, candelat>ros 

entre otros 

Mejoramiento dt:i la I {J 

Remplazo de la soldadura calidad de lo,; productos 

0 GManiZales Urbana Forja , 8(1 por apliques que sirven utitizando otras tec11icas 6 
como uniones que perfeccionan los 

acabados -
Aplicaci6n del modulo En 3 talleres de 

"Administrando mi taller producci6n de artesanlas 

artesanal" los contenidos se inicio la c.,rganizaci6n 
Manizales Urbana ForJa 1 40 de las cartiflas de la contabilidad y se 57• 3• so· 

"Calculando costos" y comenzaron a hacer 
e;ercicios sobre el costeo "llevando cuentas" de las productos 

Aplicacion del modulo Se invito a un grupo "Administrando mi taller seleccionado de artesanos artesanaiw los contenidos 
Manizales Urbana Forja 1 40 de las cartillas a participar en event.as 23· 2· 2s· co....,.ciales en I\Aedellln y "Produciendo" y Bogota para q ,e "Promoviendo y practicara lo aprendido vendiendo" 

Se desarrollaron 3 Oneas 
Man1Zales Urbana Forja 1 80 Oiset\o basico y acabados de p,oductos dP. 117' 3' 120· 

decoraci6n de ln\:eriores 

TOTALES 16 960 191• 149• 324• 

• El nUmero de personas capaatadas no es igual a la sumatona total deb1do a qua muches de ellos partlopan en d1fereqes actJ\lldades en el penodo del proyecto 



CONTRATO CONTRATO CONTRATO CONTRA CONTRA CONTRATO SERVICIO NACONTRATO SERVICIO NACONTR CONTR CONTR 

CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DE CASANARE 

Municipio 

Yapal 

Orocu� 

Tipo de 
Poblacion 

lndigena 

lndigena 

Mani Urbano 

iHalo Corozal I lnd,gena 
I i 
i 
I 

I 

Aguazul 

j 
i

i 
! !

Villanueva 

Rural 

Rural 

Rural 

I 

Oficio 

3 

Tejedurfa, 
Cesterfa 

Ceramica. 
Talla 

Teiedurla, 
Cester1a 

Cerimica, 
Talia 

Tejedurfa, 
Cesterfa 

Cerirmca. 
T11lla 

T9:1eduria, 
Cesterfa 

ceramica, 
Talla 

Tejodurta, 
Cost81ia 

CerAmica, 
Talia 

Talta, 
T9:1edurla. 
Cestefia 

Cera.mica. 

Vanos 

I Activ. 
Ejecuta 

, das 

4 

i 
i 

Total I i 
Hora

ta

s
d Fontenidos desarrolladosl 

, i Total , 
!
,
Hombre M . I Benef. 

eiecu , 
Logros y/o resultados : s UJe"!S Directo, 

J 5 I 
as 

68 

32 

18 

24 

10 

8 

4 

7 
I 

I 
:
I 

. Oesarrollo de muestra de Se_reatiz6 asesorfa en res
_ 
cate e trabaJos en �ola de vaca (2) mvest1gaci6n de desarrollo 

1 artesanal en la lo_ calidad \ apero Y laso. teJidos en nylon 
I Promulgac16n Y dMJlga::1on (Chmchorro campechano) e 
!_. labor de la Ent1dad.Vtsita '. mstrumentos musical as, asl 

como la infonnaci6n de la I artesanos proesos en la carcel . canbdad de artesanos en los i municipal. 1dentificaci6n dei 
oficto I oftc10s.Convocatoria y reur,i6n - I 

Charla conferenCIA 

I i 
I Se obtuvo 1nformac16n sobre el i 

estado actual del oftc10 y la 
Se realizO asesorla en matena pnma. asl como In 
rescate de disetios y I cant1dad de artesanos en of1c10 ! 

I productos tradicionales e de talla en madera.:>e logr1l i 
I 
investigaci6n de desarrollo I contactar a las gobemadores 
artesanal en la localidad. ! 1nd1ge_nas quienes au tonzaron y I 

1 ! parbc1paran en la asesoria en 5 ! 
: i resguardos. 1 

Muestras de trabajo en 
s r 6 1 Italia en madera (1: balc6n 8 rea IZ as�sor a en , e informaci6n gn:.tica I rescale de d1seftos y , sobre el desarrollo . productos trad,cionales e I artesanal de la localidad. j 1nvesl1gac16n de desarrollo I Pl d"b - d tall , 

! artesanal en la I 
anos_ y I UJOS e as ! .

1 

1 I'd d ca ita .
6 , de animal"" de la zona, 1 

. 
oca I a ·. pac ci n I Toro, caballo. oso, mico, I 1nterpretac16n de pianos, · dellln rosado, m.1nat1, I segu1m1ento del proceso. perro de agua.Mue,;tras 

I artesanales 
i i

I ' ,I, Se realiz6 asesorla en rescate : Muestra de trabr1jn do 
, de disenos y prOOuctos . chinchorros, cotizas, : I trad1c1ona!es e mvest1gac10n de i ceramica y talla de Ciillcho ! I desarrollo artesanal en la a nivel gratico Charlas y I locahdad. PromulgaclOn y . 
IDivugaci6n labor de la entldad • conf�r�nc1as enfocadas a ! 
I Colegio Halo Corozal, material ; of1c1os reg1onales e ! 
I blbllografico. visual intervenci6n de diseflo. 
' 

I 
Se obtuvo in1ormaci6n 
grafica del trabajo an 

I Se reahz6 asesorla en I cuero repuJado y muestra I 

I 
rescale de dosenos y ' (1) B1lle\ert1 y 

productos trad1c1onales e I aperos.Desarrollo de 
mvestlgac16n de desarrollo productos: Apero de 
i artesanal en la localidad l cabeza de cabal!:,, Rejo 

tejido con em pates en 

! 
cuerr,. 

/ Contactos y cilaci6n de r Se obtuvo information 
1
· 

i artesanos, conocimiento e I sobre el estado actual del 
i identificaci6n de oficios, ioficio , tecnica y la materia 

tecnicas y materias prim a. Asesorlas 1 

8 9 10 

8 9 

2 2 

3 3 

' 

4 3 7 

2 2 

7 2 9 

prim as. puntuales.. i --I-----'- ----'---
: Contactos y citaci6n de Se obtuvo hiforma..;i6n I 
1 artesanos, conocimiento e I sobre el estado actual del i 
I identificaci6n de oficios, 1oficio , tecnica y la materia 

I 1 tecnicas y materias prim a. Asesorlts 
' prim as. ! puntuc\les. 

2 2 



Curso-talleres de 
: capacitaci6n tecnica para 

Yopal, Madera, la cualificacion de oficios 
Orocue, lndlgena, Alfarerla, tradicionales e 1 Los grupos se capacitaron 

Mani, Hato Urbana Tejidos, 5 400 implementacion y i en el oficio, mejorando la 30 50 80 
Corozal, Cesterla desarrollo de nuevos y , calidad de los productos 
Aguazul productos (Madera, 

Alfarerla, Tejidos, 
Cesterla) 

+--

Yopal, Madera, 
ICursos-taller en gestion de: 

Los artesanos empezaron Orocue, la producci6n 
Man�Hato lndlgena, Atfarerla, 3 120 (administraci6n, costos. a implementar las 

25 45 10· 
Corozal, Urbana Tejidos, I contabilidad) (Madera. herramientas basicas de 
Aguazul 

Cesterla Alfarerla, Tejidos, administracion. 
Cesterla) 

i Yc,pal, Madera, l
1

Cursos�taller en gesti6n de .i Fueron adquir;das por los i 
Orocue, lndlgena, Alfarerla, la comercializaci6n asistentes a las 

i Mani.Halo 3 120 (atenci6n al cliente) 1capacitaciones habilidades i 25 45 10· 
Corozal, Urbana Tejidos, (Madera. AWarerla. 'y herramientas biisicas de i 
Aguazul 

Cesterla Tejidos, Costerla) comercializaciOn 

TOTAL 18 804 30 50 80 



CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DEL CAUCA 

Total 
Tipo de No.de Horas Contenidos 

Oficio Activ. Logros ylo resultados Hombres Mujeres 
Total 

Benet. Municipio 
Poblacion lf;ocutadas ejecutad desarrollados Dlrectos 

as 

1 2 3 4 5 6 7 s· 9• 10 

Se recogi6 informacit.n 
En joyerla, realizar un sobre el numero de 

diagnostico que artesanos que trabajan 
perm ita conocer el uso la joyeria y las tecnicas 

Popayan Urbana 
Joyerla y 1 80 

de las tecnicas empleadas. En 
8' 7' 15' 

madems empleadas. En maderas se ensei\o la 
maderas mejorar los tecnica de enchape y 
acabados y pulir los algunos artesanos 

enchapes comenzaron su 
aplicaci6n 

Aplicaci6n del modulo 
Los artesanos joyeros 

"Administrando mi 
taller artesanal" los 

que cuentan con taller 

Popayan Urbana 
Joyerla y 

1 40 contenidos de las 
participaron de la 15' 3• 18' 

maderas cartillas "Calculando 
capacitaci6n y se 

costos" y "Uevando 
motivaron a organizar 

cuentas" 
su contabilidad 

Aplicaci6n del modulo Se capac1to a los artesanos 
"Administrando mi y se les acompal'lo en la 
taller artesanal" los part1c1pac16n en 

Popayan Urbana 
Joyerla y 

1 40 contenidos de las 
E)(poartesanias y la Feria 16· 2" 1 s· 

mar.teras cartillas "Produciendo" 
del teJ1do reah2ada en la 

Semana Santa en Popa�an 
y "Promoviend!> y para Que eierc1tarar. lo 

vendiendo" aprend1do 

Joyerla y 
MeJoramiento de 

Popayan Urbana 1 80 calidad y desarrollo de 20 16 36 
maderas nuevos productos 
-

-

Se enseno el manejo 
adecuado del 

tratamiento de la lana y 
toda su preparaci6n 

mejoramiento del para utilizarla en la 

Piendamo lndigena Tejedurla 1 80 
proceso de desengrase. elaboraci6n de las 

s· 30' 35• 
hilado y tinturado de la prendas de uso 

\ana virgen cotidiano en la 
comunidad buscando 

una mayor racionalida :t 
en el uso de este 

recurso 

Aplicaci6n del modulo 
"Adm\nistrando mi La presentaci6n y 
taller artesanal" los manejo de los 

Piendamo lndlgena Tejedurla 1 40 contenidos de las materiales los motivo a 3" 12· 15• 

cartillas "Calculando querer organizar las 
costos" y "llevando cuentas 

cuentas" 

Aplicaci6n del modulo Se reallzaron IOS e1erc1c1� 
"Administrando mi 1nd1cados en los matenale; 
taller artesanal" los y se les mvrto a part1c1par en 

Piendamo lndtgena Tejedurla 1 40 contenidos de las Expoartesanlas yen la Fena 3• 12' 15' 

cartillas "Produciendo" del T eildo en Popayan con 
y "Promoviendo y el fm de que pra�tica11 lo 

vendiendo" aprend1do 

Desarrollo de productos 

Piendamo lndlgena Tejedurla 1 80 
y mejoramiento de la 5 32 37 

calidad de la 
producci6n actual 



Total 
Tipo de IID.do Horas Contenidos 

Municipio Oficio -·
Poblacion 

� .. -.
ejecutad desarrollados 

as 

1 2 3 4 5 6 

Preparac16n de la m ateria 
pnma. optimizae160 det 

San Sebastian indlgena Tejedurla 1 80 proceso de tinturado y 
perieccionam1ento del 

h1lado 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando mi 
taller artesanal" los 

San Setiastian indlgena Tejedurla 1 40 contenidos de las 
cartmas "Calculando 
costos" y "llevando 

cuentas" 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando mi 
taller artesanal" los 

San Sebastian indlgena Tejedurla 1 40 contenidos de las 
cartillas "Produciendo" 

y "Promoviendo y 
vendiendo" 

Mejoram1ento de 
San Sebastian indlgena Tejedurla 1 80 ca\idad y desano\lo de 

nuevos productos 

Ens.amble de urdlmbfes y 

Sta Rosa Rural TeJedurla 1 40 
tramas y me1oram1ento del 
proceso de tn,turadc.. de la 

fibra de! f1que 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando mi 
taller artesanal" los 

Sta Rosa Rural Tejedurla 1 40 contenidos de las 
cartillas "Calculando 
costos" y "llevando 

cuentas'' 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando mi 
taller artesanal" los 

Sta Rosa Rural Tejedurla 1 40 contenidos de las 
cartillas "Produciendo" 

y "Promoviendo y 
vendiendo" 

Mejoramiento de 
Sta Rosa Rural Tejedurla 1 80 calidad y desarrollo de 

nuevos productos 

Mejoramiento del 

Florencia Rural Tejedurla 1 80 
tejido. calidad de las 

puntadas y terminados 
del sombrero 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando mi 
taller artesanal" los 

Florencia Rural Tejedurla 1 40 contenidos de las 
cartillas "Calculando 
costos" y "llevando 

cuentas" 

Logros y/o resultados 

7 

Se reahzaron practicas para 
el t ratarmento efic:,ente de la 

materia pnma 

perfeccionam1ento del 
hllado v opt1m1zact00 det 

proceso de t1nturado 

La presentaci6n y 
manejo de los 

materiales los motivo a 
querer organizar las 

cuentas 

Se reahzaron los e1erc1c1os 
mdlcad� en IOS matenal� 

y se Jes rnvrto a part1c1par en 
E:,:poartesanias yen la Feria 

del T ei1do en Popayan con 
et fm oe aue pract1carn to 

a.prend1do 

Se mejor6 la t&cnica 
del tejido en telar 
vertical y se logr6 
mayor firmeza y 

durabilidad en los 
colores aplicados 

Con las artesanas 
asociadas en 1a 

cooperativa se inicio la 
organizaci6n de \a 
contabilidad y se 

comenzaron a hacer 
ejercicios sabre el 

costeo de los productos 

Se capacito a las 
artesanas de Ii;'! 

cooperativa en tecnicas 
de ventas y atenci6n al 

cliente 

Se elabor6 un muestrano de 
puntadas y se enseM el 
etrmrnado del sombl'ero 

Se capacito a las 
artesanas en el manejo 
de cuentas y se ens-eno 

a calcular el costo de 
los productos 

Hombres Mujeres 

8" 9' 

4• 28" 

5' 15" 

6" 14" 

5 38 

4• 29• 

3• 9' 

4• 8" 

5 38 

6" 34' 

4• 16" 

TCllal 

-1. 
Diredos 

10 

32" 

20' 

20· 

4:l 

33' 

12" 

12' 

43 

40" 

20· 



Total 
Tipode No. de Horas Contenidos 

Total 

llluniclpio Oficio Acttv. Logros y/o resultados Hombres Mujeres Benef. Poblacion IEJoeutada • ajecutad desarrollados 
Direc:tos 

as 

1 2 3 4 5 6 7 a· 9• 10 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando mi 
taller artesanal" los !Se capacito en tecnicas 

Florencia Rural Tejedurla 1 40 contenidos de las de ventas y atenci6n al 3• 17" 20· 
cartillas "Produciendo" cliente. 

y ''Promoviendo y 
vendiendo" 

Mejoramiento de Se desarrollaron dos 

Florencia Rural Tejedurla 1 40 calidad y desarrollo de Jineas de productos 9 32 38 para la decoraci6n de nuevos productos 
la casa 

Se meJor6 la tecnica 
Preparac16r'l de la matena del tejido en telar 

pnma. opr1mizac10n del vertical y se logr6 
CSljib10 indtgena Tejedurla 1 80 proceso de t1nturado y mayor firmeza y 3• 2s· 25· 

pertecc1onam1ento de\ 
hdado dura bilida d en los 

colores aplicados 

Aplicaci6n del modulo 
Con las artesanas 

asociadas en la "Administrando mi cooperat1va se inicio la taller artesanal" los 
cajil:Mo indlgena Tejedurla 1 40 contenidos de 1as organ1zaci6n de la 

4· 12· 16' 
cartillas "Calculando contabilidad y se 

costos" y "llevando comenzaron a hact=1r 
ejercicios sabre el cuentas" lcosteo de los productos 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando mi Se capacito a las 
taller artesanal" los artesanas de la 

C,jibio indigena Tejedurla 1 40 contenidos de las cooperativa en tBcnicas 4• 12· ,s· 
cartiltas ·produciendo" de ventas y atenci6n al 

y "Promoviendo y cliente. 
vendiendo" 

Mejoramiento de Se desarrollaron dos 
lineas de productos 

C.pbio indlgana Tejedurla 1 80 calidad y desarrollo de para la decoraci6n de 5 30 35 

nuevos productos 
\a casa 

Ensamble de urdimbres Se mejor6 la tecnica 

y tramas y del tejido en telar 
Silvia indlgena Tejedurla 2 160 mejoramiento del vertical y se logr6 1s· 40· 55• 

proceso de tinturado de mayor firmeza y 
dura bilidad en las la fibra colores aplicado:: 

Aphcaci6n del modulo Con las artesanas "Administrando mi organizadas se inicio taller artesanal" los 
Silvia indlgena Tejedurla 1 40 contenidos de las de la contabilidad y se 4• 18" 22' comenzaron a hacer cartillas "Calculando ejercicios sabre el costos" y "llevando 

cuentas" costeo de las productos 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando mi Se capacito a las taller artesanal" las 

Silvia indlgena Tejedurla 1 40 contenidos de las artesanas en tecnic.as 
6" 1s· 22· 

cartitlas "Produciendo" de ventas y ater,ci6n al 
y "Promoviendo y cliente. 

vendiendo" 

Mejoramiento de Se desarrollaron dos 
lineas de produclos Silvia indlgena Tejedurla 2 160 calidad y desarrollo de para la decoraci6n r.te 6 61 67 

nuevos productos la casa 



Total 
Tipode No.do Horas Contenidos 

Total 

Municipio 
Poblacion 

Olicio Actlv. 
ejecutad desarrollados 

Logros ylo resultados Hombres Mujeres Btnof. 

IEioc-s Diractos 
as 

1 2 3 4 5 6 7 a· 9• 10 

Se capacito en el 
perfecc1onamiento de 

Perfeccionar el terminado de los 

Guapi 
Afro 

Tejedurla 1 
terminado de los productos mejorando 10· so· 60" 

Colombiana 80 productos y mejorar el tambien la calldad de 
proceso de tinlurado las puntadas y el 

manejo de los tintes 
naturales 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando mi 

Afro 
taller artesanal" los Se capacitO a los 

Guap1 
Colombiana 

Tejedurla 1 40 contenidos de las integrantes de tr£,s s· 27" 33• 
cartillas "Calculando organ1zac1ones 

costtJs" y "llevando 
cuentas" 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando mi Se capacito a las 

Afro 
ta\ler art9Sanal" \os artesanas de las 

Guapi 
CoJombiana 

Tejedurla 1 40 contenidos de las asoc1ac1ones en 8" 25• 33" 
cartillas "Produciendo" tecnicas de ventas y

y "Promoviendo y atenci6n al cliente. 
vendiendo" 

AJro 
Mejoramiento de 

Guapi 
Colombiana Tejedurta 1 80 calidad y desarrollo de 7 61 68 

nuevos productos 

Se capacito en el 
perfecc1onamiento de 

Perfeccionar el terminado de los 

TimbiQUI, 
Afro 

Tejedurla 1 80 
term inado de los productos mejorant.to 5• 15" 20· 

Colombiana productos y mejorar el tambien la calidad de 
proceso de tinturado las puntadas y el 

manejo de los tintes 
natural es 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando mi 

Afro 
taller artesanal" tos Se capacit6 a los 

Timb1qu1 
Colombiana 

Tejedurla 1 40 contenidos de las integrantes de tres 2· 15" 17" 

cartillas "Calculando organtzac1ones 
costos" y "llevando 

cuentas" 

Aplicaci6n de\ modulo 
"Administrando mi Se capacito a las 

Afro 
taller artesanal" los artesanas de la i 

Timb1qui 
Colombiana 

Tejedurla 1 40 contenidos de las asociac1ones en 3• 14· 1r 
cartillas "Produciendo" tecnicas de ventas y 

y "Promoviendo y atenci6n al cliente. 
vendiendo" 

Afro 
Mejoramiento de 

Timb1qui Co\ombiana Tejedurla 1 80 calidad y desarrollo de 6 19 25 

nuevos productos 

Se mejoro la tecnica 
Pfeparaci6n de la matena de) tejido en te1ar 

pnma, opt:1m12ac16n del vertical y se logr6 
El Moral lndlgena Tejedurla 1 80 oroceso de t1nturado y 10· 15" 25" 

perfecc10n,m1ento del 
mayor firmeza y 

hilado durabi\idad en \os 
colores aplicado.3 



Total 
Tipo de No. de Horas Contenidos 

Total 

...,ieipio Oficio Actlv Logros y/o resultados Hombres Mujeres Bentf. 
Poblacion E)eeutadas ejecutad desarrollados DirKtoS 

as 

1 2 3 4 5 6 7 s· 9' 10 

Aplicacion del modulo 
Se rmpartl6 la capacltaci6n 

y se acompal'IO a \os 
"Administrando mi anesanos a reahzar 

taller artesanal" los e1erc1c1os de contablhdad 

El Moral lndlgena Tejedurla 1 40 contenidos de las para la preparac16n de la 3" 9' 12' 
cartillas "Calculando producc\Ori QUe \\e',laron a 

costos· y "llevando laos eventos comerciales de 

cuentas" 
Expoartesanias y la Fena 

del teJ1do 

Aplicaci6n de! modulo 
"Administrando mi 
taller artesanal" los Se capac1to a \as artesanas 

El Moral lndlgena Tejedurla 1 40 contenidos de las 
de las asoc1ac1ones en 2· 10' 12' 
tecrucas de ventas y 

cartillas "Produc1endo" atenc16n al chente 
y "Promoviendo y 

vendiendo" 

Mejoramiento de 
Se desarrollaron dos 
lineas de producto� 

E1Moral lndlgena Tejedurla 1 80 calidad y desarrollo de para la decoraci6n de 
8 32 40 

nuevos productos 
la casa 

Se mejor6 la t8cnica 
Preparac16n de la materia del tejido en telar 

prima, opt1m12ac16n del vertical y se logr6 
Arrtialo indigena Tejeduria 1 80 proceso de tmturado y 

mayor firmeza y 
4' 16' 20' 

perfecc1onam1ento del 
h1lado durabilidad en los 

colores aplicados 

Aplicadon del modulo Se reallzaron practicas 
"Administrando mi 
taller artesanar' los 

sobre la organizaci6n 

Ambalo lndlgena Tejedurla 1 40 contenidos de las 
de la contabilidad y se 

s· 8· 14• 
realizaron ejercicios 

cartillas .. Calculando sobre el costeo de los 
costos'" y "llevando productos 

cuentas" 

Aplicacion del modulo 
"Administrando mi Se capacito a las 
taller artesanal" los 

Ambalo lndlgena Tejedurla 1 40 contenidos de las 
artesanas en tecnicas 

s· 9' 14' 
cartillas "Produciendo" 

de ventas y atenci6n al 

y "Promov;endo y 
cliente. 

vendiendo" 

Recuperaci6n del oficio 

Ambalo lndlgena Tejedurla 1 80 
y la tecnica mejorando 9 12 21 

la calidad de los 
productos 

Se propicio un espacio 

Recuperaci6n del oficio 
para la transmisi6n del 

conocimiento entre 
Paez lndlgena Tejedurla 1 80 

y la tl!cnica mejorando ancianos y j6venes 3' 15' 18' 
la calidad de los 

productos 
recuperando varia.s de 

las puntadas 
tradicionales 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando mi Se realizaron ejercicios 
taller artesanal" los de costeo de prodJctos 

Paez lndlgena Tejedurla 1 40 contenidos de las y de organizaci6n de la s· 8' 14' 
cartillas "Calculando producci6n tlevando 
costos" y "llevando cuentas 

cuentas" 



Total 
Tipode No.de Horas Contenidos Total 

....... Oficio Activ. IL,olr- p, resultados Hombres Mujeres Benet. 
-.Cion Ejecutadas ejecutad desarrollados 

Directos 

as 
1 2 3 4 5 6 7 a· 9• 10 

Aplicaci6n del modulo se tnYllo a las artesan as a 
"Administrando mi part,apar en los eventos 
taller artesanal" los comerc8'es de 

Paez lndlgena Tejedurla 1 40 contenidos de las Expoartesanias y La feria 2' 7' 9" 

cartillas "Produciendo" del T e,do para pract1car lus 

y "Pfomoviendo y COllceJIIOS aprendidos en la 

vendiendo" capactacl6n 

Se realiz6 un 
Meioramtento de lacalldad y muestrario con las 

Paez lndlgena Tejedurla 1 80 desarroUo de nuevos puntadas tradic1onales 4 21 25 

productos y los coh>res naturales 
mils utilizados 

Tinturados con 
especies naturales y Se inicio la producci6n mejoramiento del de los resultados de las BolMlr lndlgena Tejedurla 1 80 acabados de los asesol'ias en diset\o 10" 32" 42" 

productos asesorados Coj,nes tapetes en diseno en etapas 
anteriores 

Aplicaci6n del modulo Se inicio la 
"Administrando mi organizacion de la 
taller artesanal" los contabilidad y se 

l:lohvar lndlgena Tejedurla 1 40 contenidos de las comenzaron a hacer 
4' 20· 24" 

cartillas "Calculando ejercicios sobre el 
costos" y "llevando k;osteo de los productos 

cuentas" con e4 grupo de 
artesanos capacitadas 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando mi Se capac1to en tecnicas dt:! 

taller artesanal" los ventas y a1enc10n al ct1ente 

Bolivar lndlgena Tejedurla , 40 contenidos de las y se 1es invrto a pan1c1par en 
5" 19' 24" 

los eventos comerc1al8!> d9' cartillas "Produciendo" Expoartesanias y la Fena 
y "Promoviendo y del teJido en Popayan 

vendiendo" 

Mejoramiento de Se desarrollaron dos 
lineas de productos 

BolMtr lndlgena Tejedurla 1 80 calidad y desarrollo de para la decoraci6n de 3 30 33 

nuevos productos la casa 
54 3200 92• 422· s11· 

• El nlimero depersonas capaatadlls no es 1gual a la sumatona total debido II que muchos de ellos pal'tlapan en d1terenles ICtJYIClaeles en el perioelo Clel proyecto 



-plo 

1 

V-par 

Valledupar 

Valadupar 

C:lirichagua 

•amalamequ 
•

1/alladupar 

\lalladup,,r 

Tamalamequ 

Chimichagua 

VaHeclupar 

�tanquts 

�alladupar 

CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENA Y ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO DE EJECUCi6N DEL DEPARTAMENTO DE CESAR 

No.de 
Horas Tlpode Oficlo Actlv. 

io;ocuta �dos desarrollados Logros y/o resultados 
Hom Mujere 

-16n EIK- - s 

H 
des 

2 3 4 5 6 7 IS 9 

T8cnicas utilizadas en Los indlgenas 
lndlgena de la el tenido de las artesanos aprendieron 

etnia Tejedurla 2 100 materias primas en las tecnicas bBSicas 0 300 

Kankuama tejedurla. aplicadas al tenido de 
las fibras. 

lndigena de la Los indlgenas 

etnia Tejedurla 2 80 
Organizacion y uso de artesanos aprendieron 

0 300 Centros de tintes. las formas de uso de Kankuama los Centros de tintes. 

Taller para innovar las 
produetos artesanales Los artesanos 

como las esteras aprendieron 
experimentando y combinaciones de tinte 

Rural Tejedurla 1 80 desarrollando una en palm a de estera. 4 12 

combinaci6n de intercambiaron 
acabados con borlas en t&cnicas de macrame y 

fique macaneado y fique y macaneado 
otras t8cnicas 

Las artesanas de los 

Consolidaci6n de grupos de Asoarchi. 

procesos de Asoruchi y Asociaci6n 
de artesanas de 

Rural Tejedurla 1 60 
produccion, Candelaria se 0 15 implementaci6n y 

t8cnicas de tecnologia capacitarou en tecnicas 
de tejido en croch8 yhmpias. bordados; tecnologlas 

limpias. 

Cepacitaci6n sobre las Los artesanos 
aprendleron las 

Rural Ceramica 1 100 tecnicas basicas en el tecnicas bBsicas def 5 25 

oficio de cerimica. oficio de ta cert.mica. 

recnicas de Los artesanos de Maria 

Velas elaboraci6n del Angla, aprend'eron 
Rural 1 60 producto. utilizaci6n y como abastecerse de 2 8 

artesanales abastecimiento materia materia prima y usarla 
prima. 6ptimamente. 

T 8:cnicas utilizadas en Los artesanos se 
Rural Tejedurla 1 40 la tejedurla, procesos capacitaron en tecnicas 10 30 

para mejorar la calidad. utilizadas en el oficio. 

T Genie as utilizadas en Los artesanos se 
Rural Tejedurla 1 40 la tejedurla, procesos capacitaron en tecnicas 10 30 

para mejorar la calidad. utihzadas en el oficio. 

Talla.borda Tecnicas utilizadas en Los artesanos se 
Rural dos ) 1 60 

la tall a, bordados y capacitaron en tecnicas 1C 20 
dulcerla, procesos dulcerla para mejorar la calidad. utilizadas en el oficio. 

T&cnicas para elaborar Se elaboraron 
mascaras tradicionales 

Rural ITrabajos 
1 100 

mascaras tradicionales en el material , los. 5 10 
Ian papel seglln las leyendas de artesanos aprendieron la regi6n. como elaborarlas. 

Conceptos basicos de Los tntegrantes del 
grupo conocieron los 

Rural Ceramics 1 60 
administraci6n, c:ostos, conocimientos basicos 5 25 procesos, formas de sobre la administraci6n comunicaci6n de su taller artesanal. 

Tolal 
Benell 

C. 

10 

300 

300 

16 

15 

30 

10 

40 

40 

30 

15 

30 



Losalasanos 
Asesorta socrefonnas CDnDCieronlas 

- Rural BordadoS 1 60 de organizacion, ...... formas de 0 40 40 
tegalizacion, � Kn, pasos. 

tnimites 

-laen t.os-genas 
lndigena de la concettaci6n de la las lormas 

1'..'* a , ... ...... Tejedia'ta e 80 com..-para <llo-.:iaci6ny 0 300 300 

Kar*uana financiar • instalar • inslalac,on de 
centros de lintes. 116cenlros de tintes. 

t.as-nas de los 
.-de Asoarchi, 

�-gua � y Asoc1aci6n 
• Rural Tejedurla 1 60 

f'mmas 1'sociativas de de artesanas de 
0 15 15 Tamalamoqu Organizaci6n. Candelaria 

" •uldieron las formas
que pueden 

� a sus talleras. 

Modulos de Se capacitaron los 
�ni Rural lfejedurla 1 eo adminislrando mi lltller allll!sanos an principios 

30 70 100 -•de artesanal ailainistrac1on 

tdentilicacion de lo$ Se identificaron 
artesanos,capacitaci6n loflalezasy 

!fejeduria y en diferentes t�nicaS opartuntdades, tanto 
Codazzi Rural 2 180 - las !alias. se 1 (J 20 30 

'11ros de ac-do al oliclo. .-;taron las mejorar diseflo y I nos en tecnicas comercializacion. de sus. oficios 

las artasanas de los 
-deAsoarchi, 

Chinichagua Asesorla sobre la "'5anK:hi y Asociaci6n 
de artasanas de 

y Rural Tejeduria 1 20 
adquisici6n de predios Candelaria recibieron (J 15 15 Tamalamequ para cultivar y obtener 

aoesona tecnica para 
• la matena prima . .. _,a de terrenos y 

Clilillv de materias 
primas 

Taller sol>re gesti6n Los grupos recibieron 
Chi� 

empresarlal para la _.,;tac16n e comercializacion en y Rural Tejeduria 2 eo areas de ventas y 
illlomtaci6n sobre 

(I 30 30 Tamalamequ eventos feriales y 
kl 

atenci6n al cliente, gestion comercial de la participaci6n en Ferlas empresa artesana. especiales 

Los -enles grupos 
Tecnicas de da artesanos recibieron 

WaUedupar Rural Dulcerla y 2 60 comercializaci6n, informaci6n y 
0 30 30 

Bordados dssarrollo de 1magen conocimientos 
dal producto necesarios para 

:IJlllicjpar en la Feria. 

Participaci6n en Los artesanos Expoartesanlas 99; partlC1paron en 
Valledupar Rural Tejedurla 1 60 promoci6n e Expoartesanlas 99 4 12 16 inlormaci6n de 

comercializacion. -•tdo contactos y 

financiacilm y or0$. 1lllllltas signrficativas. 

Los artesanos 
Teenier.; de desarrollaron 

Waltedupar Rural Ceramica 1 60 comercializac16n, habilidades de 
5 25 30 desarrollo de image,, .ao,nercializaci6n y 

del producto mefOl'aron la 1magen 
del producto. 

infotmation y pasos Los diferentes grupos 
de artesanos recibieron Tajedurla, para participar "" El nonnaciOn y Watledupar Rural •alla, 1 80 Festival Vallenato dlll conocimientos 20 40 60 

cer8mica Cesar; formas de necesanos para comercializaet6n. particlpar en la Feria. 



Oiagnostico de la Se realiZo un 

Curumanl Rural Tejedurla 1 60 
capacidad comercial de diagnostico sobre l�1s 

20 60 80 los productos y ventajas comerciales 
artesanos. de los productos. 

tnformaci6n y pasos 
Los diferentes grupos 

de artesanos recibieron 

1/alledupar 
Tejedurla, para participar en El 

informaci6n y Rural lalla, 1 60 Feslival Vallenato del 20 40 60 

ceramica Cesar: formas de 
conocimientos 

comercializac16n. 
necesarios para 

participar en la Feria. 

Documento sobre el 

Oiagnost1co de la 
oficio artesanal 

IChimichagua Rural Carpinteria 1 24 situacibn artesanat de 
enfocado a la 

25 0 25 
producci6n y 

Chimichagua 
mejoramiento de la 

cultura material-

lnvestigaci6n sobre 
Metodologia para la 

plantas y 
investigaci6n y 

IChimichagua caracter1zaci6n de Rural Tejedurla 1 40 caracterizaci6n de las 
plantas tintoreas y 

0 30 30 

plantas tintoreras y
mordientes naturales. 

morthentes na\Ufales 
Base de dates 

Diagnostico de la Documento sabre el 
situaciOn artesanal. oficio artesanal, 

Chimichagua Rural Cesterla 1 80 manejo de materias tecnicas de producci6n, 12 26 38 
primas, cultura cultura material, 

material. propuesta de asesorla. 

-

I 
Oocumento sabre el 

Diagnostico de la 
oficio artesanal 

�himichagua Rural Cesterla 1 80 situaci6n artesanal de 
enfocado a la 

12 26 38 producci6n yChimichagua 
mejoramiento de la 

cultura material· 
-- -

Los artesanos 
Tecnicas de desarrollaron 

La Jagua de Rural Talia 2 120 
comercializaci6n. habil1dades de 

20 10 30 birico desarrollo de imagen comercializaci6n y 
del producto mejoraron la imagen 

del produclo 

Se diseflaron mochilas 
tradicionales, lineas de 

Crear nuevos disenos, tejeduria.se 
�alledupar Rural Tejedurla 2 160 desarrollar la imagen optimizaron procesos 0 50 50 

del Producto. de calidad, se 
desarrollo la imagen de 

las productos 

Oiagnoslico de 
Se crearon nuevo� 

�alledupar 
productos. definici6n de 

lineas de diser"lo, se 
Rural Bordados 2 80 nuevas lineas, 

mejoro la imagen de 
0 28 28 

mejoramiento de la los productos. 
calidad e imagen 

Oiagnostico y Se crearon nuevo'3 

Walledupar Rural carpintarla 2 140 
elaboraci6n de nuevas lineas de diseflo, se 

32 0 32 
lineas. Desarrollo de mejor6 la imagen de 

Imagen los productos. 

TOTALES 46 2404 46" 304• 350• 

El nUmero de oersonas capac1tadas no es 1gual a la sumatona total deb1do a Que muchos de ellos partic1pan en d1ferentes act1vtjades en el penodo 
del proyecto 



CONTRATO SERVICIONACIOJMd...OEAPRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

ClWJRO EJECUCION DEPART AMENTO DEL CHOCO 

Total 
.... Tipode Horas Contenidos 

Municipio 
Poblacion 

Ofic::iD ; __ 
ejecutad desarrollados 

Logros ylo resultados Hombres Mujeres 

as 

1 2 3 ' 5 6 7 s· 9 

Aprop1aci6n de la 
tecnica con resultados 

Manejo de cortes, 
en el proceso 

bsm1na Rural Maderas 2 107 uniones, lijado y 
productivo. 

56 4 
MeJoramiento del 

ensambles 
tmtufado con et 

reconocimiento de las 
plantas de la regi6n 

Se revisaron los. 
Apllcaci6n del modulo procedimientos 

"Administrando mi contables empleados y 

Afro 
taller artesanal" los se hicieron 

ttsm,na. 
Colombiana 

- 0 0 conterndos de las recomendaciones para so· 6' 
cartillas "Calculando mejorarlos. Se inicio el 
costos'' y "llevando costeo de los r,iroductos 

cuentas .. con el resultado de las 
asesorias en diser"lo 

Aplicaci6n del modulo Se les capac,to en tecnicas 

"Adm rnistrando mi de atenc16n a1 chente V 

taller artesanal" k>s exhtbtc16n de productos En 

ltsmlfla 
Afro 

Maderas 0 0 contenidos de las 
el marco de Expoartesanfas 

so· 6' 
Colombiana cartillas "Produciendo" 

s� mformo sabre procesos 
de exponac16n y 

y "Promoviendo y orga11izac16n de eventos 
vendiendo" comerciales 

Se desarrollaron tres 

,.,fro Definicion de productos 
lineas de productos 

ltsm,na 
Colombiana Maderas 1 80 bi1sicos 

una de repisas, otra de 32• a· 

pescados. y otra de 
candelabros modulares 

se mej�ro ta caliciad 
mediante w,

Bahia Solano 
Afro 

Tejedurla 1 80 
Mejoramiento de tratamiento diferente a 

18 35 
Colombiana remates y terminados los remates y se 

traba)O sabre los 
acoples entre colores 

Aplicaci6n de! modulo Se inicio el costeo de 
"Administrando mi las productos con el 

Afro 
taller artesanal" los resultado de las 

Bahia Solano 
Colombiana 

Tejedurla 0 0 contenidos de las asesorias en disen0 y 26' 14" 

cartillas "Calculando se destaco la 
castes" y "llevando importancia de lle'./ar 

cuentas" las cuenta� 

Aplicaci6n del modulo Se les capac1to en tecntcas 

"Administrando mi de atenc16n al cliente y 

taller artesanar ,as exhtblct611 de productos En 

Bahia Solano 
Afro 

Tajedurla 0 0 contenidos de las 
el marco de Expoartesanias 

25• 14' 
Colcmbiana se 1nformo sobre prcx:esos 

cartillas "Produciendo" de e�portac16n y 
y "Promoviendo y organ1Zac16n de even�os 

vendiendo" comerc1a!e$ 

Mejorarniento de 
Se desarrollo una linea 

Afro de cojines una de 
Bahia Solano 

Colombiana 
Tejedurla 1 80 calidad y ctesarrollo de 

tapetes y una de 
13' eo· 

nuevos productos 
individuale:.; 

Reconoc1m1ento y 

Litoral del Recoleccr6n de plantas recolecc16n adecuada de 

San Juan 
lndlgena Cesterla 1 80 tintoreas y me1oram1ento del las plantas t1ntoreas y HI 60 

proceso de t1nturado maneJO eflc1ente d€1 

proceso 

Total 
Benef. 

Direc:tos 

10 

60 

56" 

56' 

40' 

53 

40' 

40' 

73• 

78 



Total 
Tipode No.de Horas Contenidos Total 

... .., Oficio Activ. Logros y/o resultados Hombres Mujeres l!lenef. 
-an IE;eculada , ejecutad desarrollados Directos 

as 

1 2 3 4 5 6 7 a· 9 10 

Se impartieron los 
Aplicaci6n del modulo prlncipios basieos de 

"Administrando mi contabilidad y costeo 

L.iolal del 
taller artesana I" los de productos y se 

sanJuan lndlgena Maderas 0 0 contenidos de las reahzaron ejercicios 13" so· 73• 
cartillas "Calculandu practicos con lor. 
costos" y "llevando miembros de la 

cuentas" organizaci6n de 
artesanos 

Apllcaci6n del modulo Se \es capacrto en tecnicas 

"Administrando mi de atenci6n al cllente y 

Litotal del 
taller artesanal" los exh1b1c10n de pro du ctos En 

lndlgena Maderas 0 0 contenidos de las el marco de Expoartesanlas 13• so· 73• 
SanJ..an se 1nformo sobre proct:tSos 

cartillas "Produciendo" de etportac16n y 
y "Promoviendo y organ12ac16n de eventos 

vendiendo" comerc1ales 

Lilo!lal del Mejoramiento de la Con 5 comun1dadt*i se 

San Juan lndlgena Maderas 2 100 calidad traba10 el el remate y 6" so· 56" 
acaoados de tos \Nerregues 

Experimentacion y se realizo una carta de 
Qu,t,,16 I.JrbanaRura Tejeduria 1 80 

prueba en el uso de colofes con las 10 45 55 
tintes naturales y su indicaciones de manejo 

fijaci6n 

Se revisaron los 
Aplicac16n del modulo procedimientos 

"Administrando mi contables empleados y 
taller a,tesanal" las se hicieron 

- I.JrbanaRwa Tejedurla 1 80 contenidos de las recomendaciones para 10· 15" 25· 

cartillas "Galcu'ando mejorarlos. Se inicio el 
costos" y "llevando costeo de los productos 

cuentas" con el resultado de las 
asesorlas en diseno 

Aplicaci6n del modulo Se les capac1to en tecrucas 
"Administrando mi de atenc16n al cl1ente y 

taller artesanal" los ext11b1c10n de productos_ En 

Quil)d6 IJrbana Rura Tejedurla 1 80 contenidos de las 
el marco d� Expoartesari/as 10· 15· 25" 
se 1nformo sobre procesos 

cartillas "'Produciendo" de exportac16n y 
y "Promoviendo y organ12ac16n de eventos 

vendiendo" comerc1ales 

Se desarrollo una ltnea 

Qu,t,,16 Urbana Rura Tejedurla 2 100 Desarrollo de productos 
de productos de 

s· 12· 20· 
decoracion para la 

mesa 

Expenmer,taci6r. y prueba 
Se mesclaron tecmcas de 

Afro Cesteria y en la combinaci6n de 
cesteria con et trabaJO er1 

Acandf Colombiana maderas 1 80 mater.ales madera y 
madera con buenos 7 27 34 

fes.uttado<F. 'f aceptuc10n 
cabec1negro entre los artesanos 

Se revisaron los 
Aplicaci6n del modulo procedim ientos 

"Administrando mi contables empleados y 

Afro Cesterla y 
taller artesanal" los se hicieron 

Acandl Colombiana maderas 0 0 contenidos de las recomendacion� para s· 12· 20· 
cartillas "Calculando mejorarlos. Se inicio el 
costos" y "tlevando costeo de los productos 

cuentas" con el resultado de las 
asesorias en disei\o 

A.plicaciOn de\ modulo Se \es capac1to en tecn1Cas 
"'Administrando mi de atenct6n al cl1ente y 

taller artesanal" los exh1b1c16n de productos. En 

Acandi 
Afro Cesterla y 0 0 contenidos de las 

el marco de Expoartesanias 
5• 12· 20· 

Colombiana maderas 
cartillas ·Produciendo" 

se informo sabre proc�os 
de exportac1on y 

y "Promoviendo y organ12ac1on de eventos 
vendiendo" comerc1al� 



Total ' 

Tipode Na. de Horas Contenidos Total 
Municipio Ofic,io Activ. Logros ylo resultados Hombres Mujeres Benef. 

p" ;;,, EJoeutadas ejecutad desarrollados Directos 
as 

1 2 3 4 5 6 7 a• 9 10 

!Desarrollo de productos Se desarro\laron dos 

Aeandi 
Afro Cestata y 

2 100 
y mejoramiento de la lineas de productos 

10· 15· 
25· 

c,, I. ,. - calidad de la para la decoraci6n de 
produccion actual la sala y el comedor 

lnterpretaci6n de Se desaHoHo una Hn'!'a pianos. clasificaci6n de de perezosa rayo, 
Nuoui Nm T.allaen 

1 80 materia prim a, bancos trad1cionales y 38 52 90 
C I th ta ......... producci6n control de una de animales con calidad combinaci6n de mezcla de material•!S materiales. 

Se revisaron los 
Aplicaci6n del modulo procedimien�os 

"Administrando mi contables empleados y 

Afro Talaen 
taller artesanal" los se hicieron 

Nuoui 
CoiOIIIIJiana ,,,..,.5 

0 0 contenidos de las recomendaciones para 32• 8' 40'

cartillas "Calculando mejorarlos. Se inicio el 
costos" y "llevando costeo de los productos 

cuentas" con el resuttado di:t las 
asesorias en disef\o 

Aplicaci6n del modulo Se les capac1to en tecnteas 

"Adm inistra ndo mi de atencr6n al chente y 

taller artesanal" los exh1blc1on de orodllctos Er. 

Nuoui 
"'"' T-en 

a 0 contenidos de las el marco de Expoartesanlc1s 
32· 8' 40'

CalM!biana macteras cartillas "Produciendo" 
se 1nformc sobre procesos. 

de exportac16n y 
y "Promoviendo y organ12ac16n de uventos 

vendiendo" comercra\1?$ 

Se desarrollo unu llnea 

NuQUI 
- Talaen

2 100 
Mejoramiento de la de productos de 

30• 10· 40•
Colombiana maderas calidad decoraci6n para la 

mesa 

TOTAL 19 1227 137• 214• 351" 

"El ffl..lll'hffl> depenonascapaatat1as na es tgllll a la sumatona total deb1do a que muchos de ellos par1lc1pan en d1terentes ac11'.1dades en el penodo del proyecto 



CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO DE EJECUCION • DEPARTAMENTO DE CORDOBA 

Tlpode No. de Horas 
Contenidos Logros ylo 

Munielpio Oficto Aetlv. ejecutad Hombres Mujeres 
Total 

Benet. 
Poblacl6n EjecUladas as 

desarrollados resultados Olrectos 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 ,0 

Conocer la Se desplazaron 
experiencia de las artesanos al 
artesanos en San Munictpio de San 

San Andres 
Jacinto sabre la Jacinto. oonocieron 

de Rural Tejeduria 3 120 
caldera de gas para la experiencia y 

0 4 4 
tinturar 'I verificar la evaluaron la 

� ap\icaciOn de este posibihdad de 
sistema en San aplicar la caldera de 

Andres de gas para linturado 
Sotavento. en sus talleres, 

Los ar1esanos 

Tecnicas de 
aprendieron las 

costura p\ana de 
t8cnicas bclsicas de 

la costura plana y 
San Andres sombrero y de productos 

de Rural Tejeduria 3 120 productos 
diversificados en 

120 235 455 

- diversificados en Centres de Cuesta 
cenlros como Abajo, Tuchin, 

Cuesta Abajo 
Cerro Vidales y 

otros 

Los artesanos 
Capacitaciones aprend1eron el 

para el maneJo y maneJo y 
Planeta preparaci6n de la preparacion de la 

Rica, Larlca1 Rural Ceramica 3 120 
matena prima y la materia prima. 

25 51 76 
Cienagade elaboraci6n de elaboraci6n de 

oro.. pastas. pastas, en general 
perfeccionamiento perfeccionaron 

de} oficio desempetio en el 
oficio 

-II. 

c.et6. Los talleres de 
� ar1esanos se 

San 'Andres, Seguimiento de la comprometieron con 
Planeta Rural 

Tejeduria y 
3 120 

ejecuci6n y 
el desarrollo 30 58 88 

Rica, Pueblo lalla. desano\lo de Im, continua de sus 
Nuevo, alleres artesanales. productos y la _.., asesoria prestada 

Cienagade 
Oro, I.Orica. 

En convenio con el Los artesanos 
CAS se realizo una aprendieron las 

Loriu Rural Alfareria 3 120 
capacitac16n sobre especif1caciones del 

8 28 36 
los homos de gas homo dcl gas, su 

con todos las U50 Y 

artesanos aprovechamiento. 

Se mejoraron los 
Capacitaciones procesos, ffl control 

Cereti, 
sabre el de calidad, KJs 

meioramiento, artesar.os 
Monteria, Rural y Cesteria y 

3 120 control de calidad y aprendieron a 15 95 110 
Lonca y Urbana tejeduria. diversificacK>n de elaborar d1versos 

t8cnicas en ces1eria productos y e 
y te1eduria. maneio de la 

materia prima. 

Los artesanos 
Capacitaciones adquirieron 

sabre 1ecntcas de conocimientos sobre 
costura del coslura en espiral 

San-es 
sombrero volteado para el sombrero 

de Rural Tejeduria 3 120 
con oostura en volteado, 

25 100 125 
espiral. Tecnicas aprendieron 

Satawnto para elaborar tecnicas basicas 
empaques y para elaborar 

embata1e con trenza empaques y 
en canaflecha embalajes en trenza 

de cafiaflecha. 



TipOde No. de Horas 
Contenidos Logros ylo Total 

Munkipio Oficio Actlv. ejecutad Hombres Mujeres Benef. 
Poblacion leJeculadas desarrollados resultados Dlrectos as 

' 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Los anesanos 
aprendteron a 

San-
T alleres para el 

dil'ig\rse en f01ma 
amable a sus 

- ... Rural 
Tejedurla y 3 80 

mejoramiento de las 
companeros y en 8 12 20 

talla ·-
_,. interpersonales. p,neral ap,endieron 

1ecnicas de 
relaciones 

tnterpersonales 

..... 
c.di. ElaboraciOn del plan Se asesor6 la 

c-. de desarrollo de 
SanAlllhs, Tejeduria. COfdoba incluvendo 

elaboraci6n del plan 

,._ talla y et sector anesanal; 
de desarroHo de 

Rural 2 60 C6rdoba y se 3 0 3 
Rica.- marroquiner gesti6n empresarjaJ geslt0no apoyo para 
...... ia. para apoyar a «;ca el Mumcipio de 
---. en el sector Lo11ca 

C�ee artesanal 
Oro, Lorlca. 

Se logm metarar las 
relac1ones humanas 
de los ar1esanos del 

Taller de relaciones grupo, se superaror1 
humanas, t8Cnicas diferencaas y 

1.llllic.a Rural Alfareria 1 40 de comunM::acion y algunos conflidos 25 47 72 
disoluci6n de familiares rnediante 

conflictos la elecci6n de una 
nueva junta y la 

adualizaci6n de los 
es\atu\os. 

Capacitadones Los artesanos 
dirigidas a mejorar rec1bieron amplios 

larica Rural Alfareria 2 60 la gesti6n ia,nocimienlos sabre 10 26 36 

\'.:ldministrativa deb ,como administrar c;u 
artesanos taller artesanal 

Capacitar a las 
Los artesanos. 
trabajan en el artesanos para incremenlo de 3 

San A-es incrementar \os Hectareas de 
de Rural Tejeduria 2 60 cultivos de la materaa pnma con 120 335 455 

S-o materia prima, �mprom,so de torla 
comprometer a toda la comunidad y la comunidad tgrupos organizados. 

Momll, 
Cl!fftt, Se ..,.aboraron diez 
�. Desarrollar proyeclos sobre 

San� Tejeduria, proyectos referentes tintes naturales, 
- Rural talla y 2 60 

a los oficK>s e mejoramiento y 
56 120 176 

Rica.- marroquiner incluirlos en el plan cualificac:i6n de\ 
Nuew, ia. de desarrollo de! oficm, se gesl1on6 

Moturia, departamento. su mclusiOn en el 
Cie,_de plan departamental. 
Oro., Lerlca. 

Capacitar a los Se capacitaron lcs 
artesanos sabre 

Ceretey Rural y temas artesanos en los 
Cesleria 2 60 oonocimientos 10 30 40 

--· Urbano. administratNos basicos aplicados a su tallef' administral1vos 
artesanal 



Tlpo de No. d• HOl'3S 
Contenidos Logros y/o Total 

Municlpio 
PDl>laclon 

Oficio Actlv. ejecutad 
desarrollados resultados 

Hombres Mujeres Benef 

EJecutadas as 01,ectos 

, 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

ConformaciOn de 
Los artesanos se 

Pueblo mot iv aron al 
Nuevo, San 

Tejeduria, grupos por oficios, 
conformar los 

Anleroy 
Rural bisuteria, 2 60 lnserci6n de un grupos y se logro un 

17 50 67 

c.naiete 
talla. proyecto artesanat apor1e del Municipio 

municipal 
de $10.000000. 

Los artesanos 

Asesorar a las 
partic1paron 

artesanos en 
aciivamente en los 

cerete, procesos 
procesos 

Monteria, Rural y Cesteria y productivos y en la 
produciivos, 

1 40 aprendieron a 30 116 146 
Lorlca y Urbano tejeduria. conformaci6n de un manejar 1nventarios; 
canalete. comtte de gesti6n se conformo el 

parn la actualizaci6n 
com1le para 

de las estatutos actualizar los 
esta1Utos 

lnformacion y Los artesanos 
asesoria para adqu1rieron 
prornover la informaci6n sobre 

San Andres 
participacl6n de los los mecan1smos de 

de Rural Tejeduria 1 60 
artesanos en la feria participaci6n en la 

20 30 50 
del Sombrero Feria del sombrero 

Satavento volteado en Tuchin, volleado y sabre 
lecnicas de tecnicas de 

promoci6n de os comerc1alizaci6n en 
productos. este l1po de eventos. 

Momll, 
Se promovi6 la 

cerete, 

canaleta, 
Promocion de comerciahzaci6n y 

San Andres, 
comercializacion. venta de productos, 

Planeta Tejedurla y 
informaci6n y asi como la 

Rural 2 80 capacitaciOn sabre aplicacion de 23 49 72 
Rica,. Pueblo talla. eventos fena\es experiencia de 

Nuevo, e>cp�iencia de capac1lacmn y taller 
Monteria, Expoartesamas de ventas de 

Cienaga de Expoartesanias. 
Oro, Lorlca. 

Momll, 

cerete, 
Orgamzacmn de 

Canaleta, Se consliluyeron 
San Andres, 

comites cJe <'.omites parn 
Planeta Tejeduria y 

mercadeo y 
comercializaci6n de 

Rural 3 120 comercializaci6n de 46 100 146 
Rica, Pueblo talla. 

los productos 
los productos se 

Nuevo, artesanales, gesti6n 
ges1iomuon puntos 

Monteria, de puntos de venta. 
de venta. 

Cienaga de 
Oro, Lorica. 

Se gestion6 la 
Gestionar la aststencia del 

as1stenc1a tecnica tecnico de Med,"?llin 
de un experto en en horneo, se 

Lorica Rural Alfareria 2 80 
homo de Terrigenos organiz6 la feJia de 

10 26 36 
de Medellin. GestiCm San Sebastian con 
y organizaci6n de la el apoyo de las 
Fena Artesanal de entidades 

San Sebastian munic1pales y 
depar1amentales 

Se mejor6 el diseflo 
Mejorar el diseiio de de los productos a 

Planeta los productos a partir de figuras de 
Rica, 

Rural Ceram1ca 3 180 
parttr de la cultura la cultura smu, 

9 20 29 
Cienaga de sinll, aplicar motives aplicando motivos 

Oro diferentes a los coma vajillas, 
exislenles fruleros. 

candelabras 



Tlpo de No. .. Horas 
Conlenidos 

-·-· Oflclo Ac:11v. ejecutad 
Pablaclon iEJ•c.-adu desarrollados 

as 

' 2 3 4 5 6 

Realizacion de 
empaquesde 
acuerdo a un 

- Urbana Dulceria 2 120 
invemartO intCial de 

produdosde 
dulceri,;1, 

nomologacion de 
productos 

Diseno de 
p,oductos en 

Marroquineri 
fepllJado. 

Cerete Rural 2 150 capacitacu)ll en 
a elabofaci6n de 

moldes. prototipos y 
muestras 

Oesar..-o11ar nuevas 
Ullicay lineas de productos 
..... 

Rural Arfareria 2 120 y empaques sabre 
la lematica sinu 

AplicaciOn de 
modetos de diseflo 

IArka Rural Cesteria 2 120 
elabofados po, 

patricia Valenzuela. 
vinculando un g,upo 

de jOVenes 

Aphcaci6n de 
modelos de d1sefio 

Lorie.a Rural Tejeduria 1 80 
elaborados por 

patricia Valenzuela, 
vinculando un grupo 

de ancianas. 

Propuestas de 
LDrlc.a, diselio para las 

ceetey 
Rural y Cesteria 2 120 comunidades. con 
Urbana 

-·· participac16n 
creahva de 6Stas. 

TOTAL.ES 60 2590 

u,grao y/0 
,esullalos 

7 

BI• i++Nde 12 
.._...,.en 

cesleria. oeramica, 
tejeduria y tollumo, 
ho�de 

R 
tamailos. 
; tb:rinn de la 

badioioodela 

elaboracion dulcera 
y cuttura sinU. 

Se�en 
r......-,rfmlero. 

tev1S1em y mesas. 
Se capacito en la 

elallaraamde 

moldes, pr-opos y 
mueslras 

Se desarrollo una 
ltnecl ,ardin, 

matet:as. �ras 
am masion. telieve 

fYcalilllol:..-ipoy 
. seorwmto 

,a \em8bca smu.

envejecrtnlefllo y 
m.uqU11as 

Se elaitoraron 
pr-de 

ces1ena como 
canastos. mochilas. 

petacas. bolso 
,..._Q. tlanaaca en 

lejido piano. 
trenzado y 
enlorchado. 

Los aJ1esanOs se 
moltiv-.Mllft hacia 
nuevos disenos. 

1()!1rando 3 bolsos 
playeros. 1 silla 
playera en tejido 

retorcido.1 mochila 
en CJ-Odle wn hilo 

de cepa de pla1anos 
y 4 empaques de 
dulce lradicronal. 

Se desan'oflo una 
hooade 

contenedores y de 
oomedol. se 

cxpenmenlaron 
lamparas y se 

reafaaron muestras 
de te;ido para 

mueble y empaque, 
con parttcipaci6n 

creahva de las 
oomurndades 

Hombres Mujeres 

8 g 

0 18 

17 0 

20 31 

5 15 

0 25 

I 

20 50 

145" 310· 

•e numero de persones capacrtadas no es 1gua1 a la sumaton, ta.al debldo II Que mucnos dP euos pa111c1oar1 en dl11!'f-entes aCP\.ldades en el penodo del proyeclo 

Total 

Benef. 

0\f�Ct0$ 

10 

18 

17 

51 

20 

25 

70 

455• 



CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO DE EJECUCION DEPARTAMENTO OE CUNOINAMARCA 

Tipo de Activ Horas 
Municipio 

Poblaci6n Oficio Ejecutada ejecutada Contenidos desarrollados Logros y/o resultados Hombres Mujeres 
s s 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 

Manejo de herramlentas 
de talla. conocim1ento de AprendizaJe de manejo 

Lenguazaque Urbana Talia 1 60 condiciones de seguric.ad 23 2 

laboral. Ta lier de 
de gubias y formones 

pulimento 

Taller de manejo de 
Aprendizaje de manejo 

herramienta�. corte. 
de herramientas y carte 

Elaboraci6n ensamblaje y y ensamblaje de 

Zipac6n Urbana de muebles 1 50 muebles y enseres. 5 8 
y enseres mejoramiento de 

Gesti6n col'\ la Umata acabados. Tratamiento de 
la materia prima 

para el repoblamiento 
del recurse 

Capacitaci6n tecnica en 
Se incremert6 la 

filquene Urbana Cesterla 1 70 
la elaboraci6n de las capacidacde producci6n 5 25 nuevas propuestas de 

diserio 
del grupo 

Establec1m1ento de tabla 
Preparaci6n de pasta�. de mezcla de 

Guatavita Urbana Certtmica 1 362 
manejo de tornos de matenales, 

15 35 
tarraja y cocci6n en mejoramiento de la 

homos a gas pasta, agilizaci6n del 
secado de p1ezas 

Rescale de la cultura 
Evaluacion de de la sal. Aplicaci6n de 

condic1ones del material y conocimiento de 
aplicaci6n �e formates y trabajo a 

Zipaquira Urbana Talia 1 80 
herramientas electricas y escala para eJaborar 10 5 
manuales. Preparaci6n productos tallados. 
tecnica de formatos y Registfo y 

realizaci6n de tamaflos a experimentaci6n de 
escala herramientas segUn 

material 

Aplicaci6n de 
Capacitaci6n tecnica en conocimientos sabre 

tinturado de fibra vegetal tinturado al miJeble. 
Guaduas Urbana Carpinteria 1 80 Talleres de control de Adici6n de valor al 7 27 

calidad y estandarizaci6n producto y 

del producto mejoramiento del precio 
de \Jenta 

Elaborac16n de a/gunas 
lineas de mueblas mas 

Capacitaci6n tecnica en s61ido y mejor 

Cesteria, 
�nsamb\aJe de piezas, uso presenta.dos. 

Sllvania Urbana 1 80 de tarugos, tornillos, Replanteamiento de la 10 6 
carpinterla armada de esqueleto y estructura. Eliminaci6n 

estructura de! mueble de clavos de metal. 
Mejor posic1onamiento 

de! mueble 

Asesoria en trabajo Se diversificaron y

Zipac6n Rural Carpinteria 1 80 
formal estetico, identidad desarrollaron las n,Jevas 6 8 

del producto. carga lineas de produr:tos 
func1onal combinando materiales 

Asesorla en ensamblaje Desarrollo de propuesta 
de p1ezas, hechura de de 3 salas de 4 p,ezas 

Cesteria, 
caJas�espigas. tornillos de "inspiracion rattam" en 

Urbana 1 80 madera. armada de 6 10 
carpinterta esqueleto trabajo formal 

chlpalo y mimbre con 
estructura s61ida de 

estetico, identidad del cedro y pino 
producto. carga func1onal 

Total 
Benet. 

Directos 

10 

25 

13 

30 

50 

15 

34 

16 

14 

16 



Guall11ita 

Zipaquora 

Guaduas 

Zipae6n, 
Guala1llila 

Fusaga�. 
Zipaquin!., 
Guaduas. 

LenguazaGU8 
. Fu-

Urbana 

Urbana 

Umana 

Umana 

�y 
Cachipay 

Rural 

Guatavita Urbana 

Fusagasuga Urbana 

Cel'amica 

Talia 

Cerclmica, 
cesterla, 

trabajo en 
guadua 

Talia de 
carb6n y 

oal. 
carpinterla, 

cesterla. 
cmamica 

Mueblerla 

Ceramics 

Reciclaje, 
cerZmica 

3 165 

3 150 

60 

80 

80 

80 

80 

Elaboracion de 
lmpla ntacion del pr °"""" �pos de vajillas de 

tenlo 2GMOres con ajuste de productivo. Mejoram 
del proceso tecn,co 

poezas. Red1sei\o y 
lmplementacion <lei color. 

,-dlll:cion de moldes 

Reclimensionamiento de •sopera. c�emera, 
las l)iezas <lkaparrera. taz6n, 

aa:naras, poci\los, 
platos. 

Eslablecim ,ento de 
Diagn6stlco. Est-• Cldillilidad tecnica con 

fachb1�dad teen,ca ,ngen1eros del Fl. 
Propuestas de que m......,. Oesarro\lt de linea de 

y relig;oso aa;es como souvenires 
tmgJOSOS y de pica y 
casco co1mo m1n13ros 

DesanoUo de lmea� de 
isal:seras condimenteros 

, cilocolateros; baidejas.' 
Asesona en disem y 

desanoOo de producto,; y 
maneJo de 1magen 

Curso-taftef de formacion 
de faeilitadores en.i 

maneJo y aphcacitm del 
M6dulo audiovisual 

Administrando mi trabajo 
artesanat 

ll!'lnSteros. canastas 
ieneros y bolsos en 

fique y macrame c:on 
combmaci6n de 

-llllllel�a\es. Aprendiza;u 
•control de calldad y 

estandarizaci6n 

AprendozaJe de 
.i:enceptos. tecn·cas 

contenido y 
metodologias sobre 

admmistraci6n 
empresarial para 

artesanos 

Calcutando costos· 
Produciendo (niater�s Aprendieron a llevar el 

primas, diseflo) tnaneJo cor,table de la 

Promoviendo y V '. o,ganizaciOn. a co:=.tear 

( el chente. oferta y 11115 productos. a realtz:1r 

demanda, ventas}, lolaneac16n productiva, a 

Ltevando Cuentas (estado o,gan\zar stands en 

de Py G. inventarios. ferias Y a atender al 
balance genral) chente. 

Calculando costos; 
Produciendo (materias Aprendieron a llevar el 

prim as. diseflo): manejo contablt! je la 
Promoviendo y v

· oiganizaciOn a coshar 

( el cliente, oferta y IDs productos, a raalizar 

demanda, ventas); planeac1�n productiva, a 
Llevando Cuentas (estado organ1zar stands en 

de Py G. inventarios, ferias y _a atender al
balance genral) chente 

Calculando costos· 
Produciendo (materi�s Aprendieron a lleva, e1 

primas, disei\o) manejo cont.able de a 

Promoviendo y v � organizacibn. a costear 

( el cliente. oferta y t.s productos, a realizar 
demanda. ventas)· paneac1on proctuctiva, a 

Uevando Cuentas (esiado 
organizar stands en 

de Py G, inventarios ferias Ya atende, al 
balance genral) · clit"nte 

6 4 10 

B 4 12 

7 27 34 

7 10 17 

32 16 48 

43 17 

5 10 15 



Calculando costos; 
Aprendieron a llevar et 

Produciendo (materias 
manejo contable de la 

primas. disel"lo); 
organtzaci6n, a costear 

Promoviendo y Vendiendo 
los productos. a realizar 

Zipaquira Urbana Talia 1 80 ( el cliente. oferta y 
planeac1on productiva, a 

12 

demanda, ventasL 
Llevando Cuentas (estado 

organizar stands en 

de Py G. mventarios, 
ferias ya atendEr al 

balance genral) 
cl1ente 

Calculando costos; 
Aprend1eron a Uevar el 

Produciendo (matenas 
manejo contable de la 

primas, disef\o); 
organizaci6n, a costt:ar 

Promoviendo y Vendiendo 
Guaducc1s Urbana Ceramica 1 80 ( el cliente, oferta y 

las productos, a reahzar 
8 

demanda. ventas); 
planeaci6n prodL.ctiva, a 

Llevando Cuentas {estado 
organizar stands en 

de Py G. mventanos, 
ferias ya atender al 

balance genral) 
client& 

Calculando costos, 
Aprendieron a llevar el 

Produc1endo (materias 
maneJo contab1e de la 

primas, diser'io). 
organizaci6n, a costear 

Promoviendo y Vendiendo 
Ltmgua;:aque Urbana Talia 1 80 ( el chente. oferta y 

los productos, a realiz,.ir 
6 

planeaciOn productiva, a 
demanda, ventas); 

organizar stands en 
Llevando Cuentas (estado 

de Py G, inventarios, 
fenas y a atender al 

balance genral) 
chente. 

Calculando costos. 
Aprendieron a llevar el 

Produciendo (matenas maneJo contable de la 
primas, diseflo); 

organizaci6n, a cosrnar 
Promoviendo y Vendiendo 

FUquene Urbana Cesteria 1 80 ( el cliente, oferta y 
las productos, a realizar 

12 
p\aneacion produc\1va, a 

demanda, ventas); 
organizar stands en 

Llevando Cuentas (estado 
ferias y a atender al 

de P y G. inventarios, 
balance general) 

cliente. 

TOTALES 24 1957 116* 

e 8 nUmero de personas esipaeitadas no es 1gua1 a la suma1ona total deb1do a que muchos de ellos pc1rtic1pan en dderen1es acb"1dades en el ,>eriodo del proyeclo 

19 31 

22 30 

26 32 

15 27 

149* 265* 



Municlp 
lo 

1 

Ceco 
Viejo 

lnlrida 

lnlrila 

lnlrida 

lnlrida 

lnlrida 

•oTAI 

CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE M'REIIDZAJE SENA Y ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 
CUADRO EJECUCION DEPART AMENTO DE GUANIA 

No.de Talal 
Tipode Oficlo Activ. -

l'alllaci6l1 IEJoc-
.. s 

2 3 4 5 

Cesterta lndlgena 
Alfweria 

1 45 

Talia 
lnd•gena Ceramica 1 90 

Tejedurla 

lndlgella Tala 1 415 Cesterla 

Cesterla, 
Papel 

lndlgena reciclado, 2 40 
Cenlmic:a, 

talla en 
madem. 

Cesblrla, 
Papel 

lndlgena reci;lado, 2 80 Ceramica, 
talla an 

rnadera. 

Cesterla, 
Pape! 

lndlgena reci::lado, 
2 80 Ceramica, 

talla en 
madera. 

9 380 

C ·�·

a ts 

6 

!A--de p,oduccil>n 
-el llllljor.lmiento 

• . .....-.-,sen ta 
µ n y 

1edi11B1ai:.amiento de 
p,llduclios. Asesorla an 
...... delpn,ducto. 

E, .. Wfflde 
-

depoduccion 
_ .. ....,_nto 

de procesos y 
r-...iento de 

. produc:tl,s. Asesorla en 
imago,, det producto. 

.&aaciOnde 
-acabadosy 
..-S a protoi.,os 
Olganizacion de la 

p,oduc;ci(,n 

Resl:ate en T ejedurla y 
Ceslerla en rollo. 

..-..ndetgrupo, 
i ipll tentacibn de 

baa ii as, Rescale 
� ......... acabado. 

O...denuevos 
p,oduclos. 

-C.SO taleres de 
11e ia< ien tecnica 

paa la cualificacil>n de 
oliciD5 lradicionales e 

�cony 
desanolodenuevosy 

pllldl,clos 
Cllodem,Tejedurla. 
Alatarla, TeJidos. 

Cesterla) 

en gesti6n 
de la produccil>n 

(-iniStlacil>n, costos, 
contabiidad) 

i-a.Tejedurla, 
Allalarla, Tejidos, 

C.-,ia) 

C........- en gesti6n 
delacomercialZacion 

falmciiln al ciente) 
(Madera,T ejedurla, 
Alan,rla, T e)idos, 

Cesterla) 

Logros y/o resultados Hombres Hombres 

7 8 9 

Definicion de protot,pos 
(10 homos. 2 juegos por 3 
piezas y 3jarrones, Entrega 

de plantilas para 3 
paneras, 3 portacazuelas. 
indMduales y posavasos. 2 

variacion tamano

productos en guaruma (1 
Escurridor). Produci::i6n 

expoartesan ias 
Catalogo y plegable 

Definici6n de prototipos 
(10 homos, 2 juegos por 3 
piezas y 3jarrones. Entrega 

de plantillas para 3 
paneras. 3 portacazuelas. 
indiwtuales y posavasos. 12· 

VariaciOn tamallo 
productos en guaruma (1 
Escurridor). Producci6n 

expoartesanias 
Catalogo y plegable. P 

Elaboraci6n de 10 
protolipos, producci6n de 

200 piezas aprobadas. 11 • 
Elaboraci6n de 5 

muestras tradicionales. 

Me}oramiento de los 
acabados de los 16 productos artesanales 

tradicionales 

Mejoramiento de los 
resultados econ6mic1JS 

de la actividad de 
producci6n y mercadeo 11 • 
de los talleres familiores 
de las participantes en la 

capacitaci6n. 

Organizaci6n de 
mecanismos de registro 
para la remisi6n de la 

producci6n a los eventos 
feriales de las artesanos s· 

de la regi6n interesados 
en comercializar sus 
producci6n en estos 

eventos de mercadeo. 

18 18 

• El nllmero de S)enia'lH capacitadas no esigual a 1, surnatona total detNdO a que muchos de e11os part1c1pan en e11ferentes act1o11dades en el periodO del pr()lfec1o 

Total 
Mu)eres Ilene!. 

Dinc:tos 

10 11 

11 13 

g• 21' 

r 18 

I 

19 35 

14· 25" 

20' 28" 

30 48 



CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENA Y ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCl6N DEPARTAMENTO DE LA GUAJIRA 

-lplo �· Olliclo Activ. Contenldos Logros y/o resultados ...,,,,. Hombres Mujeres Total Ilene!. 
- El•cutadas dasarrollados ejecutadas Dlrectos 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Gesti6n Aprendizaje de las 

Banancas ....... T lljeclur1a 1 administrativa de ta herram1entas btlsicas 
32 4 8 12 

empresa artesana, de administraci6n per 
Clllculo de costos parte de las artesanos. 

Aplicaci6n de los 
modulos 

"Calculando Los artesanos estcin en 
Costos" y capac1aad de apllcar la 

Bammcas lndigena Tejeduria 2 "Produciendo" de! metodologia de costos a su 84 4 10 14 

material actMdad Se 1mpu1so la 

pedagogico creac16n de fam1empresas 

"Administrando mi 
Trabajo Artesanal" 
, ecn1cas-de vemas 

para diferentes Mejoram1ento de ta 
mercados. 

Barrancas lndigena Te,edurla 1 Tecnicas de gesti6n comerc1al 
38 4 32 36 

exhibici6n y 
realizada por los 

presentaci6n de\ 
artesanos 

. 
------,, 

Aphcaci6n de los 
m6dulos 

"Calculando Me1oram1ento de la 
Costos" y gesti6n empresanal de 

El Molino lndigena Tejedurla 1 "Produciendo'' de\ los artesanos, sabre 43 12 50 62 

material todo en el ambito del 
pedag6gico calculo de costos 

"Administrando mi 
Trabajo Artesanal" 

Pa.i1t1pae16n en Expoferra 

Atencion al 2000 organizada JX)r la 

Maicao lndlgena Tejedurla 1 cliente,como Camara de Comerc10 y el 24 5 18 23 
Fondo Mr.do de la Guawa 

participar en ferias, Puntos de Ventas en 
Ma1cao y R10hacha 

. 

Elaborac,on de 
Mejoramiento def articulos artesanales 
tejido, rescale de de 6ptima calidad y 

.Maicao lndlgena Tejedurla 2 tecnicas y participac1on en ferias. 180 2 10 9 

producci6n de la Esta en proceso de 

artesan1a creacion un fondo de 
matenas primas 

Atenci6n al cliente, 
Prot3orcionar al 

Ma1cc10 Unbia. participaci6n en 
artesano en forma 

R10hacha.Barra lndlgena Tejedurla 1 ferias. come vender 
oportuna herramientas 24 11 16 27 

oc ... y formulaci6n de para atender al cliente 

proyectos 
y desempenarse mejor 

en la feria 

'-iapacifac1on en 
las diversas 

tecnicas. control de Se logro el rescate de 

Riohacha lndlgena Tejedurla 2 
calidad, tecnicas y diset\os. 

130 3 7 10 
elaboraci6n de diversificaci6n de 

nuevos productos y productos 
creaci6n de fondo 

L,_ ma•""ri"'"' '"'rima--

Como contactar 
con mercados 
nacionales e Part1c1pac16n en Expofena 

internacionales. 2000. organizada por la 

como participar y 
camara de Lomenc10 y el 

For.do Mo:to de la 
exhibir las Guawa Comerciahzac16n a 

R1ohacha lndlgena Tejedurla 1 artesan1as en nivel Internacional con 38 0 8 8 

ferias y rondas de Zamb1a(Afnca) y contactos. 

negocios. Como cOf'I Sl.i1za a mve1 l\ac10na.l 

con Bucaratl'anga. Cali y 
lograr contactos Cartagena a peque'"'a 

para futuras ventas es.cala 
a traves de \os 

m1smos 



Municiplo 
Tipode 

Olido 
Activ. Contonidos Logros y/o resultados Horas Hombres Mujeras Total Benet. 

- IIK-• -rotlados ejecutada> Dtritc10s. 

, 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Capacttac16n en tie esta produciendo tecnicas de tejido mochilas de diferentes para mejorar el diseflos y tecnicas al producto, rescate tgual que ch1nchorros 
Rrol'lactla lndlgena Tejeduna 2 de tecnicas y sencillos.Se esta 108 21 59 77 

disef\os ancestrales 
al igual que incluir produciendo artesanias 

un nuevo oficio. de meJor calidad y se 

Se introdujo la introdujo la tecnica del 

tecnica del torno torno. 

Aplicaci6n de los 
m6du\os 

"Calculando 
Costas" y Manejo mas efrciente "Productendo" del de la empresa artesana material 

R1ohacha lndigena Tejedurla 1 pedagog,co al apllcar las 
40 5 23 28 herramientas de "Administrando mi admin1straci6n Trabajo Artesana\" 

enset'ladas al igual que 
t&cnicas de 

comerc1alizac16n y 
ventas 

Tecnicas de ventas 
para diferentes Amp\iacion tie \as mercados 

Rtohacha mdlgena Tejedurla 1 Tecmcas de estrateg1as de ventas 
42 12 18 30 

exhibic10n y usadas por las 

presentac10n de\ artesanos 

IDroducto artesanal. 

GapacitaciOn para 
comercializac16n a La asociac1.:>n tiene un nivel local, 

San Juan del regional,nacional e punto de venta en la 

Cesar lndlgena Teiedu11a 1 internacional a comunidad. 42 0 34 34 

traves de puntos de participacion en ferias 

ventas y como locales. 

participar en ferias. 

Capacrtac1on en React1vacibn de la 
tecnicas de tejido asoc1aci6n. elaboracion 

!San Juan del para mejorar el de productos de optima 

Cesar lndlgenas Tejedurta 2 producto. rescale calidad.diversificaci6n 100 15 25 40 

de tecnicas, de productos y rescate 
elaboraci6n de de tecnlcas 

nuevos productos tradicionales 

Aplicacion por parte 
Aplicaci6n de los de la comunidad 

m6dulos indigena de lo 

Tejedurla "Calculando trabajado en \os 

San Juan del Costos" y talleres y una alta 
tndlgena Taftado 

1 "Produciendo" del motivaciOn por mejorar 42 0 26 26 
Cesar Pintura 

Ceramica material la gestion empresarial 
pedag6gico de su activ1dad coma 

"Administrando mi parte de! proceso de 
Trabajo Artesanal"' recuperation de sus 

tradic1ones 

Capacitaci6n para 
comercializaci6n a Contactos nivel local. comerciales a nivel 

Unbia lndlgena Tejeduria 1 reg1onal,nac1onal e internac1onal 30 11 43 54 

internac1onal a (Venezuela), traves de puntos de 
ventas 



--
lipode Oficlo Activ. Contenidos 

Logros ylo resultados 
Horas Hombres Mujeres 

-16n Ejecutadas desarrollados ejecutadas 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 

Capacitaci6n en 
mejoramiento del Se 10!76 producir 

tejido y rescale de chmchorros prtouya dOcie 

� lndlgena Tejedurla 2 
tecnicas y disenos faz,moch11as_ pellones v 110 4 24 1\radicionales.Gesti6 wa1renas de buena calldad 

n para la organ1zac16n del fondo de 

producci6n. Gesti6n matenas pnma� 

comercial. 

Reactivaci6n del 
comite artesanal. 

Elaboracion de elaboraci6n del 
artesanias de producto tradic1onal y 

Unboa lndlgena Tejedurla 2 buena calidad, contactos directos con 13( 0 21 
rescate de diser'los, turistas. Se preve la 
control de calidad organ1zaci6n de un 

fondo de materias 
pnmas 

Aphcac16n de los 
modulos 

''Calculando 
Costas" y 

Mejoramiento de la 
"Produciendo" del 

matefial 
gestion administrativa 

Unboa lndlgena Tejedurla 1 pedagogico 
de la em presa artesana 

36 47 214 
en la comunidad con 

"Administrando mi 
especial avance en el 

Traba10 Artesanal" 
al igual que ccilculo de costos 

t8cnicas de 
comercia!izaci6n y 

ventas 

Apertura en las 
indigenas del 

M6dutos de departdmento a 

- lndlgena Tejo,durla 1 
liderazgo, cambiar la form a coma 

4C 3 9 
calculando costos y administ�an su trabajo 

produciendo para desarrollarlo, 
diverslficar productos y 

comercializarlo 
I 

Como participar y I 

exhibir las 
art.esanias en Part1c1pac16n en el Festival 

fertas y giras de de la cultura Enr:uentro de 
Unbla lndlgena Tejeduria 1 negocios. Como Pueblos con el Un1verso 84 5 11 

logfar contactos Wayuu y Rueda de 

para futuras ventas negocms 

a traves de los 
m,smos. 

Reactrvac16n de la 

Reorganizaci6n de 
asoc1ac1bn. los artesanos 

sc1ben man eiar tintes 

lnclegenas Tinturado y 
la asociaci6n. naturales eiabora( 

Unbla 2 manejo de tintes chinchorros doble cara 140 2 13 Wayuu tejedurla 
naturales. rescate prtouya telarana mocn1las 

de diselios. en tres dlmensmnes en 
dlferentes d1set'los al 1gua1 

que somtferns 

Manejo de tintes 
Artesar'lla de Optima 

naturales. rescate 
calidad, producc16n de 

de diselios. 
nuevas lineas de 

Uribia lndlgena Tejedurla 2 diversificaci6n de 
productcs mantas 100 3 11 

productos, control 
bordadas. mochilas de 
disenos ancestrales, 

de calidad 
port.a celulares. 

Totales 32 1637 48" 216" 

El numero de per:sonas capac1tacias no es 1gull a 1a sumatona total cietHCio a aue muchos cie ellos panic1pan en •11te.-en1es actrvidaaes ':!n el penodo del proyec10 

Tolal Ilene!. 

Directos 

10 

28 

21 

261 

12 

16 

15 

14 

261' 



t 

CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO DE EJECUCION - DEPART AMENTO DE GUAVIARE 

'M . . . Tipode Of-lCI0-
I No. de , HorasI Activ. · . t Contenidos 
I Ejocuta I eJecu a desarrollados

das I das 
1------,------+- -- --;·�=-----;------
(---!_-�-2 _ __,_ _3_�

1
-4 __ � _5 � 

1 un1c1p10 IPoblac:ion / 

6 

Logros y/o resultados 

7 

I IRescate de color. NuevosiOesarrollo de Linea de mochilas 

Hom !Mujere 
1 bres s 

i 8 9 

/ Miraflores i T..;,,dwia 
ln<lgefla : V Cesteria 50 productos definic1<in de . 6 propuestas . Linea de 2· 10' 

intervenci6n. productos (6) 

Total 
Bene! 

Directos 

10 

12· 

�--------·-----.... ---�-� __._. _____ _ ----- ------ --- ·-·----

\san Jose <lei 
I GU8Vlare 

Talla 
madera 3 90 

i Nue'\los acabados Nuevos Oefinicion de linea de productos 
'

1 1 O* 
i Productos. D1mens1onamren1o (6 productos). 

1-------- --- ----+---
' 

Tallaen 
i San Josee ! madera,T: 
ldel Guav,are I lncligena. i ejedwia. : !Miraflores, Eli Urbana I Alfarerla, ' 
, Retomo 1 Tejidos. , 
: I Cestetia 

3 240 

- -- -- - ------ --------->------·-·· -- -----

Curso-taller,,s de 
; capacitaci6n tecnica para 
1 la cualificaci6n de oficios 

tradictonales e 
implementaci6n y 

desarrollo de nuevos y 
productos 

(Madera,Tejeduria. 
Allareria, Te1idos. 

Cesteria) 

1 Me1oramtento de la adecuaci6n 
de materias primas y el 

mantenimiento de equipos 

---- ��------··---- ---·--·-------- -

!Madera.Te i San Josee , jecula, ldel Guav1are. lndigena, i 
IM1rallores Et, Urbana Alfareria, · I Retomo Tejidos, 

Cesteria 

2 120 

� --------�-

; San Josee 
,Madera,Te 

idel Guav,are. lndigena, =�� 
/Miraflores. El Urbana T-dos,'Retorno -r 

Cesteria 

TOTAL 

3 196 

12 696 

Cursos-taller en gesti6n 
de la producci6n 

(administraci6n, costos, 
contabilidad) 

(Madera ,Tejeduria, 
Altareria, Tejidos, 

Cesteria) 

Cursos-taller en gesti6n 
de la comercializaci6n 

(atenci6n al cliente) 
(Madera .T ejeduria. 
Alfareria. Te11dos 

Cesteria) 

--------�- _____ _J ___ _ 

Se1te 1 

lncorporac16n de norma� ten1cas para 
la rac1onahzac16n del �so de recurses 

Me1oramiento de la organizaci6n 
de la tienda artesanal de San 

Jose y adopcion de Sistema de 

,registro para control de entregas 
y reintegro de mercancias en 

cons1gnaci6n y para mcrcadeo 
en fenas 

20· 

20· 

23' 

23 

10' 

40' so· 

40' so· 

40" 63 

40 63 



CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCION DEPART AMENTO DE HUILA 

Tipo de Activ. Horas 
Contenidos Total 

llunicipio Poblacion Oficio Ejecutad ejecutad desarrollados 
Logros y/o resultados Hombres Mujeres Benef. 

as as 
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

AprendizaJe del manejo 

Manejo de las de herramientas 
menores y de las 

Neiva Urbana Talia en 
1 200 

herramientas y tecnicas t8cnicas de extracci6n y 8 11 20 
m&rmol de Explotaei6n de tall a. resultando 8 llneas 

materias primas. de productos 
terminados 

Aprendizaje de ,os 
Capacitaci6n en la procedimientos 

Attamira Rural Comidas 
1 105 

preparaci6n de plates culinarios para la 
22 15 37 

Tlpicas tipicos a base se harina preparaci6n de '1 0 
de achira platos a base de harina 

de Achira 

Adquisici6n de 

Capacitaci6n tecnica en conocimientos b8sicos 
Tarqui Rural Cesteria 1 55 del oficio de la cesteria 8 6 14 

el oficio de la cesteria desarroHando ,a t8c:"tica 
y mejorando acabados 

Conocimientos b&sicos 
sabre el oficio. Oiset'lo 

Elias Rural Tejedurla 1 60 
Tecnlcas uti/izadas en de productos y 

32 8 40 
la tejeduria con fique terminaci6n de estos: 

Bolsos e individuales en 
varios diseflos 

Manejo btls1co de la  
tecnica de modelado 

Extracci6n de materias inciuyendo el 
primas, Manejo de adiestramiento en la 

Tello Rural Ceramica 1 60 co\ores y su aplicaci6n, extracci6n de la matena 9 6 15 

maneJo de 6xidos y pnma, manejos dE 
quemas de productos co lores. 6xid.Js y 

quemas. diseno de 6 
nuevos productos 

lmplementaci&n de 
correcc1ones en 

acabados y cor,trol de 
T ecnicas de acabados calidad, manejo del 
y control de calidad, color, acrllicos y Cxidos: 

San Agustin Rural Ceramics 1 40 manejo del color y su estandarizaci6n de 5 15 20 

aplicaci6n, manejo de quema y control de 
acrllicos y vinilos tem peratura; se 

evaluaron \os proce� os 
de la fase inicial al 

acabado. 

Se perfeccicno la 
Tecnica de modelado tecnica del modelado y 

lcampo A!egra Rural Cerc\mica 1 20 en alfareria, generaci6n se d1eron nueva:. ideas 3 12 15 

de nuevos productos para producir nuevos 
productos. 



llutti-.. 

1 

Tello 

Aipe 

Gigante 

la Plata 

Timana 

Yaguara 

CONTRA TO SERVICIO NAC10NAL DE APRENDIZAJE SENAY AIOESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCION DEPART AMENTO DE HUILA 

Tipo de Activ. +-tor.as 
Conlenidos 

Poblacion 
Oficio Ejecutad ejecutad deSMTollados 

1-P" resultados Hombres Mujeres 
as as 

2 3 4 5 6 7 8 9 

Capacitaci6n en el &11¥- perfeccionar 
mejoramtento de los los ._os de los 

Rural Cesteria 1 10 terminados y ,.-c1e cesteria y 3 12 

generaci6n de nuevos se oblulliemrl 8 nueva:,

prodw:tos "" ta cestena liMas de productos. 

lldapcw, de la tecnica 
de-en telasy 
aecbe propendiendo 

Capacitacitm tra..,fDS 
IJlUfialmm:alividad en los 

Rural Muflequeria 1 10 de borda dos y 
tllsenos.-: obtenci6n de 

20 
conoamientos en 

muRequer4a munequena como 
proyeccion de USO tin 

leallcasmil<tas 
J1fte5anaJ8S 

Los -arlesanos 
CIIIIIKlefOn los 

capacrtaci6n en las elanelCDsteonco-

Ceramica y 
tecnicas de modelado y lundamentales 

Rural Sombrererla 1 20 moldeado en ceramica; enlatecnica de 5 10 

T<iCl'lieas de .........,., moldeado, 
sombrere1ia en P»Dt •-- 5 lim,as de 

�a basede 
acma 

Las artesanos 
adquirieron 

Capacitaci6n T ecnica conoamientos y 
Rural Tejeduria 1 80 en tejeduria a base de tlabilidades necesarias 20 60 

fibra de platano para generar 6 nuevos 
,-.... con fibra de 

platano. 

� de la tecnica 

Capacitacion T ecnica 
de elaboracion de 

engobes, vidriados, su 
Rural Ceramica 1 100 en engobes, vidriados y aplicacion. efectos 

2 18 

pastas espacialeS !' SU 
formulaci6n. 

Se aprendieron 

Capacitac16n para 
tecmcas para la 
elabofacion de 

Rural 
Ceramica y 

1 10 
elaborar empaques de empaques de ceramir.a 2 13 

Dulceria ceramica para duloes y .,.e promuevan la 
achiras cerarnica y la d1Jlceria a 

la vez. 

To tal 
Benet. 

10 

15 

20 

15 

80 

20 

15 



CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENA Y ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCl6N DEPARTAMENTO DE HUILA 

Tipo de 
Actlv. Horas 

Contenidos Total 
Munieipio 

Poblacion 
Oflcio Ejecutad ejeeutad 

desarrollados 
Logros y/o resultados Hombres Mujeres 

Benet 
as as 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Se logro un 
conocimiento sobre la 

Capacitaci6n teG:nica tecnica de elaboracilm 

V!llav1eja Rural Tallado , 20 
para la eiaboraci6n de de productos 

12 8 20 
trabaJos en totumo dacorativos y utihtarios 

yealabazo a base de totumo. 
calabazo; generando 8 

ltneas de articulos 

Se dictaron los cuatros 
Capacitac,on de 4 

m6dulos diser'lados por 
fa cmtadores 

multiphcadores en el 
SanAgustm, Rural y Ceramiea y 

1 40 
Artesan1as de Colombia 

tema de adm1n1strando 1 3 
Pitalilo. Neiva Urbana talla y el SENA sobre la mi trabaJo artesan.a! 

Admimstrac16n del taller 
Artesanai 

para la difus16n de la 
metodoiogla del Hui;a 

Tramites de 
Los artesanos se 

exportaci6n. lnscripct6n informaron sobre la 
Timana, La 

Ruraly 
Ceramica. y separacion del stand Feria artesanat de Chile, 

Jagua, Sua:t.a 
Urbana 

Cesterla y 1 40 para la feria de Chile . de esta forma sus 
8 12 20 

y Neiva lalla maneJO de precios, horizontes se amphan al 
cambio de moneda y 

ambito internacionaf. 
otros. 

Tello, Villa Los artE sanos 
Vieja, San capacitados adquirieron 
Agustin, conocimientos acerca 
PHalito, Conocimientos sobre de como adm inistrar 

Acevedo. Rural y Urt Varios 3 200 Administract6n del taller sus talieres a traves de 40 45 85 

Suaza, artesanal una metodologia 
Yaguara. dise�ada por el SENA y 
neiva y Artesanias do 

Campoalegre Colombia, 

Levantamiento de 
Mecarusmos de ptanos de casett1s en et 

Tallaen 
comerctalizacKtn, parque arqueol6glCO de 

San Agustin Rural 
piedra 

1 60 informaci6n sobre otras San Agustin, exhibicion 9 6 15 

Ferias nacionales y de folografias y videos 
mtemac1onales. de Ferras; c.;ontactos con 

Ecuador 

<>an Agustin. 
Pltalito, 
Suaza. Coordtnac10n d1recta Los artesaroz 

Acevedo, para la selecci6n, partleipantes lograron 
Tello, 

Rural y 
Talia. f1nanciacion, ventas totaJes por 

Palermo. 
Urbana 

ceramica. 1 80 .participaciOn, $24,000.000 realizaron 70 130 200 

Ne\\fay Ceslelia estimu1acton econom•ca \mportantes cc-ntactos 
Garzon; La de los artesanos en la para contmtos 

Jagua. Feria de Ne1va nae,onales 
Timana y 

Guadalune 



CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENIIIZAJE SENAY ARTESANIAS OE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DE HUILA 

Tipode 
Activ. Horas 

�· Total 
Pablacion Oficio Ejealtad ejec:lltad 

........ ._ 
Logros ylo resultados Hombres Mujeres Benef. 

as as 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

San Agustin, 
Pilalilo. Los artesanos 
Suaza. 

Talia, eoor ........ - participantes lograron 
Acevedo, R..-aly ceramica, 1 100 para la participacion de ventas totales por 4 8 12 

Tello. Urbana 
Cesteria 

los artesanos en la $4.000.000y reallzaron 
Palermo, Feria de Pilalilo. importantes contactos 
Neiva y nacionales 
Timana. 

San Aguslln, 
Pitalito, Coordinacl6n rlrecta Los artesanos 
Suaza, parala�. part.icipantes lograron 

Acevedo, --

Tello, Rural y Talia, partiapacion. 
ventas totales por 

Palermo, Urbana 
ceramica, 1 200 est1mulaciOn econom,ca 

$40 000.000 realizaron 9 7 16 

Neiva y 
Cestena de los artesanos en \a 

1mportantes contactos 

Gaizon; La Fer-ia de para exportaciones 

Jagua. Expoariesaruas 
futuras 

Tm,ana. 

c-dinactGn •ecta 
Los Mtesanos 

para la selea:i6n. 
participantes lograron 

Talia, ventas totales por 
Neiva Urbana ceramica. 1 15 insc,ipcion. fmanctadOn $1.500000 realizaron 2 0 2 

Cesteria 
y partic1pacion de 2 1mportantes Cl')ntaclos artesanos en la feria de 

las Flores de Medellin para reahzar 
exportac1onas 

Establecim1ento de 
10 000 plantulas cie 

Se diefM Asesoroas lraca en en areas de 

Acevedo Rural Tejedurta 1 300 punt:uates sobre los cutt1vo pertenec1en1es a 3 35 38 
cultivos de lraca y su artesanas de la vereda y 

opttmizacion nveras de los rios, con 
una coberturn 
aproximada 

Tramites de Los artesanos se 
Timana, exportacion, lnscnpci6n informaron sot.re la 
garZOn, R..-aly 

Cesteria, y separadon def stand Feria artesanal de Chile, 
tejedurla, 1 40 para la feria de Chile 5 15 20 

Suaza y \.Jlbana talla manejo de precios, 
de esta forma sus 

Neiva. horizontes se amplian al 
cambio de moneda y ambito internacional otros. 

Mejoramiento, diselio y 
desarrollo de productos Desarrollo dE-" productos 
artesanates referentes . bolsos y cargaderas, 

Garz�n Rural Tejedurta 1 40 al oficio tradicional. desarrollo del empaqur. 2 3 5 
Seguimiento del e 1magen d,! los 

proceso y calidad de productos 
producciOn 



Municipio 

1 

San Agustin, 
Pitalrto. 
Suaza, 

Acevedo, 

Tello, 
Palermo. 

Neiva y 
Timana. 

Las Plalas 

1�11.., 

Palermo 

A1pe 

Guadalupe 

CONTRATOSBVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCION DEPART AMENTO DE HUILA 

Tipo de At:tiv. Horas Contenidos Total 
Poblacion 

0km Ejecutad ejecutad 
desarrollados 

Logros y/o res r_Jltados Hombres Mujeres 
Benet. 

as as 
2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Oiversificaci6n y Desarrollo de una linea 
O!sBia mejoramiento de de bancas. combinaciOn 

Rural Caaml;a 
1 40 

productos, capacitaci6n de materiales, Nueva - 21 21 r....-1a tecnica de procesos, linea de marroqumeria 
Marroqlllll!l1a Tecnicas de hilado y de oficina, nueva linea 

otras. de Comedor. 

Mejoram1ento diserio y 
desarrollo de productos OesarroOo de lin�a de 

lndlgena T_.,..la 1 40 
artesanales referentes mantas. propuestas de 

1 9 10 al oficio artesanal: diselios y combinac16n 
seguimiento del proceso de materiales. 
y calidad de producci6n. 

Conocimiento de 
tecnica, matenas 6 fruteros, 1uegos de 
primas. productos individuales, 2 centres 

tradicionales. de mesa, 1 base d� 
Rural O!sleria 1 40 mejoramiento de mesa. 2 botelleros, 2 B 2 10 

producto y bande1as. 2 r:anastos 
diversificac16n. lefleros y 2 escobi+as. 
seguimientt' de Juego de Cubremater.1s 

procesos y producci6n. 

Mejoramiento diselio y 
desarrollo de productos Desarro\lo de linea cle 

Rural Sombrererta 2 40 
artesanales referentes tapetes. propuestas de 

1 5 6 
al oficio artesanal; nuevos diselios: Tallm 

lseguimiento del proceso de color 
y calidad de producci6n 

Conoc1m iento de 
t8cnica, materias 
primas, productos Desarrollo de unr base 

tradicionales, para mesa, 1 canasta. 1 
Rural Cesteria 1 40 mejoramiento de florero, 3 m6v,I�!:>. 1 2 6 8 

producto y carangano. 1 tambor, 1 
diversificaci6n, c1enpatas 
seguimiento de 

procesos y producc16n. 

Conocimiento de 
tecnica, materias 
primas, productos 

tradicionales, Se trabajo en 1 tt,ea de Rural Sambrerarla 2 40 mejoramiento de 10 10 20 

producto y mesa y 4 pc.,rtagafc..s. 

diversificarion 
seguimiento de 

procesos y produccion 



Municjpio 

1 

Nataga 

Nei\la 

Rivera 

Suaza 

Vila vieja 

CONTRATO SERVICIOIMCIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DE HUILA 

Tipo de 
Acliv. Horas 

Contenidos 
Poblacion 

Ofocio Ejecutad ejecutad 
desarrollados 

Logros y/o resultados Hombres Mujeres 
as 

2 3 4 5 6 7 8 9 

Conoc1m1ento general 
Conocimiento de de la cultura material, 
tecnica, materias Promoci6n y divulgac16n 
prlmas. productos de la ent1dad y su 1abor 

Rural Cesteria 1 8 tradicionales, social. Asesorlas 5 
divers1ficac1on. puntuales. Posible 
seguim1ento de intervencion en 

procesos y producc16n asesonas tecnica en 
ceram1ca 

Reuni6n y objetivos Fabncac10n de 
generales. Capacitac16n accesonos para 

en tecmcas de forja, chimeneas, Forja 
tecnicas de pintura y manual con alambre 
acabados rllsticos. 

Cal. 8. 10. Alternativas 
Meta listeria. 

Asesor\a para desarrollo de 
Urbana yR 

Forja 
3 40 complementaria con 

productos. 5 bocetos 
8 1 

artesanos de madera listos para producci6n, 6 
desd rrol lo en 
innovac16n de 

bocetos para diversificar 
el ofic10 con madera. 3 

productos 
Juegos de chimeneas 

Com binaci6n de 
matenales y oficios 

con sus aces 

lnvestigaci6n de la 
s� trabaja la carpinteria 

cultura matenal. para la fabricaci6n de 
conoc1m1entos de 

Rural 
•

Varios 1 16 
oficios. tecnica, 

puertas. closets. Nos e 5 0 

materias primas. 
ofrecen productos con 

productos trad1c1onales 
identidad cultural. 

MeJoram1ento del 

Rural Sombrererla 1 40 
ldentidad. ,magen y producto , propuestas 

4 3 
empaque de productos de empaque y etiqueta 

de los productos 

Conocimiento de 
tElcnica, materias 

l nstrum 
primas, productos Una gu1tarra y 3 

Urbana 
Musicales 

1 40 tradicionales, 
13.mparas 

1 0 
diversificaci6n, 
seguimiento de 

procesos y producci6n. 

42 2289 153• 259• 

• 8 numero deperscnas capaataoas no es iguaJ a ta SIAl'lalooa total deb1do a que muchos de ellos part1c1pan en d1ferentes acbV!dade:s en el penodo del proyecto 

Total 
Benef. 

10 

5 

9 

5 

7 

1 

412' 



CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DEL MAGDALENA 

No.de Total Tot::al 

-lplo T ... de Ollclo Activ. Horas Contenidos Logros ylo resultados Hombres Mujaras llenllf. 
-16n Ejacutad ejocutada desarrollados 

Dll9CtOS 
s 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Los artesanos se 
lcapac1taron sobre las 

MeJoramienlo de tecmcas basicas del 

PedraZa Rural Dulceria 2 120 
calidad y acabados oficio de ta Ila, 

25 20 45 
de las productos aprendieron a 

artesanales mejorar las 
acabados en sus 

productos. 

Capacitaci6n sobre 
Los artesanos 

recibieron 
las tecnicas de la capacitaci6n tecnica 
talla en piedra de 

Santa Mart, Urbana Talia 1 60 
jab6n, 

sobre la lalla en 20 0 20 

meioramiento de 
piedra de Jab6n 

las productos 
logrando me1orar sus 

produclos 

Capacitac16n para 
Los artesanos se 

el manejo y capac,taron sobre el 
procesamiento de 

la calceta de 
maneio y 

Cienaga Rural Cesteria 4 240 platano y armada 
procesamiento de la 0 41 41 

calceta de platano, 
de producto en aprendieron tecnicas 
rollo o en otras 

tecnicas 
de ro\lo y otras 

Aplicaci6n de los 
Los artesanos 

m6dulos 
aprendieron los 

"Calculando 
conocimientos 

Costas" y 
bas,cos para 

Pivijay Rural Cesteria 1 60 "Produciendo" del 
administrar su 

15 4 19 

material 
empresa como 

pedag6gico 
manejo de costos. 

"Admm,strando mi 
presupuestos y 

TrabaJo Artesanal" 
procesos 

admm,strativos. 

Aplicaci6n de los 
Los artesanos 

modules 
aprendieron Ins 

"Calculando 
conocim ientos 

Costas" y 
basicos par3 

Santa Marta Urbana 
Bisuteria y

2 60 "Produc,endo" de\ 
admmistrar su 

16 6 22 
talla material 

empresa comu 

pedagcigrco 
mane10 de costos. 

"Administrando mi 
presupuestos y 

Trabajo Artesanal" 
procesos 

administrativos. 

Aplicac,on de las 
Los artesanos 

m6duJos 
aprend1eron las 

"Calculando 
conoc1mientos 

Costos" y
bas,cos para 

Pedraza Rural Dulceria 2 85 "Produciendo" del 
adm1nistrar $U 

28 22 50 

material 
em presa coma 

pedag6g1co 
manejo de costos, 

"Admm1strando mr 
presupuestos y 

TrabaJo Artesanal" 
procesos 

adm1mstrahvos. 



Munlcipio 

1 

Santa Mana 

Santa Mam 

P1viJay 

Pedraza 

PiViJay 

Pivijay 

Santa Man. 

Tipodo 
� 

2 

Urba1a 

Urbana 

Rural 

Rural 

Rural 

Rural 

Udiana 

No.de 

Oficio 
llctiv. 

E)lcutad 

3 4 

Talia 1 

Bisuteria 1 

Cesteria 1 

Oulceria 2 

Cesteria 1 

Cesteria 1 

Talia 1 

Total 
Hon,; Contenidos 

oj4,culada dasarrollados 

s 

5 6 

Capacitaci6n en la 
atenci6n al chente 

50 y en la exhib1ci6n 
del producto 

artesanal 

Capacitaci6n en la 
atenci6n al cliente 

50 y en la exhibici6n 
del producto 

artesanal. 

Capac1taci6n en la 
atenci6n al cliente 

50 yen la exh1b1cuin 
del producto 

artesanal 

Capac1taci6n en la 
atenci6n al cltente 

60 y en la exhib1ci6n 
del producto 

artesanal 

Asesoria en 
aspectos 

referentes al 

40 
mejoramiento del 

producto 
especialmente en 

cuanto a acabados 
y ergonomia 

Oiagmislico sabre 
el oficio artesanal 

de PiviJay y 
propuestas sabre 

40 posibles lineas de 
Productos que 
puedan tener 

oportunidad en el 
mercado 

Asesoria en 
aspectos 

referentes al 

60 
meJoram1ento del 
producto actual 

especialmente en 
cuanto a acabados 

y ergonomia 

Total 
Logros y/o resultados Hombres Mujeres Bene!. 

Oirectos 

7 8 9 10 

Los artesanos se 
capacitaron en 

tecn1cas de atenci6n 
16 0 16 

al cliente y 
comercializaci6n en 

general 

Los artesanos se 
capacitaron en 

tecn1cas de atenr.i6n 
18 0 18 

al cliente y 
comerc1alizaci6n en 

general 

Los a rtesanos se 
ca pac1ta ron en 

tecrncas de atenc16n 
8 12 20 

al chente y 
comerciahzaci6n en 

general 

Los artesanos se 
capacitaron en 

tecnicas de atenc16n 
10 22 32 

al chente y 
comerciallzaci6n en 

general. 

Se realiz6 un trabajo 
con las artesanos 
obleniendo una 

propuesta de diseiio 16 5 21 

para meJorar sus 
productos y crear 

unos nuevos. 

Se obtuvo un 
d1agnoshco sabre el 

ofic10 artesanal y sus 
productos, se 

21 5 21 

produJo una linea 
nueva de productos. 

Se obtuvo una 
propuesta sabre 
nuevas lineas de 

productos. los 
18 a 18 

artesanos 
aprend1eron a 

elaborar las nuevo5 
productos. 



No.de Total 
Total 

-iplo 
Tlpode 

Ofido 
Activ. Horas Contenidos 

Logros ylo resuttados Hombres Mu)eres Bane!. Poblaclon Ejecutad ejecutada desarrollados 
as s 

Oirectos 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Diagn6stico sobre 
las olicios 

artesanales de Se obtuvo un 
Pedraza y d1agnost1co sobre e l  

Pedraza Rural Du lceria 1 20 
propueslas sobre ol,cio artesana\ y sus 

12 12 24 
pos1bles lineas de productos. se 

• productos que produJo una lmea 
puedan lener nuev a de productos. 

oportunidad en el 
mercado 

Propuesto:i 
prelimmar de Se diseriaro n nuevos 

Cienaga Rural Cesteria 1 20 
proauclos produclos 

0 18 18 
arlesanales arlesanales y 

utWtarios utililarios 
(contenedores). 

Propuesta 
prelimmar de una 

linea de productos 
ulihlanos Se disenaron nuevos 

Santa Marta Urbana Bisuteria 1 40 
(contenedores), en productos 

18 4 22 
la cual se artesanales y 

aprov echen e ut1\itanos 
,nvolucren diversos 
materiales propfos 

de la zona. 

23 1065 75• 49• 124' 

• B numero CJe persC11as capacitadas no es 1gua1 a la wmatona 101a1 deb1do a que muchos de ellos partic1pan en c111erentes actP,.,da<les en el penodo de\ proyec10 



T ... 
• 

lllunicipio - . 

iiin 

1 2 

-

-
-

lf!llallicencio urbana 

\fllJavicuncjo 

Cienaga Ulbana 
R .. al 

Acacias Rural 

Puerto 
Lopez Rural 

SanMartln Rwal 

Guamal Rural 

Cumaral Rural 

Puerto � 
Gaitan a 

CONTRA TO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCt6N DEPARTAMENTO DE META 

No.de Total 
Total Activ. Horas Hombr Oficio 

Ejeculad ejecuta 
Contenidos deHrrollados LDgr.- ,io resultados Mujeres Benet. 

es Directos 
as das 

3 4 5 6 7 8 9 10 

ldenlificacion del oficio. rescale de la tecnica. 

capacltacion tecnica - taller 
-n y diseno de 10 

·- y 6 modelos Plumerla, 2 60 creativo. seguim1erto del Cllfflbinaei6n de 15" 15" 
proceso, calidad produccion 

...-a1es.Elemetos de 
.Combinacion de metenales. 

decorac16n ( moda) 

ldentificaci6n del oficio, 2.m.-as del oficio y 5 
Poicelaniero capacitacion tecnica - taller 

� Linea de perchas de 
2 20 creative, seguimiento de! 1a· 1a· m. 

proceso, ca Ii dad produccion 
pa·red. decoradas con animales 

. Combinac,on de materiales. 
de la region . 

l denlificacilm del oficio. 
capacilacion tecnica - taUer Desam:Jtkl nuevo grupo. 

Munequerla 2 20 creative, seguim1ento del M\lllecala llone,ila, caballo de 15• 15" 

proceso, caltdad producci6n trapo 
. Combinacion de materiales. 

ldentfficacion del oficio, 
capacitacion tecnica - taller 

Carpinteria 2 20 creativo. seguimiefto del 3 prototipos s· 2· 7• 
proceso, cafidad producei6n 
.Combinacibn de materiales. 

Oocumento sobre el oficio 

Cesterla 
artesaRol enfocado hac,a la 

producCICin y me:oram1ento de 
la cultura material 

Alolopn,yecto curse 18 
leap;acitacion en marroqu,nerla. 

Capaci tacion tecnica ,Ta lier Rescale de y elabor�cion de 
T atabarterta 2 40 creativo. seguim,ento trenzas • los apero� de 9• 4• 13" 

procesos, producci6n. vaqueria. Desarrollo de 
pla-s o moldes, 5 

prototipos 

Jdentificacion del ofic10. 

Tejedurta, 
capacitacion tecnica - taller 

Varios 2 25 creab'lo, seguimiento del 2 dr.;ellos de productos. 4• 11 • 15• 

proceso, cal id ad prodUCClon 
.Combinacion de materiales. 

Capacilacion tecnica.Taller 
Zapaterta 2 30 creativo, seguimiento 2 dr.;ellos de pr�ductos 3• s· 9• 

procesos, producci6n. 

capacitacilln tecnica - taller 
Carpinteria, 

2 15 creativo, seguim1ento del DesaJTollo CJe 3 modelos de 
s· s· 

talabarterla proceso, calidad producci6n diseiio. 
.Combi.nacion de materiales. 

capacitacion tecnica - taller 

Varios 2 20 
creative, seguimiento del Linea de muf1ecas en papel, 5 

12· 12· 
proceso. calidad producci6n protolipos y 2 modelos . 
. Combinacion de materiales. 

ldentificacion del oficio, 
capacitaciOn tecnica - taller 

�vaiuacion estado c\,J! la tultura 
Varios 2 30 creativo, seguimiento de1 2s· 30· 55• 

proceso, calidad producci6n 
material. 5 piezas -eferentes 

.Combinaci6n de materiaJes. 



Tipo No. de Total 
Total 

lllunicipio 
de 

Oficio 
Activ. Horas 

Contenidos desanollados Logros y/o resu,tados 
Hombr 

MuJeres Bene!. 
Poblac Ejecutad ejecuta es 

Oirectos 
jOfl as das 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Curso-talleres de 

VilawAncio, Madera,Plu 
capacitaci6n tecnica para la 

cualificaci6n de oficms 
A<:aclas, merla, tradicionales e 

MeJoramtento de los acabados 
San Martin, Urbana Cueros, 3 240 

implementaci6n y desarrollo 
de bs productos art.P.Sanakss 30• 50• so· 

Puerto Tejidos, 
de nuevos y productos 

tradicionales 
L6pez Cesterla (Madera,Plumerla, Cueros. 

Tejidos. Cesterla) 

-
io, Madera,Plu Cursos-taller en gesti6n de la 

Mejoramiento de los resultados 
econ6micos de la actividad de 

Acaclas, merla, producci6n (administraci6n, 
producci6n y mercadeo de los 

San Martin, Urbana Cuaros. 4 160 costos, contabilidad) 
talleres familiares de los 35' 55• 90• 

Plato Tejldos, (Madera.Plumerla, Cueros, 
participantes en la 

L6pez Cesterla Tejidos. Cesteria) 
i capacitaci6n. 

Organizaci6n de meca11ismos 
--

io, Madera,Plu Cursos-taller en gesti6n de la de registro para la remisi6n de la 
Acacias, merla, comercializaci6n (atenci6n al 

producc16n a los eventos feriales 
San Martin, Urbana Cueros, 4 160 cliente) (Madera.Plumeria, 

de los artesanos de la region 35 55 90 

Puerto Tejidos, 
Cueros, Tejidos, Cesteria) 

interesados en comerc.ializaaar 
Lopez Cesterla sus producci6n en e�1os 

eventos de mercadeo. 

TOTAL 31 840 35 55 90 

• 8 numero de perscna5 capadlada& no es 1gual a la sumatoria total 11eb1do a que muchos de el!os par11e1pen en diferentes actp.-,dflde:., en el penodo dell proyecto 



... � iji---

1 

Pa5ID 

-

Pa5ID 

-

lpiales 

lpiales 

lpiales 

T-de 
PablaciOn 

2 

Utbana 

Urbana 

lual 

-

� 

Urbana 

Ultlana 

lJfbana 

Rural 

Oftcio 

3 

Bamizde 
Pasto 

Barnizde 
Pasto 

Bamizde 
Pasto 

Barniz de 
Pasto 

Tejedurla 

Tejeduria 

Tajedurla 

Tejeduria 

Tejedurla 

CUADRO EJECUC10N OEPARTAMENJO DE NARlNO 

No.do Horas 
C 

. .  

A<:tn. •jecu1a 
• : 

'lagros y/o resultados Hombres Mujeres Total 
. !;tcutlldas das 

desarr...- Benet. 

4 5 6 7 a· g• 10 
·-

Se hazo un mayor 
-••'*=nica ..-,wechamiento de la 

1 80 -- lll!Sina con una aplicaci6n 
18' 24' 32' 

inserucones dl!I 4iterente en el producto 
buscando exhibir la 

madera 

AplicacNio, dal-
"Administrando llli 

taller artesanar tos Secapac1to en prot.:eso 

1 40 conlenido,; de ""' tknicos de organ1zac16n del 
1s· 9' 34· 

cart�las "Calculando 
lralaJ) y de admsn1strac16n det

. taller artesanal 
coslDs" y "llevando 

_.. 

Apllcacion de! modulo Secapac1to en tE!cn1cas de 

"Administranclo mi � al c!iente y exhlb!C.IOn 
taller attesanar Jos dlfpoductos En el marco de 

1 40 co-elem 
,la!WB de Expoartesanlas se 

16' 12' 28' 

lcartillas "Produciendd 
L'Caf,l,a(:11:0 en organ1zac16n de 

eventos comerc1ales y ;e 
y"Pfomaviendoy llllormo sabre metodos de 

vendiendo" exportactOn 

�- Se desarrollaron do:.. 
1 llO calidad y desarrollo do inaas de contenedores y 14 3 17 

nuevos productos una de decoraci6n 

Mejoram- de! Se mejor6 la calidad del 

�-ado la calidMl,<le ll!jido y se elaboro una 
1 80 carta de colores para 4' 15• 19' tejido y el lll!!iii.icza&. 111,11mmentar su aphcaci6n del sombrero y dura bilidad 

Aplocacion de! modulo 
"Adminisbando .mi Serealrzaron eJerc1c1os p<1ra 

taller a""""nal"les P11!f1Wi1f la orgamzac16n de! taller 

1 40 contenidos de las anesanl y correg1r los 3' 11' 14' procedimientos de costeo de 
cart�las "Calculando IOS productos y de llevar la 
costos· y "llevando contab1l1dad 

cuentas" 

Se capac110 a las arter.aoos 
Aplicacion del modulo para que as1st1eran a !os 

"Administrando mi ewntos comerc1alt:!'S a en 
taller artesanar los lakntcas de ventas y atenc.On al 

1 40 contenidos de las cltente. Part1c1pa;on en 
2· 10' 12' Elipoartesanias y ree1b1eron 

cartillas • icaJ,ac1tac16n en organ1."':ac16n de 
y ""Promoviendo y ewntos comerc,oles yen el 

vendiendoN 

mane,o oe documentos e 
mfonna 

Desanollo de 
produttosy Sedesarrollaro una lfnea de 

1 80 mejoramiento de la p,oductos para la decor;;c16n de 4 12 16 la mesa y una linea de calidad de la conten8dores 
producci6n actual 

. 

Mejoram,ento del Se mejor6 la calidad del 

•mturado la calidad .. iejido y se elabor6 una 
2 320 tejido y el termin.ado carta de colores para 2 8 10 

del sombrero experimentar s� aplicaci6n 
y durabihdad 



Tipo de No.de Hora$ Contenidos Total 
Municipio 

Pablacion 
Olic:ic Activ. ejecuta desarrollados 

Logros y/o result.ados Hombrw!s llllujeres Benet. 
EJ•cutadas das 

1 2 3 4 5 6 7 s· 9• 10 

Aplieaei6n del modulo 
"Administrando rni Se. rea1aaron e,erc1c1os para 

taller artesanal" los i.zac16n del talle 

Aneuya Rural T ...... la 1 40 contentdos de las anesarial y eooeg>f \oS 3• 16' 19' 
pro::edlm1entos de caste<i de 

cartillas "Calculando •cs produ:::tos v de !levar la 
costos" y "llevando contab!lu::tJd 

cuentas" 

Se capaeito a las an�afloo 

Aplieaci6n det modulo para que a5.1St1eran a lcs 

"Administrando mi eventos com�rc1ale& a eri 

taller artesanal" ios 1.eemeas. de ventas y atenc.bri al 

Buesaeo Rural r"""""" 1 40 contenidos de las cht'fth? Part1c1pafor en 
6' 16' 24'

Expoartasanias y rec1bleron 
cartillas "Productendo" capacitac16n en or9ant2ac16n de 

y "Promov1endo y eventos comerc,ales y etl el 
vendiendo" mane_io de documentos e 

mfonna 

Conocer los procesos Se- etaboro un documento 
tecnicos y los oficios con toda la informaci6n 

Chachagu• Rural Tejeduria 2 160 artesanales realizados respecto de las t�cnicas y 4 12 16 

por los artesanos del )os ohcios ilrtesanales en 
lugar la loealidod 

Aplicacion del mO<lulo 
Se re.:ai1zaron e_ieroc,os para "Admin1strando mi 

taller attesanal" tos m8j0<ar 13 org.ar.1zaci6n del tatle 

Cumba! Rural T� 1 40 contenictos de las artesanl y correg1r !os 9 13 22 
prncedlmient� de costeo de 

cartiJlas "Calculando loo Pf ::ductos y ae l\e'vaf '8 
costos .. y "Hevando roritabll1dad 

cuentas" 

S'.' c:opac1to a ias atteuoot 

Apheaci6n def modulo para aue assst1Eif8'l a IOS. 

"Adminlstrando mi eYer1tOS comerctal8S a en 

toiler artesanar los titcnicas de ventas y atencl6ri al 

Aldana Rural Tei,,cluria 1 40 contenidos de las cltente PtVttttparon en 
12· 17' 29· 

Expoartasamas y ,ecibiernn 
cartmas "Produciendo" !(;apacitaclOr, en organizac16n de 

y "Promoviendo y eventos corr erc:1a1es y efl et 
vend1endo" maneJo de oocomuntos e 

1nforma 

Ap11cac16n del modulo 
"Admf!"listrando mi 
taller artesanai los Se cap.;:::ito a las. artesanas de 

GuatarHla Rural r_.,,1. 1 40 conterm:k>s de las la coo�rattva en tecni-cas de 3 7 10 

cartiltas. "Produciendo" wnta� v atenc1Cn al dtente 

y "Promovtendo y 
sendiendo" 

ApBcaciOn del modulo 
"AdmmJS,trando mi Se r�aiizaroo �fC\.CiOS para 

taller artesanal" los me_:orar 13 orgamzac10n do/ taHe 

lmuez Rural Tejedufla 1 40 conl.,,,.dos de las 
artes�ru y corre91r !os 

4 17 21 
proce<ttmientos de tosteo de 

cartillas "Caleulando las orOductos y de Mevar la 
costoslf y "Mevand<> t':O!'ltabitidatl 

cuentas" 

Se caeiacrto a las artesanos 

Aplicac,tm de\ modulo para QU€ as1stier� a los 

"'Administrando mi eventos cornerc1ales a -en 

taUar artesanai" los !e<'.nicas. de ventas y atenc1un al

lpiales Rural Tejedurla 1 40 contenidos de Jas 
cffente. Part1c1paron � 5• 13' 1s· 

lcart1llas "Produciendo 
:=tc� cmne�,��:,

oo

l y "Prornoviendo y 
vendiendo" mane10 de dOcumentcs e 

,nform(J 



Tipo de .... ttaras 
Contenidos Total Municipio 

Poblacion 
Oficio - ejecma desarrollaaos 

Logros y/o resultados Hombres Mujeres Benef. 
Ej das

1 2 3 4 5 6 7 s· 9• 10 

Se elaboro un muestrario 

Mejoramiento de la 
de puntadas y una carta 

de colores con Ins 
lmuez Rural TeJe(lurla 1 llO 

calidad del tejido. el 
mdicaciones para su uso 2 11 13 

proceso de tinturado y 
s.e trabajo en el 

los acabados 
mejoramiento de 

terminado del sombrero 

Desarrollo de 
productos y Se desarrollaron tres 

-"dana Rural Tejeduria 1 80 mejoramiento de la llneas de productos de 20 16 36 

calidad de la decoraciOn de interiores 
producci6n actual 

Ensamb\e de urd1mbr� y Se meJorC la tecr.1ea de! teildc 

Cumi>al Rural Tejeduria 2 1li0 
tramas y meioram1en10 del en telar vert1c:al y se 1ogr6 mayor 

3• 12' 1s· 
proceso de t1nturado de la f1rmeza v durab1lldad en los 

flbra del f1que cotores apl1cados 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando mi Se rea11zaron e1erc1c1os para 

taller anesanal" los me1orar la organizac1on del talle 

Pasto Ruraf Tejeduria 1 40 contenidos de las 
artesanal y corre91r los 

s· 17' 13' 
proced,m,enlos de cosleo de 

cartillas "Calculando las oroductos v de llevar la 
costos" y "llevando contab1l1dad 

cuentas" 

Se capac1to a las artesanos 
' Aplicaci6n del modulo para que as1stieran a los 

"Adm inistrando m 1 eventos comerc1ales a en 

taller artesanal" los tecn1cas de vemtas y atenci6rr al 

lp1ales Rural Tejeduria 1 «> contenidos de las 
chente Part1c1paron en 7' s· 1s· 

Ei£poartesanias y rec1bleron 
cartillas "Produc,endo" capacrt:ac16n en organ12ac16n de 

y "Promoviendo y P.ventos comerc1ales yen el 
vendiendo" mane10 de documenff)S e 

informa 

MeJoramiento de Se desarrollaron dos 
Chachagui Rural Tejeduria 2 160 cahdad y desarrollo de lineas de productos para la 2 22 24 

nuevos prnductos decoracion de intariores 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando mi Se rea\1Z<Hon e1erc1c1os para 

taller artesanal" los meJorar ta orgamzac16n del taller 

8uesaco Rural Tejeduria 1 ,IC) contenidos de las 
artesan1 y correg:r los 5 9 14 

proced1m1entos de costeo de 
cartillas "Ca\culando tos productos y de Uevar la 
costos" y "llevando contat11hdad 

cuentas" 

-

Se capac1to a las ar':esanos 
Aplicaci6n del modulo para que as1st1eran a las 

"Administrando mi evenros comerc1ales a en 

taller artesanal" los tecnicas de ventas y atenci6n al 

Ancuya Rural Teieduria I 40 contenidos de las 
rllef'1te Part1c1paron en 

3• 9• 12· 
Expoartesanias y rec1b1erc.n 

cartillas "Produciendo" capac11.ac1tm en organ1zac16n de 
y "Promoviendo y eventos comerc,ales y en el 

vendiendo" mane10 ae aocumPntos e 
mforma 

Mejoramiento de Se desarrollaron dos 
Ltnares Rural Tejedurla 2 160 calidad y desarrollo de lineas de product:os para la 2 7 9 

nuevos productos decoraci6n de la casa 

Ensamble dP. urd,mbres y Se mP1or6 la tecnica del te,1do 

Aldana Rural Tejedurta 2 280 
tramas y me1oram1enro del en tel,¥ vertical y se logrD mayor 3 12 15 
proceso de tinturado de la f1rmeza v durab1hdad en los 

f1bra del f1que colores apllcados 



Tipode No. de Horas 
Contenidos Total 

Municipio 
Poblacion 

Oficio Activ. ejecuta 
desarrollados 

Logros y/o resultadc s Hombres Mujeres 
Benef. 

Ejecutadas das 

1 % 3 4 5 6 7 a· 9• 10 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando m1 Se realizaron e1ercrc1os para 

taller artesanal" los meiora, \a organizac1bn de\ tal\ar 

Sapuy,,s Rwal Tejedurla 1 40 contenidos de \as 
artesanal y corregir Jos 

s· 11' 16' 
proced1m1entos de costeo de 

cartillas "Calculando tos productos.. y de llevar !a 
costos" y "llevando contab1lldad 

cuentas" 

-

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando mi Se rea\1zaron e,erc1c1os. pare 

taller artesanal" los meJorar la organ1zac10n del taller 

Pasto Rural TuJ6durla 1 40 contenidos de las 
artesanal y ccrr,,g1r 10s 

1 o· 12' 22' 
proced1m1entos de cos·_f,o de 

cartillas "Produciendo" los productos y da IJe,1:u la 
y "Promoviendo y contab1l1darl 

vendiendo" 

Se capac1to a las artesano.c.. 
para que as1st1eran a \os 
eventos comerc1ales a en 

Mejoramiento de tecnicas de ventas y aten � On al 

Chachagui Rural TeJedurla 1 80 calidad y desarrollo de 
c\\en�e Part1c1paron 1..,r1 

2' 19' 
21' 

Expoartesanias y rec1b1er::,n 
nuevos proouctos capacrtac16n en organizac16n de 

eventos comerc1ales v en el 
maneJo de documentos e 

mfonna 

OTALES 35 2400 65· 132• 197• 

• El numero de Pers«la& capac1ladas no es igual a la sumstona total deb1do & 0,ue muchos de ellos ,;:,artJC1pan en dtferentes acU\-1d80f5 en el penodO del proyecto 



CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DEL NORTE DE SANTANDER 

T,._de 
Aetiv. Horas Contenidos Total 

Municipio 
-

Oficio Ejecutada ejecutada desarrollados 
Logros y/o resultados Honaes Mujeres Benef 

s s 
2 4 6 21 22 23 25 26 27 28 

ldentificaci6n del Recopilaci6n d9 
proceso t9cnico informaci6n 

tradicianal de bibliagralica y vivencial 
elaboraci6n de sobre la ceram ica 

C.;cuta Ulbana Olldmica 1 80 
ceramica alcoholada, "alcoholada". 13 15 28 

realizando un censo de 
productores, historia. 

ldentificaci6n de 
disenos, tecnicas. 

nivel tecnico, materiales materiales, insumos, 
e insumos, disenos, 

mercados 
procesos. 

I 

ConcientiZaci6n de 
impactos ambientales 

lmpactos ambientales Ide la ce,am1ca vidriada. 
Cucuta Una,a Capinterla 1 80 del uso del plomo. Analisis colectiva sabre 13 15 28 

Sustitutos comerciales. la necesidad de 
sustttuci6n y toma de 

decisiones 

Reconocim iento de Pruebas tecnicas con 
Cucuta Umana Capinlerla 1 80 

impactos ambientales y sustttutos del plomo 13 15 28 
en la salud del uso del 
plomo en la alfareria 

(b6rax) 

Aprendieron a 
seleccionar en las 

Cono cimiento y minas las diferentes 
tratamiento de la arcillas blancas, grises, 

materia prima. rojas y a conocer sus 
Cucuta Ulbana Ceramica 1 80 ldentificacion de las caracteristicas flsicas y 20 40 60 

diferentes clases de propiedades para el 
arcilla y sus trabajo. Crearon tabla 
propiedades de clasificaci6n conocer 

en las minas las 
propiedz des 

Aprendizaje de 
·l&enicas de preparaci6n 
de pastas y manejo de 

proporck>nes de 

Preparaci6n de pastas. 
ingredientes. 

Establecieron tabla de 
Cucuta Urbana Ceramica 1 80 

Procesos de amasado preparaci6n. 20 40 60 
manual y mecanico y 
de secado de arcilla 

Aprendieron a hacer 
una pasta mas 

homogEtnE,a. 
establecieron prueba de 

ello y disminuyeron 
desperdicios. 

. 



Tipo de Activ. Horas 
Contanidos Total 

Municipio 
Poblaci6n 

Olicio Ejecutada ejecutada de:;arrollados Logr0& y/o resultados Hombres Mujeres Benet 
s s 

2 4 6 21 22 23 25 26 27 28 

Procesos de Majoramiento de la 
almacenado de pasta aplicacion de la tltcnica 

Cucm Urbana Cenlmica 1 80 de arcilla en cubos y de del -· Aprendizaje 
20 40 60 

cernido en seco. de la importancia del 
Etaboracion de vasijas ,;ecado adecuado de I 

con la tecnica del rolto. arcilla 

Canocieron 
Diagnoslico sobre el posibilidades y 

producto, sus condicionamientos del 
funciones, uso de material, tendencias y 

Mutiscua Urbana Talia 1 20 accesorios industriales gustos de los clie ,tes, 2 0 2 

complemantarios demanda de cadena,; 
(electricos) y desarrollo ditatmacenes 

de la base rieresadas en et 
producto 

ConocierGn 
posibilidades y 

condicionamientos del 
Como participar major material, tendencias y 

Mutiscua Urbana Talia 3 104 en en una feria. Como � de los clientes, 2 0 2 
atender al clienta y c dllmanda de cad 9nas 

de almacenes 
interesada'S en el 

producto 

Conoctmiento, manejo 

Manejo contable, 
y apllcacion a �us 

Cenlmica, talleres y 
COcuta Urbana Bordados, 3 240 

costeo de productos, 
organizacion£Js de 18 42 60 

planeaci6n producliva, 
a�arerla atanci6n al clienta 

proce$0S contabtes, 
icosteo. organizacibn de 

stands. 

13 844 126 169 ea• 

• El numero de pfWSCl'las capacitadas no es 1guel a la sumatona total debtdo a que muchos de ellos pftc,pan en dllerentes aetn..tdlKJ(IS en el �odo del proy,cto 



Municipio 

1 

Almenla 

Armenia 

Armer,ia 

Armenia 

Bu-ta 

Buenaw;ta 

Buenavista 

Buenavista 

Cordoba 

CONTAATO Sl!FlVICIO NACIOI\IAL OE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 
CUADRO EJECUC16N DEPARTAMENTO DEL QUINDIO 

Total 
Tipode Oflcio Actlv. Horas Contenidos Logros y/o Hombres Mujeres 

Poblacion l!joc-• ejacutad desarrollados resultados 
as 

2 3 4 6 6 7 a· 9• 

Empleo de mezela de So lograron PieZas 
mate,ialQ q11e especiaies eoo ta 

Urbana Ceramlca 1 80 eonmaci6n oe t6onicm. 11· :w ofracen variedad da empieadas on el traba/0 
formas y texturas COIi be!UCOS V maderas 

AplicaciOn dal Se apoyo la 
modulo organimcion de la 

"Admin,strando mi pmducclon y s• 

Urbana Cer6mica 1 40 
taller artesanat' los capacito a lc,s 

12· 16" contenidos de las artesanos en 
cartillas "Calculando aspeetos 
costos" y "llevando administrativos del 

cuentas" taller artesanal 

Aplicacion del Se capactto a los 
cnicas modulo de atenci6n al cliente. "Administrando mi 

taller artesanar' los Se organize la Fena 

Urbana ceramica 1 40 contenidos de las 
del Eje Cafetero y �e 

a· 20· 

cartmas cap�cito en. 

"Produciendo" y as 

"'Promovi4ndo y 
artnanales y manejo 

vendiendo" tecnico del proceso 
de exportacione, 

Se desarrollaron ,Jos 
Mejoramiento de llneasde 

Urbana Ce1'11mica 1 so calidad y cw.;a11ollo cont&nedores ur10 17 17 

de nuevos productos para oficina � otro 
para •I comedor 

Se trataron ternas de 
espacio 

Urbana Ouadua 1 ao organizacion del bajo una carpa para 
5• 20· 

grupo productivo volVer a organizar � 
grupc 

Aplicaci6n del 
modulo Se motivo a los 

"Administrando mi artesanos a 

Urbana Guadua 1 40 taUer artesana,� los raorganizar al taller e 20· 2· 
contenidos de las iniciar la produccion 

cartillas "Calculando para la Feria del E:je 
costos" y "llevando Cafetero 

cuentas" 

Aplicacion del 
modulo 

"Administrando mi 
taller artesanal" los Se capacito en 

Urbana Guadoa 1 40 contenidos de las participaci<m en 20· 2· 

cartillas eventos corne<ciales 
"Produciendo" y 
"Promoviendo y 

vendiendo" 

Se infcJO It 

Urbana Guadua 1 80 Desarrollo de producci6n se tral:lajo ·,9 5 
productos en ta elaboracion Ue 

pianos 

Mejoramiento de los Con la poca tecnolog,a 

acabados que poseen y IJ escaces 
Rural Guadua 1 80 pegamentos y 

de !os materuil� se , ,. 12· 

mejoro el termtnado de los 
rem aches p.roductos 

Total lltntf. 
Dlrer:tos 

10 

45• 

:w 

2s· 

34 

25' 

22· 

22· 

24, 

' 

23·1' 
I 



Total 

Municipio 
Tipo de 

Oficio 
Actlv. l-loras Contellillos Logros ylo Hombres Mujeres Total Benet. 

Poblacion Ejec-• o,jecut.ad desarrollados resultados Directos 

as 
1 2 3 4 5 6 7 s· 9• 10 

A,,....,....111!11 
ffl-

"AdmonastJanclo m, 
Se capacrto en el 1alle, artesanar 1<>1' Cordoba Rural Guadua , 4D contenido5 de las 

laanejo administrativo 10· 4• 14" 

cartillas "calallalll:l8 
del taller artesanal 

costos"y.._ 
cuenta,;· 

A!)licaci6R del 
moduto 

'"Admir·111 .\ffl.i 

taHer artesanal" los Se les capac1to para la 

Cordoba Rural Guadua 1 -40 contenidos de las p;3rt1c1pac16n en 
12· 2· 14" 

E:xpoartesan'1as y la Fena 
cartiUas del E1e Cafetero 

"ProduClendo" y 
"Prom-JI 
--

Mejon,mierto de 
Se desarrollo una 

Cordoba Rural Guadua 1 80 ca�dad y desarfOllo linea de productos 
19 6 25 

de nuevos lffl)Clul:los 

Propiedaties de la 
Se mejoro e\ 

conoc1m1ento de la 
madeta fom,as de aadera el maneJO de 

Tabaida Rural Maderas 1 80 usoy 29" s· 37" 

�amienloliirl 
IDs materiales y se 
adecuo el proc,!so 

desp I productive 

Aplieacion <lei bCorporac16n A"ltl,.,:JUia 
modulo ,wesente presto tol•o el 

"AdllliniSillandD mi � para la capactac100 

Tebaida Rural Maderas 1 40 
taller allesanal" k$ ernpre5anal , se 2s· 7• 12· 
conlenidos de tas comoromet1eron a 

cartillas ·Calculando accmpal'iar Ja 

costos" y '11evando contormac,6n de 

cuentas· 
empresas artesanales 

. 

Apllcaciim del 
modulo Se capacito sobre •!1 

"Administrando mi 111anejo adecuado del 
tallel artesanar los proceso de 

Tebaida Rural Maderas 1 40 contenidos de las camercializaci6n y se 2a· r 35• 

carlillas ,nlizaron ejercicios 
"'Produciendo" y practicos en ever,tos 
·Promoviendo y eomerc.a!es 

vemfiendo" 

Mejola.w•• Se desarrolaror, jos 
Tebaida Rural Maderas 1 80 caMad y desar- lineas de muebles para el 28 4 32 

de nuevos productos consumo local 

Manejo de los Se encontr6 un 'Jso 
sobranlt!Sdela adecuado a los 

Catarca Rural Guadua , 80 mataria prima residues de materi'l 
30· a· 35· 

jexperimentando en la prima en la 
aplicacii>n de otras elaboracion de 

tecnicas nuevos productos 
-

Aplicacion del 
modulo 

"Adm inistrando m-i Se capacito en el 
taller artesanar los 

Calilrca Rural Guadua 1 40 contenidos de las 
.-anejo administrativo 25· 12· 37" 

cartillas� 
del taller artesanal 

costos• y "llevandD 
cuentas." 

-



Total 

Municipio 
Tipode 

Oficio Activ. Moras contenidos Logros yin 
Hombres Mujeres 

Total Benet. 

Poblacion EJ .. -$ ejecutad desarrol lados resultados Dlrtt1DS 

as 

1 2 3 4 s 6 1 11· 9• 10 

Apilcacion del 
modulo 

"Admin1strando mi 
taller artesanal" los Se !es capacrto para ta 

Cal.area Rural Guadua 1 40 contenidos. de: las 
part1c1pac10n en 

29' 8' 37• 
Expoartesanias y la Feria 

ealtillas de! Eie Cafetero 
"Produciendo" y 
"Promoviendo y 

vendiendo" 

Mejorarruento de Se desarrollo una 

Caia1ca Rural Guaoua 1 80 calidad y desarrollo linea de muebles para 30 10 40 
de nuevos productos sala 

Resulto de gran 
utllidad el maneJo 

Com b1nac16n de 
organ1co d& los 

F1tandta Rural Casterra 1 80 
matenaies 

acordonados 4• 18' 22· 

bordeados y el uso de 
teJidos resister:tes y 

lmeale5 

Se realizo la 
tapac\tacton y se-

Aplicacion del desarrollaron 
modulo ejerc1c1os practicos de 

"Administrando mi costeo de prod1Jctos y 

F1!andia Rural Cesteria 1 40 
taller artesanal" los de formas 

2· 17' 19· 
contenidos C:e las elementales de lleva, 

cartillas "Calculando una contabilldad 
costos" y "llevando organizaca para 

cuentas' conocer la 
rentab,lrdad del 

lrabajo 

Apllcac16n ctel 
modulo Los artes-anos Sf 

.. Admm1strando mi eaoa:::r.aron en tE:c•u:::�s 
taller artesanal" tos � ven:a y de ext'tb1Cl6n 

Filandia Rural Cesteria 1 40 contenidos de ias de produc�o,; 4• 15' 19• 

cartillas crgan12ac16n de l?\i\;!'otOs 

"Produc,endo" y cornema:es y tramites 00 

"Promoviendo y exportac10n 

vendiertdo" 

Se encontrarcn 
alter(l-alrvas de s.us;,1tuc!6n 
de matenas pro·-.as por el 

Mejoramiento de totumo que oueee buena 

Fitanc,ia Rural Cestetia 1 80 calidad y desarrollo res1stenc1a d1s.minuye,1do 9 12 21 

de nuevos productos costO$ Se cie!Jarrollo una 
linea <Je iardmti!ria una de 
empaqnf! y una de arte 

decoratrvo 

· ·-

Se aprendl > el 
Realtzac16n del tej--do por maoejo de la te.;.1icz 

Montenegro Rural Cester!a 1 80 
med10 ae parates de y s.e 1mplemento e"l el 4• 1 s· 19', 

paltl'OS. hja<'.ii:iS pn 

vol(I rnel'Hts de quadoa desarrollo de nuavos 
producto'5 



Total 

Municipio 
Tipo de 

Olicio -· Horas Contenidos Logros y/o 
Hombres Mu;eres 

Total Benet. 

Poblacion � ejecutad desarroUados resultados Directos 

as 

1 2 3 " 5 6 7 s· ,. 10 

Se intcio la 
Aplicacr6n del organizaci6n de la 

modulo contabilidad y se 
"Administrando mi comenzaron a hacer 

Montenegro Rural Cesteria 1 40 
taller artesanal" los ejercicios sobre el 

2' i3· 15' 
contenidos de las costeo de las 

cartillas "Calculando productos con base 
costos" y "Uevando en las productos 

cuentas" desarrollados en las 
asesorias en oiseflo 

Aplrcacion del 
modulo 

"Administrando mi 
Se capacito a los. 

taller artesanal" los 
Montenegro Rural Cesterfa ' 40 contenidos de las 

artesanos en 
3• 12· 15' 

cartillas 
tecnicas de ventas y 

"Producrendo" y 
atencion al chente. 

"Promov1endo y 
vendiendo" 

MeJoramiento de Se desarrollaron etas 
Montenegrc Rural Cesteria 1 80 calidad y desarrollo lineas de productos 6 14 20 

de nuevos productos en arte decorative 

Se aprendieron 

Salento Rural Guadua 1 80 
Ensamble pulidos y nuevas tE!cnicas que 

38' 3• 41' 
calados facilitan el desarrollo 

de productcs 

Se realizo la 
capacitaci6n y se 

Aplicaci6n del desarrollaron 
modulo ejercicios practicos de 

"Adm\nistrando mi costeo de productos y 

Salento Rural Guadua 1 40 
taller artesanal" los de formas 

35• 4• 39• 
contenidos de las elementales de llevar 

cartiUas "Calculando una contabihdad 
castes" y "Uevando organizada .Jara 

cuentas conocer la 
rentabilidad del 

trabajo 

Aplicaci6n del Los artesano i se 
modulo capacitaron en 

"Administrando mi tecnicas de venta y 
taller artesanal" los de exhibici6n de 

Salento Rural Guadua 1 40 contenidos de las productos, 30' 9• 39' 

cartillas organizaciOn de 
"Producrendo" y eventos comerciales y 
"Promoviendo y tramites de 

vendiendo" exportaci6n 

Mejoramiento de Se desarro)laron dos 
Saief'lto Rural Guadua 1 80 calidad y desarrollo lineas de productos 38 4 42 

de nuevos productos para la iluminac16n 

Aprendizaje de 
Nuevas form� de ut1hzac nuevas tecntcas pa:a 

la guadua para generar aplicar en la 
Qu1mbaya Rural Guadua 1 80 pos1b1l1dad� 

elaboracion de 
18' 15· 36' 

f..iolumetricas y mane.10 del 
accesonos par J la color 

,tuminaci6n i 



Total 

Municipio 
T,pode 

Oficio 
Activ. Horas Contenidos Logros y/o 

Hombres Mujeres 
Total 8enef. 

Pablacion Ejecutadas ejecutad desarrollados resultados Oirectos 

as 

1 2 3 4 5 6 7 a· 9• 10 

Aplicac1on del 
modulo Se afianzo el 

"Administrando mi procedimiento tecnico 

auunoaya Rural Guadua 1 40 
taller artesanal" los de cuentas y 

22' 15" 37' 
contenidos de las organ1zac1on 

cartillas "Calculando administrat1va del 
costos" y "llevando taller 

cuentas" 

Se capac1to a las 
Aplicaci6n del artesanos para que 

modulo as1st1eran a los eventos 

"Adm inistrando mi comerc1a!es a e-n recnicas 

taller artesanal" los dP wnfas y atencr6n al 

Qwmbaya Rural Guadua 1 40 conten1dos de las 
cliente Pal1\c1:,aron en 

30' 9• 39• 

cart1llas 
Expoartesamc;ts ,. 

recm1eron capac1tac16n en 
"Produc1endo" y orqan1zac16n de eventos 
"Promoviendo y cornerc1ales y en el 

vend1endo" mane10 de docurnentos e 
1nforrno 

MeJoram1ento de Se desarrollaron 

Quambaya Rural Guadua 1 80 calidad y desarrollo lineas de productos 22 15 37 

de nuevos productos para la ilum1naci6n 

Mejoramiento del Se aprend16 a 1nmumzar 

Pijao Rural Guadua 1 80 proceso de 
la guadaua med1ante un 

21 • 3• 24' 
proce5c de ahumado 

inmunizado generando a desecnos 

Aplicacion del be real1Zo la capac1tac16n 
modulo y se .Jesarrollaron 

"Admirnstrando mi e1erc1c1os pract1cos de 

P!ao Rural Guadua 1 40 
taller artesanal" las costeo de productos y de 

19" 2· 21· 
contenidos de las formas e!emntal� de 

cart1llas "Calculando 1levar una contabJ11dad 

costos" y "Hevando organ1zada para conocer 

cuentas 
la renfab111dad ael trabaJo 

AplicaciOn de! Los artesano� se 
modulo capacitaron en 

"Admtnistrando mi tecnicas de venta 'J 
taller artesanal" las de exhibic16n di! 

Pyao Rural Guadua 1 40 contenidos de las productos. 18* 3• 21' 

cartillas organizaci6n de 
"Productendo" y eventos comerc1ales y 
"Promoviendo y tramites de 

vend1endo" exportac16n 

Mejoramtento de 
Se desarrollarcn dos 

Pqao Rural Guadua 1 80 cal1dad y desarrollo 
lineas de productos 

25 4 29 

de nuevos productos 
para la decoraci6n de 

la casa 

TOTALES 40 2400 213* 91" 304* 

.. El nutnero de personas capacitadas no es igual a la sumatoria total debtdo a que muches de ellos participan en diferentes actividades 
en el periodo del proyeclo 



Munic:ipio 

1 

Pereira 

Pereira 

Pereira 

Peretra 

Pueblonco 

Puebtonco 

Pueblor,co 

Pueblorico 

Dos 
Quebradas 

Dos 
Quebradas 

CONTRATO SERVICIO NACIONAL OE APRENOIZAJE SENAY ARTESANIAS OE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCION DEPART AMENTO DE RISARALDA 

Tipode 
Horas 

Contenidos 
Oficio No.de ejecutad Logros ylo resultados Hombres Mujeres 

Pablaci6n Acllv, desarrollados 
as 

2 3 4 5 6 7 8 9 

Manejo de moldes 
Se capacito en la 
c:ombinaci6n de 

medidas, anudados y materiales y en el 
Utbana Munequena 1 80 ensambles. 2· 44' 

perfeccionamiento de ta 
perfeccionamiento de las 

costura y terminados 
tecnicas para lograr un 

buen producto 

Aplicaci6n del modulo 
Se realizaron ejercicios de 

"Administrando mi taller 
artesanal" los 

costeo de productos y el 

Urbana Mur\�quena 1 40 contenidos de las 
manejo de una 

2· 18' 
contabilidad clara que les 

cartillas "Calculando 
permita conocer la 

costos" y "llevando rentabilidad de su negocio 
cuentas" 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando mi taller Las artesanas se capac1taron 

artesanal" los en tecmcas de atenc16n al 

Urbana Mul"lequena 1 40 contenidos de las 
cttente v ext11blc1on y venta de 

2· g· 

cartillas "Produc:iendo" y 
productos. organizac16n de 

fenas artesanales y tram1tes de 
"Promoviendo y expotac16n 

vendiendo" 

Ccntemponzac16n de 

Urbana Muf\equena 1 80 
conceptos estetlcos creando Desarrollo de una linea de 

2 25 
personaJes actuates y de jugueteria y aecoracit'>n 

mooa 

me1oram1ento de la5 
Se elaboro un muestreo con las 

lndlgena Cesterra 1 80 puntadas y de! proceso de 
d1ferentes puntadas y una carta 

11 • 22· 
de colores con l':1 mfonnac16n 

t1ntu rac 16n 
necesaria para su aphcact6n 

Aplicaci6n del modulo 
"Ac1ministrando mi taller Se realizaron ejercicios 

artesanal" los practices de costec. de 
lndlgena Cesterla 1 40 contenidos de las productos y de torinas 7• g• 

cartillas "Calculando elementales de llevar 
costos" y "llevando cuentas 

cuentas" 

AplicaciOn del modulo 
Part1c1paron en 

Expoartesanias. 1a Feria del Eie 
"Adminlstrando mi taller Cafetero v rec1b1eron 

artesanal" tos mformac16n sobre aspect� 

lndlgena Cesteria 1 40 contenidos de las fundamentales a terer en 3• 2· 

cartillas "Produciendo" y cuenta en la part1c1pac16n en 

"Promoviendo y las fenas Adem is se d10 la 

vendiendo" oportunidad para pract1car lo 
aprendicto 

Rescale de tecnicas y 
Se reallz6 un muesrreo con las oficios tradicionales y 

<:hferentes puntadas y una carta 
lndigena Cesterla 1 80 mejoram1ento de la de colores c )n las 1ncJ1cac1ones 

19 23 

calidad de las para su apt,cac10n 
productos 

Manejo de moldes 
Se capacito en la 
combinaci6n de 

medidas, anudados y materiales y en el 
Urbana Muflequena 1 80 ensambles. perfeccionamiento de las 

7• 2· 

perfeccionamiento de la 
tecnicas para lograr un 

costura y terminados 
buen �roducto 

Apticacitm de\ modulo Se realizarofl e1ercicio:; de 
"Administrando mi taller costeo de productos y et 

artesanal" !os 
Urt>ana Mut\equena 1 40 contenidos de las 

manejo de una 
6' 2· 

cartillas "Calculando 
contabilidad clara �ue les 

costos" y "Uevando 
permita conoc'9-r \a 

cuentas" 
rentabilidad dn S'J negocio 

Bene!. 

Directos 

10 

46" 

20· 

11· 

27 

33• 

16" 

s· 

42 

g• 

8' 



Municipio 

1 

Dos 
Quebradas 

Dos 
Quebradas 

La v;rginia 

La Virginia 

La Virginia 

La Virginia 

Sta Rosa 

Sta Rosa 

Sta Rosa 

Sta Rosa 

TOTALES 

CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DE RISARALDA 

Tipo de 
Horas 

Contenidos Oficio 
No.de 

ejecutad Logros y/o rf'!sultados Hombres Mujeres 
Poblacion Activ. desarrollados 

as 

2 3 4 5 6 7 8 9 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando m1 taller Las artesanas se capac1taron 

artesanal" las en tecrncas de atenc1un al 
cuente y exh1b1c16n y venta de Urbana Munequena 1 40 contenidos de las 

productos organ12ac.16n de 3• 1 • 
f(:artillas "Produc1endo" y fenas artesanales y tram1tes de 

"Promoviendo y exportac,6n 
vendiendo" 

Contemponzac16r, de 

Urbana Munequena 1 60 
conceptos estet1cos creando Desarrollo de una linea de 

21 2 personaJes actuales y de jugueteria y decoraci6n 
moda 

Manejo del retal que 
Se crearon cmco puestos 

Rural Maderas 1 60 producen las fabricas 
de trabajo para elaborar 

6" s· productos accesorios para 
de muebles la decoraci6n de interiores 

Aphcaci6n del modulo 
"Administrando mi taller Se inic10 la aplicaci6n de 

artesanal" los 
Rural Maderas 1 40 contenidos de las 

los eiercicios de costeo y 
9• 2· contab1hdad en los '.alleres 

cartillas "Calculando 
asesorados 

costos" y "Jlevando 
cuentas" 

Aplieaeion del modulo 
"Administrando mi taller En la comerc1al1zaci6r. estan 

artesanal" los aphcando las conceptos 
Rural Maderas 1 40 contenidos de las aprend1dos y nostraron gran 5· 2" 

eartillas "Produciendo" y interes Pof aprender sabre 

"Promovier,do y tram1tes de exportac16n 

vendiendo" 

Se des2rrollaron u:1a grar 
vanedad de productos come 

Rural Maderas 1 60 
lnnovaci6n y desarrollo re\11steros candelabros paneras 

6 7 
de productos irutero':> :ubierterns 

portamateras jOyeros v
percheros 

ManeJo de dtferentes 
matenas pnmas re�t;ate 

Rural Maderas y 1 60 
Mezcla de matenales de \a batea en sus formas 

47" 2· 
Cesterla expenmentac16n y prueba elementales para 

incorporar en ella el tejido 
del bejuco 

Aplicaci6n del modulo 
"Administrando mi taller 

Se capacito en a:;pectos 
artesanal" los 

Rural 
Maderas y 

1 40 contenidos de las 
generales c.Je la 

73• 7• 
Cesterla 

cartillas "Calculando 
administraciOn c'el taller 

costos" y "llevando 
artesanal 

cuentas 

Aplieaei6n del modulo 
"Administrando mi taller Capacitaci6n sobre 

artesanal" los tecmcas de aterici6n al 
Rural 

Madecas y 
1 40 contenidos de las cl1ente participacion en 36" 5• 

Cesteria 
cartillas "Produc1endo" y ferias y exhibicion de 

"Promoviendo y productos 
vendiendo" 

Maderas y E:,cpenmentac16n y prueba 
Se desarroUO ld l1nea de mena,e 

Rural 1 80 de cocina con 1nnOVdCl6'1 €"1 97 13 
cesteria en el maneJo ciel color formas y taTJanos 

20 1200 147• 10· 

• El nUmero de personas capacitadas no es 1gual a la sumatona total deb1do a que muches de eilos panic,pan en dtlerentes aCIIVldadP.s en el penodo del proyecto 

Benet. 
Directos 

10 

4• 

23 

13" 

13" 

7" 

15 

49" 

ao· 

43" 

110 

217• 



CONTRATO SERVICIO NACJONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANJAS DE COLOMBIA S A 

CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DE SAN ANDRES 

No.de Total 

� 
Tlpo de 

Oficio 
Activ. Horas Contenidos 

Logiros ylo resultados Hombres Mujeres 
Total 

Poblaci6n Ejecutad ejecutada desarrollados Benefic. 

as s 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Se capac,taron 
nuevos artesanos 

Tecrncas de entre los menores 

San Andres Rural Cesteria 2 167 la cesteria en de los Coleg1os 65 25 104 
rollo. Alfonso Lopez. 

CEMED. Carce! 
nueva esperanza. 

Asesoria en 
Abastec1m1en Con la asesoria en 

to de el summ1stro de 
Matenas materias prim a, los 

San Andres Rural Cesteria 2 40 
Primas para artesanos se 77 27 104 

la motivaron nacia la 
capacitaci6n preservao::16n y 

y ev1tar el exterminio 
preservaci6n de la rnatena pnma. 
de\ recur so. 

Se part1c1po en 
Expoartesarnas con 

Partic1paci6n ventas cercanas a 

en #1500.000 En la 

San Andres Rural Cesteria 2 85 
Expoartesani fena local el 

4 7 11 
as99 y artesano esta 

Miniferia de tomando conciencia 
San Andres del mercado 

turist1co al que 
puede acceder 

TOTALES 6 292 77• 27* 104* 

• B numero de personas capaclf:adas no es 1gual a la sumatori, total deb1do a que muchos de etlos part1cipan en d1ferentes actMdades en el penodo de! proyectc 



CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DE SANTANDER 

Activ. Horas Tipo de Contenidos Municipio 
Poblaci6n 

Oficio Eiecutad ejecutad 
desarrollados 

Logros ylo resultados Hombres Mujeres 
as as 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 

Capacitaci6n en Concientizacion de las 
trabajo formal estetico. 

exigencias del mercado. 
ldentidad. carga 

Desarrollo de 48 prototipos 
funcional. Desarrollo 

de productos: linea de 
de lineas fruteros, 

Barichara Urbana Canterla 1 180 candelabros, mesa, 15 0 
productos. 

portavasos portacalientes, 
combinaci6n de 

materiales de vidrio y 
en piedra tallada con 

metales ldentidad 
inserci6n de petroglifos 

propia 
Guane 

Enset'lanza de 
sustitutos del plomo 

Concientiza<.:i6n y 
come b6rax. 

Torno de feldespato. sllice, 
sensibihdad sobre los 

Capitanejo Urbana 1 160 impactos de la alfarerla 0 6 patada magnesia para 
con plomo. Falta realizar la 

producir el alcoholado 
practica 

para decora e 

1mpermeabilizar 

Capacitacion en tintura 
Se capac1taron 3 grupos en 

tinturado con tintes 
vegetal Asesoria 

vegetales. Se cre6 carta de 
8cn1ca y meJoramiento 

co lores. Se aprendi6 la 
de calidad de 

procesos. Manejo de 
aplicaci6n de aprestos 

dimensiories, 
para mejorar resistP.ncia 

Curitl Urbana Tejedurla 5 80 normalizaci6n de 
del lique y a elabora, 

7 26 
medidas decimales. 

ligamentos ca., alta 

ldentificaci6n. 
densidad de urdimbre. Se 

mejoramiento y 
definieron y des.srrollaron 

diversas llneas d� 
desarrollo de llneas de 

productos: mochilas 
productos con 

Guane. agendas de papel 
identidad Guane. de fique 

Capacitaci6n en 
trabajo formal estellco. 

ldentidad, carga Manejo de resina poliester 
funcional. y colorantes de resina. 

Zapatoca Urbana Talia 2 80 
Recubrimiento de Diversificaci6n y ctesarrollo 0 14 

pelicula al pauche para lineas de productos 
endurec1miento integradas por 15 
Diversificaci6n y prototipos 

Desarrollo de 
productos 

Asesoria tecnica para 
el mejoramiento de la 

calidad de los 
procesos. Manejo de D1versificaci6n y desarrollo 

Charal6 Urbana Tejedurla 3 70 dimensiones. de 15 prototipos 
35 7 

normalizaci6n de 
medidas ldentificaci6n 

y mejoramiento del 
producto tradicional 

Diagn6stico de la 
act\v1dad arte artesanal Conocimiento del nivel 

Villanueva Urbana Tejedurla 2 50 
a nivel tecnico, tecnico. produetivo, 

0 25 
productive. de comercial y organizativo de 

maqwnana y equ1po y los artesanos 
habilidades 

Conocim 1ento de la 
Conoc1m1entos de materias 

San Gil Urbana Tejedurla 1 60 
elaborac1611 de primas y factibilidad del 0 2$ 

empaques y cordeles 
en f1que 

procesamten.:o 

San Gil, 
Capacitacu:m en Conocim iento de t8cnicas : Barichara. 

Zapatoca, 
Tejedurla, organizaci6n de ferias. y estrategias de promoci6n 

Urbana ta Ila. 6 240 eventos comerc1ales. y mercadeo. lnformaci6n 6 4i Bucaramang 
ceramica en promoc1on y sobre pollticas de 

a, Oiba, 
exportacton exportacion 

i Charala 

TOTALES 21 920 93• 13,· 
• El nUmero de personas capaatadls no es 1gua1 a la sumatona total detndo e Que muchos de ellos partJC1pan en d1feren1es actn,1dades en el periodo del proyecto 

Total 
Benet. 

10 

15 

6 

33 

14 

7 

25 

25 

' 

10 

104•. . ,, ·• 



CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO DE EJECUCION. DEPARTAMENTO DE SUCRE 

No. Total 

llunk:iplo 
Tlpo de 

Oflcio 
Activid Horas 

Contenidos desarrollados Logros y/o resultados Hombres Mujeres 
Poblacion ad.Ejec eJecuta 

Uc. das 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 

M6dulos de Adminislrando 
Conocim1ento por parte 

Tallado, de los artesanos de las 
01 SNIO<OfRE 

Urbana y tejeduria. 
4 315 

mi taller artesanal 
henamientas basicas de 60 30 

Rural trabaJOS Calculando Costos y administraci6n ,, Galculo decorat1vos produciendo 
de costos. 

T ecmcas de T allado y acabado La capacitaci6n gener6 
Tejeduria V e,, maidera, aphcando tas t1nt11Jas la producci6n de Juegos 

Q2COLOSO Urbana 1 136 y p1nturas. para el control de 18 0 
tallado cahdad v elaboracion de nuevos didacticos y una nueva 

productos linea de bastones. 

Reconocimienlo de 
productos, tecnicas de Meioram1ento de los 

produclos tradic10nales, 
acabados en madera con muestras experrmentales y 

Rural- Cesteria, cera y linaza, evaluac16n prOlObpos de lineas de mesa 
02 ca.oso 

Urbana 
Teieduria Y 1 60 de mercado, desarrollo de con comb1nac16n de 2 10 

Taltado producios, capacitacion rnatenales en conteriedores 

tecnica (dimensiones. 1uegos de 1nd1v1duales 

color, calidad), elaboraci6n 
fruteros. portacahentes 

servilleteros 
de muestras de producto 

Conocimiento po:- parte 

Admm1strando m1 taller de los artesanos de las 
SAHANTONIO 

Rural Tejeduria 2 132 artesanal modulo de calculando herramientas b3sicas de 9 25 
�OEPALMrTO costos Formas asociat�as admimstraci6n y Galculo 

de costo�. 

Manejo del color y 
Me;oramiento en el 

°' PALMITO lndigena Tejeduria 2 30 desarrollo de nuevos 
manejo del oolcr y 

0 5 
avances en el de&irrollo 

procluctos del producto 

Desarrollo de l:is 

Curtiembre 
M6dulos de Administrando CartiUas con artesanos 

05SAMPUES Urbana 1 40 
mi taller artesanal. de la madera, el cuero y 

9 11 
y Calculando Costas y la cana necha. Se 

Ebanisteria 
produciendo realiza ran las ta lier es 

multiplicadores. 

Ampha mot1va�1on por parte 
de las artesanas 
part1c1pantes Se 

T8cnicas de la Costura y 1mp1ement:uor, tecnicas 

Urbana control de calidad en las trad1c1onales con mane,o 
05 S>MPUtS Tejeduria 5 210 espec1al12ado de rip1ado, 0 15 

indigena remates y acabados del tellrdo, trenzado, costura y 
sombrero acabados.Det1n1c!On de 

nuevas propuestas y 
perteccc100am1e<ito del 

acabado del sombrero vu 

Rect1serio de planttl'..as c.aballo 
ldentrhcacion y reconoc1m1ento balanc1n me•oram1ento de 

Tejeduria de productos. d1agn6st1co y p,oductos con combinaci6n 

vertical- evaluac16n de la curt1mbre del de matenales(madera y caria 
Rural-lndi cuero cnollo. asesor1a en flecha) EntreQ'3 de matenal 

D&SAMPUl::S Carpinteria 2 52 12 51 
gena me,oram1entc d1serio y de apoyo para la prei:;.araci6n 

y des.arrollo. c.apacd:ac:tOn en de rnaterias p11m<s 
ebanisteria acabados Eva1uac16n de Propuestas· sobretaretes 6 

mercado alfombras p'.optJesta lir:ea de 
COJln 

Total Benet 
Di rectos 

10 

90 

18 

12 

34 

5 

20 

1' 

! 
' 

63 

' 



No. Total 

Munlclplo 
Tlpo de 

Oficlo 
Activld Horas 

Contenldos desarrollados Logros y/o resultados Hombres Mujeres 
Total Benet. 

Poblaclon ad.Ejac ejecuta Oiractos 

UC. das 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

lmportancia de la LOS artesanos entendieron loi 

Of MORROA Urbana Tejeduria 1 32 
organizaci6n soGial para la mecamsmos. henamientas y . .  ..... 

13 13 
producciOn. formas proced1mientos para obtener . . . .

asociativps su reconoc:1m1entu legal 

Reconoc1m1ento de productos 
Mane JO del color. 
normalizac:ion de 

tradiaon.tles. capac1tac16n d1mens1ones. nuevos 
t!lCntea en cuanto a oonoc1m1entos � ouanto a 

Textil. telar d1rnensJOr1es. calldad y color lfinturado y color, d8SarrD1lo de 
Of MmROA Rural 

vertical 
2 72 Evaluacl6n de mere.ado, una lmea de sala ( tela para 2 7 9 

segu1miento a asesorias sof.i) linea de co11nes 
antenores. desarroUo de lampazo. desarrollo de 

productos, Comportam1ento del et1quetas y empaque para 
producto en Expoartesanias 99 almacen 

Mejoramientos en las 
Trabajos Tecnicas en el manejo de tecnicas utilizadas er. la 

07 LOS Urbana 
decorativos 

1 30 
la madera para elaboraci6n de muebles 

7 4 11 
PALMITOS per1eccionamienlo de la rlJsticos incremenlando 

Ebanisteria c:alidad la calidad de los 
productos 

Estan aphcando las 
herramientas aprendidas en 

Capaatac16n tecntca en el oficio los m6dulos de adrnintstrando 

Tallado y Uso de la tecnolog1a apropiada m1 tatle1 artesanal. Hay una 
08 GALERAS Urbana 3 160 Gestl6n adm1nistrativa. GestlOn alta preocupaclOn par la 10 5 15 

Ebanisteria ambienta! de la produ�IOn escasez de materia prima y 

artesanal oor ende une de le 
1mportanc1a de meprar las 

tecnologias usadas 

Propuesta de d1versif1cac'6n 
de I� escoba hecha en palma 

Reconocimiento de de vmo(mufl�). Respecto a 

productos lradicionales, teieduna se logr6 un 

08 GILERAS Rural 
Grabado y 2 50 evaluaci6n de mercado, 

me,oram1ento del proc'ucto y 
2 1 3 

teJduria se real1z6 una prcpuesta de 
mejoramiento y desarrollo estera en palma de v 1no con 

de productos. comomac16n de madera, sin 
embargo hay poco mteres en 

este trabaJO 

El grupo esta motN'ado en las 

Cestaria, Capacitaci6n teeniea en el of1c10 
capacitac10nes. Se han 

rn91orado las t8Cn1eas de 
lnstrumentos de trabajO con ra1ces, elaborac,on de productos 

Of OVEJAS 
Urbana y M.usic.MeS, 

6 192 
etabOracton de hemtmtentas y conc1ent:tzando sob:e la 14 16 30 

Rural trabajos tallado en madera. Formas de 1mportanc1a de tecnologias 
deeorativos y organizac16n y Adm1mstrac16n llmpias Se han ac:ogido tos 

Tallada empresar1at rnodulos de Admmtstrando mi 
taller artesanal 

Existe una alta 
motivaci6n de los 

Trabajos 
artesanos para le. 
continuidad de las 

decorativos, la orgamzac16n de las tormas 
Talleres admini.;.frando 

Tallada, asoc1at1vas Talleres de 
10 MAJAGUAL Calculando c05tos y mi Trabajo Artesanal 'I 

GUARANDAy Rural ebanisteria, 7 126 15 30 45 

SUCRE alfareria, 
PfoduCiendo, preparatNOS ,as capacitaciones en el 

tercera fena artesanal de la oficio de la Madera, 
carpinteria, MOJana trabajos decorativos y 

Costura Alfareria, programados 
para los meses de Junio 

y Julio. 



No. Total 

Munlclpio 
Tlpo de 

Oflclo 
Actlvld Horas 

Contenidos desarrollados Logros y/o rer.ultados Hombres Mujeres 
Total Benet. 

Poblaclon ad.Ejec ejecuta D1rec:tos 

UC. das 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

Taller de Talia en Madera Defln1c16n de nuevas 

Carpinteria, 
y Organizaci6n de la propuestas y 

Asociaci6n de Artesanos perfeccc10namiento de las 
11 SAN BENITO Rural Ebanisteria 2 70 

de Punta de Blanco y 
tecmcas de acabado de los 16 0 16 

y Tallado productos. en maderai y la 
Puerto Franco. Talleres de organ,zae1un legal de la 

Desarrollo humano o1soc1ac1on 

Expos1c16n de muestras y 
Cesteria lineas de productas., ...entas. 
trabajos Con\locator1a. PromoclOn por $8 800.000.oo 

decorat1vos Vis1tas Concenaciones Meioram1ento de los Diseflos 

12 SINCELEJO Urbana 
Tallada, 

1 100 coord1nac1ones Fmanc1act6n y acueraos de estrateg1� rle 
22 13 35 eban1steria. Evaluacl6n de los logros de la comerc1ahzac16n 

alfareria. Feria de Maestros. Arte5anos. consohdac16n del p,oceso 
lnstrumentos prganizativo y selecc:1on de los 

Musicales artesanos a E,cpoartesanias 
2000 

13 San Onofre Cestetia, Gran conc:1ent1zac16n sobre la Guaranda, Palmito, 
Sampues. Sin�e,o, trabajos 

Modules de Administrando 
1mportanc1a de apl1ca, tos 

decorativos modulos de calculando c:ostos ICorozal. Morroa. Los Rural-Urb Tallado. mi taller artesanal y produc1endo JUnto con un palmitos. Betulla 1 42 15 14 29 
Galeras. MaJaguaJ ana ebamster\a Calculando Costos y comprom1s.o c\aro per oarte 

Col060. Ove�as. �lfareria produciendo de IOS anesanos de 

SUcre. San Benito. lnstrumentos mult1pl1car lo aprend1<:o y 

Et, 
Musicales aplicarlO en sus tallP.res 

Asesorias pJntuales, 

Contactos con los 
registro fotogl'afir:o. Se 

asesores locales, 
encontr6 muy po-;o 

tn1eres en la comur idad 
14 SAN JUAN DE 

Rural Alfareria 1 24 
reconocimiento de los 

en trabajc.1r en el cc,rnpo 2 2 BETUilA artesanos, identificaciOn de 
oficios, 18cnicas. materias 

artesanal, y par 
diferencias en su interior 

pnmas, definir intervenci6n 
hubo muy poca 
pa rticipaci6n. 

MeJoramrento de la 

Reconoe1m1ento de los producc1on de telas Se 

productos tradic1onales y de 
real1Zaron propuestas de 
lineas de lencerra para 

Tejeduria, otros ofic1os drlerentes ala habrt:ac1on. sala y co med ,r 
15COROZAL Rural Carpinteria, 2 45 

te,eduria. capacitac1on tecn1ca En madera se reailz6 t'na 1 8 9 en cuanto a d1mensiones, 
torneado calidad y COior. eva!uactan de 

13mpara y carreto. Se 

mercado, me,oram1ento y efectuaron los reg1str� 
fotograf1cos sti e,treg6 desarrollo de productos material de ap)yo y se 

capacrtO en 

Contactos con los Orvulgac16n y promoCIOn de la 
Cesteria. asesores locales, 

labo, de Artesania!> dt> 
trabaJos IColombla asi como de la labor 

dero!alNOS reconoctmiento de tos de diseiio y su obj �1110 

16 SINCELEJO Urbana 
Tallado, 

1 50 
artesanos, identificaci6n de Part1ciparon ademas er ur a 

5 3 8 
ebanisteria. oficios, tecnicas, materias charla sobfe la ca11dad c.e los 

al fareria, primas, definir productos en mercados 
lnstrumentos intervenci6n, registro globales. Durante la primera 
Musicales fena art.esanat de Stncele o se 

fotograr1co brin 

-

TOTALES 48 1968 1&1• 175• 336· 

• El ni:mero de personas cap&Citadas no es 1gual a la sumatona total det11do a que muchos de ellos partlopan en drlerentes actl"1dades en el renodo ael pra,<edo 



CONTRATO SERVICIO NACIONAL OE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCl6N DEPARTAMENTO DE TOLIMA 

Tipo de Activ. Horas 
Contenidos Municipio 

Poblacion Oficio Ejecutad ejecutad 
desarrollados 

Logros ylo resultados Hombres Mujeres 
as as 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 

Manejo de moldes 
Mejoramiento en la 

EIGuamo Rural Ceramics 1 100 
y estandarizaci6n homogene1zaci6n de 10 40 

p1ezas 

Mejoramiento de ,� 
selecci6n de piezas, 

identificaci6n de 

El Guamo Rural Cer.lmica 1 100 Control de calidad 
problematicas y 

10 40 reconccim iento 
relativas a tamaflos, 

cocci6n, oropel, 
acabados. 

AprendizaJe en la 

Empaquey disposicion y el 

EIGuamo Rural Ceramica 1 100 embalaje de empaque adecuado 
10 40 

productos proteg1endo las 
piezas con mat,niales 

adecuados. 

Mejoramiento de 

Cocci6n y manejo acabados de piezas 
El Guamo Rural Cert.mica 1 50 evitando el 10 40 de homos 

desprendim1ento jel 
barni2 de ox1daci6n 

Evaluac16n de 

tiempos y Establecimiento de 
movimientos de una base tecnica de 

EIGuamo Rural CerBmica 1 50 procesos tecnicos datos para aplicaci6n 8 12 

de la ceramica en de nunv:as 
5 talleres tecnologias . 

fami!iares. 

Medic:iOn d€ ldentificaci6n dP. los 
costos de materias momentos crlticos 

EIGuamo Rural Certlmica 1 80 
prim as e insumos del proceso 

3 12 utilizados en la productive, que mas 
producci6n tiempo y recurso 
ceramica. gastan. 

Costeo de Conoc1miento de la 

El Guamo Rural Ceramics 1 28 
producto capac1dad de 

8 12 intermedios y producci6n real y 
finales potenc1al. 

Capacitaci6n en 
tintes con Definici,"Jn de una 

EIGuamo Urbana Tejedurla 1 30 
mordientes base crom;Uica mas 

1 5 
adecuados para la adecuada a sus 
fijaci6n del color. productos 
Manejo de color. 

Aplicac16n de tintes 
MejoramientCl de 

a la fibra y 
lbague Urbana Muftequerla 1 64 definici6n de 

acabados del 
9 8 producto mej ,, 

combinaciones de 
fijaci6n del color. color 

Asesoria del 
producto, 

seguimiento de 
procesos, calidad Desarrollo iiiJ 5 

de producci6n. juegos de 
El Guamo Urbana Tejedurla 3 30 Diseflo, individuale::; de 4 1 5 

divers1ficaci6n y puestos en .:>alma 
desa rrol lo de real 

nuevos productos, 
1magen y 

empaque 

Total 
Benet. 

10 

50 

50 

50 

50 

20 

15 

20 

6 

17 

6 



Municipio 

1 

lbagut\ 

Lerida 

Ortega 

lbagut\ 

Palocabildo 

Palocabildo 

CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DE TOUMA 

Tipo de 
Activ. Horas 

Contenidos 
Poblaci6n 

Oficio Ejecutad ejecutad 
desarrollados 

Logros ylo resultados Hombres Mujeres 
as as 

2 3 4 5 6 7 8 9 

Asesoria del 
producto, 

Desarrollo de 8 
seguimiento de 

juegos de 
lnstrum procesos, calidad individuales de 4 

Musicales, de producci6n puestos, 1 juego de 
Urbana bordados, 4 64 Oiserio. 

portavasos. 4 
9 8 

cesterla, diversificaci6n y paneras. 1 frutero y 1 
munequeria desarrollo de empaque para 5 

nuevos productos. productos 
1magen y 

empaque. 

Marroquineria, Capacitaci6n para 

Urbana 
talla de 

3 48 
elaborar empaques Desarrollo de 17 

14 2 
madera, de ceramu::a para productos 

carpmteria dulces y achiras 

ldentificaciOn de 
Oiagn6stico e 

oficios, tecnicas, 
tecnicas de 

elaboraci6n de 
lnstrum. 

materiales. productos 
Urbana Musicales, 2 16 

procesos. decorativos y 6 4 

jab6n de t1erra 
capacidad de 

ut1l1tarios a base de 
producci6n totumo, calabazo; 

Mejoramiento de generando 8 lineas 
diserios de artlculos 

Aprendizaje de1 
manejo contable, 

Manejo contable, costeo de productos, 
Muflequerla, costeo de atenci6n al cliente ) 

Urbana 
instrumentos 

1 80 
productos. promoci6n del valor 

5 10 
musicales, promoc1on y agregado �rtesanz.l. 
bordado. mercadeo y Capacidad de 

atenci6n al cliente planeaci6n y actitud 
empresarial frente al 

trabajo 

Apropiaci6n c.el 
conocimiento tecr1ico 

Transferenc,a de la elaboraci6n y manejo 

Trabajo en 
tecnica del pelador de la herramie11ta. 

Urbana guadua 
1 30 de guadua. Manejo Mas dominio sobre el 14 2 

y aplicaci6n del material y posibilidad 
pelador de guadua de elaboraci6n de 

otros productos. 
Economia df'! tiempo 

Aprendizaje del 
manejo contablr!, 

Manejo contable, costeo di:! productos, 
costeo de atenci6n al cliente y 

Urbana 
TrabaJo en 

1 80 
productos. promoci6n del valor 

14 6 
guadua promoci6n y agregado artesanal. 

mercadeo y Capacidad de 
atenci6n al ctiente planeacion y aclitud 

empresarial frel'lte al 
trabajo 

Total 
Benef 

10 

17 

16 

10 

15 

16 

20 



CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

CUADRO EJECUCION DEPART AMENTO DE TOUMA 

Tipo de 
Activ. Horas 

Contenidos Total Municipio 
PoblaciOn Oficio Ejecutad ejecutad 

desarrollados 
Logros y/o resultados Hombres MuJeres 

Benef. 
as as 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

AprendizaJe del 
manejo contable, 

Manejo contable, costeo de productos, 
costeo de atenci6n al cliente y 

El Guamo Rural Ceramica 1 80 
productos. promoci6n del valor 

10 20 30 promoci6n y agregado artesanal. 
mercadeo y Capacidad de 

atenci6n al cliente pianeacion y actitud 
empresarial frente al 

trabaJo 

Aprendizaje del 
manejo contable, 

Mane10 contable, costeo de productos, 
Marroquineria, costeo de atenc1on al ct1ente y 

Lerida Urbana 
talla de 

1 80 
productos. promocion del valor 

14 2 16 madera, promoci6n y agregado artesanal 
carpinteria mercadeo y Capacidad de 

atenci6n al cliente planeacion y actitud 
empresarial frnnte al 

trabaJo 

Aprendizaje del 
manejo contable, 

Manejo contable, costeo de productos, 
costeo de atenci6n al cliente y 

Flandes El 
Rural Ceramica 1 80 

productos, promoci6n del valor 
9 6 15 Espinal promoci6n y agregado artEsana/. 

mercadeo y Capacidad de 
atenci6n al cltente planeaci6n y actitud 

empresarial frente- al 
trabaJo 

Aprendizaje d!!I 
manejo contable, 

Manejo contable, costeo de prr,ductos, 
costeo de atenc1on al cliente y 

Natagaima Urbana Ceramica 1 80 
productos. promoci6n del v,,lor 

10 20 30 
promoci6n y agregado artesanal. 
mercadeo y Capacidad de 

atenci6n al cliente planeaci6n y actitud 
empresarial frenie al 

trabajo. 

Aprendizaje del 
manejo contabie, 

Manejo contable, costeo de productos, 

ElaboraciOn de 
costeo de atenci6n al cliente )' 

Coyaima y 
Rural jab6n de tierra 1 80 

productos. promoci6n Ce' valor 
8 7 15 Ortega promoci6n y agregado artesanal. 

y aWarerla 
mercadeo y Capacidad de 

atenci6n al cliente planeacion y actitud 
empresariai frente al 

trabajo 

TOTAi.ES 29 1350 10s• 112· 21a· 

• 8 nUmero de persooas capacitadas no es 1gual a !a sumatona total det11do a que muchos de euos partwpan en d1feren1es acb,..dadef> f!n M periodo del proyecto 



Municipio 

1 

Cali 

Coli 

Cali 

Cali 

Blventura 

8/ventura 

B/ventura 

Blventura 

CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS OE COLOMBIA S.A 
CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DE VALLE 

Tipo de 
Total 

No.de Horas Contenidos 
Poblaci6 Oficio Activ. 

ejecutad desarrollados 
Logros y/o resultados Hombres Mujeres 

n Ejocutadas 
as 

2 3 4 5 6 7 8 g 

Se organizaron las 
capacitaciones por oficio y 

Mejorar los se hic1eron las 

Te;edurla acabados de los recomendaciones 
Urbana cesteria y 1 80 productos pertinentes para que cada 30 45 

ceram,ca elaborados en Jos grupo trabajara sabre el 
diferentes oficios mejoramiento de la 

calidad en el proceso de 
terminado 

Aplicaci6n del 
Aunque esta actividad no 

modulo 
"Administrando mi 

estaba programada se 

TeJeduria taller artesanal" los 
ejecuto y se \ogro que los 

Urbana cester1a y 1 40 contenidos de las 
artesanos ejercitaran el 4• 8" 

ceram1ca cartillas 
proceso de costeo de 

"Calculando 
productos y de 

costos" y "Hevando 
contabi/idad en sus 

cuentas" 
talleres 

Aplicacibn de! 
Se capac1to a los artesanos en 

modulo tecn1cas de venta y exh1b1c16n 
.. AdminfStrando mi de productos y se les 1nvrto a 

Te,edurla taller artesanal" los part1c1par en eventos 

Urbana cesteria y 1 40 contenidos de las comerc1ales que !es perm1tier;, 4• 8' 
cernm1ca cartillas eJerc1tar lo aprend1do En el 

"Produciendo" y marco de Expoartesanias se 

"Promoviendo y les capacrto en estrateg1as de 

vendiendo" 
part1c1pac16n en fen 

Recolecci6n de 
informaci6n sobre Conocimiento sob"e 

Teiedurfa tecnicas oficios y oficias tecnicas formas d 3 

Urbana cesterfa '/ 2 160 procesos producci6n y 20· 32' 

cer3mica tecnol6gicos comerc1aliiaci")n de las 
productos productos art�sanales 

comercializaci6n 

I dentificaci6n de Se ldentifico las tecnicas 

Rural TeJedurla 1 80 
las tecnicas de ensamble tinturado y 

12 48 
empleadas en el recolecci6n de la matena 

oficio primas 

Ap/icaciOn de/ Con las artesanas 
modulo 

asoc,adas en la 
"Administrando mi coaperativa se inicio la I taller artesanal" las 

Rural TeJedurla 1 40 cantenidos de las 
organizaci6n ae la 3• 7' 

cartillas 
contabilidad \' se 

"Calculando 
comenzaron a hacer 

costos" y "llevando 
ejercicios sobre el costec, 

cuentas" 
de los productos 

Aplicaci6n del 
Se capacito a las 

modulo 
"Administrando mi 

artesanal en tecnlcas ce 

taller artesanal" los 
venta y se suministraron 

Rural Tejedurla 1 40 contenidos de las 
herramientas ,,. 7' 

cartiUas 
conceptuales para logrc.1r 

"Produciendo" y 
mayores resultados en la 

.. Promoviendo y 
participaci6n en eventos 

vendiendo" 
comerciales 

ldentificaci6n de lnformaci6n impo 1anle 
los proceso 
producttvos 

para la programaci6n de 

Rural Tejedurla 1 80 herramientas 
las asesorias en disd'lo 10· 45• 

de acuerdo con las 
materiaJes y necesldades de las 
espacios de 

artesano 
comercializaci6n 

Total 
Benet, 

Dfrectos 

10 

75 

12· 

12· 

s2· 

60 

10· 

10· 

55• 



Tipo de 
Total 

No.de Horas Contenidos 
Total 

Municipio Poblacio Olicio Activ. s ejecutad desarrollados 
Logros y/o resultados Hombres Mujeres Benef. 

n Ejocutada Directos 

as 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

ldentificac,on de Se ldentifico las tecnicas 

Tulua Urbana Maderas 1 80 
las tecnicas de ensamble tinturado y 21 27 48 

empleadas en el recofecci6n de ta materia 
oficio pnmas 

Aphcaci6n del 
Con las artesanas 

modulo 
asociadas en la 

"Administrando mi 
cooperativa se inicio la 

taller artesanal" \os 

Tulua Urbana Maderas 1 40 contenidos de las 
organizacion de la 

7" 8· 1 s· 

cartillas 
contabilidad y se 

"Calculando 
comenzaron a hacer 

costos" y .. llevando 
ejercicios sobre el costeo 

cuentas" 
de los productos 

Aplicac16n del 
Se capacito a las 

modulo 
"Administrando mi 

artesanal en tecnicas de 

talJer artesanal" los 
venta y se sumin1straron 

Tulua Urbana Maderas 1 40 contenidos de las 
herramientas 7' 8. 1s· 

cartil/as 
conceptuales para lograr 

"Produciendo" y 
mayores resultados en la 

"'Promov1endo y 
partic1paci6n en eventos 

vendiendo" 
comerciales 

ldentificaci6n de 
lnformac,on 1mportante 

las proceso 
productivos 

para la programaci6n dP 

Tulua Urbana Maderas 1 80 herram ientas 
las asesortas en disefto 9• 31' 40• 

de acuerdo con las 
materiales y 

necesidades de los 
espacios de 

artesano 
comercializaci6n 

. 

ldentificacion de Se ldentifico las ter.uica<;.; 

Buga Rural Ceramic.a 1 80 
las tecnicas de ensamble tinturado �1 

20 34 54 
empleadas en el recofecciOn de la materie 

oficio pr,mas 

Aplicaci6n del 
Con las artesa nas 

modulo 
asociadas en la 

"Admin1strando mi 
cooperativa se inicio Ja 

taUer artesanal" los 

Buga Rural Cerilm1ca 1 40 contemdos de las 
organizaci6n de la 

s· 7• 13· 

cartillas 
contabi!idad y se 

"Ca/culando 
comenzaron a hacer 

costos" y "llevando 
ejerciclos sobre el costeo 

cuentas" 
de \os productos 

Aplicaci6n del 
Se capacito a las 

modulo 
"Administrando mi 

artesanal en tecnicas de 

taller artesanal" los 
venta y se suministraron 

Buga Rural Ceram,ca 1 40 contenidos de las 
herramientas 

s· 7• 13· 

carti//as 
conceptuales para .ogmr 

"Produciendo" y 
mayores resultados en l.?1 

"'Promoviendo y 
participaci6n en eventos 

vendiendo" 
comerciales 

ldentificacion de 
lnformaci6n imponant':! 

los proceso 
productivos 

para la programaci6n de 

Buga Rural Ceramica 1 80 herramientas 
las asesorias en diseflo 

s· 19• 2s· 
de acuerdo con las 

materiales y 
necesidades de !os 

espacios de 
anesano 

comercializaciOn 

ldentificacion de Se l dentifico las tecnica!; 

Pafmtra Rural Mu�equerla 1 80 
las tecnicas de ensamble tinturado y 15 38 53 

empleadas en el recofecci6n de la materia 
ofic10 pnmas 



Tipo de 
Total 

No.de Horas Contenidos 
Municipio Poblaci6 Olicio Activ. 

1 ejecutad desarroUados 
n Ejecutada 

as 

1 2 3 4 5 6 

Apllcac16n del 
modulo 

"Administrando mi 
taller artesanal" los 

Palmira Rural Mullequerla 1 40 contenidos de las 
cartillas 

"Calculando 
costos" y "llevando 

cuentas" 

Aplicac16n del 
modulo 

"Administrando mi 
taller artesanal" los 

PaJm,ra Rural Mul\equerla 1 40 contenidos de las 
�artillas 

"Produc,endo" y 

"Promoviendo y 

vendiendo" 

ldentificaci6n de 
las proceso 
productivos 

Palmira Rural Mul'lequeria 1 80 herramientas 
matenales y 

espacios de 
comerc1alizaci6n 

Diversificaci6n de 
la producci6n 

Cartago Rural Bordados 1 80 
implementaci6n de 

la producci6n de 
los productos 
asesorados 

Aplicaci6n del 
modulo 

"Administrando mi 
taller artesanal" los 

Cartago Rural Bordados 1 40 contenidos de las 
cartillas 

"Calcutando 
costos" y "llevando 

cuentas" 

Aplicaci6n del 
modulo 

"Administrando mi 
taller artesanal" los 

Cartago Rural Bordados 1 40 contenidos de las 
cartillas 

"Produciendo" y 
"Promoviendo y 

vendiendo" 

Aplicaci6n del 
modulo 

"Administrando mi 
taller artesanal" los 

Cartago Rural Bordados 2 160 contenidos de las 
cartillas 

"Calculando 
costos" y "llevando 

cuentas" 

TOTALES 26 1600 

Logros y/o resultados Hombres Mujeres 

7 8 9 

Con las artesanas 
asoc,adas en la 

cooperativa se fnicio la 
organizaci6n de la 
contabilidad y se 

' g• 

comenzaron a hacer 
ejercicros sobre el costeo 

de las productos 

Se capacito a las 
artesanal en tecnic.as de 
venta y se summ,straron 

herramientas 
7" 9• 

conceptuales para Jograr 
mayores resultados en la 
part1c1pacion en eventos 

comerc1ales 

lnformacion 1mportante 
para la programaci6n de 
las asesorias en disei'lo 

s· 21 • 
de acuerdo con las 
neces1dades de los 

artesano 

Se inicio la producci6n de 
2 17 

la linea de lenceria 

En 5 talleres de 
produccton de arte�anias 
se inicio la organizaci6n 
de la contabilidad y se 2' 7" 
comenzaron a hacer 

ejerc1c1os sabre el costeo 
de los productos 

Teniendo en cuenta que nl 
taller organizado por la 
Alcaldia local es el que 

demuestra mayore:.; 
posibll1dades como 

empresa artesanal se le 2· 7• 
invito a participar en 

eventos comerciales &n 
Medellin y Bogota para 

que practica:·a lo 
aprendido 

Con las artesanas se 
inic,o la organizac16n de la 

contabilidad y ;;e 
3• 20· 

comenzaron a hacer 
eJercicios sabre el costeo 

de las productos 

100· 209" 

• El numero de persmas capaotadas no es 1gual a la sumatona 1otel deb1do a que muchos de 11110s partiapan en d1lerentes actl�dades en el penodo del proyecto 

Total 

Banet. 
Directos 

10 

1s· 

1e· 

25· 

19 

9• 

9• 

23· 

309• 



MitU 

CONTRATO SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENAY ARTESANIAS DE COLOMBIA S.A 

1 lndlgena 

lndigena 

Oficio 

3 

Talla 
Cesteria 

Talla 

CUADRO EJECUCION DEPARTAMENTO DE VAUPES 

No. de To tal I -,----- --�--------------

i No ,i I Activ. Hor as 
Ejocutadal ejecut 

I• 
l

adas ! 

: 4 5 : 
I I 

Contenidos 
desarrollados 

6 

Logros y/o 
resultados 

7 

I
: BENEFICIAR ! 

IOS I 
I EJECUCION i 
' 8 

I I 1 

2 i 80 

2 80 

Mejoramiento de cai,dad prodl..cios 3 ! 
acabados , i bandeJas. 3 Cofres. 15 : 

seguimiento de ' Tablas p,c tograrras · 

i procesos, producciOn Propuestas nuevos 
! productos aprobados. procructos 

I CaJ1dad oe pmductos 
aprobados, ) 

portacalhentes, 15 
candelaabros 

Mejoramiento de 
acabados , 

seguimiento de 
procesos, producci6n 
productos aprobados. 

10· 

s· 

9 10 

14'

2· s· 

1-- ---+-----l-----+--- --" ---+------- -·+--

Mitu, I Acaricuara, 

i 
Caruru ; 

� .• 
I ; I M', ' I ltu, i Acancuara, 

I 
Caruru 

Mlt� I. Acaricu
0

ara, i 
Garuru i 

I 
I TOTAL 

lndlgena, 
Urbana 

lndigena, 
Urbana 

I ' 

I Madera.Tel 
I jeduria, ! 
I Alfareria, i 

Tejidos, 
Cesteria 

1Madera,Te 1 

, jeduria, 
' Allareria, 
: Tejidos, 

Cesteria 

: I 
I Madera.Te

l 

I d. I jeduria, n ,gena, I Alfarerla Urbana ' Tejidos,' 
Cesteria 

3 240 

4 170 

3 256 

14 826 

Curso-talleres de 
.1 capacitaci6n tecnica 
1para la cualificaci6n de I 
I oficios tradicionales e ' Menoramiento del 
: implementaci6n y . ctesarrollO de 105 
: jprocesos tecnicos y del. ,desarroHo de nuevos Y imaneio y manternmientor 

productos de equ1pas 
(Madera,Tejeduria, 
Alfareria, Tejidos, 

Cesterla) 

Cursos-taller en 
gesti6n de la 
producci6n 

(administraci6n, 
1 costos, contabilidad) 

(Madera,Tejeduria, 
Alfareria, Tejidos, 

Cesteria) 

Cursos-taller en 
gesti6n de la 

comercializaci6n 
r (a tencion al  cliente) 

(Madera,Tejeduria, 
Alfareria, Tejidos. 

Cesterla) 

I Mejoramiento de los' 
resultados 

r econ6micos de la
actividad de 

producci6n y 
mercadeo de los 
talleres familiares 

1 de los participantes 
! en la capacitaci6n. 

Organizaci6n de 
) mecan1srnos de registro j 
I para la rems10n de la 

producc16n a los 
t event:os fenales de l'JS 
, artesanos de la reg16n 

lflteresados en 
comerc1alizar sus 

proaucc16n en estos 
: eventos de rnercacteo 

32 18 50 

--+----�--- --, 

14• 12· 26· 

14• 12· 25· 

32 18 so 




